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Аннотация
УМК призван способствовать формированию у студентов углубленного понимания роли инфраструктуры для поддержания инновационной активности, системного знания ключевых элементов инфраструктуры инновационной деятельности, принципов формирования инфраструктуры и ее типовых структур, вопросов интеграции с международными инновационными структурами, типовыми задачами интеграции. 
Указания по работе с комплексом

Работа с УМК включает в себя: 

1. Изучение теоретического материала; 

2. привлечение и изучение источников, указанных в списке рекомендованной литературы (основной и дополнительной) и иные материалы (INTERNET); 
3. проведение сравнительного анализа изученных источников;
4. подготовка ответов на вопросы тем семинарских занятий, подготовка конспектов источников, тезисов выступлений; 
5. Подготовка к тестингу
6. Сведения об авторских правах и управлении ими
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1. Цели освоения дисциплины

Цель освоения учебной дисциплины Инфраструктура нововведений – формирование у студентов углубленного понимания роли инфраструктуры для поддержания инновационной активности, системного знания ключевых элементов инфраструктуры инновационной деятельности, принципов формирования инфраструктуры и  ее типовых структур, вопросов интеграции с международными инновационными структурами, типовыми задачами интеграции. 
Основные задачи изучения дисциплины:

· знание и понимание роли инновационной инфраструктуры ;
· знание основных концепций и методов поддержания инновационной активности в стране, регионе, отрасли и типов инфраструктуры инновационной деятельности, их ключевых элементов; 

· умение находить необходимые формы поддержки инновационной деятельности через взаимодействие организаций с промышленной, финансовой, организационной, социально-демографической, информационной инфраструктурами нововведений; 

· владение приемами взаимодействия с учреждениями инфраструктуры инновационной деятельности; 

· умение формулировать требования к проектам развития инновационной инфраструктуры территорий и создавать ее организационные элементы. 

· понимание роли инфраструктуры для поддержания инновационной активности,

·  знание ключевых элементов инфраструктуры инновационной деятельности, принципов формирования инфраструктуры и  ее типовых структур, вопросов интеграции с международными инновационными структурами, типовыми задачами интеграции. развитии человеческой цивилизации как последовательной цепи инноваций в различных сферах деятельности;

· освоение методов и инструментов изучения инфраструктуры нововведений; 

· закрепление полученных знаний и методов путем выполнения тестов и практических задач.

2. Место дисциплины в структуре ООП бакалавриата 

Дисциплина Инфраструктура нововведений является составной частью общепрофессинальных дисциплин (индекс ОПД) Федеральный компонент (ОПД.Ф.08) специалитета.
Место дисциплины в структуре ООП специалитета 

Дисциплина Инфраструктура нововведений является составной частью общепрофессинальных дисциплин (индекс ОПД) Федеральный компонент (ОПД.Ф.08) специалитета.

Программа дисциплины логически и содержательно - методически взаимосвязана с дисциплинами гуманитарного, социального, экономического, а также математического и естественнонаучного циклов, а также с дисциплинами общепрофессионального цикла: Теория инноваций и др. 
3. Компетенции обучающегося, формируемые в результате освоения дисциплины

В результате освоения дисциплины Инфраструктура нововведений в пакете с общепрофессиональными дисциплинами формируются профессиональные компетенции, в том числе: ПК-1, ПК-2, ПК-6, ПК-8, ПК-9, ПК-10,ПК-11,ПК-12,ПК 14. Выпускник должен обладать общекультурными компетенциями: ОК-4, ОК-6, ОК-8,ОК-9, ОК-13, ОК-16: 

В результате освоения дисциплины обучающийся должен приобрести умения и навыки применения теоретических положений к ситуационному анализу развития инновационной инфраструктуры на разных уровнях экономической системы, в том числе в региональном, страновом аспектах.

Всего 144 часа, аудиторных – 51 час., самостоятельная работа – 59 час., лекции - 34 час, практических - 17 час., 7 семестр, экзамен.

4. Структура и содержание дисциплины

Общая трудоемкость дисциплины составляет _4___ зачетных единицы, 144_ часа.

СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ

	№

п/п
	Раздел

Дисциплины
	Семестр
	Неделя семестра
	Виды учебной работы, включая самостоятельную работу студентов и трудоемкость (в часах)
	Формы текущего контроля 

успеваемости 

(по неделям семестра)

Форма промежуточной 

аттестации 

(по семестрам)

	1
	
	7
	
	Ауд. занятия/ всего 51
	Лекции 34
	Семинар 17
	СРС 

93
	

	2
	Тема 1. Понятие инфраструктуры инновационной деятельности. Инфраструктура и диффузия нововведений
	7
	
	
	4
	2
	4
	Входной тест «Эрудит»

Ответ на семинарском занятии

Письменный отчет по СРС 

(домашние задания) 

Контрольные мероприятия

	3
	Тема 2. Государственная инновационная политика
	7
	
	
	6
	2
	20
	Ответ на семинарском занятии

Письменный отчет по СРС 

(домашние задания) 

Контрольные мероприятия



	4
	Тема 3.

Промышленная инфраструктура инновационной деятельности
	7
	
	
	2
	0
	6
	Ответ на семинарском занятии

Письменный отчет по СРС 

(домашние задания) 

Контрольные мероприятия

	5
	Тема 4.

Финансовая инфраструктура инновационной деятельности
	7
	
	
	4
	3
	20
	Ответ на семинарском занятии

Письменный отчет по СРС 

(домашние задания) 

Контрольные мероприятия



	6
	Тема 5. Организационная инфраструктура инновационной деятельности
	7
	
	
	4
	2
	10
	Ответ на семинарском занятии

Письменный отчет по СРС 

(домашние задания) 

Контрольные мероприятия



	7
	Тема 6.

Социально-демографическая инфраструктура инновационной деятельности
	7
	
	
	4
	2
	10
	Ответ на семинарском занятии

Письменный отчет по СРС 

(домашние задания) 

Контрольные мероприятия

Круглый стол

	8
	Тема 7.

Информационная инфраструктура инновационной деятельности
	7
	
	
	4
	2
	8
	Ответ на семинарском занятии

Письменный отчет по СРС 

(домашние задания) 

Контрольные мероприятия

	9
	Тема 8.

Сетевая инновационная инфраструктура 
	7
	
	
	4
	2
	8
	Ответ на семинарском занятии

Письменный отчет по СРС 

(домашние задания) 

Контрольные мероприятия

	10
	Тема 9.

Международные организации инновационной инфраструктуры
	7
	
	
	2
	2
	7
	Ответ на семинарском занятии

Письменный отчет по СРС 

(домашние задания) 

Контрольные мероприятия

Итоговый контроль 

(устный/письменный экзамен)


СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ

Тема 1. Понятие инфраструктуры инновационной деятельности. Роль инфраструктуры для поддержания инновационной активности в стране (регионе, отрасли). Типы инфраструктуры и их ключевые элементы. Инфраструктура и диффузия нововведений. Инвариантность нововведений. Диффузия инноваций: сущность, формы, особенности. Трансфер инноваций. Коммерциализация инноваций. Франчайзинг как коммерческий способ диффузии инноваций 

Тема 2. Цели и задачи государственной инновационной политики. Методы государственного регулирования инновационной деятельности. Стратегии активного вмешательства государства в инновационную деятельность и методы ее осуществления. Косвенное регулирование инновационной активности. Национальная инновационная система и формирование и развитие инновационной инфраструктуры.
Тема 3. Промышленная инфраструктура инновационной деятельности: структура и особенности. Промышленные коммуникации и их логистика. Транспорт. Связь. Энергообеспечение. Формы взаимодействия инновационных организаций и промышленной инфраструктуры.

Тема 4. Государственное финансирование инновационной деятельности: механизмы, формы и условия. Гранты. Конкурсы. Непрямые формы финансовой поддержки.

Финансовая инфраструктура инновационной деятельности: структура и особенности. Рискокапитал и его основные формы. Венчурные фонды. Венчурные компании и их роль в инновационной деятельности. Фонды поддержки инновационного предпринимательства. Инновационные банки. Государственные инвестиции в инновационную сферу. Лизинг, факторинг и форфейтинг в инновационной сфере. Привлечение инвестиций на рынке ценных бумаг. Формы взаимодействия инновационных организаций и финансовой инфраструктуры.

Тема 5. Организационная инфраструктура инновационной деятельности. Роль фасилитаторов в инновационной деятельности. Государственные формы организационной нефинансовой поддержки инноваций. Основные организационные формы поддержки инноваций и особенности правовых взаимоотношений. Бизнес-инкубаторы. Технологические и научные парки. Технологические платформы. Инжиниринговые центры. Технополисы и наукограды. Консалтинг в инновационной сфере: формы и специализация. Аутсорсинг в инновационном процессе.
Тема 6. Социально-демографическая инфраструктура инновационной деятельности: структура и особенности. Подготовка и переподготовка кадров для инновационной сферы. Организации, способствующие трудоустройству и привлечению кадров. Формы взаимодействия инновационных организаций и социально-демографической инфраструктуры.

Общественные организации, союзы и ассоциации и их роль в повышении инновационной активности.

Тема 7. Информационная инфраструктура инновационной деятельности. Источники и формы распространения информации в инновационной среде. Специализированные издания и СМИ в инновационной сфере. Конференции, выставки, симпозиумы и другие формы информационного обмена в инновационной среде. Информационная безопасность инновационной организации.

Тема 8. Сетевая информационная инфраструктура: понятие инновационной сети, принципы ее формирования и механизмы функционирования. Виртуальные организации в инновационной деятельности. Глобальные компьютерные сети как элемент инновационной инфраструктуры. 
Тема 9. Международные организации поддержки и развития инновационной деятельности и их роль в повышении национальной инновационной активности. Функции международных организаций, способствующих развитию инновационной активности. Механизмы международной интеграции в инновационной деятельности.

5. Образовательные технологии

Образовательные технологии, применяемые при изучении дисциплины Инфраструктура нововведений:

●Лекции и семинары с использованием мультимедийной техники в интерактивной форме, 

● Тестирование по завершении тем, по окончании всего курса – контроль остаточных знаний;

●Рейтинговая система (Webrate) оценивания по темам курса.

6. Учебно-методическое обеспечение самостоятельной работы студентов. Оценочные средства для текущего контроля успеваемости, промежуточной аттестации по итогам освоения дисциплины.

Виды самостоятельной работы: 

1. Изучение теоретического материала курса на основе:

1.1. конспектов лекций;

1.2. источников, указанных в списке рекомендованной литературы (основной и дополнительной) и иных материалов (INTERNET) в компьютерном классе, дома или др.; 

1.3. сравнительный анализ изученных источников

2. Подготовка ответов на вопросы тем практических занятий, подготовка конспектов источников, тезисов и демонстрационных материалов выступлений 

3. Выполнение домашних заданий по темам семинарских занятий в соответствии с методическими указаниями для самостоятельного освоения дисциплины 

4. Подготовка к круглому столу по теме 6

5. Подготовка к консультациям

6. Подготовка к тест-контролю по темам 

7. Подготовка к аттестации по курсу в целом: итоговому тестированию, устному /письменному экзамену

Контрольные вопросы к экзамену (в устной или письменной форме)

1. Предмет и метод изучения дисциплины «инфраструктура инноваций». 

2. Взаимосвязь дисциплины «инфраструктура инноваций» с другими учебными дисциплинами. 

3. Роль инфраструктуры для поддержания инновационной активности в стране (регионе, отрасли). 

4. Типы инфраструктуры инноваций и их ключевые элементы. 

5. Транспорт, связь, энергообеспечение как промышленная инфраструктура инновационной деятельности. 

6. Промышленные коммуникации и их логистика. 

7. Взаимодействие инновационных организаций и промышленной инфраструктуры. 

8. Множественность источников финансирования инновационных процессов. 

9. Государственное финансирование инновационной деятельности. 

10. Организационные формы венчурного финансирования: преимущества и недостатки. 

11. Государственное регулирование венчурного бизнеса. Российская венчурная компания. 

12. Развитие венчурного бизнеса в России. 

13. Бутстрэппинг. 

14. Бизнес-ангелы: виды, преимущества, недостатки. 

15. Макроинновационная безопасность страны. 

16. Выбор государственных научно-технических приоритетов. 

17. Национальная инновационная система: структура, функции. 
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III. Информационно-методическое обеспечение

основное учебное издание
Тема 1. Введение в дисциплину.

Понятие инфраструктуры инновационной деятельности
Что такое инфраструктура? 
От лат. infra - ниже, под и structura - строение, расположение 

В общем смысле: 
комплекс взаимосвязанных обслуживающих структур, составляющих и/или обеспечивающих основу для решения проблемы (задачи). 

В экономике: 
комплекс отраслей национальной экономики, обеспечивающий общие условия функционирования экономики: строительство шоссейных дорог, каналов, портов, мостов, аэродромов, складов, энергетическое хозяйство, ж.-д. транспорт, связь, водоснабжение и канализация, общее и профессиональное образование, расходы на науку, здравоохранение и т.п. 

Что такое инфраструктура нововведений? 
Определение 1. 

Инновационная инфраструктура – это множество субъектов инновационной деятельности, выполняющих функции обслуживания и содействия инновационным процессам.
Определение 2.

Инфраструктура нововведений (инновационная инфраструктура) – комплекс взаимосвязанных структур, обслуживающих и обеспечивающих реализацию инновационной деятельности. 

Определение 3.

Инновационная инфраструктура – это все информационные, организационные, маркетинговые, образовательные и другие сети, которые помогают новой идее (как по «рельсам») добираться до своей практической реализации и находить своего потребителя. 

Какова роль инфраструктуры для поддержания инновационной активности в стране (регионе, отрасли)?

Инновационная активность - важнейшее условие формирования эффективной инновационной  экономики. Эффективность инновационной деятельности во многом определяется инновационной инфраструктурой. Поэтому инновационная инфраструктура является базовой составляющей инновационной экономики, инновационного потенциала общества. 

Что же представляет собой инновационная инфраструктура, почему же она является базовой составляющей, фундаментом инновационной экономики? 

Как свидетельствует мировой опыт, необходимым условием для эффективного инновационного развития является наличие соответствующей инновационной инфраструктуры. В подтверждение приведем следующие факты. По данным американского ученого Ф. Линна, средний период освоения нововведений с 1885 по 1919 годы составлял 37 лет, с 1920 по 1944 годы - 24 года, с 1945 по 1964 годы - 14 лет, а для наиболее перспективных открытий (квантовая физика, атомная энергетика, электроника) - 3-5 лет. На современном этапе период технологического освоения научных разработок, по информации телевизионного канала EuroNews, не превышает 3-х лет, а в области мобильной связи - 1 года. При этом инновационная инфраструктура начала активно формироваться лишь с начала 50-х годов прошлого века, а максимального уровня ее  развитие достигло лишь к середине 90-х годов XX века. Таким образом, на данном примере видна взаимосвязь между степенью развития инновационной инфраструктуры и скоростью освоения нововведений.
Инновационная инфраструктура является основным инструментарием и механизмом инновационной экономики, она, как “архимедовы рычаг и точка опоры”, способна поднять экономику  страны на более высокий уровень технологического и социально-экономического развития. Такое понимание дает возможность охарактеризовать инновационную инфраструктуру как совокупность взаимосвязанных, взаимодополняющих производственно-технических систем, организаций, фирм и соответствующих организационно-управляющих систем, необходимых и достаточных для эффективного осуществления инновационной деятельности и реализации инноваций. 

Институты инновационной инфраструктуры призваны гармонизировать взаимосвязи между четырьмя основными типами рынков, определяющих эффективность функционирования инновационной системы, а именно: рынками инноваций как объектов интеллектуальной собственности, рынками инновационного капитала (под инновационным капиталом понимается капитал, связанный с финансированием инновационной деятельности и рынком ценных бумаг высокотехнологичных компаний), рынками инновационной продукции и рынками услуг по поддержке и сопровождению инновационной деятельности1.  

Инновационная инфраструктура предопределяет темпы (скорость) развития экономики страны и рост благосостояния ее населения. В условиях глобальной конкуренции на мировом рынке неизбежно выигрывает тот (опыт развитых стран подтверждение тому), кто имеет развитую инфраструктуру создания и реализации инноваций, кто владеет наиболее эффективным механизмом инновационной деятельности. Поэтому для эффективного функционирования инновационной экономики  страны инновационная инфраструктура должна быть функционально полной.

Если оценивать текущее состояние российской инновационной инфраструктуры, то она характеризуется наличием ряда проблем, которые сдерживают и препятствуют эффективному развитию НИС в России. Так, существующая инновационная инфраструктура не способствует развитию кооперационных связей между субъектами инновационной системы: малые и средние инновационные компании крайне недостаточно интегрированы в инновационные сети; не развиты кооперационные связи, позволяющие формировать инновационные цепочки «наука – инновационный малый и средний бизнес – крупный бизнес», что препятствует диффузии знаний, их распространению из сектора  R&D, капитализации знаний в российской экономике.
В качестве наиболее актуальных задач развития инновационной инфраструктуры во многих странах в настоящее время рассматриваются:

● развитие производственно-технологической, информационной, экспертно-консалтинговой и образовательной инфраструктуры инновационной деятельности;

● образование финансовых институтов, обеспечивающих непрерывность финансирования инновационных проектов на всех стадиях инновационного цикла;

●содействие развитию кооперационных связей между субъектами инновационной системы.

__________________ 

1 См.: Сурин А.В., Молчанова О.П. Инновационный менеджмент: Учебник. – М.: ИНФРА-М, 2008. С.104.

Типы инфраструктуры инновационной деятельности 1:  
1. Промышленная инфраструктура. 

2. Финансовая инфраструктура. 

3. Организационная инфраструктура. 

4. Социально-демографическая инфраструктура. 

5. Информационная инфраструктура. 

6. Сетевая инфраструктура. 

7. Международная инфраструктура.

Инфраструктура и диффузия нововведений 

Диффузия инноваций:

Определение 1. 

Это процесс, посредством которого нововведение передается по коммуникационным каналам между членами социальной системы во времени. 

            Определение 2. 

Это пространственно-временное движение инновации по территории страны, ее распространение между членами сообщества. 

Определение 3. 

Это распространение нововведений-процессов в циклах научно-технической, производственной и организационно-экономической деятельности, включая сферу оказания услуг. 

Определение 4. 

Это (по Й. Шумпетеру) процесс кумулятивного увеличения числа имитаторов (последователей), внедряющих нововведение вслед за новатором в ожидании высокой прибыли. 

Ожидание сверхприбылей Й. Шумпетер считал главной движущей силой принятия нововведения. Однако на ранних стадиях диффузии нововведения никто из хозяйствующих субъектов не имеет достаточной информации об относительных преимуществах конкурирующих нововведений. И потому хозяйствующие субъекты вынуждены внедрять одно из альтернативных нововведений под угрозой вытеснения с рынка. 

Возможность диффузии инноваций определяется их инвариантностью, то есть способностью сохранения неизменными имеющихся количественных характеристик по отношению к преобразованиям и переменам окружающей внешней среды. 

Наиболее типичными для диффузных процессов являются технологические инновации. Они непосредственно связаны с технологией производства, ее многократным повторением на различных объектах. Инвариантность технологических инноваций способствует ускоренному притоку капиталов в новый технологический уклад. 
Поскольку характеристики инновационных технологических процессов в случае их диффузии остаются неизменными, инвестор с большей определенностью может прогнозировать экономические результаты нововведения. Таким образом, снижается риск инвестиций, повышается инвестиционная привлекательность инноваций. Доминирование нового технологического уклада в экономике приводит к постепенному снижению прибыльности производства продукции и оказания услуг в предшествующем укладе.

__________________ 

1 В литературе приводится и иная трактовка «типизации» инновационной инфраструктуры. Речь идет о  направлениях инновационной инфраструктуры: технологическая, консалтинговая, финансовая, подготовки кадров, информационная и структура продвижения на рынки. – См:  Суворинов А. В. Основные результаты и проблемные вопросы развития в Российской Федерации национальной инновационной системы. – Инновации /2007, №9. С. 7-12. 
В результате диффузии возрастает число как производителей, так и потребителей, изменяются их качественные характеристики. Непрерывность инновационных процессов определяет скорость и границы диффузии инноваций в рыночной экономике.

Скорость диффузии инновации растёт с возрастанием её прибыльности и падает с ростом капиталоёмкости. Скорость диффузии зависит также от квалификации менеджмента, размера компании, её отраслевой принадлежности и т.д. 

В реальных инновационных процессах скорость диффузии инноваций зависит от различных факторов: 

а) формы принятия решения; 

б) способа передачи информации; 

в) свойств социальной системы,

г) свойств самого нововведения. 

Свойствами нововведения являются: 

- относительные преимущества по сравнению с традиционными решениями; 

- совместимость со сложившейся практикой и технологической структурой; сложность; 

- накопленный внедренческий опыт и др.

Коммерциализация новшеств - это практическое использование новшества (потенциальной инновации), сопровождающееся его выходом на рынок. Новшества и изобретения становятся инновациями после их коммерциализации (внедрения).

Процесс разработки нововведения (НВ) является более длительным и более дорогим процессом, чем процесс создания новшеств. Стадия внедрения нередко затягивается на годы, а иногда и на десятилетия.

К приемам воздействия на реализацию, продвижение и диффузию инноваций относят ценовой прием управления, фронтирование рынка, мэрджер, франчайзинг. 
Ценовой прием управления – это способ воздействия механизма цен на реализацию инноваций. Он включает в себя два основных элемента, которые образуют структуру ценового приема управления и применяются при реализации, продвижении и диффузии инновации 1. Это ценообразующие факторы и ценовая политика.

Фронтирование рынка, или фронтинг – это операция по захвату рынка другого хозяйствующего субъекта или зарубежного рынка 2.
Мэрджер, или слияния и поглощения (M&A – Mergers and Acquisitions) – инструмент,  обеспечивающий достаточно быстрое решение целого ряда проблем и задач, стоящих перед компаниями: например, увеличение размера компаний, выход на новые рынки, повышение устойчивости бизнеса и др.3 
Франчайзинг (от англ. franchise – льгота, привилегия), форма отношений и хозяйств, интеграции крупного и малого бизнеса, заключающаяся в предоставлении крупной компанией (франчайзером) права выступать под своей торговой маркой малой компании, являющейся самостоятельным юридическим лицом. 

Франчайзинг вполне может быть использован как коммерческий способ диффузии инноваций. Инновационный бизнес это, как правило, малый бизнес. Для малого предпринимательства преимущества франчайзинга заключаются в минимизации издержек _____________ 
1 Подробно см.: Вертакова Ю.В., Симоненко Е.С. Управление инновациями: теория и практика: учеб. пособие/ Ю.В. Вертакова, Е.С. Симоненко.- М.: 2008. – С.93-95. 
2 Там же. С.95-96.
3  Вертакова Ю.В., Симоненко Е.С. Указ. раб. С. 96-101.
для вступления в бизнес. Инновационные организации на этапе старта испытывают трудности с финансовым обеспечением своей деятельности. Франчайзер при определенных, заранее оговоренных условиях, которые не противоречили бы интересам инновационной компании, может выдать льготный кредит или быть поручителем при получении займа 1.  

_______________ 
1 См.: Вертакова Ю.В., Симоненко Е.С. Управление инновациями: теория и практика: учеб. пособие/ Ю.В. Вертакова, Е.С. Симоненко.- М.: 2008. – С.101 – 103.
Тема 2. Государственная инновационная политика
Возможно ли социально-экономическое развитие страны в условиях рынка без вмешательства государства?  
На первый взгляд, ответ однозначен: нет. Тем не менее экономическая наука по вопросу государственного вмешательства в рыночную экономику однозначного ответа не дает.

Экономическая роль государства в национальной экономике, направления, объем и пределы его вмешательства в рыночную экономику – вопрос дискуссионный. На одном полюсе находятся сторонники либерализма, выступающие за минимальное участие государства в экономике.  На другом полюсе Дж. М. Кейнс и неокейнсианцы, выступающие за всеобъемлющее государственное регулирование и значительную государственную собственность. Между этими крайними позициями существует еще много оттенков.

На практике в большинстве рыночных экономик роль государства довольно значительна. Независимо от моделей национальных экономик, в основе государственного регулирования лежит макроэкономическая методология. Это в полной мере относится и к государственному регулированию инновационной сферы.  
Инновационные процессы являются важным элементом модернизации комплекса хозяйственных связей и отношений на микро-, мезо- и макроуровнях экономической организации, что подразумевает активное участие государства в создании эффективной инновационной системы. 

Существуют объективные и субъективные предпосылки государственного регулирования инновационных процессов. 

К первым относятся:

●достижения научно-технической революции; 

●противоречие между возрастающими потребностями людей и ограниченными ресурсами; 

●двойственная зависимость инновационного процесса от состава и структуры общественных потребностей,

●зависимость от степени развития науки;

●многоплановость инновационного процесса;

●ускоренное обновление жизненной среды человека. 

Субъективные предпосылки характеризуются необходимостью создания государством специальных стимулов для повышения ресурсообеспеченности научно-инновационной сферы, оценки синергетического эффекта инновационных процессов на макроуровне, наличия емкого рынка и определенных масштабов внедрения нововведений, внешнего стимулирования платежеспособного спроса на инновации в условиях неопределенности при прогнозировании экономической эффективности научных исследований, результатов инновационных процессов на микроуровне, а также высокой стоимостью масштабных инновационных процессов, дублированием расходов на аналогичные НИОКР, конфликтом между получением индивидуальной прибыли и общественными интересами, социальным некоммерческим характером отдельных инноваций.

А что в России?

Основу качественных сдвигов, происходящих в экономике России, составляет инновационная направленность стратегии и тактики развития хозяйственной деятельности. Актуальность решения проблем экономического роста определяется объективной потребностью выработки и проведения активной инновационной политики, формирования эффективных механизмов ее реализации. Данная потребность возрастает при решении такой стратегической задачи как удвоение ВВП в условиях повышения степени неопределенности внешней среды, уровня сложности управления хозяйствующими субъектами и низких темпах технического перевооружения, обновления и модернизации активной части основных производственных фондов в стране.

Эффективное государственное регулирование инновационных процессов в Российской Федерации является условием устойчивого экономического роста и выхода хозяйствующих субъектов на внешние рынки с конкурентоспособной продукцией. С одной стороны, в России существуют объективные факторы формирования инновационной экономики, такие как высокий уровень фундаментальной науки, высококвалифицированные кадры и достаточный научно-технический потенциал, в том числе предприятий оборонно-промышленного комплекса. С другой стороны, экономика, в которой долгое время доминировали административные методы управления, оказалась неспособной к эффективному освоению научно-технических достижений.

Определяющими тенденциями развития инновационных процессов на современном этапе выступают их глобализация и регионализация, что является необходимым условием формирования национальной инновационной системы Российской Федерации.

Что такое национальная инновационная система (НИС), какие элементы она включает в себя, как эти элементы связаны в ней? 

Существует довольно много определений НИС. Самое простое и интуитивно понятное определение НИС: 

● НИС это система, преобразующая знания в новые технологии, продукты и услуги, которые потребляются на национальных или глобальных рынках1.

Почему государство играет определяющую роль в функционировании НИС?

Государство определяет правила функционирования и взаимодействия участников инновационного процесса через формирование нормативно-правовой среды. 

Субъекты НИС? 
В НИС входят собственно субъекты инновационной деятельности - организации и физические лица, участвующие в создании и продвижении инновационного продукта, и объекты инфраструктуры - организации, способствующие осуществлению инновационной деятельности. Состав и система связей НИС представлены на рис.1.

Как следует из определения НИС, основным результатом ее функционирования является увеличение объемов производства наукоемкой продукции. Достижение практически всех целей, сформулированных в последних материалах российского правительства (удвоение ВВП, повышение уровня жизни населения и т.д.) сводятся в конечном итоге к тому, насколько эффективно будет организовано производство. Поэтому основной целью анализа функционирования НИС и инновационной инфраструктуры является оценка принятых мер, которые стимулируют рост объемов продаж наукоемкой продукции российских предприятий.

__________________ 

1 Некоторые аспекты НИС будут рассмотрены дополнительно в теме 5.
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Рис. 2 1. Состав НИС и система связей инновационной деятельности

Обзор состояния национальных инновационных систем стран 

Идеология НИС получила широкое распространение в большинстве стран-членов ЕС, США, Японии. Но до настоящего времени нет единого определения понятия НИС. Единая методология формирования НИС также не разработана. К тому же, перед НИС различных стран могут ставиться и различные цели. Так, например, во Франции цель НИС видят в создании дополнительных рабочих мест, а в Германии – в развитии прогрессивных технологий. 

Общими методологическими принципами построения НИС является следование идеям Шумпетера о конкуренции на основе инноваций в корпорациях как главном факторе экономической динамики, о роли институционального контекста инновационной деятельности как фактора, прямо влияющего на ее содержание и структуру.
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Рис. 2.2. Структура национальной инновационной системы

Анализ инновационных процессов в развитых странах показывает, что большую инновационную активность проявляет крупный бизнес (свыше 250 работающих). В странах ЕС 80 % крупных предприятий и только треть малых предприятий относятся к инновационно активным. В целом, с учетом распространения малого бизнеса, инновационную активность проявляет каждое второе предприятие ЕС. Правительства стимулируют рост участия предпринимательского сектора в финансировании ИР. В результате в настоящее время он обеспечивает большую часть внутренних затрат на исследования и разработки: 56 % – в ЕС, 63 % – в США, 74 % – в Японии. В странах ОЭСР доля затрат корпораций в общем объеме национальных исследований и разработок в среднем приближается к 70%.

Высокоразвитые страны активизируют обучение инновационному менеджменту. Это выражается в увеличении количества кафедр по предпринимательству в университетах (Германия), организации учебных курсов по проблемам наукоемких предприятий для выпускников вузов, инженеров и ученых (Великобритания), специальных курсов по инновационной политике и инновационному менеджменту для руководящих работников (Португалия), тренингов по предпринимательству для студентов, менеджеров и собственников малых предприятий (Бельгия). 

Отчетливо проявляется тенденция возрастания масштабов финансирования научных исследований и разработок. Высокоразвитые страны стремятся обеспечить наукоемкость на уровне 3% валового внутреннего продукта (ВВП). В 2003 году наукоемкость ВВП в ЕС составила 1,93 %, в США – 2,59 %, в Японии – 3,15 %. Лидерами по наукоемкости ВВП являются  Швеция – 4,3 % и Финляндия – 3,5 %. 
Развитые страны начинают проигрывать инновационную гонку Индии и Китаю. Это явствует из опубликованного доклада UNCTAD (конференция ООН по торговле и развитию). Проведя “анкетирование” 200 транснациональных корпораций (ТНК), эксперты UNCTAD установили, что в 2005-2009 гг. почти две трети (61,8%) ТНК планировали развивать центры исследований и разработок в Китае и почти треть (29,4%) — в Индии. Китай опередил по этому показателю США (41,2%), а Индия — Японию (14,7%). 
Государственное регулирование инновационной деятельности, его виды
Государство осуществляет все виды регулирования инновационной деятельности - организационное, экономическое, финансовое, нормативно-правовое.
Высшая форма регулятивной деятельности - это выработка и проведение инновационной политики, управление инновационной деятельностью. Такая политика разрабатывается на основе утверждения приоритетного значения инновационной деятельности для современного общественного развития. Государство создает организационные, экономические и правовые условия для инновационной деятельности.
	РЕГУЛИРОВАНИЕ ИННОВАЦИОННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

	Виды регулирования
	Способы регулирования

	Организационное регулирование инновационной деятельности
	  развитие инновационной инфраструктуры, 

  обеспечение приоритета инновационной деятельности, 

  моральное поощрение авторов инноваций, 

  содействие модернизации, 

  развитие интеграционных процессов, 

  развитие международных связей

	Экономическое и финансовое регулирование инновационной деятельности
	  развитие предложения инноваций, 

  расширение спроса на инновации, 

  содействие конкуренции в инновационной сфере, 

  развитие предпринимательства, 

  обеспечение занятости в инновационной сфере, 

  развитие лизинга наукоемкой продукции 

  инвестиции в инновации, повышение их эффективности, 

  создание благоприятного инвестиционного климата

	Нормативно-правовое регулирование инновационной деятельности
	  охрана прав и интересов субъектов инновационной деятельности, 

  охрана прав владения, пользования и распоряжения инновациями, 

  защита промышленной, интеллектуальной собственности, 

  развитие договорных отношений


Какие экономические факторы следует рассматривать как факторы государственного регулирования инновационной деятельности?

ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ФАКТОРЫ государственного регулирования, способствующие созданию, освоению и распространению инноваций: 

· развитие рыночных отношений, 

· проведение налоговой политики и политики ценообразования, способствующих росту предложения на рынке инноваций, 

· создание выгодных налоговых условий для ведения инновационной деятельности всеми субъектами, 

· обеспечение эффективной занятости в инновационной сфере, 

· расширение спроса на инновации, 

· предоставление финансовой поддержки и налоговых льгот российским предприятиям, осваивающим и распространяющим инновации, 

· содействие модернизации техники, 

· развитие лизинга наукоемкой продукции, 

· активизация предпринимательства, 

· пресечение недобросовестной конкуренции, 

· поддержка отечественной инновационной продукции на международном рынке, 

· развитие экспортного потенциала страны, 

· развитие внешнеэкономических связей в инновационной сфере, 

· внешнеэкономическая поддержка, включая предоставление таможенных льгот для инновационных проектов, включенных в государственные инновационные программы. 

Иногда говорят: «Дайте точку опоры…», или к вопросу об организационных аспектах государственного регулирования инновационной деятельности.

ОРГАНИЗАЦИОННЫЕ ФАКТОРЫ государственного регулирования инновационной деятельности:

· государственная поддержка инновационных проектов, включенных в федеральные и региональные инновационные программы; 

· содействие развитию инновационной инфраструктуры; 

· кадровая поддержка инновационной деятельности; 

· содействие подготовке, переподготовке и повышению квалификации кадров, осуществляющих инновационную деятельность; 

· моральное стимулирование инновационной деятельности (например, присвоение звания Заслуженный новатор РФ указом президента РФ); 

· информационная поддержка инновационной деятельности (обеспечение свободы доступа к информации о приоритетах государственной политики в инновационной сфере, к сведениям о завершенных научно-технических исследованиях, которые могут стать основой для инновационной деятельности, к данным о выполняемых и завершенных инновационных проектах и программах и т.п.); 

· содействие интеграционным процессам, расширению взаимодействия субъектов РФ в инновационной сфере, развитию международного сотрудничества в этой области; 

· защита интересов российских субъектов инновационной деятельности в международных организациях. 

Каковы финансовые факторы государственного регулирования инновационной деятельности?  
 
ФИНАНСОВЫЕ ФАКТОРЫ государственного регулирования инновационной деятельности:

· проведение бюджетной политики, обеспечивающей финансирование инновационной деятельности, 

· направление в инновационную сферу государственных ресурсов и повышение эффективности их использования, 

· выделение прямых государственных инвестиций для реализации инновационных программ и проектов, важных для общественного развития, но не привлекательных для частных инвесторов, 

· создание благоприятного инвестиционного климата в инновационной сфере, 

· предоставление дотаций, льготных кредитов, гарантий российским и иностранным инвесторам, принимающим участие в инновационной деятельности, 
· снижение отчислений субъектам РФ налогов в федеральный бюджет в случае использования ими своих бюджетных средств для финансирования федеральных инновационных программ и проектов. 

Государство – судья на инновационном поле? 

НОРМАТИВНО-ПРАВОВЫЕ ФАКТОРЫ государственного регулирования инновационной деятельности:

· установление правовых основ взаимоотношений субъектов инновационной деятельности, 

· гарантирование охраны прав и интересов субъектов инновационной деятельности, в частности, охраны таких наиболее существенных для развития инновационной деятельности прав, как права интеллектуальной собственности. 

Нормативно-правовое регулирование инновационной деятельности осуществляется на базе Конституции РФ, Гражданского кодекса РФ, принимаемых в соответствии с ними законов и иных нормативных правовых актов РФ и субъектов РФ, а также международных договоров РФ, относящихся к инновационной деятельности. В основе этого регулирования - правовая охрана результатов, полученных в ходе инновационной деятельности. Поскольку эти результаты представляют собой новые интеллектуальные продукты и технологии, постольку они предстают как объекты интеллектуальной собственности. Их правовая охрана осуществляется на базе требований по охране интеллектуальной собственности, установленных Гражданским кодексом РФ.
На основе чего субъекты и иные участники инновационной деятельности выстраивают свои взаимоотношения?

Нормативно-правовое регулирование взаимоотношений между субъектами инновационной деятельности, а также между ними и другими участниками инновационного процесса осуществляется на основе договоров, а именно:

· договоров на выполнение научно-исследовательских, опытно-конструкторских и технологических работ, 

· договоров на выполнение проектных и изыскательских работ, 

· договоров строительного подряда, 

· договоров по оказанию услуг для осуществления инновационной деятельности, 

· договоров страхования инновационных рисков, 

· договоров (контрактов) с инвесторами, 

· и иных договоров, предусмотренных законодательством РФ. 

Регулирование инновационной деятельности происходит на базе:

· инновационных прогнозов 

· инновационных стратегий 

· инновационных программ 

· инновационных проектов. 

· программ и проектов поддержки инновационной деятельности. 

Инновационный прогноз - это предвидение основных параметров инновационной деятельности (ее направлений, видов, объектов, последствий и т.п.)
        Инновационные прогнозы являются составной частью прогноза социально-экономического развития РФ, разрабатываемого в соответствии с законодательством РФ.
       В инновационных прогнозах строятся сценарии освоения и распространения базисных инноваций, социально-экономических последствий практического использования новых наукоемких продуктов и технологий.

Инновационная стратегия - это определение приоритетных направлений инновационной деятельности. 

Стратегические приоритеты государственной инновационной политики отражаются в концепции социально-экономического развития РФ на долгосрочную перспективу, в программе социально-экономического развития РФ на среднесрочную перспективу, докладываются Федеральному собранию РФ.
Субъекты РФ разрабатывают инновационные прогнозы и стратегии региональной инновационной политики.

Государственная (федеральная) инновационная программа:

· федеральные целевые инновационные программы по важнейшим базисным инновациям; 

· крупные инновационные проекты;
· федеральные программы поддержки инновационной деятельности, развития инновационной инфраструктуры. 

    Инновационные проекты включаются в государственную инновационную программу на основании конкурсного отбора, участие в котором осуществляется на добровольных началах. Участвующие в конкурсном отборе инновационные проекты подлежат обязательной государственной научно-технической и экологической экспертизе, предметом которой является их новизна, социально-экономическая и экологическая эффективность.

    Органы государственной власти субъектов РФ разрабатывают региональные и межрегиональные инновационные программы

Государственная поддержка инновационной деятельности 

Должно (обязано) ли государство оказывать поддержку инновационному бизнесу и почему?

Отечественные предприятия и отдельные предприниматели сталкиваются с определенными трудностями при решении вопросов производственной и научно-технической кооперации, определении экономических условий сотрудничества, передачи технологии партнеру.

Для выбора наиболее выгодных экономических условий научно-технического и коммерческого сотрудничества им приходится  изучать  малознакомые  области деятельности: стратегию сбыта научно-технической продукции, определение конкретных цен, обеспечение правовой охраны промышленной собственности, особенности подготовки и заключения контрактов и лицензионных соглашений. 
Развитие рыночных отношений в стране, принятие новых законодательных актов, регулирующих охрану промышленной собственности, создало почву для столкновения  коммерческих интересов конкурентов на российском рынке продукции и технологии. В связи с этим у патентовладельцев возникает необходимость контролировать соблюдение принадлежащих им прав. А для этого им необходимо ориентироваться в патентном законодательстве, иметь представление об особенностях рассмотрения патентных споров. Но заключить соглашение это еще не все. Возникает необходимость контролировать возможные нарушения прав отечественных патентовладельцев, а это ставит задачу — изучать патентное законодательство разных стран и вникать в юридические аспекты решения патентных споров.

Много проблем возникает при использовании такой формы  сотрудничества, как создание совместных предприятий. Квалифицированное решение всех возникающих в этой отрасли деятельности вопросов невозможно без овладения специальными знаниями и  опытом. При создании совместных предприятий очень важно правильно оформить передачу изобретений, ноу-хау, товарных знаков и других видов промышленной собственности.

За последние несколько лет Правительством РФ были приняты и вступили в действие множество указов и постановлений, основная задача которых оградить все слои бизнеса от несвойственных им задач и повысить эффективность их работ за счет создания централизованного аппарата управления, который, выступая в виде посредника и надежного гаранта,  сведет воедино инноватора и предпринимателя. 

Инновационная политика государства 

Государство, рынок, предпринимательский сектор, инновации, … - как это все «увязать»? Нужна политика?

Предприниматель воспринимает рынок как среду, охваченную постоянным движением. Высокая сложность и динамичность окружающего мира вызывают у того, кто занимается нововведениями, острое чувство неуверенности в завтрашнем дне. Именно она обуславливает необходимость новой инновационной политики государства и предприятий.

Первая причина этой неуверенности состоит в нарастающей интернационализации, глобализации рынков. Деятельность предприятий распространяется на весь мир. Они не только осваивают рынки, но и заново размещают свои производственные и исследовательские подразделения. 

Государства же идут им навстречу, создавая большие пространства хозяйственной свободы, будь то европейский общий рынок, североамериканский или другие.

Второй причиной является процесс насыщения новыми технологиями, который также требует новой инновационной политики предприятия и государства. Предприниматель оказался вовлеченным в новую для него технологическую конкуренцию. Для удержания своих позиций на рынке он обязан поспевать за быстрой заменой старой техники на новую, и замена эта все ускоряется. 
Воздействие новшеств ощущает и государство, ответственное за образование и фундаментальные исследования. Оно должно соответствующим образом на них реагировать.

Третья причина заключается в смене ценностей, сказавшейся на поведении потребителей. Спрос переориентируется на новые товары — безопасные для окружающей среды и здоровья, удовлетворяющие индивидуальные потребности. Предприятия пытаются опередить конкурентов, быстро меняя предложение, — жизненный цикл продукции сокращается. Государство как защитник благосостояния и безопасности граждан и здесь не может  оставаться стороне, оно должно действовать, создавая для развития этого процесса соответствующие условия.

Важной политической задачей государства является поддержание экономического роста. Государство обязано создавать благоприятные условия для такого роста, чтобы инвестиции частных предприятий нашли приложение именно в стране, а не где-то за ее пределами.

Поддержка экономического роста должна ориентироваться по инновационному  процессу, играющему центральную роль в его объяснении.

Структурные изменения как генератор роста находятся под постоянным воздействием новых технологических процессов и изделий. Движущими силами здесь служат следующие элементы: инноватор, организация и окружающая  среда — при условии их взаимодействия, то есть увязки в единую систему.

Центральной фигурой в этой системе является инноватор, но для ее нормального функционирования требуется и обратная связь между элементами. Так, например, элемент “окружающая среда” постоянно воздействует на “организацию”, и изменения в окружающей среде вызывают изменения в организации.

Реальная, действенная политика роста имеет три опоры.

Политика стабилизации ожиданий. 

Чтобы обеспечить минимальное искажение указывающих на будущее сигналов рынка и поддержать планы и действия субъектов хозяйствования, политика роста должна стабилизовать развитие экономики, то есть достичь состояния высокой занятости, относительной стабильности денег, низкого финансового дефицита государства и положительного торгового баланса с учетом невидимых статей. Такая политика преследует общеэкономические цели, предписываемые экономическим строем социального рыночного хозяйства.

Политика структурной динамики.  

Политика роста должна поддерживать склонность частного хозяйства к инвестированию. Это означает, что возможности предпринимательской деятельности должны быть сохранены либо даже расширены. Сокращение инновационных прав недопустимо. Как однажды заметил  Шумпетер, новшества вызывают творческое разрушение. С одной стороны, новшества - причина развития, то есть они носят творческий характер, но с другой - они же устраняют старые, традиционные структуры, то есть инициируют разрушение. Последнее, конечно, происходит в том случае, когда в процессе структурных изменений технический прогресс срабатывает на замещение, а не на дополнение уже действующих структур. Свобода инноваций имеет тем самым двойственный характер.

Политика потенциальной динамики. 

Если описанная выше политика стабилизации ожиданий и политика структурной динамики задают в основном общие условия частного хозяйствования и инновационной деятельности, то политику потенциальной динамики можно определить как “создание инфраструктуры, необходимой для поддержания экономического потенциала”.

Термин “инфраструктура”, не имеющий единого общепризнанного определения, трактуется здесь в широком смысле. С одной стороны, государство предоставляет средства производства (ресурсы), служащие фундаментом хозяйственной деятельности, с другой - создает систему социального обеспечения и предотвращения социального ущерба, обеспечивая тем самым “функционирование” общества, то есть безопасность и удовлетворение основных человеческих потребностей. 

Политика Российской Федерации в области развития инновационной системы базируется на равноправном государственно-частном партнерстве и направлена на объединение усилий и ресурсов государства и предпринимательского сектора экономики для развития инновационной деятельности (см.: например, «Основные направления политики Российской Федерации в области развития инновационной системы на период до 2010 года» - утверждены Правительством Российской Федерации 05.08.2005 N 2473п-П7).
Основные направления политики Российской Федерации в области развития инновационной системы на период до 2010 года предусматривали формирование инфраструктуры инновационной системы: 

- создание и развитие объектов инновационной инфраструктуры;

- формирование инновационно-активных территорий (наукоградов, технополисов и др.), в том числе технико-внедренческих экономических зон;

- развитие системы региональных и отраслевых фондов поддержки инновационной деятельности, включая фонды стартового финансирования и венчурного предпринимательства;

- формирование системы информационной поддержки, включая оказание консалтинговых услуг для организации взаимодействия участников инновационной деятельности;

- содействие созданию и развитию малых инновационных предприятий.

Инфраструктура инновационной системы развивается, в первую очередь, на территориях субъектов и муниципальных образований Российской Федерации с высокой концентрацией инновационного потенциала, включая наукограды, академгородки, особые экономические зоны, закрытые административно-территориальные образования и иные виды технополисов в соответствии с условиями конъюнктуры внутреннего и мирового рынков. 
При анализе регионального распределения организаций инфраструктуры необходимо учитывать направленность организации, способ ее создания и источники финансирования. Например, технопарки создавались в основном по инициативе и под патронажем университетов и научных центров, и в настоящее время часто ими же и финансируются или действуют относительно самостоятельно, поэтому технопарков в регионах России больше там, где больше научных организаций и где они крупнее. То же в значительной степени относится и к ИТЦ, хотя первоначально инициатива их создания шла от государства. В создании центров трансфера технологий (ЦТТ) федеральные и региональные органы власти обычно формально не участвуют, хотя и оказывают им косвенную поддержку, поэтому их распределение по стране в основном строится по тому же принципу, что и у технопарков1.  . 

______________ 

1 Распределение технопарков, ИТЦ и ЦТТ по федеральным округам Российской Федерации см.: Национальная инновационная система и государственная инновационная политика Российской Федерации. Базовый доклад к обзору ОЭСР национальной инновационной системы Российской Федерации. – М.: 2009. Часть II. 7.3.
Тема 3. Промышленная инфраструктура 

инновационной деятельности

Энергетика – базовая отрасль экономики, обеспечивающая жизнедеятельность всех отраслей народного хозяйства. 

Россия располагает значительными запасами энергетических ресурсов и мощным топливно-энергетическим комплексом, который является базой развития экономики, инструментом проведения внутренней и внешней политики. Роль страны на мировых энергетических рынках во многом определяет её геополитическое влияние. 
Энергетический сектор способствует консолидации субъектов Российской Федерации, во многом определяет формирование основных финансово-экономических показателей страны. 
Соответствовать требованиям нового времени может только качественно новый топливно-энергетический комплекс (ТЭК) – финансово устойчивый, экономически эффективный и динамично развивающийся, соответствующий экологическим стандартам, оснащенный передовыми технологиями и высококвалифицированными кадрами. 
Для долгосрочного стабильного обеспечения экономики и населения страны всеми видами энергии необходима научно обоснованная и воспринятая обществом и институтами государственной власти долгосрочная энергетическая политика.
Целью энергетической политики является максимально эффективное использование природных топливно-энергетических ресурсов и потенциала энергетического сектора для роста экономики и повышения качества жизни населения страны.
В РФ разработан и принят документ «Энергетическая стратегия России на период до 2020 года» (далее именуется – Энергетическая стратегия), который конкретизирует цели, задачи и основные направления долгосрочной энергетической политики государства на соответствующий период с учётом складывающейся внутренней и внешней ситуации в энергетическом секторе и его роли в обеспечении единства экономического пространства Российской Федерации, а также политического, макроэкономического и научно-технологического развития страны.
Главной задачей Энергетической стратегии является определение путей достижения качественно нового состояния ТЭК, роста конкурентоспособности его продукции и услуг на мировом рынке на основе использования потенциала и установления приоритетов развития комплекса, формирования мер и механизмов государственной энергетической политики с учётом прогнозируемых результатов ее реализации.

Приоритетами Энергетической стратегии являются:

● полное и надёжное обеспечение населения и экономики страны энергоресурсами по доступным и вместе с тем стимулирующим энергосбережение ценам, снижение рисков и недопущение развития кризисных ситуаций в энергообеспечении страны;

● снижение удельных затрат на производство и использование энергоресурсов за счёт рационализации их потребления, применения энергосберегающих технологий и оборудования, сокращения потерь при добыче, переработке, транспортировке и реализации продукции ТЭК;

● повышение финансовой устойчивости и эффективности использования потенциала энергетического сектора, рост производительности труда для обеспечения социально-экономического развития страны;
● минимизация техногенного воздействия энергетики на окружающую среду на основе применения экономических стимулов, совершенствования структуры производства, внедрения новых технологий добычи, переработки, транспортировки, реализации и потребления продукции.

Главным средством решения поставленных задач является формирование цивилизованного энергетического рынка и недискриминационных экономических взаимоотношений его субъектов между собой и с государством. При этом государство, ограничивая свои функции как хозяйствующего субъекта, усиливает свою роль в формировании рыночной инфраструктуры как регулятора рыночных взаимоотношений.
Основные механизмы государственного регулирования в сфере топливно-энергетического комплекса предусматривают:
● меры по созданию рациональной рыночной среды (включая согласованное тарифное, налоговое, таможенное, антимонопольное регулирование и институциональные преобразования в ТЭК);

● повышение эффективности управления государственной собственностью;

● введение системы перспективных технологических регламентов, национальных стандартов и норм, повышающих управляемость процесса развития энергетики и стимулирующих энергосбережение;
● стимулирование и поддержку стратегических инициатив хозяйствующих субъектов в инвестиционной, инновационной и энергосберегающих сферах.
Представленные в Энергетической стратегии количественные параметры развития экономики и энергетики являются ориентировочными, подлежащими уточнению в процессе реализации предусмотренных Энергетической стратегией мер.

Природные топливно-энергетические ресурсы, производственный, научно-технический и кадровый потенциал энергетического сектора экономики являются национальным достоянием России. Эффективное его использование создает необходимые предпосылки для вывода экономики страны на путь устойчивого развития, обеспечивающего рост благосостояния и повышение уровня жизни населения.
Транспорт (transporto – перемещаю, лат.) – ведущая отрасль экономики, осуществляющая перевозку пассажиров и грузов. Транспорт является основой географического разделения труда и активно воздействует на размещение производства. 

По характеру перевозок транспорт подразделяется на грузовой и пассажирский. 

По назначению транспорт подразделяется на:   

• транспорт общего пользования, обслуживающий сферу обращения товаров и население; 

• транспорт необщего пользования - внутрипроизводственный, ведомственный; 

• транспорт личного пользования - легковые автомобили, мотоциклы, велосипеды, лодки, яхты и др. 

По видам транспорт подразделяется на сухопутный, водный и воздушный. 
Особую группу составляет трубопроводный транспорт. 
Видом транспорта являются ленточные транспортеры, конвейеры. 

«Российский статистический ежегодник» публикует основные показатели социально-экономического развития  России, в том числе раздел 17 рассматривает показатели развития транспорта в России.   

Связь – отрасль национальной экономики, обеспечивающая отправку и прием почтовых отправлений и сообщений, передаваемых по электрическим и электронным, проводным и беспроводным линиям связи.  Основные показатели связи общего пользования в России также публикуются в Российском статистическом ежегоднике.
Логистика (logistike - искусство вычислять, рассуждать, греч.) – теория и практика управления материальными и информационными потоками в процессе товародвижения. 

Логистика направлена на минимизацию издержек и максимальную выгоду и связана обычно с долгосрочным планированием. 

Задачи, решаемые логистикой: 

• выбор вида транспортного средства; 

• выбор типа транспортного средства; 

• определение маршрутов; 

• упаковка товаров в контейнеры; 

• управление запасами; 

• ответственное хранение на складских площадях; 

• маркировка; 

• формирование сборных заказов; 

• таможенные услуги. 

Каким образом взаимодействуют инновационные организации и промышленная инфраструктура? Задачи этого взаимодействия?

Взаимодействие инновационных организаций и объектов промышленной инфраструктуры должны преследовать две основные задачи: 

1. обеспечивать улучшение показателей деятельности инновационных организаций. В этом случае реализуется главное предназначение инфраструктуры — содействие развитию организаций и удовлетворение их потребности. Если организации не будут иметь выгоды (производственных, экономических, имиджевых и др.) от взаимодействия с объектами промышленной инфраструктуры, то оно (это взаимодействие) теряет свой смысл;

2. способствовать улучшению показателей деятельности инфраструктурных предприятий, которые существуют на основе заказов и договоров с инновационными организациями. 

Экономический результат совершенствования  взаимодействия  инновационных организаций и объектов промышленной инфраструктуры проявляется за счет: 

- возникновения  экономии времени и ресурсов; 

- роста показателей производства и производительности труда; 

- возникновения новых возможностей развития промышленного предприятия, которые, в конечном итоге приводят к результатам первых двух групп факторов. 

Тема 4. Финансовая инфраструктура 

инновационной деятельности

Субъекты инновационной деятельности, выполняющие функции обслуживания и содействия инновационным процессам, должны обладать набором ресурсов (производственные помещения, исследовательская база или производственные мощности; кадры, обладающие необходимой квалификацией; научный задел, производственные технологии и т.п.; информационные ресурсы; сбытовые сети, обеспечивающие продвижение продукции на рынок). 
В перечне по вполне понятной причине (они будут в центре внимания в этой теме) не оказалось еще одного важнейшего ресурса. Речь идет о финансах, необходимых и достаточных для осуществления разработок или производства.   
От наличия и состояния этих ресурсов, от возможностей предприятий их использовать зависит эффективность инновационной деятельности. 

Применимы ли для инновационной деятельности те схемы финансирования, которые используются в традиционном бизнесе?  

Если отвечать кратко, то нет. 

Почему для инновационной деятельности не применимы те схемы финансирования, которые используются в традиционном бизнесе? 

Следует учитывать два обстоятельства: 

• временной лаг от момента авансирования финансовых средств в инновации до получения коммерческой отдачи от них; 

• риск потери авансированного капитала и отсутствие гарантии возмещения заемных средств (из-за непредсказуемости результатов творческого процесса, трудностей в технической реализации идеи, непредсказуемости реакции рынка на появление новинки и т.д.). 

Поэтому в условиях достаточно высокой степени неопределенности и риска важными принципами финансового регулирования инновационной деятельности являются множественность источников, гибкость и адаптивность к быстро меняющейся, турбулентной среде инновационных процессов. 
В первую очередь следует отметить внутренние затраты на исследования и разработки. Источниками этих затрат в РФ являются средства бюджета, средства внебюджетных фондов, средства организаций предпринимательского сектора; средства высших учебных заведений; средства частных бесприбыльных организаций; средства иностранных источников; собственные средства научных организаций. 
Внутренние затраты на исследования и разработки классифицируются как:

затраты на выполнение исследований и разработок собственными силами организаций, включая как текущие (95,8%), так и капитальные затраты (4,2%). 

• текущие затраты охватывают: оплату труда, отчисления на социальные нужды, затраты на приобретение оборудования за счет себестоимости работ, другие нематериальные затраты (стоимость приобретаемых со стороны сырья, материалов, комплектующих изделий, полуфабрикатов, топлива, энергии, работ и услуг производственного характера и др.), прочие текущие затраты; 

• капитальные затраты включают: приобретение земельных участков, строительство или покупку зданий, приобретение оборудования, включаемого в состав основных фондов, и прочие затраты. 

Бюджетные ассигнования на разработку и реализацию инноваций ограничены бюджетными доходами, зависят от политико-экономических условий. В технологически развитых странах размеры бюджетных средств на научно-техническое развитие достаточно велики, объекты инвестирования определяются на конкурсной основе с учётом национальной инновационной стратегии и оборонной доктрины. 

Например, в Японии на уровне Конституции введено ограничение: не менее 3% валового национального дохода из бюджета должно направляться на развитие фундаментальных научных исследований. Примерно в таких же пропорциях осуществляется финансирование.

По характеру источников финансирования инновационной деятельности можно выделить институты финансовой поддержки инновационных процессов за счет бюджетных средств (средств федерального бюджета, бюджетов субъектов РФ и местных бюджетов) и внебюджетных средств, включая собственные средства организаций, осуществляющих инновационную деятельность, и средств инвесторов.  

Объекты бюджетного финансирования инновационной деятельности в Российской Федерации представлены на рис. 4.1.

Рис. 4.1. Система бюджетного финансирования инновационной деятельности в РФ 
Финансирование инновационной деятельности за счет бюджетных средств осуществляется в соответствии с целями и приоритетами государственной инновационной стратегии и политики и предназначается как для решения крупномасштабных научно-технических проблем, так и для поддержки малого и среднего инновационного предпринимательства.   
Бюджетное финансирование представлено базовым финансированием на содержание бесприбыльных научных организаций и конкурсным финансированием инновационных проектов и программ, в том числе через целевые бюджетные фонды.
Средства, используемые для финансирования инновационной деятельности, различаются по видам собственности, степени централизации, по уровням и формам финансирования.

По видам собственности различают:

- государственные инвестиционные ресурсы (бюджетные средства, средства внебюджетных фондов, государственные заимствования, имущество в государственной собственности);

- инвестиционные ресурсы хозяйствующих субъектов, а также общественных организаций, физических лиц.

На уровне государства и субъектов Российской Федерации источниками финансирования   являются:

- собственные средства бюджетов и внебюджетных фондов;

- привлечённые средства государственной кредитно-банковской и страховой сфер;

- заёмные средства (международные заимствования и внутренний долг государства).

На уровне предприятия к источникам финансирования можно отнести:

- собственные средства (уставный капитал, прибыль на накопление, амортизационный фонд, страховые возмещения, иммобилизованные ресурсы);

- привлеченные средства, полученные от продажи акций, партнёрский капитал;

- заёмные средства (бюджетный, банковский, товарный кредиты на различной основе).

Формы и условия предоставления капитала также многообразны. Они классифицируются:
● по форме вложения и осуществления контроля за инновационной деятельностью на: прямые и портфельные инвестиции, кредиты;
● по формам собственности: на государственные, муниципальные, частные, смешанные; 
● по условиям ассигнования на: льготные, без предоставления льгот;
● по отношению к открытой экономической системе на: резидентные и нерезидентные и т.д.

Предприятие на каждой своего развития может выбрать те источники и формы финансирования, которые  в данный момент наиболее доступны для него.

Финансовые средства для инновационного предприятия:

1. Собственные средства:

1.1. Уставный капитал предприятия;

1.2. Амортизационные отчисления;

1.3. Нераспределенная прибыль.

2. Заёмные средства:

2.1. Кредиты:

2.1.1. коммерческие кредиты;

2.1.2. банковские кредиты.

2.2. Облигационное финансирование.

3. Финансирование акционерного капитала:

3.1. IPO (первое публичное размещение);

3.2. Стратегический инвестор;

3.3. Венчурные фонды;

3.4. Бизнес-ангелы.

4. Ассигнования из бюджетов:

4.1. Федеральный;

4.2. Региональный;

4.3. Местный.

5. Внебюджетные фонды;

6. Лизинговое финансирование.  

Собственные финансовые средства

Основной источник финансирования инновационной деятельности предприятий - их собственные финансовые ресурсы. 

Источниками собственных средств предприятий, направляемых на инновационную деятельность, являются: 

• нераспределенная между акционерами прибыль;

• амортизационные отчисления; 

• уставный капитал предприятия. 

Заёмные финансовые средства
Облигации – краткосрочные эмиссионные ценные бумаги, закрепляющие право их владельцев на получение от эмитента в предусмотренный ими срок средств в размере, равном их номинальной стоимости. Доходом от облигации является разница между номинальной стоимостью и ценой покупки облигации.         

Кредит – это движение ссудного капитала, осуществляемого на основе принципов срочности, возвратности и платности.

Банковский капитал потенциально мог бы являться одним из основных источников финансирования инновационного бизнеса. Кредиты могут применяться на всех этапах инновационной деятельности. Как показывает практика, доступ к кредитам открыт только для экономически устойчивых компаний. Причин этому несколько: 

• высокая ставка кредита;

• короткий срок кредитов (а освоение нововведений обычно длительный процесс); 

• требование по обеспечению кредитов залогом; 

• желательность наличия у предприятия кредитной истории. 

Фонды

• Российский фонд фундаментальных исследований (РФФИ), www.rfbr.ru 

РФФИ (Российский фонд фундаментальных исследований) создан в 1992 г. для поддержки инициативных проектов фундаментальных исследований, оказания помощи талантливым учёным, поддержки издания научной литературы и т.п. Он образуется за счёт государственных ассигнований в рублях и иностранной валюте (в процентах к сумме средств, предназначенных в бюджете Российской Федерации на финансирование науки), а также добровольных взносов предприятий, учреждений и граждан и иных источников. РФФИ предоставляет средства на безвозвратной основе и  ставит целью содействие развитию фундаментальной науки, повышение квалификации учёных. Фонд является некоммерческой организацией и не имеет целью извлечение прибыли. 

          • Российский фонд технологического развития (РФТИ), www.rftr.ru
РФТР - внебюджетный фонд, который формируется из тех отчислений, которые предприятия, освобождая эти отчисления от налогов, направляют в отраслевые фонды, внебюджетные фонды НИОКР и головные организации, координирующие их деятельность. Он формируются за счёт 25% отчислений от тех средств, которые собирают отраслевые фонды. Направляются средства на поддержку серьёзных научно - технических, инновационных проектов.
• Фонд содействия развитию малых форм предприятий в научно-технической сфере, www.fasie.ru
 Фонд содействия развитию малых форм предприятий в научно-технической сфере создан в 1994 г. в целях государственной поддержки инновационной деятельности (создание малых наукоёмких фирм, инкубаторов бизнеса, инжиниринговых центров), развития конкуренции. Источниками формирования фонда являются бюджетные ассигнования (1 % средств, предусматриваемых ежегодно в федеральном бюджете на финансирование науки), добровольные взносы, иные поступления от деятельности фонда.  

Размещение средств государственных фондов осуществляется исключительно на конкурсной основе, предусматривающей обязательность привлечения частного капитала. 

Лизинг 
При осуществлении инновационных процессов, требующих приобретения дорогостоящего оборудования, транспортных средств, энергетических установок, компьютерной и телекоммуникационной техники, часто прибегают к лизингу для привлечение дополнительных средств. 
Какие преимущества дает лизинг инновационным предприятиям?
Несмотря на то, что идея лизинга далеко не нова (многие усматривают ее еще в трактате Аристотеля «Богатство состоит не в праве собственности, а в использовании», написанном примерно в 350 г. до н.э.), однако только в последнее время лизинг как новый вид связи между производителем и потребителем дорогостоящего оборудования и других видов основных фондов получил очень широкое развитие. В настоящее время рынок лизинговых услуг является во многих странах одним из самых быстроразвивающихся.   
Лизинг – по законодательству РФ – вид инвестиционной деятельности по приобретению имущества и передаче его на основании договора лизинга физическим или юридическим лицам за определенную плату, на определенный срок и на определенных условиях, обусловленных договором, с правом выкупа имущества лизингополучателем (ФЗ «О лизинге»). 
По экономическому содержанию лизинг представляет собой прямые инвестиции, при которых лизингополучатель обязан возместить лизингодателю инвестиционные издержки, связанные с приобретением и использованием предмета лизинга, и выплатить вознаграждение, предусмотренное договором лизинга сверх возмещения инвестиционных затрат.

Существенной особенностью лизинга как экономической категории является разделение функций собственности – отделение использования имущества от владения. Это отчасти объясняет быстрое развитие рынка лизинговых услуг, поскольку все больше количество компаний во всем мире считают, что их задача состоит не в том, чтобы накапливать основные фонды с целью что-то производить, а в том, чтобы производить. Поэтому они все больше склонны использовать аренду оборудования.
Ряд исследователей отмечают, что быстрому развитию лизинга во многих странах способствует изменение  философии финансирования под воздействием инновационного предпринимательства1. Банки все чаще предоставляют кредиты, исходя не из прошлых достижений и существующего положения организации, а все больше принимая во внимание перспективы ее развития, возможные успехи.    

NOTA BENE! НА ПРАКТИКУМ:

Оценка основных видов лизинга (оперативный, финансовый и возвратный). 
Факторинг, форфейтинг 
Наряду с вышеназванными источниками финансирования деятельности в инновационной сфере, вполне могут применяться также такие операции, как факторинг и форфейтинг.
Факторинг – это переуступка неоплаченных долговых требований (счетов-фактур и векселей), возникающих между контрагентами в процессе реализации товаров и услуг на условиях коммерческого кредита. 

Факторинговое обслуживание наиболее эффективно для малых и средних предприятий, которые традиционно испытывают финансовые затруднения из-за несвоевременного погашения долгов дебиторами и ограниченности доступных для них источников кредитования.

Форфейтинг – форма кредитования банком или финансовой компанией торговых операций. Суть форфейтинга состоит в покупке у продавцов товара, векселей, гарантийных обязательств и других долговых требований по торговым операциям. 

Форфейтинг дает возможность сократить дебиторскую задолженность продавца, совершенствовать структуру баланса, увеличивать число оборотов капитала.

Преимущество форфейтинга – стабильность ставки кредитования, простота оформления перекупки векселей и других долговых обязательств. Обычно форфейтинг дороже банковского кредита.   

Какие есть риски в процессе осуществления инновационных проектов?

Инновационное предприятие сталкивается с различными рисками:

• риски ошибок на стадии научного обоснования проекта; 

• риски ошибок на стадии технического осуществления проекта;

• риски, возникающие в результате ошибок менеджмента; 

• риски, связанные с продвижением нового вида продукции на рынок; 

• риски, возникающие в результате появления новых идей и разработок;

• риски от изменения общей экономической ситуации; 

• экологические риски; 

• прочие риски, в том числе плохо прогнозируемые. 

Все это влияет на финансовый риск инвестора.

Венчурное финансирование 
Инновационные проекты, несмотря на высокие риски, все равно активно финансируются через механизм венчурного (рискового) финансирования. 

Термины «венчурный капитал» и «венчурный бизнес» берут свое начало от английского слова venture, которое переводится как «рискованное предприятие или начинание», «спекуляция», «сумма, подвергаемая риску». 

Максимальное распространение венчурное финансирование получило в США, из стран Западной Европы – в Великобритании. Периоды подъема на рынке венчурного капитала регулярно чередуются со спадами, когда инвестиции рискового капитала существенно сокращаются (до трети). 

Особенности венчурного финансирования инноваций1 

1. Разделение финансового риска между предпринимателем и инвесторами. (В случае венчурного финансирования необходимые средства могут предоставляться под перспективную идею без гарантированного обеспечения имеющимся имуществом, сбережениями. Единственным залогом служит специально оговариваемая доля акций уже ___________________ 

1См.: Инновационная экономика /Под ред. А. А. Дынкина, Н. И. Ивановой – 2-е изд., испр. и доп. – М.: Наука, 2004. – С. 163-164. 

существующей или только создающейся фирмы). 

2. Сильная ориентация инвесторов на новые перспективные направления науки и техники (так как именно здесь возможно масштабное завоевание рынка и получение максимальной прибыли).

3. Активное участие инвесторов в управлении на всех этапах становления новой фирмы. 

Организационные формы венчурного финансирования 

А) Прямое финансирование проекта инвестором. Наибольшие финансовые риски, однако и максимальная прибыль для инвестора в случае успешного завершения проекта. 

Б) Практика показывает, что из каждых 10 начатых проектов примерно 4-5 
заканчиваются полной неудачей, 3-4 приводят к появлению жизнеспособных, но не приносящих заметной прибыли фирм и только 1-2 проекта дают действительно блестящие результаты, ради которых и существует венчурный бизнес. 

В) Совместное финансирование уменьшает сумму, которой рискует каждый отдельный инвестор, а также часто дает синергетический эффект от объединения специальных знаний, деловых связей и управленческого опыта. 

Г) Вкладчики Фонда получают прибыль или несут убытки пропорционально вложенным средствам. Исключение - управляющая венчурным фондом компания, доля которой в соответствии с заключенным контрактом может доходить до 20-30% прибыли (даже если ее вложения составили всего лишь 1% общего объема средств). 

Государственное регулирование венчурного бизнеса 1 

Прямые методы: 

• участие государства в венчурных фондах или выделение средств малым компаниям напрямую; 

• предоставление особых финансовых стимулов тем инвесторам, которые вкладывают свои средства в фонды венчурного капитала или непосредственно в развитие малых предприятий; 

• государственное регулирование, которое расширяет круг потенциальных инвесторов венчурного капитала. 

Косвенные методы направлены на формирование экономической среды, благоприятной для функционирования венчурного механизма: 

• создание благоприятного режима налогообложения доходов от операций с ценными бумагами; 

• устранение двойного налогообложения инвесторов, участвующих в формировании венчурных фондов; 

• выработка эффективной системы защиты интеллектуальной собственности, которая является во многих случаях единственным капиталом инновационных компаний на ранних стадиях их развития; 

• содействие повышению ликвидности рисковых капиталовложений на основе развития рынка капиталов, в том числе путем создания специальных бирж для торговли ценными бумагами новых фирм, которые не могут получить доступ на традиционные фондовые биржи из-за отсутствия финансовой истории и по каким-то другим формальным признакам; 

• обучение предпринимателей, консультирование, распространение информации о перспективных проектах и потенциальных инвесторах. 
_____________________ 
1См.: Инновационная экономика /Под ред. А. А. Дынкина, Н. И. Ивановой – 2-е изд., испр. и доп. – М.: Наука, 2004. – С. 159-160. 
Венчурное финансирование в России 
В 90-х гг. по инициативе Европейского банка реконструкции и развития (ЕБРР) в России было создано 11 региональных венчурных фондов, которые специализировались на приобретении пакетов акций средних приватизируемых предприятий с целью оказания последним необходимой помощи в адаптации к условиям переходной экономики. 
При это предполагалось, что через какое-то время купленные акции могли быть проданы по более высокой стоимости и обеспечить инвесторам ожидаемую прибыль. В 1997 г. пионеры венчурного бизнеса в России объединились в Российскую ассоциацию венчурного инвестирования (РАВИ). Финансовый кризис 1998 г. сильно замедлил развитие венчурного финансирования в России. 

В 2000 г. при участии Правительства России был создан первый российский «фонд фондов» — Венчурный инновационный фонд (ВИФ). Правда, до 2003 г. ВИФ фактически не работал, отчасти, из-за принятых невыгодных условий его участия в создании венчурных фондов. 

На конец 2005 года объем капитала под управлением всех действующих фондов на российском рынке прямого и венчурного инвестирования достиг 4,8 млрд долларов. Общая сумма инвестиций в российские компании в 2005 году составила 247 млрд долларов. Инвестиции на венчурных стадиях – посевной, начальной и ранних стадиях пока осуществляются в значительно меньших объемах – 28,7 млн долларов за 2005 год по сравнению со стадией расширения, собравшей рекордную сумму инвестиций в 153,5 млн долларов. Инвестиции на поздних стадиях составили 65 млн долларов1. 

Летом 2006 г. решением Правительства Российской Федерации (Постановление №516 от 24 августа 2006 года) было создано ОАО “Российская венчурная компания” (Российская венчурная корпорация). 

Российская венчурная компания (РВК) – государственный фонд венчурных фондов Российской Федерации. Она служит источником недорогого финансирования для инновационных компаний, находящихся на ранней фазе развития. Российская венчурная компания инвестирует свои средства в инновационный сектор через посредство частных венчурных фондов, предоставляя каждому из них 49% от их инвестиционных ресурсов. В 2007 г. инвестиционные ресурсы в распоряжении Российской венчурной компании составляют 15 миллиардов рублей, из них 5 миллиардов рублей намечены к инвестированию в венчурные фонды в первой половине 2007 года2. 

Фонд фондов – это эффективная схема развития венчурного инвестирования. Примером может служить израильский Фонд фондов «Yozma», на базе которого в течение трех лет было создано 10 региональных фондов. 

__________________ 

1Обзор рынка прямых и венчурных инвестиций за 2005 год. - С-Пб., ООО Феникс, 2006 – 110 стр. 

2 См: официальный сайт РВК: http://rusventure.ru 

Финансирование технологического роста компаний на разных этапах 1 
Бутстрэппинг  

[image: image2]
__________________ 
1 Источник излагаемого далее материала темы: 1000 ventures - http://www.icsti.su/rus_ten3/1000ventures/a/index.html, Международный центр научной и технической информации, автор - Вадим Котельников. 
Бутстрэппинг (буквально – затягивание ремешков на обуви, затягивание поясов; bootstrap – добиваться без посторонней помощи; bootstrapping – самообеспечение, англ.) – это средство финансирования небольших фирм путем высокоэффективного приобретения и использования ресурсов без увеличения акционерного капитала из традиционных источников или займов из банков. В общем, «бутстрэппинг» означает открытие нового дела без стартового капитала. 

Бутстреппинг является основным источником первоначального акционерного капитала для более 90% технологических фирм. 

Стратегии бутстреппинга 
1. Стремитесь быстро стать действующей фирмой. 

2. Выберите изделия, приносящие быстрый, “прорывный” доход. 

3. Предлагайте товары или услуги высокой стоимости и предлагайте их адресно избранным потребителям. 

4. Забудьте о команде высококлассных служащих. 

5. Держите под контролем рост фирмы. 

6. Сосредоточьтесь на потоке денежных средств (не на прибылях, рыночной доли или др.). 

7. Тесно работайте и развивайте свои связи с банками, пока Ваш бизнес не станет кредитоспособным. 

Варианты бутстрэппинга 
• разработка изделия (продукта) в ночное время и по выходным, при этом можно работать
где-нибудь еще; 

• финансируемый заказчиком НИОКР; 

• бесплатный или субсидируемый доступ к оборудованию общего назначения; 

• попытки получить исследовательские гранты и коммерциализация результатов
университетских исследований; 

• личные сбережения; 

• работа в домашних условиях; 

• заключение соглашений с поставщиками профессиональных услуг по расценкам ниже 

рыночных; 

• аренда площадей по очень низким расценкам или расценкам ниже рыночных; 

• гарантии для малого бизнеса от правительственных администраций, компенсации
предпринимателям и льготные условия платежей, бартерные соглашения и специальные
соглашения с заказчиками; 

• покупка подержанного оборудования вместо нового; 

• заимствование оборудования с других производств для краткосрочных проектов; 

• наем персонала на временную работу вместо постоянного трудоустройства; 

• прекращение деловых связей с покупателями, которые часто опаздывают с платежами; 

• сознательно выбирайте клиентов, которые платят безотлагательно; 

• совместное использование зданий и сооружений с другими фирмами; 

• набор в штат сотрудников родственников или друзей с зарплатой ниже, чем на рынке труда и др. 

Кто такие бизнес-ангелы? 
Бизнес-ангелы – это частные неформальные инвесторы, которые вкладывают средства в малоизвестные молодые предпринимательские компании. Эти богатые люди – обычно бывшие предприниматели или руководители. Они владеют не только финансами, но и опытом и деловыми навыками. 

Такой вид инвесторов называется бизнес-ангелами потому, что, как многие себе представляют, они спасают находящиеся в тяжелом положении фирмы, которым больше никто не поможет, используя одновременно как финансы, так и ноу-хау. 

В США насчитывается 400 тыс. бизнес-ангелов, которые вкладывают в молодые предпринимательские компании десятки миллиардов долларов. 

В среднем, бизнес-ангелы ежегодно финансируют в 30-40 раз больше начинающих компаний по сравнению с венчурными инвесторами. 

Преимущества бизнес-ангелов 
1. Бизнес-ангелы предпочитают финансировать высокорисковые предпринимательские фирмы с высоким потенциалом роста, причем на самой первой стадии их развития. Инвестируя в фирмы, которые не желают финансировать институциональные венчурные капиталисты, они заполняют так называемый «акционерный провал». 
2. Бизнес-ангелы предпочитают небольшие объемы финансирования, необходимые для запуска новых предприятий (как раз попадающие в «акционерный провал»). 

3. Они вкладывают средства практически во все отрасли. Однако, отставив отраслевую принадлежность компании, следует отметить, что «ангелов» более всего привлекает высокий потенциал роста. 

4. Бизнес-ангелы более гибко принимают финансовые решения, чем венчурные капиталисты. У них свои инвестиционные критерии, более широкие инвестиционные горизонты («терпеливые деньги»), короче оформление и ниже ставка рентабельности. 

5. Привлекать финансирование от бизнес-ангелов дешевле, чем из финансовых учреждений. 

6. Большинство бизнес-ангелов являются полезными инвесторами, поскольку используют свои знания для развития вашего дела. Они поэтому отдают предпочтение местным инвестициям, где могут принять непосредственное участие в управлении предприятием. Бесплатная помощь и консультации такого инвестора, который, как часто бывает, является ветераном бизнеса, - бесценны для начинающего свое дело молодого предпринимателя. Обычно из других источников такие советы не получить. 

7. Финансовый рынок бизнес-ангелов географически более разбросан, чем рынок венчурного капитала. Бизнес-ангелов можно найти везде, не только в крупных финансовых центрах. 

8. Финансирование бизнес-ангела оказывает на фирму положительное влияние, поскольку повышает ее привлекательность в глазах других финансистов. Инвестиции «ангелов» на деле привлекают к предприятиям интерес венчурных капиталистов. 

9. Бизнес-ангелы полезны и тем, что дополнительно к непосредственному финансированию предоставляют своим клиентам кредитные гарантии.  

10. «Ангелы» не боятся вкладывать средства в технологические компании, которым генетически присущ высокий риск. 

Недостатки бизнес-ангелов 
1. Бизнес-ангелы редко инвестируют в последующее развитие фирмы. Наоборот, венчурные капиталисты расходуют две трети своих фондов на дальнейшее финансирование своих портфельных фирм. 

2. Бизнес-ангелы предпочитают участвовать в управлении фирмой, что может привести к потере предпринимателем некоторой части контроля. Некоторые из бизнес-ангелов не обладают опытом управления компаниями определенного типа, что делает их не столько полезными, сколько навязчивыми. 

3. Иногда бизнес-ангелы обращаются в «чертей», которые инвестируют скорее в личных целях, нежели в интересах фирмы. 

4. В отличие от фирм венчурного капитала, бизнес-ангелы не обладают репутацией и престижем серьезного национального института, что важно, если фирма пытается получить дополнительное банковское финансирование или разместить акции частным или публичным образом. 

Виды бизнес-ангелов 
Корпоративные «ангелы» 
Частные инвесторы этого типа используют для предпринимательских инвестиций свои пособия по уходу с должности руководителя крупной корпорации. Обычно, в инвестиции они ищут новую работу руководителя, инвестируют в одно дело за раз, имеют наличными до $1 миллиона и инвестируют порядка $200,000. 

Предпринимательские «ангелы» 
Самые активные «ангельские» инвесторы. Обычно они вкладывают суммы от $200,000 до $500,000. Часто сами являются успешными предпринимателями, желающими расширить свой портфель или дело, а не найти новую работу. 

«Ангелы» - энтузиасты 
Менее профессиональны, чем предпринимательские коллеги. Инвестиции для этих ангелов скорее хобби на склоне лет. Обычно инвестируют в несколько компаний небольшие суммы (от $10,000 до нескольких сотен тысяч долларов), в надежде, что одна из них выйдет с первичным предложением акций на рынок. Они не всегда активно участвуют в своих инвестициях. 

Микроуправляющие «ангелы» 
Эти ангелы предпочитают контролировать свои инвестиции, занимаясь микроуправлением через должность в совете компании, но не посредством активного участия в ее повседневной деятельности. Могут одновременно инвестировать до четырех компаний, принеся каждой из них не только деньги, но и пользу. 

Профессиональные «ангелы» 
Для них характерна профессиональная карьера инвесторов (врачи, юристы, бухгалтеры). Предпочитают инвестировать средства в соответствующие своему опыту фирмы. Часто предлагают этот опыт инвестируемой компании, хотя большой активности не проявляют. Обычно инвестируют сразу в несколько фирм. Сумма инвестиций колеблется от $25,000 до $200,000. Предпочитают вкладывать средства совместно с коллегами.  

Недостаток венчурного механизма 
Хотя венчурный капитал и является основным источником финансирования, его недостаточно для финансирования инновационной деятельности. Чаще всего фонды венчурного капитала неохотно инвестируют в высокие технологии на начальном этапе, в основном из-за того, что они не имеют возможности надежно оценить инвестиционный риск с тем, чтобы выступить в роли «первого инвестора». 

Для своего эффективного приложения венчурный капитал должен стать одним из звеньев неразрывной инвестиционной цепочки от первоначального капитала до фондового рынка. 

Корпоративное инвестирование 
Корпорации являются быстро развивающимся источником инвестирования для вновь образуемых венчурных предприятий. 

В современной новой предпринимательской экономике реальный акционерный капитал создается компаниями, чьи корпоративные интересы совпадают, включая совпадение и хорошо разработанных венчурных стратегий. 

Партнерство между небольшими инновационными фирмами и крупной корпорацией жизненно необходимо обеим сторонам. 

Если сотрудничающие предпринимательские компании смогут объединить свои усилия в технологии и на рынках сбыта и ускорить процесс капитализации, то они смогут достичь высочайшего уровня, заключив соглашения по развитию технологии и сбыта с корпорациями, занимающими глобальное положение. 

Слияния и поглощения 
Слияния и поглощения превратились в стратегическое средство получения финансовых ресурсов для интенсивно развивающихся ведущих технологических компаний. 

Любой чисто технологической компании, которая нуждается в привлечении капитала и рассматривает стратегию своего поглощения как вероятный итог своей деятельности, надо в идеале придерживаться такой линии, чтобы на перспективном рынке технологий представлять собой субъект, за обладание которым будут бороться ведущие в этой отрасли компании. 

Финансовая инфраструктура инновационной деятельности в индустриально развитых странах сложилась на базе высокоразвитых финансово-кредитных механизмов современного фондового и денежного рынков, обеспечивающих предпринимательский сектор финансовыми ресурсами.
Тема 5. Организационная инфраструктура инновационной деятельности
Государственное регулирование инновационной деятельности1 
Мировой опыт свидетельствует, что в условиях рыночной экономики состояние инновационной сферы во многом зависит от государства и что выработка адекватной его интересам политики в этой области является предметом его постоянного внимания. 

Отдельные нескоординированные меры по управлению (регулированию) любой системой редко приводят к положительным результатам. Это в полной мере относится и к такой сложной системе как инновационная система. Необходим комплексный подход – наличие государственной политики в области инновационной деятельности. 

Макроинновационная безопасность страны 2 
В задачи государства входит обеспечение инновационной (макроинновационной) безопасности. Экономика страны должна осуществлять инновации на основе собственных ресурсов. 

Необходимо создавать и поддерживать условия, чтобы происходило устойчивое научно-техническое развитие экономики в настоящем и будущем на основе собственных ресурсов.

Показатели макроинновационной безопасности страны
►Темпы роста количества запатентованных изобретений, разработанных внутри страны должны быть не ниже среднемировых; 

►отношение затрат на НИОКР к валовому внутреннему продукту на уровне, не меньшем, чем средний уровень по группе стран; 

► доля расходов на военные НИОКР в общем объеме НИОКР должна быть достаточна для обеспечения среднего научно-технического уровня военной техники; 

►возрастание или стабилизация доли страны на мировом рынке высокотехнологичных товаров. 

Основные сферы и направления, обеспечивающие макроинновационную безопасность 
1. Поддержка сферы фундаментальных и стратегических исследований. 

2. Обеспечение взаимосвязи науки и производства (создание условий развития фирменной науки). 

3. Развитие системы технологического трансфера, в том числе из сферы оборонных НИОКР в гражданскую экономику. 

4. Уровень развития системы информационного и патентно-лицензионного обеспечения НИОКР. 
Проблема макроинновационной безопасности включает в себя проблему выбора государственных научно-технических приоритетов.

______________________  

1 Определенные вопросы госрегулирования инновационной деятельности уже рассматривались в теме 2. 

2 См. подробнее: Инновационный менеджмент: Учеб. пособие / Под ред. В. М. Аньшина, А. А. Дагаева. – М.: Дело, 2003. – 528 с. 

Выбор государственных научно-технических приоритетов 
Определение государственных научно-технических приоритетов является в равной степени политической, экономической и научной задачей. Устанавливаемые приоритеты часто представляют собой компромисс, учитывающий в той или иной мере пожелания многих сторон.

С точки зрения: 

• политиков; 

• экономической целесообразности; 

• научного сообщества. 

С точки зрения политиков 
Приоритетные направления НИОКР – это те направления, которые отвечают установленным национальным целям самого высокого уровня: 

• укрепление обороноспособности; 

• обеспечение эффективного функционирования экономики; 

• поддерживание конкурентоспособности национальных производителей на мировом и внутреннем рынке; 

• ресурсное обеспечение и ресурсосбережение; 

• здравоохранение; 

• охрана окружающей среды и т.п. 

Таким образом, Росси нужно развивать практически все направления НИОКР, что возможно только в условиях сильной экономики. 

С точки зрения экономической целесообразности 
Нужно брать за основу критерий увеличения потребления на душу населения. 

В каком временном интервале? 

В краткосрочном промежутке времени научные исследования можно вообще не проводить, а все высвобожденные средства потратить на сиюминутные нужды. 

К чему это приведет в долгосрочной перспективе? 

Если рассчитывать перспективную отдачу, то как ее оценить для фундаментальных исследований? 

С точки зрения научного сообщества 
Все направления научных исследований и разработок имеют равное право на существование и развития в силу самоценности научного знания. Таким образом, средства госбюджета и другие имеющиеся ресурсы следует распределять по потребностям. 

Другой подход: в случае больших финансовых трудностей поддерживать те научные направления, в которых идет наиболее интенсивный процесс получения нового знания. 

Какой подход принять при выборе приоритетов? 

Результирующий набор приоритетов должен отвечать, в частности, важнейшим национальным целям, обеспечивать максимальную экономическую отдачу от развития сферы НИОКР и создавать необходимый задел новых фундаментальных знаний. Это гарантирует обществу в итоге более всестороннее и динамичное научно-техническое развитие. 

Если финансовых ресурсов будет недостаточно для поддержки всех отобранных направлений исследований, то сократить их число или урезать финансирование следует таким образом, чтобы минимизировать совокупные потери общества. 

Основные функции государственных органов в инновационной сфере 1 

• аккумулирование средств на научные исследования и инновации; 

• координация инновационной деятельности; 

• стимулирование инноваций, конкуренции в данной сфере, страхование инновационных рисков, введение государственных санкций за выпуск устаревшей продукции; 

• создание правовой базы инновационных процессов, особенно системы защиты авторских прав инноваторов и охраны интеллектуальной собственности; 

• кадровое обеспечение инновационной деятельности. 

• формирование научно-инновационной инфраструктуры; 

• институциональное обеспечение инновационных процессов в отраслях государственного сектора; 

• обеспечение социальной и экологической направленности инноваций; 

• повышение общественного статуса инновационной деятельности; 

• региональное регулирование инновационных процессов; 

• регулирование международных аспектов инновационных процессов. 

Формы государственной поддержки научной и инновационной деятельности 2 

• прямое финансирование; 

• предоставление индивидуальным изобретателям и малым внедренческим предприятиям беспроцентных банковских ссуд; 

• создание венчурных инновационных фондов, пользующихся значительными налоговыми льготами; 

• снижение государственных патентных пошлин для индивидуальных изобретателей; 

• отсрочка уплаты патентных пошлин по ресурсосберегающим изобретениям; 

• реализация права на ускоренную амортизацию оборудования; 

• создание сети технополисов, технопарков и т.п. 

Понятие национальной инновационной системы 
Переход к инновационной экономике требует формирования в стране целостной системы, эффективно преобразующей новые знания в новые технологии, продукты и услуги, которые находят своих реальных потребителей (покупателей) на национальных или глобальных рынках. Эту систему принято называть национальной инновационной системой (НИС). 

К. Фриман: НИС – сложная система экономических субъектов и общественных институтов (таких, как ценности, нормы, право), участвующих в создании новых знаний, их хранении, распространении, превращении в новые технологии, продукты и услуги, потребляемые обществом. 

______________

1 Инновационный менеджмент: Учебное пособие / Под ред. П. Н. Завлина, А. К. Казанцева, Л. Э. Миндели. – СПб.: Наука, 2000. 

2 Инновационный менеджмент: Учебник / С. Д. Ильенкова, Л. М. Гохберг, С. Ю. Ягудин и др. – М.: ЮНИТИ, 1997. 

Структура НИС 1
• Функциональная структура 
• Ресурсно-экономическая структура 
• Пространственно-иерархическая структура 
• Институционально-организационная структура и др. 

Функции государственных структур в рамках НИС 2 
1. Функции интеграционного характера (выработка стратегии, координация деятельности и развития элементов НИС, сетевая интеграция). 

2. Функции, связанные с ресурсным обеспечением национальной инновационной системы (прямое и косвенное государственное финансирование инновационных структур, перераспределение средств между элементами НИС, регулирование потоков таких уникальных ресурсов как высококвалифицированные кадры, нематериальные активы и др.). 

3. Регулятивно-консолидирующие функции (поддержание адекватного для развертывания НИС экономического пространства, обеспечение благоприятного правового поля НИС, совершенствование инфраструктуры инновационных процессов, социальная защита инноваторов). 

4. Территориальные аспекты деятельности государства в отношении НИС (рациональное размещение элементов НИС по регионам страны, взаимодействие и интеграция региональных инновационных систем, интенсификация международной научно-технической и инновационно-технологической кооперации). 

Социально-экономические цели и задачи регионального научно-технического развития 
По причинам природного, исторического, демографического характера возникла неравномерность экономического развития отдельных территорий. Использование достижений науки и техники помогает интенсифицировать процессы регионального развития. 

Каковы цели? 

Каковы задачи? 

Формирование региональных инновационных стратегий 
Можно выделить четыре основных фактора, которые обусловливают необходимость формирования и реализации региональной стратегии: 

• региональный аспект макроинновационных стратегий; 

• государственная политика развития территорий; 

• собственные социально-экономические и научно-технические цели развития регионов;

• макроинновационные стратегии предприятий, требующие наличия необходимого научно-технического, производственного и социально-культурного уровня развития регионов их дислокации. 

_________________ 
1 Примерная структура НИС представлена на рис. 2.2. См. тема.2.

2 Подробно см.: Васин В. А., Миндели Л. Э. Национальная инновационная система: предпосылки и механизмы функционирования. – М.: Центр исследований и статистики науки, 2002. – (Научно-техническая и инновационная политика). – 143 с. 

Меры, способствующие интенсификации процесса регионального научно-технического развития 
1. Осуществление специальных целевых программ на общегосударственном, региональном и местном уровнях. 

2. Прямые государственные субсидии и целевые ассигнования региональных (местных) органов власти. 

3. Местные налоговые льготы, направленные на стимулирование регионального развития. 

4. Формирование научных парков и региональных центров передовой технологии. 

5. Создание инкубаторов малого бизнеса. 

6. Привлечение венчурного капитала. 

7. Мобилизация ресурсов частного сектора на решение задач регионального научно-технического развития. 

8. Совершенствование информационной, коммуникационной, финансовой инфраструктуры. 

9. Организация управленческого консультирования предпринимателей. 

Nota bene! 

Не существует единого рецепта применения различных инструментов к проведению региональной политики. 

Каждое государство и каждый регион подходит к решению задач регионального научно-технического развития с учетом своих особенностей, традиций, имеющихся ресурсов и потребностей. 

Бизнес-инкубаторы, инновационно-технологические центры, технопарки, наукограды, территории инновационного развития и другие 1 .

Участие государства в формировании материально-вещественной инфраструктуры инновационной деятельности является одним из приоритетных направлений поддержки инновационной сферы. 

Для предоставления первоначальной помощи малым инновационным предприятиям, находящимся в начале своего развития, ученым и изобретателям, которые хотели бы организовать свой бизнес, создаются инкубаторы (по-другому бизнес-инкубаторы, инкубаторы бизнеса). 

Инкубаторы должны решать две основных задачи: создавать новые рабочие места и формировать наукоемкий сектор экономики. 

С точки зрения клиентов, инкубатор должен предоставлять целый ряд услуг: 

- доступ к производственным и офисным помещениям, обеспеченным надлежащей инфраструктурой, научному оборудованию;

- обучение предприятий организации бизнеса, менеджменту, бухгалтерскому учету;

- помощь в области защиты интеллектуальной собственности;

- оказание содействия в поиске партнеров по бизнесу, установлению связей с научно-исследовательским сектором;

- помощь в привлечении внешних финансовых средств в инновационные проекты. 

__________________ 

1  См. подробнее: Соловьева О. Л. Формирование рынка инновационных ресурсов. – М.: Интерконтакт Наука, 2006. – 120 с. 
Предпринимательские проекты, чтобы попасть в инкубатор, проходят конкурсный отбор. По международным стандартам предприятие должно находиться в инкубаторе не более 3 лет, за это время оно должно окрепнуть настолько, чтобы вести деятельность самостоятельно или перейти в другую поддерживающую структуру, специализирующуюся уже на более поздних стадиях развития предприятия. 

Можно выделить три основных типа бизнес-инкубаторов: 

• инкубаторы, действующие как самостоятельные организации; 

• инкубаторы, входящие в состав технопарковых структур; 

• интернет-инкубаторы или «инкубаторы без стен». 

Более крупными элементами инфраструктуры инновационной деятельности являются научно-технологические парки. Под этим термином подразумевается некий комплекс, который может в себя включать научные учреждения, высшие учебные заведения, крупные, средние и малые предприятия, эксплуатирующие единые объекты инфраструктуры. Подобная структура создается для стимулирования сотрудничества между научными и учебными заведениями, промышленностью, бизнесом. Продукты и технологии, создаваемые в одном функциональном секторе могут быть сразу эффективно использованы, коммерциализованы, в другом. Для научно-технологических парков не свойственна жесткая политика постоянного обновления фирм-клиентов. Для обозначения подобного образования применяют различные термины: технопарк (Россия), научный парк (Великобритания), исследовательский парк (США), научно-промышленный парк (КНР). 

Эксперты выделяют следующие основные цели деятельности научно-технологических парков: 

• содействие формированию и росту новых наукоемких фирм, использующих 

результаты исследований научных организаций и вузов; 

• катализация позитивных изменений в регионе через создание новых рабочих мест, а
также перестройку промышленности на основе новых технологий; 

• содействие формированию сотрудничества между высшими учебными заведениями, научными центрами и промышленностью; 
• стимулирование появления новых источников доходов для университетов и научных организаций 1. 

Иногда в структуре научно-технического парка выделяется бизнес-инкубатор, работающий исключительно с вновь созданными фирмами. Предприятия, размещаясь в парках, получают значительные экономические выгоды. Они могут по ценам обычно ниже среднерыночных арендовать помещения, объекты инфраструктуры, получать в лизинг научное и производственное оборудование. В парках обычно более низкие тарифы на коммунальные услуги, присутствует охрана. Существуют уже налаженные партнерские связи. Вследствие этого снижаются различные виды издержек: стартовые, текущие издержки производства, транспортные и другие. 

___________________  

1 Дежина И. Г., Салтыков Б. Г. Механизмы стимулирования коммерциализации исследований и разработок. – М.: ИЭПП, 2004. – С. 69.. 

При правильной организации и удачном месторасположении парки могут стать региональными полюсами роста, обеспечить прямые и косвенные эффекты ускорения развития всего региона 1. 

Возникновение технопарковых структур связывают с появлением в начале 1950-х годов научного парка Стэнфордского университета (США, штат Калифорния). В Советском Союзе формирование первых научно-технологических парков происходило в 1980-1990-е годы. Большая часть организовывалась при высшей школе и не имела недвижимости, развитой инфраструктуры, команды менеджеров. Чаще всего это были просто подразделения вузов. В 1990 г. начала работать государственная программа создания и развития технопарков. 

Первый технопарк в его классическом понимании в России был создан в 1990 г. («Томский научно-технологический парк»). Тогда же была создана Ассоциация содействия развитию технопарков, инновационных центров и инкубаторов бизнеса (Ассоциация «Технопарк»). В настоящее время насчитывается около 80 российских научно-технологических парков. Следует отметить, что российские технопарки очень неоднородны: между лидерами (технопарки Москвы, Зеленограда, Санкт-Петербурга, Томска, Уфы и т.д.) и аутсайдерами существует большой разрыв в уровне развития. 

Следующую ступень после бизнес-инкубаторов и научно-технологических парков в инфраструктуре инновационной деятельности занимают инновационно-технологические центры (ИТЦ). Это структуры, созданные для поддержки уже сформировавшихся малых инновационных предприятий, прошедших наиболее трудные стартовые этапы, когда, по оценкам экспертов, гибнет до 90 % малых инновационных фирм. В этом принципиальное отличие ИТЦ от бизнес-инкубаторов и технопарков. 

Первый российский ИТЦ был открыт на базе АООТ «Светлана» в марте 1996 г. Для обеспечения связей малого бизнеса с промышленностью предполагалось создание ИТЦ при предприятиях или научно-производственных комплексах. Однако около 45 % ИТЦ было создано при вузах, причем нередко – на базе уже действовавших технопарков, так что два вида элементов инфраструктуры в значительной мере переплелись и оказались частично дублирующими друг друга. Иногда одна форма переходила в другую. Например, Научный парк МГУ трансформировался в ИТЦ, а его название превратилось в имя собственное2. 

ИТЦ могут предоставлять различные виды услуг: 

• предоставление производственных и офисных помещений в льготную аренду; 

• информационные услуги малым предприятиям; 

• консультационные услуги в области бизнес-планирования; 

• содействие выполнению НИОКР и реализации их результатов; 

• подготовка и переподготовка кадров для научно-технического предпринимательства; 

• организация семинаров, выставок, конференций и других мероприятий; 

• оценка и правовая защита интеллектуальной собственности; 

• разработка и реализация программ приоритетного развития регионов; 
• помощь в поиске инвестиций и получении кредитов; 

• содействие внешнеэкономической деятельности; 

• предоставление стипендий студентам, работающим в малых фирмах; 

_________________________ 
1 Кокурин Д. И. Инновационная деятельность. – М.: Экзамен, 2001. – С. 249.

2 Дежина И. Г. Создание инфраструктуры инновационной деятельности с государственным участием // ИС. Промышленная собственность. – 2004. – № 11. – С. 8.
• создание центров коллективного пользования оборудованием; 

• создание новых предприятий по конкретным направлениям деятельности, (по данным Фонда содействия развитию МП НТС). 

Малые инновационные предприятия рассматривают ИТЦ в основном как источник выгодной аренды и инфраструктуры, остальные услуги считаются вторичными и необязательными. 

Не все фирмы, развивающиеся в ИТЦ, показывают хорошие результаты, но успешные малые инновационные предприятия выплаченными налогами компенсировали государственные вложения в создание инфраструктуры. Объем товаров и услуг для предприятий, входящих в ИТЦ, в расчете на одно предприятие, более чем в три раза превысил этот показатель для МИП, не входящих в состав ИТЦ. 

На базе наиболее мощных ИТЦ (в Москве, Зеленограде, Санкт-Петербурге) в 1999 г. образовались инновационно-промышленные комплексы (ИПК). По своей сути ИТЦ и ИПК сходные структуры, разница состоит в масштабах производства продукции. Так, совокупные объемы выпускаемой предприятиями ИПК продукции должны превышать 10 млн. долл. в год1. 

С 1993 года в России существует система государственных научных центров (ГНЦ), насчитывающая 58 организаций и 81 тыс. сотрудников (по состоянию на 2002 г.). При дальнейшем развитии национальной инновационной системы ГНЦ могут занять совершенно разные позиции. Они, например, могут выступать в качестве научно-инженерных центров, центров компетенции, индустриально-научных центров или партнеров этих узлов в сетях и кластерах2, выступить в качестве моста, с помощью которого будет преодолена разобщенность сферы академической науки и материального производства3. 

В материально-вещественной инфраструктуре инновационной деятельности существуют более крупные и сложные образования, чем вышеперечисленные. Это целые территории с высоким научно-техническим, инновационным, образовательным и производственным потенциалом – территории инновационного развития (ТИР), а также кластеры. 
ТИР определяют как территорию, находящуюся в границах одного или нескольких муниципальных образований, основу экономической деятельности которой составляют разработка и реализация конкурентоспособной наукоемкой продукции, а также оказание услуг по ее созданию. 
В качестве удачного российского примера территории инновационного развития можно привести г. Зеленоград – центр отечественной электроники1. 

Принят разрабатывавшийся несколько лет закон о создании особых экономических зон (ОЭЗ)2. 

Особая экономическая зона – определяемая Правительством Российской Федерации часть территории Российской Федерации, на которой действует особый режим осуществления предпринимательской деятельности. 

__________________________ 
1 Бортник И. М. 10 лет развития малого инновационного предпринимательства в России // Инновации. – 2004. – № 1. – С. 8. 
2 Инновационная система России: модель и перспективы ее развития. – Вып. 2. – М.: Изд-во РУДН, 2003. – С. 146-147. 

3 Лопота В. А., Кондратьев А. С. О роли и месте Государственных научных центров в институциональной инновационной инфраструктуре // Инновации. – 2003. – № 4. – С. 14. 

Для инновационной деятельности наиболее интересна ОЭЗ технико-внедренческого типа. 

Характеристика ОЭЗ технико-внедренческого типа: 

• ведение технико-внедренческой деятельности; 

• создаются не более чем на двух участках территории, общая площадь которых составляет не более чем три квадратных километра; 

• не могут располагаться на территориях нескольких муниципальных образований; 

• не должны включать в себя полностью территорию какого-либо административно-территориального образования; 

• срок существования не более 20 лет. 

На август 2007 г. существовали следующие ОЭЗ технико-внедренческого типа: 

• ОЭЗ в г. Санкт-Петербурге; 

• ОЭЗ в Зеленоградском административном округе г. Москвы; 

• ОЭЗ в г. Дубне (Московская область); 

• ОЭЗ в г. Томске (Томская область). 

Резидентом технико-внедренческой особой экономической зоны признаются индивидуальный предприниматель или коммерческая организация, за исключением унитарного предприятия, зарегистрированные в соответствии с законодательством Российской Федерации на территории муниципального образования, в границах которого расположена особая экономическая зона, и заключившие с органами управления особыми экономическими зонами соглашение о ведении технико-внедренческой деятельности в порядке и на условиях, предусмотренных Федеральным законом от 22 июля 2005 г. № 116-ФЗ «Об особых экономических зонах в Российской Федерации». 

Создание технико-внедренческих зон в различных регионах России перспективное направление развития инновационной инфраструктуры.
Бизнес-инкубаторы, инновационно-технологические центры, технопарки, наукограды, территории инновационного развития и другие … - что, как и почему присутствует или отсутствует на Дальнем Востоке России? Проведите поиск и проанализируйте.
____________________ 

1 Чаплыгин Ю. А., Беспалов В. А., Рыгалин Д. Б., Леонтьев В. Б., Поляков С. Г. Развитие инновационной системы территорий на примере Московского государственного института электронной техники (МИЭТ, г. Зеленоград) и возможные меры поддержки инфраструктуры инновационного комплекса // Инновации. – 2004. – № 1. – С. 14-21. 

2 Подробно см.: Федеральное агентство по управлению российскими особыми экономическими зонами - http://www.rosoez.ru/
Тема 6. Социально-демографическая инфраструктура инновационной деятельности
Процесс создания нового (инновационного) продукта проходит несколько стадий, начиная от фундаментальных научных исследований, через выдвижение идеи и разработку прототипа продукта (НИОКР) к серийному выпуску продукции и продаже его потребителю. Весь этот путь, иногда именуемый "инновационным коридором", основан на использовании целого комплекса ресурсов. Для того чтобы заниматься своей деятельностью (проводить исследования или выпускать продукцию) предприятия должны обладать набором ресурсов, к основным из которых относятся: 

· производственные помещения, исследовательская база или производственные мощности, 
· кадры, обладающие необходимой квалификацией, 
· научный задел, производственные технологии и т.п.,
· финансы для осуществления разработок или производства, 
· информационные ресурсы, 
· сбытовые сети, обеспечивающие продвижение продукции на рынки. 

Кто и как участвует в создании инновационного продукта, его потребительной стоимости?
Инновация как продукт создается трудом (деятельностью) различных участников.   Первый среди них изобретатель. Он может быть один. А инноваторов, «раскручивающих» его изобретение, превращающих изобретение в инновацию, должно быть много. И вовсе необязательно, чтобы они обладали талантами изобретателя,  но определенными профессиональными качествами они должны обладать. 
Задача инноватора состоит во внедрении изобретения (идеи) в практическую деятельность людей. А здесь открывается широкое поле для деятельности. В самом общем виде, как представляется, инноватором можно считать:
> изобретателя, преодолевающего преграды, связанные с внедрением его изобретения (идеи) (не такой, как все); 
> посредника (консультанта), ориентирующего общественное мнение или предпринимательские структуры на пользование инновацией (разумный оптимист);
> администратора или владельца предпринимательской структуры (бизнеса), приобретающего на законном основании права пользования изобретением (идеей) и внедряющего его в хозяйственный оборот (коммерциализация новшества) («денежный мешок»: наличность – критерий истины);

> государственного служащего, общественного деятеля, продвигающего изобретение (идею) с целью повышения его общественного значения и внедрения в практику управления или общественной жизни (общественный человек).
Потребительная стоимость инновационного продукта создается различными видами труда. 
Специфические черты научного труда:1
• вероятностный характер и риск, уникальность и неповторяемость, новизна и оригинальность выполняемых работ; 

• предмет научного труда – знание; 

• средство – материальное обеспечение труда; 

• продукт – новые понятия, суждения, умозаключения, т.е. новые знания, зафиксированные на любом информационном носителе. 
Специфические черты научного-технического труда 
• цель – практическая реализация идей, создание технического объекта с конкретной структурой, функциями и свойствами; 

• конечный продукт всегда материален (не 100%-ный положительный результат); 
• результат – научно-техническая информация (конкретизированные новые знания в виде технического описания по разработке технического объекта, изготовлению опытного образца).   
Кадры инновационного предприятия 
Активные участники инновационного процесса: 

• научные и инженерные работники; 

• управленческий персонал; 

• работники опытного производства; 

• вспомогательный и обслуживающий персонал. 

Терминология 
Профессия – определяющий вид трудовой деятельности, связанный с разделением общественного труда и требующий специальных знаний и навыков. 

Специальность связана с разделением профессионального труда, определяемого особенностями применяемых средств труда, технологии и в целом производственным процессом в отраслевом плане. 

Квалификация работника определяется уровнем специальных знаний и практических навыков. 

Инновационность персонала2
• понимание высокой приоритетности инновационной составляющей стратегии фирмы; 

• ясное представление стратегических направлений инновационной деятельности; 

• готовность оказывать всестороннюю поддержку как инновационной деятельности в целом, так и конкретным инновационным проектам; 

• стимулирование развития инновационных ресурсов компании. 
Это общие характеристики. Инновационность персонала можно дополнить и специфическими характеристиками,  такими, как: 
• развитие технологических видов компетенций; 

• стратегическое развитие с ориентацией на потребителя; 

• творческое мышление при принятии решений; 

• лидерство и влияние на персонал в реализации проектов; 

• эффективность личной работы и наставничество; 

• непрерывное обучение и совершенствование работников; 

• ориентация на конечные результаты. 

________________ 

1 Основы инновационного менеджмента. Теория и практика: Учебник / Л.С.Барютин и др. под ред. А.К.Казанцева, Л.Э. Миндели, 2004. – С. 273-322. 
2 Афонин И. В. Инновационный менеджмент: Учебное пособие. – М.: Гардарики, 2005. – 244 с. 
Специалисты по управлению инновационными процессами 3
Второй квалификационный уровень - практик, обеспечивающий управление инновационным проектом:

- подготовка материалов и разработка предложений по управлению инновационной деятельностью;
- работа с партнерами на рынке инновационного продукта;
- выполнение мероприятий по продвижению нового продукта на рынок;
- сбор и анализ патентно-правовой и конъюнктурной информации). 

Кадры по управлению инновационными процессами второго квалификационного уровня  - это определенный круг специалистов.  Это специалист по 
• анализу инновационных проектов 

• управлению инновационных проектами 

• маркетингу инновационных проектов 

• рекламе нового продукта и др. 

Третий квалификационный уровень – организатор выполнения инновационных программ и проектов:

- оперативное планирование и организация работ по управлению инновационной деятельностью;
- работа с партнерами на рынке инновационного продукта;
- контроль за выполнением мероприятий по продвижению нового продукта на рынок; 
- управление всеми этапами создания и выведения на рынок нового продукта;
- оценка коммерческого потенциала технологий. 

Кадры по управлению инновационными процессами третьего квалификационного уровня – это круг менеджеров и руководителей подразделений, таких как: 
• менеджер инновационного проекта 

• менеджер по трансферу технологий 

• руководитель подразделения по созданию нового товара и выведению его на рынок и др. 

Четвертый квалификационный уровень – идеолог инновационных программ и проектов:

- стратегическое планирование и общее руководство созданием и выведением на рынок нового продукта;
- управление инвестициями в инновационной деятельности; 
- оценка и контроль результатов инновационной деятельности; 
- участие в корпоративном управлении. 

Кадры по управлению инновационными процессами четвертого квалификационного уровня – это высшее руководство организаций, осуществляющих инновационные процессы: 

• директор/зам. директора инновационной организации 

• зам. директора НИИ по коммерциализации разработок 

• директор/зам. директора инфраструктурной организации по развитию инновационного предпринимательства 

_____________ 

3 Жиц Г.И., Зинов В. Г. Оценка потребности в специалистах для управления инновационной деятельностью // Инновации. – 2004. – № 8. – С. 68. 
• руководитель/зам. руководителя консультационной организации в сфере инновационной деятельности и др. 

Проблемы кадрового обеспечения научной и инновационной деятельности
Несмотря на имеющиеся ресурсные ограничения, исследования в Российской Федерации продолжаются практически по всем направлениям, которые развивались еще в советские времена. Это приводит к тому, что в большинстве перспективных направлений исследований не удается сосредоточить достаточные для серьезного прорыва силы.

Серьезным ресурсом является научный задел, оставшийся от старых времен. Уникальные технологии, созданные в советское время, пока остаются ресурсом, поддерживающим отдельные островки высокотехнологичного бизнеса в российской промышленности. Ряд предприятий продолжает выпускать небольшие партии приборов, которые успешно реализуются на внутреннем и внешних рынках. Однако примеров, когда осуществляется масштабное использование старых технологий очень немного. Кроме того, следует отметить, что используемые российскими предприятиями технологии со временем морально стареют и сравнительная эффективность их постепенно уменьшается за счет разработки новых направлений и технологий, создаваемых на новой научной и технологической базе, которая отсутствует в российской промышленности.

Еще одной проблемой предприятий, выпускающих такую продукцию, в последнее время является старение кадров, являющихся носителями этих технологий. Без поступления молодых работников используемые технологии могут быть частично утеряны. Средний возраст научных и конструкторских кадров высшей квалификации научно-исследовательских предприятий близок к пенсионному (см. таблицу 7.1). 
Восполнение кадрового потенциала за счет молодежи не покрывает потерь за счет оттока специалистов старшего поколения. Сложная ситуация складывается со средним техническим персоналом, который во многом определяет эффективность использования технологий в промышленности. 
Высокий кадровый потенциал, который в течение последних лет был преимуществом РФ, может постепенно сойти на нет без адекватной его подпитки молодыми сотрудниками.

Вопросы  и материалы для дискуссии на практикуме

«Нужно ли уезжать из России, чтобы заниматься наукой?»
«Нужно ли уезжать из России, чтобы заниматься наукоемким бизнесом?»
Реальность такова, что сегодняшнее поколение научных менеджеров – отработанный материал
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"Надежда страны – те, кто придет после нас, те, кому сегодня лет десять", – честно признают современные инноваторы. Фото PetraSoft 


Завершился форум «Дни русских инноваций», проходивший в Центральном доме ученых в Москве (июнь 2009 г.). С точки зрения организационной проведен он был абсолютно блестяще – организаторов можно только похвалить и поблагодарить. На нем выступали министры правительства и председатели комитетов Госдумы РФ, руководители особых экономических зон и представители экспертного сообщества. На выставке инноваций были представлены не только яркие прототипы изобретений и технологий, но и столь же светлые лица создавших их молодых ученых и инженеров: глаз радовался! 

Инноваторы ходят в детский сад 

Не радовало лишь одно: атмосфера абсолютного пессимизма, в лучшем случае – иронического умолчания или недоговоренности, относительно реальных перспектив развития инновационной индустрии в России в обозримом – и даже необозримом – будущем. Реальных, а не декларируемых с телеэкрана/трибуны. Причем абсолютная бесперспективность создания инновационной индустрии в РФ была очевидна и из как минимум половины докладов, и из вопросов из зала (как правило, констатировавших абсолютно безнадежную ситуацию в том или ином вопросе), и особенно в дискуссиях в кулуарах. А также, что особенно печально, пессимизм этот с особой откровенностью и обостренностью высказывает именно молодежь. 

Сами названия обозначенных в первый же день в качестве официальных мероприятий тем диспутов на круглых столах: «Нужно ли уезжать из России, чтобы заниматься наукой?» и «Нужно ли уезжать из России, чтобы заниматься наукоемким бизнесом» – являлись скорее ответами, чем вопросами. Такая проблема: надо ли, чтобы развивать инновации, уезжать из США, Канады, Америки, Германии, Израиля, Финляндии, Австралии, Японии, Китая, Сингапура, Австралии, Индии – на инновационном форуме любой из вышеназванных и десятков неназванных стран не могла бы быть поставлена в качестве темы для общей дискуссии даже в шутку и вызвала бы только недоумение. 

Одних названий тем для круглых столов инновационного форума России – пусть даже названных так, чтобы вызвать полемику, – достаточно, чтобы констатировать состояние тяжелой болезни, в которой находится страна великой (в прошлом) науки и великих традиций в музыке, литературе, живописи, балете, спорте... 

Вот мнение одного из самых известных в мире инноваторов, тоже участника форума, обладателя премии «Золотой Ангел», вручаемой изобретателям, имеющим более 500 реализованных патентов, профессора Олега Фиговского. (За сто лет существования эта премия была вручена ему всего лишь как третьему лауреату – первым был великий Тесла!) 

«Поразительно, что на российском форуме инноваций я не видел ни одного технолога, по крайней мере приехавшего из-за рубежа, – отметил Олег Фиговский в беседе с автором этих строк. – Не было инженеров, хотя любой продукт на рынке – инженерия. Кроме нас с тобой, по-моему, все были прежде всего учеными. Между тем инновационный процесс превращения идеи в производственную технологию, продукт которой доходит до потребителя, включает четыре составляющие. Это: 1) разработка идеи (ученые); 2) технологическая разработка (технологи, инженеры); 3) организация производства в соответствии с требованиями XXI века; 4) финансовый и маркетинговый менеджмент. Второго и третьего звеньев в России вообще нет. Ни традиции, ни навыков, ни людей, способных создавать современные технологии. А также нет и синих воротничков – рабочих высокой квалификации с профессиональной ответственностью, которые своими руками способны претворять высококлассные технологии в столь же высококлассный продукт. Пора, наконец, понять, что инженер и технолог – абсолютно не то же самое, что ученый. Хотя фундаментальные знания, безусловно, способствуют инновациям, это разные профессии и разное понимание созидания». 

Примерно такие же мысли в неформальных беседах высказывались многими участниками форума – порой в еще более резкой форме. Процитирую высказывание одной из юных участниц, сделанное в неформальном кругу. 

«С точки зрения инноваций мы – безнадежное поколение, отработанный материал, – констатировала моя собеседница. – У нас другие жизненные приоритеты и другие достоинства. Надежда страны – те, кто придет после нас, те, кому сегодня лет десять». Возражений не последовало. 

И это говорит талантливая девушка, принадлежащая, казалось бы, к тому самому поколению, требовавшему совсем недавно (по крайней мере, в Москве) стартовую зарплату в 4–6 тысяч долларов. 

Менеджер широкого профиля 

Быть инженером, технологом и ученым в современной России абсолютно непрестижно и даже антипрестижно. Поколение двадцатилетних в современной России – это, говоря обобщенно, менеджеры широкого профиля с хорошим владением английским языком. Это очень энергичные, динамичные и приятные люди. У которых только один недостаток: менеджер широкого профиля – это не профессия. 

«Менеджер широкого профиля с английским» (сокращенно – МШПА) как характеристика российской молодежи – аббревиатура, достойная того, чтобы войти в словари! По смыслу, она прямо противоположна ЯППИ – Young Professional, аббревиатуре, характеризующей молодежь современной Америки. 

МШПА могут быть членами и даже руководителями делегаций. Могут изящно носить костюмы и платья от кутюрье. Могут быть физиономически привлекательны и сексуально неотразимы. Не могут они только одного: создать чего-либо. Ни конкурентоспособного на мировом рынке самолета, ни конкурентоспособного на мировом рынке пива, ни конкурентоспособного на мировом рынке велосипеда – то есть вообще ничего! – они сделать не в состоянии. А это диагноз. 

Создание инновационной экономики в России, о необходимости которой говорится с самых высоких трибун, представляется призрачным. Она попросту несовместима со сложившимися в Российской Федерации укладами и приоритетами, которые стали привычны и удобны всей так называемой элите, но не остальному народу. 

В обстановке, когда откат (коррупция чиновничества) является повсеместной нормой, когда президент страны говорит о коррупционной составляющей принимаемых законов (то есть, по существу, обвиняет в коррупции думские фракции и депутатов), когда в стране отсутствуют технологи и инженеры, способные воплощать в производство инновационные замыслы, – никакой инновационной экономики быть не может. Сколько ни тверди о необходимости ее создания и кому ее создание ни поручай. 

Изменение всех указанных выше компонент инновационного климата на максимально благоприятствующие инновациям абсолютно необходимо. Никакой заинтересованности в этом, положа руку на сердце, в кругах, от которых зависит хоть что-то в России, сегодня нет. 

В персональных беседах каждый чиновник, с которым я общался за последние годы, человек симпатичный. Прогрессивный и все понимающий. Однако по своей функции и каждодневной практике он делает прямо противоположное тому, что сам же с трибуны и в частных беседах считает интересами родины. 
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Как видно из диаграммы, по всем наиболее значимым для развития страны технологиям, отечественные разработки – значительно ниже мирового уровня. Источник: журнал «Форсайт», № 4, 2007


Стать нормальными 

Что надо делать, всем приблизительно ясно. Для этого требуется не полет к туманности Андромеды, а всего лишь стать нормальной страной, не хуже десятков прочих. Но именно этого на уровне каждой конкретной структуры, повязанной «неформальными связями», не происходит и произойти не может, так как изменять ситуацию имеется не желание, а так сказать антижелание. 

При этом признание полной беспомощности создания чего-либо конкурентоспособного на мировом рынке странным образом сочетается с национальной спесью – вот уж воистину шизофрения в самом что ни на есть классическом клиническом определении этой болезни. Проявляющаяся, кстати, в одной из наиболее острых форм во время встреч инноваторов, подчас во время одного и того же доклада. 

В реалиях современной российской действительности призывы правительства (абсолютно правильные и обоснованные) сделать экономику инновационной напоминают решение группы мужчин, выброшенных на необитаемый остров, родить ребенка. Решить-то можно и призвать можно, но вот беда: для выполнения каждого из упомянутых выше решений нет немаловажного компонента. Без которого реализация решений и воплощение призывов в реальность невозможны. 

Пришла пора делать не выводы, а оргвыводы, перейти от слов к делу, которое словам не противоречит, а соответствует. Если для класса тех, кто принимает решения в России и от кого что-то зависит, приятность их собственной жизни дороже интересов страны, Россия скатится не в третий, а в тридевятый мир. Для того, чтобы вывести державу с мощной научно-культурной традицией и одним из самых образованных населений в мире на передовые позиции не только в инновационном, а вообще в каком-либо производстве, необходимо, чтобы интересы родины в головах тех, кто принимает решения, возобладали над удовольствиями личного каждодневного пребывания на этой земле, обеспечиваемыми «законами с коррупционной составляющей» и другими особенностями национального бизнеса и национального бытия. Или-или. Вот такая дилемма. 

Ученые и инженеры в России не народятся как минимум до тех пор, пока уважение к созидателю не станет не меньшим, чем к чиновнику, который что-то распределяет. Стране необходимо приложить целенаправленные усилия для возникновения новой генерации молодежи, отличающейся от той, которая, преисполненная энергии и уверенности, задает тон сегодня. Способной не шустрить и не перераспределять, а созидать. Состоящей не из менеджеров широкого профиля с английским, а профессионалов с соответствующей этикой и моралью. Такая программа должна быть главным приоритетом для правительства и страны. 

А поручать ее координацию следует не тем, кто продемонстрировал талант выполнять указания, строить молодых граждан обоего пола в ряды и выводить их на улицы (ибо, стоя по команде смирно и маршируя, не создашь не только компьютера или шкафа, а даже строевого устава не выучишь), а тем, кто обладает талантами созидателя. 

Детали программы создания в России поколения созидателей должны обсуждаться в правительстве, Госдуме и всем народом. Но то, что стратегическая переориентация молодежи с распределения на созидание не только для возрождения, но и вообще для сохранения России на географических картах, абсолютно необходима, не вызывает никакого сомнения. «Инновационная шизофрения». Юрий Борисович Магаршак - президент MathTech, Inc. (New York), участник форума "Дни русских инноваций" /2009-06-24.
Как относиться к оттоку ученых ..?
Отъезд ученых за рубеж теперь рассматривается в контексте мобильности высококвалифицированных кадров
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Взаимосвязь мирового научного сообщества все время возрастает. Художник Петер Грик. "Сеть II", 2007. Источник: gric.at 


Тема «утечки умов» изучается в России давно, а наиболее активно – с распада СССР, когда эмиграция ученых стала массовой. Исследования в основном посвящены двум аспектам – количественным оценкам, попыткам подсчитать, сколько и кто уехал, где они и какие позиции занимают за рубежом. Второй аспект – это изучение зарубежного опыта противодействия «утечке умов» и развития взаимоотношений с научной диаспорой. Благодаря этому направлению работ вопросы отъезда ученых за рубеж стали со временем рассматриваться в контексте мобильности высококвалифицированных кадров. Это можно считать шагом вперед не только в изучении названной проблемы, но и в изменении подходов государства к решению кадровых проблем науки. 

Международный аспект 

Исследования, касающиеся мобильности научных кадров, показывают, что она постоянно растет, причем особо высокими темпами после 2000 года. Уровень мобильности измеряется в первую очередь по доле иностранных ученых, работающих в стране, а также по данным о совместных публикациях и патентах ученых из разных стран. 

Данные о наличии и числе зарубежных ученых собираются не во всех странах, и поэтому пока такая информация ограничена. Согласно данным Европейской комиссии, страны с наибольшей долей зарубежных исследователей – Великобритания, Австрия, Бельгия, Дания и Нидерланды. Вместе с тем по доле зарубежных ученых, работающих в стране и относящихся к кадрам высшей квалификации, лидируют США, Канада и Швейцария. 

Доля совместных публикаций ученых из разных стран также выросла, по данным за 2000–2006 годы. Наиболее интенсивно развивается сотрудничество между европейскими странами и США. В то же время США значительно опережают страны ЕС по уровню сотрудничества с азиатскими государствами. Данные по США показывают, что доля статей в соавторстве с зарубежными учеными возросла с 17,1% в 1995 году до 26,6% в 2005-м. При этом наибольшее число статей в соавторстве было в астрономии – 58,4%, физике – 38,4% и математике – 36,9% (данные за 2005 год), а в наименьшей степени сотрудничество характерно для общественных наук – там в соавторстве с зарубежными учеными было опубликовано только 13,8% статей. 

По странам ЕС среднегодовой прирост совместных с зарубежными соавторами публикаций составлял в 2000–2006 годах 8,8%, тогда как прирост отечественных публикаций был в среднем на уровне 2% в год. При этом характерно, что в странах ЕС соавторство с учеными из других стран является доминирующим: из всех совместных публикаций за 2006 год 71,2% приходилось на партнерства ученых из стран ЕС (27 стран) с учеными, не входящими в данную группу стран. 

Применительно к России говорить о циркуляции кадров еще рано, потому что не только внутренняя мобильность очень низкая – как между организациями, так и тем более между секторами науки и регионами, но и внешняя мобильность в основном происходит в одном направлении – оттока кадров из страны. 

С недавнего времени правительство разрабатывает меры, направленные как на удержание тех, кто еще не уехал, так и на развитие связей с уехавшими. Поэтому интерес представляют ответы на вопросы – насколько готовы уехавшие к сотрудничеству, в каких формах, по их мнению, такое сотрудничество должно происходить, а также возможно ли и при каких условиях возвращение уехавших. 

Дело не в науке, а в самой стране 

Исчерпывающие и однозначные ответы на поставленные вопросы получить нельзя, поскольку научная диаспора очень разнообразна. Намерения и оценки зависят от возраста, времени отъезда, области науки. Тем не менее некоторое представление о том, каковы настроения и суждения уехавших ученых по вопросам сотрудничества с Россией, какие формы сотрудничества наиболее для них привлекательны, могут дать результаты углубленных интервью представителей российской научной диаспоры. 

Приведенные ниже данные – результат, полученный по итогам персональных интервью российских ученых, работающих за рубежом, проводившихся автором в ноябре 2008 года и затем в мае 2009-го в США. В углубленных интервью принимали участие ученые естественно-научного профиля – физики, геологи, химики, материаловеды, работающие в национальных лабораториях США. Все респонденты – мужчины, возраст – от 35 до 60 лет. 

Результаты первого опроса были опубликованы в газете «Поиск» (№ 8 от 20.02.09 и № 9 от 27.02.09), и на них поступило много откликов от российских ученых, живущих за рубежом. Свое мнение высказали ученые разных специальностей, работающие не только в США, но и Европе, Японии, Малайзии, Корее, Израиле. Эти мнения также были учтены при повторном анализе и интервьюировании. Итоговое распределение респондентов по полу и возрасту представить нельзя, поскольку многие отклики были анонимными. 

Обработка полученных данных показала, что страновые различия минимальны – отзывы работающих в Европе, Японии, Израиле или других странах практически не отличаются от мнений исследователей, работающих в Америке. Больше различий можно найти между теми, кто работает в национальных лабораториях, университетах и в бизнесе. Представители бизнеса занимали в целом более прагматичную позицию по вопросам сотрудничества. 

Что же нравится и не нравится нашим соотечественникам в России и что их удерживает в других странах мира? Полученные ответы суммированы в таблице. 

Из приведенных данных видно, что в Россию ученых притягивают люди и общение. В других странах и привлекает, и удерживает в основном то, как там устроено общество, а также наука в качестве его составной части. 

Есть ряд позиций, по которым мнения разделились. Это касается таких вопросов, как есть ли еще в России среда для научного общения, насколько там квалифицированные ученые и можно ли прожить в России на доходы, получаемые от занятий наукой. Для одних в России не осталось профессионалов, с которыми было бы интересно развивать сотрудничество, другие считают, что в России немало квалифицированных ученых, с которыми интересно работать вместе. Отчасти разница суждений объясняется возрастом и специальностью. В России действительно есть направления почти утерянные, и те, кто работает в таких областях за рубежом, приезжают в Россию в основном из-за возможности привлечь студентов и просто из-за общения как такового. 

Что касается заработной платы в науке, то не было однозначно негативных оценок, поскольку в России действительно есть научные группы в самых разных областях знаний, которые зарабатывают на вполне достойном уровне. И это известно их русскоязычным коллегам за рубежом: «На те деньги, которые сейчас платят научным работникам в России, можно было бы жить, если бы были приемлемые условия для работы». 

Единодушно отрицательные оценки были даны по двум аспектам – организация науки в России и состояние российского общества в целом. В России нашим соотечественникам не нравится очень многое, тогда как за рубежом проблемой является фактически только микросреда общения, а удерживают там мощнейшие факторы – сама система общественного устройства, а также дети, выросшие в другой стране и постепенно забывающие русский язык. 

Наконец, есть и такой серьезный и удерживающий за рубежом фактор, как тот, что многим нравится их работа. Зачем куда-то ехать, если привлекательно то место, где работаешь сейчас? 

В то же время о российской науке было много нелестных отзывов. Из серьезных стоит обратить внимание на те, которые касаются системы организации науки. Бюрократизация научной жизни – фактор, значительно снижающий оптимизм в отношении перспектив развития сотрудничества с представителями научной диаспоры. Уровень бюрократизации подачи заявок на формирование лотов, процедуры оформления конкурсной документации и отчетности настолько высок, что ученым, работающим за рубежом, где заявка на финансирование может быть обоснована достаточно кратко и четко, нет никаких резонов стремиться участвовать в российских конкурсах. Те, кто уже сотрудничает с российскими учеными или ведомствами (в качестве экспертов либо выполняя совместные проекты), успели испытать некоторое изумление от той бюрократии, которая сопровождает принятие любого решения. 

Плохая материальная база, как и низкая зарплата в науке, упоминались не так часто, как проблемы ее организации и состояние российского общества в целом. Понятно, что современное оборудование необходимо. Но только закупить и смонтировать оборудование – это еще далеко не все. Что и можно наблюдать в Москве и некоторых институтах в других регионах страны. Москву уже стали называть «кладбищем современного оборудования». Его больше, чем людей, которые на нем могут работать и его обслуживать. Там, где люди есть, – формируются высококлассные центры, но их – единицы. 

Если внимательно вчитаться в список претензий к российской науке, то становится ясно, что ее организация и ее состояние – это частный случай общей ситуации в стране. Получается, что дело не столько в науке, сколько в самой стране? 

Вот несколько характерных цитат, образно раскрывающих взгляд ученых, живущих за рубежом, на устройство жизни в России: 

«Очень трудно научиться паспорт или права посылать обычной почтой. Еще труднее от этого отвыкнуть»; 

«Любое (вообще любое) действие, которое требует общения с государственными органами (милиция, паспортный стол, БТИ, ГИБДД), вселяет твердое желание больше не возвращаться никогда. Общество, которое создают власть имущие своими действиями, непригодно для нормального проживания. Самое обидное, что от тебя ничего не зависит, и те персональные попытки что-то изменить (не давать и не брать) привели лишь к тому, что приходится писать здесь комментарии, не имея русских букв на клавиатуре»; 

«Пожив несколько лет за границей, можно, наконец, понять, что забота государства о своих гражданах – это не лозунг и не цель, а единственное предназначение этого самого государства. В России государство о своих гражданах не заботится, более того, ни власть имущие, ни, как ни печально, большинство граждан на самом деле не представляют себе, что это такое государственная забота о населении и как это можно осуществить». 

Направления и проблемы сотрудничества с Россией 

Связи с Россией на персональном уровне есть практически у всех участвовавших в интервью и приславших свои отклики. Организационно оформленное сотрудничество распространено значительно реже; участвуют в российской науке в качестве экспертов единицы. 

Самый распространенный вид сотрудничества – это совместные проекты, в том числе с теми, кто временно приезжает на работу в США и другие страны. Понемногу начинает распространяться такой вид взаимодействий, как проведение экспертизы проектов по заказу российских структур (в первую очередь Роснано), а также зарубежных фондов, у которых есть программы поддержки российской науки. 

В то же время уже проявился целый ряд проблем, связанных с попытками развивать сотрудничество с российскими коллегами. Это в первую очередь низкие темпы работы российских институтов и коллективов, необязательность, нечеткость постановки задач либо слишком широкий охват проблематики (так называемая фундаментальная постановка задачи, приветствуемая в России и гораздо менее популярная на Западе), небрежное отношение ко времени, тогда как фактор скорости решения научной задачи становится все более критичным. Вот характерные высказывания: 

«С Россией никак не идет дело. Личные встречи, письменные послания, телефонные разговоры, электронные письма практически уходят как в черную дыру»; 

«С коммерческой точки зрения значительно более привлекательно выглядят контракты с местными компаниями или даже с Китаем, где о достойных деньгах не торгуются, корпуса с приборами и людьми построены, рынок продуктов, идущих в Америку и Европу, установлен, а сами китайцы берут под козырек и делают все, что им скажешь... Исполнительные и трудолюбивые люди без лишней болтовни…» 

В итоге практически единодушно было высказано мнение о том, что если есть выбор между тем, чтобы сотрудничать с российскими учеными или научными группами в других странах (Европе, Америке, Израиле, Японии и т.д.), то безусловный приоритет отдается сотрудничеству с другими странами. Там – более высокий профессионализм, четкое соблюдение обязательств, лучшее оборудование, большее финансирование. 

Возможно ли возвращение 

На прямой вопрос о желании вернуться более половины ответили однозначно «нет». Характерно, что это были либо самые молодые участники опроса, либо уехавшие в советский период. Еще практически столько же сказали «не знаю, это вопрос сложный», и один респондент ответил, что хотел бы вернуться, но… – и далее следовал список условий, при которых это стало бы возможным. 

Вопрос возвращения связан не только с решением проблем материального характера и переустройства общества. Это еще и вопрос ментальности и мировоззрения. С этой точки зрения отклики можно разделить на две неравные группы: не готовых вернуться (их большинство) и тех, кто готов вернуться из прагматических соображений. Обычно это те, для кого в центре стоит интерес к науке и кто готов вернуться при создании им хороших условий, не слишком придавая значение состоянию страны в целом. Они находятся в науке, в своей профессии, как в коконе: «Оставаться или нет – это дело глубоко личное, я особой разницы не вижу, где именно человек работает. Где удобно, там и работает. Вон специалисты по физике элементарных частиц вообще от одного ускорителя до другого ездят. Про археологов я уж и не говорю...» 

Для тех, кто не готов вернуться, на первом плане стоит неприятие России с точки зрения государственного управления, отношения государства к гражданам и состояния общества. Эти ученые вряд ли вернутся и в случае предложения им хороших условий для научной работы. 

Кто же именно, какие ученые, каких возрастов и регалий могли бы вернуться? 

Скорее всего это молодые ученые, получившие образование за рубежом. Они могли бы вернуться из сугубо прагматических соображений – в России для них должно оказаться лучше, чем в той стране, где они сейчас. Главное, чтобы было интересное, перспективное предложение. И – «вернуться назад можно, только если ты один и очень молод». 

Оппоненты этой точки зрения считают, что молодые не знакомы с российской административной культурой, им будет сложно в нее встроиться, и все это приведет к повторному оттоку. Однако с немолодым возрастом связаны свои проблемы – привычки к определенному уровню медицинского обслуживания, качества жизни в целом: «В жизни многие вещи решает время. Есть возраст, когда можно подработать в другой стране и вернуться. А есть, когда уже и нельзя. Это не всегда понимаешь в процессе». 

Наконец, есть и третья, самая пессимистичная точка зрения, которую нередко с опасением высказывают те, кто не уезжал из страны: вернутся только те, кто не устроил свою научную жизнь в другой стране, то есть далеко не самые лучшие ученые. 

Вопрос о привлечении диаспоры касается двух сторон – собственно диаспоры (кто хочет вернуться, как вернуть, кого вернуть, на каких условиях и т.д.) и российских ученых, которые никуда не уезжали, и кто в случае возвращения представителей диаспоры должен будет с ними работать. В многочисленных дискуссиях по вопросам взаимодействия с русскоязычными зарубежными коллегами живущие в России ученые ставят, в частности, такой вопрос – зачем возвращать уехавших? 

Представляется, что важным вкладом было бы возвращение и молодых-динамичных, и опытных-маститых, а также специалистов, которые разбираются в коммерциализации результатов исследований и разработок и умеют это делать. Ведь в России наука по-прежнему замкнута на себя, изолирована ото всех остальных сфер, включая образование и промышленность, что обусловливает низкий уровень использования научных результатов. Поэтому важно привлекать в страну не только ученых, но и технологических менеджеров, владельцев наукоемких бизнесов. 

Приезжающие привносят свой опыт, в том числе организации научных исследований. Это важно и для институтов, и для государственных структур, занимающихся вопросами развития науки и инноваций. Есть надежда, что приезд таких специалистов поможет что-то сдвинуть в достаточно архаичной системе организации российской науки. Причем русскоязычные ученые могут помочь значительно больше, чем другие зарубежные специалисты – хотя бы в силу знания языка и культуры в широком смысле слова. 

Однако в целом из обзора мнений ученых, живущих в России и за рубежом, можно сделать вывод, что с обеих сторон есть настрой на сотрудничество и взаимодействие на вполне прагматичной основе. В этом нет ничего плохого, тем более что в целом ряде случаев за прагматизмом стоит еще и привязанность к месту, где человек родился, к бывшим и нынешним коллегам и искреннее желание оказать содействие и помощь. 

	Факторы притяжения и отталкивания в России и других странах мира

	 Нравится в России / притягивает в страну
	Нравится / удерживает в других странах

	Женщины
	Человеческая жизнь – это ценность

	Друзья и родственники
	Дети, выросшие в другой культурной среде

	Личные качества людей: душевность, радушие, гостеприимство, бесшабашность
	Свобода в широком смысле слова

	Динамичность жизни
	Система социального обслуживания, в том числе медицинского

	Патриотизм и ностальгия
	 

	Не нравится в России
	Не нравится в других странах

	Нет физической и материальной защищенности жизни
	Личная среда общения

	Человеческая жизнь не ценится на государственном уровне, в том числе выраженная в поступках и реакции государства на различные события
	 

	
	

	
	

	Отсутствие какого-либо сервиса
	

	Неприветливая атмосфера – в целом в российском обществе
	

	Непонятность происходящих политических и экономических процессов
	

	
	

	Отсутствие реальной заинтересованности государства в развитии науки
	

	
	

	Нравится в российской науке
	Нравится в науке других стран

	Квалификация российских ученых в избранных областях знаний (теоретическая физика, отдельные направления в биологии, математика)
	Нравится работа, в том числе и заработная плата

	Большая, чем на Западе, свобода научного творчества
	Возможность самовыражения. Нет искусственных ограничений для научного роста

	
	

	
	Специализация, которая вымирает или уже практически отсутствует в России

	
	

	
	Стабильность

	Не нравится в российской науке / стимулирует эмиграцию
	Не нравится в науке других стран

	Бюрократизация научной жизни, отсутствие гибкости в организации и управлении наукой
	Дефицит общения

	
	 

	Застойность в научных подходах, определенная автаркия, незнание того, что сделано в данной области науки другими, низкая мобильность
	

	Низкие деловые качества российских ученых
	

	Финансовая нестабильность 
	

	Отсталая материальная база науки
	

	Отсутствие среды для научного общения
	

	Отсутствие современных менеджеров в научных организациях
	

	В России науки нет. Те, кто там остался, ездят челночно работать в другие страны
	


________________ 

"Охота за головами" научной диаспоры Ирина Геннадиевна Дежина - доктор экономических наук, заведующая сектором Института мировой экономики и международных отношений РАН. 2009-09-23/ http://www.ng.ru/science/2009-09-23/12_diaspora.html
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ПРАКТИКУМ
Инновационная инфраструктура высшей школы в Дальневосточном Федеральном округе: состояние, эффективность, проблемы и перспективы развития, место в РФ.
Тема 7. Информационная инфраструктура инновационной деятельности

Взаимодействие элементов инфраструктуры с инновационной сферой 
посредством информационных технологий 
При рассмотрении каждого элемента инфраструктуры инновационной деятельности был сделан акцент на процессах их взаимодействия с инновационной сферой. В развитых странах взаимодействие главных действующих лиц инновационных процессов осуществляется посредством информационных технологий (впрочем, это касается не только инновационной сферы).
Какова ситуация в России? Какие открывает возможности и какие накладывает ограничения для инновационных организаций использование информационных технологий? 

Уровень информатизации давно уже стал критерием оценки могущества и фактором конкурентоспособности государств в борьбе за экономическое лидерство. Поэтому особенно важно активизировать развитие информационных технологий как фактора экономического роста и формирования в стране эффективной структуры экономики постиндустриального типа1. 
Уровень информатизации 
Уровень информатизации как критерий оценки могущества и фактор конкурентоспособности государств в борьбе за экономическое лидерство. 

Проблемы, сдерживающие темпы развития в России информационного сообщества 
• Низкий уровень развития информационно-коммуникационной инфраструктуры и производственного сектора сферы ИКТ; 

• низкая интеграция ИКТ в систему образования и экономические процессы; 

• ограниченный платежеспособный спрос на товары и услуги ИКТ; 

• общая низкая компьютерная грамотность населения, пассивность в использовании информации. 

ФЦП «Электронная Россия на 2002-2010 гг.» 
http://www.e-rus.ru/ 

Продолжительность – 9 лет 

Инвестиции – 2,4 млрд. долл. 

Доля продукции индустрии информационных технологий (ИТ) в российском ВВП должна была возрасти с 0,5 % до 2 %, а объем экспорта высоких технологий увеличится в 15–20 раз (до 2,5 млрд. дол). 

_____________

 Гасликова И. Р., Гохберг Л. М. Информационные технологии в России. – М.: ЦИСН, 2001. – С. 10. 
Программа предполагала реформу нормативного регулирования рынка ИТ, внедрение новых технологий в государственных органах и частном секторе, создание образовательных программ, призванных повысить уровень компьютерной грамотности россиян, и построение масштабной инфраструктуры коммуникаций. 

В результате реализации программы должны быть подключены к Интернету все российские вузы и больше половины школ, созданы электронные библиотеки, внедрены системы телемедицины и т.д. 

Информационно-телекоммуникационные технологии могут и должны стать связующих механизмом субъектов национальной инновационной системы. 

Факторы, способствующие применению ИТ в инновационной сфере 
• Положительные примеры создания отдельных информационных проектов; 

• высокий интеллектуальный и образовательный уровень участников инновационного процесса; 

• наличие научного потенциала и теоретических разработок мирового уровня в области ИТ; 

• высокие темпы развития информатизации в России и расширение сектора информационных услуг. 

ПРАКТИКУМ
Какие Вы знаете специализированные издания и СМИ в инновационной сфере? Какие конференции, выставки и другие формы информационного обмена в инновационной среде? 

Что такое информационная безопасность инновационной организации? 

	Тема 8. Сетевая инновационная инфраструктура1


Структура рынка 
Рынок инноваций обладает структурой монополистической конкуренции. Наблюдается дифференциация продукта: ни одна из фирм не продает продукт, являющийся полным (совершенным) заменителем продукта другой фирмы. 

Контроль над ценой 
Инновационные технологии, придающие особенные черты продукту, являются объектом интеллектуальной собственности фирмы, и использование их другой компанией без наличия лицензии неправомерно,  что позволяет фирме-разработчику иметь определенную степень контроля над ценой. 

Процессы взаимодействия 
Существенная роль в современной экономике отводится процессам взаимодействия между отдельными субъектами. Изолированные и внутренне замкнутые структуры практически не встречаются. В инновационной сфере процессы кооперации являются критически важными. 

Без налаженных связей между поставщиками, потребителями инновационной продукции, подсистемами инфраструктуры рынка инновационных ресурсов: материально-вещественной, финансовой, кадровой, консалтинговой, информационной – не обходится ни один успешный инновационный проект. 

Сети как форма взаимодействия 
Сетевое взаимодействие и сетевая организация процессов, по мнению экспертов, будет одной из ведущих форм ведения бизнеса в «новой» экономике. 

Для сетевого подхода характерно изначальное неравновесие, которое будет легче преодолеваться именно в результате работы элементов в сети. Связи, возникающие между участниками сети, зачастую не имеют иерархии и упорядоченности. 

Основное внимание уделяется не статичной характеристике структур организаций, а их динамическому поведению, взаимодействию между собой. 

Преимущество 
Фирмы через сетевое взаимодействие могут получать доступ к чужим ресурсам: материальным, трудовым, информационным и др.
Модель сети
Основа модели сети состоит в том, что независимая фирма зависит от ресурсов, контролируемых другими фирмами, и получает доступ к внешним ресурсам через свою позицию в сети. 

Сетевые формы сотрудничества
• Внутренние; 

• вертикальные; 

• межрыночные; 

• потребительские сети; 

_____________________  

1 Чечеткина О. В. Развитие сетевых форм взаимодействия в предпринимательской деятельности малого и крупного бизнеса России: Дис. … канд. экон. наук: 08.00.05. – М.: РГБ, 2002. Котлер Ф., Эчрол Р. С. Маркетинг в условиях сетевой экономики // Маркетинг и марекетинговые исследования. – 2000. – № 2 (4). – С. 5-13. 

• многоуровневые сетевые организации 

Внутренние сети 
Компании, состоящие из нескольких подразделений, действующих как полуавтономные структуры, но при этом проводящие общую политику. 

Вертикальные сети 
Состоят из групп фирм, которые специализируются в производстве различных товаров, технологий, услуг, концентрируются вокруг компаний-интеграторов. 

Межрыночные сети 
Укрепляют горизонтальные связи между отраслями. 

Многоуровневые корпорации, ассоциации по выкупу контрольного пакета акций за счет кредитов, промышленные группы. 

Фирмы-производители, функционирующие в различных отраслях, объединяются вокруг нескольких финансовых институтов и главной торговой компании и связаны вместе общим управлением, имеют общие 

материальные ресурсы, принимают одни стратегические решения, периодически предпринимают различные совместные действия. 

Потребительские сети 
Призваны искать оптимальные пути удовлетворения потребителей с учетом возможностей рынка. 

Многоуровневые сетевые организации 
Представляют собой структуру, состоящую из функциональных команд с одной стороны, и – функциональных механизмов – с другой, связанных внутренне и внешне с помощью обширной базы данных, через которую проходят научные и информационные потоки. 

Преимущества сетей 
Сети обладают определенными преимуществами, которые делают их более привлекательными, чем иные формы взаимодействия: 

• снижение трансакционных издержек; 

• снижение издержек производства на основе специализации и разделения труда; 

• ускорение инновационных процессов; 

• распределение риска между членами сети; 

• расширение доступа к передовой информации и др. 

Кто объединяется? 
• Элементы инфраструктуры инновационной сферы 

(Российская сеть трансфера технологий - RTTN, Ассоциация бизнес-инкубаторов, Ассоциация содействия развитию технопарков, инновационных центров и инкубаторов бизнеса (Ассоциация «Технопарк»), Союз инновационно-технологических центров России, Союз развития Наукоградов России и др.); 

• малые и крупные предприятия; 

• малые и малые фирмы и т.д. 

Крупный и малый бизнес 
Крупные компании зачастую стремятся вывести производство ресурсов, в том числе инновационных, за рамки своей деятельности. Производство инноваций-ресурсов перекладывается на плечи малых инновационных предприятий. 

Многие малые предприятия настороженно относятся к перспективам объединения с крупным бизнесом в связи с тем, что боятся быть поглощенными. 

С другой стороны, к объединению подталкивают потенциальные плюсы от кооперации, основными из которых являются: 
1) относительная доступность ресурсов; 
2) снижение рисков различного рода; 
3) получение синергетического эффекта от взаимодействия; 
4) возможность преодоления барьеров выхода на рынок. 

Двусторонняя монополия 
Если крупное и малое предприятие начали взаимодействовать и это взаимодействие высокоспециализированное, возникает двусторонняя монополия. 

С одной стороны, крупная компания – единственный покупатель, монопсонист, и она влияет на цены на инновационный ресурс. 

С другой стороны, инновационный ресурс, как правило, обладает уникальностью, является объектом интеллектуальной собственности его производителя и, как следствие, малое инновационное предприятие выступает на рынке как монополист, также влияющий на цену инновации. 

Статистика взаимодействий 
У российских предприятий при выполнении исследований и разработок партнерами в 91,8 % случаев выступают также отечественные предприятия и организации (по убыванию в процентном отношении): 

• научные организации; 

• поставщики оборудования, материалов, компонентов, программных средств; 

• потребители продукции; 

• организации в составе группы (объединения, товарищества, общества), в которую входит предприятие; 

• университеты и другие вузы; 

• консалтинговые и информационные фирмы; 

• конкуренты в отрасли. 

Международные взаимодействия 
За рубежом распространена межстрановая кооперация. 

Так панъевропейские программы «Эврика», «Рамочная программа НИОКР ЕС» способствуют образованию межнациональных исследовательских сетей. 

Подобная кооперация позволяет европейским компаниям противостоять американским и японским конкурентам. 

Доверие как принцип построения сети 
Кооперация в инновационной сфере, как и в большинстве сфер, предполагает кроме юридически оформленных договорных отношений взаимное доверие. 

Риски, связанные с инновационной деятельностью, высоки и часто плохо прогнозируемы; сами инновационные процессы очень динамичны. 

На практике вместо тщательной детализации контракта часто используются «джентльменские соглашения», что сокращает трансакционные издержки. 

Такой тип взаимодействия возможен лишь при устойчивых доверительных отношениях между партнерами. 
	Тема 9. Международные организации инновационной инфраструктуры (на примере ЕС)


Поддержка развития инновационной сферы в странах ЕС 
В условиях глобализации правительства стран ЕС отходят от практики протекционизма и попыток защиты национальной экономики от процессов либерализации; уходят в прошлое такие методы как целевая поддержка национальных секторов и фирм. 

Вместо этого на первый план выдвигается задача создания общих условий развития предпринимательства и инновационной деятельности, среды, которая стимулирует инновации и риск, способствует привлечению иностранного капитала в инновационную сферу. 

Наиболее важными направлениями государственного воздействия на инновационную среду являются: 

• поддержка кооперации на всех уровнях; 

• совершенствование системы охраны интеллектуальной собственности; 

• помощь в реструктуризации европейского бизнеса; 

• антимонопольное регулирование. 

В новой инновационной экономике государство, отвечая на требования глобального бизнеса, начинает «следить» за тем, чтобы никакие привилегированные субъекты, включая и само государство, не могли регулировать деловую среду. 

Тенденция 
Общей тенденцией для стран Западной Европы является комплексное использование различных механизмов поддержки инновационной деятельности при росте значения косвенных мер. 

Следует отметить… 
Использование таких методов, как: 
• налоговые кредиты и амортизационные скидки на НИОКР; 

• венчурное финансирование инновационных компаний; 

• субсидирование подготовки и увеличения мобильности научно-технических кадров и др.,
 - компенсирует недостаточные финансовые вложения компаний в инновационную сферу. 

Эволюция подхода государства к проблемам инноваций в странах Западной Европы. 
70-80-е гг. 
Политика: научная, промышленная региональная. 

Поддержка инноваций по отдельным направлениям, в том числе: 

• стимулирование НИОКР в компаниях; 

• расширение финансирования инноваций; 

• стимулирование инновационной деятельности и улучшение инновационного менеджмента в малых и средних фирмах; 

• стимулирование кооперации между исследовательскими центрами, университетами и компаниями. 

90-е гг. 
Политика: инновационная политика как комплекс научной, промышленной и региональной политики. 

Основная цель инновационной политики – создание инновационной среды. 

Основные направления воздействия на инновационную среду: 
• поддержка кооперации на всех уровнях; 

• совершенствование системы охраны интеллектуальной собственности; 

• поддержка конкуренции. 

2000-е гг. 
• Системный подход к инновационной политике; 

• усиление взаимодополняемости наднациональной, национальной и региональной инновационной политики; 

• новые формы партнерства государства и предпринимательского сектора; 

• новая роль государства как стимулятора инноваций в связи с процессами глобализации. 

Деятельность ЕС по стимулированию инноваций 
Сеть центров по распространению инноваций 
Существует программа по выявлению и распространению наилучшей инновационной практики в странах ЕС. 

Основное внимание уделяется таким вопросам, как: 

• финансирование инноваций; 

• поддержка нового инновационного бизнеса; 

• охрана интеллектуальной собственности; 

• повышение эффективности систем стимулирования НИОКР и инноваций, в частности, дальнейшее развитие кооперационных схем. 

Основное место в этом направлении деятельности отводится локальной сети центров по распространению инноваций (Innovation Relay Centers - IRC). 

Эти центры оказывают помощь инновационному бизнесу по следующим направлениям: 

• распространение технологии; 

• коммерциализация результатов НИОКР, включая вопросы интеллектуальной собственности; 

• развитие адаптационных возможностей компаний к новой технологии, включая нахождение потенциальных партнеров и сведение их вместе; 

• осуществление транснациональных инновационных инициатив; 

• распространение информации об инновационной политике ЕС. 

Центры созданы в 1995 г., в настоящее время действует более 70 центров. 

Первым примером организации такой сети в России является Российская сеть трансфера технологий (Russian Technology Transfer Network - RTTN), которая была создана в 2002 г. 

Russian Technology Transfer Network - RTTN 
Основными задачами сети являются: 

• передача/трансфер технологий, ноу-хау между научным сектором и промышленностью, а также внутри промышленного сектора; 

• поиск партнеров и инвесторов для кооперации в разработке и внедрении высокотехнологического научного продукта как в России, так и за рубежом. 

Методология работы и форматы представления технологических запросов/предложений, используемые в сети RTTN, сопоставимы с форматами и методологией европейской сети IRC. 

В настоящее время членами сети являются организации из Обнинска, Кольцово, Томска, Нижнего Новгорода, Улан-Удэ, Пущино. 

Программа «Эврика» 
В 1985 г. правительство Франции выдвинуло инициативу по расширению научно-технического сотрудничества западноевропейских государств в целях приостановки отставания Западной Европы от США и Японии в развитии современных отраслей и производств и выхода вперед по ряду «критических» направлений НТП. 

Этим путем Франция намеревалась воспрепятствовать «утечке умов» в США и противопоставить европейскую промышленность конкурирующим американским компаниям. 
Россия принята в число стран – участниц «Эврики» в июле 1993 г. в Париже. 

Затем программа трансформировалась в некий «зонтичный» механизм стимулирования межфирменного сотрудничества в разработке инноваций. 

Деятельность программы «Эврика» распространяется на товары и услуги в следующих областях высоких технологий: 

• энергетика; 

• окружающая среда; 

• информационные технологии; 

• коммуникации и связь; 

• новые материалы; 

• медицина и биотехнологии; 

• робототехника; 

• лазерная техника; 

• транспортные технологии. 

Малые предприятия и Программа «Эврика» 
Одной из целей «Эврики» является стимулирование участия в программе малых и средних фирм. В настоящее время более 20% участников кооперации составляют малые фирмы. 

Форма проектов и финансирования 
Каждый проект выполняется сразу несколькими компаниями, примерно в 40% проектов принимает участие более 6 организаций. 

Финансирование проектов осуществляется из трех источников: 

• рынок частных капиталов; 

• государственные ассигнования (обычно не более 40%); 

• средства ЕС. 

Продукция и интеллектуальная собственность 
Продукция, разработанная в ходе проектов «Эврики», получает марку «Эврика» (Е!), что значительно повышает ее статус в глазах европейского потребителя. 

Вопросы по разделу интеллектуальной собственности решают сами участники проекта в зависимости от объемов финансирования, данная информация носит конфиденциальный характер. 

7-я Рамочная программа научных исследований и технологического развития ЕС на 2007–2013 гг. 
С 1 января 2007 года Евросоюз запустил новую программу FP7 (2007-2013 гг.), нацеленную на поддержку и развитие науки и исследований в едином пространстве стран-членов Евросоюза. 

Программа FP7, с общим объемом финансирования 54.582 миллионов Евро, объединяет все исследовательские инициативы Евросоюза и нацелена на повышение конкурентоспособности европейских исследований, образовательных и инновационных сфер. 

FP7 является основным инструментом финансирования научных исследований и технологических разработок на период с 2007 по 2013 годы. 

Программа направлена на построение Европейской Зоны Исследований на базе достижений предыдущих Рамочных программ, а также на проведение дальнейших исследований направленных на развитие экономики и общества в Европе. 

Периодичность 
Первая Рамочная Программа (FP1) была реализована с 1984 года и длилась в течение пяти лет, причем последний год каждой предыдущей Рамочной Программы был первым годом новой Рамочной программы. 

Предыдущая Шестая Рамочная (FP6) программа закончилась 31 декабря 2006 года. 

Если предыдущие программы длились на протяжении 5 лет, то в случае с Седьмой Рамочной Программы было предложено увеличить длительность программы до 7 лет. 

4 концептуальных составляющих 
Кооперация 
Развитие международной научно-технической кооперации; 

Идеи 
Новые идеи, пригодные для практической реализации; 

Люди 
Научно-технические кадры, представители промышленности и т.п. в плане их участия в реализации Программы, граждане и общество Европейских стран, как потребители достижений современной науки и техники; Возможности 
Дополнительные возможности для объединения усилий ученых, производителей и финансовых источников для осуществления РП7 Программы и для создания Единого Научного Пространства (ЕНП) в странах Европы. 

Участие России 
В первую очередь все конкурсы программы нацелены на европейские организации и европейских исследователей. 

Тем не менее, существует возможность участия исследовательских организаций и компаний других стран (в программных документах обозначенных как "third countries"), в том числе и России, в качестве дополнительных участников европейских консорциумов (соисполнителей). 

Основным заявителем (координатором) проектов всегда является организация-представитель страны Евросоюза. 
Малые и средние предприятия и FP7 
При формировании Программы FP7 Евросоюзом были также предприняты меры для того, чтобы стимулировать и обеспечить более активное участие малых и средних компаний в конкурсах. 

В том числе организуются конкурсы (calls), нацеленные на поддержку малых и средних компаний, а также конкурсы, в которых основными заявителями являются малых и средние компании (SMEs). 
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государственные научно-технические программы 





международные проекты  и программы 





Базовое финансирование стратегического ядра





Приоритетные направления НТП





содержание уникальных объектов 


опытно-экспериментальной базы





ГНЦ и лаборатории





академический сектор, вузы





Фонд содействия развитию малых предприятий в научно-техниче-ской сфере





РФТИ





РФФИ





контракты на выполнение 


госзаказа





гранты, конкурсное 


финансирование















































