Конспекты лекций

Тема 1 

1 Предмет экономической науки

2 Структура экономических наук

3 Методы экономической науки

Экономическая теория относится к числу общественных (соци​альных) наук и поэтому, как и другие общественные науки, имеет ряд особенностей по сравнению с естественными науками. Во-первых, эко​номическая теория имеет дело с деятельностью людей, в то время как естественные науки изучают явления процессы и законы, не опосредо​ванные волей и сознанием людей. Во-вторых, экономическая теория прямо связана с экономическими интересами, политикой и идеологией. Это ставит перед экономической теорией задачу постоянно обращать​ся к другим социальным наукам и дисциплинам: социологии, политоло​гии, истории и др.  В третьих, в силу прямой связи экономической теории с экономическими интересами людей экономическую теорию интере​суют не просто рациональные экономические решения, а необходи​мость реализации этих решений с учетом социально справедливого распределения продуктов и благ, признаваемого обществом.
Предметом экономической теории являются производственные отношения между людьми, которые складываются в процессе поиска или наиболее эффективных путей использования ограниченных произ​водственных ресурсов в целях удовлетворения личных и общественных интересов.

Экономическая наука - это одна из самых древних наук, Её зачат​ки появились еще в древнем мире.
Великий греческий мыслитель Аристотель (III век до н.э.) ввел в оборот название науки - экономия (по-гречески «ойкос» - дом, хозяй​ство, «номос» - учение; закон). Однако мыслители древности еще не выделяли экономические явления из всей суммы общественных про​цессов, не создали систематизированного учения об экономике.
Экономическая теорий как наука, то есть систематизированное зна​ние о сущности экономики, возникла в ХVII-ХVIII веках в период ста​новления капитализма. Тогда ее основной задачей было выяснить, ка​ков источник богатств государства.
В своей работе «Трактаты политической экономии (1615г.) фран​цузский экономист А. Монкретьен впервые ввел термин «политичес​кая экономия». Политическая экономия - это наука, изучающая зако​ны функционирования и развития производственных отношений меж​ду людьми в производстве, распределении, обмене и потреблении жиз​ненных благ на различных ступенях развития человеческого обще​ства.                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                
В настоящее время существует целый комплекс наук, которые объе​диняются таким обобщенным понятием как экономические науки. Они изучают все экономические процессы и явления в хозяйственной жизни.                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                      
потребностей.
В условиях ограниченных производственных ресурсов необходимо, чтобы поведение людей в процессе хозяйственной деятельности было рациональным. Суть рационального экономического поведения состо​ит в минимизации затрат и максимизации результата, то есть в повыше​нии эффективности использования ресурсов. Поэтому в Центр исследо​вания хозяйственной деятельности ставится проблема повышения эф​фективности общественного производства.
Структура экономических наук

Экономические науки включают в себя:
•Общетеоретические или фундаментальные науки (политическая экономия, общая экономическая теория, теория управления про-изводсгвом и др.)
• Отраслевые или прикладные, науки (экономика промышленнос​ти, экономика строительства, экономика сельского хозяйства.                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                   
• Функциональные или межотраслевые (финансы и кредит, цено-
образование бухгалтерский учёт, маркетинг и др.) Объектом исследования экономической теории является нацио​нальное хозяйство или экономика. Национальное хозяйство изучается на двух уровнях:
1)на макроуровне - уровне всей экономики;
2)на микроуровне - уровне фирм и предприятий.

Соответственно этим уровням экономики в экономической теории имеется два раздела: макроэкономика и микроэкономика,
Макроэкономика изучает экономические явления и процессы, отно​сящиеся к экономике страны, ее хозяйству в целом. Объектом изучения макроэкономики являются обобщающие показатели по всему хозяй​ству, такие, как национальное богатство, валовой внутренний продукт, общее количество денег в обращении.
Одновременно макроэкономика изучает такие показатели, как уро​вень доходов, средняя заработная плата, уровень инфляции, занятость, безработица, производительность труда и т.д..
Микроэкономика изучает экономические процессы, явления и от​ношения на уровне предприятий, фирм и предпринимателей. В центре внимания микроэкономики находятся производители и потребители, принятие им решений в отношении объемов производства, продаж, по​купок, потребления с учетом потребностей, цен, затрат, прибыли. Микро​экономика изучает также рыночное поведение хозяйствующих субъек​тов, отношения между ними в процессе производства, распределения, обмена и потребления материальных благ, В то же время объектом изучения микроэкономики являются отношения между производителя​ми, предпринимателями и государством, а также воздействие государ​ства на предприятия, фирмы и домохозяйства посредством различных инструментов государственного регулирования экономики.

Методы экономической теории

Метод — буквально означает путь к чему-либо. Другими словами метод — это совокупность приемов, способов, принципов, с помощью которых определяются пути достижения целей, познается объективная реальность.
Экономическая теория использует широкий спектр методов науч​ного познания. В их числе можно выделить следующие:
1. Диалектический метод нацеливает на выявление глубинных причинно-следственных связей, внутренних противоречий как источни​ка движущей силы развития всех явлений природы, общества и мышле​ния. Он разграничивает сущность и явление, содержание и форму, не​обходимость и случайность, возможность и действительность, вскрывая тем самым подлинный характер взаимосвязей в рамках того или иного предмета. Диалектика делает акцент на процессах развития, показывая их закономерный характер. Развитие трактуется через призму трех законов диалектики: переход количества в качество и наоборот, един​ство и борьба противоположностей, отрицание отрицания. 
2. Позитивный метод предполагает формулирование знаний об экономике, категориях и законах развития экономической среды на основе развития экономической среды на основе описания и систематизации факторов, опыта рыночных наблюдений и т.д. 

3. Нормативный метод познания предполагает анализ практической деятельности человека, базирующийся на принципах максимальной эффективности. Основной принцип этого метода состоит в том, что он направлен на получение результатов, приносящих пользу всем субъектам хозяйственной деятельности.
4.  Метод научной абстракции состоит в мысленном отвлечении (абстрагировании) в процессе познания от несущественных сторон в исследуемых экономических процессах и явлениях и выделение в них существенного, типичного и постоянно повторяющегося. В результате абстрагирования выводятся экономические категории и законы.

5. Методы анализа и синтеза. Метод анализа состоит в разло​жении изучаемого явления на составные части и исследование каждой из них в отдельности. Метод синтеза предполагает мысленное воссоз​дание целого из его частей и исследование их во взаимосвязи и вза​имодействии в целостности и единстве.
6. Методы индукции и дедукции. Метод индукции (наведения) обеспечивает переход от изучения единичных фактов к общим положе​ниям и выводам. Метод дедукций (выведения) делает возможным пере​ход от общих выводов и положений к относительно частным.
7. Экономико-математические методы — собирательное поня​тие, охватывающее комплекс дисциплин на стыке экономики и матема​тики, которые обеспечивают применение математического аппарата, ма​тематических зависимостей для определения, расчета экономических показателей.
 Классификация экономико-математических методов имеет до​вольно сложную структуру, которую можно представить следующим образом:
а) экономико-статистические методы, включающие методы эконо​мической и математической статистики;
б) моделирование экономических процессов, которые заключают​ся в построении экономико-математических моделей и алгорит​мов, проведения расчетов по ним с целью получения новой ин​формации о моделируемом объекте;
 в) методы принятия оптимальных решений, включают математичес​кое и линейное программирование, теорию управления запасами, теорию массового обслуживания, теорию игр и др.
 г) экономическая кибернетика включает системный анализ эконо​мики, теорию экономической информации и др.

8. Метод эксперимента предполагает изучение, исследование экономических явлений и процессов путем их воспроизведения, моде​лирования в искусственных или естественных условиях. Возможности экономических экспериментов весьма ограничены, так как очень слож​но воспроизвести реальные условия, многократно повторять экспери​мент. К тому же приходится экспериментировать на людях, субъектах хозяйства, что способно вызывать неблагоприятные социальные по​следствия.
 9. Проверка практикой, которая является критерием истинности экономических знаний и хозяйственных решений.
Тема 2 

1 Общественное производство.

2  Экономические потребности и блага.

3 Ресурсы. Проблема ограниченности ресурсов.

4 Экономические системы.

Общественное производство имеет две стороны; производитель​ные силы и производственные отношения.
Общественное производство занимает в жизни определяющее ме​сто, так как:
• это необходимое условие, без которого общество не может существовать;
• в процессе производства совершенствуется сам человек, накап​ливается опыт, знания, развивается интеллект.
Более глубокий анализ производства предполагает, что оно вклю​чает в себя процесс труда (процесс взаимодействия человека с приро​дой) и общественные отношения, при которых совершенствуется про​цесс труда. Процесс труда включает в себя следующие простые мо​менты: труд человека, предметы труда, средства труда.
Экономические потребности

Экономическая наука, прежде всего, изучает экономические потреб​ности и способы их удовлетворения.
Под экономическими потребностями обычно понимаются осоз​нанные запросы или нужды а чем-либо, необходимом для поддержа​ния жизнедеятельности людей. С другой стороны, экономические по​требности одновременно служат внутренними мотивами, побуждающи​ми к экономической деятельности.
Систему потребностей можно рассматривать с разных точек зрения:
1. Потребности в зависимости от их субъекта (потребности отдель​ного человека, коллектива, общества).
2. В зависимости от формы экономического блага (потребности в материальных продуктах и услугах).
3. В зависимости от объема удовлетворения:
• абсолютные, выражающие потребительную силу общества (мак​симальный объем освоенных производством благ, который мог бы быть потреблен обществом, если бы был в наличии);
• действительные (которые могут и должны быть потреблены при оптимальном ходе воспроизводства);
• подлежащие удовлетворению (которые могут быть удовлетво​рены при фактическом состоянии воспроизводства с учетом от​клонений от оптимума);
• фактически удовлетворяемые.
В рыночной экономике подлежащие удовлетворению экономические потребности выступают в форме платежеспособного спроса, а (фактически удовлетворяемые - в форме удовлетворенного спроса.
Экономическое благо как категория
Средства, удовлетворяющие потребности человека, называются бла​гами.
Блага могут существовать независимо от человека — природные блага (почва, климат, водные и лесные ресурсы и т.д.), и зависеть от его деятельности — экономические блага, количественное и качествен​ное выражение которых определены усилием человека, его физичес​кой и умственной деятельностью, технической вооруженностью труда.
Экономические блага многообразны. Во-первых, это связано с мно​гообразием потребностей людей, которые формируются под действием различных факторов и ситуаций — экономических (уровень дохода), социальных (образ жизни), природных (различие в климатических по​ясах).
Во-вторых, множественность благ связана с влиянием демографи​ческого фактора (численность населения на Земле к началу третьего тысячелетия составляет б млрд. человек и продолжает расти).
Экономические блага могут выступать в материальной форме и в виде услуг. Если говорить о материальной форме, то имеются в виду создаваемые человеком средства производства и предметы потребления, между которыми должна существовать определенная про​порция.
Среди благ выделяют взаимозаменяемые (субституты) - масло и маргарин, зубной порошок и зубная паста и т.д. Сюда относятся также и услуги транспорта (поезд - самолет - автомобиль), сферы досуга (кино - театр - цирк) и т. д.), и взаимодополняемые (комп​лементарные) - стол и стул, автомобиль и бензин, ручка и бумага.

Ресурсы.

Что же является ресурсами производства? Ресурс можно опреде​лить как конкретное воплощение данного фактора. Если термин «фак​тор» используется для обозначения агрегированных понятий (труд, капитал и др.), то термин «ресурс» применяется для обозначения более конкретных понятий (станок, один из работников и т.д.). Если же степень агрегирования не имеет значения, то оба термина применяются равнозначно, т.е. как синонимы.
В тексте любого учебника по экономической теории вы наверняка встретитесь с утверждением о редкости (ограниченности) ресур​сов. Редкость ресурсов с точки зрения экономистов заключается в том, что все имеющиеся в распоряжении любого общества ресурсы всегда недостаточны для полного удовлетворения всех потребностей людей. Ограниченность, таким образом, это не некое объективное, заданное самой природой свойство ресурсов, а скорее, выражение отношений людей к ресурсам и отношений между людьми по поводу ресурсов. Иными словами, когда говорится об ограниченности, какого-либо ре​сурса, речь идет не о количестве конкретного ресурса, имеющегося в нашем распоряжении, а о том, что общество не может, даже используя все имеющиеся ресурсы данного вида, произвести столько потреби​тельских благ, чтобы удовлетворить все человеческие потребности.
Также можно заметить, что редкость — это не просто недостаточ​ность ресурсов для удовлетворения потребностей, она выражается и в том, что любой ресурс имеет несколько альтернативных вариантов использования, т. е. может использоваться в производстве различных продуктов, и притом различными способами.

    Экономические системы.

В традиционных системах экономики, характерных для стран со слабо развитой экономикой, базирующейся на отсталой технологии, широком использовании ручного труда, основные вопросы: что произ​водить, как, для кого — решаются на основании вековых обычаев или традиций. Поскольку такие традиции передаются от поколения к поко​лению и поддерживаются господствующими структурами, то какие-либо новшества в организации хозяйственной деятельности проникают с боль​шим трудом.
В командно-административной системе поставленные выше вопросы решаются государством и его органами управления посред​ством жесткого централизованного управления всеми сторонами эко​номической жизни общества. Такое управление в конце концов оказы​вается неэффективным, неспособным обеспечить широкое использова​ние достижений НТП, рост эффективности производства и конкурен​тоспособности продукции.

В экономике, основанной на рыночных отношениях, вопрос «что производить» решается потребностями и спросом потребителей, кото​рые лучше всех знают, что им нужно и за что они готовы заплатить.

Тема 3

1 Типы и формы собственности.

2 Организационные формы предпринимательской деятельности.

3 Разгосударствление и приватизация собственности.

Сущность отношений собственности

Основным элементом экономической системы являются отношения собственности.
Необходимо различать экономическое и юридическое содержание собственности.
Юридически собственность — это отношение субъекта к вещи. Суще​ствует 2 юридические формы собственности: частная и государственная.
С экономической точки зрения, собственность — это экономи​ческие отношения между людьми по поводу владения, пользования, распоряжения, управления материальными и духовными благами.

Формы собственности

Форма собственности определяет принадлежность разнообразных объектов собственности субъектам.
Формы собственности могут рассматриваться с позиции того, кто является субъектом этой собственности. С этой точки зрения надо говорить о триаде «общество — коллектив — личность». Объектом общественной собственности являются, прежде всего, блага, кото​рые играют первостепенную роль в жизни общества. Это—земля, ее недра, водные, транспортные артерии, промышленные и сель​скохозяйственные предприятия, оказывающие решающее воздействие на экономическое развитие.
Коллективная собственность может выступать как собственность кооперативов, а также различных общественных организаций.
Индивидуальная форма собственности наиболее известна нам, как частная форма собственности. Самым простым видом частной соб​ственности является собственность лиц, использующих принадлежащие им средства производства для получения необходимых для их жизне​деятельности продуктов.
Второй вид частной собственности связан с лицами, которые ис​пользуют присвоенные ими средства производства для обогащения, применяя труд других работников, который проявляется в конкретных формах рабовладельческой, феодальной и капиталистической органи​зации труда.
В конституции РФ говорится о таких формах собственности, как государственная, субъектов федерации, муниципальная собственность и частная собственность. Такое деление отражает в себе не только эко​номическое содержание собственности, но и правовые подходы к ней в связи с развитием самостоятельности территорий.
Многообразие форм собственности в нашей стране сложилось в результате приватизации.

Виды и хозяйственно-правовые формы 

предпринимательской деятельности

   В Законе РФ «О предприятиях и предпринимательской деятельно​сти» сказано, что предпринимательство (предпринимательская де​ятельность) — это инициативная самостоятельная деятельность граж​дан и их объединений, осуществляемая на свой страх и риск и под свою имущественную ответственность, направленная на получение при​были.
   Предприниматель может заниматься любыми видами деятельности, если они не запрещены законом, включая хозяйственно-производствен​ную, торгово-закупочную, инновационную, консультационную и др., ком​мерческое посредничество, а также операции с ценными бумагами.
   Указанные виды деятельности могут осуществляться непосредствен​но одним человеком или коллективом (партнеры), с применением наем​ного труда или без него, с образованием юридического лица или без него. Субъектами предпринимательства могут быть:
   • граждане РФ и других государств, не ограниченные в установ​ленном законом порядке в своей деятельности;

   • граждане иностранных государств и лица без гражданства в пределах полномочий, установленных законом;
   • объединения граждан (партнеры).
   Статус предпринимателя приобретается только посредством госу​дарственной регистрации предприятия. В тех случаях, когда предпри​нимательская деятельность ведется без применения наемного труда, она регистрируется как индивидуальная трудовая деятельность, а с привлечением наемного труда — как предприятие.
   Из этого следует, что предпринимательская деятельность осуще​ствляется в двух формах:
   • самим собственником средств производства на свой страх и риск и под свою имущественную ответственность (индивидуаль​ная трудовая деятельность),
   • руководителем предприятия от имени собственника. Пределы распоряжения такой собственностью регулируются контрактом (договором), определяющим взаимные обязательства сторон. В этом договоре указываются ограничения прав в использовании имущества и проведении отдельных видов деятельности, поря​док и условия финансовых взаимоотношений и материальной ответственности сторон, основания и условия расторжения до​говора.
Разгосударствление и приватизация
   В стране были использованы следующие способы приватизации.

   1) акционирование. Он состоит в превращении государственных предприятий в акционерные общества с возможным приобретением акций физическими, юридическими лицами, которым пре​доставлено право выступать в качестве покупателей приватизи​рованных предприятий.
   2) аукционная или прямая продажа предприятий.
   3) конкурсная продажа. Представляет собой реализацию пред​приятий по средствам проведения открытого или закрытого ин​вестиционного конкурса среди допущенных к конкурсу участни​ков, обладающих возможностью приобрести предприятие, тол ко при выполнении определенных оговоренных условий приобрете​ния и последующего использования.
   4) выкуп арендованного имущества.
   Приватизация в России осуществлялась в три этапа. Первый этап приватизации — ваучерный (1992—1994 гг.). Ваучер — это офици​альный документ, предоставляющий право владения, распоряжения и пользования определенным количеством материальных благ. Прави​тельство России выпустило ваучеры для приватизации государствен​ной собственности. Но это формально, так как фактически никто не стал собственником бывшей государственной собственности. В ре​зультате ваучерного этапа приватизации в России сформировались: акционерный сектор экономики; рынки ценных бумаг; система инве​стиционных фондов и других финансовых структур. Однако разгово​ры о том, что продажа ваучеров даст человеку стартовый капитал для начала дела, так и остались разговорами.
   К 1 июля 1994 г. почти 50% легкой и пищевой промышленности составляли частный сектор экономики, строительство — 35%, авто​транспорт — 42%, торговля (оптовая и розничная) — около 50%, обще​ственное питание — 55%, бытовое обслуживание — 21%.
   Второй этап приватизации в России — денежный (1994—1996 гг.). Основной задачей этого этапа является не наращивание темпов прива​тизации, а увеличение отдачи от нее для государственных бюджетов всех уровней. Итогом денежного приватизационного процесса стало резкое падение его количественных показателей, что позволяет гово​рить о некоем завершении процесса приватизации.
   Третий этап приватизации (с 1997 г.) - приватизация по индиви​дуальным проектам; упор делается на приватизацию не целых пред​приятий, а имущественных долей государства в нем.

Тема 4 

1) Сущность и условия возникновения рынка.

2) Функции рынка.

3) Регулирование рынка.

Сущность рынка,  функции рынка

   Рынок — обязательный компонент товарного хозяйства. Без товар​ного производства нет рынка, без рынка нет товарного производства. Объективная необходимость рынка вызвана теми же причинами, что и товарное производство: развитием общественного разделения труда и экономическим обособлением субъектов рыночных отношений. Эти условия зарождались и развивались как единое целое, как единый про​цесс взаимодействия производства и сбыта продукции.
   Рынок — есть тип хозяйственных связей между субъектами хозяйство​вания, это общественная форма функционирования экономики. Рынок -это форма движения общественного продукта и услуг.

   Рынок в узком смысле слова — это место купли-продажи това​ров и услуг, заключение торговых сделок. В этом определении при​сутствует пространственный аспект. С экономической точки зрения ры​нок — это обмен, организованный по законам товарного производства и обращения.
   В широком смысле слова рынок — это экономические отноше​ния в сфере производства, распределения, обмена товаров и услуг и их потребления на основе широкого использования денег и связанных с ним категорий (цена, кредит, финансы).
   Зарождение рынка связано с формированием следующих условий.
   • Во-первых, необходимость разгосударствления и приватизации;
   • Во-вторых, ликвидация товарного голода (превышение предло​жения над спросом);
   • В-третьих, жесточайшая антимонопольная политика и обеспече​ние условий для реальной конкуренции;
   • В-четвертых, продуманная налоговая политика;
   • В-пятых, социальная защита малоимущих и нетрудоспособных слоев населения;
   • В-шестых, государственное финансирование бюджетной сферы;
   • В-седьмых, защита населения от преступности. Рынок в своем развитии проходит два этапа:
   • первый этап — стихийный рынок (XV—XIX вв.);
   • второй этап — организованный рынок (XX в.), который функци​онирует под определенным воздействием со стороны государ​ства.
   Рынок оказывает огромное воздействие на все стороны хозяйствен​ной жизни, выполняя ряд экономический функций.
   Регулирующая функция. Рынок дает ответ на вопросы постав​ленные П.Самуэльсоном: Что производить? Для кого производить? Как производить?
   Информационная функция. Через постоянно меняющиеся цены процентные ставки на кредит рынок дает участникам производства объек​тивную информацию о количестве, ассортименте и качестве товаров и услуг, которые поставляются на рынок.
   Стимулирующая функция. Посредством цен рынок стимулирует внедрение в производство достижений научно-технического прогресса, снижение затрат на производство продукции и повышение ее качества, расширение ассортимента товаров и услуг.
   Санирующая функция. Рынок, развивая конкуренцию, очищает общественное производство от экономически слабых, нежизнеспособных хозяйственных единиц и, наоборот, поощряет развитие эффектив​ных, предприимчивых, перспективных фирм.
   Ценообразующая функция. При помощи этой функции происхо​дит процесс образования, формирования цен на товары и услуги. Раз​личают две основные системы ценообразования:
   1) рыночное ценообразование на основе взаимодействия спроса и предложения;
   2) централизованное государственное ценообразование на основе назначения цен государственными органами.
   Связующая функция. Рынок выступает связующим звеном между производством и потреблением.
   Рынок обеспечивает окончательное признание обществом значимости данного продукта и труда, затраченного на его из​готовление. Эта функция рынка действует только при следующих ус​ловиях:
   • во-первых, отсутствие монополизма со стороны производителя;
   • во-вторых, отсутствие дефицита;
   • в-третьих, равновесие между спросом и предложение.

Структура рынка, классификация рынков.

   Рынок можно рассматривать по географическому положению (ме​стный, региональный, национальный, мировой), по характеру и объему продажи (розничная, оптовая торговля), по товарному ассортименту (рыбный, мясной, рынок одежды, обуви, жилья) и по ряду других при​знаков.
   Возможно также деление рынков по видам или объектам произ​водственных ресурсов:
   1. Рынок средств производства. Торговля средствами производ​ства — это грандиозный рынок, на котором взаимодействуют между собой непосредственные производители продукции. Все предприятия органически связаны друг с другом как поставщики и потребители машин, оборудования, сырья, топливных ресурсов.
   2. Рынок рабочей силы. Рынок рабочей силы теснейшим образом связан с рынком средств производства. Они возникли и развивались одновременно, параллельно, дополняли друг друга. Рынок рабочей силы является самым сложным из всех существующих в экономике. Рыночный спрос на труд есть сумма спроса фирм. Эластичность спроса на труд зависит от эластичности спроса на продукцию фирмы, от произво​дительности труда и от легкости и эффективности замены живого тру​да машинами.
   3. Рынок капитала и финансов. В движении капитальной сто​имости денежная форма капитала является наиболее чувствительной ко всем сбоям в процессе реализации расширенного воспроизвод​ства. Потребность в заемном капитале существовала всегда. Кредит — непременное условие всякой предпринимательской деятельности. В качестве продавцов капитала (дача взаймы на определенный срок за определенную плату - процент) выступали и выступают ростовщики, владельцы крупных капиталов, банки. В XIX столетии получил развитие и ныне процветает рынок ценных бумаг — акций и облигаций. Торговля капиталом обеспечивает постоянное его передвижение между видами предпринимательской деятельности. Тем самым, создается, суживается или расширяется та деятельность или отрасль, где вырабатываются товары или услуги для удовлетворения производственных и личных потребностей. Рынок капиталов придает пропорциональность, сбалан​сированность всему хозяйству.
   4. Рынок потребительских товаров. На нем взаимодействует все население с производителями и продавцами продовольствия, одежды, обуви и других предметов потребления. Без развития этого рынка теряется общественный смысл отношений обмена. От состояния потре​бительского рынка зависит обеспеченность населения, уровень потреб​ления, устойчивость денежного обращения.
   5. Рынок информационных материалов и информационных услуг. Для рыночного хозяйства достаточно высокая степень неопре​деленности. Затраты и выгоды, влияющие на решения, связанные со спросом и предложением, это всегда ожидаемые затраты и выгоды. Производители и потребители, продавцы и покупатели принимают ре​шения, исходя из ожидаемых условий. Качество принимаемого реше​ния тем выше, чем больше информации имеется при принятии решения.

Регулирование рынка.

      Существует два метода регулирования рынка:
   1) прямое регулирование. Оно осуществляется посредством го​сударственного заказа;
   2) косвенное регулирование. Осуществляется посредством:
   • цен;
   • финансово-кредитных рычагов;
   • рекламы;
   • политики доходов.

Тема 5

1) Спрос, закон спроса. Эластичность.

2) Предложение, закон предложения.

3) Рыночное равновесие.

Спрос. Закон спроса

   Если мы рассмотрим ситуацию, складывающуюся на рынке какого-нибудь товара, то легко заметим, что между ценой товара и количе​ством проданного (реализованного) товара существует определенная связь. Чем ниже цена товара, тем большее его количество (при прочих равных условиях) готовы купить покупатели, тем выше на него спрос.
   Спрос — фундаментальное понятие рыночной экономики, означаю​щее подкрепленное денежной возможностью желание, намерение по​купателей приобрести данный товар. Другими словами, спрос - это платежеспособная потребность.
   Обратная зависимость между ценой и величиной спроса называет​ся законом спроса.
   Эта зависимость количества проданных благ от уровня цен может быть изображена графически.
   Кривая спроса — кривая, показывающая, какое количество эконо​мического блага готовы приобрести покупатели по разным ценам в данный момент времени.
   Закон спроса можно изобразить графически. В экономической теории принято откладывать независимую переменную (цену) по вер​тикальной, а зависимую (спрос) — по горизонтальной оси.
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   Изображенная кривая характеризует состояние цен и объема по​купок продукции X в определенный момент времени (например, на 1 января 2000 г.). Она имеет отрицательный наклон, что свидетельствует о желании потребителей купить большее количество благ при мень​шей цене.
   В общем виде:

Qd = f (P),

где Qd — величина спроса (demand); Р — цена (price).
На величину спроса будет влиять цена на единицу блага в данный момент. Мы уже выяснили, что чем ниже цена, тем выше спрос, и наобо​рот. Изменение цен означает движение по кривой спроса.

[image: image2.png][lBuxeHue no KpuBoii cnpoca




На сам спрос будут влиять неценовые факторы: 1) увеличение (или сокращение) доходов потребителя, 2) изменение вкусов и предпочте​ний, 3) ценовые и дефицитные ожидания, 4) колебание расходов на рекламу, 5) изменение цен товаров-субститутов и комплементарных товаров, 6) рост (или уменьшение) количества покупателей и др.
Эти факторы способствуют сдвигу кривой спроса вправо или влево.
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   Например, увеличение денежных доходов потребителей (при отсут​ствии инфляции) означает повышение спроса, то есть сдвиг кривой D в
положение D2. При этом спрос может возрастать быстрее или медлен​нее роста дохода в зависимости от качества товара, его места в бюд​жете потребителя и ряда других свойств, которые будут выяснены поз​же.
   Такая ситуация типична для большинства товаров за исключением
низкокачественных. Рост доходов переключает спрос потребителей на товары лучшего качества, спрос же на низкокачественные товары сни​жается, то есть кривая перемещается из положения D в положение D1.
   Рост цен на товар, который является субститутом, данного товара, повышает спрос на данный товар. Например, рост цен на красные гвоз​дики может переключить часть спроса на розовые (или белые) гвозди​ки, вследствие чего цена их также начнет расти. Это позволяет сделать вывод о том, что если два товара взаимозаменяемы, (являются товара​ми-субститутами), то между ценой на один из них и спросом на другой существует прямая связь. Рост цен на красные гвоздики привел к рос​ту спроса на розовые гвоздики.
   Наоборот, повышение цен на взаимодополняемое (комплементар​ное) благо сокращает спрос на него. Например, рост цен на лыжи приведет к уменьшению объема их продаж. Следствием сокращения объема продаж лыж будет падение спроса на лыжные крепления. Па​дение спроса на них заставит продавцов снизить их цены.
   Таким образом, если два товара взаимодополняемы (комплемен​тарны), то между ценой на один из них и спросом на другой существу​ет обратная связь.
   В нашем примере рост цен на лыжи привел к падению спроса на лыжные крепления.
   Важным фактором, влияющим на спрос, является число покупате​лей. На изменение спроса влияют и вкусы потребителей, однако их влияние порой довольно трудно определить однозначно. К тому же один и тот же фактор может оказывать разное (нередко прямо проти​воположное) влияние на различные группы населения.
   В экономической науке принято говорить об эластичности и не​эластичности спроса.
   Эластичность — это мера изменения одного показателя по отно​шению к изменению другого, от которого зависит первый. Под эластич​ностью спроса подразумевается степень изменения спроса в зависимо​сти от изменения цен. Мерой такого изменения служит коэффициент эластичности спроса: 

Кс = Изменение объема спроса товаров в % / Изменение цены в %

   Эластичный спрос бывает тогда, когда величина спроса изменяется на больший процент, чем цена.
   Неэластичный спрос бывает тогда, когда существенное снижение цены ведет к незначительному изменению спроса.

Предложение. Закон предложения

   Предложение — это количество товаров, которое выносится на рынок.
   Если мы рассмотрим ситуацию, складывающуюся на рынке со сто​роны предложения, то легко заметим, что зависимость величины пред​ложения от цены прямая: чем выше цена, тем большее количество това​ра (при прочих равных условиях) готовы предложить продавцы. На​пример, при цене 20 долл. производители согласны продать лишь две единицы блага X, при цене 30 долл. — четыре единицы, а при цене 50 долл. — шесть единиц блага X.
   В общем виде: Qs = f(P), где Qs — величина предложения (supply); Р — цена (price)
   Прямая связь между ценой и количеством предлагаемого продукт называется законом предложения.
   Зависимость количества произведенных благ от уровня цен может быть изображена графически.
   Кривая предложения — кривая, которая показывает, какое количество экономического блага готовы продать производители по разным ценам в данный момент времени.
   Закон предложения можно изобразить графически.
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   Изображенная кривая 3 (от англ. supply) характеризует уровень цен и объем продаж блага X в определенный момент времени (например, на 1 января 2000 г.). Она имеет положительный наклон, что свидетельствует о желании производителя продать большее количество благ
по более высокой цене.
   На предложение влияют различные факторы. Изменение цены еди​ницы продукции означает движение по кривой предложения.
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   В действительности на предложение блага влияют не только цены самого блага, но и другие факторы: 1) цены факторов производства (ресурсов), 2) технология, 3) ценовые и дефицитные ожидания агентов рыночной экономики, 4) размер налогов и субсидий, 5) количество про​давцов и др.
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   Например, повышение цен на факторы производства означает сокра​щение предложения, то есть сдвиг кривой 5 в положение 51. Наоборот, в случае понижения цен на факторы производства произойдет увеличе​ние предложения, что приведет к сдвигу кривой 3 в положение 82.
   Коэффициент эластичности предложения определяется следующим образом:
Кпр = Изменение объемов предложения товаров в %  /  Изменение цен в %

   Эластичным предложение становится тогда, когда его величина изменяется на больший процент, чем цена.
  Неэластичным предложение бывает тогда, когда оно не изменяет​ся при изменении цены.

Рыночное равновесие

    Рыночным процессом ценообразования управляют законы спроса и предложения. Установление равновесной цены происходит на рынке под влиянием тенденций и специфических особенностей как спроса, так и предложения.
   Равновесная цена — это цена, при которой по каждому данному товару на рынке нет ни излишков, ни дефицита. Она устанавливается в результате уравновешивания спроса и предложения как денежный эк​вивалент строго определенного количества товара.
   Спрос и предложение уравновешиваются под влиянием конкурент​ной среды рынка, вследствие чего о цене говорят как о конкурентном рыночном равновесии. В любом случае на конкурентном рынке равно​весная цена и соответствующее ей количество товара определяются рыночным спросом и предложением.
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   При прочих равных условиях, равновесная рыночная цена устанав​ливается при таком соотношении спроса и предложения, когда количе​ство товаров, которое потребители хотят приобрести, соответствует тому их количеству, которое производители предлагают на рынке. При этом на рынке отсутствуют тенденции изменения цен и количества товаров.

Тема 6

1) Издержки производства их виды. 

2) Формы конкуренции.

3) Выручка и прибыль.

Издержки производства и их виды. 

Формирование себестоимости

   Издержки производства представляют собой совокупность матери​альных и трудовых затрат на производство продукции. Они выступают как экономическая категория, которая отражает, во-первых, отношения, которые возникают между субъектами внутри предприятия по поводу использования живого и овеществленного труда, во вторых, это отно​шения, которые возникают вне предприятия между предприятиями-по​ставщиками материалов, топлива, комплектующих изделий и предприя​тиями, которые используют эти продукты, сырье для производства сво​ей продукции. Издержки всегда принимают количественное выраже​ние, и они рассматриваются через систему натуральных и стоимостных показателей.
   Издержки предприятия должны быть всегда объектом постоянного управления, а это означает, что в этом процессе надо использовать требования экономических законов.
   В экономической науке издержки предприятия рассматриваются как издержки упущенных возможностей (альтернативные издер​жки) и как явные (бухгалтерские) издержки. Последние включа​ют: стоимость сырья, полуфабрикатов, топлива, амортизацию оборудо​вания, заработную плату со всеми начислениями по социальному стра​хованию, административные расходы. Неявные издержки (издержки упу​щенных возможностей) — это те доходы, которые могли бы быть по​лучены на собственные ресурсы, если бы их предоставить за плату, установленную рынком, другим пользователями. Сюда нужно включить процент на собственный капитал, арендную плату за помещение, плату за менеджерскую работу самого предпринимателя.
   Бухгалтерские издержки плюс неявные издержки — это экономи​ческие издержки.
   С точки зрения зависимости величины издержек от объема продук​ции их подразделяют на постоянные издержки и переменные издержки.
   В теории фирмы важную роль играет фактор времени. Поэтому, прежде чем охарактеризовать данные виды издержек, рассмотрим де​ятельность фирмы в различных временных периодах.
   Кратчайшим называется такой период времени, в течение которо​го фирма не может изменить ни один фактор производства.
   Краткосрочным называется такой период времени, в течение ко​торого одни факторы производства остаются постоянными, а другие — переменными. К постоянным факторам будут относиться площадь ис​пользуемых зданий и сооружений, количество применяемых машин и оборудования и др. неизменным остается и количество фирм, действу​ющих в отрасли. В краткосрочном периоде фирма имеет возможность лишь изменять количество используемого сырья, протяженность рабо​чего времени и т.д.
   Долгосрочным называется период времени, достаточный для вне​сения изменений во все факторы производства. Длительный период позволяет скорректировать все возможные направления экономичес​кой деятельности в отношении повышения общей эффективности про​изводства, снижения затрат и увеличения доходности, например, за счет эффекта масштаба производства и экономии на постоянных издерж​ках. Таким образом, в долгосрочном периоде фирма может изменять все параметры производства. Возможно также и появление новых фирм в отрасли.
   Краткосрочный и долгосрочный период также могут делиться на разные отрезки времени.
   Постоянные издержки — это издержки, величина которых в крат​косрочном периоде не изменяется при увеличении или сокращении объема выпуска продукции. Это затраты на эксплуатацию здания, обо​рудования, арендная плата, административно-управленческие расходы, некоторые виды налогов.
   Постоянные издержки можно изобразить графически. Если на оси абсцисс отложить количество выпускаемой продукции (Q), а на оси ординат — издержки (С), то прямая постоянных издержек (FС — Fiхеd Соst) будет параллельна оси абсцисс.
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   Переменные издержки — это издержки, величина которых изме​няется с изменением объема производства. Это затраты на сырье, элек​троэнергию, материалы, на оплату труда. Они обозначаются VC (Variable Cost). Графически их можно представить следующим образом.
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   Переменные издержки увеличиваются или уменьшаются пропорци​онально выпуску продукции. Причем в начальный период деятельность фирмы переменные издержки растут более быстрыми темпами, чем количество производимой продукции. В точке Q1 достигается опти​мальный выпуск продукции, происходит экономия переменных издер​жек. Дальнейшее расширение производства требует более высокого роста издержек по сравнению с объемом производства. Этим объяс​няется необычный вид кривой переменных издержек.
   Общие издержки на производство единицы товара равны сумме общих постоянных и общих переменных издержек производства фирмы в краткосрочном периоде. Общие издержки обозначаются ТС (Total Cost).
TC=FC+VC
   На графике общие издержки будут представлены как сумма кри​вых постоянных и переменных издержек.
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   Производителя часто интересует величина не столько общих издер​жек, сколько средних издержек. Средние издержки (АТС - Average Total Cost) есть частное от деления общих издержек на объем продукции:
АТС=ТС/Q
   Поскольку сумма постоянных издержек постоянна, то средние по​стоянные издержки (AFC — Average Fixed Cost) уменьшаются с ростом объема продукции. Средние постоянные издержки также можно полу​чить путем деления постоянных издержек на количества выпускаемой продукции:
AFC=FC/Q
   Аналогичным образом определяются и средние переменные издер​жки (AVC — Average Variable Cost):
AVC=VC/Q
   Средние переменные издержки достигают своего минимума в точке оптимального объема производства (технологически оптималь​ного размера предприятия).
Графически средние издержки можно представить следующим образом:
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   Понятие средних издержек имеет важное значение для теории фирмы. Так, сравнение средних общих издержек с совокупным дохо​дом фирмы позволяет определить величину прибыли.
   Совокупный доход (TR — Total Revenue) — доход, получаемый фирмой от продажи определенного количества блага. Определяется он следующим образом:
TR=P*Q,

 где Р (price)- цена; Q (quantity) - проданное количество благ.

   Средний доход — доход, приходящийся на единицу проданного
товара.
   Прибыль определяется как разность между общей выручкой и об​щими издержками.
Совершенная и несовершенная
рыночная конкуренция

   Существует четыре возможные конкурентные структуры, опреде​ляющие собой вид рынка:
   1. Чистая (совершенная) конкуренция.
   2. Монополистическая конкуренция.
   3. Олигополия.
   4. Чистая монополия.
	Чистая конкуренция

	Характеризуется: 
	1. Множеством мелких фирм. 2. Однородностью продукции. 3.    Отсутствием затруднений на вход и выход (из отрасли). 4.   Равным доступом ко всем видам информации. 

	Монополистическая конкуренция

	Характеризуется: 
	1.    Множеством мелких фирм. 2.    Неоднородностью продукции. 3.    Отсутствием затруднений на вход и выход (из отрасли). 4.    Несколько ограниченным доступом к информа​ции. 

	Олигополия (Дуополия)

	Характеризуется: 
	1 .    Небольшим числом крупных фирм. 2.    Неоднородностью (или однородностью) про​дукции. 3.    Возможными затруднениями при выходе (из отрасли). 4.    Несколько ограниченным доступом к информа​ции. 

	Монополия

	Характеризуется: 
	1 .    Одной фирмой. 2.    Уникальностью продукции. 3.    Практически не преодолимыми барьерами на . вход. 4.    Несколько ограниченным доступом к информа​ции. 

	Разнообразие видов монополий (по Элвину Дж. Долану и Дэйвиду Е. Линдсею)

	Закрытая монополия 
	Естественная монополия 
	Открытая 

монополия 

	Монополия, защи​щенная юридическими за​претами, наложенными на конкуренцию. 
	Отрасль, в которой долгосрочные средние издержки минимальны, только когда одна фирма обслуживает весь рынок. 
	Монополия, при которой одна фирма по крайней мере на некоторое время становится единствен​ным поставщиком про​дукта, но не имеет спе​циальной защиты от конкуренции. 


 Выручка и прибыль

   Прибыль занимает важное место в экономической системе. Имен​но прибыль обеспечивает экономическую устойчивость фирмы и ее финансовую независимость.
   Чтобы подсчитать прибыль, надо из той выручки, которую получает предприятие вычесть издержки предприятия.
   Выручка может быть представлена как:
   • общая выручка — это полная сумма выручки от реализации всех произведенных единиц товара;
   • средняя выручка равна цене единицы товара;
   • предельная выручка — это приращение всей выручки при увеличении количества выпускаемой продукции на одну единицу.    

   Следует различить два подхода к понятию прибыли.
   1. Бухгалтерский. Прибыль есть разница между выручкой от реа​лизации и денежными (явными) издержками.
   2. Экономический. Прибыль есть разница между выручкой от реа​лизации и явными издержками плюс неявными издержками.
   Для бухгалтеров прибыль — это то, что остается от общей выручки фирмы после уплаты отдельными лицами и другими фирмами стоимо​сти материалов, капитала и труда, которые были использованы данной фирмой. Такая трактовка прибыли включает только явные издержки, то есть платежи характеризует эффект от предпринимательской дея​тельности.
   Из бухгалтерской прибыли надо вычесть процент на капитал, уста​новленный в данный момент рынком капиталов, ренту за землю и поме​щение, плату за управление. Если в результате такого вычитания остает​ся прибыль, то эта прибыль и будет экономической.
   Различаются валовая и чистая прибыль. Валовая прибыль опре​деляется как разность между ценой реализации продукции и полной себестоимостью. После уплаты из валовой прибыли процентов за кре​дит, налогов, арендной платы, других платежей остается часть средств, образующих чистую прибыль.
   Чистая прибыль используется на производственные и социальные нужды предприятия, в том числе на накопление, на экологию, на подго​товку и переподготовку кадров, на уплату дивидендов и другие цели.
   Для оценки уровня эффективности предприятия используется по​казатель рентабельности, характеризующий прибыльность или убыточность предприятия за определенные период времени (как правило, год). В хозяйственной практике используется несколько показателей рентабельности: рентабельность производства (плановая и фактичес​кая, общая и расчетная).
   Например, общая рентабельность производства определяется отно​шением валовой прибыли к среднегодовой стоимости основных произ​водственных фондов и оборотных средств.
   Факторами роста прибыли являются как те, которые непосредственно связаны сданным предприятием (организация производства, НТП) так и внешние условия (изменение экономической конъюнктуры, получение выгодного госзаказа и т.д.). Сегодня обеспечение прибыльности пред​приятия следует рассматривать как самую главную для российской экономики.

Тема 7

1) Земля, как фактор производства.

2) Труд, как фактор производства.

3) капитал, как фактор производства.

4) Предпринимательство, как фактор производства.

   Экономические блага создаются в процессе производства.
   В экономике факторы производства — это все то, что, участвуя в производственном процессе, создает, делает, производит товары и услуги. Что же именно? Экономисты начала XIX в. выделяли три фактора производства — землю, труд и капитал. Надо заметить, что среди факторов нет главных и второстепенных. Участие каждого из них равно необходимо, и все они дополняют друг друга в производственном процессе.
   Конечно, земля, труд и капитал — это некие обобщения, агрегиро​ванные факторы производства.
   Под землей понимается и собственно земля с присущим ей плодо​родием, и запасы минерального сырья, и лес, и вода со всеми их природ​ными богатствами — словом, вся та нерукотворная среда, в которой обитает человек.
   Труд включает в себя все виды человеческой деятельности, исполь​зуемые в производстве.
   Капитал — это, вообще говоря, все, что используется в производст​ве, но не является ни землей, ни трудом, т. е. созданные человеком средства производства, орудия труда, сырые материалы и т. д. Такой капитал часто называется реальным в отличие от капитала финансово​го (денег и близких к ним финансовых инструментов — таких, как акции, облигации и т. д.).
   В конце XIX в., экономисты выделили четвертый фактор производ​ства — предпринимательство, т. е. деятельность по организации работы факторов в производстве некоторого товара, связанную с принятием на себя риска и ответственности за экономические результаты произ​водства. Появление в экономической литературе «четвертого» факто​ра производства было обусловлено реалиями того времени: в обще​стве возросла роль людей, которые, часто не имея в собственности ни одного из «трех факторов», могли верно предположить, какое производство нужно рынку в данный момент, и привлекать в это производ​ство все необходимые факторы. Доход предпринимателей называется прибылью.
   Итак, факторами производства называют основные компоненты, ис​пользующиеся в процессе производства, такие как, труд, земля и другие природные ресурсы, капитал, предпринимательство.
Тема 8

1) Рынок труда.

2) Спрос и предложение труда.

3) Заработная плата и занятость.

Рынок труда.

Рынок труда - специфический рынок, так как на нем продаются не просто товары и услуги, а способность людей их создавать. Этот рынок не может существовать на принципе полного саморегулирования. Государство издревле регулирует трудовые отношения в экономике.

  Важнейшей категорией рынка труда является заработная плата – сумма денег, которую получает работник за труд. Однако заработная плата – это не только форма дохода для продавца, но и цена труда – для покупателя, уплаченная им за право использования в течении определенного времени.

Спрос и предложение труда.

Рыночный спрос на труд в соответствии с законом спроса находится в обратной  зависимости от величины зарплаты. Спрос на труд диктуется необходимостью для предпринимателя получить прибыль – иначе бессмысленно вести бизнес. С другой стороны человеку необходимо: содержать семью, лечиться, учиться и т.д. Это требует средств и должно быть объективно учтено в цене труда, формируется минимальная заработная плата, обеспечивающая минимум работнику.

   Предложение труда на рынке также зависит от размера заработной платы, но эта зависимость противоположна спросу: с ростом зарплаты увеличивается предложение.

Тема 9

1) Рынок капитала.

2) Процентная ставка и инвестиции.

3) Рынок земельных ресурсов и земли, рента.

4) Спрос на землю, ограниченность предложения земли. 

В экономике термин «капитал» применяется в нескольких значениях: 

1) как фактор производства, 

2) как приложение капитала к определенной сфере – финансовый капитал, человеческий капитал,

3) как система отношений наемного труда – капитализм.

На рынок производства «капитал» поступает в двух взаимосвязанных формах – физической и денежной. Рыночный спрос на капитал формируют предприниматели. Величина капитала, зависит от процентной ставки, выплачиваемой за пользование заемным ресурсом: чем она выше, тем активнее поступает капитал на рынок.

Инвестиции – это вложения в производство и в его расширение. Источником инвестиций являются собственные и заемные средства.

Чистые инвестиции                                           Валовые инвестиции. 

Тема 10

1) Национальная экономика

2) Система национальных счетов, основные макроэкономические показатели

3) Совокупный спрос, совокупное предложение

Макроэкономика как система
   В отличие от микроэкономики, которая изучает мотивацию поведения производителей и потребителей, механизм их взаимодействия на рынках в условиях конкуренции, макроэкономика представляет собой часть эко​номической теории, рассматривающую функционирование экономики в целом. Когда говорят о ней, то обычно подразумевают национальную экономику, реже — экономику региона. Сложность ее изучения состоит в
следующем:
   1) она включает большие территории и природные ресурсы;
   2) в ней функционирует большое количество предприятий раз​личного профиля, что требует постоянной сбалансированности меж​ду ними;
   3) размеры произведенного продукта и его структура во многом превосходят размеры продукта, произведенного даже крупными кор​порациями (отсюда сложность его реализации);
   4) макросистема представлена различными классами и соц. группа​ми, национальностями, поэтому необходим учет их интересов.
   Основными проблемами, изучаемыми на макроуровне, являются:
   • определение объема и структуры национального продукта и национального дохода;
   • выявление факторов, регулирующих занятость в масштабах на​циональной экономики;
   • анализ инфляционных процессов;
   • изучение механизма и факторов экономического роста;
   • рассмотрение причин циклических колебаний в экономике;
   • исследование внешнеэкономического взаимодействия нацио​нальных экономик;
   • теоретическое обоснование целей, содержания и форм осу​ществления макроэкономической политики государства.
   Макроэкономический подход к изучению экономических явлений и процессов направлен на изучение принципов формирования агрегиро​ванных показателей, характеризующих уровень и тенденции развития экономики в целом: национальный доход, общий объемы занятости, инвестиций, уровень цен, темпы экономического роста. Основные субъек​ты рыночной экономики также рассматриваются как агрегированные совокупности. Это означает, что действия всех экономических агентов интерпретируются в лице одного, выпускающего национальный про​дукт, а все потребители представлены на рынке как совокупный потре​битель, предъявляющий спрос на этот продукт в обмен на доход, полу​ченный от продажи факторов производства. Функционирование мак​росистемы невозможно без участия государства.

Система национальных счетов. Основные макроэкономические показатели

   Система национальных счетов (СНС) - это система статисти​ческих данных состояния и динамики экономики в соответствии с прин​ципами, применяемыми в бухгалтерском учете.
   Эта система появилась в 1952 г. и в последствии неоднократно совершенствовалась. В 1993 г. ООН была одобрена новая СНС, кото​рая рекомендована для внедрения во всех странах в качестве меж​дународного стандарта. В РФ работа по созданию СНС началась в 1988 г. и завершить ее предполагается в 2005 г.
   Система национальных счетов изучает и фиксирует процесс созда​ния распределения и перераспределения ВВП в каждой стране. Осо​бенностью СНС является ее всеохватывающий характер. Она учитыва​ет деятельность всех участников производства материальных благ и
оказания услуг и содержит показатели, которые в обобщенном виде отражают все экономические операции, стадии экономического про​цесса, активы и пассивы производственного процесса.
Совокупный спрос и совокупное предложение

   Совокупный спрос представляет собой объем товаров и услуг, который готовы купить домашние хозяйства, предприятия, правитель​ство, иностранные государства при любом возможном уровне цен. Ос​новными компонентами совокупного спроса являются: потребительс​кие расходы, инвестиционные расходы, государственные расходы, чис​тый экспорт.
   Кривая совокупного спроса АD (от англ. aggregate demand) (см. рис.) показывает количество товаров и услуг, которое потребители го​товы приобрести при каждом возможном уровне цен. Внешне кривая совокупного спроса напоминает кривую спроса на отдельном товар​ном рынке. Различие лишь в том, что она построена в иной системе координат (рис.).
   Характер этой кривой говорит о том, что при повышении уровня цен объем реального ВВП, на который предъявляется спрос, будет мень​ше и соответственно при снижении уровня цен объем реального ВВП будет больше при прочих равных условиях. Под прочими равными ус​ловиями подразумевается влияние неценовых факторов, вызывающих смещение кривой АD. Основными неценовыми факторами совокупно​го спроса являются: увеличение денежной массы, изменение ставок налогов, инфляционные ожидания населения, увеличение государствен​ных расходов. 

Например, увеличение налоговых ставок приведет к смещению кри​вой АD в положение АD1. А увеличение денежной массы приведет к снижению цены денег, т.е. процентной ставки, и будет стимулировать увеличение инвестиционных и потребительских расходов, что вызовет смещение кривой вправо (АD2).
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   Совокупное предложение — это объем всех предназначенных к продаже товаров и услуг при каждом данном уровне цен в стране.
   Кривая совокупного предложения АЗ (от англ. aggregate supply) (рис.) показывает, какой объем совокупного выпуска может быть пред​ложен на рынок производителями при разных значениях общего уровня цен в экономике. Графический анализ совокупного предложения (АЗ) является более сложным, нежели исследование кривой АD, так как в рядах представителей кейнсианского и неоклассического направле​ний отсутствует единое мнение в определении конфигурации этой кри​вой. На рис. представлена «синтетическая» кривая совокупного пред​ложения, которая отражает одновременно взгляды как одного, так и другого направления экономической мысли.
   Кривая совокупного предложения отражает изменения реального объема производства в связи с изменением уровня цен. Обычная кри​вая краткосрочного предложения конкретной фирмы имеет положи​тельный наклон. Возникает вопрос: почему кривая АЗ имеет несколь​ко иную форму? Ответ заключается в том, что в масштабе всей эконо​мики могут сложиться три ситуации:
   • состояние неполной занятости (на рисунке участок I);
   • состояние, приближающееся к уровню полной занятости (отре​зок II);
   • состояние полной занятости (участок III).
   Таким образом, кривая АS как бы склеена из трех отрезков: гори​зонтального, промежуточного и вертикального. Горизонтальный учас​ток в экономической литературе называется «кейнсианским», а верти​кальный — «классическим».
   Кроме общего уровня цен на объем реального ВВП влияют и дру​гие факторы, приводящие к смещению кривой АS (аналогично смеще​нию кривой АD). Важнейшие из них — изменение цен на факторы производства. Например, удорожание такого фактора как труд приве​дет к левостороннему смещению кривой АS, снижение же цены труда выразится в правостороннем смещении. Аналогичные изменения про​исходят в связи с динамикой цен на сырье и материалы, усилением или ослаблением налогового бремени и пр.
   В точке пересечения кривых АS и АD образуется макроэкономи​ческое равновесие, под которым понимается сбалансированность и про​порциональность производства и потребления, предложения и спроса, производственных затрат и результатов, материально-вещественных и финансовых потоков.
   На графике представлены три возможных варианта макроэконо​мического равновесия, т.е. такого состояния экономики, когда весь произведенный национальный продукт полностью реализован (нацио​нальный доход равен совокупным расходам). На практике состояние равновесия длится достаточно непродолжительный период времени. Приспособление экономики в случае отклонения от различных равно​весных состояний в точках Е, Е1 и Е2 будет происходить по-разному. На участке I, когда цены и заработная плата жестки, возвращение в точку равновесия Е1 будет происходить за счет колебаний в объемах реального ВВП. Фирмы будут сокращать или расширять производство при неизменном уровне цен в стране. На отрезке II отклонение от точки Е будет сопровождаться приспособлением экономики к равно​весному состоянию путем изменения и уровня цен и объемов выпуска. На участке III при отклонении от точки Е2 возвращение к равновесному состоянию будет происходить только за счет изменения гибких цен и заработной платы без изменений объема выпуска.
   В теории различают идеальное и реальное макроэкономическое равновесие. Идеальное равновесие — это экономический идеал, теоре​тическое допущение, которое возможно в условиях совершенной кон​куренции при воздействии внешних факторов. Реальное равновесие устанавливается в условиях несовершенной конкуренции при воздей​ствии внешних факторов.

Тема 11

1) Цикличность развития экономики

2) Виды циклов

ЦИКЛИЧНОСТЬ РАЗВИТИЯ РЫНОЧНОЙ ЭКОНОМИКИ 

Виды циклов
   Еще в первой половине XIX в. экономистами была замечена осо​бенность экономических систем с рыночным механизмом управления, проявлявшаяся в повторении состояний, в которых они находились. Это обусловливается тем, что стремясь к расширению производства, к завоеванию возможно большего рынка, который в каждый данный момент имеет пределы, владельцы фирм (предприятий) периодически создают ситуацию перепроизводства товаров. Оно проявляется в пе​ревесе предложения над спросом по какому-либо товару, когда цена товара понижается до того уровня, при котором издержки на произ​водство продукции превышают ее рыночную цену, т.е. для значитель​ной части производителей прибыли нет.
   Пытаясь выявить причины перепроизводства, экономисты обратили внимание на повторяемость таких процессов как повышение или пони​жение спроса, увеличение объемов производства или его снижение. Выявилась и определенная последовательность в чередовании этих процессов — циклов.
   ЦИКЛ характеризуется последовательностью протекания экономи​ческих процессов в определенном режиме, когда в экономике происхо​дят изменения основных параметров — рост ВНП сменяется спадом, за которым снова следует рост.
   Каковы же наиболее характерные виды циклов, присущие произ​водственной деятельности и экономическому развитию?
   ИНВЕСТИЦИОННЫЕ ЦИКЛЫ. Они свойственны строительному про​изводству. Инвестиционный цикл включает следующие четыре фазы:
   1) подготовительную (накопление ресурсов);
   2) собственно строительство;
   3) отделочных работ;
   4) пуско-наладочных работ.
   В бывшем СССР инвестиционный цикл в силу с порочной практики распыления капиталовложений продолжался в среднем 10—12 лет. Это в 3—4 раза продолжительнее, чем в промышленно развитых странах Запада с рыночной экономикой.
   СЕЛЬСКОХОЗЯЙСТВЕННЫЕ ЦИКЛЫ. Здесь можно говорить о ритмичности двоякого рода. Во-первых, есть ритмичность сезонная — время сеять и время убирать урожай. Во-вторых, рит​мичность биологическая, сельхозкультуры плодоносят циклично, в полеводстве после нескольких активных лет наступает год спа​да.
   ПРОМЫШЛЕННЫЕ (ЭКОНОМИЧЕСКИЕ) циклы. Типичная для стран с рыночной экономикой и наиболее обстоятельно исследуемая эконо​мической наукой форма движения национальных экономик и мировой экономики в целом.
   ТЕХНОЛОГИЧЕСКИЕ ЦИКЛЫ. Имеют продолжительность пример​но 10 лет. В рамках этих циклов происходит массовое обновление основных технологий. Они получили название циклов Кузнеца (по имени американского экономиста Саймона Кузнеца).
   ДЛИННЫЕ ВОЛНЫ в экономике или БОЛЬШИЕ ЦИКЛЫ КОНЪЮН​КТУРЫ. Наиболее существенные вклад в теорию длинных волн внес Н.Д. Кондратьев (1892—1938 гг). В научной литературе — как отече​ственной, таки и западной — длинные волны часто именуются волнами (циклами) Кондратьева.
   Периодизация больших циклов по Кондратьеву выглядит следующим образом:

	ПОДЪЕМЫ
	СПАДЫ

	1789-1814
	1814-1849

	1849-1873
	1873-1896

	1896-1920
	1920-1945

	1945-1973
	1973-1982

	1982-2017
	


   Современное видение проблемы равновесия национальных эконо​мических систем очень близко к кондратьевскому. Выделяется обыч​но три вида равновесия.
   Первое — равновесие рыночного спроса и предложения на потре​бительские товары. Отклонения от него могут быть краткосрочными и длительными. Краткосрочное устраняется моментально или поступле​нием товара со склада в торговлю — или включением резервных мощ​ностей. Длительное преодолевается в три-четыре года путем перепро​филирования производства товаров для населения.
   Второе — равновесие рыночного спроса на оборудование. Оно созревает 8—12 лет и устраняется переливом капитала. Это есть про​мышленные циклы.
   Третье — равновесие на рынке промышленной инфраструктуры и рабочей силы. Это — длинные циклы (волны), продолжительностью 40-60 лет.
   Трехцикличную схему развития, основанную на трех видах рав​новесия, окончательно сформулировал видный экономист Йохан Шум-петер. Каждый цикл определен соответственно периодом (по име​нам открывших эти циклы экономистов): в 55 лет — циклы Кондрать​ева, в 10 лет — циклы Жуглара, в 3 года 4 месяца - циклы Китчина. Циклы эти взаимодействуют. Каждый цикл Кондратьева содержит несколько циклов Жуглара, а каждый цикл Жуглара — несколько циклов Китчина.

Экономические (промышленные) циклы.

Фазы цикла

   Среди разнообразия циклов, названных выше, наибольшее значение по воздействию на текущую деловую конъюнктуру и на длительный экономический рост имеет промышленный или экономический цикл. Исследование его особенностей, фаз, причин и последствий, способов воздействия на него — постоянно в центре внимания экономический науки.
   Прежде всего, о самом понятии. ЭКОНОМИЧЕСКИЙ (ПРОМЫШЛЕН​НЫЙ) ЦИКЛ — волнообразное движение экономики (экономический рост), в ходе которого экономика проходит сменяющие друг друга и периодически повторяющиеся фазы.
   Экономические циклы отличаются друг от друга продолжительнос​тью, интенсивностью смены состояния, но все они проходят одинако​вые фазы. Фазы эти по-разному именуются различными исследовате​лями-.
   В теории марксизма они обозначены терминами: кризис, депрессия, оживление и подъем (рис. 1).
   Й. Шумпетер говорит о фазах процветания, спада, депрессии и ожив​ления. К.Р. Макконнелл и Брю называют пик, спад, депрессию и ожив​ление (рис. 2).
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   Поскольку экономические циклы различаются по продолжительности и глубине, некоторые западные экономисты предпочитают говорить] не о циклах, а об экономических колебаниях, отмечая при этом, что циклы, в отличие от колебаний, предполагают регулярность.
   ВНЕШНЮЮ КАРТИНУ каждой фазы цикла и перехода от одной] фазы к другой можно представить в следующем виде.
   ПИКОВАЯ ТОЧКА фазы подъема (А1 на рис. 1 и А на рис. 2) характеризуется полной занятостью и оптимальной загрузкой мощностей. Цены имеют тенденцию к повышению. В этой точке ВНП — максимальный, т.е. производство (совокупное предложение) выше совокупного платежеспособного спроса, рост деловой активности прекращен. Цикл переходит в следующую фазу.
   КРИЗИС ИЛИ СПАД — фаза цикла, начинающаяся вслед за пиком предыдущего цикла. Сокращается производство и занятость. Снижа​ются цены, падает общая норма прибыли, в результате увеличивается число банкротств, идет «выбраковка» предприятий, прежде всего тех, которые возникли в расчете на максимально выросший в период подъе​ма спрос, т.е. предприятий, которые ориентировались на растущие цены и мало думали об издержках производства.
   Экономический цикл влияет на отдельно хозяйствующих субъектов и отдельные секторы экономики по-разному и в разной степени. Это особенно заметно в фазе кризиса (спада). От падения производства и занятости больше всего страдают отрасли, выпускающие средства про​изводства и потребительские товары длительного пользования, а так​же строительная промышленность.
   Сказывается здесь «эффект отсрочки». Когда конъюнктура ухуд​шается, производители перестают увеличивать закупки инвестиционных товаров, фирмы перестают приобретать новое оборудование, строить заводы, ремонтируют старое оборудование. Аналогичная картина скла​дывается и с потребительскими товарами длительного пользования. Если в период кризиса сокращаются доходы и уменьшается семейный бюджет, то, прежде всего, начинают сокращаться и откладываться по​купки товаров длительного пользования.
   Иначе дело обстоит с потребительскими товарами кратковремен​ного пользования: есть и одеваться люди не перестают и в период кризиса, так как отложить покупку хлеба, молочных и мясных продук​тов до «лучших времен» нельзя. Конечно, спрос уменьшится и здесь, но это произойдет не в такой степени как с товарами длительного пользования.
   По-разному во всех разных отраслях реагируют на кризис и цены. Инвестиционные товары и потребительские товары длительного пользо​вания производятся в основном в отраслях с высокой концентрацией производства. Крупные корпорации, сокращая производство и заня​тость, удерживают цены, не допускают их значительного падения. И, наоборот, отрасли, выпускающие товары кратковременного пользова​ния, довольно часто характеризуются относительно низкой концент​рацией, поэтому падение спроса на их продукцию больше отражается на ценах, чем на объеме производства.
   ДЕПРЕССИЯ рассматривается как стагнация на низшем уровне падение производства и занятости. Производство уже не падает, но еще не растет, сохраняется высокий уровень безработицы. Но именно в
это время начинают создаваться предпосылки последующего роста.

Тема 12

1) Происхождение и сущность денег

2) Денежные агрегаты

3) Валютная система

   Деньги - это особый товар, служащий всеобщим эквивалентом. 

   С участием денег обмен приобретает товарно-денежную форму 

(Т-Д—Т), где Т — товар, Д — деньги.
   Сущность денег проявляется в их функциях:
   1) мера стоимости;
   2) средство обращения;
   3) средство образования сокровищ;
   4) средство платежа;
   5) мировые деньги.
   1. Деньги как мера стоимости. Стоимость всех товаров получает единообразное и всеобщее выражение в деньгах, и величина стоимо​сти товара изменяется посредством приравнивания их к определен​ным количествам денег. Деньги служат всеобщим воплощением и ме​рилом товарных стоимостей.
      2. Деньги как средство обращения. Первая функция денег как посредника проявляется в том, что деньги представляют собой ценность и предъявляются в ответ на названную цену какого-то продукта. Про​цесс товарного обращения выглядит   следующим образом: Т—Д—Т, то есть продажа (Т—Д) ради купли (Д—Т). Функция посредничества при обмене является самой важной функцией денег. 
   3. Деньги как средство образования сокровищ. Возможность и необходимость накопления денег возникает в результате отделения актов продажи (Т — Д) от купли (Д — Т). Если за продажей товара не последовала покупка, то у продавца остаются на руках деньги, которые с этого момента функционируют в виде запаса ценности.
   4. Деньги как средство платежа. Товары не всегда могут прода​ваться за наличные деньги, так как к моменту появления на рынке одного товаровладельца со своим товаром у других товаровладель​цев еще нет наличных денег.
   5. Мировые деньги. Международные экономические и политичес​кие отношения — внешнеторговые связи, международные займы, воен​ные контрибуции и т.д. вызывают функционирование денег на миро​вом рынке.

Денежные агрегаты

В разных странах выделяются денежные агрегаты разного Состава. Чаще всего используются следующие:
•     М„ — наличные деньги;
•    М, — наличные деньги, чеки, вклады до востребования в банках;
•     М2— наличные деньги, чеки, вклады до востребования и не большие срочные вклады; р    •    М3 — наличные деньги, чеки, любые вклады; — наличные деньги, чеки, вклады к ценные бумаги (акции, облигации, ГКО, ОФЗ, коммерческие бумаги). '    Цена денег формируется на денежном рынке в результате взаимодействия спроса и предложения денег. Спрос на деньги - это общее количество денег, которое домашние хозяйства, бизнёс и правительство хотели бы иметь в своем распоряжении в данный момент в зависимости от имеющегося уровня доходов и ставки процента по не денежным активам.  

 Валютная система

Валютная система государства включает в себя национальную ва​люту, условия ее обратимости: карта национальных валют, режим курса иностранных валют.
   Валютный курс — это стоимостное соотношение валют при их обмене, т.е. цена денежной единицы одной страны, выраженная в денеж​ных единицах группы стран, либо в международных расчетных единицах (ЭКЮ и т.д.). На валютный курс влияют различные факторы. Это -покупательная способность валюты, которая зависит от многих обстоя​тельств (состояние экономики, стадий экономического цикла), спроса и предложения на рынке валюты.

Тема 13

1) Инфляция, определение,  измерение, типы

2) Антиинфляционная политика

3) Безработица. Сущность, виды

В современном хозяйстве значительное распространение приобрел процесс обесценения денег, снижения их покупательной способности Инфляция представляет собой процесс обесценения бумажных денег вследствие нарушения законов денежного обращения.
Сущности и виды инфляции
Инфляция — одна из самых острых проблем современной экономики. В основе инфляционного роста цен обычно лежат различные, как правило, взаимосвязанные факторы. Инфляция, ее причины и сущность являются предметом рассмотрения различных течений экономической мысли.
Инфляция в трактовке зарубежных экономических школ.

Среди применяемых на практике антиинфляционных мер отметим следующие:
•   погашение инфляционных ожиданий;
•   проведение курса, направленного на укрепление покупательной способности национальной валюты;
•   меры по снижению бюджетного дефицита;
•   использование административных мер (например, обязательная сдача экспортерами части вырученной валюты государству; ограничительные меры по вывозу валюты за рубеж и т.п.);
•   стимулирование денежных сбережений (повышение процентных выплат, возвращение части «провалившихся» в результате инфляции сбережений на специальные целевые счета и т.д.);
•   совершенствование и упрощение системы налогообложения;
• проведение денежной реформы конфискационного типа (подобные реформы с обменом денежных знаков проводились у нас в январе 1991 г., в июле 1993 г
•. мероприятия по девальвации рубля в августе 1998 г.).
Вполне очевидно, что управление инфляцией в условиях переходной
экономики предполагает обращение к нестандартным мерам, поскольку
специфична сама природа инфляции, ее причины, характер инфляционных ожиданий, степень доверия правительству. По сути дела, в условиях нашей страны следует вести речь об особой форме инфляции, порождаемой быстро меняющимися условиями, особенностями и противоречиями переходного периода.
Безработица
Безработица является неотъемлемым элементом рыночной экономики. Безработица - социально-экономическая ситуация, при которой часть активного, трудоспособного населения не может найти работу, которую эти люди способны выполнить. Безработица обусловлена превышением количества людей, желающих найти работу, над количеством имеющихся рабочих мест, соответствующих профилю и квалификации претендентов на эти места.
Безработный — человек в трудоспособном возрасте, не имеющий работу, но желающий работать и активно ищущий себе рабочее место. Верхней границей безработицы является количество трудоспособного населения.
Тема 14

1) Денежно – кредитная политика..

2) Сущность и формы кредита

3) Банковская система.

Денежно – кредитная политика. Состоит в регулировании денежного обращения с целью оказания воздействия на рост производства и сдерживания инфляции и безработицы.
 Денежно-кредитную политика - предполагает использование метода косвенного воздействия Центрального банка на элементы рыночного механизма и, прежде всего, оптимальность денежного обращения. При помощи средств денежно-кредитной политики государство стремится изменить соотношение спроса и предложения на финансовом рынке в желаемом направлении.
Важнейшим элементом банковской системы является Центральный банк, основной задачей которого является обеспечение стабильности денежного обращения и проведение единой политики государства в области кредита, денежного обращения, расчетов и валютных отношений. С этой целью Центральный банк осуществляет эмиссию денег и организацию их обращения, аккумулирует и хранит кассовые резервы других кредитных учреждений, обеспечивает кредитование коммерческих банков и осуществляет контроль  их деятельности. С этой целью используются операции на открытом рынке, политика учетной ставки и политика минимальных резервов.
Банки образуют основную группу кредитных учреждений Банки — это финансовые организации, учреждения, осуществляющие универсальные операции по аккумулированию денежных средств, предоставлению кредитов, осуществлению денежных расчетов, эмиссии кредитных средств обращения, выпуску ценных бумаг и т.д. Банки могут создаваться на основе любой формы собственности и осуществляют свою деятельность, как правило, на коммерческой основе.
Банковские операции могут быть выделены в 3 группы: пассивные и активные операции, а также банковские услуги.
   Современная банковская система может быть весьма разнообразной но в ее основе всегда можно выделить 3 группы: Центральный банк, коммерческие банки и специальные кредитно-финансовые учреждения.
Тема 15

1) Государственный бюджет, структура.

2) Налоги. Принципы и формы налогообложения.

.   В бюджетной политике:
•    регулирование государственных расходов;
•    осуществление государственных закупок;
•     выпуск государственных внутренних займов;
•    поддержка и регламентирование государственного предпринимательства. 
НАЛОГОВАЯ СИСТЕМА . Что такое налоги?
Под налогом, сбором, пошлиной и другим платежом понимается обязательный взнос в бюджет соответствующего уровня или во внебюджетный фонд, осуществляемый плательщиками в порядке и на условиях, определяемыми законодательными актами.'
Сущность налога составляет изъятие государством в пользу общества определенной части валового внутреннего продукта (ВВП) в виде обязательного взноса, который осуществляют основные участники производства ВВП и экономическое содержание налогов выражается взаимоотношениями хозяйствующих субъектов и граждан, с одной стороны, и государства, с другой стороны, по поводу формирования государственных финансов.
Таким образом, налоги выражают обязанность всех юридических лиц, получающих доходы, участвовать в формировании государственных финансовых ресурсов. Поэтому налоги выступают важнейшим звеном финансовой политики государства в современных условиях.  Объектами налогообложения могут являться операции по реализации товаров (работ, услуг), имущество, прибыль. Доход, стоимость реализованных товаров (выполненных работ, оказанных услуг) либо иной объект, имеющий стоимостную, количественную или физическую характеристики, с наличием которого у налогоплательщика законодательство о налогах и сборах связывает возникновение обязанности по уплате налога.
По налогам могут устанавливаться в порядке и на условиях, определяемых законодательными актами, следующие льготы:
• необлагаемый минимум объекта налога и изъятие из обложения определенных элементов объекта налога
 • освобождение от уплаты налога отдельных лиц или категории
 плательщиков;
 • понижение налоговых ставок;
 • вычет из налогового оклада (налогового платежа за расчетный ^ период);
• целевые налоговые льготы, включая налоговые кредиты (отсрочку , взимания налогов);
• прочие налоговые льготы.
Тема 16

1) Преобразования в социальной сфере

2) Теневая экономика

3) Экономические аспекты социальной работы

Целью преобразований в соц. сфере является экономическая и социальная стабильность, укреплёние существующего строя внутри страны и за рубежом, адаптация его к изменяющимся условиям.
От этой основной цели распространяются так называемые опосредующие конкретные цели, без осуществления которых генеральная основная цель не может быть достигнута. Это следующие цели:
•    выравнивание экономического цикла;
совершенствование отраслевой и региональной структур хозяйства;
•    улучшение окружающей среды и т.д.
Под теневой экономикой понимаются неучитываемые официальной статистикой и неконтролируемые обществом производство, потребление, обмен и распределение материальных благ.
Другая точка зрения — теневая экономика — все виды деятельности, направленные на формирование или удовлетворение потребностей, культивирующих в человеке различные пороки.
Каждая из указанных точек зрения по-своему правильна и отражает в той или иной степени, наблюдающиеся в экономике реальные процессы. Они характеризуют теневую экономику с различных сторон и по существу не противоречат друг другу. Таким образом, теневая экономика как бы распадается на три крупных блока:
1. Неофициальная экономика. Сюда входят все легально разрешенные виды экономической деятельности, в рамках которых имеют место неучитываемые официальной статистикой производство услуг, товаров, сокрытие этой деятельности от налогообложения.
2. Фиктивная экономика. Это приписки, хищения, спекулятивные сделки, взяточничество и всякого рода мошенничества, связанные с получением и передачей денег.
3. Подпольная экономика. Под ней понимаются запрещенные законом виды экономической деятельности'.

Регулирование занятости — это поддержание нормального с точки зрения рыночной экономики соотношения между спросом и предложением рабочей силы. Это соотношение должно удовлетворять потребность экономики в квалифицированных работниках, но не приводить к чрезмерному росту заработной платы и резкому снижению занятости.
Раздел I.
ПРЕДМЕТ И ИСТОРИЯ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ НАУКИ
СТРУКТУРА, И МЕТОДОЛОГИЯ
ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ

   Экономическая теория относится к числу общественных (соци​альных) наук и поэтому, как и другие общественные науки, имеет ряд особенностей по сравнению с естественными науками. Во-первых, эко​номическая теория имеет дело с деятельностью людей, в то время как естественные науки изучают явления процессы и законы, не опосредо​ванные волей и сознанием людей. Во-вторых, экономическая теория прямо связана с экономическими интересами, политикой и идеологией. Это ставит перед экономической теорией задачу постоянно обращать​ся к другим социальным наукам и дисциплинам: социологии, политоло​гии, истории и др. В третьих, в силу прямой связи экономической теории с экономическими интересами людей экономическую теорию интере​суют не просто рациональные экономические решения, а необходи​мость реализации этих решений с учетом социально справедливого распределения продуктов и благ, признаваемого обществом.
   Предметом экономической теории являются производственные отношения между людьми, которые складываются в процессе поиска или наиболее эффективных путей использования ограниченных произ​водственных ресурсов в целях удовлетворения личных и общественных потребностей.
   В условиях ограниченных производственных ресурсов необходимо, чтобы поведение людей в процессе хозяйственной деятельности было рациональным. Суть рационального экономического поведения состо​ит в минимизации затрат и максимизации результата, то есть в повыше​нии эффективности использования ресурсов. Поэтому в Центр исследо​вания хозяйственной деятельности ставится проблема повышения эф​фективности общественного производства.

Структура экономических наук
   Экономическая наука - это одна из самых древних наук, Её зачат​ки появились еще в древнем мире.
   Великий греческий мыслитель Аристотель (III век до н.э.) ввел в оборот название науки - экономия (по-гречески «ойкос» - дом, хозяй​ство, «номос» - учение; закон). Однако мыслители древности еще не выделяли экономические явления из всей суммы общественных про​цессов, не создали систематизированного учения об экономике.
   Экономическая теорий как наука, то есть систематизированное зна​ние о сущности экономики, возникла в ХVII-ХVIII веках в период ста​новления капитализма. Тогда ее основной задачей было выяснить, ка​ков источник богатств государства.
   В своей работе «Трактаты политической экономии (1615г.) фран​цузский экономист А. Монкретьен впервые ввел термин «политичес​кая экономия». Политическая экономия - это наука, изучающая зако​ны функционирования и развития производственных отношений меж​ду людьми в производстве, распределении, обмене и потреблении жиз​ненных благ на различных ступенях развития человеческого обще​ства.                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                
   В настоящее время существует целый комплекс наук, которые объе​диняются таким обобщенным понятием как экономические науки. Они изучают все экономические процессы и явления в хозяйственной жизни.                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                      
Экономические науки включают в себя:
   •Общетеоретические или фундаментальные науки (политическая экономия, общая экономическая теория, теория управления про-изводсгвом и др.)
   • Отраслевые или прикладные, науки (экономика промышленнос​ти, экономика строительства, экономика сельского хозяйства и
ни.                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                   
   • Функциональные или межотраслевые (финансы и кредит, цено-
образование бухгалтерский учёт, маркетинг и др.) Объектом исследования экономической теории является нацио​нальное хозяйство или экономика. Национальное хозяйство изучается на двух уровнях:
1)на макроуровне - уровне всей экономики;
2)на микроуровне - уровне фирм и предприятий.

   Соответственно этим уровням экономики в экономической теории имеется два раздела: макроэкономика и микроэкономика,
   Макроэкономика изучает экономические явления и процессы, отно​сящиеся к экономике страны, ее хозяйству в целом. Объектом изучения макроэкономики являются обобщающие показатели по всему хозяй​ству, такие, как национальное богатство, валовой внутренний продукт, общее количество денег в обращении.
   Одновременно макроэкономика изучает такие показатели, как уро​вень доходов, средняя заработная плата, уровень инфляции, занятость, безработица, производительность труда и т.д..
   Микроэкономика изучает экономические процессы, явления и от​ношения на уровне предприятий, фирм и предпринимателей. В центре внимания микроэкономики находятся производители и потребители, принятие им решений в отношении объемов производства, продаж, по​купок, потребления с учетом потребностей, цен, затрат, прибыли. Микро​экономика изучает также рыночное поведение хозяйствующих субъек​тов, отношения между ними в процессе производства, распределения, обмена и потребления материальных благ, В то же время объектом изучения микроэкономики являются отношения между производителя​ми, предпринимателями и государством, а также воздействие государ​ства на предприятия, фирмы и домохозяйства посредством различных инструментов государственного регулирования экономики.

Методы экономической теории

   Метод — буквально означает путь к чему-либо. Другими словами метод — это совокупность приемов, способов, принципов, с помощью которых определяются пути достижения целей, познается объективная реальность.
   Экономическая теория использует широкий спектр методов науч​ного познания. В их числе можно выделить следующие:
   1. Диалектический метод нацеливает на выявление глубинных причинно-следственных связей, внутренних противоречий как источни​ка движущей силы развития всех явлений природы, общества и мышле​ния. Он разграничивает сущность и явление, содержание и форму, не​обходимость и случайность, возможность и действительность, вскрывая тем самым подлинный характер взаимосвязей в рамках того или иного предмета. Диалектика делает акцент на процессах развития, показывая их закономерный характер. Развитие трактуется через призму трех законов диалектики: переход количества в качество и наоборот, един​ство и борьба противоположностей, отрицание отрицания. 
   2. Позитивный метод предполагает формулирование знаний об экономике, категориях и законах развития экономической среды на основе развития экономической среды на основе описания и систематизации факторов, опыта рыночных наблюдений и т.д. 
   3. Нормативный метод познания предполагает анализ практической деятельности человека, базирующийся на принципах максимальной эффективности. Основной принцип этого метода состоит в том, что он направлен на получение результатов, приносящих пользу всем субъектам хозяйственной деятельности.
   4.  Метод научной абстракции состоит в мысленном отвлечении (абстрагировании) в процессе познания от несущественных сторон в исследуемых экономических процессах и явлениях и выделение в них существенного, типичного и постоянно повторяющегося. В результате абстрагирования выводятся экономические категории и законы.
   5.Методы анализа и синтеза. Метод анализа состоит в разло​жении изучаемого явления на составные части и исследование каждой из них в отдельности. Метод синтеза предполагает мысленное воссоз​дание целого из его частей и исследование их во взаимосвязи и вза​имодействии в целостности и единстве.
   6. Методы индукции и дедукции. Метод индукции (наведения) обеспечивает переход от изучения единичных фактов к общим положе​ниям и выводам. Метод дедукций (выведения) делает возможным пере​ход от общих выводов и положений к относительно частным.
   7. Экономико-математические методы — собирательное поня​тие, охватывающее комплекс дисциплин на стыке экономики и матема​тики, которые обеспечивают применение математического аппарата, ма​тематических зависимостей для определения, расчета экономических показателей.
   Классификация экономико-математических методов имеет до​вольно сложную структуру, которую можно представить следующим образом:
   а) экономико-статистические методы, включающие методы эконо​мической и математической статистики;
   б) моделирование экономических процессов, которые заключают​ся в построении экономико-математических моделей и алгорит​мов, проведения расчетов по ним с целью получения новой ин​формации о моделируемом объекте;
   в) методы принятия оптимальных решений, включают математичес​кое и линейное программирование, теорию управления запасами, теорию массового обслуживания, теорию игр и др.
   г) экономическая кибернетика включает системный анализ эконо​мики, теорию экономической информации и др.
   8. Метод эксперимента предполагает изучение, исследование экономических явлений и процессов путем их воспроизведения, моде​лирования в искусственных или естественных условиях. Возможности экономических экспериментов весьма ограничены, так как очень слож​но воспроизвести реальные условия, многократно повторять экспери​мент. К тому же приходится экспериментировать на людях, субъектах хозяйства, что способно вызывать неблагоприятные социальные по​следствия.
   9. Проверка практикой, которая является критерием истинности экономических знаний и хозяйственных решений.
Экономические законы и категории

   Всякий процесс познания представляет собой сбор, обработку и анализ полученной информации. Объемы такой информации имеют тенденцию к постоянному росту, поэтому возникает необходимость в определенной ее систематизации. Этого можно достигнуть с помо​щью обобщающих понятий — категорий, благодаря которым можно выявить общие характеристики того или иного явления, К важней​шим экономическим категориям относятся: труд, земля, капитал, рабо​чая сила, деньги, рынок, спрос, предложение, кредит, собственность и
т.д.                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                          
   Изучение одной категории позволяет установить связь с другими категориями. Например, от изучения категории «товар» можно перейти к изучению категории «деньги», затем «рынок», «финансы». Изучение категорий углубляет и расширяет познание, что дает возможность от​крывать и познавать экономические законы.
   Закон — объективное необходимое существенно устойчивое повторяющееся отношение между явлениями. Экономический за​кон — это отражение причинно-следственной связи между экономи​ческими явлениями. Хотя экономические законы — высшая цель науч​ного познания, тем не менее экономика живет не по законам, открытым экономистами, — это экономисты, пытаются понять законы, по которым живет экономика.

   Экономические законы отличаются от законов природы. Во-первых, законы природы действовали всегда. Во-вторых, своей деятельностью человек может воздействовать на сферу экономических законов.
   Экономические законы можно классифицировать:
1) законы, действующие во всех способах производства (закон экономии времени, закон возрастания потребностей и др.);
2) законы, присущие рыночной экономике (законы стоимости, спро​са и предложения, количества денег в обращении и др.).
Познавая экономические законы, фундаментальные экономические науки дают возможность человеку принимать научно-обоснованные ре​шения при определении экономической политики, размещении произво​дительных сил, организации производства и т.д.

Функции экономической теории
   Вопрос о функциях экономической теории — это вопрос о ее не​посредственной применимости, значении и роли. 

   Выделим следующие функции экономической теории;
   1. Познавательная или теоретическая функция состоит в том, чтобы глубоко и всесторонне изучать общественное производ​ство, экономические процессы и экономические отношения, ис​следовать законы и тенденции экономического развития.
   2. Прогностическая функция состоит в разработке и обоснова​нии научных прогнозов, выявлении перспектив экономического и социального развития.
   3. Критическая функция заключается в выяснении не только достижений, но и недостатков экономического развития, исследо​вании экономических противоречий и способов их разрешения.
   4. Методологическая функция состоит в том, что экономическая теория выступает в качестве теоретического фундамента при​кладных и функциональных экономических наук.
   5. Практическая функция состоит в разработке принципов и ме​тодов рационального хозяйствования, научном обосновании эко​номической политики государства.

Раздел II.
ОБЩИЕ ПРОБЛЕМЫ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ
ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ПОТРЕБНОСТИ И ЭКОНОМИЧЕСКИЕ БЛАГА. ФАКТОРЫ ПРОИЗВОДСТВА
Экономические потребности

   Экономическая наука прежде всего изучает экономические потреб​ности и способы их удовлетворения.
   Под экономическими потребностями обычно понимаются осоз​нанные запросы или нужды а чем-либо, необходимом для поддержа​ния жизнедеятельности людей. С другой стороны, экономические по​требности одновременно служат внутренними мотивами, побуждающи​ми к экономической деятельности.
   Систему потребностей можно рассматривать с разных точек зрения:
   1. Потребности в зависимости от их субъекта (потребности отдель​ного человека, коллектива, общества).
   2. В зависимости от формы экономического блага (потребности в материальных продуктах и услугах).
   3. В зависимости от объема удовлетворения:
   • абсолютные, выражающие потребительную силу общества (мак​симальный объем освоенных производством благ, который мог бы быть потреблен обществом, если бы был в наличии);
   • действительные (которые могут и должны быть потреблены при оптимальном ходе воспроизводства);
   • подлежащие удовлетворению (которые могут быть удовлетво​рены при фактическом состоянии воспроизводства с учетом от​клонений от оптимума);
   • фактически удовлетворяемые.
   В рыночной экономике подлежащие удовлетворению экономические потребности выступают в форме платежеспособного спроса, а (фактически удовлетворяемые - в форме удовлетворенного спроса.
   Множество различных потребностей подразделяются на следующие виды: 
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   1) физиологические потребности (в пище, воде, одежде, жилье, вос​производстве рода);
   2) потребность в безопасности (защита от внешних врагов и пре​ступников, помощи при болезни, защита от нищеты);
   3) потребности в социальных контактах (общение с людьми, имею​щими те же интересы; в дружбе и любви);
   4) потребность в уважении (уважение со стороны других людей, самоуважении, в приобретении определенного общественного положения);
   5) потребность в саморазвитии (в совершенствовании всех воз​можностей и способностей человека).
   Эти виды потребностей можно представить в виде пирамиды по​требностей.

   Закон возвышения потребностей. Экономическая наука сформулировала закон возвышения потребностей — общий соци​ально-экономический закон, выражающий объективную (независящую от воли и желания людей) необходимость роста и совершенствования человеческих потребностей с развитием производства и культуры.
   В ходе их творческого развития потребности общества количе​ственно растут и качественно изменяются. Некоторые потребности ис​чезают, возникают новые, вследствие чего иным становится состав по​требностей. При этом доля и значимость интеллектуальных и соци​альных потребностей возрастает, а физические потребности все более облагораживаются. Закон возвышения потребностей выражает одну из сущностных сторон прогресса человеческой цивилизации — возра​стание, усложнение и обогащение целеустремленной преобразовательной деятельности человека. Соответственно этому меняется структура общественного богатства, уровень благосостояния людей.
   Непрерывное возрастание потребностей подтверждается много​численными фактами из экономической истории. В течение каждых 10 лет количество видов потребительских товаров и услуг увеличивается более чем в 2 раза.
   Структура потребностей во многом зависит от уровня доходов на​селения, как в целом, так и отдельных его групп. Еще в XIX в. прусский статистик Э. Энгель доказал, что существует прямая связь между типом покупаемых товаров и услуг и уровнем дохода потребителей. Соглас​но его утверждениям, подтвержденным практикой, с увеличением абсо​лютного размера дохода его доля, расходуемая на товары и услуги первой необходимости, уменьшается, в то время как доля расходов на менее необходимые продукты увеличивается (и наоборот).
   Потребности — это еще не спрос, но нет спроса без потребнос​тей. Поэтому каждый предприниматель обязан знать, на удовлетворе​ние какого объема и какой структуры потребностей он может напра​вить свой бизнес.

Экономическое благо как категория
   Средства, удовлетворяющие потребности человека, называются бла​гами.
   Блага могут существовать независимо от человека — природные блага (почва, климат, водные и лесные ресурсы и т.д.), и зависеть от его деятельности — экономические блага, количественное и качествен​ное выражение которых определены усилием человека, его физичес​кой и умственной деятельностью, технической вооруженностью труда.
   Экономические блага многообразны. Во-первых, это связано с мно​гообразием потребностей людей, которые формируются под действием различных факторов и ситуаций — экономических (уровень дохода), социальных (образ жизни), природных (различие в климатических по​ясах).
   Во-вторых, множественность благ связана с влиянием демографи​ческого фактора (численность населения на Земле к началу третьего тысячелетия составляет б млрд. человек и продолжает расти).
   Экономические блага могут выступать в материальной форме и в виде услуг. Если говорить о материальной форме, то имеются в виду создаваемые человеком средства производства и предметы потребления, между которыми должна существовать определенная про​порция.
   Теперь рассмотрим вопрос о том, какое значение для обще​ства имеет такое экономическое благо как услуга. Несмотря на множество трактовок термина «услуга» в экономической литера​туре, можно сказать, что услуга - действие, направленное на удов​летворение потребности человека, в процессе выполнения кото​рого не создается новый, ранее не существовавший материально-вещественный продукт, но изменяется качество уже имеющегося, созданного продукта.
   В нашей стране сложилась такая классификация отраслей сферы
услуг:
   • услуги, включаемые в материальное производство (грузовой транспорт, связь для обслуживания производства, складское хо​зяйство и т.д.);
   • услуги, относящиеся к нематериальному производству (образо​вание, медицина, искусство, спорт и т.д.).
   Экономические блага также делятся на долговременные, предпола​гающие многоразовое использование (автомобиль, книга, электроприборы, видеофильмы и т.д.), и недолговременные, исчезающие в процессе ра​зового потребления (хлеб, мясо, напитки, спички и т.п.).
   Среди благ выделяют взаимозаменяемые (субституты) - масло и маргарин, зубной порошок и зубная паста и т.д. Сюда относятся также и услуги транспорта (поезд - самолет - автомобиль), сферы досуга (кино - театр - цирк) и т. д.), и взаимодополняемые (комп​лементарные) - стол и стул, автомобиль и бензин, ручка и бумага.
   Экономические блага также могут быть разделены на настоящие и будущие, прямые (потребительские) и косвенные (производственные).
   Экономические блага выступают как средства связи между эконо​мическими агентами. Экономические агенты — субъекты экономи​ческих отношений, участвующие в производстве, распределении, обмене и потреблении экономических благ. Основными экономическими аген​тами являются индивиды (домохозяйства), фирмы, государство (регу​лирует процесс кругооборота экономических благ посредством цен, налогов, ставки процента).

Производство. Факторы производства

   Экономические блага создаются в процессе производства.
   Производство есть процесс воздействия человека на вещество природы с целью создания материальных благ и услуг, необходимых для развития общества. Исторически производство прошло длинный путь от создания простейших продуктов до изготовления сложных тех​нических комплексов и вычислительных машин.
   Одним из наиболее употребляемых терминов в учебной литературе общеэкономического профиля является термин «фактор производст​ва» или просто «фактор». В экономике факторы производства — это все то, что, участвуя в производственном процессе, создает, делает, производит товары и услуги. Что же именно? Экономисты начала XIX в. выделяли три фактора производства — землю, труд и капитал. Надо заметить, что среди факторов нет главных и второстепенных. Участие каждого из них равно необходимо, и все они дополняют друг друга в производственном процессе.
   Конечно, земля, труд и капитал — это некие обобщения, агрегиро​ванные факторы производства.
   Под землей понимается и собственно земля с присущим ей плодо​родием, и запасы минерального сырья, и лес, и вода со всеми их природ​ными богатствами — словом, вся та нерукотворная среда, в которой обитает человек.
   Труд включает в себя все виды человеческой деятельности, исполь​зуемые в производстве.
   Капитал — это, вообще говоря, все, что используется в производст​ве, но не является ни землей, ни трудом, т. е. созданные человеком средства производства, орудия труда, сырые материалы и т. д. Такой капитал часто называется реальным в отличие от капитала финансово​го (денег и близких к ним финансовых инструментов — таких, как акции, облигации и т. д.).
   В конце XIX в., экономисты выделили четвертый фактор производ​ства — предпринимательство, т. е. деятельность по организации работы факторов в производстве некоторого товара, связанную с принятием на себя риска и ответственности за экономические результаты произ​водства. Появление в экономической литературе «четвертого» факто​ра производства было обусловлено реалиями того времени: в обще​стве возросла роль людей, которые, часто не имея в собственности ни одного из «трех факторов», могли верно предположить, какое производство нужно рынку в данный момент, и привлекать в это производ​ство все необходимые факторы. Доход предпринимателей называется прибылью.
   Итак, факторами производства называют основные компоненты, ис​пользующиеся в процессе производства, такие как, труд, земля и другие природные ресурсы, капитал, предпринимательство.
   Что же является ресурсами производства? Ресурс можно опреде​лить как конкретное воплощение данного фактора. Если термин «фак​тор» используется для обозначения агрегированных понятий (труд, капитал и др.), то термин «ресурс» применяется для обозначения более конкретных понятий (станок, один из работников и т.д.). Если же степень агрегирования не имеет значения, то оба термина применяются равнозначно, т.е. как синонимы.
   В тексте любого учебника по экономической теории вы наверняка встретитесь с утверждением о редкости (ограниченности) ресур​сов. Редкость ресурсов с точки зрения экономистов заключается в том, что все имеющиеся в распоряжении любого общества ресурсы всегда недостаточны для полного удовлетворения всех потребностей людей. Ограниченность, таким образом, это не некое объективное, заданное самой природой свойство ресурсов, а скорее, выражение отношений людей к ресурсам и отношений между людьми по поводу ресурсов. Иными словами, когда говорится об ограниченности, какого-либо ре​сурса, речь идет не о количестве конкретного ресурса, имеющегося в нашем распоряжении, а о том, что общество не может, даже используя все имеющиеся ресурсы данного вида, произвести столько потреби​тельских благ, чтобы удовлетворить все человеческие потребности.
   Также можно заметить, что редкость — это не просто недостаточ​ность ресурсов для удовлетворения потребностей, она выражается и в том, что любой ресурс имеет несколько альтернативных вариантов использования, т. е. может использоваться в производстве различных продуктов, и притом различными способами.
   В этом смысле любой ресурс, используемый в производстве некото​рого товара, «потерян» для других товаров, в производстве которых он мог бы участвовать. Иными словами, если некоторый участок земли занят под аэропорт, это означает, что на этом участке не выращивается пшеница, не построена фабрика и т. д.

МАТЕРИАЛЬНО-ВЕЩЕСТВЕННАЯ 

И ОБЩЕСТВЕННАЯ СТОРОНЫ ПРОИЗВОДСТВА.
ВОСПРОИЗВОДСТВО И ЕГО ОСНОВНЫЕ ФОРМЫ

Характеристика производительных сил

   Общественное производство имеет две стороны; производитель​ные силы и производственные отношения.
   Общественное производство занимает в жизни определяющее ме​сто, так как:
   • это необходимое условие, без которого общество не может существовать;
   • в процессе производства совершенствуется сам человек, накап​ливается опыт, знания, развивается интеллект.
   Более глубокий анализ производства предполагает, что оно вклю​чает в себя процесс труда (процесс взаимодействия человека с приро​дой) и общественные отношения, при которых совершенствуется про​цесс труда. Процесс труда включает в себя следующие простые мо​менты: труд человека, предметы труда, средства труда.
   Труд есть целесообразная деятельность людей, направленная на видоизменение веществ и сил природы и приспособление их для удов​летворения своих потребностей.
   Все то, на что человек воздействует в процессе труда, называется    предметами труда. Различают два вида предметов труда:
   • те вещества, которые впервые вступает в процесс труда, к ним еще не прикасался человек, и они не отделены от природы (по​лезные ископаемые, добываемые из земли, рыба, выловленная в реках и морях)
   • предметы труда, подвергавшиеся воздействию человека, т. е. продукты предыдущего труда (нитки, ткань и т. д.). Эти предме​ты называются сырым материалом или сырьем.
   Сырье — всегда предмет труда, но предмет труда не всегда являет​ся сырьем.
   Средства труда — это вещи, При помощи которых человек обраба​тывает предметы труда. Среди большого многообразия средств труда необходимо выделить:
   • орудия труда или механические средства труда, т.е. все то, что непосредственно воздействует на предмет труда   - станки, машины, оборудование, инструменты. Орудиям труда принад​лежит решающая роль в развитии общественного производ​ства, так как они определяют уровень его развития;
   • средства труда, предназначенные для хранения предметов тру​да и готовой продукции — трубы, резервуары, сосуды, корзины и т.. д. (сосудистая система производства);
   • средства труда, которые создают материальные условия процес​са производства здания, сооружения, каналы, дороги). Сюда же относится и земля (однако земля может быть   и предметом труда — в сельском хозяйстве).
   Средства труда и предметы труда в совокупности составляют сред​ства производства. Однако средства производства сами по себе не могут производить блага. Чтобы процесс производства начался, необ​ходимо соединить средства производства с рабочей силой, поэтому средства производства и люди, обладающие определенными навыками, опытом, составляют производственные силы общества.
   Рабочая сила — главный, решающий элемент производительных сил, так как:
   • рабочая сила заключает в себя весь производственный опыт, накопленный многими поколениями;
   • средства производства создаются людьми;
   • средства производства становятся элементом процесса произ​водства только в результате трудовой деятельности людей.
   В связи с возрастающим объемом научных знаний и усилением их роли в общественном развитии как непосредственную производитель​ную силу рассматривают науку.
   Показателем развития производительных сил является техноло​гия производства — это взаимодействие между рабочей силы и сред​ствами производства.
   Другим показателем является форма организации производства (спе​циализация, кооперирование, создание комплексов и т. д.).
   Производительные силы характеризуют производство с техни​ческой стороны. Производительные силы выражают отношение чело​века к природе, но, вступая в активное взаимодействие с природой, люди одновременно вступают в отношения между собой, т. е. друг с другом.
   Человек не может жить и производить изолированно от общества, в одиночку.

Характеристика производственных отношении

   Производственные отношения - отношения между людьми в процессе производства, распределения, обмена и потребления матери​альных благ.
   Производственные отношения представляют собой общественную сторону производства, посредством которой происходит присвоение людь​ми предметов природы.
   Производственные отношения имеют следующие разновидности:
   • организационно-экономические отношения — это отноше​ния между людьми в процессе организации производства (в процессе разделения труда, его кооперации, централизации про​изводства);
   • социально-экономические отношения — это отношения меж​ду людьми по поводу производства, распределения, обмена и потребления материальных благ. Они образуются на основе отношений собственности на средства производства.

Динамика производительных сил и производственных отношении

   Производительные силы, характер и уровень их развития определя​ют экономические взаимоотношения людей — форму собственности на средства производства, а тем самым все последующие звенья произ​водственных отношений. В современных условиях в России произво​дительные силы с объективной необходимостью востребовали част​ную собственность на средства производства.
   С другой стороны производственные отношения оказывают на про​изводительные силы огромное обратное воздействие. Они либо обес​печивают мощное поступательное движение производительных сил впе​ред, либо замедляют, тормозят его, а при определенных условиях даже обрекают производительные силы на разрушение.
   Производительность общественного труда — интегральный показа​тель прогресса производительных сил общества. Производительность труда - это плодотворность целесообразной деятельности людей, один из важнейших показателей эффективности производства. Измеряется количеством продукции, созданной в материальном производстве в еди​ницу времени. Различают производительность труда:
   • индивидуальную - отдельного работника;
   • локальную — на участке, в цехах, на предприятии, в отрасли;
   • общественную - в масштабе народного хозяйства. 

   Последняя измеряется величиной произведенного национального
дохода в расчете на одного занятого в материальном производстве.  Производительность труда - решающий показатель прогрессивности производительных сил. Основным фактором повышения производитель​ности труда является: научно-технический прогресс, повышение куль​турно-технического уровня работников, совершенствование организа​ции производства и труда, усиление материальной и моральной заинте​ресованности работников в результатах труда.

Воспроизводство и его фазы

   Воспроизводство — это процесс постоянного повторения и во​зобновления производства. В любом обществе воспроизводство вклю​чает следующие основные моменты:
   1. Воспроизводство материальных благ. Средства труда в процес​се производства изнашиваются, предметы труда и предметы по​требления потребляются.
   2. Воспроизводство рабочей силы. Воспроизводство рабочей силы в широком смысле означает подготовку нового поколения ра​ботников, которые обладают профессиональными качествами.
   3. Воспроизводство природных ресурсов и среды обитания чело​века.
   4. Воспроизводство отношений между людьми, возникающих в производстве, распределении, обмене и потреблении.
   Воспроизводству присуще четыре фазы: производство, распреде​ление, обмен и потребление.
   Производство — это исходный пункт, в котором создается про​дукт, а точнее, материальные блага и услуги. Поэтому оно играет опре​деляющую роль в жизни общества.
   Распределение — фаза воспроизводства, где происходит распре​деление, во-первых, результатов общественного производства, во-вто​рых, ресурсов или факторов производства.
   Обмен означает обмен деятельностью между людьми и обмен продуктов труда.
   Потребление — использование продукта в процессе удовлетворе​ния потребностей, заключительная фаза воспроизводства. Различают личное и производственное потребление. При первом происходит умень​шение или разрушение полезностей, потребляются продукты. В этом смысле потребление есть своеобразное отрицательное производство. При втором — потребляются средства производства и рабочая сила, в результате чего создаются продукты труда.
   Все фазы воспроизводства взаимосвязаны, взаимодействуют, нахо​дятся в единстве. Определяющая роль в этом единстве принадлежит производству. Без производства немыслимы остальные фазы. В то же время распределение, обмен и потребление оказывают обратное воз​действие на производство.
   Производство определяет как обмен деятельностью, так и обмен продуктами. В условиях перехода к рынку возрастает значение отно​шений обмена. Важная функция обмена (рынки) — стимулирование эффективности производственно-экономической деятельности.
   Без производства не может быть потребления, так как производ​ство создает объект для потребления. Производство первенствует над потреблением. Это проявляется не только в том, что порождает по​требности и ведет за собой потребление, определяя в конечном счете его уровень и структуру. Вместе с тем при всей его важности произ​водство лишь тогда имеет смысл, когда служит потреблению. Именно потребление является одновременно и целью, и движущим мотивом производства. Оно диктует социальный заказ производству, предопре​деляет объем и структуру производимого продукта.
Простое и расширенное воспроизводство

   При простом воспроизводстве размеры Произведенного продук​та, а также его качество каждый год остаются неизменными. Весь прибавочный продукт идет на личное потребление. Неизменными оста​ются и факторы производства.
   Расширенное воспроизводство означает, что размеры произве​денного продукта и его качество возрастают. Изменяются и факторы производства. Источником расширенного воспроизводства является прибавочный продукт.

   Иногда в обществе имеет место убывающее воспроизводство. Это происходит тогда, когда наблюдается снижение объемов производства вследствие стихийных бедствий, войн и разрушений, экологических кризисов.
   Расширенное воспроизводство имеет два типа: экстенсивный и интенсивный. Первый осуществляется за счет вовлечения дополни​тельных трудовых и природных ресурсов, основных и оборотных фон​дов без изменения их технической основы. Второй происходит на ос​нове совершенствования средств производства и роста производитель​ности труда.

ПРОБЛЕМА ПРОИЗВОДСТВЕННЫХ ВОЗМОЖНОСТЕЙ И ЭФФЕКТИВНОСТЬ ЭКОНОМИКИ

Проблема оптимального выбора. Три основных вопроса экономической теории
   Одна из важнейших проблем экономической теории и практики — это проблема выбора. Оптимальный выбор — это одна из ключевых стадий процесса принятия экономических решений. Он заключается в выборе лучшего варианта хозяйственного решения из набора возмож​ных вариантов экономического поведения.
   Проблема выбора возникает только в том случае, когда для данно​го экономического субъекта существует не только реальная возмож​ность, но и необходимость выбора между альтернативными варианта​ми. Одновременно это же действие означает отказ от удовлетворения других потребностей в данной ситуации. Таким образом, выделение определенного количества ресурсов для удовлетворения определен​ных потребностей связано с отказом от использования этих ресурсов для удовлетворения других потребностей.
   Конечно, в подавляющем большинстве ситуаций имеется больше двух возможностей выбора. В подобном положении рационально дей​ствующий экономический субъект оценивает выгоду, получаемую им от каждого альтернативного варианта использования данных ресурсов, и останавливает свой выбор на той альтернативе, выгода от осуществле​ния которой будет максимальной. При этом экономический субъект
жертвует всеми остальными альтернативами. Следовательно, затратами на получение данного блага будут альтернативные (неполученные при этом) блага, а наивысшая выгода из отвергнутых при данном действии выгод от альтернативных благ будет составлять издержки данного дей​ствия. Иначе говоря, альтернативные издержки — это выгода от наи​лучшей из нереализованных альтернативных возможностей.
   Учет альтернативных затрат при экономическом выборе является одни из важнейших принципов экономического анализа.
   Отражением проблемы выбора является постановка и решение трех основных вопросов экономической теории:
   1. Что следует производить и в каком количестве, какие из воз​можных товаров и услуг должны быть произведены в данном экономи​ческом пространстве и в данное время?
   2. Как следует производить и какие ресурсы и технологии для этого использовать?
   3. Для кого должны быть предназначены результаты производ​ства, кто будет покупать и оплачивать выбранные товары?
   Очевидно, что задача изыскания необходимых ресурсов для произ​водства материальных благ и технологической организации самого производства непосредственно решается всей системой народнохо​зяйственной жизни. Экономическая теория должна выявить, какие ре​сурсы и технологии наиболее выгодны с хозяйственной точки зрения.
   На протяжении всей истории развития хозяйства можно выделить три основных типа организации экономической деятельности.
   В традиционных системах экономики, характерных для стран со слабо развитой экономикой, базирующейся на отсталой технологии, широком использовании ручного труда, основные вопросы: что произ​водить, как, для кого — решаются на основании вековых обычаев или традиций. Поскольку такие традиции передаются от поколения к поко​лению и поддерживаются господствующими структурами, то какие-либо новшества в организации хозяйственной деятельности проникают с боль​шим трудом.
   В командно-административной системе поставленные выше вопросы решаются государством и его органами управления посред​ством жесткого централизованного управления всеми сторонами эко​номической жизни общества. Такое управление в конце концов оказы​вается неэффективным, неспособным обеспечить широкое использова​ние достижений НТП, рост эффективности производства и конкурен​тоспособности продукции.

   В экономике, основанной на рыночных отношениях, вопрос «что производить» решается потребностями и спросом потребителей, кото​рые лучше всех знают, что им нужно и за что они готовы заплатить.
   В свою очередь спрос и цена на рынке заставляют производителей товаров искать наиболее эффективные способы производства товаров, используя новую технику и технологию, повышая производительность труда и тем самым отвечая на вопрос «как производить».
   Наконец, ответ на вопрос «для кого производить» решается теми, кто владеет деньгами, кто может заплатить за предлагаемые товары.
   Таким образом, решение данных вопросов возможно только в ус​ловиях свободы выбора, которую предоставляют рыночная экономика.
   При этом надо иметь ввиду, что существуют пределы свободы вы​бора экономических субъектов и в условиях рыночной экономики. Пределы свободы выбора производителей и поставщиков товаров и услуг обусловлены выбором потребителей и их спросом. Пределы сво​боды выбора потребителей обусловлены их доходами.

Кривая производственных возможностей

   Производство экономических благ требует определенных ресурсов. Ограниченность ресурсов, с помощью которых осуществляете процесс производства благ, вынуждает делать выбор ресурсов с пози​ции их наиболее экономного использования. Поэтому необходимо вы​бирать, какие экономические блага надо производить, какое количество их необходимо и от производства каких следует отказаться.
   Предел в полном использовании ресурсов при существующем уровне развития технологии, когда увеличение производства одного блага требует сокращения производства другого, можно показать, используя кривую производственных возможностей, или трансформации.
   Предположим, что экономика сталкивается с необходимостью вы​бора между альтернативами: производить товар А — средства произ​водства, или товар Б — предметы потребления. Рассмотрим на услови​ях данных альтернативных комбинаций товары А и Б, которые обще​ство может выбирать.
   Возможность производства товаров А и Б при полном использова​нии ресурсов, тыс. шт.

	Вид продукции
	Производственные альтернативы

А Б В Г Д 

	Товар А
	 8  6  5  3  0

	Товар Б
	 0  3  4  5  6 


   Согласно альтернативе А, экономика направила бы все ресурсы для производства товара А, то есть товара производственного назначения, а при альтернативе Д все имеющиеся ресурсы были бы использованы для производства товара Б, или предметов потребления. Оба варианта пред​ставляют собой нереалистические крайности, так как вся экономика обыч​но находит баланс в распределении своих ресурсов между товарами про​изводственного назначения и потребительскими товарами. Из приведений таблицы следует, что в любой момент времени при ограниченности ресур​сов общество должно жертвовать частью продукта А, чтобы получать больше продукта Б. Так как экономические ресурсы редки, экономика не может одновременно увеличить производство товаров А и Б.
   Построив на основе данной таблицы график и соединив точки А, Б, В, Г, Д сплошной линией, мы получим график кривой производственных возможностей (рис.).
   Каждая точка этой кривой показывает максимально возможное про​изводство двух продуктов при данных ресурсах. Точки, находящиеся вне кривой производственных возможностей, противоречат условию. Если точка К расположена вне границы производственных возможностей, то это означает, что такие параметры недостижимы при имеющейся техно​логии и уровне производства. Точка Е, находящаяся внутри кривой, ука​зывает на резервы, неполное использование ресурсов.
   На основе приведенных данных можно сделать вывод о том, что большее количество товара Б можно произвести при данном количе​стве ресурсов только в том случае, если уменьшить производство товара А. Таким образом, только точки на кривой производственных возможностей показывают наиболее эффективные варианты использования имеющихся ресурсов для выпуска определенных
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имеющихся ресурсов для выпуска определенных товаров услуг. Выбор обществом структуры своего производства в каждый данный момент предопределяет его будущие производственные возможности.
   Важную роль при осуществлении проблемы экономического выбора играет использование производственной функции, которая отра​жает экономико-математическую зависимость между количеством про​изводимой продукции и факторами производства, в качестве которых] рассматриваются труд и капитал. Производственная функция чаще всего| используется в виде степенной зависимости между объемом производ​ства Q и факторами производства в виде капитала К и труда L, имею​щей вид Q=ASKaSLь, где А - постоянный коэффициент, а и b - показатели степени, характеризующие отдачу и использование каждого из двух основных ресурсов. При этом необходимо обратить внимание на] два момента:
   1) существует предел для увеличения объема производства, кото-рый может быть достигнут увеличением затрат одного ресурса при прочих равных условиях;
   2) существует определенная взаимосвязь факторов производства] без сокращения производства (например, можно заменить один экскаватор на 15 рабочих с лопатами или наоборот).

Эффективность как экономическая категория

   Важнейшая категория экономической науки — эффективность. В самом общем виде эффективность можно определить как отношение результата к затратам, обеспечившим его получение.
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   Необходимо различать эффективность общественного производ-ства, эффективность деятельности предприятия и экономическую эффективность.
   Эффективность общественного производства - экономичес​кая категория, характеризующая его результативность, то есть соотно​шение результата и затрат производственно деятельности в масштабе всего общественного производства в целом.
   Результатом функционирования национальной экономики является национальный продукт. Это может быть валовой внутренний продукт
(ВВП), чистый национальный продукт (ЧНП), национальный доход (НД).
   В самом общем виде затраты общественного производства — это совокупные затраты общественного производства — это совокупные общественные затраты прошлого и живого труда.
   Затраты прошлого труда - это израсходованные в процессе про​изводства средства производства, исчисленные в денежной форме (амор​тизация основных производственных фондов, материалы, сырье, топли​во, энергия и др.).
   Затраты живого труда исчисляются как оплата труда всех работ​ников производства в денежной форме со всеми начислениями.
   На уровне предприятия главным оценочным показателем резуль​тативности работы является прибыль. Затраты предприятия, связанные с производством продукции и получением прибыли, представляют со​бой общие издержки производства.
   Обобщающими показателями эффективности работы предприятия являются показатели рентабельности продукции, рентабельности произ​водственных фондов, производство продукции на один рубль затрат и др.
   Показателями эффективности использования различных ресур​сов производства являются:
   • показатели использования трудовых ресурсов (производитель​ность труда и трудоемкость продукции);
   • показатели использования основных производственных фондов (фондоотдача и фондоемоксть);
   • показатели использования материальных ресурсов (материало-отдача и материалоемкость).
   Выше были рассмотрены понятия производственной эффективнос​ти. Эффективность экономики (экономическая эффективность) — несколько иное понятие или показатель. Эта категория используется для всесторонней оценки результативности всего общественного про​изводства. С точки зрения всей экономики эффективным будет счи​таться такое ее состояние, когда наиболее полно удовлетворены по​требности всех членов общества при данных ограниченных ресурсах.
   В этой связи рассмотрим критерий Парето-эффективности (по имени итальянского экономиста В. Парето). В соответствии с этим кри​терием экономическая эффективность хозяйственной системы — это состояние, при котором невозможно увеличить степень удовлетворе​ния потребностей хотя бы одного человека, не ухудшая при этом поло​жение другого члена общества. Другими словами, если существует спо​соб улучшить ваше положение, не нанося никому ущерба, то проходить мимо такой возможности неэффективно.

Экономические законы возрастания дополнительных затрат и убывающей доходности. Экономия на масштабе производства

   Действие экономического закона возрастания дополнительных
затрат обусловлено тем, что ресурсы не обладают равной производитель​ностью во всех возможных случаях их использования. Их переключение из одной сферы применения в другую приводит к относительному возра​станию затрат. Суть данного закона состоит в том, что если мы хотим иметь все больше и больше каких-либо товаров, то приходится жертво​вать гораздо большим количеством других товаров. Ради каждой допол​нительно получаемой единицы товара А, нам нужно отказаться от допол​нительных единиц товара В. При производстве дополнительных единиц товара А приходится жертвовать возрастающим количеством единиц то​вара В. А если продукт А потребляет одна категория населения, а продукт В — другая, то это и есть дилемма — для кого производить?
   Поскольку этот закон предполагает относительное возрастание дополнительных затрат, то он не имеет универсального действия, осо​бенно в условиях НТР. Используя научно-технические достижения, можно обеспечить увеличение производства продукции при опреде​ленном сокращении затрат. Экономия затрат в результате использова​ния научных достижений не противоречит относительному возраста​нию дополнительных затрат, так как последнее относится к тем случа​ям, когда затраты на производство альтернативных продуктов остают​ся неизменными.
   Закон убывающей доходности (производительности) играет в теории производства фундаментальную роль. Он лежит в основе пове​дения производителя, максимизирующего прибыль, и определяет ха​рактер и функции предложения от цены. Закон убывающей доходно​сти действует, как правило, в условиях краткосрочного периода.
   Объясним это на примере. Допустим, на предприятии на имеющем​ся оборудовании рабочие производят продукцию в одну смену. Стре​мясь увеличить производительность и доходность, предприниматель, пос​ледовательно нанимая больше рабочих, организует работу в три сме​ны. Это дает положительный эффект, растет производительность и доходность предприятия. Но если и дальше продолжать нанимать рабочих, то дальнейшего роста доходности уже не будет. Такой постоян​ный фактор, как оборудование, уже исчерпал свои возможности. При​ложение к нему дополнительных трудовых ресурсов теперь не будет давать прежнего эффекта, напротив, начиная с этого момента, эффек​тивность добавочных вложений будет уменьшаться, издержки на еди​ницу продукции — возрастать.
   Этот закон определяет взаимосвязи между затратами в производ​стве и выпуском продукции. Суть закона убывающей доходности со​стоит в том, что, начиная с некоторого момента, каждая добавочная единица переменного фактора приносит меньшее приращение общего выпуска продукции, чем предыдущая.
   Объяснение смысла закона убывающей доходности может быть таким: дополнительно применяемые затраты одного фактора (труда) сочетаются с неизменным количеством другого фактора (средств про​изводства). Следовательно, новые дополнительные затраты дают все меньший объем дополнительной продукции.
   Еще раз подчеркнем, что закон убывающей доходности действите​лен только при изменении одного фактора (или нескольких факто​ров) производства и неизменности остальных. Если же через несколь​ко лет сменить оборудование на более производительное, то произой​дет рост доходности.
   Эффект масштаба, или экономия, обусловленная ростом масштаба производства, проявляется в снижении долговременных средних из​держек производства на единицу продукции. Основная закономерность, действующая для предприятия в долгосрочном периоде — это рост отдачи от масштаба производства.
   Этот феномен объясняется следующим:
   • по мере роста размеров предприятия увеличиваются возмож​ности использования преимуществ специализации в производ​стве и управлении);
   • на более крупных предприятиях может применяться высокопро​изводительное и дорогостоящее оборудование;
   • больше возможности для диверсификации деятельности, разви​тия побочных производств, выпуска продукции на базе отходов основного производства.
   Однако необходимо заметить, что возможен и отрицательный эффект масштаба, обусловленный нарушением управляемости, контро​ля за деятельностью подразделений предприятия, увеличением издер​жек на передачу и обработку информации и др.
Производственные возможности российской экономики

   В практике мировых экономических сопоставлений для оценки про​изводственных возможностей или экономических потенциалов отдель​ных стран используются следующие показатели:
   • показатель ВВП; объемы природных ресурсов;
   • количество и качество трудовых ресурсов;
   • уровень развития базовых и инфраструктурных отраслей;
   • показатели, характеризующие состояние научно-технического потенциала и др.
   За время длительного экономического кризиса Россия утратила почти половину своего экономического потенциала. Это касается прежде все​го таких его показателей, как ВВП, развитие базовых и инфраструктур​ных отраслей, состояние научно-технической сферы. Однако за после​дние четыре года (2000-2003 гг.) российской экономике удалось ком​пенсировать 40 процентов падения.
   Сегодня Россия имеет все возможности для достижения и упрочне​ния своих позиций в качестве мировой державы, способной эффектив​но решать стоящие перед ней экономические, социальные, научно-тех​нические, внешнеэкономические и военно-политические задачи. Она обладает уникальными природными ресурсами, значительным количе​ством и высоким качеством трудовых ресурсов, имеет хорошие заделы в научно-техническом развитии. Однако многое еще предстоит сде​лать. Для того, чтобы в непростых условиях глобальной конкуренции занимать ведущие позиции в мире, необходимо проводить активную структурную, инвестиционную, промышленную, научно-техническую, со​циальную политику, защищать и поддерживать высокие темпы эконо​мического роста, высокое качество товаров и услуг, опережать другие страны в уровне образования, науки и культуры.

СОБСТВЕННОСТЬ В СИСТЕМЕ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ОТНОШЕНИЙ 

Сущность отношений собственности

   Основным элементом экономической системы являются отношения собственности.
   Необходимо различать экономическое и юридическое содержание собственности.
   Юридически собственность — это отношение субъекта к вещи. Суще​ствует 2 юридические формы собственности: частная и государственная.
   С экономической точки зрения, собственность — это экономи​ческие отношения между людьми по поводу владения, пользования, распоряжения, управления материальными и духовными благами.
   Решающее значение имеет здесь собственность на средства произ​водства, которая формирует всю остальную систему отношений и оп​ределяет, какие отношения возникают между собственником средств производства и лицом, не являющимся им, как происходит распределе​ние произведенного продукта, как осуществляется его обмен на дру​гие продукты.
   В естественно сложившемся и стабильном обществе законодатель​ство обеспечивает правовое оформление и закрепление реальных от​ношений собственности. Это значит, что экономика оформляется пра​вом, а право переходит в экономику.
   Юридическая форма не играет определяющей роли в отношениях собственности. Яркий пример тому — характер функционирования ко​оперативной формы собственности в нашей стране, которая оказалась наполненной таким экономическим содержанием, что от нее осталось одно название.
   Собственность экономически реализуется, если она приносит доход владельцу, который позволяет не только окупать затраты, но и полу​чать прибыль (предпринимательскую ренту и т. д.).
   Формы реализации собственности: присвоение дохода от собствен​ности; участие в управлении использованием собственности.
   Отношения собственности — это субъектно-объектные отношения. Объектом собственности могут быть земля, природные ресурсы, сред​ства производства, имущество, ценность, деньги, ценные бумаги, инфор​мация, рабочая сила. Субъекты собственности — человек, группы лиц, семья, производственный коллектив, определенная, обусловленная мес​том проживания, общность людей, представители государства, работни​ки государственного аппарата, общество в целом.

   Субъекты собственности в Российской Федерации конкрети​зируются в Гражданском кодексе:
   а) гражданин (физическое лицо) — человек как субъект граждан​ских (имущественных и неимущественных) прав и обязаннос​тей;
   б) юридическое лицо — организация (объединение лиц, предприя​тие, учреждение), являющаяся субъектом гражданских прав и обязанностей. Это социальное (коллективное) образование вступает в хозяйственные связи от своего имени как самостоя ная целостная единица;
   с) государство и муниципальные образования.
   Если говорить о структуре отношений собственности, то можно вы​делить отношения владения, пользования, распоряжения, управления. От​ношения владения, концентрируют в себе наибольшую полноту отноше​ний собственности. Владелец обладает наибольшими правами в области распоряжения, пользования, управления по сравнению с арендатором. Так, владелец может продать то, что ему принадлежит. Арендатор тако​го права не имеет. Наконец, отношения собственности у владельца дли​тельны, а у арендатора они ограничены условиями договора.
   Пользование означает экономическое применение объекта собствен​ности с позиции определенной выгоды. Пользование не всегда предпо​лагает само участие собственника в непосредственной эксплуатации объекта. Это может осуществлять либо арендатор, либо лицо, уполно​моченное собственником, — наемный управляющий — менеджер.
   Распоряжение предполагает целый спектр возможных действий с объектом собственности, начиная от реализации основных правомочий собственника (продажа, сдача в наем, дарение) и кончая частичным (например, субаренда).
   Управление означает регулирование вышеуказанных отношений о стороны собственника и арендатора.
   Исторически и методологически теории прав собственности восхо​дят к институционально-правовым концепциям Дж.Коммонса и в рабо​тах представителе данного направления (А. Оноре, Г. Демсеца и др.) существенно расширена характеристика юридических атрибутов отно​шений собственности и уточнена структура этих атрибутов. Наряду с традиционными элементами (пользование, владение и распоряжение), подробно исследованы такие аспекты права собственности, как право на доход, право на безопасность, право на бессрочность обладания и на передачу по наследству, право на восстановление нарушенных пра​вомочий и др. Важно, что данные аспекты рассматриваются прежде всего со стороны их экономического содержания, т.е. как формы ре​ализации собственности, связанные с затратами и доходами экономи​ческих субъектов. Права собственности, тем самым, предстают в каче​стве социального института, обеспечивающего реализацию экономиче​ских интересов членов общества.
   Многоаспектность прав собственности позволяет представить их в образе «пучка прав» или «совокупности долей» в использовании ре​сурса. Причем, как доказывают неоинституционалисты, возможно и по​стоянно происходит «расщепление» пучка правомочий, перекомбина​ция долей прав и их распределение между различными субъектами.
Формы собственности

   Форма собственности определяет принадлежность разнообразных объектов собственности субъектам.
   Формы собственности могут рассматриваться с позиции того, кто является субъектом этой собственности. С этой точки зрения надо говорить о триаде «общество — коллектив — личность». Объектом общественной собственности являются, прежде всего, блага, кото​рые играют первостепенную роль в жизни общества. Это—земля, ее недра, водные, транспортные артерии, промышленные и сель​скохозяйственные предприятия, оказывающие решающее воздействие на экономическое развитие.
   Коллективная собственность может выступать как собственность кооперативов, а также различных общественных организаций.
   Индивидуальная форма собственности наиболее известна нам, как частная форма собственности. Самым простым видом частной соб​ственности является собственность лиц, использующих принадлежащие им средства производства для получения необходимых для их жизне​деятельности продуктов.
   Второй вид частной собственности связан с лицами, которые ис​пользуют присвоенные ими средства производства для обогащения, применяя труд других работников, который проявляется в конкретных формах рабовладельческой, феодальной и капиталистической органи​зации труда.
   В конституции РФ говорится о таких формах собственности, как государственная, субъектов федерации, муниципальная собственность и частная собственность. Такое деление отражает в себе не только эко​номическое содержание собственности, но и правовые подходы к ней в связи с развитием самостоятельности территорий.
   Многообразие форм собственности в нашей стране сложилось в результате приватизации.

Разгосударствление и приватизация
   В стране были использованы следующие способы приватизации.

   1) акционирование. Он состоит в превращении государственных предприятий в акционерные общества с возможным приобретением акций физическими, юридическими лицами, которым пре​доставлено право выступать в качестве покупателей приватизи​рованных предприятий.
   2) аукционная или прямая продажа предприятий.
   3) конкурсная продажа. Представляет собой реализацию пред​приятий по средствам проведения открытого или закрытого ин​вестиционного конкурса среди допущенных к конкурсу участни​ков, обладающих возможностью приобрести предприятие, тол ко при выполнении определенных оговоренных условий приобрете​ния и последующего использования.
   4) выкуп арендованного имущества.
   Приватизация в России осуществлялась в три этапа. Первый этап приватизации — ваучерный (1992—1994 гг.). Ваучер — это офици​альный документ, предоставляющий право владения, распоряжения и пользования определенным количеством материальных благ. Прави​тельство России выпустило ваучеры для приватизации государствен​ной собственности. Но это формально, так как фактически никто не стал собственником бывшей государственной собственности. В ре​зультате ваучерного этапа приватизации в России сформировались: акционерный сектор экономики; рынки ценных бумаг; система инве​стиционных фондов и других финансовых структур. Однако разгово​ры о том, что продажа ваучеров даст человеку стартовый капитал для начала дела, так и остались разговорами.
   К 1 июля 1994 г. почти 50% легкой и пищевой промышленности составляли частный сектор экономики, строительство — 35%, авто​транспорт — 42%, торговля (оптовая и розничная) — около 50%, обще​ственное питание — 55%, бытовое обслуживание — 21%.
   Второй этап приватизации в России — денежный (1994—1996 гг.). Основной задачей этого этапа является не наращивание темпов прива​тизации, а увеличение отдачи от нее для государственных бюджетов всех уровней. Итогом денежного приватизационного процесса стало резкое падение его количественных показателей, что позволяет гово​рить о некоем завершении процесса приватизации.
   Третий этап приватизации (с 1997 г.) - приватизация по индиви​дуальным проектам; упор делается на приватизацию не целых пред​приятий, а имущественных долей государства в нем.
   Источники средств для приватизации в России:
   • личные сбережения граждан;
   • приватизационные чеки, ваучеры;
   • средства юридических лиц — это денежные накопления предпри​ятий негосударственной форм собственности, предпринимателей;
   • земные средства — банковские кредиты, полученные в ком​мерческих банках под высокий процент и при большом дове​рии.
   • иностранные инвестиции.
   При выборе концепции и определении масштабов приватизации не-обходимо опираться на решение задач повышения эффективности производства. Надо учитывать зарубежный опыт приватизации, который сви​детельствует о более высокой эффективности.
ФОРМЫ ХОЗЯЙСТВА.
ТОВАР, ДЕНЬГИ И ЦЕНА В ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ
Формы хозяйства
   В процессе труда человек вступает в определенные отношения другими людьми. Когда вы работаете на своем земельном участке со своими родителями, то каждый выполняет определенную работу: кто-то подрезает деревья, кто-то вносит удобрения, т. е. у вас осуществ​ляется разделение труда. И в то же время все действия объединены и направлены на достижение одной цели — иметь хороший цветущий сад.
   Домашнее хозяйство — простейшая форма хозяйства. Боле раз​витой формой является предприятие. Оно отличается от домашнего хозяйства прежде всего масштабами производства. На автомобильном заводе, например, стоимость одних станков и оборудования может со​ставлять десятки миллиардов рублей.
   Формы хозяйства определяются как уровнем развития производи​тельных сил, так и формой собственности. Так хозяйство, основанное на применении ручного труда, будет отличаться от хозяйства, где ис​пользуется машинная техника. Ее применение и использование требует наличия соответствующих служб и подразделений, а именно таких, ко​торые отвечают за ремонт машинной техники, организацию и планиро​вание технологического учета, модернизацию и эффективное исполь​зование имеющегося оборудования.
   Хозяйства могут быть специализированными и многопрофильными. Специализированные хозяйства характеризуются тем, что они выпуска​ют, как правило, продукцию одного вида и направления. Предприятие может относиться к сельскохозяйственному машиностроению, но выпускать не только комбайны, но и другие сельхозмашины, запасные части к ним. Такое предприятие может считаться многопрофильным. Я промышленности можно встретить предприятия, которые в своих рамках объединяют самые различные производства. Так, в добывающей промышленности существуют предприятия-комбинаты, на которых, на пример, из добываемых ископаемых производят продукцию, которая используется во многих отраслях, и всячески утилизируются отходы.
   Форма собственности также накладывает отпечаток на формы хозяй​ства. Индивидуальная частная собственности порождает домашнее хозяй​ство. Групповая частная собственность дает возможность организации пред​приятия, их объединения (концерны, тресты).
   На заре человеческой цивилизации, в эпоху перво-бытнообщинного строя, люди жили большими семьями, в которых существовало примитивное разделение труда. Мужчины занимались охотой, рыболовством, а позже — земледелием. Женщины вели домашнее хозяйство, воспитывали детей. Применяемые орудия труда были примитивны (каменные топоры, мотыги, молотки) и не позволяли получать достаточное) количество продуктов.
   Это характеристики натурального хозяйства. Оно существовала за многие тысячелетия до нашей эры в Древнем Египте и Вавилоне, I античные века — в Греции и Риме в условиях рабовладельческого строя, а затем в условиях феодализма. Поместье помещика и крестьянское подворье представляли собой натуральное хозяйство. Однако натуральное хозяйство продолжает существовать в наши дни, особенна в тех странах, которые не отличаются достаточными индустриальными условиями развития и характеризуются наличием докапиталистических форм собственности (Индия, Китай, некоторые африканские страны).
   Натуральное хозяйство имеет постоянную способность к возрождению вследствие меняющейся экономической и политической ситуации.
   Если говорить об определенных общих характеристиках реального хозяйства, то они таковы:
   • Натуральное хозяйство представляет собой замкнутую систему! экономических отношений и движения экономических благ. Кто производит эти блага, тот и распределяет и потребляет их.
   • Объемы производства продукции, ее динамика, номенклатура уступают товарному производству вследствие невысокого уров​ня вооруженности труда, его организации.
   • Натуральное хозяйство менее всего связано с такими общественными институтами, как банки, биржи, акционерные обще​ства.
   Отношения собственности и возникающие на этой основе экономические отношения просты и понятны 
   Развитой формой хозяйства является товарное.
   Как  же возникло товарное хозяйство? Оно возникло в период разложения первобытного строя. Товарное производство получило значительное распространение в рабовладельческом обществе, при феодализме и приобрело всеобщий характер при капитализме.
   Условиями существования товарного производства являются общественное разделение труда и экономическая обособленность товаропроизводителей, обусловленная частной собственностью на сред​ства производства.
   Под товарным производством разумеется такая организация обще​ственного хозяйства, когда продукты производятся отдельными, обо​собленными производителями, причем каждый специализируется на выработке одного какого-либо продукта. Так что для удовлетворения общественных потребностей необходима купля-продажа продуктов (ста​новящихся в силу этого товарами) на рынке.
   В условиях товарного производства продукты труда выступают как товары.

Товар

Товар — это продукт труда, способный удовлетворять какую — либо человеческую потребность и произведенный для обмена. 
   Каждый товар обладает двумя свойствами:
   1) потребительной стоимостью;
   2) стоимостью.
   Потребительская стоимость. Различные вещи способны удовлет​ворять различные человеческие потребности. Например, хлеб, мясо, масло и другие продовольственные продукты удовлетворяют потребность в пище; костюмы, платья, пальто и т. п.— потребность в одежде; инстру​менты — потребность в орудиях производства.
   Под потребительной стоимостью понимается способность вещи удовлетворять какую-либо потребность. Но это не зависит от того, приносит ли удовлетворение данной потребности пользу или вред людям. Например, папиросы имеют для курящих людей потребитель​ную стоимость, хотя курение, несомненно, приносит вред здоровью.
   Потребительная стоимость большей частью находится в прямой зависимости от естественных свойств вещей. Так, хлеб, мясо, молоко и Другие продовольственные продукты имеют потребительную стоимость, так как содержат в себе белки, жиры, углеводы, необходимые для чело​веческого организма.
   Потребительная стоимость не зависит от количества труда, затрачи​ваемого на производство данной вещи. Потребительная стоимость как таковая существует в любую историческую эпоху.
   Меновая стоимость. Меновая стоимость - это способность то​вара в определенных количественных соотношениях обмениваться на другие товары. Товаровладельцы не могут актом своего субъектив​ного производства приравнивать один товар в любых пропорциях к другому. Приравнивание товара друг к другу при обмене предполагает объективное равенство их до обмена.
   Меновую стоимость товара нельзя определить их потребительной стоимостью, так как означало бы сводить равное к неравному, соизме​римое к несоизмеримому.
   Общим и равным, содержащимся во всех обмениваемых друг на друга товарах, является общественный труд, затрачиваемый на их про​изводство.
   Стоимость. Стоимость — это общественный труд, воплощенный в товарах и обнаруживающийся посредством их обмена.
   Стоимость тесно связана с меновой стоимостью, но это не тожде​ственные категории. Стоимость есть внутреннее свойство товара, мено​вая стоимость — это внешнее проявление стоимости посредством об​мена одного товара на другой.
   Внутреннее противоречие товара. В товаре оба его свойства образуют единство. Стоимость не может существовать без потреби​тельной стоимости: если, например, человек будет производить такую вещь, которая не удовлетворяет ничью потребность, то его труд не создает стоимости. В свою очередь, потребительная стоимость товара не может существовать без стоимости, так как товар может быть ис​пользован для потребности после того, как в процессе обмена реали​зуется его стоимость.
   Однако, потребительная стоимость и стоимость — это противоречи​вые свойства: как потребительные стоимости товары качественно разнородны и количественно несоизмеримы; напротив, как стоимос​ти они качественно однородны и количественно соизмеримы.

Деньги

   Деньги - это особый товар, служащий всеобщим эквивалентом. 
   С участием денег обмен приобретает товарно-денежную форму 
(Т-Д—Т), где Т — товар, Д — деньги.
   Сущность денег проявляется в их функциях:
   1) мера стоимости;
   2) средство обращения;
   3) средство образования сокровищ;
   4) средство платежа;
   5) мировые деньги.
   1. Деньги как мера стоимости. Стоимость всех товаров получает единообразное и всеобщее выражение в деньгах, и величина стоимо​сти товара изменяется посредством приравнивания их к определен​ным количествам денег. Деньги служат всеобщим воплощением и ме​рилом товарных стоимостей.
   То есть данную функцию выполняют идеальные деньги, мысленно представляемые, и не находящиеся реально в руках товаровладельцев. Для измерения ценности товаров нет необходимости иметь наличные деньги. Выражение стоимости в деньгах носит идеальный характер. Измерение стоимости товаров деньгами предполагает и количествен​ную определенность, а именно — данное количество товара равно определенному количеству золота.
   2. Деньги как средство обращения. Первая функция денег как посредника проявляется в том, что деньги представляют собой ценность и предъявляются в ответ на названную цену какого-то продукта. Про​цесс товарного обращения выглядит   следующим образом: Т—Д—Т, то есть продажа (Т—Д) ради купли (Д—Т). Функция посредничества при обмене является самой важной функцией денег. Из истории изве​стно, что в разные времена в разных государствах эту функцию денег выполняли различные товары: скот, меха (в России — «куны», мех ку​ницы), соль, янтарь, ракушки и т.д. Затем эта функция закрепилась за драгоценными металлами (золотом и серебром).
   Золото становится деньгами в процессе исторического развития, потому что оно обладает совокупностью свойств, которые позволяют ему лучше, чем другим товарам, выполнять все функции денег. Такими свойствами являются:
   • длительная сохраняемость;
   • легкая делимость и соединимость без потери стоимости;
   • высокая стоимость в небольшом объеме;
   • относительная редкость в природе;
   • качественная однородность всех частей при делении.

     Первоначально при обмене товаров использовались деньги в виде слитков золота и серебра. Это затрудняло товарное обращение тем, что необходимо было взвешивать денежный металл, дробить его на мелкие части, устанавливать пробы и т.д. Постепенно слитки золота (серебра) стали заменяться монетами.
   Монета — это слиток металла определенной формы, веса, пробы и достоинства, которое удостоверено государством.
   По мере развития рынка золотые монеты постепенно вытеснялись бумажными деньгами. Это обусловлено природой денег как средства обращения. Деньги выполняют эту функцию мимолетно, но находятся в непрерывном движении. Металлические деньги стираются, теряют в весе. Реальное содержание монеты отличается от номинального. Деньги ста​новятся неполноценными.
   Первые попытки выпуска бумажных денег были сделаны в Китае в XII в., в Америке бумажные деньги были выпущены в 1690 г., во Фран​ции — в 1571 г. В России бумажные деньги появились в XVIII в., при Екатерине II.
   Бумажные деньги — это выпущенные государством, обязатель​ные к приему денежные знаки, заменяющие золото в его функции средства обращения.
   Государство придает бумажным деньгам принудительный курс, ко​торый имеет силу только в пределах данного государства. Реальная стоимость, которую представляют бумажные деньги, не зависит от госу​дарственной власти и определяется объективным законом денежного обращения. В соответствии с этим законом выпуск бумажных денег должен быть ограничен тем их количеством, которое отражало бы действительное обращение символически представленного им золота.
   3. Деньги как средство образования сокровищ. Возможность и необходимость накопления денег возникает в результате отделения актов продажи (Т — Д) от купли (Д — Т). Если за продажей товара не последовала покупка, то у продавца остаются на руках деньги, которые с этого момента функционируют в виде запаса ценности.
   4. Деньги как средство платежа. Товары не всегда могут прода​ваться за наличные деньги, так как к моменту появления на рынке одного товаровладельца со своим товаром у других товаровладель​цев еще нет наличных денег.
   Когда товары продаются в кредит, средством обращения служат не сами деньги, а выраженные в них денежные обязательства, например, вексель по истечению срока которых заемщик обязан уплатить кредитору указанную в обязательствах сумму. Служа средством пога​шения долгового обязательства, деньги выполняют функцию средства платежа.
   Из функции денег как средства платежа возникают кредитные день​ги — векселя, банкноты, чеки.
   5. Мировые деньги. Международные экономические и политичес​кие отношения — внешнеторговые связи, международные займы, воен​ные контрибуции и т.д. вызывают функционирование денег на миро​вом рынке.
   Мировые деньги имеют следующие три назначения:
   1) Международное платежное средство.
   2) Международное покупательное средство.
   3) Всеобщее воплощение общественного богатства. 

   Современные денежные средства — бумажные деньги и другие
средства платежа, которые — в отличие от товарных денег — не имеют внутренней стоимости. Примечательно, что в 1995 г. наше государство затрачивало всего 25 руб. на создание денежной купюры в 10 000 руб. Не случайно с отменой золотого стандарта отпали две функции денег, которые не могут осуществляться без золота: а) средство образования сокровищ и б) мировые деньги. Остальные три функции денег (мера стоимости, средство обращения, средство платежа) в определенной мере выполняются.
   Современные денежные средства различаются по степени их лик​видности. Под ликвидностью понимается:
   а) способность денег обмениваться на товары и услуги;
   б) способность долгового обязательства быть обращенным в на​личные деньги;
в) денежные затраты на капитальные вложения (увеличение про​изводства).
   Наличные деньги ликвидны на 100%, ибо на них можно незамед​лительно приобрести различные виды богатства. Гораздо менее лик​видными являются срочные вклады в сберегательном банке, ценные бумаги. Такое различие положено в основу деления всей денежной массы на связанные между собой агрегаты.
   Денежное обращение — это непрерывное движение денег, вы​полняющих функции средства обращения и средства платежа, обслу​живающих кругооборот товаров и услуг. При этом между деньгами и ценами на товары существует обратная зависимость: если цены растут, то покупательная способность денег падает, и наоборот.
Поскольку современные деньги не связаны с золотом, то на их покупательную способность влияет в первую очередь их количество.
   Денежная система — исторически сложившаяся в каждой стране форма организации денежного обращения, обычно законодательно ус​танавливаемая государством. Элементами денежной системы являются: 1) денежная единица, 2) масштаб цен, 3) эмиссионная система, 4) виды денег, 5) институты денежной системы.
   Под денежной единицей понимается денежный знак, принятый в качестве меры стоимости (руб., дол.).
   Валюта — денежная единица какой-либо страны.
   Масштаб цен — это фиксированное законом весовое количество золота, принятое в качестве денежной единицы. Масштаб цен до не​давнего времени устанавливался государством. В настоящее время, в связи с отрывом фиксирован, мой государством цены золота от его стоимости, официальный масштаб цен утратил экономический смысл. Официальная цена золота и золотые паритеты с 1976 г. отменены.
   Эмиссионная система — учреждения, регулирующие выпуск де​нег (центральный банк страны), т. е. законодательно установленный порядок выпуска бумажных денег для целей денежного обращения. Эффективность эмиссионной системы определяется степенью незави​симости центрального банка от исполнительной власти (правительства).
   Виды денег: банкнота — денежные знаки, выпускаемые эмиссион​ными банками, вексель — обязательство оплатить сумму денег в опре​деленный срок. Депозитные деньги — система специальных расчетов между банками на основе банковских вкладов путем переноса сумм с одного счета на другой. Чек — требование к банку снять определен​ную сумму денег с текущего счета, лица, выписывающего чек.
   Институты денежной системы — государственные и негосудар​ственные учреждения, регулирующие денежное обращение (Министер​ство финансов, Центральный банк, налоговая инспекция).
Валютная система государства включает в себя национальную ва​люту, условия ее обратимости, карта национальных валют, режим курса иностранных валют.
   Валютный курс — это стоимостное соотношение валют при их обмене, т.е. цена денежной единицы одной страны, выраженная в денеж​ных единицах группы стран, либо в международных расчетных единицах (ЭКЮ и т.д.). На валютный курс влияют различные факторы. Это -покупательная способность валюты, которая зависит от многих обстоя​тельств (состояние экономики, стадий экономического цикла), спроса и предложения на рынке валюты.
   Различают несколько видов валютных курсов. Официальный — ус​танавливается Центральным банком страны и выражается в фиксиро​ванном соотношении национальной денежной единицы и иностранных денежных единиц. Этот курс используется главным образом в странах, валюта которых либо неконвертируема, либо конвертируема ограни​ченно. Рыночный курс — тот курс, который фактически складывается на валютных рынках. Он образуется на валютных биржах или в расче​тах между банками, которые реализуют международные платежи, не-
прерывно покупая и продавая для этого валюту и формируя, таким образом, их спрос и предложение.
   Валюту также подразделяют на неконвертируемую (используемую в пределах одной страны) и конвертируемую. Конвертируемая (обра​тимая) валюта беспрепятственно обменивается на любую иностран​ную.
   Знание системы валютных отношений — важное условие эффективно​го ведения хозяйства на уровне предприятия и всей страны.

Цена

   Цена — фундаментальная экономическая категория, означающая количество денег, за которое продавец согласен продать, а покупатель готов купить единицу товара.
   Цена определенного количества товара составляет его стоимость, поэтому правомерно говорить о цене как денежном выражении сто​имости единицы товара. В случае, когда единица данного товара об​менивается на определенное количество другого товара, количество становится товарной ценой данного товара.
   В экономической науке сущность цены рассматривается через функции, которые осуществляет цена.
   1) Учетная функция. Все затраты на предприятии определяются либо с помощью натуральных показателей, либо с помощью цены. С помощью цены определяют себестоимость продукции, величину наци​онального дохода, рост производительности труда, экономическую эффективность капитальных вложений.
   2) Управленческая функция. С помощью цены осуществляется разработка программ: экономических, социальных, научно-технических.
   3) Распределительная и перераспределительная функции. Эта функция четко   прослеживается в административно-командной   и рыночной экономике. Государство с помощью цен стремится устано​вить более высокие цены на элитные товары и более низкие цены на товары первой необходимости, чтобы обеспечить социальную защиту населения.
   4) Стимулирующая функция. Цена способствует ускорению науч​но-технического прогресса, переливание капитала из одной отрасли в Другую, обеспечивать быстрое развитие некоторых отраслей и регионов.
   5) Ограничительная функция. Цена может ограничивать разме​ры потребления дефицитных продуктов, или же продуктов, которые вредны для общества.

   В экономике командного типа цены используются как внешнее ди​рективное воздействие на народно-хозяйственные процессы. В эконо​мике рыночного типа цены используются как важнейший элемент систе​мы саморегулирования экономических процессов.
   В экономической литературе существует мнение, что все многооб​разие цен можно представить как договорные, государственные и ми​ровые цены.
   Договорные цены — это рыночная свободная цена, которая уста​навливается на основе договора между покупателем и продавцом.
   Государственная цена устанавливается не только на продукцию государственных предприятий, а имеет более широкий диапазон.
Она может устанавливаться:
   • на продукцию предприятий-монополистов, то есть государство стремится нейтрализовать попытки крупных корпораций взвин​чивать цены;
  • на продукцию базовых отраслей (металлургия, горнодобываю​щая промышленность);
   • на продукцию военно-промышленного комплекса;
   • на социально-значимые товары, пищевые товары (продукция фармацевтической промышленности, услуги и т.д.).
   Система государственных цен состоит из двух видов: фиксируемые цены, жестко устанавливаемые государством, и регулируемые цены. Государственное регулирование цен состоит в установлении их пре​дельного уровня или предела их отклонения от фиксированных госу​дарственных цен,
   Мировые цены объективно отражают стоимость товара и характе​ризуются следующими признаками:
   • цена, по которой осуществляются крупные сделки на условиях,
обычных для большинства товарных рынков; 

   • цена в сделках, платежи по которым ведутся в свободно кон​вертируемой валюте;
   • цена, используемая в регулярных сделках на важных рынках.  

   Также цены дифференцируются на цены свободного рынка, мо​нопольно-низкие и монопольно-высокие цены. В зависимости от объема продажи: оптовые и розничные; от удаленности покупателя: зональ​ные, поясные. Цены делятся также на две крупные группы: цены на товары и цены на услуги. В строительстве применяется категория сметных цен, которые используются для проектирования строящегося объекта и определения возможных затрат и возможной прибыли про​изводителя.
   На уровень и динамику цен влияет ряд факторов. Снижению цен способствуют: рост производства, технический прогресс и внедрение новых технологий, снижение издержек производства и обращения, рост производительности труда, конкуренция, снижение налогов и развитие прямых связей. Рост цен вызывают следующие факторы: спад про​изводства, монополизм предприятий, увеличение массы денег в обра​щении, рост налогов, рост заработной платы, увеличение рентабельности, улучшение качественных характеристик товаров, соответствие моде, не​стабильность экономической ситуации, ажиотажный спрос.
   Таким образом, цена является одной из основополагающих эконо​мических категорий, в которой отражается экономический интерес про​изводителей отраслей, регионов и всего общества в целом. Поэтому государство должно придерживаться такой ценовой политики, которая могла бы обеспечит стабильный экономический рост, постоянное повы​шение жизненного уровня населения.

Раздел ///.
ОСНОВЫ ТЕОРИИ РЫНКА.
МИКРОЭКОНОМИЧЕСКИЙ АНАЛИЗ
РЫНОК КАК РЕГУЛЯТОР ПРОИЗВОДСТВА ТОВАРОВ

Сущность рынка а функции рынка

   Рынок — обязательный компонент товарного хозяйства. Без товар​ного производства нет рынка, без рынка нет товарного производства. Объективная необходимость рынка вызвана теми же причинами, что и товарное производство: развитием общественного разделения труда и экономическим обособлением субъектов рыночных отношений. Эти условия зарождались и развивались как единое целое, как единый про​цесс взаимодействия производства и сбыта продукции.
   Рынок — есть тип хозяйственных связей между субъектами хозяйство​вания, это общественная форма функционирования экономики. Рынок -это форма движения общественного продукта и услуг.

   Рынок в узком смысле слова — это место купли-продажи това​ров и услуг, заключение торговых сделок. В этом определении при​сутствует пространственный аспект. С экономической точки зрения ры​нок — это обмен, организованный по законам товарного производства и обращения.
   В широком смысле слова рынок — это экономические отноше​ния в сфере производства, распределения, обмена товаров и услуг и их потребления на основе широкого использования денег и связанных с ним категорий (цена, кредит, финансы).
   Зарождение рынка связано с формированием следующих условий.
   • Во-первых, необходимость разгосударствления и приватизации;
   • Во-вторых, ликвидация товарного голода (превышение предло​жения над спросом);
   • В-третьих, жесточайшая антимонопольная политика и обеспече​ние условий для реальной конкуренции;
   • В-четвертых, продуманная налоговая политика;
   • В-пятых, социальная защита малоимущих и нетрудоспособных слоев населения;
   • В-шестых, государственное финансирование бюджетной сферы;
   • В-седьмых, защита населения от преступности. Рынок в своем развитии проходит два этапа:
   • первый этап — стихийный рынок (XV—XIX вв.);
   • второй этап — организованный рынок (XX в.), который функци​онирует под определенным воздействием со стороны государ​ства.
   Рынок оказывает огромное воздействие на все стороны хозяйствен​ной жизни, выполняя ряд экономический функций.
   Регулирующая функция. Рынок дает ответ на вопросы постав​ленные П.Самуэльсоном: Что производить? Для кого производить? Как производить?
   Информационная функция. Через постоянно меняющиеся цены процентные ставки на кредит рынок дает участникам производства объек​тивную информацию о количестве, ассортименте и качестве товаров и услуг, которые поставляются на рынок.
   Стимулирующая функция. Посредством цен рынок стимулирует внедрение в производство достижений научно-технического прогресса, снижение затрат на производство продукции и повышение ее качества, расширение ассортимента товаров и услуг.
   Санирующая функция. Рынок, развивая конкуренцию, очищает общественное производство от экономически слабых, нежизнеспособных хозяйственных единиц и, наоборот, поощряет развитие эффектив​ных, предприимчивых, перспективных фирм.
   Ценообразующая функция. При помощи этой функции происхо​дит процесс образования, формирования цен на товары и услуги. Раз​личают две основные системы ценообразования:
   1) рыночное ценообразование на основе взаимодействия спроса и предложения;
   2) централизованное государственное ценообразование на основе назначения цен государственными органами.
   Связующая функция. Рынок выступает связующим звеном между производством и потреблением.
   Рынок обеспечивает окончательное признание обществом значимости данного продукта и труда, затраченного на его из​готовление. Эта функция рынка действует только при следующих ус​ловиях:
   • во-первых, отсутствие монополизма со стороны производителя;
   • во-вторых, отсутствие дефицита;
   • в-третьих, равновесие между спросом и предложением.
   Для успешной конкуренции на рынке любой фирме прежде всего необходим точный и тщательный анализ круга покупателей и их по​требностей. Надо знать:
   • кто готов купить данный товар или услугу;
   • почему потребитель будет покупать именно ваш товар или услугу;
   • в каком виде потребитель желает получать ваш товар;
   • в какое время он намерен покупать ваш товар;
   • где он хотел бы покупать ваш товар;
   • какими партиями и как часто он готов покупать ваш товар и т.д. Надо знать емкость рынка и многое другое. Способность рынка
дешево производить высококачественную информацию является его важнейшим достоинством. Информация — это сведения о том, что и при каких обстоятельствах хотят делать другие.
   Свободный рынок характеризуется следующими чертами:
   • неограниченным числом участников рыночных отношений и сво​бодной конкуренцией между ними;
   • свободным доступом к любым видам хозяйственной деятельно​сти всех членов общества;
   • неограниченной свободой продвижения капитала и рабочей силы;
   • наличием у каждого участника полной информации о рынке;
   • стихийным установлением цен в ходе свободной конкуренции;

   • на свободном рынке ни один участник не в состоянии изменить рыночную ситуацию по своему усмотрению.
   В известной мере можно говорить, что свободный рынок представ​ляет саморегулирующийся механизм. Однако любая система наряду с достоинствами имеет и свои недостатки. Применительно к свободному рынку эти недостатки заключаются в следующем:
   • рынок ведет к дифференциации доходов, а следовательно, и
уровней жизни населения; • не создает условий для реализации права на труд;
   • не гарантирует полную занятость населения;
В не создает стимулов для производства товаров и услуг коллек​тивного пользования;
   • не создает мотиваций для фундаментальных научных исследо​ваний;
   • не защищает среду обитания человека от загрязнения. 

   В чистом виде капитализм и свободный рынок никогда не суще​ствовали. Свобода рынка всегда была относительной. Правительства вмешивались в рыночный механизм и стремились использовать его для достижения определенных конкретных целей. Что-то запрещалось к продаже, что-то облагалось налогом, что-то поощрялось. С развити​ем общества регулирующая роль государства в организации хозяй​ственной жизни возрастала. С переходом к машинному производству этот процесс стал протекать особенно заметно. На рубеже XIX и XX столетий стало очевидным, что крупное высококонцентрированное про​изводство стало просто не в состоянии успешно развиваться без пря​мой поддержки со стороны государства.
   В силу этих обстоятельств, — утверждает выдающейся американс​кий экономист и социолог П. Гэлбрейт, сегодня не может быть свобод​ного рынка времен А. Смита.
   В современных условиях экономика управляется не только «неви​димой рукой», но и государственными рычагами, однако регулирую​щая роль рынка продолжает сохранятся, во многом определяя сбалан​сированность народного хозяйства.
   Существует два метода регулирования рынка:
   1) прямое регулирование. Оно осуществляется посредством го​сударственного заказа;
   2) косвенное регулирование. Осуществляется посредством:
   • цен;
   • финансово-кредитных рычагов;
   • рекламы;
   • политики доходов.

Виды рынков

   Рынок можно рассматривать по географическому положению (ме​стный, региональный, национальный, мировой), по характеру и объему продажи (розничная, оптовая торговля), по товарному ассортименту (рыбный, мясной, рынок одежды, обуви, жилья) и по ряду других при​знаков.
   Возможно также деление рынков по видам или объектам произ​водственных ресурсов:
   1. Рынок средств производства. Торговля средствами производ​ства — это грандиозный рынок, на котором взаимодействуют между собой непосредственные производители продукции. Все предприятия органически связаны друг с другом как поставщики и потребители машин, оборудования, сырья, топливных ресурсов.
   2. Рынок рабочей силы. Рынок рабочей силы теснейшим образом связан с рынком средств производства. Они возникли и развивались одновременно, параллельно, дополняли друг друга. Рынок рабочей силы является самым сложным из всех существующих в экономике. Рыночный спрос на труд есть сумма спроса фирм. Эластичность спроса на труд зависит от эластичности спроса на продукцию фирмы, от произво​дительности труда и от легкости и эффективности замены живого тру​да машинами.
   3. Рынок капитала и финансов. В движении капитальной сто​имости денежная форма капитала является наиболее чувствительной ко всем сбоям в процессе реализации расширенного воспроизвод​ства. Потребность в заемном капитале существовала всегда. Кредит — непременное условие всякой предпринимательской деятельности. В качестве продавцов капитала (дача взаймы на определенный срок за определенную плату - процент) выступали и выступают ростовщики, владельцы крупных капиталов, банки. В XIX столетии получил развитие и ныне процветает рынок ценных бумаг — акций и облигаций. Торговля капиталом обеспечивает постоянное его передвижение между видами предпринимательской деятельности. Тем самым, создается, суживается или расширяется та деятельность или отрасль, где вырабатываются товары или услуги для удовлетворения производственных и личных потребностей. Рынок капиталов придает пропорциональность, сбалан​сированность всему хозяйству.
   4. Рынок потребительских товаров. На нем взаимодействует все население с производителями и продавцами продовольствия, одежды, обуви и других предметов потребления. Без развития этого рынка теряется общественный смысл отношений обмена. От состояния потре​бительского рынка зависит обеспеченность населения, уровень потреб​ления, устойчивость денежного обращения.
   5. Рынок информационных материалов и информационных услуг. Для рыночного хозяйства достаточно высокая степень неопре​деленности. Затраты и выгоды, влияющие на решения, связанные со спросом и предложением, это всегда ожидаемые затраты и выгоды. Производители и потребители, продавцы и покупатели принимают ре​шения, исходя из ожидаемых условий. Качество принимаемого реше​ния тем выше, чем больше информации имеется при принятии решения.

ЗАКОНЫ РЫНКА

   Экономические законы — устойчивые, существенные, постоянно повторяющиеся связи и взаимосвязи экономических явлений и процес​сов. В рыночной экономике действуют присущие ей экономические законы: стоимости, спроса, предложения.
Закон стоимости
   Закон стоимости — это закон, регулирующий связи между то​варопроизводителями, распределение и стимулирование общественного труда в условиях рыночной экономики. Согласно данному закону, про​изводство и обмен товаров осуществляются на основе их сто​имости, величина которой измеряется общественно необходимыми затратами труда. Это то рабочее время, которое требуется для из​готовления какой-либо потребительной стоимости при среднем в дан​ном обществе уровне умелости и интенсивности труда
   Общественно необходимые затраты труда выступают в роли свое​образного общественного норматива, который выявляется на рынке, в который товаропроизводители должны укладываться. Лишние затраты труда не создают стоимости, т. е. не признаются обществом, отсекаются им. На рынке никто не будет оплачивать фактические затраты труда, превышающие те, в которые обходится производство основной массы товаров данного вида.
   Каковы функции закона стоимости? Закон стоимости стимулирует производителей, чтобы их индивидуальное время на производство еди​ницы товара или равнялось общественно необходимому или было
общественно необходимого, а это означает, что закон стоимости
требует постоянного развития производительных сил. Закон стоимости действует не прямо через сравнение индивидуального и общественно необходимого времени, а через цену, в основе которой как раз и лежит общественно необходимое время. На цену влияют также спрос и предложение.

Спрос. Закон спроса

   Если мы рассмотрим ситуацию, складывающуюся на рынке какого-нибудь товара, то легко заметим, что между ценой товара и количе​ством проданного (реализованного) товара существует определенная связь. Чем ниже цена товара, тем большее его количество (при прочих равных условиях) готовы купить покупатели, тем выше на него спрос.
   Спрос — фундаментальное понятие рыночной экономики, означаю​щее подкрепленное денежной возможностью желание, намерение по​купателей приобрести данный товар. Другими словами, спрос - это платежеспособная потребность.
   Обратная зависимость между ценой и величиной спроса называет​ся законом спроса.
   Эта зависимость количества проданных благ от уровня цен может быть изображена графически.
   Кривая спроса — кривая, показывающая, какое количество эконо​мического блага готовы приобрести покупатели по разным ценам в данный момент времени.
   Закон спроса можно изобразить графически. В экономической теории принято откладывать независимую переменную (цену) по вер​тикальной, а зависимую (спрос) — по горизонтальной оси.
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   Изображенная кривая характеризует состояние цен и объема по​купок продукции X в определенный момент времени (например, на 1 января 2000 г.). Она имеет отрицательный наклон, что свидетельствует о желании потребителей купить большее количество благ при мень​шей цене.
   В общем виде:

Qd = f (P),

где Qd — величина спроса (demand); Р — цена (price).
На величину спроса будет влиять цена на единицу блага в данный момент. Мы уже выяснили, что чем ниже цена, тем выше спрос, и наобо​рот. Изменение цен означает движение по кривой спроса.
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На сам спрос будут влиять неценовые факторы: 1) увеличение (или сокращение) доходов потребителя, 2) изменение вкусов и предпочте​ний, 3) ценовые и дефицитные ожидания, 4) колебание расходов на рекламу, 5) изменение цен товаров-субститутов и комплементарных товаров, 6) рост (или уменьшение) количества покупателей и др.
Эти факторы способствуют сдвигу кривой спроса вправо или влево.
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   Например, увеличение денежных доходов потребителей (при отсут​ствии инфляции) означает повышение спроса, то есть сдвиг кривой D в
положение D2. При этом спрос может возрастать быстрее или медлен​нее роста дохода в зависимости от качества товара, его места в бюд​жете потребителя и ряда других свойств, которые будут выяснены поз​же.
   Такая ситуация типична для большинства товаров за исключением
низкокачественных. Рост доходов переключает спрос потребителей на товары лучшего качества, спрос же на низкокачественные товары сни​жается, то есть кривая перемещается из положения D в положение D1.
   Рост цен на товар, который является субститутом, данного товара, повышает спрос на данный товар. Например, рост цен на красные гвоз​дики может переключить часть спроса на розовые (или белые) гвозди​ки, вследствие чего цена их также начнет расти. Это позволяет сделать вывод о том, что если два товара взаимозаменяемы, (являются товара​ми-субститутами), то между ценой на один из них и спросом на другой существует прямая связь. Рост цен на красные гвоздики привел к рос​ту спроса на розовые гвоздики.
   Наоборот, повышение цен на взаимодополняемое (комплементар​ное) благо сокращает спрос на него. Например, рост цен на лыжи приведет к уменьшению объема их продаж. Следствием сокращения объема продаж лыж будет падение спроса на лыжные крепления. Па​дение спроса на них заставит продавцов снизить их цены.
   Таким образом, если два товара взаимодополняемы (комплемен​тарны), то между ценой на один из них и спросом на другой существу​ет обратная связь.
   В нашем примере рост цен на лыжи привел к падению спроса на лыжные крепления.
   Важным фактором, влияющим на спрос, является число покупате​лей. На изменение спроса влияют и вкусы потребителей, однако их влияние порой довольно трудно определить однозначно. К тому же один и тот же фактор может оказывать разное (нередко прямо проти​воположное) влияние на различные группы населения.
   В экономической науке принято говорить об эластичности и не​эластичности спроса.
   Эластичность — это мера изменения одного показателя по отно​шению к изменению другого, от которого зависит первый. Под эластич​ностью спроса подразумевается степень изменения спроса в зависимо​сти от изменения цен. Мерой такого изменения служит коэффициент эластичности спроса: 

Кс = Изменение объема спроса товаров в % / Изменение цены в %

   Эластичный спрос бывает тогда, когда величина спроса изменяется на больший процент, чем цена.
   Неэластичный спрос бывает тогда, когда существенное снижение цены ведет к незначительному изменению спроса.

Предложение. Закон предложения

   Предложение — это количество товаров, которое выносится на рынок.
   Если мы рассмотрим ситуацию, складывающуюся на рынке со сто​роны предложения, то легко заметим, что зависимость величины пред​ложения от цены прямая: чем выше цена, тем большее количество това​ра (при прочих равных условиях) готовы предложить продавцы. На​пример, при цене 20 долл. производители согласны продать лишь две единицы блага X, при цене 30 долл. — четыре единицы, а при цене 50 долл. — шесть единиц блага X.
   В общем виде: Qs = f(P), где Qs — величина предложения (supply); Р — цена (price)
   Прямая связь между ценой и количеством предлагаемого продукт называется законом предложения.
   Зависимость количества произведенных благ от уровня цен может быть изображена графически.
   Кривая предложения — кривая, которая показывает, какое количество экономического блага готовы продать производители по разным ценам в данный момент времени.
   Закон предложения можно изобразить графически.
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   Изображенная кривая 3 (от англ. supply) характеризует уровень цен и объем продаж блага X в определенный момент времени (например, на 1 января 2000 г.). Она имеет положительный наклон, что свидетельствует о желании производителя продать большее количество благ
по более высокой цене.
   На предложение влияют различные факторы. Изменение цены еди​ницы продукции означает движение по кривой предложения.
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   В действительности на предложение блага влияют не только цены самого блага, но и другие факторы: 1) цены факторов производства (ресурсов), 2) технология, 3) ценовые и дефицитные ожидания агентов рыночной экономики, 4) размер налогов и субсидий, 5) количество про​давцов и др.
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   Например, повышение цен на факторы производства означает сокра​щение предложения, то есть сдвиг кривой 5 в положение 51. Наоборот, в случае понижения цен на факторы производства произойдет увеличе​ние предложения, что приведет к сдвигу кривой 3 в положение 82.
   Коэффициент эластичности предложения определяется следующим образом:
Кпр = Изменение объемов предложения товаров в %  /  Изменение цен в %

   Эластичным предложение становится тогда, когда его величина изменяется на больший процент, чем цена.
  Неэластичным предложение бывает тогда, когда оно не изменяет​ся при изменении цены.

Рыночное равновесие

    Рыночным процессом ценообразования управляют законы спроса и предложения. Установление равновесной цены происходит на рынке под влиянием тенденций и специфических особенностей как спроса, так и предложения.
   Равновесная цена — это цена, при которой по каждому данному товару на рынке нет ни излишков, ни дефицита. Она устанавливается в результате уравновешивания спроса и предложения как денежный эк​вивалент строго определенного количества товара.
   Спрос и предложение уравновешиваются под влиянием конкурент​ной среды рынка, вследствие чего о цене говорят как о конкурентном рыночном равновесии. В любом случае на конкурентном рынке равно​весная цена и соответствующее ей количество товара определяются рыночным спросом и предложением.
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   При прочих равных условиях, равновесная рыночная цена устанав​ливается при таком соотношении спроса и предложения, когда количе​ство товаров, которое потребители хотят приобрести, соответствует тому их количеству, которое производители предлагают на рынке. При этом на рынке отсутствуют тенденции изменения цен и количества товаров.

КОНКУРЕНЦИЯ

Конкуренция и ее виды

   Рынок немыслим без конкуренции. Американские профессоры эко​номики Кембелл Р. Макконнелл и Стенли Л. Брю утверждают, что «сущ​ность конкуренции заключается в широком рассредоточении экономи​ческой власти внутри составляющих экономику двух главных совокуп​ностей — предприятий и домохозяйств. Когда на конкретном рынке находится большое число покупателей и продавцов, ни один покупа​тель или продавец не может предъявить спрос или предложение на такое количество продукта, которого было бы достаточно, чтобы за​метно повлиять на цену».
   Конкуренция предполагает свободу вступления экономических единиц в любую конкретную отрасль и свободу выхода и нее. Эта свобода необходима для того, чтобы экономика могла надлежащим образом адаптироваться к изменениям вкусов потребителей, техноло​гии или предложения ресурсов. Основное экономическое преимуще​ство рыночной системы заключается в ее постоянном стимулировании эффективности производства.

Виды конкуренции

   Функциональная конкуренция возникает потому, что любую по​требность, можно удовлетворить очень различными способами. И, со​ответственно, все товары, обеспечивающие такое удовлетворение, явля​ются функциональными конкурентами.
   Видовая конкуренция — следствие того, что имеются товары, пред​назначенные для одной и той же цели, но различающиеся каким-то важным параметром. Таковы, например, легковые 5-и местные автомо​били одного класса, но с разными по мощности двигателями.
   Предметная конкуренция — результат того, что фирмы выпуска​ют, по сути, идентичные товары, различающиеся лишь качеством изго​товления или даже одинаковые по качеству. Такая конкуренция иног​да называется межфирменной, что в некоторых случаях верно, однако, следует иметь в виду, что межфирменными обычно являются и два других вида конкуренции.

Совершенная и несовершенная
рыночная конкуренция

   Существует четыре возможные конкурентные структуры, опреде​ляющие собой вид рынка:
   1. Чистая (совершенная) конкуренция.
   2. Монополистическая конкуренция.
   3. Олигополия.
   4. Чистая монополия.
   Рынок, на котором преобладает чистая (совершенная) конкурен​ция — состоит из множества продавцов и покупателей какого-либо схожего товарного продукта, например, пшеницы, меди, ценных бумаг. Ни один отдельный покупатель или продавец не оказывает большого влияния на уровень текущих рыночных цен товара. Продавец не в состоянии запросить цену выше рыночной, поскольку покупатели могут свободно приобрести любое необходимое им количество товара по этой рыночной цене. Не будут продавцы запрашивать цену и ниже рыночной, поскольку могут продать все, что нужно по существующей рыночной цене. Спрос абсолютно эластичен. Рынок для каждой фир​мы невелик. Новым фирмам легко внедриться на рынок, невозможны ограничительные преимущества, так как товары и цены одинаковы. Важную роль играет надежная репутация фирмы. Продавец на этих рынках не тратит много времени на разработку стратегии маркетинга, ибо, до тех пор, пока рынок остается рынком чистой конкуренции, роль маркетинговых исследований, деятельности по разработке товара, по​литики цен, рекламы, стимулирования сбыта и прочих мероприятий ми​нимальна.
   Рынок монополистической конкуренции состоит из множества покупателей и продавцов, совершающих сделки не по единой рыноч​ной цене, а в широком диапазоне цен. Наличие диапазона цен объяс​няется способностью продавцов предложить покупателям разные ва​рианты товаров. Реальные изделия могут отличаться друг от друга ка​чеством, свойствами, внешним оформлением, но эти различия, если они есть, весьма незначительны. Различия могут заключаться в сопутствую​щих товару услугах. Покупатели видят разницу в предложениях и гото​вы платить за товары по-разному. Чтобы выделиться чем-то, помимо цен, продавцы стремятся разработать разные предложения для разных рыночных сегментов и широко пользуются практикой присвоения то​варам марочных названий, рекламой, методами личной продажи. В свя​зи с наличием большого числа конкурентов, стратегии их маркетинга оказывают на каждую отдельную фирму меньше влияния, чем в услови​ях монопольного рынка.
   Рынок олигополии (олигополистическая конкуренция) состоит из небольшого числа продавцов, весьма чувствительных к политике ценообразования и маркетинговым стратегиям друг друга. Товары мо​гут быть схожими (сталь, алюминий), а могут быть и несхожими (автомо​били, персональные компьютеры). Небольшое число продавцов объясняется тем, что новым претендентам трудно проникнуть на этот рынок. Каждый продавец чутко реагирует на стратегию и на действия конку​рентов. Если какая-либо сталелитейная компания снизит свои цены на 10%, покупатели быстро переориентируются на этого поставщика. Другим производителям стали придется реагировать либо тоже сниже​нием цен, либо предложением большего объема услуг. Олигополист никогда не испытывает уверенности, что может добиться какого-либо долговременного результата за счет снижения цен. С другой стороны, если олигополист повысит цены, конкуренты могут не последовать его примеру, и тогда ему придется либо возвращаться к прежним ценам, либо рисковать потерей клиентуры в пользу конкурентов.
   При чистой монополии на рынке всего один продавец. Это мо​жет быть государственная организация (например, почтовое ведомство), частная регулируемая монополия (например, «Кон-Эдисон» в США), или частная нерегулируемая монополия (например, «Дюпон» в период вы​хода на рынок с нейлоном). В каждом отдельном случае ценообразо​вание складывается по-разному. Государственная монополия может с помощью политики цен преследовать достижение самых различных целей. Она может установить цену ниже себестоимости, если этот товар имеет важное значение для покупателей, которые не в состоянии при​обретать его за полную стоимость. Цена может быть назначена с рас​четом на покрытие издержек или получение хороших доходов. А мо​жет быть и так, что цена назначается очень высокой для всемерного сокращения потребления. В случае регулируемой монополии государ​ство разрешает компании устанавливать расценки, обеспечивающие «справедливую норму прибыли», которая даст организации возмож​ность поддерживать производство, а при необходимости и расширять его. И наоборот, в случае нерегулируемой монополии фирма сама вольна устанавливать любую цену, которую только выдержит рынок. И, тем не менее, по ряду причин, фирмы не всегда запрашивают максимально возможную цену - тут и нежелание привлекать конкурентов, и стрем​ление быстрее проникнуть - благодаря невысоким ценам - на всю глубину рынка.
	Чистая конкуренция

	Характеризуется: 
	1. Множеством мелких фирм. 2. Однородностью продукции. 3.    Отсутствием затруднений на вход и выход (из отрасли). 4.   Равным доступом ко всем видам информации. 

	Монополистическая конкуренция

	Характеризуется: 
	1.    Множеством мелких фирм. 2.    Неоднородностью продукции. 3.    Отсутствием затруднений на вход и выход (из отрасли). 4.    Несколько ограниченным доступом к информа​ции. 

	Олигополия (Дуополия)

	Характеризуется: 
	1 .    Небольшим числом крупных фирм. 2.    Неоднородностью (или однородностью) про​дукции. 3.    Возможными затруднениями при выходе (из отрасли). 4.    Несколько ограниченным доступом к информа​ции. 

	Монополия

	Характеризуется: 
	1 .    Одной фирмой. 2.    Уникальностью продукции. 3.    Практически не преодолимыми барьерами на . вход. 4.    Несколько ограниченным доступом к информа​ции. 

	Разнообразие видов монополий (по Элвину Дж. Долану и Дэйвиду Е. Линдсею)

	Закрытая монополия 
	Естественная монополия 
	Открытая 

монополия 

	Монополия, защи​щенная юридическими за​претами, наложенными на конкуренцию. 
	Отрасль, в которой долгосрочные средние издержки минимальны, только когда одна фирма обслуживает весь рынок. 
	Монополия, при которой одна фирма по крайней мере на некоторое время становится единствен​ным поставщиком про​дукта, но не имеет спе​циальной защиты от конкуренции. 


ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВО

Общая характеристика предпринимательства

   Предпринимательство — это самостоятельное организационно-хозяйственное новаторство на основе использования различных воз​можностей для выпуска новых товаров или старых — новыми метода​ми, открытия новых источников сырья, рынков сбыта с целью получения прибыли и личной самореализации.
   В экономической теории понятие «предприниматель» появилось в XVIII в. и часто ассоциировалось с понятием «собственник». У его ис​токов стоял английский экономист Р. Кантильон, впервые внесший тер​мин «предприниматель» в экономическую теорию. По Кантильону, пред​приниматель — это человек с неопределенными, нефиксированными доходами (крестьянин, ремесленник, торговец, разбойник, нищий и т. д.). Он покупает чужие товары по известной цене, а продавать свои будет по цене, ему пока неизвестной. Отсюда следует, что риск — главная отличительная черта предпринимателя, а его основная экономическая функция состоит в приведении предложения в соответствие со спро​сом на различных товарных рынках.
   А. Смит также характеризовал предпринимателя как собственника, идущего на экономический риск ради реализации какой-то коммер​ческой идеи и получения прибыли. Он сам планирует и организует производство, распоряжается его результатами и т. п.
   Ж.-Б. Сэй характеризовал предпринимателя как лицо, которое бе​рется за свой счет и риск и в свою пользу произвести какой-нибудь продукт. Он подчеркивал активную роль предпринимателя как эконо​мического агента, комбинирующего факторы производства как посред​ника, обладателя знаний и опыта.
   По мнению И. Шумпетера, предприниматель не обязательно дол​жен быть капиталистом, владельцем, он может быть и управляющим. Обособление собственности от управления, а следовательно, от пред​принимательства, в наибольшей степени свойственно гигантским акци​онерным компаниям.
   С учетом рассмотренных подходов можно выделить следующие основные функции предпринимательства: новаторскую, органи​зационную, хозяйственную, социальную и личную. Новаторская функ​ция состоит в содействии процессу продуцирования новых идей, осуще​ствлении опытно-конструкторских разработок, создании новых товаров и предоставлении новых услуг. Организационная — во внедре​нии новых форм и методов организации производства, новых форм заработной платы и их оптимальном сочетании с традиционными, в рациональном соединении формы единичного разделения труда, ос​новных элементов системы производительных сил и контроля за их выполнением. Хозяйственная функция предпринимательства сводит​ся к наиболее эффективному использованию трудовых, материаль​ных, финансовых, интеллектуальных и информационных ресурсов. Со​циальная — состоит в изготовлении товаров и услуг, необходимых обществу в соответствии с главной целью, требованиями действия ос​новного экономического закона. Личная функция предусматривает са​мореализацию личной цели предпринимателя, получение удовлетворе​ния от своей работы.
   Для характеристики предпринимательства как экономической кате​гории важно установить его субъекты и объекты. Субъектами пред​принимательства могут быть, прежде всего, частные лица (организаторы единоличного, семейного, а также более крупного производства). Дея​тельность таких предпринимателей осуществляется как на основе соб​ственного труда, так и с привлечением наемного. Предпринимательс​кая деятельность может осуществляться также группой лиц, связанных между собой договорными отношениями и экономическим интересом. Субъектами коллективного предпринимательства выступают акционер​ные общества, арендные коллективы, кооперативы и т. д. В отдельных случаях к субъектам предпринимательства относят и государство в лице его соответствующих органов. Таким образом, в рыночной экономике существуют три формы предпринимательской деятельности: государ​ственная, коллективная, частная, каждая из которых находит свои «ниши» в хозяйственной системе.
   Объектом предпринимательства является осуществление наибо​лее эффективной комбинации факторов производства с целью мак​симизации дохода. Предприниматель комбинирует ресурсы для изго​товления новых, неизвестных потребителям благ, открывает новые спо​собы производства товара, осваивает новые рынки сбыта, новые ис​точники сырья.
   Предпринимательство — это особый тип экономического мышле​ния. Центральную роль здесь играет личность предпринимателя. Пред​приниматель должен уметь:
   • принимать нестандартные новаторские решения в стандартных и в неопределенных ситуациях;
   • оперативно оценивать инновации с позиции их конечной эф​фективности;
   • оценивать рыночную конъюнктуру с позиции получения допол​нительной прибыли;
   • рисковать;
   • анализировать информацию и делать правильные с позиции рыночной конъюнктуры выводы.
   Эти способности предпринимателя реализуются в совокупности основных направлений его практической деятельности. Среди них:
   • изучение потребностей покупателей и их платежеспособности;
   • определение параметров изделий, вида производства, объемов выпуска товаров, намеченных к производству, рынков сбыта и каналов движения продукции;
   • выявление, исходя из намеченной производственной программы необходимых сырьевых ресурсов и рынков, где нужное сырье можно закупить по наиболее низким ценам;
   • выбор наиболее совершенной технологической схемы произ​водства и источник ее постоянного обновления;
   • организация и управление производством товаров, намеченных к продаже.

Виды и хозяйственно-правовые формы 

предпринимательской деятельности
   В Законе РФ «О предприятиях и предпринимательской деятельно​сти» сказано, что предпринимательство (предпринимательская де​ятельность) — это инициативная самостоятельная деятельность граж​дан и их объединений, осуществляемая на свой страх и риск и под свою имущественную ответственность, направленная на получение при​были.
   Предприниматель может заниматься любыми видами деятельности, если они не запрещены законом, включая хозяйственно-производствен​ную, торгово-закупочную, инновационную, консультационную и др., ком​мерческое посредничество, а также операции с ценными бумагами.
   Указанные виды деятельности могут осуществляться непосредствен​но одним человеком или коллективом (партнеры), с применением наем​ного труда или без него, с образованием юридического лица или без него. Субъектами предпринимательства могут быть:
   • граждане РФ и других государств, не ограниченные в установ​ленном законом порядке в своей деятельности;

   • граждане иностранных государств и лица без гражданства в пределах полномочий, установленных законом;
   • объединения граждан (партнеры).
   Статус предпринимателя приобретается только посредством госу​дарственной регистрации предприятия. В тех случаях, когда предпри​нимательская деятельность ведется без применения наемного труда, она регистрируется как индивидуальная трудовая деятельность, а с привлечением наемного труда — как предприятие.
   Из этого следует, что предпринимательская деятельность осуще​ствляется в двух формах:
   • самим собственником средств производства на свой страх и риск и под свою имущественную ответственность (индивидуаль​ная трудовая деятельность),
   • руководителем предприятия от имени собственника. Пределы распоряжения такой собственностью регулируются контрактом (договором), определяющим взаимные обязательства сторон. В этом договоре указываются ограничения прав в использовании имущества и проведении отдельных видов деятельности, поря​док и условия финансовых взаимоотношений и материальной ответственности сторон, основания и условия расторжения до​говора.
   Собственник имущества не имеет права вмешиваться в деятель​ность предпринимателя после заключения договора с управляющим (предпринимателем) за исключением случаев, предусмотренных дого​вором, уставом предприятия и законом.
   Предпринимательская деятельность может осуществляться в раз​личных видах. Так, между субъектами предпринимательской деятель​ности могут складываться различные партнерские отношения — это отношения нескольких предпринимателей, закрепленные договором, направленные на получение дохода путём реализации совместного проекта, сделки, поставки продукции в товарной или денежной форме с целью удовлетворения интересов потребителя как основного субъекта экономических отношений.
   Партнерские отношения могут быть разделены на несколько ви​дов: коммерческие, производственные, финансовые, страховые, посред​нические. В зависимости от этого выделяют:
   1) Коммерческое предпринимательство — торговля товарами и услугами различного назначения. Здесь субъектами отношений выс​тупают предприниматель, обладатель товара (производитель), покупа​тель товара. Объектом предпринимательских отношений здесь явля​ется товар, который может удовлетворить чью-либо потребность.
   2) Финансовое предпринимательство — такой вид предприни​мательства, в котором объектом купли продажи выступают деньги, цен​ные бумаги и иностранная валюта. Суть финансового предпринима​тельства заключается в том, что предпринимательский доход получает​ся от перепродажи денежных и финансовых средств обладателя де​нежных и финансовых средств. Субъектами предпринимательства здесь выступают предприниматель, покупатель и продавец денежных и фи​нансовых средств. Объектом предпринимательства являются финан​совые средства.
   3) Основу производственного предпринимательства составля​ют средства производства любой направленности. Это самое сложное направление предпринимательской деятельности, требующее многих финансовых, материальных, творческих и интеллектуальных усилий. Конечным продуктом производственного предпринимательства стано​вится выпущенный товар, который является объектом предприниматель​ской деятельности.
   4) Страховое предпринимательство состоит в том, что предпри​ниматель гарантирует страхователю за определенный процент возме​щение ущерба застрахованного имущества, ценностей, жизни в резуль​тате страхового случая.
   5) Распространенным видом предпринимательской деятельности является посредническое предпринимательство. Посредники не про​изводят продукцию, а оказывают посреднические услуги. Место по​средника между продавцом и производителем товаров. Главным инст​рументом посредника является наличие банка информации о постав​щиках и покупателях товаров. Информация, как фактор посредничес​кого предпринимательства оплачивается в определенном размере.
   Необходимо также различать индивидуальное, коллективное и го​сударственное предпринимательство.
   Индивидуальное предпринимательство направлено на получение личного дохода или прибыли. Как заметил П. Самуэльсон, чтобы стать единоличным собственником, ни у кого не надо просить разрешения. 

Индивидуальный предприниматель от своего имени и на свой риск.
   Индивидуальный предприниматель несет полную и неограниченную ответственность за результаты своей деятельности всем своим имуще​ством, а в критических ситуациях оно может быть даже конфисковано.
   Индивидуальный предприниматель отличается следующим рядом характерных черт:
   • Предпочитает принимать решение самостоятельно;
   • Восприимчив к новому, нацелен на получение результатов;

   • Любит рисковать;
   • Хочет видеть результаты своей деятельности, открыт одновре​менно для конструктивной критики и похвале;
   • Стремится принимать активное участие в бизнесе, и поэтому ча​сто безмерно счастлив в своем успехе;
   • Любит быстрое развитие и нововведения;
   • В деловом окружении, при расширении бизнеса чувствует себя как рыба в воде;
   • Крайне требователен к себе и к способностям своих компаньо​нов.
   Таким образом, индивидуальный предприниматель единолично при​нимает все решения по производственно-хозяйственной деятельности. Преимуществом индивидуального предпринимательства является ми​нимальный контроль со стороны государства (это позволяет самосто​ятельно расширять прибыль), мобильность действий предпринимателя (это дает возможность менять виды деятельности), приемлемые нало​говые условия.
   В коллективном предпринимательстве хозяйственные операции осу​ществляются коллективным субъектом. Для этого образуется пред​приятие (товарищество).
   Предпринимательская деятельность в любой сфере регулируется государством через механизм финансовой системы (через налоги, кре​диты, страхование и т.п.). В то же время она опирается на правовую базу независимо от видов предпринимательской деятельности и от форм собственности.
   В современных условиях предпринимательская деятельность — это средство не только дохода, заработка, но и самовыражения. Отсюда огромное стремление многих людей начать свое дело. Конечно, не любое деловое предприятие приносит успех. Более 50% новых фирм закры​ваются в первый же год своей деятельности из-за низкой рентабельно​сти. Но есть и другая статистика: 90% всех американских миллионеров обязаны своим состоянием созданию собственной фирмы.
   Предпринимательская деятельность может включать в себя разные по своему характеру имущественные отношения, подходы в организа​ции и управлении, что требует соответствующего их правового оформ​ления. Поэтому на практике предпринимательская деятельность осу​ществляется в конкретных хозяйственно-правовых формах (см. рис.). В Российской Федерации структура хозяйственно-правовых форм оп​ределена Гражданским кодексом РФ.
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Хозяйственно-правовые формы предпринимательской деятельности в России
   Все участники предпринимательской деятельности по юридическо​му статусу разделяются на физических и юридических лиц, а по цели деятельности — на коммерческие и некоммерческие организации.
   К физическим лицам отнесены граждане, осуществляющие пред​принимательскую деятельность без образования юридического лица под свою имущественную ответственность. Эта группа лиц представ​лена индивидуальными предпринимателями и крестьянскими хозяй​ствами.
   Юридическими лицами признаются организации, в том числе и создаваемые отдельными гражданами, которые имеют обособленное имущество, самостоятельный баланс, могут приобретать имущественные и неимущественные права и отвечают своим имуществом по возни​кающим в отношении их обязательствам. Основными признаками, де​лающими предприятие юридическим лицом, являются:
   • учреждение и регистрация согласно закону;
   • наличие организованного единства;
   • владение необходимым имуществом;
   • самостоятельная имущественная ответственность;
   • выступление от собственного имени в хозяйственном обороте;
   • собственный расчетный счет в банке.
   Следовательно, как юридическое лицо предприятие является носи​телем присущих только ему имущественных прав и обязанностей, выс​тупает от своего имени и существует независимо от лиц, входящих в его состав.
   Юридические лица дифференцированы, по цели деятельности на коммерческие и некоммерческие организации.
   Коммерческой организацией является предпринимательское об​разование, преследующее извлечение прибыли в качестве основной цели своей деятельности. Некоммерческой организацией является образо​вание, не имеющее извлечение прибыли в качестве цели своей дея​тельности и не распределяющее полученную прибыль среди участни​ков. Она может быть представлена общественными и религиозными организациями, учреждениями, потребительскими кооперативами и бла​готворительными фондами, различными союзами и ассоциациями юри​дических лиц.
   Хозяйственные товарищества и общества — коммерческие орга​низации с разделенными на доли (вклады) учредителей (участников) уставным (складочным) капиталом. Хозяйственные товарищества могут создаваться в форме полного товарищества и товарищества на вере(-коммандитного товарищества).Хозяйственные общества могут созда​ваться в форме акционерного общества, общества с ограниченной или дополнительной ответственностью. В товариществах и обществах объе​диняются средства и усилия их участников для достижения единой хозяйственной цели. Товарищества характеризуются более тесными личными отношениями участников, это чаще всего объединения лиц, в которых личные качества участников имеют определяющее значение. В обществах на первом плане — объединение капиталов, а личные ка​чества участников не имеют решающее значение.
   Полным признается товарищество, участники которого (полные товарищи) в соответствии с заключенным между ними договором зани​маются предпринимательской деятельностью от имени товарищества и
несут ответственность по его обязательствам принадлежащим им иму​ществом.
   Товарищество на вере (коммандитное товарищество) — това​рищество в котором вместе с участниками осуществляющими от имени товарищества предпринимательскую деятельность и отвечающими по обязательствам товарищества своим имуществом, имеется один или несколько участников-вкладчиков (коммандистов), которые несут риск убытков, связанных с деятельностью товарищества, в пределах сумм внесенных ими вкладов и не принимают участия в осуществлении това​риществом предпринимательской деятельности.
   Общество с ограниченной ответственностью — учреждается одним или несколькими лицами. Уставный капитал разделен на доли, которые определяются в учредительном договоре. Участники обще​ства с ограниченной ответственностью не отвечают по его обязатель​ствам и несут риск убытков, связанных с деятельностью общества в пределах стоимости внесенных ими вкладов.
   Общество с дополнительной ответственностью — учреждается одним или несколькими лицами уставной капитал которого разделен на доли определенный учредительными документами. Участники тако​го общества солидарно несут субсидиарную ответственность по его обязательствам своим имуществом в одинаковом для всех кратном раз​мере к стоимости их вкладов, определяемом учредительными докумен​тами общества.
   Акционерное общество — общество, уставный капитал которого разделен на определенное количество акций. Участники акционерно​го общества не отвечают по его обязательствам и несут риск убытков, связанных с деятельностью общества, в пределах стоимости принадле​жащих им акций.
   Акционерные общества могут быть открытого и закрытого типа. Акционерное общество, участники которого могут отчуждать принад​лежащие им акции без согласия других акционеров, являются открыты​ми акционерными обществами. Акционерное общество, акции которо​го распределяются только среди его учредителей или иного заранее определенного круга лиц, признается закрытым акционерным обще​ством.
   Дочерние и зависимые общества. Хозяйственное общество яв​ляется дочерним если основное хозяйственное общество с преоблада​ющим участием в уставном капитале имеет возможность определять решения, принимаемые таким обществом. Основное общество может влиять на дела дочернего двумя способами: а) давать общие направления деятельности, не вмешиваясь в конкретные сделки б) давать обя​зательные указания по конкретным сделкам. Зависимое хозяйствен​ное общество является таковым, если другое(преобладающее) обще​ство имеет более двадцати процентов голосующих акций акционерно​го общества или двадцати процентов уставного капитала общества с ограниченной ответственностью.
   Производственный кооператив - добровольное объединение граждан на основе членства для совместной производственной дея​тельности.
   Унитарное предприятие — коммерческая организация не наде​ленная правом собственности на закрепленное за ней собственником имущество. Имущество унитарного предприятия неделимо. Унитарны​ми могут быть только государственные или муниципальные предприя​тия. Унитарное предприятие может быть основано на праве хозяй​ственного ведения или на праве хозяйственного управления.
   Государственное предпринимательство. Предпринимательство как особая форма экономической активности может осуществляться как в частном, так и в государственном секторе. Частные предприни​мательские структуры и класс предпринимателей либо возникают в ходе приватизации или разгосударствления, прежних государственных и муниципальных предприятий, либо создаются частными юридически​ми и физическими лицами. С этой точки зрения особенность России состоит в том, что предприятия частного сектора создавались в про​цессе приватизации государственного имущества. Именно в этом про​цессе сформировался слой частных собственников и сам класс пред​принимателей.
   Государство выступает в качестве коллективного предпринима​теля и одного из важных активно действующих субъектов экономичес​кой деятельности, участников рынка и рыночных отношений, а так же как крупный собственник. Государственное предпринимательство яв​ляется существенной" частью общенациональной экономики. Государ​ственное предпринимательство осуществляется через государственные органы управления, которые уполномочены управлять государственным имуществом или через органы местного самоуправления(муниципаль-ные предприятия). Имущество государственных или муниципальных предприятий находится в управлении этих предприятий и они отвечают по своим обязательствам только имуществом.
   Во многих странах с развитой рыночной экономикой доля госу​дарственного сектора составляет 20—30 % национального состояния. Так, в США государственная собственность составляет около 20% на-
ционального богатства, в Италии государственный сектор дает около 40% ВВП, во Франции 30%. Государство является одним из самых крупных работодателей.
   В большинстве стран под государственным контролем остаются энергетические отрасли, железные дороги, коммунальное хозяйство, системы связи.

ПРЕДПРИЯТИЕ В ЭКОНОМИЧЕСКОЙ СИСТЕМЕ

Понятие предприятия

   Основным звеном национальной экономики, в котором осуществля​ется непосредственный процесс производства, является предприятие (фирма). Понятие «предприятие» и «фирма» близки, но не тождественны. Предприятие чаще всего воспринимается как производственно-тех​нический комплекс по производству товаров и услуг. Фирма — это организационно-экономическая, предпринимательская форма коллек​тивной деятельности.
   В России, как в законодательстве, так и в экономической практике понятие «предприятие» используется в широком смысле с включением в него характеристик, присущих «фирме».
   Предприятие — самостоятельная хозяйственная единица, облада​ющая правом юридического лица, использующая имеющиеся ресурсы для производства продукции, с целью удовлетворения общественных потребностей и получения прибыли.
   Что может предприятие?
   1) Оно является владельцем средств производства и продукта труда;
   2) заключает договоры с другими предприятиями;
   3) устанавливает цены на продукцию;
   4) реализует ее;
   5) нанимает и увольняет работников.
   Если взять фазы общественного производства: производство — рас​пределение — обмен — потребление, — то наглядно видно, что пред​приятие отражает интересы всего коллектива в целом. Через предпри​ятие происходит производство товаров и услуг для удовлетворения потребностей населения.
   В сфере распределения предприятие определяет, как будут распре​деляться материальные, трудовые, финансовые ресурсы.

   В сфере обмена предприятие определят рынки сбыта, цену на про​изводимую продукцию, заключает договора с потребителями и постав​щиками.
   В сфере потребления предприятие, концентрируя в своих руках денежную выручку от реализованной продукции, определяет фонд за​работной платы, размеры прибыли, которая может пойти на нужды кол​лектива.
   Предприятие имеет свои экономические интересы:
   • окупаемость затрат;
   • реализация продукции;
   • получение прибыли;
   • обеспечение конкурентоспособности;
   • обеспечение целостности трудового коллектива и повышение степени его жизненного уровня.
   Однако экономические интересы предприятия могут вступать в про​тиворечие с интересами государства, которое формирует свой бюджет за счет налоговых поступлений, а это отражается на интересах пред​приятий.
   Предприятия классифицируются по ряду признаков.
   1. По формам собственности различают: частные, государственные, муниципальные, смешанные.
   2. По характеру деятельности: производственные и непроизвод​ственные.
   3. По сфере деятельности: промышленные, сельскохозяйственные, транспортные, строительные и иные предприятия.
   4. По размерам:
  • крупные (более 500 человек);
  • средние (от 200 до 500 человек);
  • малые (до 200 человек).
   5. Предприятия, целью которых является максимизация доходов, называются коммерческими. Предприятия с целями, отличающимися от цели получения прибыли относятся к некоммерческим.
   Коммерческой деятельности предприятия сопутствуют следующие целевые установки:
   • увеличение объема продаж;
   • достижение более высоких темпов роста;
   • увеличение доли рынка;
   • увеличение прибыли по отношению к вложенному капиталу;
   • улучшение структуры капитала.
   Доминирование той или иной целевой установки предприятия оп​ределяется как состоянием экономики в целом, так и конкретной ры​ночной структурой, в рамках которой оно функционирует.
   6. По признаку доминирующих ресурсов:
   • трудоемкие;
   • капиталоемкие;
   • материалоемкие;
   • наукоемкие.
   7. По количеству видов производимой продукции, предприятия выделяются как:
   • специализированные, то есть выпускающие ограниченное число товаров;
   • многопрофильные, производящие разные товары.
   8. По организационно-правовым формам:
   • хозяйственные общества;
   • хозяйственные товарищества;
   • производственные кооперативы;
   • государственные предприятия;
   • муниципальные предприятия.
   Предприятие устанавливает в силу разделения труда связи с други​ми предприятиями (поставщиками и потребителями). Оно имеет связи с муниципальными, федеральными органами, Центральным банком, на​логовыми службами, коммерческими банками, страховыми компаниями, аудиторскими службами. И хотя предприятие вправе выбирать само​стоятельно режим функционирования, тем не менее, этот режим во многом зависит от многих других субъектов рыночных отношений, с которыми вступает в контакт предприятие.

Структура предприятия

   Предприятие является определенной экономической системой, ко​торая имеет свои элементы, взаимосвязанные между собой. Родственные элементы образуют структуру, а совокупность этих структур — эконо​мическую систему предприятия.
   Выделяют:
   1. Производственно-технологическую структуру, т.е. совокуп​ность элементов — вещественных и личностных, которые обеспечивают весь процесс на предприятии от получения сырья до выпуска готовой продукции.
   2. Организационную структуру. Она предполагает систему раз​деления труда в рампах предприятия, где каждый коллектив выполняет определенную функцию. Например, для промышленного предприятия, это такие цеха, как заготовительные, обрабатывающие, сборочные, транс​портные.
   3. Экономическую структуру. Она предполагает определенную систему нормирования, планирования, материального стимулирования и ответственности за производство продукции.
   4. Управленческую структуру. Она состоит из двух блоков:
   а) управляющий (генеральный директор, заместитель генерального
директора, руководители отделов и подразделений);
   б) управляемый (работники отделов, цехов, участков, непосредственные производители).
На. практике все указанные структуры должны быть взаимосвязаны между собой, это обеспечивается за счет планирования и экономического расчета.

Кругооборот и оборот фондов предприятия

   Совокупность материальных ценностей и денежных средств, исполь​зуемых для обеспечения производственно-хозяйственной деятельности и экономического стимулирования работников, составляют фонды пред​приятия. Они делятся на производственные фонды и фонды непроиз​водственного назначения
   Производственные фонды обеспечивают функционирование про​цесса производства и обращения и одновременно могут существовать в трех функциональных формах: производительной, товарной и денеж​ной.
   Производительная форма фондов предприятий включает в себя производственные здания, сооружение, машины и оборудование, не​завершенное производство, а также; производственные запасы на скла​дах (сырье, материалы, полуфабрикаты).
   Товарная форма представляет собой готовую продукцию, вышед​шую из сферы производства. До оплаты покупателя готовая продук​ция является частью производственных фондов предприятия-изготови​теля.
   Денежная форма производственных фондов — это различные денежные средства, находящиеся на счетах в банках, кассах и на руках подотчетных лиц.
   Все производственные фонды предприятия находятся в непрерывном движении и переходят из одной функциональной формы в другую. Последовательное превращение производственных фондов предприя​тии из одной функциональной формы в другую и возвращение их в первоначальную называется кругооборотом производственных фон​дов.
   Движение производственных фондов, рассматриваемое как по​стоянно повторяющийся процесс, в ходе которого вся авансированная стоимость полностью возвращается к своей исходной форме, называется оборотом фондов. Оборот по времени включает в себя несколько кругооборотов производственных фондов.
   Время оборота складывается из двух частей: времени производ​ства и времени обращений. В свою очередь время производства со​стоит из нескольких периодов: рабочего периода; времени, в течение которого предметы труда подвергаются технологическому воздействию естественных или искусственных процессов (для некоторых отраслей); времени нахождения средств производства в качестве запаса.
   Время обращения включает в себя время на приобретение и транс​портировку необходимых средств производства, время найма рабочей силы, время сбыта готовой продукции.
   Основные фонды с течением времени подвержены физическому и моральному износу.
   Показателем использования основных фондов является фондоот​дача. Она определяется в виде объема производства продукции на единицу стоимости основных производственных фондов. Основные фонды переносят свою стоимость на готовую продукцию и окупаются в течение нескольких кругооборотов.
   Другая часть фондов, существующих в производственной сфере, участвующая в одном производственном цикле и полностью переносящая свою стоимость на готовый продукт, называется оборотными произ​водственными фондами.
   В процессе производства оборотные фонды меняют свою нату​ральную форму, их стоимость целиком возмещается при реализации продукции данного производственного цикла и полностью возвраща​ется предприятию, т.е. в рамках одного кругооборота. По натураль​но-вещественному составу оборотные фонды включают в себя:

предметы труда; быстроизнашивающиеся средства труда и инструмен​ты со сроком службы до одного года: незавершенное производство; средства, авансированные на оплату труда. В числе обобщающих показа​телей использования оборотных фондов относится материалоемкость продукции.

Издержки производства и их виды. 

Формирование себестоимости

   Издержки производства представляют собой совокупность матери​альных и трудовых затрат на производство продукции. Они выступают как экономическая категория, которая отражает, во-первых, отношения, которые возникают между субъектами внутри предприятия по поводу использования живого и овеществленного труда, во вторых, это отно​шения, которые возникают вне предприятия между предприятиями-по​ставщиками материалов, топлива, комплектующих изделий и предприя​тиями, которые используют эти продукты, сырье для производства сво​ей продукции. Издержки всегда принимают количественное выраже​ние, и они рассматриваются через систему натуральных и стоимостных показателей.
   Издержки предприятия должны быть всегда объектом постоянного управления, а это означает, что в этом процессе надо использовать требования экономических законов.
   В экономической науке издержки предприятия рассматриваются как издержки упущенных возможностей (альтернативные издер​жки) и как явные (бухгалтерские) издержки. Последние включа​ют: стоимость сырья, полуфабрикатов, топлива, амортизацию оборудо​вания, заработную плату со всеми начислениями по социальному стра​хованию, административные расходы. Неявные издержки (издержки упу​щенных возможностей) — это те доходы, которые могли бы быть по​лучены на собственные ресурсы, если бы их предоставить за плату, установленную рынком, другим пользователями. Сюда нужно включить процент на собственный капитал, арендную плату за помещение, плату за менеджерскую работу самого предпринимателя.
   Бухгалтерские издержки плюс неявные издержки — это экономи​ческие издержки.
   С точки зрения зависимости величины издержек от объема продук​ции их подразделяют на постоянные издержки и переменные издержки.
   В теории фирмы важную роль играет фактор времени. Поэтому, прежде чем охарактеризовать данные виды издержек, рассмотрим де​ятельность фирмы в различных временных периодах.
   Кратчайшим называется такой период времени, в течение которо​го фирма не может изменить ни один фактор производства.
   Краткосрочным называется такой период времени, в течение ко​торого одни факторы производства остаются постоянными, а другие — переменными. К постоянным факторам будут относиться площадь ис​пользуемых зданий и сооружений, количество применяемых машин и оборудования и др. неизменным остается и количество фирм, действу​ющих в отрасли. В краткосрочном периоде фирма имеет возможность лишь изменять количество используемого сырья, протяженность рабо​чего времени и т.д.
   Долгосрочным называется период времени, достаточный для вне​сения изменений во все факторы производства. Длительный период позволяет скорректировать все возможные направления экономичес​кой деятельности в отношении повышения общей эффективности про​изводства, снижения затрат и увеличения доходности, например, за счет эффекта масштаба производства и экономии на постоянных издерж​ках. Таким образом, в долгосрочном периоде фирма может изменять все параметры производства. Возможно также и появление новых фирм в отрасли.
   Краткосрочный и долгосрочный период также могут делиться на разные отрезки времени.
   Постоянные издержки — это издержки, величина которых в крат​косрочном периоде не изменяется при увеличении или сокращении объема выпуска продукции. Это затраты на эксплуатацию здания, обо​рудования, арендная плата, административно-управленческие расходы, некоторые виды налогов.
   Постоянные издержки можно изобразить графически. Если на оси абсцисс отложить количество выпускаемой продукции (Q), а на оси ординат — издержки (С), то прямая постоянных издержек (FС — Fiхеd Соst) будет параллельна оси абсцисс.
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   Переменные издержки — это издержки, величина которых изме​няется с изменением объема производства. Это затраты на сырье, элек​троэнергию, материалы, на оплату труда. Они обозначаются VC (Variable Cost). Графически их можно представить следующим образом.
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   Переменные издержки увеличиваются или уменьшаются пропорци​онально выпуску продукции. Причем в начальный период деятельность фирмы переменные издержки растут более быстрыми темпами, чем количество производимой продукции. В точке Q1 достигается опти​мальный выпуск продукции, происходит экономия переменных издер​жек. Дальнейшее расширение производства требует более высокого роста издержек по сравнению с объемом производства. Этим объяс​няется необычный вид кривой переменных издержек.
   Общие издержки на производство единицы товара равны сумме общих постоянных и общих переменных издержек производства фирмы в краткосрочном периоде. Общие издержки обозначаются ТС (Total Cost).
TC=FC+VC
   На графике общие издержки будут представлены как сумма кри​вых постоянных и переменных издержек.
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   Производителя часто интересует величина не столько общих издер​жек, сколько средних издержек. Средние издержки (АТС - Average Total Cost) есть частное от деления общих издержек на объем продукции:
АТС=ТС/Q
   Поскольку сумма постоянных издержек постоянна, то средние по​стоянные издержки (AFC — Average Fixed Cost) уменьшаются с ростом объема продукции. Средние постоянные издержки также можно полу​чить путем деления постоянных издержек на количества выпускаемой продукции:
AFC=FC/Q
   Аналогичным образом определяются и средние переменные издер​жки (AVC — Average Variable Cost):
AVC=VC/Q
   Средние переменные издержки достигают своего минимума в точке оптимального объема производства (технологически оптималь​ного размера предприятия).
Графически средние издержки можно представить следующим образом:
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   Понятие средних издержек имеет важное значение для теории фирмы. Так, сравнение средних общих издержек с совокупным дохо​дом фирмы позволяет определить величину прибыли.
   Совокупный доход (TR — Total Revenue) — доход, получаемый фирмой от продажи определенного количества блага. Определяется он следующим образом:
TR=P*Q,

 где Р (price)- цена; Q (quantity) - проданное количество благ.

   Средний доход — доход, приходящийся на единицу проданного
товара.
   Прибыль определяется как разность между общей выручкой и об​щими издержками.
   Выделяют также предельные издержки — это дополнительные из​держки, необходимые для производства дополнительной единицы про​дукции.
   В хозяйственной практике нашей страны для определения издер​жек производства используется категория себестоимости. Себестои​мость отражает в денежной форме текущие затраты на производство и реализацию продукции, включает стоимость потребленных средств производства, средства на оплату труда, косвенные расходы предприя​тия и издержки на реализацию. В составе себестоимости не включает​ся разовые расходы, затраты, не связанные с производством продукции, а также убытки от стихийных бедствий, штрафы и неустойки.
   В соответствии с экономической природой расходов на предприя​тии различают производственную себестоимость, включающую рас​ходы на производство продукции, и полную себестоимость, в состав которой входит производственная себестоимость, а также расходы, свя​занные с реализацией продукции и некоторые другие внутрипроизвод​ственные расходы.
   В строительстве различают сметную, плановую и фактическую себе​стоимость.
   Группировка затрат по элементам составляет структуру себесто​имости. Как правило, она включает в себя четыре группы:
   • материальные затраты (сырье, материал, топливо, энергия);
   • амортизация основных фондов:
   • заработная плата и различные отчисления;
   • прочие затраты, не распределенные по элементам. 
   Исчисление себестоимости единицы продукции называется кальку​ляцией. Основными путями снижения себестоимости продукции
являются:
   • рост производительности труда (уменьшаются расходы на опла​ту труда на единицу продукции);
   • интенсификация использования производственных мощностей и оборудования (снижаются амортизационные расходы на еди​ницу продукции);
   • рост качества продукции (ведет к уменьшению эксплуатацион​ных расходов у предприятия-потребителя продукции);
   • сокращение расходов на обслуживание производства и управ​ления;
   • внедрение достижений НТП новых технологий.

Прибыль и ее формы

   Прибыль занимает важное место в экономической системе. Имен​но прибыль обеспечивает экономическую устойчивость фирмы и ее финансовую независимость.
   Чтобы подсчитать прибыль, надо из той выручки, которую получает предприятие вычесть издержки предприятия.
   Выручка может быть представлена как:
   • общая выручка — это полная сумма выручки от реализации всех произведенных единиц товара;
   • средняя выручка равна цене единицы товара;
   • предельная выручка — это приращение всей выручки при увеличении количества выпускаемой продукции на одну единицу.    

   Следует различить два подхода к понятию прибыли.
   1. Бухгалтерский. Прибыль есть разница между выручкой от реа​лизации и денежными (явными) издержками.
   2. Экономический. Прибыль есть разница между выручкой от реа​лизации и явными издержками плюс неявными издержками.
   Для бухгалтеров прибыль — это то, что остается от общей выручки фирмы после уплаты отдельными лицами и другими фирмами стоимо​сти материалов, капитала и труда, которые были использованы данной фирмой. Такая трактовка прибыли включает только явные издержки, то есть платежи характеризует эффект от предпринимательской дея​тельности.
   Из бухгалтерской прибыли надо вычесть процент на капитал, уста​новленный в данный момент рынком капиталов, ренту за землю и поме​щение, плату за управление. Если в результате такого вычитания остает​ся прибыль, то эта прибыль и будет экономической.
   Различаются валовая и чистая прибыль. Валовая прибыль опре​деляется как разность между ценой реализации продукции и полной себестоимостью. После уплаты из валовой прибыли процентов за кре​дит, налогов, арендной платы, других платежей остается часть средств, образующих чистую прибыль.
   Чистая прибыль используется на производственные и социальные нужды предприятия, в том числе на накопление, на экологию, на подго​товку и переподготовку кадров, на уплату дивидендов и другие цели.
   Для оценки уровня эффективности предприятия используется по​казатель рентабельности, характеризующий прибыльность или убыточность предприятия за определенные период времени (как правило, год). В хозяйственной практике используется несколько показателей рентабельности: рентабельность производства (плановая и фактичес​кая, общая и расчетная).
   Например, общая рентабельность производства определяется отно​шением валовой прибыли к среднегодовой стоимости основных произ​водственных фондов и оборотных средств.
   Факторами роста прибыли являются как те, которые непосредственно связаны сданным предприятием (организация производства, НТП) так и внешние условия (изменение экономической конъюнктуры, получение выгодного госзаказа и т.д.). Сегодня обеспечение прибыльности пред​приятия следует рассматривать как самую главную для российской экономики.

Раздел IV
ОСНОВЫ МАКРОЭКОНОМИЧЕСКОГО АНАЛИЗА

ОБЩИЕ ПОНЯТИЯ О МАКРОЭКОНОМИКЕ.

 СИСТЕМА НАЦИОНАЛЬНОГО СЧЕТОВОДСТВА
Макроэкономика как система
   В отличие от микроэкономики, которая изучает мотивацию поведения производителей и потребителей, механизм их взаимодействия на рынках в условиях конкуренции, макроэкономика представляет собой часть эко​номической теории, рассматривающую функционирование экономики в целом. Когда говорят о ней, то обычно подразумевают национальную экономику, реже — экономику региона. Сложность ее изучения состоит в
следующем:
   1) она включает большие территории и природные ресурсы;
   2) в ней функционирует большое количество предприятий раз​личного профиля, что требует постоянной сбалансированности меж​ду ними;
   3) размеры произведенного продукта и его структура во многом превосходят размеры продукта, произведенного даже крупными кор​порациями (отсюда сложность его реализации);
   4) макросистема представлена различными классами и соц. группа​ми, национальностями, поэтому необходим учет их интересов.
   Основными проблемами, изучаемыми на макроуровне, являются:
   • определение объема и структуры национального продукта и национального дохода;
   • выявление факторов, регулирующих занятость в масштабах на​циональной экономики;
   • анализ инфляционных процессов;
   • изучение механизма и факторов экономического роста;
   • рассмотрение причин циклических колебаний в экономике;
   • исследование внешнеэкономического взаимодействия нацио​нальных экономик;
   • теоретическое обоснование целей, содержания и форм осу​ществления макроэкономической политики государства.
   Макроэкономический подход к изучению экономических явлений и процессов направлен на изучение принципов формирования агрегиро​ванных показателей, характеризующих уровень и тенденции развития экономики в целом: национальный доход, общий объемы занятости, инвестиций, уровень цен, темпы экономического роста. Основные субъек​ты рыночной экономики также рассматриваются как агрегированные совокупности. Это означает, что действия всех экономических агентов интерпретируются в лице одного, выпускающего национальный про​дукт, а все потребители представлены на рынке как совокупный потре​битель, предъявляющий спрос на этот продукт в обмен на доход, полу​ченный от продажи факторов производства. Функционирование мак​росистемы невозможно без участия государства.

Структура макросистемы

Структура макроэкономики может быть рассмотрена с различ​ных точек зрения. Во-первых, с точки зрения развития производи​тельных сил и производственных отношений. Блок производитель​ных сил включает в себя систему средств труда (станки, машины, обо​рудование и т.д.), систему предметов труда (сырье, топливо, материалы, инструмент и т.д.), профессионально-технический уровень работников. Во-вторых, с точки зрения развития экономических отношений (социально-экономических, организационно-экономических, управлен​ческих). К социально-экономическим отношениям на макроуровне относятся, прежде всего, отношения собственности и определяемые ими различные социально-экономические уклады (государственный, мелкотоварный, капиталистический). Организационно-экономические отношения — это отношения специализации, кооперирования, комби​нирования и интеграции отраслей. Функционирование макросистемы невозможно без блока управленческих отношений, важным субъек​том которых является государство. Оно оказывает воздействие на макроэкономические, процессы через свои политические (правитель​ство, президент, законодательное собрание) и экономические, инсти​туты (Центральный банк РФ, Госстрой РФ, Налоговая и таможенная системы и т.д.). В-третьих, с позиции выделения двух основных сфер деятельности — материального производства и сферы услуг — и со​отношения между ними. Экономический потенциал макросистемы во многом зависит и от удельного веса в материальном производстве базовых отраслей промышленности — электроэнергетики, машиностро​ения, строительства, наукоемких отраслей (приборостроение, произ​водство компьютерной техники, средств космической связи и т.д.).
   В каждом из рассмотренных случаев необходимо поддержание определенных пропорций.

Система национальных счетов. Основные макроэкономические показатели

   Система национальных счетов (СНС) - это система статисти​ческих данных состояния и динамики экономики в соответствии с прин​ципами, применяемыми в бухгалтерском учете.
   Эта система появилась в 1952 г. и в последствии неоднократно совершенствовалась. В 1993 г. ООН была одобрена новая СНС, кото​рая рекомендована для внедрения во всех странах в качестве меж​дународного стандарта. В РФ работа по созданию СНС началась в 1988 г. и завершить ее предполагается в 2005 г.
   Система национальных счетов изучает и фиксирует процесс созда​ния распределения и перераспределения ВВП в каждой стране. Осо​бенностью СНС является ее всеохватывающий характер. Она учитыва​ет деятельность всех участников производства материальных благ и
оказания услуг и содержит показатели, которые в обобщенном виде отражают все экономические операции, стадии экономического про​цесса, активы и пассивы производственного процесса.
   СНС дает ступенчатую картину экономических процессов в стране, в том числе по стандартному набору счетов для всех секторов экономи​ки. Секторы экономики включают экономических агентов, занятых од​ним и тем же видом основной деятельности.
   Всего таких секторов шесть:
   1) производственные фирмы и предприятия, выпускающие товары и оказывающие услуги, кроме финансовых услуг, а так же ре​месленники, предприниматели, частные врачи, юристы;
   2) финансовые учреждения и организации;
   3) государственные учреждения;
   4) частные некоммерческие организации (партии, профсоюзы, об​щественные фонды и т.д.);
   5) домашние хозяйства (в этот сектор также включены солдаты и заключенные);
   6) заграница (весь остальной мир) — это все экономические аген​ты за границей, которые осуществляют экономические операции с хозяйствующими субъектами данной страны;
   Основу национальных счетов для экономики в целом составляют шесть следующих счетов:
   • счет производства отражает результаты производственной дея​тельности;
   • счет образования доходов характеризует процесс образования различных доходов (прибыли, заработной платы, доходов от соб​ственности, трансфертных платежей и т.д.);
   • счет распределения доходов показывает как доходы распреде​ляются между основными получателями;
   • счет использования доходов показывает как из располагаемого валового дохода образуется конечное потребление и валовое накопление;
   • счет капитала содержит показатели сбережения, изменения за​пасов, амортизации основного капитала, перечисления капитала;
   • финансовый счет показывает итоговые изменения финансовых активов и пассивов образований и обязательств.
   Взаимосвязи между секторами охватывают все виды операций с товарами и услугами, доходами и расходами. Каждой записи в одном счете соответствует идентичная запись в противоположенном счете.
   В итоге обработки информации составляется комплекс балансо​вых таблиц, показатели которых позволяют определить обобщающие макроэкономические показатели, характеризующие состояние эконо​мики и динамику экономического роста.
   Рассмотрим ряд таких показателей.
   1. Валовой внутренний продукт (ВВП) выражает исключитель​но исчисленную в рыночных ценах совокупную стоимость конечного продукта, созданного в течение года внутри страны с использованием факторов производства принадлежащих как данной стране, так и дру​гим странам.
   2. Валовой национальный продукт (ВНП) представляет собой исчисленную в рыночных ценах стоимость произведенного страной в течение года конечного продукта, в который включается стоимость про​дукта, созданного как в самой стране, так и за рубежом с использова​нием факторов производства, принадлежащих данной стране.
   ВВП и ВНП могут быть рассчитаны методом суммирования добав​ленных стоимостей, методами суммирования потока затрат и потока доходов.
   3. Чистый национальный продукт (ЧИП) — это суммарный объем всех произведенных в стране за год конечных товаров и услуг, исчис​ленных в денежном выражении за вычетом амортизации основных фондов.

ЧНП = ВВП – амортизация

   4. Национальный доход - это исчисленная в денежном выра​жении стоимость вновь созданного в стране в течение года совокупно​го продукта представляющая доход, приносимый всеми факторами производства.

НД = ВВП - амортизация основных фондов - косвенные налоги.

   5. Личный доход показывает сколько денег поступает на цели личного потребления населения и как он отражает перераспределе​ние национального дохода. Для расчета личного располагаемого до​хода необходимо из личного дохода вычесть общий объем налогов, выплачиваемых населением.
   Налог на личный доход в России установлен в размере 13%, что значительно ниже, чем во многих странах мира. Его называют подо​ходным налогом.
   Различают номинальный личный доход, который исчисляется не​посредственно в денежной форме, и реальный личный доход, исчисля​емый с учетом покупательной способности денег.
   Практика показывает, что в условиях усиливающейся инфляции доля потребительских расходов в располагаемом личном доходе имеет тен​денцию к увеличению. При высокой ставке банковского процента и небольшом уровне инфляции доля сберегаемого личного дохода уве​личивается.
   6. Национальное богатство - это совокупность природных ре​сурсов, созданных средств производства, материальных благ, достиже​ний науки, культурных ценностей, образовательного и квалифициро​ванного потенциала, которыми располагает страна.

ЭКОНОМИЧЕСКОЕ РАВНОВЕСИЕ И ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ДИНАМИКА

Совокупный спрос и совокупное предложение

   Совокупный спрос представляет собой объем товаров и услуг, который готовы купить домашние хозяйства, предприятия, правитель​ство, иностранные государства при любом возможном уровне цен. Ос​новными компонентами совокупного спроса являются: потребительс​кие расходы, инвестиционные расходы, государственные расходы, чис​тый экспорт.
   Кривая совокупного спроса АD (от англ. aggregate demand) (см. рис.) показывает количество товаров и услуг, которое потребители го​товы приобрести при каждом возможном уровне цен. Внешне кривая совокупного спроса напоминает кривую спроса на отдельном товар​ном рынке. Различие лишь в том, что она построена в иной системе координат (рис.).
   Характер этой кривой говорит о том, что при повышении уровня цен объем реального ВВП, на который предъявляется спрос, будет мень​ше и соответственно при снижении уровня цен объем реального ВВП будет больше при прочих равных условиях. Под прочими равными ус​ловиями подразумевается влияние неценовых факторов, вызывающих смещение кривой АD. Основными неценовыми факторами совокупно​го спроса являются: увеличение денежной массы, изменение ставок налогов, инфляционные ожидания населения, увеличение государствен​ных расходов. 

Например, увеличение налоговых ставок приведет к смещению кри​вой АD в положение АD1. А увеличение денежной массы приведет к снижению цены денег, т.е. процентной ставки, и будет стимулировать увеличение инвестиционных и потребительских расходов, что вызовет смещение кривой вправо (АD2).
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   Совокупное предложение — это объем всех предназначенных к продаже товаров и услуг при каждом данном уровне цен в стране.
   Кривая совокупного предложения АЗ (от англ. aggregate supply) (рис.) показывает, какой объем совокупного выпуска может быть пред​ложен на рынок производителями при разных значениях общего уровня цен в экономике. Графический анализ совокупного предложения (АЗ) является более сложным, нежели исследование кривой АD, так как в рядах представителей кейнсианского и неоклассического направле​ний отсутствует единое мнение в определении конфигурации этой кри​вой. На рис. представлена «синтетическая» кривая совокупного пред​ложения, которая отражает одновременно взгляды как одного, так и другого направления экономической мысли.
   Кривая совокупного предложения отражает изменения реального объема производства в связи с изменением уровня цен. Обычная кри​вая краткосрочного предложения конкретной фирмы имеет положи​тельный наклон. Возникает вопрос: почему кривая АЗ имеет несколь​ко иную форму? Ответ заключается в том, что в масштабе всей эконо​мики могут сложиться три ситуации:
   • состояние неполной занятости (на рисунке участок I);
   • состояние, приближающееся к уровню полной занятости (отре​зок II);
   • состояние полной занятости (участок III).
   Таким образом, кривая АS как бы склеена из трех отрезков: гори​зонтального, промежуточного и вертикального. Горизонтальный учас​ток в экономической литературе называется «кейнсианским», а верти​кальный — «классическим».
   Кроме общего уровня цен на объем реального ВВП влияют и дру​гие факторы, приводящие к смещению кривой АS (аналогично смеще​нию кривой АD). Важнейшие из них — изменение цен на факторы производства. Например, удорожание такого фактора как труд приве​дет к левостороннему смещению кривой АS, снижение же цены труда выразится в правостороннем смещении. Аналогичные изменения про​исходят в связи с динамикой цен на сырье и материалы, усилением или ослаблением налогового бремени и пр.
   В точке пересечения кривых АS и АD образуется макроэкономи​ческое равновесие, под которым понимается сбалансированность и про​порциональность производства и потребления, предложения и спроса, производственных затрат и результатов, материально-вещественных и финансовых потоков.
   На графике представлены три возможных варианта макроэконо​мического равновесия, т.е. такого состояния экономики, когда весь произведенный национальный продукт полностью реализован (нацио​нальный доход равен совокупным расходам). На практике состояние равновесия длится достаточно непродолжительный период времени. Приспособление экономики в случае отклонения от различных равно​весных состояний в точках Е, Е1 и Е2 будет происходить по-разному. На участке I, когда цены и заработная плата жестки, возвращение в точку равновесия Е1 будет происходить за счет колебаний в объемах реального ВВП. Фирмы будут сокращать или расширять производство при неизменном уровне цен в стране. На отрезке II отклонение от точки Е будет сопровождаться приспособлением экономики к равно​весному состоянию путем изменения и уровня цен и объемов выпуска. На участке III при отклонении от точки Е2 возвращение к равновесному состоянию будет происходить только за счет изменения гибких цен и заработной платы без изменений объема выпуска.
   В теории различают идеальное и реальное макроэкономическое равновесие. Идеальное равновесие — это экономический идеал, теоре​тическое допущение, которое возможно в условиях совершенной кон​куренции при воздействии внешних факторов. Реальное равновесие устанавливается в условиях несовершенной конкуренции при воздей​ствии внешних факторов.

Сущности и типы экономического роста

   Под экономическим ростом принято понимать увеличение объе​мов созданных за определенный период товаров и услуг. Экономичес​кий рост принято измерять относительно предшествующего периода в процентах или в абсолютных величинах. В случае однопродуктового производства может иметь место измерение в физических единицах. Основными показателями экономического роста являются валовой внутренний продукт (ВВП), валовой национальный продукт (ВНП), наци​ональный доход. Другими словами, экономический рост — это ско​рость изменения объема реального ВВП (или ВНП) за определенный период времени. Экономический прирост измеряется по следующей формуле:
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где Yt - ВВП в текущем периоде; Yt-1 - ВВП в предыдущем периоде.
   Конечной целью экономического роста является рост благосос​тояния. В нашей стране длительное время значительная часть ресур​сов в ущерб интересам народа направлялась на потребности военно-промышленного комплекса и неоправданные социально-экономичес​кие проекты, что нанесло трудно устранимый ущерб отечественной экономике.
   Основными факторами (ресурсами) экономического роста яв​ляются:
   • труд;
   • земля (природные ресурсы);
   • капитал;
   • предпринимательские способности;
   • использование достижений НТП.
   Все они относятся к факторам предложения. К числу важнейших факторов следует также отнести и совокупный спрос общества, так как именно он выступает «локомотивом» экономического роста как в количественном, так и в качественном и структурном аспектах.
   Проблема обеспечения необходимых темпов экономического рос​та является для нашей страны первоочередной. В настоящее время темпы экономического роста незначительны (4—6% в год) и для их увеличения необходимо определить возможные источники в количе​ственном и качественном выражении.
   Экономическая наука знает два типа экономического роста:
   1. Экстенсивный, который достигается за счет увеличения коли​чественных факторов, т.е. увеличение национального продукта за счет привлечения дополнительных факторов производства.
   2. Интенсивный, который достигается за счет совершенствования качественных факторов, т.е. за счет применения более совершенных технологий. Результатом интенсификации может явиться не только увеличение объема продукции, но и повышение ее качества.
   Экономическая история не знает интенсивного или экстенсивного типа экономического роста в чистом виде. Всегда имеет место преиму​щественно интенсивный или экстенсивный рост. Отнесение экономи​ческого роста к тому или иному типу осуществляется в зависимости от величины удельного веса прироста производства, полученного за счет качественного или количественного изменения его факторов. В 70— 80-х годах прирост национального дохода СССР лишь на 20—30% обес​печивался за счет интенсивных факторов. Соответствующий показа​тель для развитых в промышленном отношении стран составлял более 50%, а в некоторых странах Юго-Восточной Азии — до 80%.
   Возможна и другая классификация экономического роста — по величине его темпов: положительный, нейтральный и отрицатель​ный (снижение объема ВВП за определенный промежуток времени). На первый взгляд, лучше иметь более высокие темпы. В этом случае общество получит больше продукции и у него будет больше возмож​ностей удовлетворить свои потребности. Но следует учесть два момен​та. Во-первых, каково качество выпускаемой продукции. Во-вторых, какова структура прироста производства (соотношение выпускаемых средств производства и предметов потребления).
   Что касается отрицательных темпов, которые имели место в нашей стране во второй половине XX века, то это — свидетельство кризис​ных процессов в национальной экономике страны. Падение темпов экономического роста, начавшееся в 60-х годах, объясняется рядом обстоятельств.
   1. Высоким удельным весом производства средств производства и огромным количеством производимой военной техники, на лик​видацию которой приходится тратить большие средства.
   2. Ухудшением показателя фондоотдачи (выпуск продукции с еди​ницы производственных фондов).
   3. Так как львиная доля продукции направлялась на военные нуж​ды, то во все возрастающих размерах не хватало продукции машиностроения для обновления действующего производства, которое старело морально и физически, теряло свою произво​дительность.
   Этот процесс резко усилился в 90-е годы в связи с развалом СССР и разрывом налаженных хозяйственных связей между предприятиями. К этому добавились трудности перехода к рыночной экономике.

Роль инвестиций и сбережений в экономическом развитии

   В Федеральном законе РФ «Об инвестиционной деятельности, 
осуществляемой в форме капитальных вложений» от 25.02.99 г. инве​стициям дается следующее определение: «Инвестиции — денежные средства, ценные бумаги, иное имущество, в том числе имущественные права и иные права, имеющие денежную оценку, вкладываемые в объекты предпринимательской и иной деятельности в целях получения прибыли и (или) достижения иного полезного эффекта». Другими словами, ин​вестиции — это виды материальных и нематериальных ценностей, вкла​дываемые в предпринимательскую и другие видь! деятельности с це​лью получения прибыли или достижения социального эффекта. Под инвестиционной деятельностью, в соответствии с законом, стали пони​мать любую форму вложения капитала.
   Объектом инвестиций являются сами инвестиции, которые могут иметь разнообразные формы, указанные в определении инвестиций. Субъектами инвестиционной деятельности являются: государство, орга​низации и предприятия, банки, страховые компании, различные фонды,
население.
   Согласно действующему законодательству инвестиционная дея​тельность на территории РФ может финансироваться за счет:
   • собственных финансовых ресурсов и внутрихозяйственных ре​зервов инвесторов (прибыль, амортизационные отчисления, де​нежные накопления и сбережения граждан и юридических лиц, средства, выплачиваемые органами страхования в виде возме​щения потерь от аварий, стихийных бедствий и т.п.);
   • заемных финансовых средств инвестора (банковские и бюджет​ные кредиты, облигационные займы и другие средства);
   • привлеченных финансовых средств инвестора (средства, полу​ченные от продажи акций, паевые и иные взносы членов трудо​вых коллективов);
   • денежных средств, централизуемых объединениями предприя​тий в установленном порядке;
   • инвестиционных ассигнований их государственных бюджетов и внебюджетных фондов;
   • иностранных инвестиций;
   • собственных финансовых ресурсов (самофинансирование).    

   Инвестиции принято делить на инвестиции в материально-веще​ственной и денежной формах. Инвестиции в материально-веществен​ной форме — это строящиеся производственные и непроизводствен​ные объекты, оборудование и машины и другие товары, призванные развивать и приумножать основные средства. Инвестиции в денеж​ной форме — есть денежный капитал, направляемый на создание ма​териально-вещественных инвестиций, обеспечение выпуска инвестици​онных товаров.
   Валовыми инвестициями в производство называют инвестиционный продукт, направляемый на поддержание и увеличение основного капи​тала. Они складываются из двух составляющих. Одна из них, называе​мая амортизацией, представляет собой инвестиционные ресурсы, не​обходимые для возмещения износа основных средств, их ремонта. Вто​рая — чистые инвестиции, т.е. вложения капитала с целью увеличения, наращивания основных средств посредством строительства зданий и сооружений, производства и установки нового дополнительного обо​рудования.
   В самом общем виде инвестиции могут классифицироваться:
   1. Относительно объекта приложения:
   • материальные инвестиции (прямо участвуют в производствен​ном процессе);
   • финансовые инвестиции (инвестиции в ценные бумаги);
   • нематериальные инвестиции (в подготовку кадров, исследо​вания и разработки, рекламу и т.д.).
   Материальные и нематериальные инвестиции еще называют прямы​ми или реальными, а финансовые — портфельными.
   2. По характеру использования:
   • первичные (нетто-инвестиции) — осуществляемые при осно​вании или покупке предприятия;

   • инвестиции на расширение (экстенсивные инвестиции);
   • реинвестиции — использование свободных доходов, полу​ченных в результате реализации инвестиционного проекта, путем направления их на приобретение или заготовление новых средств производства с целью поддержания состава основных фондов предприятия;
   • инвестиции на замену оборудования;
   • инвестиции на рационализацию (на модернизацию техноло​гического оборудования или технологических процессов);
   • инвестиции на изменение программы выпуска продукции;
   • инвестиции на диверсификацию — связаны с изменением номенклатуры продукции, созданием новых видов продук​ции и организацией новых рынков сбыта;
   • брутто-инвестиции — это нетто-инвестиции и реинвестиции;
   • рисковые инвестиции (венчурный капитал) — инвестиции в новые сферы деятельности, связанные с повышенным рис​ком.
   3. По фактору времени:
• краткосрочные — инвестиции, окупаемые в течение 1 года;
• среднесрочные (в среднем 3—5 лет);
• долгосрочные (10 и более лет).
   Инвестиции являются важнейшей экономической категорией и иг​рают значительную роль как на макро, так и на микроуровнях, в первую очередь, для расширенного воспроизводства, структурных преобразо​ваний, максимизации прибыли и решения многих социальных проблем. Сегодняшнее благосостояние является в значительной мере результа​том вчерашних инвестиций, а сегодняшние инвестиции закладывают основы завтрашнего роста производительности труда и более высоко​го благосостояния.
   Инвестиции предопределяют рост экономики в целом. Поэтому, для того, чтобы Россия смогла на новой, более современной базе восстано​вить свои позиции в мировом хозяйстве в качестве крупной индустри​альной страны со средним уровнем экономического развития и удов​летворительными стандартами жизни населения, потребуются значи​тельные инвестиции.
   В связи с этим в настоящее время перед нашей страной встают две проблемы: рост экономики и превращение России в мощное индустри​альное государство. На данный момент нет иных, более действенных способов для спасения нашей экономики, чем верная и последователь-
ная инвестиционная политика, путем которой осуществится создание благоприятного инвестиционного климата. Среди мер общего харак​тера в качестве первоочередных можно назвать:
   — усиление работы Государственной Думы над Гражданским и Уго​ловно-процессуальным кодексами РФ, нацеленной на создание в стране цивилизованного некриминального рынка;
   — пересмотр налогового законодательства в сторону его упро​щения и стимулирования производства;
   — мобилизация свободных средств предприятий и населения на инвестиционные нужды путем повышения процентных ставок по дивидендам и вкладам;
   — снижение темпов инфляции;
   — совершенствование предусмотренного законодательством ме​ханизма банкротства.
   С инвестициями тесно связано понятие «сбережения». Сами по себе сбережения являются источником инвестиций. Избыточные сбе​режения представляют собой тормоз экономического роста, а поэтому проблема трансформации сбережений в инвестиции является актуаль​ной. Для активизации данного процесса необходима склонность к ин​вестированию, которая определяется рядом факторов: процентная ставка, уровень налогообложения, темпы инфляции и т.д.
   Для облегчения анализа взаимосвязи сбережений и инвестиций предположим:
   1) что существует «закрытая экономика», т.е. только экономика внутри страны (национальная экономика);
   2) что макроэкономический процесс осуществляется в условиях невмешательства государства;
   3) что сбережения являются только личными.
   Из рис. видно, что чем выше ставка процента, тем больше денег будет сберегаться, а кривая сбережений будет восходящей. Кривая же инвестиций будет нисходящей по мере падения ставки процента и ро​ста сбережений.
   Оптимальным для экономики признается состояние, когда сбереже​ния полностью используются (трансформируются) в инвестиции, т.е. 3 = I. В достижении такого состояния решающую роль играет уровень процентной ставки. Однако кроме него на сбережения влияют и дру​гие факторы:
   • необходимость сделать крупные покупки, стоимость которых превышает размеры ЗП;
   • возможность дать образование детям;
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   • целесообразность защитить себя от непредвиденных случаев;
   • «автоматические» сбережения, т.е. без всяких веских причин.   

   Взаимосвязь доходов, сбережений и инвестиции схематично
можно выразить в виде замкнутого круга (рис.).
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   Для количественного измерения соотношения между инвестиция​ми и доходом применяется мультипликатор: К=∆DY/∆DI. Он коли​чественно определяется как отношение прироста дохода к приросту любого из компонентов расходов, вызвавших этот приростов данном случае инвестиций).

ЦИКЛИЧНОСТЬ РАЗБИТИЯ РЫНОЧНОЙ ЭКОНОМИКИ 

Виды циклов
   Еще в первой половине XIX в. экономистами была замечена осо​бенность экономических систем с рыночным механизмом управления, проявлявшаяся в повторении состояний, в которых они находились. Это обусловливается тем, что стремясь к расширению производства, к завоеванию возможно большего рынка, который в каждый данный момент имеет пределы, владельцы фирм (предприятий) периодически создают ситуацию перепроизводства товаров. Оно проявляется в пе​ревесе предложения над спросом по какому-либо товару, когда цена товара понижается до того уровня, при котором издержки на произ​водство продукции превышают ее рыночную цену, т.е. для значитель​ной части производителей прибыли нет.
   Пытаясь выявить причины перепроизводства, экономисты обратили внимание на повторяемость таких процессов как повышение или пони​жение спроса, увеличение объемов производства или его снижение. Выявилась и определенная последовательность в чередовании этих процессов — циклов.
   ЦИКЛ характеризуется последовательностью протекания экономи​ческих процессов в определенном режиме, когда в экономике происхо​дят изменения основных параметров — рост ВНП сменяется спадом, за которым снова следует рост.
   Каковы же наиболее характерные виды циклов, присущие произ​водственной деятельности и экономическому развитию?
   ИНВЕСТИЦИОННЫЕ ЦИКЛЫ. Они свойственны строительному про​изводству. Инвестиционный цикл включает следующие четыре фазы:
   1) подготовительную (накопление ресурсов);
   2) собственно строительство;
   3) отделочных работ;
   4) пуско-наладочных работ.
   В бывшем СССР инвестиционный цикл в силу с порочной практики распыления капиталовложений продолжался в среднем 10—12 лет. Это в 3—4 раза продолжительнее, чем в промышленно развитых странах Запада с рыночной экономикой.
   СЕЛЬСКОХОЗЯЙСТВЕННЫЕ ЦИКЛЫ. Здесь можно говорить о ритмичности двоякого рода. Во-первых, есть ритмичность сезонная — время сеять и время убирать урожай. Во-вторых, рит​мичность биологическая, сельхозкультуры плодоносят циклично, в полеводстве после нескольких активных лет наступает год спа​да.
   ПРОМЫШЛЕННЫЕ (ЭКОНОМИЧЕСКИЕ) циклы. Типичная для стран с рыночной экономикой и наиболее обстоятельно исследуемая эконо​мической наукой форма движения национальных экономик и мировой экономики в целом.
   ТЕХНОЛОГИЧЕСКИЕ ЦИКЛЫ. Имеют продолжительность пример​но 10 лет. В рамках этих циклов происходит массовое обновление основных технологий. Они получили название циклов Кузнеца (по имени американского экономиста Саймона Кузнеца).
   ДЛИННЫЕ ВОЛНЫ в экономике или БОЛЬШИЕ ЦИКЛЫ КОНЪЮН​КТУРЫ. Наиболее существенные вклад в теорию длинных волн внес Н.Д. Кондратьев (1892—1938 гг). В научной литературе — как отече​ственной, таки и западной — длинные волны часто именуются волнами (циклами) Кондратьева.
   Периодизация больших циклов по Кондратьеву выглядит следующим образом:

	ПОДЪЕМЫ
	СПАДЫ

	1789-1814
	1814-1849

	1849-1873
	1873-1896

	1896-1920
	1920-1945

	1945-1973
	1973-1982

	1982-2017
	


   Современное видение проблемы равновесия национальных эконо​мических систем очень близко к кондратьевскому. Выделяется обыч​но три вида равновесия.
   Первое — равновесие рыночного спроса и предложения на потре​бительские товары. Отклонения от него могут быть краткосрочными и длительными. Краткосрочное устраняется моментально или поступле​нием товара со склада в торговлю — или включением резервных мощ​ностей. Длительное преодолевается в три-четыре года путем перепро​филирования производства товаров для населения.
   Второе — равновесие рыночного спроса на оборудование. Оно созревает 8—12 лет и устраняется переливом капитала. Это есть про​мышленные циклы.
   Третье — равновесие на рынке промышленной инфраструктуры и рабочей силы. Это — длинные циклы (волны), продолжительностью 40-60 лет.
   Трехцикличную схему развития, основанную на трех видах рав​новесия, окончательно сформулировал видный экономист Йохан Шум-петер. Каждый цикл определен соответственно периодом (по име​нам открывших эти циклы экономистов): в 55 лет — циклы Кондрать​ева, в 10 лет — циклы Жуглара, в 3 года 4 месяца - циклы Китчина. Циклы эти взаимодействуют. Каждый цикл Кондратьева содержит несколько циклов Жуглара, а каждый цикл Жуглара — несколько циклов Китчина.

Экономические (промышленные) циклы.

Фазы цикла

   Среди разнообразия циклов, названных выше, наибольшее значение по воздействию на текущую деловую конъюнктуру и на длительный экономический рост имеет промышленный или экономический цикл. Исследование его особенностей, фаз, причин и последствий, способов воздействия на него — постоянно в центре внимания экономический науки.
   Прежде всего, о самом понятии. ЭКОНОМИЧЕСКИЙ (ПРОМЫШЛЕН​НЫЙ) ЦИКЛ — волнообразное движение экономики (экономический рост), в ходе которого экономика проходит сменяющие друг друга и периодически повторяющиеся фазы.
   Экономические циклы отличаются друг от друга продолжительнос​тью, интенсивностью смены состояния, но все они проходят одинако​вые фазы. Фазы эти по-разному именуются различными исследовате​лями-.
   В теории марксизма они обозначены терминами: кризис, депрессия, оживление и подъем (рис. 1).
   Й. Шумпетер говорит о фазах процветания, спада, депрессии и ожив​ления. К.Р. Макконнелл и Брю называют пик, спад, депрессию и ожив​ление (рис. 2).
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   Поскольку экономические циклы различаются по продолжительности и глубине, некоторые западные экономисты предпочитают говорить] не о циклах, а об экономических колебаниях, отмечая при этом, что циклы, в отличие от колебаний, предполагают регулярность.
   ВНЕШНЮЮ КАРТИНУ каждой фазы цикла и перехода от одной] фазы к другой можно представить в следующем виде.
   ПИКОВАЯ ТОЧКА фазы подъема (А1 на рис. 1 и А на рис. 2) характеризуется полной занятостью и оптимальной загрузкой мощностей. Цены имеют тенденцию к повышению. В этой точке ВНП — максимальный, т.е. производство (совокупное предложение) выше совокупного платежеспособного спроса, рост деловой активности прекращен. Цикл переходит в следующую фазу.
   КРИЗИС ИЛИ СПАД — фаза цикла, начинающаяся вслед за пиком предыдущего цикла. Сокращается производство и занятость. Снижа​ются цены, падает общая норма прибыли, в результате увеличивается число банкротств, идет «выбраковка» предприятий, прежде всего тех, которые возникли в расчете на максимально выросший в период подъе​ма спрос, т.е. предприятий, которые ориентировались на растущие цены и мало думали об издержках производства.
   Экономический цикл влияет на отдельно хозяйствующих субъектов и отдельные секторы экономики по-разному и в разной степени. Это особенно заметно в фазе кризиса (спада). От падения производства и занятости больше всего страдают отрасли, выпускающие средства про​изводства и потребительские товары длительного пользования, а так​же строительная промышленность.
   Сказывается здесь «эффект отсрочки». Когда конъюнктура ухуд​шается, производители перестают увеличивать закупки инвестиционных товаров, фирмы перестают приобретать новое оборудование, строить заводы, ремонтируют старое оборудование. Аналогичная картина скла​дывается и с потребительскими товарами длительного пользования. Если в период кризиса сокращаются доходы и уменьшается семейный бюджет, то, прежде всего, начинают сокращаться и откладываться по​купки товаров длительного пользования.
   Иначе дело обстоит с потребительскими товарами кратковремен​ного пользования: есть и одеваться люди не перестают и в период кризиса, так как отложить покупку хлеба, молочных и мясных продук​тов до «лучших времен» нельзя. Конечно, спрос уменьшится и здесь, но это произойдет не в такой степени как с товарами длительного пользования.
   По-разному во всех разных отраслях реагируют на кризис и цены. Инвестиционные товары и потребительские товары длительного пользо​вания производятся в основном в отраслях с высокой концентрацией производства. Крупные корпорации, сокращая производство и заня​тость, удерживают цены, не допускают их значительного падения. И, наоборот, отрасли, выпускающие товары кратковременного пользова​ния, довольно часто характеризуются относительно низкой концент​рацией, поэтому падение спроса на их продукцию больше отражается на ценах, чем на объеме производства.
   ДЕПРЕССИЯ рассматривается как стагнация на низшем уровне падение производства и занятости. Производство уже не падает, но еще не растет, сохраняется высокий уровень безработицы. Но именно в
это время начинают создаваться предпосылки последующего роста. Производственные и потребительские запасы рассасываются. Предприниматели начинают предъявлять спрос на новое оборудование, потребители — сначала на товары кратковременного, а позднее и длительного пользования. Депрессия постепенно переходит в оживление.
Некоторые экономисты рассматривают депрессию как продолжающийся глубокий спад. Но и при такой трактовке депрессия характеризуется как фаза, в райках которой начинает оживляться совокупный спрос. Производство и занятость, достигнув дна, начинают постепенно выбираться наверх.
ОЖИВЛЕНИЕ — фаза цикла, когда уровень производства и занятости начинает повышаться. Постепенно начинают повышаться цены и I расти ссудный процент. На товарном рынке растет спрос на новое I промышленное оборудование. Через какое-то время они выходят на « докризисный уровень, после чего начинается подъем.
ПОДЪЁМ — заключительная фаза цикла. Достигается полная занятость, реальный ВНП приближается к потенциальному, но может даже и превзойти его на какое-то время. Уровень цен в фазе подъема повышается. Достигается пик деловой активности, производство работает на полную мощность, безработица сокращается до минимальных размеров при одновременном росте заработной платы. В фазах оживления и подъема наиболее стремительно развиваются именно те отрасли, которые больше всего сократили производство в фазах кризиса и депрессии производство инвестиционных товаров и предметов потребления длительного пользования. После этого цикл в основных своих чертах повторяется.
Материальной основой цикличности, как это видно из характеристики его фаз, является обновление основного капитала и основных фондов домашнего хозяйства. Поэтому ускорение научно-технического прогресса, более быстрое старение основных фондов обусловливает тенденцию укорачивания экономических циклов.
ДОХОДЫ населения и социальная политика , 

Понятие и виды доходов
Под доходами населения понимается сумма денежных средств и материальных благ, полученных или произведенных домашними хозяйствами за определенный период времени. Их роль в жизнедеятельности человека определяется тем, что уровень и структура потребления населения прямо зависит от размера дохода. Уровень доходов членов общества является важнейшим показателем их благосостояния, т.к. определяет возможности материальной и духовной жизни индивидуума: отдыха, получения образования, поддержания здоровья, т.е. удовлетворения различных потребностей.
Совокупность доходов населения, их уровень, структура, способы получения и дифференциация являются основными показателями социально-экономического благополучия общества. Любое реформирование, экономическое или политическое, должно завершиться улучшением благосостояния населения, которое находит свое выражение в росте доходов и потребления большинства граждан страны. Если достижение данной цели осуществляется слишком долго и со значительными потерями для большинства населения, то реформы при всей очевидной их необходимости могут быть отторгнуты, а общество втянуто в политическую и социально-экономическую неустойчивость.
Источниками доходов могут быть как хозяйственная деятельность в рамках правовых норм, так и противоправная. Доходы отдельного домохозяйства подразделяют:
• доходы от трудовой деятельности;
• от собственности и предпринимательской деятельности;
• заемные, передаваемые, донорские доходы;
• трансфертные платежи;
• не учитываемые и безденежные доходы.
Доходы от трудовой деятельности представляют собой доходы, получаемые наемными работниками в виде заработной платы. Заработная плата — это цена, выплачиваемая за использование труда. Хотя на практике она может принимать различные формы (месячный оклад, премия, гонорар и т.д.), для упрощения все это обозначим одним термином - «заработная плата», который будет означать ставки оплаты труда в единицу времени (час, день, месяц).
Заработная плата выполняет несколько функций, основными из которых являются воспроизводственная, стимулирующая, статусная, Регулирующая и производственно-долевая.
Воспроизводственная функция состоит в определении такого абсолютного размера заработной платы, который позволяет осуществлять нормальное воспроизводство рабочей силы. Поэтому эта функция выполняет определяющую роль по отношению к другим. Это стало особенно актуальным в конце 90-х годов, когда все вопросы, касающиеся оплаты труда сводятся к возможностям обеспечения достойного уровня жизни. В случае, когда заработная плата по основному месту работы не обеспечивает работнику и его семье нормальное воспроизводство, возникает проблема дополнительных заработков. А они не всегда вызывают позитивные последствия. Дополнительная работа приводит к истощению трудового потенциала, снижению профессионализма, ухудшению трудовой и производственной дисциплины.
Статусная функция предполагает соответствие трудовому статусу, определяемого размером заработной платы. Трудовой статус — это место работника по отношению к другим работникам. Поэтому размер вознаграждения за труд является одним из главных показателей этого статуса, а его соответствие с трудовыми условиями работника позволяет судить о справедливости размера его заработной платы.
Стимулирующая функция предполагает побуждение работника к трудовой активности, к максимальной отдаче, повышению эффективности труда. Этой цели служит установление размера вознаграждения за труд в зависимости от достигнутых работником результатов. Если же заработная плата не будет зависеть от личных усилий работника, то это приведет к ослаблению стимулирующей функции и, следовательно, к снижению инициативы и трудовой активности. Реализация ее осуществляется руководством фирмы посредством различных систем оплаты труда.
Регулирующая функция воздействует на соотношение спроса и предложения рабочей силы, на формирование персонала и степень его занятости. Эта функция выступает балансом между работниками и работодателем, Основа ее реализации - дифференциация в оплате труда по различным группам работников.
Производственно-долевая функция определяет меру участия живого труда в образовании цены товара, его долю в совокупных издержках производства и издержках на рабочую силу. Эта доля позволяет установить величину стоимости рабочей силы, ее конкурентно способность на рынке труда.
Произошедшие в стране в 90-е годы социально-экономические преобразования привели к существенным переменам в организации заработной платы, выявили ряд социальных проблем, главная из которых — низкий уровень заработной платы. Эта проблема привела к тому, что заработная плата перестала выполнять свои основные функции — воспроизводство рабочей силы и стимулирование труда.  Низкий уровень оплаты труда, и связанная с этим неудовлетворительная структура расходов населения тормозят проведение реформ в социальной сфере.Заработная плата по-прежнему остается основным источником доходов россиян и основная часть доходов (более 70%) расходуется на питание и покупку товаров первой необходимости, а оставшаяся часть недостаточна для оплаты жилья, медицинских услуг и т.п. (табл. 1).
Структура денежных доходов и удельный вес расходов в денежных доходах населения, 

Таблица 1
	Показатель

	1990

	1995

	2000

	2002


	Денежные доходы - всего

	100

	100

	100

	100


	В том числе:

	
	
	
	

	Оплата труда

	76,4

	62,8

	61,4

	66,5


	Социальные трансферты

	14,7

	13,1

	14,4

	14,7


	Доходы от собственности

	2,5

	6,5

	7,1

	4,8


	Доходы  предприниматель-

	3,7

	16,4

	15,9

	12,1


	ской деятельности

	
	
	
	

	Другие доходы

	2,7

	1,2

	1,2

	1,9


	Денежные расходы - всего

	95,0

	96,4

	97,1

	98,3


	В том числе:

	
	
	
	

	Покупка товаров и оплата услуг

	75,3

	70,4

	77,8

	73,2


	Оплата обязательных платежей

	12,2

	5,8

	8,1

	9,2


	и разнообразных взносов

	
	
	
	

	Накопление сбережений

	7,5

	5,4

	4,5

	10,4


	во вкладах и ценных бумагах

	
	
	
	

	Покупка валюты

	-

	14,8

	6,7

	5,5


	Прирост денег на руках у населения
	5,0

	3,6

	2,9

	1,7


	
	
	
	
	


Обесценивание рабочей силы имеет негативные последствия для экономики страны: снижение потребительского спроса, сокращение объемов производимой продукции, снижение мотивации, рост дифференциации доходов отдельных групп населения, торможение научно технического прогресса, так как дешевизна рабочей силы делает ее привлечение более выгодной, нежели совершенствование технологий.
Вторая группа - доходы от собственности и предпринимательской деятельности. Доход от собственности представляют собой арендную плату, или плату за срочное и безвозмездное пользование имуществом по договору аренды (имущественного найма). В РФ аренда допускается во всех отраслях народного хозяйства и может применяться в отношении имущества всех форм и видов собственности: земли, природных ресурсов, имущества предприятий, любого другого имущества, необходимого арендатору для самостоятельного осуществления хозяйственной или иной деятельности. Доход от предпринимательской деятельности представляет собой доход, составляющий часть прибыли, оставшейся у предпринимателя после выплаты процента за; банковскую ссуду. Вкладывая свой или заемный капитал, предприниматель начинает деятельность с целью извлечения дохода на вложенный капитал.
Заемные, передаваемые и донорские доходы выступают как ссудный процент, получаемый кредитором от заемщика за пользование денежной ссудой или в виде процентной ставки, размер которой устанавливается банками. К этому виду доходов также относятся выплаты по дивидендам и проценты по вкладам на отдаваемый в ссуду капитал или ценные бумаги, на государственные внутренние займы, страховые проценты и т.д.
Трансферты — это безвозмездные передачи части дохода или имущества индивида или организации в распоряжение других лиц. Они несут функцию социальной защиты определенной части населения, идут: на выплату пенсий, стипендий, пособий. При помощи трансфертов могут перераспределяться не только денежные доходы, но и экономические возможности. Например, бедные семьи в результате получают больше возможностей дать хорошее образование своим детям. Однако, не следует забывать, что это происходит за счет налогообложения лиц с более высокими доходами, чьи экономические возможности, в какой-то мере, также претерпевают изменения. Социальные платежи могут быть и в натуральной форме и состоять из товаров и услуг, предоставляемых' бесплатно.
Не учитываемые доходы подразделяются на две группы: легальные и нелегальные. К легальным доходам относятся виды доходов, получаемые за любой вид хозяйственной деятельности, не противоречащий законодательству и прошедший регистрацию в государственных органах. Это доходы, которые не представляется возможным учесть, так как они чаще всего представляют собой небольшие суммы поощрения за выполненные работы и услуги.
К нелегальным видам доходов относятся доходы, получаемые за незаконную, скрытую от общества экономическую деятельность, т.е. в теневой экономике. Теневая экономика включает всю экономическую деятельность, которая не регистрируется официальной статистикой и не облагается налогами, т.е. неформальный сектор и, нелегальные по своей природе виды деятельности (контрабанда, торговля оружием, наркотиками, коррупция и т.п.).
По некоторым расчетам, в настоящее время около 40% доходов семей остаются неизвестными налоговому ведомству. В эту сумму наряду с доходами от неформальной занятости входят скрытая оплата труда в формальном секторе, доходы от теневых сделок. По примерным расчетам, на долю собственно неформального сектора приходится около 3/4 всех неучтенных доходов населения.
Наиболее типичными видами неформальной деятельности являются: уличная торговля; услуги населению по строительству, ремонту, пошиву; частные услуги — уборка, приготовление пищи, репетиторство; брокерская и посредническая деятельность. Все они в большинстве случаев осуществляются без патентов, контрактов, не декларируются а налоговой инспекции.
Основными источниками безденежных доходов населения являются общественные фонды потребления и личные подсобные хозяйства. Общественные фонды потребления представляют собой разновидность коллективной формы потребления и образуют материальную базу для функционирования сферы бесплатного обслуживания населения. За счет таких фондов содержаться больницы, школы, детские сады, учреждения культуры. Они отличаются от распределения доходов через оплату труда и собственность тем, что получаемые блага не ; переходят в личную собственность, не образуют дохода в прямом смысле этого слова для каждого человека. Эти блага остаются объектами общественной собственности, используются совместно, увеличивают размеры совокупного дохода на душу населения.
Безденежные доходы формируются и в ходе работ на приусадебных и садово-огородных участках, самозаготовки даров природы, всевозможных домашних работ. Они оказывают существенное влияние на Уровень жизни различных слоев населения, так как произведенная продукция является доходом в натуральной форме. Получение доходов от личных подсобных хозяйств является необходимым условием повышения благосостояния значительной части сельских жителей, пенсионеров, безработных и частично занятых работников.
Доходы населения могут зависеть и не зависеть от рыночной деятельности их субъектов. Первый случай называется функциональным или горизонтальным распределением доходов. Функциональное распределение означает распределение национального дохода между собственниками различных факторов производства (труда, земли, капитала, предпринимательства). К этим видам дохода относят: прибыль предпринимателей, ЗП рабочих и служащих, рента собственников имущества и процент по ЦБ и кредитам.
Во втором случае доходы не зависят от рыночной деятельности (вертикальное распределение). Такой вид доходов получает та часть населения, которая по независящим от нее причинам не может участвовать в рыночной деятельности. К таким категориям населения относятся пенсионеры, инвалиды, иждивенцы, безработные и т.д. В таком распределении всегда участвует государство.
Для оценки уровня и динамики доходов населения используются показатели номинального, располагаемого и реального дохода. Номинальный доход — количество денег, полученное отдельными лица-ми в течение определенного периода. Располагаемый доход — до-ход, который может быть использован на личное потребление или сбережение. Он меньше номинального дохода на сумму налогов и обязательных платежей. Реальный доход - представляет собой количество товаров и услуг, которое можно купить на располагаемый доход в течение определенного периода, т.е. с поправкой на изменение уровня цен. Изменение реального дохода в процентном отношении можно определить как разность процентного изменения номинального дохода и процентного изменения в уровне цен. Так, повышение номинального дохода на 8% при росте цен на 5% дает прирост реального дохода на 3%. Номинальные и реальные доходы находятся в постоянной динамике и не обязательно изменяются в одну и ту же сторону. Например, номинальный доход может увеличиться, а реальный в то же самое время — уменьшиться, если цены на товары растут быстрее, чем номинальный доход.
Важное значение для характеристики благосостояния граждан имеют совокупные доходы всего населения, которые представляют собой объем средств, поступающий в их распоряжение с учетом бесплатных и льготных услуг из общественных фондов потребления. Рост совокупных доходов при неизменных ценах и налогах свидетельствует о повышении возможностей населения для удовлетворения своих потребностей. 
 Проблема дифференциации доходов населения
С переходом к рыночной экономике в нашей стране получение доходов сопровождается неравенством. Дифференциация доходов указывает на различия в уровнях доходов на душу населения. Ее принято рассматривать как внутри- и межгрупповую, так и на уровне предприятия, отрасли, региона.
В экономической теории часто используется кривая Лоренца как показатель, отражающий неравномерность распределения дохода общества между различными группами населения.
Прямая на графике отражает равномерное распределение совокупного дохода между всеми группами населения, т. е. 20% населения получают 20% совокупных личных доходов, 40% — соответственно 40%, и т.д., а отклонения от нее характеризуют степень неравномерности распределения доходов. Если поделим площадь выпуклой фигуры на площадь треугольника, ограниченного осью абсцисс, линией равномерного распределения и прямой, параллельной оси ординат, то получим коэффициент Джини. Если его значение близко к 1, имеем богатое меньшинство и нищее большинство, а если к 0, — в обществе процветает уравниловка.
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линия равномерного распределения дохода  кривая Лоренца в 1990 г.;

  кривая Лоренца в 2002 г. Кривые Лоренца распределения доходов населения России

В нашей стране из года в год продолжает усиливаться тенденция дифференциации благосостояния населения. Если в 1990 г. соотношение средних доходов богатой (20%) и бедной (20%) частей населения равнялось 3,3, то в 2002 г. это соотношение составило 8,2. Коэффициент Джини в 1990 г. был равен 0,260, а в 2002 г. - 0,398 (табл. 2), что превышает пределы, сложившиеся в мировой практике. Для сравнения: в Японии - 0,270, в Швеции - 0,291, в Германии - 0,295, в США -0,329.
Таблица 2 Распределение общего объема денежных доходов населения1
	Показатель

	1990

	1992

	1995

	1998

	2002


	Денежные доходы -

	
	
	
	
	

	всего

	100

	100

	100

	100

	100


	В том числе по 20-

	
	
	
	
	

	процентным группам

	
	
	
	
	

	населения:

	
	
	
	
	

	Первая  (с наимень-

	9,8

	6,0

	6,1

	6,0

	5,6


	шими  доходами)

	
	
	
	
	

	Вторая

	14,9

	11,6

	10,7

	10,5

	10,4


	Третья

	18,8

	17,6

	15,2

	15,0

	15,4


	Четвертая

	23,8

	26,5

	21,7

	21,5

	22,8


	Пятая (с наиболъ-

	32,7

	38,3

	46,3

	47,0

	45,8


	шими доходами)

	
	
	
	
	

	Коэффициент Джини

	
	
	
	
	

	(индекс концентрации

	0,260

	0,289

	0,387

	0,394

	0,398


	доходов)

	
	
	
	
	


Если использовать децильный коэффициент, когда все население разбивается на 10 групп по 10% и сравниваются доходы 10% высшей группы с доходом 10% населения из низшей группы, то ситуация будет выглядеть более удручающей: децильный коэффициент стремится к 20.
Однако есть все основания считать эти данные заниженными, так как богатая часть населения не склонна афишировать свои доходы, а государственные органы статистики не имеют возможности получить достоверную информацию. Это еще раз свидетельствует о том, что бедные продолжают беднеть, а богатые — богатеть.
Среди причин неравномерности распределения доходов выделяют: различия в способностях (физических и умственных), различия образования и квалификации, трудолюбие и мотивацию, профессиональную интуицию и склонность к риску, происхождение, размер и состав семьи, владение собственностью и положение на рынке, удачу, везение и т.д. Все их можно условно разделить на: зависящие и не зависящие от личных усилий доходополучателей. Граница между этими группами факторов может быть более или менее подвижной:
1)  врожденные способности и талант могут не найти применения и не привести к росту дохода, в то время как скромные способности могут быть развиты в результате образования и сильной мотивации;
2)  владение собственностью по наследству может привести как к ее приумножению, так и к утрате объектов собственности и до-ходов от нее.
Как результат усиливающейся дифференциации доходов населения растет проблема бедности. По мнению американского экономиста П. Самуэльсона, критерием бедности является уровень дохода, недостаточный для поддержания прожиточного минимума. Обратим внимание на тот факт, что прожиточный минимум — это не физиологический минимум, который можно определить как уровень дохода, необходимый для физического выживания. Прожиточный минимум, или черта бедности, говорит не о границе выживания, а о некоем минимальном уровне стандарта жизни. Разумеется, этот стандарт будет различным у разных стран и народов и у одной и той же страны на разных этапах исторического развития.
В России до конца 1998 г. порог бедности определяли по схеме, установленной еще в начале рыночных преобразований. Тогда бралась стоимость минимапьного набора продуктов и умножалась на коэффициент 1,46. При этом исходили из того, что бедная семья в России тратит на питание в среднем 68,3% семейного бюджета. Но эта методика все чаще и чаще подвергалась критике, так как многие бедные семьи по полгода и более не платили за квартиру, не в состоянии были приобретать самые необходимые предметы одежды и быта.
Согласно новой методике, прожиточный минимум рассчитывается на основе реальной потребительской корзины. В нее входят не только минимум продовольственных товаров, но и набор промышленных товаров, некоторые товары длительного пользования и необходимые услуги.
Официальный прожиточный минимум (черта бедности), по данным Госкомстата РФ, на конец 2003 г. составил 2112 руб. в среднем по России. Эта цифра не отражает региональных, областных и местных различий в уровне прожиточного минимума. Ниже официальной черты бедности по официальным данным проживает 29 млн. чел (более 20% населения России). Если же за критерий бедности принять уровень, соответствующий методике расчетов Всемирного Банка (доход не выше 100 долл. в месяц на человека), то картина будет еще более плачевной. При таком понимании за чертой бедности окажется более половины населения страны.
 Социальная политика государства
Социальной политикой называется комплекс осуществляемых государством, субъектом Федерации или местным органом власти мероприятий, направленных на регулирование социально-экономических отношений. Социальная политика — одно из важнейших направлений государственного регулирования экономики, так как конечной целью деятельности государства является достижение высокого уровня благосостояния общества и создание условий для его дальнейшего развития. В социальной политике находит свое отражение уровень заботы государства о человеке, степень удовлетворения постоянно растущих потребностей и социально-политической стабильности общества.
Социальная политика государства предполагает наличие:
1)   общественно поддерживаемой социальной доктрины;
2)   конституционных и законодательных установлений и конкретизирующих их; нормативных подзаконных актов по группам и отдельным социальным обязательствам государства;
3)   институционального каркаса и механизмов организации исполнения социальных обязательств государства;
4)  организационной структуры мониторинга и контроля;
5)  ресурсов для реализации предыдущих позиций и для непосредственного исполнения социальных обязательств государства.
В любое время и во всех странах региональные и местные власти сталкиваются с одной и той Же проблемой: как согласовать свои (всегда ограниченные) финансовые и административные ресурсы с необъятным числом конкретных дел, не дающих немедленную финансовую отдачу, и проблем, не имеющих окончательного и вполне удовлетворительного для участвующих сторон решения. Речь идет обо всем, относящемся к так называемой социальной сфере, — о социальной защите неимущих, муниципальном жилье, благоустройстве и т.п.
В России социальные функции региональных и особенно местных властей шире, чем во многих других странах мира, а финансовые ресурсы на их реализацию минимальны. И выход из этого тупика должны сделать социальные обязательства государства. Которые можно определить как конституционную или законодательную зафиксированную совокупность социальных благ (услуг, льгот, субсидий и т.п.), которые государство и только оно, обязуется сделать доступными для своих граждан, причем гарантируя для определенной их части и по определенному кругу этих благ бесплатность последних (т.е. их предоставление за счет бюджетных ресурсов).
В настоящее время основными целями социальной политики являются:
1) достижение улучшения материального положения и условий жизни;
2) обеспечение занятости населения, повышение качества и конкурентоспособности рабочей силы;
3) улучшение демографической обстановки в стране, снижение смертности, особенно детской и граждан трудоспособного возраста;
4) развитие социальной инфраструктуры. Социальная политика решает следующие задачи:
• распределение произведенного общественного продукта и доходов населения для удовлетворения личных и общественных потребностей;
• защита наименее обеспеченных слоев населения;
• создание стимулов для предпринимательства и высокопроизводительного труда, обеспечивающих достижение наивысшей эффективности экономики;
• обеспечение населения достойным жильем, создание наиболее благоприятных условий для труда, быта, отдыха, образования и здравоохранения;
• обеспечение социально-политической стабильности общества как
условия эффективности экономики. Социальная политика по своей сути должна быть долгосрочной, ориентированной на длительную перспективу. Поэтому исходным пунктом ее разработки является выбор перспективной модели социально-экономического устройства общества. Социальная политика должна содержать стратегические установки, направленные на достижение крупномасштабных целей.
Роль государства в проведении социальной политики доходов должна быть направлена на поддержание равновесия доходов и расходов, спроса и предложения. Оно осуществляется через перераспределение доходов населения. Вмешательство государства в сферу доходов становится неизбежным уже потому, что возникает необходимость перераспределять часть доходов с целью преодоления социального неравенства, которое всегда воспринимается как несправедливость.
Государственное регулирование доходов включает в себя комплекс мер законодательного, экономического, административного и контролирующего характера, т.е. деятельность, в которой участвуют все ветви государственной власти. Основными объектами регулирования доходов являются собственно доходы, заработная плата, рынок труда, занятость, подготовка и переподготовка кадров, жилищная политика, защита сбережений.
Меры законодательного порядка включают разработку и принятие законодательных и нормативных актов, таких как Конституция РФ, Гражданский кодекс РФ, Кодекс законов о труде, Указы Президента и Правительства Рф.
Рост минимальной заработной платы относится к экономическим методам и определяется финансовыми возможностями экономики. Минимальный размер оплаты труда — это социальная норма, которая представляет собой низшую границу стоимости рабочей силы самого простого труда в нормальных условиях производства. Он должен быть достаточным для удовлетворения самых необходимых потребностей работника. При разработке минимального размера оплаты труда учитывается размер минимального потребительского бюджета, исчисляемого дифференцировано применительно к различным категориям работников, видам производства и регионам страны. По заключению Международной комиссии, созданной по инициативе ЕС в 1989 г., справедливой считается минимальная заработная плата, которая достигает 68% национальной средней заработной платы. В развитых странах этот принцип соблюдается неукоснительно. В России, к сожалению, существует значительное отставание минимальной заработной платы от величины прожиточного минимума. Ее уровень не гарантирует удовлетворения даже физиологических потребностей' . Установление экономически обоснованного размера минимальной оплаты труда - первый шаг на пути перераспределения доходов и снижения в дифференциации в оплате труда и норма для соблюдения минимального стандарта жизни.
Кроме этого, к экономическим методам относят: налоговую политику, политику регулирования цен, оплату труда работников предприятий бюджетной сферы. Через совершенствование налоговой системы государство способно переложить налоговое бремя на богатые слои населения. Для этого используются прогрессивные ставки налогообложения лиц со сверхвысокими доходами и снижение, и полное освобождение от подоходного налога лиц, имеющих доход ниже прожиточного минимума.
Меры административного характера основаны на использовании потенциала властных структур, действующих через запреты, разрешения и принуждения. Например, требование к предприятиям своевременно ремонтировать объекты социальной инфраструктуры, дороги, озеленять территорию, улучшать условия труда, охранять окружающую среду, строить очистные сооружения, вести обучение молодежи, своевременно выплачивать гарантированную законом заработную плату.
При переходе к рыночной экономике происходит отмирание прежних административных мер и развитие новых, контрольных: мер контроля дёятельности монополий и монопольных рынков, контроля качества продукции, норм прибыли и цен и т.п.
ИНФЛЯЦИЯ И Антиинфляционная ПОЛИТИКА
В современном хозяйстве значительное распространение приобрел процесс обесценения денег, снижения их покупательной способности Инфляция представляет собой процесс обесценения бумажных денег вследствие нарушения законов денежного обращения.
Сущности и виды инфляции
Инфляция — одна из самых острых проблем современной экономики. В основе инфляционного роста цен обычно лежат различные, как правило, взаимосвязанные факторы. Инфляция, ее причины и сущность являются предметом рассмотрения различных течений экономической мысли.
Инфляция в трактовке зарубежных экономических школ.
Представители монетаристской школы связывают инфляционный рост цен, главным образом, с негативными процессами в сфере кредитно - денежного обращения растет денежная масса, вслед за этим с которым разрывом во времени повышаются и цены
Монетаристы в своих выводах и рекомендациях исходят из уж« известной нам формулы денежного обращения
м-у=р-д.
Эта формула, именуемая уравнением обмена Фишера, схематически отражает самую общую связь между расширением денежной массы (М), ростом цен (Р), изменением скорости денежного обращения (V) обеспеченностью рынка товарной массой (0).
Как следует из уравнения обмена, уровень цен (а также их рост, зависит от трех составляющих количества денег и скорости их оборота; с одной стороны, и объема производства — с другой). Используя уравнение обмена, мы можем выразить указанную выше зависимость:
При относительно стабильных объемах и структуре производства постоянной скорости обращения денег основным фактором ценовых сдвигов становится изменение объема денежной массы (М). Если предложение денег равно спросу на деньги, то уровень цен остается неизменным. Изменение количества денег в обращении (увеличение предложения) приводит к повышению цен: цены (Р) растут потому, что увеличивается денежная масса (М).
Сторонники монетаризма утверждают, что причина инфляционного разрыва между деньгами и товарами лежит на поверхности, она сводится к чрезмерному росту денежной массы — М. К инфляционному росту цен ведет избыток денежной массы; вслед за этим, с некоторым разрывом во времени, повышаются цены: М > Р, т.е. рост денежной массы приводит к росту цен.
Но связь между денежной массой (М) и движением цен (Р) не, только прямая, но и обратная. Если поднимаются цены, то для обеспечения товарооборота требуется больше денег. Растут цены — увеличивается денежная масса. Увеличивается количество денег в обращении — растут цены.
Дело не только в количестве денег в обращении, но и в их покупательной способности, в структуре денежной массы.
Денежная масса может расти. Если при этом покупательная способность денег падает, то нарушения происходят из-за того, что владельцы денег стремятся как можно быстрее избавиться от «падающих» рублей. Увеличивается скорость денежного обращения (V). Выбрасываемые на рынок в избыточном количестве деньги подстегивают инфляционный рост цен
Слабость рубля проявляется не только в том, что растут цены, но также в том, что падает доверие к национальной валюте, а продукция российских производителей зачастую не выдерживает конкуренции иностранных товаров. Потребители не хотят приобретать отечественные промтовары и продовольствие. Они не берут холодильники «ЗИЛ» и «Бирюса», мясные продукты из Брянска, масло из Вологды, а стремятся приобрести японскую электронику, голландские продукты питания
Покупательная сила российского рубля обеспечивается продукцией нефтяной и газовой промышленности; в этой сфере рубль выступает на равных с западной валютой. А падение спроса на товары и услуги широкого потребления, производимые на российских предприятиях, подрывает покупательную силу национальной валюты, усиливает негативные процессы в денежно-кредитной сфере.
Основные типы инфляции
Конкретные параметры инфляции в той или иной стране зависят от многих факторов Принято различать несколько типов инфляции.
Открытая инфляция проявляется в условиях, когда цены не регулируются «сверху», а формируются под влиянием рыночных факторов. Регулятором цен служит соотношение спроса и предложения на основных рынках — рынке товаров, рынке денег, рынке рабочей силы. Открытую инфляцию характеризует постоянное повышение цен При этом причины их роста могут быть различными.
К примёру, толчком к раскручиванию открытой инфляции может служить нерегулируемое повышение железнодорожных тарифов и других услуг естественных монополий;, цен на исходныё виды продукции. Именно цены на продукцию топливно-энергетического обменного курса (например, рублей на доллары) подталкивает рост цен. А повышение цен, в свою очередь, неизбежно влечет за собой падение покупательной способности национальной валюты, соответственно изменение ее валютного курса.
Отрицательное влияние на денежную систему страны оказывают резкие колебания цен на мировом рынке. Усиливают инфляцию рост внешних долгов, снижение экспортной выручки, разрывы торгово-производственных связей.
В зависимости от темпов (степени) развития различают следующие виды инфляции.
Ползучая инфляция, при которой среднегодовое повышение цен не превышает 3—5%. Подобный темп инфляции характерен для многих стран Запада. Ползучая инфляция не сопровождается кризисными потрясениями. Она стала привычным элементом рыночной экономики. Считается, что относительно невысокий, «трехпроцентный» темп инфляции может быть использован для стимулирования производства.
Допустимый темп «привычной» инфляции зависит от конкретных условий; он неодинаков для различных стран. К примеру, для Швейцарии допустимый темп ползучей инфляции не должен зашкаливать за пределы 1%; для Греции стабильное развитие хозяйства достигается в пределах 8—10%-ного роста цен. 
Галопирующая инфляция в отличие от ползучей становится труд- ^ но управляемой. Среднегодовой рост цен — от 10 до 50% или несколько выше. Подобный вид инфляции характерен для стран с переходной экономикой. В первой половине 90-х гг. темпы прироста розничных цен в Польше находились в пределах 20—70%; в Венгрии —: 19—35%; в Чехии и Словакии — от 10 до 55—60%. , 5
Наиболее опасный, в известной степени разрушительный тип инфляции называют гиперинфляцией. Среднегодовой темп роста цен | превышает 100%, иногда выражается четырехзначными цифрами. Опасность гиперинфляции состоит в том, что она выходит из-под контроля, становится неуправляемой. В период абсолютно неуправляемой гиперинфляции, разразившейся в 1985 г. в Боливии, гигантский разрушив-, тельный взлет цен в течение полугода составил 38 000%. Гиперинфляция может возникать как следствие продолжительных войн, серьезных социально-политических потрясений.

На Западе регулирование инфляции проводится с использованием кривой Филлипса (см. рис.). Суть этой кривой в наличии обратной взаимосвязи между движением цен (и заработной платы) и уровнем безработицы. Эту связь впервые установил австралийский экономист филлипс. Он обратил внимание на то, что в условиях депрессии, для которой характерно снижение или по крайней мере, торможение цен, наблюдается рост безработицы. С наступлением подъема происходит рост цен (повышенный спрос на товары) и снижается уровень безработицы.
Эту взаимосвязь можно прокомментировать и иным образом. Как известно, уровень заработной платы и уровень занятости взаимосвязан. С повышением заработной платы занятость растет, а безработица (обратная сторона занятости) снижается. Но повышение денежной заработной платы означает рост издержек, а следовательно, и цен. В свою очередь, повышение цен, как правило, означает снижение безработицы. Рост цен (т.е. инфляция) выступает в качестве платы за сокращение безработицы.
Инфляция и безработица — две острые и взаимосвязанные проблемы. Чем выше темпы инфляции, тем ниже размеры безработицы. Чем ниже темпы инфляции, тем большее количество людей вынуждены заниматься поиском работы. Это реальная, хотя и эмпирически установленная картина.
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При выработке экономической политики приходится выбирать: либо — либо (либо инфляция — либо безработица). Практически идет поиск наиболее приемлемого сочетания двух «зол».
Проблемой инфляции и безработицы занимались такие известные экономисты XX в., как Дж. М. Кейнс и М. Фридмен. Однако подходы к решению проблемы искомого сочетания инфляции и безработицы у Кейнса и Фридмена неодинаковы. Кейнс исходит из того, что стимулирование денежного спроса (небольшая инфляция) будет способствовать повышению уровня занятости и росту объема производства. Фридмен утверждает, что равномерный рост денежного предложения и устранение бюджетного дефицита ведут к торможению инфляции, стабильному экономическому росту и «нормальной» занятости. Кейнс делает упор на гибкую денежную политику и рост денежной массы; Фридмен — сторонник жесткой денежной и фискальной политики.
Кривая Филлипса «работает» в относительно короткие периоды, периоды роста безработицы и снижения производства. В условиях длительного периода кривая «взлетает вверх», становится «крутой». Иначе говоря, возникает так называемая стагфляция — сохранение высокой безработицы при одновременном инфляционном росте цен.
 Показатели инфляции.
Показатели инфляции призваны дать количественную оценку инфляционных процессов. Одним из широко используемых показателей служат индексы цен, в том числе индексы в потребительском секторе экономики.
Индексы цен — это относительные показатели, характеризующие соотношение цен во времени. Рассчитать (проиндексировать) рост цен на отдельные товары не составляет особой трудности. Цены базисного года можно принять за 100, а цены последующих лет пересчитать по отношению К базисному году. Так, если средняя цена бензина в базисном 1997 г. составила 1000 руб. за тонну, а в отчетном 1998 г. 1100 руб. за тонну, то индекс цен на бензин равен 1100 : 1000 = 110%, т-е. средняя цена в отчетном году по отношению к базисному выросла на 10%; иначе говоря, стоимость денег по отношению к рассматриваемому нами товару (бензину) упала на 9%.
Индекс розничных цен принято рассматривать в качестве показателя стоимости жизни. Этот индекс показывает, как меняются цены на набор потребительских товаров в расчете на среднюю семью. Выбор и расчет соответствующих показателей (индексов) при этом несколько усложнится. В этом случае нужно:
•    определить, каков будет состав набора;
•    рассчитать средние цены на эти товары, ибо с изменением структуры реализуемых товаров их доли (удельные веса) в наборе изменятся;
'     •    определить наиболее приемлемый метод подсчета ценовых индексов: от избранного метода зависят показатели динамики цен.
Веса потребительских товаров определяются на основе обследований семейных бюджетов (расходов семей), в соответствии со структурой потребления.
Дефлятор — индекс цен, используемый для того, чтобы определять динамику валового национального продукта (ВНП), которая складывается в результате движения цен и изменения физического объема производства. Дефлятор призван. устранить ценовые колебания при измерении динамики ВНП для выявления реального объема ВНП и соответствующей корректировки экономической политики. Дефлятор ВНП представляет собой отношение номинального ВНП, исчисленного в текущих ценах, к реальном., т.е. к ВНП в неизменных ценах. Оба показателя берутся в текущем периоде.
Косвенными показателями инфляции могут служить: рост номинальной ставки процента; прирост денежной массы в процентах (высокий темп прироста денежной массы стимулирует рост инфляции). Темпы прироста денежной массы и динамика спроса на деньги, наличие и размеры золотых и валютных резервов, соотношение валютных резервов и денежной базы служат индикаторами раннего предупреждения, характеризующими степень устойчивости и ожидаемую динамику цен. 
Причины инфляции.
Инфляция носит многофакторный характер и может иметь различные проявления в зависимости от условий и причин, которые ее порождают. Классификация причин инфляционных процессов по видам и типам носит в известной мере условный характер. В реальной действительности в основе инфляционного роста цен лежит не одна (избыток денег), а комплекс причин. Конкретные причины инфляции
Среди наиболее типичных причин инфляции можно выделить следующие:
•    проведение необоснованной денежной эмиссии;
•    дефицит государственного бюджета;
•    сокращение производства и сжатие массы потребительских и инвестиционных товаров;
•    система налогообложения, подрывающая стимулы к росту производства;
•    монопольное положение на рынке крупных производителей, искусственно завышающих цены;
•    упреждающее повышение цен в целях компенсации ожидаемых убытков;
•    повышение цен на импортируемые товары, торговая дискриминация, отрицательное сальдо торгового и платежного балансов;
•    рост внутреннего и внешнего долга, подрывающий покупательную . способность национальной валюты, обостряющий дефицит государственного бюджета;
•     инфляционные ожидания.
Немалую роль играет психология участников хозяйственной деятельности — потеря доверия к национальной валюте, стремление упредить очередной всплеск цен. Последствия непредвиденной (непрогнозируемой) инфляции, как правило, носят более негативный характер, нежели инфляции ожидаемой, к которой участники экономического процесса успевают подготовиться."
Глубинные факторы инфляции
Наряду с отмеченными выше причинами инфляционный рост цен обусловливается  глубинными факторами, имеющими долгосрочный, основополагающий характер. Конкретные причины как бы «накладываются» на более глубокие, устойчивые диспропорции, лежащие в основе инфляционного роста цен. Рассмотрим некоторые из них на примере России.
Как правило, одним из истоков инфляционных процессов служит деформация структуры экономики. Она проявляётся, в частности, в существенном отставаний отраслей потребительского сектора при явно чрезмерном развитии отраслей тяжелой индустрии, особенно военного машиностроения.
Перманентная инфляция порождается несовершенством системы хозяйственного механизма. В условиях централизованной экономики практически отсутствовала система обратной связи, способной регулировать соотношение между денежной и товарной массой. Административные ограничители работали недостаточно эффективно. Финансовое планирование играло второстепенную роль: доводимые до предприятий и организаций «сверху» плановые задания подкреплялись соответствующими финансовыми и денежными ресурсами без должных ограничений.
Несбалансированность имела место не только на потребительском рынке. В ее основе лежали нарастающие диспропорции в общественном производстве в целом, углубление материально-финансового неравновесия, отсутствие антиинфляционного регулирования.
Критический период, по расчетам идеологов «шоковой терапии», должен был продолжаться 8—10 месяцев. После чего неуправляемая инфляция должна была прекратиться, остановиться падение производства, наступить стабилизация и посредством стихийного действия рыночных законов начаться постепенное оживление производства. Неудача «шоковой терапии» объясняется двумя причинами. Во-первых, модель «шоковой терапии» предназначалась не для планово-административной экономики, а для экономики рыночного типа, попавшей в кризисную ситуацию.
Эта модель призвана была решать одну задачу — вернуть рыночную экономику из кризиса в нормальное рыночное состояние, — а не две различные задачи: создать рыночный механизм и научить пользоваться инструментами рынка его участников, стабилизировать экономику. >
Одно дело ввести свободные цены, другое — ликвидировать бюджетный дефицит, третье — выйти на мировой рынок, отказавшись от монополии на внешнюю торговлю, четвертое — создать условия для широкой конкуренции. Решение каждой из этих задач требовало разных подходов и способов и неодинакового времени.
Во-вторых, были недооценены последствия реформы с точки зрения поведения российских производителей. Предполагалось, что они будут стремиться наращивать производство, исправно платить налоги и, оставшись без оборотных средств, сумеют сохранить устойчивость. Слишком оптимистично была оценена ситуация в сфере торговли и сбыта, представлены тенденции в области инвестиционной деятельности. В результате образовавшийся кризис взаимной задолженности и недостаток денег для зарплаты заработной платы принял общенациональный масштаб. Решать его стали «техническими» методами — зачетами, кредитованием просроченной задолженности, дополнительным выпуском денег.
Последствия инфляции и антиинфляционные меры
В целом последствия инфляции носят негативный характер. Они сказываются на развитии хозяйственного процесса, на социальных условиях, различных сторонах общественной жизни.
Одним из неизбежных последствий инфляции является перераспределение доходов. Выигрывают те группы населения, которые берут денежные ссуды под небольшой процент и возвращают ссуды обесценившимися в результате инфляции деньгами. Выгоду от роста цен извлекают в первую очередь участники спекулятивных операций, покупатели физического капитала, материальных ресурсов по неоправданно низким ценам.
Ухудшается положение получателей фиксированных доходов — учителей, врачей, военнослужащих, работников государственных учреждений. При некотором росте их номинальных доходов реальные доходы падают в значительно большей степени. Обесцениваются сбережения населения. В результате усиливается социальное неравенство. Растет социальное недовольство, принимающее порой острые формы.
В условиях инфляции усложняется управление экономикой. Инфляция тормозит решение задач, направленных на стабилизацию. Подрывается авторитет органов государственного управления, снижается доверие к проводимым мероприятиям. Порой положительные меры, имеющие целью нормализовать социально-экономическую ситуацию, приводят к нежелательным результатам. Так, проводимая в ряде стран индексация заработков и пенсий, будучи не обеспеченной кредитно-денежными ресурсами, повлекла за собой все новые и новые витки неуправляемой инфляции.
Антиинфляционные меры
Конкретные методы сдерживания инфляции, «дозировка» и последовательность привлекаемых для лечения экономики лекарств зависят от постановки правильного диагноза.
Поставить диагноз — значит определить характер инфляции, выделить основные и связанные с ними факторы, подстегивающие развитие инфляционных процессов. Каждая инфляция специфична и предполагает применение таких рецептов, которые в наибольшей мере соответствуют конкретным условиям, глубине «заболевания».
Инфляция может носить монетарный или преимущественно структурный характер. Ее источниками может быть чрезмерный спрос (инфляция спроса) или опережающий рост заработков и цен на приобретаемые материалы и комплектующие (инфляция издержек). Инфляция может стимулироваться вследствие искусственного поддержания валютного курса или в результате неоправданного снятия ограничений на цены важнейших сырьевых и продовольственных товаров (топливо, сельскохозяйственная продукция). Практически действует не одна, а комплекс причин и переплетающихся, взаимосвязанных факторов.
Среди применяемых на практике антиинфляционных мер отметим следующие:
•   погашение инфляционных ожиданий;
•   проведение курса, направленного на укрепление покупательной способности национальной валюты;
•   меры по снижению бюджетного дефицита;
•   использование административных мер (например, обязательная сдача экспортерами части вырученной валюты государству; ограничительные меры по вывозу валюты за рубеж и т.п.);
•   стимулирование денежных сбережений (повышение процентных выплат, возвращение части «провалившихся» в результате инфляции сбережений на специальные целевые счета и т.д.);
•   совершенствование и упрощение системы налогообложения;
• проведение денежной реформы конфискационного типа (подобные реформы с обменом денежных знаков проводились у нас в январе 1991 г., в июле 1993 г
•. мероприятия по девальвации рубля в августе 1998 г.).
Вполне очевидно, что управление инфляцией в условиях переходной
экономики предполагает обращение к нестандартным мерам, поскольку
специфична сама природа инфляции, ее причины, характер инфляционных ожиданий, степень доверия правительству. По сути дела, в условиях нашей страны следует вести речь об особой форме инфляции, порождаемой быстро меняющимися условиями, особенностями и противоречиями переходного периода.
Выводы
1. Инфляция — это снижение покупательной способности денег, которое проявляется в повсеместном повышении цен.
2. Принято различать несколько типов инфляции. Открытая инфляция проявляется в условиях, когда цены формируются под влиянием рыночных факторов. Подавленная инфляция возникает в условиях жесткого регулирования цен и доходов. Подавленная инфляция проявляется не в росте цен, а в обострении товарного дефицита. Стагфляция означает сочетание инфляционных процессов с одновременным спадом производства.
3. Различают инфляцию спроса (в силу роста денежной массы и неоправданного расширения денежного спроса) и инфляцию издержек (в ее основе лежит рост производственных издержек — затрат на сырье, зарплату, комплектующие, что и провоцирует взлет цен). Структурной называют инфляцию, сочетающую элементы инфляции спроса и инфляции издержек. В ее основе лежит процесс, связанный с изменением структуры спроса.
4. Инфляция и безработица — две острые и взаимосвязанные проблемы. Чем выше темпы инфляции, тем ниже размеры безработицы. Чем ниже темпы инфляции, тем большее количество людей вынуждены заниматься поиском работы. Кривая Филлипса отражает обратную связь между движением цен и уровнем безработицы.
5. Наиболее типичными причинами инфляции являются: проведение необоснованной денежной эмиссии; система налогообложения, подрывающая стимулы к росту производства; монопольное положение на рынке крупных производителей, искусственно завышающих цены; инфляционные ожидания; внешние факторы, например, повышение цен на импортируемые товары, торговая дискриминация, отрицательное сальдо торгового и платежного балансов; рост внутреннего и внешнего долга, обостряющий дефицит государственного бюджета и др.
6. Последствия инфляции в целом носят негативный характер. Они сказываются на развитии хозяйственного процесса, социальных условиях, различных сторонах общественной жизни.
Провидимые на практике антиинфляционные меры ( включают: погашение инфляционных ожиданий; укрепление покупательной способно-
ости национальной валюты; снижение бюджетного дефицита; ограничительные меры по вывозу валюты за рубеж; стимулирование денежных сбережений; совершенствование и упрощение системы налогообложения; проведение денежной реформы и т.п.
Раздел V.
Механизм  МАКРОЭКОНОМИЧЕСКОТО РЕГУЛИРОВАНИЯ
СОДЕРЖАНИЕ, ФОРМЫ И МЕТОДЫ РЕТУЛИРОВАНИЯ ЭКОНОМИКИ 
Государственное макрорегулирование экономики, его объектов  и основные цели
Государственное регулирование экономики (ГРЭ) в условиях рыночного хозяйства представляет собой систему типовых мер законодательного, исполнительного и контролирующего характера, осуществляемых правомочными государственными учреждениями и общественными организациями в целях стабилизации и приспособления существующей социально-экономической системы к изменяющимся условиям.
В современных условиях ГРЭ является составной частью процесса воспроизводства. Оно решает различные задачи, например стимулирования экономического роста, регулирования занятости, поощрения прогрессивных сдвигов в отраслевой и региональной структурах, поддержки экспорта. Конкретные направления, формы, масштабы ГРЭ определяются характером и остротой экономических и социальных проблем в той или иной стране в конкретный период.
В силу ряда причин наиболее развитый механизм ГРЭ сложился в некоторых странах Западной Европы (во Франции, ФРГ, Нидерландах, Скандинавских странах, Австрии, Испании), в Японии, рядё быстро развивающихся стран Азии и Латинской Америки. Слабее развито ГРЭ в США, Канаде, Австралии. Тем не менее ГРЭ и в этих странах играет заметную роль, особенно в периоды ухудшения конъюнктуры, при высоких показателях безработицы и инфляции.
Особенно важна роль ГРЭ в развивающихся странах, создающих независимую экономику, в бывших социалистических странах, осуществляющих переход от планового хозяйства к рыночному.
Объекты ГРЭ — это сфёры, отрасли, регионы, а также условия социально-экономической жизни страны, где возникли или могут возникнуть трудности, мешающие нормальному функционированию экономики и не разрешаемые без вмешательства государства.
Основные объекты ГРЭ:
•    экономический цикл;
•    секторальная, отраслевая и региональная структуры хозяйства;
•    условия накопления капитала;
•    занятость;
•    денежное обращение; ,
•    платежный баланс;
•    цены;
•     НИОКР;
•    условия конкуренции;
•    социальные отношения, включая отношения между работодателями и работающими по найму, а также социальное обеспечение;
•    окружающая среда;
•    внешнеэкономические связи.
Данные объекты охватывают макроэкономические процессы: хозяйственный цикл, накопление капитала в масштабах страны, отдельные отрасли, территориальные комплексы и даже отношения между субъектами; условия конкуренции; отношения между профсоюзами и объединениями предпринимателей, между государственными регулирующими органами. .
Суть государственной антициклической политики состоит в том, чтобы во время кризисов и депрессий стимулировать спрос на товары и услуги, капиталовложения и занятость. Для этого частному капиталу предоставляются дополнительные финансовые льготы, увеличиваются государственные расходы и инвестиции. В условиях фазы подъема задача ГРЭ — притормозить рост спроса, капиталовложений и производства.
ГРЭ в области отраслевой и территориальной структур осуществляется при помощи финансовых стимулов, обеспечивающих привилегированные условия отдельным отраслям и регионам, находящимся в состоянии затяжного кризиса, или поощрения развития новых отраслей и видов производств.
Важнейшим объектом ГРЭ является накопление капитала. ГРЭ в этой области в первую очередь соответствует экономическим интересам субъектов хозяйства.
Регулирование занятости — это поддержание нормального с точки зрения рыночной экономики соотношения между спросом и предложением рабочей силы. Это соотношение должно удовлетворять потребность экономики в квалифицированных работниках, но не приводить к чрезмерному росту заработной платы и резкому снижению занятости.
Основная направленность регулирования денежного обращения — • борьба с инфляцией, представляющей серьезную опасность для экономики. Государство осуществляет регулирование платежного баланса путем воздействия на экспорт и импорт, движение капитала, повышение и понижение курсов национальных валют, а также путем участия в международной экономической интеграции.
Еще один из основных объектов регулирования — цены. Динамика и структура цен отражают состояние экономики. В то же время сами цены сильно влияют на структуру хозяйства, условия капиталовложений, устойчивость национальной валюты, социальную атмосферу.
Цели ГРЭ. Основной целью ГРЭ является экономическая и социальная стабильность, укреплёние существующего строя внутри страны и за рубежом, адаптация его к изменяющимся условиям.
От этой основной цели распространяются так называемые опосредующие конкретные цели, без осуществления которых генеральная основная цель не может быть достигнута. Это следующие цели:
•    выравнивание экономического цикла;
совершенствование отраслевой и региональной структур хозяйства;
•    улучшение окружающей среды.
Названные цели, во-первых, неодинаковы по значению и масштабам и, во-вторых, находятся в тесной взаимосвязи. Чаще всего одна цель не может быть поставлена и достигнута вне зависимости от других. Например, невозможно представить стимулирование НИОКР без создания благоприятных условий накопления капитала, выравнивания конъектуры, совершенствования отраслевой структуры экономики, стабильного денежного обращения. Приоритетное положение отдельных целей ГРЭ постоянно изменяется в зависимости от хозяйственной ситуации, экономических задач, выступающих на передний план.
Направления, методы, формы и инструменты государственного регулирования экономики
Общий перечень возможных направлений государственного
вмешательства в экономику выглядит развернуто:
• разработка «правил игры» для субъектов рыночной экономики;
• создание государственного сектора и управление им;
• перераспределение доходов;
• разработка и реализация программ развития экономики;
• борьба искусственной монополией и регулирование естественных монополий;
• контроль над ценами и заработной платой;
• регулирование учетной ставки;
• установление сроков, норм и методов амортизации;
• регулирование налогов;
• эмиссионная деятельность;
• стимулирование внешнеэкономической деятельности, фирм и компаний;
• защита интересов национального капитала (таможенная политика, льготы, гарантии).
Методы государственного регулирования экономики делятся на: правовые, административные, экономические.
Правовое регулирование состоит в установлении государством правил и норм поведения фирм-производителей и потребителей. Система законодательства определяет формы и права собственности, условия заключения контрактов и функционирования фирм, взаимные обязательства в области трудовых отношений профсоюзов и работодателей и др.
Административное регулирование включают в себя меры по регулированию, лицензированию, квотированию и т. д. С помощью системы административных мер осуществляется государственный контроль над ценами, доходами, учетной ставкой, валютным курсом.
Административное регулирование является формой прямого регулирования экономики. Прямые методы регулирования заключаются в административном воздействии на функционирование и результативность деятельность хозяйствующих субъектов. Среди методов прямого ГРЭ преобладают различные формы целевого финансирования секторов экономики, регионов, фирм в виде субвенций или субсидий, включающих дотации, пособия, а также льготных кредитов.
Прямо воздействовать на экономику государство может и через инвестиции в определенные отрасли хозяйства. Инвестирование может идти по двум направлениям: 1) развитие государственного предпринимательства — осуществляется в капиталоемких и малорентабельных отраслях. Например, таких как угольная промышленность, железнодорожный и водный транспорт, содержание автомобильных дорог. Для обеспечения высокого уровня развития экономики государство осуществляет инвестирование в отрасли, обеспечивающие научно-технический прогресс, а также проведение научных исследований и подготовку квалифицированных кадров; 2) субсидирование предприятий негосударственного сектора, предоставление им товаров, услуг по низким ценам.
Административные средства регулирования в развитых странах с рыночной экономикой используются в незначительных масштабах. В ряде стран сфера действия административных мер ограничивается областью охраны окружающей среды, социальной защиты населения. Однако в критических ситуациях их роль сильно возрастает, например, во время войны, критического положения в экономике. Самыми крупномасштабными государственными административными акциями по регулированию экономики в послевоенных Западной Германии и Японии были денежная реформа и разукрупнение ведущих концернов.
Экономические методы предполагают воздействие на характер рыночных связей и расширение рыночного поля в рамках национального образования через влияние на совокупный спрос, совокупное предложение, степень концентрации капитала, структуризацию экономики и социальных условий, использование факторов экономического роста. Экономические методы относятся к методам косвенного регулирования и включают:
1) Финансовую политику — предполагает использование бюджетно-налогового и фискального механизма для достижения национально-экономических и социальных целей. Государственный бюджет— это доходы и расходы центрального правительства и местных властей. Главным инструментом мобилизации финансовых средств для покрытия государственных расходов являются налоги. Они также широко используются для воздействия на деятельность субъектов хозяйства и социальной стабилизации. В первую очередь интерес представляет не фискальная, а регулирующая роль налогов. Государственное регулирование при помощи налогов зависит от выбора налоговой системы, высоты налоговых ставок, а также видов и размеров налоговых льгот.
2) Денежно-кредитную политику - предполагает использование метода косвенного воздействия Центрального банка на элементы рыночного механизма и, прежде всего, оптимальность денежного обращения. При помощи средств денежно-кредитной политики государство стремится изменить соотношение спроса и предложения на финансовом рынке в желаемом направлении.
3) Программирование, прогнозирование и планирование -их применение связано с усложнением хозяйственных связей и необходимостью использования комплексных методов в достижении кратко, средне- и долгосрочных целей. Объектами таких целевых программ являются отрасли, регионы, социальные условия, направления научных исследований и т. д. Программы бывают обычные, целевые, чрезвычайные.
Где уровень экономического развития высок, необходимая степень регулирования рынка может быть достигнута только экономическими средствами, и прежде всего косвенными формами регулирования. И наоборот: там, где степень развитости экономической системы невысока, где существуют искажения в рыночной системе, без административного вмешательства государства в рыночные отношения не обойтись.
Таким образом, экономическая политика правительства — это определенная регламентация норм и правил поведения хозяйственных субъектов посредством экономического инструментария.
Инструментами ГРЭ являются:
1.   В кредитной политике.
•    нормирование обязательных банковских резервов. Обязательные резервы — это часть суммы депозитов, которую коммерческие банки должны хранить в виде беспроцентных вкладов ЦБ. Нормы обязательных резервов устанавливаются в процентах от объемов депозитов. Увеличение нормы резервов ведет к сокращению денежной массы, и наоборот;
•    варьирование учетной ставки банковского процента (ставки рефинансирования). Учетная ставка рефинансирования -это ставка процента, по которой ЦБ выдает кредиты коммерческим банкам. Повышение учетной ставки ведет к сокращению предложения денег в экономике, а ее снижение — к увеличению предложения денег;
•    проведение операций на валютном рынке. Этот инструмент де-нежного регулирования предполагает покупку или продажу ЦБ страны государственных ценных бумаг. Покупая ценные 'бумаги у коммерческих банков, ЦБ тем самым увеличивает денежные ресурсы коммерческих банков, повышая их кредитные возможности, и способствует предложению денег. Эффект от продажи ценных бумаг - обратный.
2.   В бюджетной политике:
•    рёгулирование государственных расходов;
•    осуществление государственных закупок;
•     выпуск государственных внутренних займов;
•    поддержка и регламентирование государственного предпринимательства. ,
3.   В фискальной политике.
•    регулирование налогового обложения имущества граждан и юридических лиц;
•    введение муниципальных налогов.
4.   В социальной политике.
•     регулирование минимальных ставок оплаты труда;
•    установление размеров пенсий, пособий по безработице и т. д.
5.   Во Внешнеэкономической политике.
•    законодательное установление ставок таможенных пошлин, обменных курсов валют;
•    использования иностранных займов, инвестиций и валютных ограничений.
Все приведенные методы и инструменты государственного регулирования необходимо использовать комплексно, так как применение какого-либо одного из методов не может оказать положительного эффекта.
Для ГРЭ существуют ограничения. Например, в рыночной экономике недопустимы любые действия государства, разрушающие рыночный механизм (тотальное директивное планирование, административный контроль над ценами и др.). Однако государство не должно полностью отказаться от планирования. Планирование на уровне предприятий, регионов и даже народного хозяйства в форме национальных целевых программ является необходимым элементом рыночной экономики. Но нё надо забывать, что рынок во многом является саморегулирующейся системой, и в основным влиять на него следует косвенными, экономическими методами.

Денежная система государства и ее элементы.
Деньги — важнейшая макроэкономическая категория. Наиболее характерная черта денег их высокая ликвидность т.е. способность быстро и с минимальными издержками обмениваться на любые другие активы (ценные бумаги, имущество предприятий, патенты, недвижимость и т.д.)
В каждом государстве существует национальная денежная система. Денежная система — это форма организации денежного обращения .* в стране, сложившаяся исторически и закрепленная законом.
Основные элементы денежной системы:
•    денежная единица (рубль, доллар, евро): масштаб цен способ и средство измерения и выражения стоимости товара в денежных единицах);
•    виды денежных знаков (бумажные и разменные монеты);
•    порядок эмиссии и обращения денег (обеспечение, выпуск, изъятие);
•    регламентация безналичного оборота;
•    государственные органы, осуществляющие регулирование денежного обращения.
Основными формами современных денег являются наличные и безналичные деньги. Наличные деньги — это денежные средства в виде бумажных денег — банковских билетов (банкнот) и разменных монет. Безналичные деньги — это денежные средства на банковских счетах, используемые для оплаты взаимных расчетов посредством перечисления с одного счета на другой. Хранение денег на текущих счетах получило в странах с рыночной экономикой наибольшее распространение. Функционирование этих счетов обеспечивается посредством чеков. Чек — это переводной вексель, выставленный на банк и оплачиваемый по предъявлению.
Совокупность платежных средств, обращающихся в стране в данный момент, определяет денежную массу. Количество денег в стране контролируется государством. На практике эту функцию осуществляет Центральный Банк.
Для измерения денежной массы используются денежные агрегаты — это виды денег и денежных средств, отличающихся друг от друга степенью ликвидности. В разных странах выделяются денежные агрегаты разного Состава. Чаще всего используются следующие:
•     М„ — наличные деньги;
•    М, — наличные деньги, чеки, вклады до востребования в банках;
•     М2— наличные деньги, чеки, вклады до востребования и не большие срочные вклады; р    •    М3 — наличные деньги, чеки, любые вклады; — наличные деньги, чеки, вклады к ценные бумаги (акции, облигации, ГКО, ОФЗ, коммерческие бумаги). '    Цена денег формируется на денежном рынке в результате взаимодействия спроса и предложения денег. Спрос на деньги - это общее количество денег, которое домашние хозяйства, бизнёс и правительство хотели бы иметь в своем распоряжении в данный момент в зависимости от имеющегося уровня доходов и ставки процента по не денежным активам.                        •
Общий спрос на деньги распадается на две составляющие: спрос на деньги для сделок и спрос на деньги как средство сохранения богатства. Спрос на деньги для сделок обусловлен тем, что населению, предприятиям и правительству деньги нужны для покупки товаров и услуг.
Спрос на деньги для сделок зависит от:
;     •    объема номинального ВВП, с ростом которого спрос на деньги увеличивается;
•    скорости обращения денег, чем она выше, тем меньше денег необходимо для торговых сделок, и наоборот.
Спрос на деньги как средство сохранения богатства объясняется тем, что часть своих доходов население сберегает. Существует 3 варианта сбережения:
•    сохранять доходы в виде наличных денег;
•    покупать ценные бумаги; n   .'
•    приобретать недвижимость и другие материальные ценности (особенно в период инфляции).
В нормально функционирующей экономике выбор обычно осуществляется между деньгами и ценными бумагами. У каждого из этих. вариантов есть достоинства и недостатки.
Деньги не приносят дохода, но они абсолютно ликвидные. Это их преимущество. При этом издержки хранения денег равны проценту, который можно было бы получить, положив деньги в банк. Ценные бумаги (для упрощения сведем их все к государственным облигациям) приносят устойчивый доход в виде процента, но они менее ликвидные. Существует также и определенный риск, связанный с падением курса ценных бумаг. Выбор между деньгами и облигациями определяет колебание процентной ставки. Ее повышение ведет к спросу на облигации и сокращению спроса на деньги. Снижение уровня процентной ставки сопровождается сокращением спроса на облигации и ростом спроса на деньги. Таким образом, очевидна обратная зависимость между спросом на деньги и ставкой процента.
Предложение денег — это количество денег, которое предлагается в данный момент центральным и коммерческими банками на рынке. Выделяют две основные формы предложения денег. Первая предложение собственно денег. В этом случае предложение денег связано с наличными деньгами и вкладами на текущих счетах. Вторая — предложен не почти денег, то есть денежных средств, выполняющих основные функции денег (денежные чеки, краткосрочные сберегательные и срочные вклады, краткосрочные государственные ценные бумаги и сберегательные облигации). Спрос и предложение денег определяется состоянием денежного рынка. Равенство спроса на деньги и предложения денег свидетельствует о равновесии на денежном рынке. Цена равновесия — это равновесная ставка процента или «цена денег».
Подвижная ставка процента удерживает в равновесии денежный рынок. Корректировка ситуации с целью достижения равновесия возможна потому, что экономические агенты меняют структуру своих активов в зависимости от движения процентной ставки.
ФИНАНСЫ Н ФИНАНСОВАЯ СИСТЕМА
Финансы — это система экономических отношений, возникающих в процессе образования, распределения и использования фондов де-нежных средств (финансовых ресурсов) в целях
обеспечения воспроизводственного процесса и удовлетворения потребностей общества.
Финансовые отношения возникают между следующими субъектами хозяйствования:
• между государством и юридическими и физическими лицами по
поводу платежей в бюджеты разных уровней, а также выплат из
бюджетов;
  •    между юридическими лицами по взаимным расчетам;
   •    между федеральными и местными органами власти;
  •    между отдельными государствами по поводу взаимных финансовых расчетов, кредитов и т.д.
  • Финансы выступают в денежной форме, но не все денежные отношения относятся к финансовым. Для финансов характерен распределительный характер отношений, означающий отсутствие эквивалентного обмена, имеющего место при купле-продаже товаров.
Для финансов характерны следующие функции:  • аккумулирующая - состоит в создании материальной основе функционирования государства;
• стимулирующая — состоит в стимулировании деятельности |1 субъектов финансовых отношений (через налоговую систему  дотаций и т.д.)
 • распределительная — отражает распределение и перераспределение денежных средств между субъектами финансовых отношений;
 • контрольная — предполагает контроль за поступлением и ис-1 пользованием денежных средств по целевому назначению.
Функции финансов находят свое отражение в финансовой политике государства.
Финансовая система государства представляет собой совокупность форм, методов, правил и норм, регулирующих финансовую деятельность и финансовые отношения государства. Звеньями финансовой системы являются: бюджеты различных уровней, фонды социального имущественного и личного страхования, валютные резервы государства, денежные фонды предприятий, организаций, фирм, других коммерческих и некоммерческих структур, прочие специальные денежные фонды.
В общем виде выделяются финансы хозяйственных субъектов, финансы населения и государства. Финансы хозяйственных субъектов — это финансовые отношёния между юридическими и физическими лицами. Основным показателям состояния этих финансовых отношений является счет прибылей и убытков отдельных финансовых субъектов. Доходную часть финансов населения образует первичные доходы семей, расходную часть — все расходы и сбережения населения. Государственные финансы формируют центральную часть всей финансовой системы, ведущим звеном финансов является государственный (федеральный) бюджет (план доходов и расходов государства). Составным элементом финансовой системы является финансовый рынок.
Финансовый рынок разделяется на денежный рынок и рынок капиталов. Под денежным рынком понимается рынок краткосрочных кредитных операций (до одного года). В свою очередь денежный рынок подразделяется обычно на учетный, межбанковский и валютный рынок.
К учетному рынку относят тот, на котором основными инструментами являются казначейские и коммерческие векселя, другие виды краткосрочных обязательств (ценные бумаги). Таким образом, на учетном рынке обращается огромная масса краткосрочных ценных бумаг, главная характеристика которых — высокая ликвидность и мобильность.
Межбанковский рынок — часть рынка ссудных капиталов, где временно свободные денежные ресурсы кредитных учреждений привлекаются и размещаются банками между собой, преимущественно в форме межбанковских депозитов на короткие сроки. Средства межбанковского рынка используются банками не только для краткосрочных, но и для среднесрочных и долгосрочных активных операций, регулирования балансов, выполнения требований государственных регулирующих органов.
Валютные рынки обслуживают международный платежный оборот, связанный с оплатой денежных обязательств юридических и физических лиц разных стран. Специфика международных расчетов заключается в отсутствии общепринятого для всех стран платежного средства. Поэтому необходимым условием расчетов по внешней торговле, услугам, инвестициям, межгосударственным платежам является обмен валюты на другую в форме покупки или продажи иностранной валюты плательщиком или получателем. Валютные рынки — официальные центры, где совершается купля-продажа валют на основе спроса и предложения.
Рынок капиталов охватывает средне— и долгосрочные кредиты, а также акции и облигации. Он подраздёляется на рынок ценных бумаг (средние и долгосрочных) и рынок средних и долгосрочных банковских кредитов.
Остановимся более подробно на рынке ценных бумаг. Существуют различные виды ценных бумаг,
1. Ценные бумаги с фиксированным доходом (их называют также долговыми обязательствами) представлены облигациями, депозитными сертификатами, векселями. Облигации — долговые обязательства корпорации, выпускаемые обычно большими партиями.
Депозитный сертификат — финансовый документ, выпускаемый кредитными учреждениями. Он является свидетельством этого учреждения о депонировании денежных средств, удостоверяющим право вкладчика на получение депозита. Различаются депозитные сертификаты до востребования и срочные, на которых указан срок изъятия вклада и размер причитающегося процента.
Вексель — необеспеченное обещание корпорации-должника выплатить в назначенный срок долг и процент по нему. Он стоит на последнем месте среди долговых обязательств фирм.
Государственные ценные бумаги — это долговые обязательства правительства. Они отличаются по датам выпуска, срокам погашения,
'по размерам процентной ставки.
"    В большинстве Зарубежных стран обращаются государственные ценные бумаги нескольких видов. Первый — это казначейские векселя. Срок их погашения, как правило, 91 день. Второй — казначейские обязательства со сроком погашения до 10 лет. Третий — казначейские облигации со сроком погашения от 10 до 30 лет. Эти виды ценных бумаг выпускают для кредитования государственного долга: кратко-, средне— и долгосрочно.
2. Ценные бумаги с не фиксированным доходом. Это, прежде всего акции, т. е. ценные бумаги, удостоверяющие владение паем в капитале акционерного общества и дающие право на получение части прибыли в виде дивиденда.
3. Смешанные формы. Здесь надо назвать коммерческие долговые обязательства и опционные займы, которые обладают известным сходством с промышленными облигациями и представляют собой переходную к акциям форму ценной бумаги с фиксированным доходом. Поэтому их эмиссия часто регулируется соответствующий и национальными законами об акционерном деле. Оба вида ценных бумаг имеют твердо фиксированный процент.
Традиционно наиболее представительным рынком ценных бумаг являются фондовые биржи.
Фондовая биржа представляет собой организованную определенным образом часть рынка ценных бумаг, где с этими бумагами при посредничестве членов биржи совершаются сделки купли-продажи. 

Банки образуют основную группу кредитных учреждений Банки — это финансовые организации, учреждения, осуществляющие универсальные операции по аккумулированию денежных средств, предоставлению кредитов, осуществлению денежных расчетов, эмиссии кредитных средств обращения, выпуску ценных бумаг и т.д. Банки могут создаваться на основе любой формы собственности и осуществляют свою деятельность, как правило, на коммерческой основе.
Банковские операции могут быть выделены в 3 группы: пассивные и активные операции, а также банковские услуги.
Пассивные банковские опёрации служат для привлечения де-нежных средств. ,
К ним относятся:     
• депозитные операции, включающие все срочные и бессрочные вклады клиентов банка, кроме сберегательных;
•    сберегательные вклады, для которых характерным является их медленный рост и использование средств, происходящее через несколько лет;
•    привлеченные средства — это кредиты, полученные от других банков;
•    эмиссия облигаций.
Активные операции - это операции по размещению банком имеющихся у него финансовых ресурсов. К ним относятся:
•    кредитные операции различных видов;
•    фондовые операции, представляющие собой выдачу ссуд под залог ценных бумаг и покупку таких бумаг;
•    подтоварные ссуды — под залог имеющихся товаров;
•    учет векселей — покупка векселей с удержанием обозначенной на векселе суммы учетного процента.
Банковские услуги — это важнейшие посреднические операции, включающие инкассовые операции, заключающиеся в получении банком по поручению клиента денег по денежным и товарно-расчетным документам, а также передаче средств от одних клиентов другим:
•    аккредитивные операции — это поручения о выплате определенной суммы денег лицу или предприятию при выполнении указанных в аккредитиве условий; -
•    переводные операции заключаются в перечислении внесенных в банк денег получателю путем посылки банковского чека или перевода банку-корреспонденту;
•    доверительные трастовые операции для физических и юридических лиц по управлению имуществом, капиталом и т.д.;
•    финансовый лизинг — приобретение и сдача в аренду машин и
оборудования.
•;      Всего современные банки выполняют до 100 видов операций и |^слуг, которые тесно связаны между собой.
iv    Современная банковская система может быть весьма разнообразной но в ее основе всегда можно выделить 3 группы: Центральный банк, коммерческие банки и специальные кредитно-финансовые учреждения.
Важнейшим элементом банковской системы является Центральный банк, основной задачей которого является обеспечение стабильности денежного обращения и проведение единой политики государства в области кредита, денежного обращения, расчетов и валютных отношений. С этой целью Центральный банк осуществляет эмиссию денег и организацию их обращения, аккумулирует и хранит кассовые резервы других кредитных учреждений, обеспечивает кредитование коммерческих банков и осуществляет контроль  их деятельности. С этой целью используются операции на открытом рынке, политика учетной ставки и политика минимальных резервов.
Вторым важнейшим звеном современной банковской системы являются коммерческие банки. Коммерческие банки — учреждения универсального характера, которые принимают и размещают денежные вклады, привлекают и предоставляют кредиты, осуществляют расчеты по поручению клиентов и банков-корреспондентов и их кассовое обслуживание.
Третье звено банковской системы — специализированные кредитно-финансовые учреждения, которые занимаются кредитованием определенных сфер и отраслей хозяйственной деятельности. К их числу относятся инвестиционные банки, сберегательные учреждения, страховые компании, пенсионные фонды и инвестиционные компании. Деятельность банковской системы связана с возможностью денежно-кредитной системы создавать дополнительные, так называемые банковские деньги. Создание денег денежно-кредитной системой, основано на ее возможности хранить только часть полученных депозитов, а другую часть отдавать в виде займов заинтересованным лицам и учреждениям. Остающаяся в хранилищах банков часть средств носит название резервов. Минимальная сумма резервов, которую обязаны держать банки (в соответствии с указаниями центрального банка) представляет собой резервные требования. Каждый отдельный банк может давать ссуду из своих избыточных резервов.
Таким образом, объем избыточных резервов представляет собой тот предел создания денег, который касается каждого отдельного банка. Этот предел не распространяется на систему коммерческих банков. Система коммерческих банков может предоставлять займы, то есть создавать «банковские деньги», умножая свои избыточныё резервы. Числовой коэффициент, показывающий, во сколько раз возрастет или сократится денежное предложение в результате увеличения или сокращения вкладов в банковскую систему на одну денежную единицу или отношение новых денег к общим резервам, представляет денежный мультипликатор.
НАЛОГОВАЯ СИСТЕМА . Что такое налоги?
Под налогом, сбором, пошлиной и другим платежом понимается обязательный взнос в бюджет соответствующего уровня или во внебюджетный фонд, осуществляемый плательщиками в порядке и на условиях, определяемыми законодательными актами.'
Сущность налога составляет изъятие государством в пользу общества определенной части валового внутреннего продукта (ВВП) в виде обязательного взноса, который осуществляют основные участники производства ВВП и экономическое содержание налогов выражается взаимоотношениями хозяйствующих субъектов и граждан, с одной стороны, и государства, с другой стороны, по поводу формирования государственных финансов.
Таким образом, налоги выражают обязанность всех юридических лиц, получающих доходы, участвовать в формировании государственных финансовых ресурсов. Поэтому налоги выступают важнейшим звеном финансовой политики государства в современных условиях.  Объектами налогообложения могут являться операции по реализации товаров (работ, услуг), имущество, прибыль. Доход, стоимость реализованных товаров (выполненных работ, оказанных услуг) либо иной объект, имеющий стоимостную, количественную или физическую характеристики, с наличием которого у налогоплательщика законодательство о налогах и сборах связывает возникновение обязанности по уплате налога.
По налогам могут устанавливаться в порядке и на условиях, определяемых законодательными актами, следующие льготы:
• необлагаемый минимум объекта налога и изъятие из обложения определенных элементов объекта налога
 • освобождение от уплаты налога отдельных лиц или категории
 плательщиков;
 • понижение налоговых ставок;
 • вычет из налогового оклада (налогового платежа за расчетный ^ период);
• целевые налоговые льготы, включая налоговые кредиты (отсрочку , взимания налогов);
• прочие налоговые льготы.
Для более детального рассмотрения проблем налоговой системы России необходимо также рассмотреть понятие «налоговое бремя».
Налоговое бремя — это величина налоговой суммы, взимаемой с налогоплательщика.
Принципы налогообложения. Функции налогов
  Английский экономист Адам Смит определил следующие основные принципы налогообложения.
а) Принцип справедливости, утверждающий всеобщность обложения и равномерность распределения налога между гражданами  соразмерно их доходам  б) Принцип определенности, требующий, чтобы сумма, способ и время платежа были точно заранее известны плательщику; в) Принцип удобности предполагает, что налог должен взиматься в такое время и таким способом, который представляет наибольшие удобства для плательщика; г) принцип экономии, заключающийся в сокращении издержек и взимания налога, рационализации систем налогообложения.
Функции налогов. Развитие налоговых систем исторически определили четыре основные их функции — регулирующую, стимулирующую, распределительную и фискальную.
Регулирующая функция. Маневрируя налоговыми ставками, льготами и штрафами, изменяя условия налогообложения, вводя одни и отменяя другие налоги, государство создает условия для ускоренного развития определенных отраслей и производств, способствует решению актуальных для общества проблем.
2. Стимулирующая функция. С помощью налогов, льгот и санкций государство стимулирует технический прогресс. Увеличение числа рабочих мест, капитальные вложения в расширение производства и др. Стимулирование технического прогресса с помощью налогов проявляется, прежде всего, в том, что сумма прибыли, направленная на техническое перевооружение, реконструкцию, расширение производства товаров народного потребления, оборудование для производства продуктов питания и ряда других освобождается от налогообложения.
3. Распределительная (или перераспределительная). Посредством налогов в государственном бюджете концентрируются средства, направляемые затем на решение народнохозяйственных проблем, как производственных, так и социальных, финансирование крупных межотраслевых, комплексных целевых программ — научно-технических, экономических и других.
С помощью налогов государство перераспределяет часть прибыли предприятий и предпринимателей, доходов граждан, направляя ее на развитие производственной и социальной инфраструктуры, на инвестиции и в капиталоемкие и фондоемкие отрасли с длительными сроками окупаемости затрат: железные дороги и автострады, добывающие отрасли, электростанции и др.
Перераспределительная функция налоговой системы носит ярко выраженный социальный характер. Соответствующим образом построенная налоговая система позволяет придать рыночной экономике социальную направленность, как это сделано в Германии, Швеции, многих других странах. Это достигается путем установления прогрессивных ставок налогообложения, направления значительной части бюджета средств на социальные нужды населения, полного или частичного освобождения от налогов граждан, нуждающихся в социальной защите., .
!:     4. Фискальная функция. Изъятие части доходов предприятий и )граждан для содержания государственного аппарата, обороны страны Ж той части непроизводственной сферы, которая не имеет собственных Источников доходов (многие учреждения культуры  — библиотеки, архивы и др.), либо они недостаточны для обеспечения должного уровня |развития'- фундаментальная наука, театры, музеи и многие учебные «заведения и т.п.
о     Указанное разграничение функций налоговой системы носит условный характер, так как все они переплётаются и осуществляются одновременно. . - •
Виды налогов
Какие бывают налоги. Налоги делятся на:
• прямые и косвенные;
• федеральные, региональные и местные;
• налоги с физических и юридических лиц.
Итак, прежде всего налоги различаются по способам взимания как прямые и косвенные. К прямым налогам относятся подоходные и поимущественные (налоги на доход и на имущество), а к косвенным — налоги на обращение и потребление. Плательщиком прямого налога является владелец собственности и получатель дохода; плательщиком косвенного налога оказывается потребитель товара, на которого перекладывается налог через прибавку к цене.
Эффективность обложения прямыми налогами зависит от способности граждан и предприятий вносить те или иные назначенные платежи в соответствии с размерами доходов, наличествующего имущества и т.д.
Иное дело, косвенные налоги. В этом случае деньги в казну изымаются у населения иным способом: налогом облагаются производители товаров и торговцы, этот налог включается в цену производимой и продаваемой продукции и, таким образом, налоговое бремя несут те, кто покупает данные товары.
Прямые налоги зависят от личной работоспособности граждан и ориентируются на вещи, а не на лица. Они взимаются с производителей, торговцев, владельцев транспорта, но в конце концов, эти налоги уплачиваются гражданами, покупающими товар и пользующимися услугами. Налоговый Кодекс РФ подразделяет налоги «а федеральные, региональные и местные.
Федеральными признаются налоги и сборы, устанавливаемые на-стоящим Кодексом и обязательные к уплате на всей территории РФ. В настоящее время к федеральным относятся следующие налоги:
1)  налог на добавленную стоимость;
2)  акцизы на отдельные виды товаров (услуг) и отдельные виды минерального сырья;
3)  налог на прибыль (доход) организаций;
4)  налог на доходы от капитала;
5)  подоходный налог с физических лиц;
6)  взносы в социальные фонды;
7)  государственная пошлина;
8) таможенная пошлина и таможенные сборы;
9)  налог на пользование недрами;
10) налог на воспроизводство минерально-сырьевой базы;
11) налог на дополнительный доход от добычи углеводородов;
12) сбор за право пользования объектами животного мира и водными биологическими ресурсами;
13)   лесной налог;
14)   водный налог;
15)   экологический налог;
16)  федеральные лицензионные сборы.
Региональные налоги - налоги  и сборы, устанавливаемые  НК РФ и законами субъектов РФ и обязательные к уплате на территориях соответствующих субъектов РФ. К этим налогам относятся:  1)  налог на имущество организаций;
2)   налог на недвижимость; '
3) дорожный налог;
4)   транспортный налог;
5)   налог с продаж;
6)  налог на игорный бизнес;
7)   региональные лицензионные сборы.
Местными признаются налоги и сборы, установленные НК РФ и обязательные к уплате на территориях соответствующих муниципальных образований. К ним относятся следующие налоги:
1)  земельный налог;
2)   налог на имущество физических лиц;
3)  налог на рекламу;
4)   налог на наследование или дарение;
5)  местные лицензионные сборы.
Несмотря на довольно большое количество налогов, и иных обязательных платежей, наиболее весомую часть в доходах бюджетов всех уровней составляют налог на прибыль, НДС, акцизы, платежи за пользование природными ресурсами и подоходный налог с граждан. На их долю приходится свыше 4/5 всех налоговых доходов консолидированного бюджета;
Рассмотрим поподробнее некоторые виды налогов.
Налог на прибыль. С 1 января 2002 года вступила в действие глава 25 Налогового кодекса «Налог на прибыль организаций».' 06-щая ставка налога на прибыль снижается с 35% до 24%.
Прибыль российского предприятия равна доходам, уменьшенным на величину производственных расходов.
Ставка налога, зачисляемого в федеральный бюджет, снижена с 11 % до 7,5%. Налоговая ставка, по которой исчисляется сумма налога, подлежащая зачислению в бюджеты субъектов РФ, устанавливается в размере 14,5%. Законодательным органам субъектов Федерации предоставлено право снижать для отдельных категорий налогоплательщиков ставку налога, но не ниже 10,5%. Также вводится фиксированная налоговая ставка в размере 2%, по которой исчисляется сумма налога, подлежащая зачислению в местные бюджеты.  Налог на добавленную стоимость. Добавленная стоимость включает в себя в основном оплату труда и прибыль и практически исчисляется как разница между стоимостью готовой продукции, товаров и стоимостью сырья, материалов, полуфабрикатов, используемых на их изготовление. Кроме того, в добавленную стоимость включается амортизация и некоторые другие элементы. Таким образом, налог на добавленную стоимость, создаваемой на всех стадиях производства и определяемой как разница между стоимостью реализованных товаров, работ, услуг производства и обращения и стоимостью материальный затрат, отнесенных на издержки. .
Налогоплательщиками НДС признаются:
• организации;
• индивидуальные предприниматели;
• лица, признаваемые налогоплательщиками налога в связи с перемещением товаров через таможенную границу Российской Федерации, определяемые в соответствии с таможенным кодексом РФ. Налогооблагаемой базой для данного налога служит валовая стоимость на каждой стадии движения товара от производства до конечного потребителя, т.е. только часть стоимости товаров, новая, возрастающая на очередной стадии прохождения товара. Отсюда объектами налогообложения являются обороты по реализации товаров на территории Российской Федерации, в том числе производственно-технического назначения, как собственного производства, так и приобретенных на стороне, а также выполненных работ и оказанных услуг.
Акцизы являются косвенным налогом, включенным в цену товара, и оплачивается покупателем. К числу таких товаров, подлежащих обложению акцизами, относятся: винно-водочныё изделия, этиловый спирт из пищевого сырья, пиво, табачные изделия, легковые автомобили, грузовые автомобили, ювелирные изделия, бриллианты, изделия из хрусталя, ковры и ковровые изделия, меховые изделия, а также одежда из натуральной кожи.
Подоходный налог с физических лиц является одним из основных видов прямых налогов и взимается с доходов граждан в размере 13%.
Единый социальный налог (взнос) (ЕНС) зачисляется в государственные внебюджетные фонды — Пенсионный фонд РФ, Фонд социального страхования, фонды обязательного медицинского страхования РФ — с целью мобилизации средств для реализации права граждан на государственное пенсионное и социальное обеспечение и медицинскую помощь.
Определение теневой экономики а формы ее проявления
Теневая экономика — экономическая деятельность, противоречащая данному законодательству, т.е. она представляет собой совокупность хозяйственных нелегальных действий, которые подпитывают уголовные преступления различной степени тяжести.
Согласно другому мнению, под теневой экономикой понимаются неучитываемые официальной статистикой и неконтролируемые обществом производство, потребление, обмен и распределение материальных благ.
Третья точка зрения — теневая экономика — все виды деятельности, направленные на формирование или удовлетворение потребностей, культивирующих в человеке различные пороки.
Каждая из указанных точек зрения по-своему правильна и отражает в той или иной степени, наблюдающиеся в экономике реальные процессы. Они характеризуют теневую экономику с различных сторон и по существу не противоречат друг другу. Таким образом, теневая экономика как бы распадается на три крупных блока:
1. Неофициальная экономика. Сюда входят все легально разрешенные виды экономической деятельности, в рамках которых имеют место неучитываемые официальной статистикой производство услуг, товаров, сокрытие этой деятельности от налогообложения.
2. Фиктивная экономика. Это приписки, хищения, спекулятивные сделки, взяточничество и всякого рода мошенничества, связанные с получением и передачей денег.
3. Подпольная экономика. Под ней понимаются запрещенные законом виды экономической деятельности'.
Структуру экономики можно представить следующим образом (см. рис.).
Объективной причиной стремительного роста теневой экономики в России является переход от бюрократической, командной системы управления к рыночной. Смена общественного строя сопровождается и сменой старой морали. При этом теневая экономика должна базироваться и развиваться из конкретных источников.
Первый из них — это пресловутый вывоз за рубеж капитала, сырьевых и энергетических ресурсов (по оценкам авторитетных экспертов это около $30 млрд. в год)2, при этом основная часть сделок не является в прямом смысле теневой, т.е. осуществляется на законных основаниях: сырье и энергоресурсы часто реализуются за рубеж по заниженным ценам через посреднические компании, а соответствующий процент от прибыли последних оседает за рубежом.
Вторым, и основным источником теневой экономики является нерегистрируемая государственными органами хозяйственная деятельность,
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Место и структура теневого сектора в структуре экономики1.
которая имеет место во всех сферах экономики. Например, каким образом могут на протяжении 5—6 лет реформ выживать многочисленные слои населения, доходы которых оказались (по официальным статистическим данным) значительно ниже прожиточного минимума?
Согласно официальной статистике, уровень жизни населения в России в 2001 г. относительно 2002 г. составил 60%. Причем только в 2003 г. реальная зарплата снизилась на 25%. Между тем количество легковых автомобилей в частном владении не уменьшилось, а число иномарок - увеличилось: только в 2003 году в Россию было ввезено 400 тысяч автомобилей2. Эту статистику можно объяснить только наличием теневого фактора.
В общемировом масштабе удельный вес теневой экономики оценивается в 5—10% от валового внутреннего продукта. Так, в африканских странах этот показатель достигает 30%, в Чехии — 18%, а на Украине — 50%; удельный вес теневой экономики в хозяйственном обороте России равен 40%3.

Показатель 40—50% является критическим. На этом рубеже влияние теневых факторов на хозяйственную жизнь становится настолько ощутимым, что противоречие между легальным и теневым укладами наблюдается практически во всех сферах жизнедеятельности общества.
Ключевым признаком теневой деятельности можно считать уклонение от официальной регистрации коммерческих договоров или умышленное искажение их содержания при регистрации. При этом основным средством платежа становятся наличные деньги и особенно иностранная валюта. В решении же деловых вопросов преобладают так называемые «разборки».
Если приоткрыть «теневую завесу», то за ней окажется «пирамида» движущих сил неформального сектора экономики.
Своеобразная надстройка теневой экономики - сугубо криминальные элементы: торговцы наркотиками, оружием, угонщики автомобилей, киллеры, наемные убийцы, сутенеры. К этой категории можно отнести и представителей органов власти и управления, если они берут взятки или торгуют государственными должностями и интересами.
 Теневики-хозяйственники: К ним следует отнести предпринимателей, коммерсантов, финансистов, промышленников, мелких и средних бизнесменов, в том числе и «челноков». Эти люди — «мотор» экономической деятельности, и не только нелегальной.
Третья группа представлена наемными работниками, причем как физического, так и интеллектуального труда. К ним могут примыкать коррумпированные государственные служащие, в доходах которых (по некоторым данным) до 60% составляют взятки.
Конечно, данное деление в определенной степени условное и небесспорное, но оно охватывает около 30 млн. активного населения страны.
Общий интерес для всех слоев «пирамиды» заключается в получении дополнительного дохода за пределами «правового поля». Есть и общие формы реализации интересов. Так, вывоз капитала за рубеж присущ всем. Правда, представители криминального и среднего уровней делают это в основном путем незаконных операций с сырьем и стратегическими материалами, с импортными товарами, с инвестициями, с подделкой платежных документов. Капитал, вывезенный усилиями только этих слоев, эксперты оценивают в $300 млрд.'. Наемные работники могут предложить на экспорт только «мозги» и рабочие руки.
Криминальные структуры действуют преимущественно в сфере перераспределения доходов, которые получают внеэкономическими методами, главным образом насилием — от шантажа до заказного убийства.
Представители среднего слоя, как правило, изначально являются законными собственниками производимых доходов. И лишь в дальнейшем по воле обстоятельств «уводят» доходы от налогообложения. Зачастую для них иначе нельзя: применение действующих штрафов и пени ставит под угрозу существование собственного дела. На роль судей-арбитров по выполнению сделок они привлекают представителей криминальных структур. Ведь сделки не зарегистрированы, а значит, обращаться официально в арбитражный суд в случае невыполнения договоренности невозможно,
Криминальный слой «пирамиды» объективно заинтересован в существующих условиях, при которых набирает силу теневая экономика. Ибо ее представители контролируют до 90% предприятий и организаций. И это основное поле для получения нелегальных доходов. В целях консервирования такой ситуации в ход пускается подкуп выборных и назначенных должностных лиц. Не потому ли так долго рассматриваются в законодательных органах соответствующие законы?
Теневиков-хозяйственников сегодняшняя ситуация не должна устраивать: они оказываются между молотом и наковальней. С одной стороны - криминальные структуры, с другой - правоохранительные органы. Да еще и ответственность друг перед другом по выполнению условий сделки.
Объективно оказываются сейчас в худших условиях наемные работники-профессионалы. В развитых странах зарплата по основному месту деятельности составляет 70-80% доходов работника, а в России - лишь около трети. Не может устраивать наемных работников и усиление влияния криминальных элементов. Плата за «крышу» автоматически удорожает товары и услуги на 30%.
Структура теневой экономики
Вообще в сложившихся условиях общего высокого уровня налогообложения и его явно неравномерного распределения для значительной части предпринимателей остаются три алгоритма поведения:
1. Бросить «дело», свернуть производство, вывести капитал за границу. Предприниматели и промышленники выработали в этой связи следующий афоризм: «Мы патриоты, но не камикадзе».
2. Пытаться получить те или иные налоговые льготы. При этом за получение прямых налоговых льгот чиновникам соответствующих уровней «надо платить», так что основа для коррупции налицо, б фактах которой упоминалось выше.
3. Уклониться от уплаты налогов, применить наличные расчеты, уйти ;         в «тень». В этом случае создается почва для криминализации экономических отношений: злоупотреблений государственных чиновников, с одной стороны, развития рэкета и бандитизма - с 1  другой.
Что касается механизмов функционирования последнего алгоритма, то его можно разделить на два больших класса. Речь идет об основных и своего рода вспомогательных (обслуживающих) механизмах. Первый класс предполагает наличие «объекта эксплуатации», что, кстати, является характерным признаком «агрессивной координации». При этом в роли «дойных коров» выступают государство или крупное предприятие, соответствующие типичные схемы таковых.
• При предприятии создаются товарищества с ограниченной ответственностью (акционерные общества закрытого типа, частные и другие предприятия новых организационно-правовых форм), в число учредителей которых входят руководящие работники базового предприятия. Закупка ресурсов, оборудования, комплектующих осуществляется при посредничестве этих товариществ, так, что ресурсы обходятся предприятию дороже, чем при прямых связях, но члены товарищества в результате увеличивают свой личный доход. Схема является симметричной, действующей в обе сторон!?! — продажа излишков сырья и материалов на сторону тоже осуществляется через подставные предприятия, имеющие и здесь свой процент.
• Некая коммерческая структура арендует у базового предприятия производственные мощности, выпуская продукцию, аналогичную продукции завода. В число работников, так или иначе задействованных в этой структуре, входят сотрудники отдела сбыта завода, переадресовывающие наиболее выгодные заказы в «параллельное предприятие».
• базовое предприятие представляет собой НПО или НИИ, получающее средства на проведение НИОКР из госбюджета. Указанные средства переводятся с бюджетного счета предприятия на депозитный счет коммерческого банка. Но чуть ли не официальной практикой стали заказы по договорам и временем выполнения плана НИОКР срока деньги выплачиваются реальным исполнителям (которые до этого работали без оплаты), бюджетный и депозитный счета «расчищаются», а депозитный процент перечисляется в соответствующую коммерческую структуру, где были задействованы «научные работники».
Отмеченный второй класс механизмов охватывает операции по сокрытию полученных доходов от налогообложения государства. Здесь, собственно, теряются «концы» указанных выше сделок: превращаясь в наличность и валюту, доходы вкладываются в недвижимость и личное имущество, переводятся за рубеж. Данный круг сделок наиболее трудно фиксировать и изучать (быстрое становление новой отечественной банковской системы непосредственно связано с обслуживанием подобных операций).
Регистрируемый ныне уровень деловой активности не позволяет большинству предприятий промышленности, строительства и транспорта хотя бы сохранять имеющиеся производственные мощности. Попытка включить затраты на содержание и эксплуатацию последних в цену продукции приводит к ее резкому удорожанию, вследствии производство продукции и услуг через «малые предприятия», действующие при базовом предприятии. Таков сегодняшний механизм «поедания» основных фондов.
Таким образом, общая структура любой финансово-хозяйственной группировки, ведущей совместную «теневую деятельность», включает:
1. Предприятия, осуществляющие торгово-посреднические и производственные операции (одна и та же хозяйственная деятельность обычно ведется российскими предпринимателями через несколько фирм; это помогает решать проблему временной неплатежеспособности их партнеров; кроме того, при помощи разветвленной структуры основной группе собственников легче контролировать поведение своих партнеров);
2. Банк (позволяет оперативно переводить безналичные деньги в наличные и наоборот, не говоря уж о других операциях);
3. «Служба безопасности» (имеет разные ипостаси: это и обычные охранники, и спортивные секции, финансируемые группировкой, и «крыша» государственных органов управления);
4. Связи, конституирующие группировку по тому или иному признаку (обычное родство, бывшая совместная работа в партийных, комсомольских организациях и государственных органах, землячество, этническая принадлежность).
Структуры теневой экономики в принципе не являются в полном смыслё экономическими, т.е. ориентированными на максимальное удовлетворение запросов потребителя при минимальных издержках производителя. Они больше напоминают государство в миниатюре. Об этом свидетельствует наличие органов, аналогичных Центробанку и «силовым министерствам», дублирование предприятий, которые занимаются одними и теми же операциями, и т.п.
Сущность и  структура рынка труда
• ; Рынок труда как система экономических  механизмов обеспечивает воспроизводство рабочей силы и ее использование и является частью рыночной системы.
Рынок труда представляет собой систему общественных отношений, отражающих уровень развития и достигнутый на данный момент баланс интересов между предпринимателями, трудящимися и государством.
Рынок труда имеет ряд особенностей. Его составляющими элементами являются живые люди, которые выступают носителями рабочей силы и наделены различными психофизиологическими, социальными, культурными, религиозными, политическими и другими качествами. Принципиальное отличие труда от всех других видов ресурсов в том, что труд — это целесообразная деятельность человека, реализация его умственных и физических способностей в процессе производства товаров и услуг, направленная на преобразование вещества природы (сырья) для удовлетворения человеческих потребностей. Именно в процессе труда реализуются его цели и интересы, появляется возможность достижения определенного социального статуса, при этом цена |труда представляет собой не просто разновидность платы за использование ресурса, а цену благополучия работника и его семьи.  На рынке труда встречаются продавец и покупатель, как при любой  сделке купли — продажи. Товаром на рынке труда выступает рабочая сила. С точки зрения марксистской политэкономии рабочая сила — физические и духовные способности человека, которые используются в процессе труда при создании товаров или оказании услуг.
Выделяют:
• общую рабочую силу (включает лиц, находящихся на военной службе) и гражданскую рабочую силу (за вычетом лиц, находящихся на действительной военной службе);
• неквалифицированную рабочую силу (способности работника, не имеющего специальной подготовки) и квалифицированную рабочую силу (специфически развитая способность к труду, используемая для выполнения сложного труда).
Рынок труда — это рынок ресурсов труда как товара, равновесная цена и количество которого определяются взаимодействием спроса и предложения. Работники предлагают свою рабочую силу за определенную плату, формируя предложение, а работодатели формируют спрос на рабочую силу определенного качества. Поэтому рынок труда — это такая экономическая среда или пространство, на котором в результате конкуренции между экономическими агентами через механизм спроса и предложения устанавливается определенный объем занятости и уровень оплаты труда.
Предложение на рынке труда зависит от состава трудовых ресурсов общества, которые представлены частью населения страны, обладающей физическим развитием, умственными способностями и знаниями, необходимыми для работы. Размеры трудовых ресурсов зависят от численности населения, режима его воспроизводства, состава по полу и возрасту. Трудовые ресурсы включают население в трудоспособном возрасте, а также лиц нетрудоспособного возраста (подростки и население старше трудоспособного возраста), занятых в экономике. Существует распределение трудовых ресурсов по полу, возрасту, уровню образования и здоровья.
Трудоспособное население — лица преимущественно в рабочем возрасте, способные к участию в трудовом процессе. Трудоспособное население в РФ — мужчины в возрасте 16—59 лет и женщины в возрасте 16—54 года за исключением инвалидов I и II групп, а также неработающих лиц трудоспособного возраста, получающих пенсии.
Экономически активное население включает всех мужчин и женщин, которые обеспечивают или имеются в наличии для обеспечения предложения рабочей силы для производства товаров и услуг (ООН, 1996). В отечественной учебной и научной литературе экономически активное население определяется как часть населения, обеспечивающая предложение рабочей силы для производства товаров и услуг, включая занятых и безработных. В России при увеличении численности населения в трудоспособном возрасте экономически активное население уменьшилось за период с 1992—2002 гг. на 3,5 млн. чел. В значительной мере это вызвано сокращением численности женского экономически активного населения. Численность экономически активного населения к концу апреля 2004 г. составила, по оценке, 71,9 млн. человек, или около 50% от общей численности населения страны'. Экономически неактивное население включает:
а)  детей,
б)  учащихся дневных отделений всех типов учебных заведений,
в)   отказавшихся от поисков работы безработных,
г)   неработающих пенсионеров,
д) лиц, не нуждающихся в работе для поддержания своего существования (независимо от источников их дохода), включая занятых только домашним хозяйством.
Совокупность экономически активных и неактивных граждан не совпадает с населением в трудоспособном возрасте, потому что многие люди после достижения пенсионного возраста остаются экономически активными.
Состав населения страны с точки зрения принадлежности к трудовым ресурсам представлен на рисунке.
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Заработная плата и занятость
Заработная плата (или ставка заработной платы) — это цена, выплачиваемая за использование труда. Экономисты часто применяют термин «труд» в широком смысле, включая оплату труда:
• рабочих в обычном понимании этого слова; 
• разнопрофильных специалистов — юристов, врачей, преподавателей и т.д.;
• владельцев мелких предприятий — парикмахеров, сапожников, мастеров по ремонту телевизоров и т.д.
Заработная плата выступает в двух основных формах: сдельной (поштучной) и повременной. Повременная форма оплаты труда состоит в том, что индивид получает доход за количество отработанного времени. При сдельной форме зарплата выдается за количество и качество выработанной продукции.
В отраслях, где можно реально измерить объем изготовленной продукции, обычно используется сдельная форма. Но существуют сферы общественного производства (например, сфера образования), где определить объем и качество выпущенной продукции очень тяжело. В таких отраслях применяется повременная форма оплаты труда. В условиях автоматизированного производства, на предприятиях, использующих конвейерные технологии, строго фиксировано время на изготовление одной единицы продукции. Поэтому на данных предприятиях можно использовать повременную форму оплаты, несмотря на возможность количественного измерения выпуска продукции.
На практике повременная и сдельная формы оплаты труда в чистом виде применяются редко. Чаще всего используются смешанные системы заработной платы: сдельно- и повременно-премиальные (или бонусные), связанные с выплатой дополнительного вознаграждения определенного размера за качество или объем выполненной работы; прогрессивные и регрессивные системы (например, за выпуск 100 единиц продукции работник получает по 1 руб. за штуку, за каждую дополнительную единицу — 2 руб. — прогрессивная система); аккордная система — зарплата выплачивается сразу за весь объем выполненных работ, и т.п.
Необходимо различать номинальную (денежную) и реальную заработную плату. Номинальная заработная плата - сумма денег, получаемая в час, день, неделю, месяц и т.д. реальная заработная плата —
количество товаров и услуг, которые можно приобрести на номинальную заработную плату. Реальная заработная плата — это «покупательная способность» номинальной заработной платы. Очевидно, что реальная заработная плата зависит от номинальной заработной платы и цен на приобретаемые товары и услуги. Реальная зарплата равна номинальной зарплате, выплаченной работнику в рублях, деленной на
уровень цен.
Одной из злободневных социально-экономических проблем переходной экономики является   проблема занятости.
Занятые в экономике — лица, которые в рассматриваемый период:
1)  выполняли оплачиваемую работу по найму, а также приносящую доход работу не по найму как с привлечением, так и без привлечения наемных работников;
2)  временно отсутствовали на работе из-за болезни или травмы, ухода за больными; ежегодного отпуска или выходных дней; обучения вне своего рабочего места; отпуска без сохранения или с сохранением содержания по инициативе администрации (продолжительностью менее 6 месяцев); забастовки; других подобных причин;
3)   выполняли работу на семейном предприятии. Занятыми считаются также лица, занятые выполнением работ по производству в домашнем хозяйстве продукции, предназначенной для реализации (полностью или частично).
В большинстве западных стран статистика не относит к категории занятых учащихся школ и студентов дневных отделений, а также армию. В российской практике статистического учета и военнослужащие, и студенты относятся к категории занятых, т. е. входят в состав экономически активного населения.

Занятость как экономическая категория — это общественно-экономическое отношение, в которое вступают люди по поводу участия в общественно полезном труде на определенном рабочем месте.
Безработица
Понятие безработицы
Безработица является неотъемлемым элементом рыночной экономики. Безработица (ипетр!оутеп4) - социально-экономическая ситуация, при которой часть активного, трудоспособного населения не может найти работу, которую эти люди способны выполнить. Безработица обусловлена превышением количества людей, желающих найти работу, над количеством имеющихся рабочих мест, соответствующих профилю и квалификации претендентов на эти места.
Безработный — человек в трудоспособном возрасте, не имеющий работу, но желающий работать и активно ищущий себе рабочее место. Верхней границей безработицы является количество трудоспособного населения.
В соответствии со стандартами Международной Организации Труда (МОТ) к безработным относятся лица в возрасте, установленном для измерения экономичёской активности населения, которые в рассматриваемый период удовлетворяли одновременно следующим критериям:
а) не имели работы (доходного занятия);
б) занимались поиском работы, т.е. обращались в государственную или коммерческую службы занятости, использовали или помещали объявления в печати, непосредственно обращались к администрации организации или работодателю, использовали личные связи или предпринимали шаги к организации собственного дела;
в) были готовы приступить к работе. Учащиеся, студенты, пенсионеры и инвалиды учитывались в качестве безработных, если они занимались поиском работы и были готовы приступить к ней.
В США к безработным относятся лица старше 16 лет, неработающие, но активно ищущие работу в течение 4 месяцев или ожидающие | возврата на работу в течение четырех недель.
Для измерения масштабов безработицы используется такой показатель, как уровень безработицы — отношение численности безработных к численности экономически активного населения в рассматриваемом периоде, в процентах.
Уровень безработицы
безработные
экономически активное население
-100%
Точная оценка уровня безработицы осложняется из-за следующих | факторов:
1) частичная занятость — в официальной статистике все занятые на неполный рабочий день входят в категорию полностью занятых;
2)   наличие людей, потерявшие надежду на получение работы; 3)   несовершенство информации - некоторые неработающие утверждают, что они ищут работу, хотя это и не соответствует действительности.   Завышению официального уровня безработицы способствует теневая экономика.
Причины безработицы
Можно выделить два подхода к определению причин безработицы:
1)   марксистский;
2)  рыночный.
С точки зрения марксистов безработица возникает вследствие накопления капитала, в процессе которого важную роль играет органическое строение капитала. Капиталист заинтересован в том, чтобы постоянный капитал увеличивался, а переменный - сокращался. Вследствие этого и возникает резервная армия труда.
Рыночный подход исходит из того, что причиной безработицы является спрос на труд, который зависит от ряда факторов:
• общее состояние экономической конъюнктуры — в фазе подъема спрос на труд растет, при кризисе - наоборот;
• ставка банковского процента - чем ниже ставка банковского процента, тем выше инвестиции, следовательно, выше и спрос на
труд;
• структура налогообложения - высокие ставки налога на труд и льготное налогообложение инвестиций приводит к стремлению уменьшать количество живого труда;
• государственные гарантии уровня жизни;
• степень монополизации рынка труда (деятельность профсоюзов, достижение различных тарифных соглашений и т.д.)
Формы безработицы. Естественный уровень безработицы
Различают фрикционную, структурную, сезонную, циклическую и застойную безработицы.
Фрикционная безработица - работники, находящиеся в процессе смены работы, ищущие работу в первый раз, а также заново вступающие в ряды рабочей силы после добровольного отказа от работы. Термин «фрикционная безработица» используется в отношении работников, которые ищут работу или ждут получения работы в ближайшем будущем, поэтому безработица этого типа обычно продолжается короткий период времени (1—2 мес.).  
Структурная безработица - работники, которые не в состоянии занять имеющиеся рабочие места вследствие отсутствия необходимых навыков и умений для производства нового вида продукции, имеющего спрос на рынке. Такой вид безработицы существует вследствии с совершенствования структуры народного хозяйства под влиянием НТР^ Возникновение новых видов деятельности приводит к исчезновению старых, традиционных. Возникает безработица, потому что рабочая сила реагирует медленно и ее Структура полностью не отвечает новой структуре рабочих мест, структурная безработица носит более длительный | характер (2-6 мес.) и считается более серьезной.
Циклическая безработица — вызвана состоянием экономической конъюнктуры. В период кризиса сокращение производства приводит к массовому увольнению рабочих и росту безработицы. Считается, что; при улучшении положения в экономике такие работники снова находят работу. Циклическую безработицу иногда называют безработицей, связанной с дефицитом спроса. В разгар «Великой депрессии» 1933 г. циклическая безработица достигла примерно 25%.
Сезонная безработица — в некоторых отраслях экономика (туризм, сельское хозяйство, лесная промышленность и некоторые другие) производственный цикл имеет ярко выраженный сезонный характер. В период межсезонья работники теряют работу. :
Застойная безработица — вызвана количеством людей, которые не могут найти работу по причине естественного перенаселения территории.
Возможна ли стопроцентная занятость в рыночной экономике? Западные экономисты дают отрицательный ответ на этот вопрос, утверждая, что определенный уровень безработицы является нормальным или оправданным и называется естественным уровнем безработицы. Уровень безработицы при полной занятости (естественный уровень безработицы) равен сумме уровней фрикционной структурной безработицы.
Естественный, уровень безработицы возникает при сбалансированности рынков рабочей силы, то есть когда количество ищущих работу равно числу свободных рабочих мест. Под безработицей как негативным явлением в экономической литературе понимается превышение фактического уровня безработицы над естественным.
В настоящее время естественный уровень безработицы в развитых странах составляет 5—6%. Данное повышение вызвано изменениями в демографическом составе рабочей силы (увеличение доли женщин и молодых рабочих), институциональными изменения (расширение программы компенсаций по безработице, увеличение размеров пособий).
Если масштабы безработицы превышают ее естественный уровень, то это влечет за собой большие экономические и социальные потери
для общества.
Экономические издержки безработицы выражаются в отставании объема ВНП (валового национального продукта). Закон Оукена устанавливает, что превышение фактического уровня безработицы над естественным на один процент приводит к снижению возможного ВНП на 2,5 процента. Внеэкономические издержки безработицы связаны с потерей квалификации, самоуважения, упадком моральных устоев членов общества, а также с общественными и политическими беспорядками.
, Государственное регулирование безработицы
Современный рынок труда регулируется государством, причем государство не только предъявляет спрос на рабочую силу в государственном секторе экономики, но и регулирует его в частном. При этом безработица справедливо рассматривается как негативное явление и с экономической, и с социальной точки зрения. Экономически безработица означает недостаточное использование производственных ресурсов, и, следовательно, меньшее производство товаров и услуг, удовлетворяющих потребности людей. С социальной точки зрения безработица способствует обострению проблем бедности, преступности, наркомании, алкоголизма и т.п.
Различают прямое и косвенное государственное регулирование
безработицы.
Прямое регулирование включает:
1)  программы по созданию новых рабочих мест в государственном секторе (особенно действенно в период кризисов, после войны);
2)  программы подготовки и переподготовки рабочей силы; | 3)   программы социальной защиты безработных.

Косвенное регулирование:
1)   налоговая политика; 
2)  регулирование в области кредитно-денежной системы; 
3)   политика ускоренной амортизации; 
4)  гарантии заработной платы.
Мировой опыт выработал два основных типа воздействий на уровень занятости:
• активный (стимулирование создания новых рабочих мест и предложения труда, меры по сохранению и повышению уровня занятости на предприятиях);
• пассивный (выплата пособий безработным).
Меры государства по борьбе с безработицей могут отличаться в зависимости от типа безработицы. Действия государства по сокращению фрикционной безработицы сводятся к помощи в быстром нахождении нового места работы (информация о наличии рабочих мест, услуги службы занятости). Действия государства по снижению циклической безработицы часто основываются на макроэкономической политике: фискальные и монетарные меры для стабилизации экономики, прекращения экономического спада и содействия увеличению количества рабочих мест. Меры, предпринимаемые государством по сокращению структурной (долговременной) безработицы заключаются в переобучении сокращенных работников, а также в создании новых возможностей для роста занятости там, где закрываются целые индустрии. Меры по снижению сезонной безработицы могут заключаться в стимулировании предприятий к созданию временных дополнительных рабочих мест в те сезоны, когда в деятельности предприятий сезонного цикла (туризм, сельское хозяйство, лесная промышленность) наблюдается сокращение активности.
Важную роль в борьбе с безработицей играют биржи труда. Биржа труда — учреждение, осуществляющее посредничество между рабочими и предпринимателями при совершении сделки купли-продажи рабочей силы, регистрацию безработных, предоставление информации о вакансиях, выплату пособий по безработице, проведение программ переподготовки. Как правило, биржа труда — это государственное учреждение, но существуют и частные агентства, занимающиеся трудоустройством. Кроме этого, в крупных компаниях существуют отделы, занятые подбором персонала. В настоящее время в мире распространена практика, когда государство в период кризиса производит фирмам денежные выплаты, для того, чтобы они не увольняли рабочих, а переводили их на неполную рабочую неделю.
Рынок земли.
Земля, по определению У. Петти, является мерилом всего богатства. Обладая особыми качественными свойствами, она является и его материальной основой. На ней не только производятся потребляемые человеком продукты питания, в нёй содержатся разные виды сырьевых ресурсов, без которых невозможно развитие промышленной индустрии, строительства и т.д.
Особенности земли как фактора производства:
1) ограниченность (стабильность) предложения (исключение - Нидерланды) на макро- и микроуровне по количеству и качеству;
2) невоспроизводимость — труд и капитал воспроизводимые;
3) неэластичность предложения земли, что обусловливает особенности ценообразования в сельском хозяйстве;
4) неподвижность;
5) производность спроса на землю от спроса на сельскохозяйственную продукцию.
Необходимо различать землевладение и зёмлепользование. Землевладение (собственность на землю) — признание права данного лица на определенный участок земли на исторически сложившихся основаниях. Землепользование — пользование землей в установленном обычаем или законом порядке. Землепользователь и собственник, зачастую, — разные физические лица.
Использование земли издавна регулируется различными системами экономических отношений. Земля не имеет трудового происхождения. Это дар природы. Количество земли фиксировано, поэтому предложение земли абсолютно неэластично. Это означает, что на рынке земли активен лишь спрос. При отсутствии эффекта изменения спроса на землю решающее влияние при использовании оказывает цена, которую устанавливает собственник этого ресурса.
Спрос и предложение на земном рынке
Основными факторами, влияющими на предложение земли, являются плодородие и местоположение. Предложение земли определенного качества, расположенной в определенном месте строго ограничено. Характерной особенностью земли является ее плодородие, которое зависит от качества почвы, климата, применяемой техники и технологии возделывания земли, трудовых и производственных навыков работающих на земле и т. д. Некоторые из этих факторов являются переменными, однако для их изменения необходим более или менее значительный период времени. Повышение качества и улучшение продуктивности земли зависит от форм хозяйствования. Так, при нерациональном ведении хозяйства качество земли может ухудшаться. -
Предложение земли строго ограничено и не может быть увеличено даже в условиях значительного роста цен на землю. Для того чтобы определить, какая цена реально установится, необходимо проанализировать спрос, который в данном случае играет активную роль в формировании уровня цен на землю.
Предложение земли можно изобразить графически: '•*
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Кривая предложения Земли абсолютно неэластична. Это означает, что предложение земли строго ограничено. Если на оси абсцисс отложить количество гектаров земли, а на оси ординат — цену 1 гектара, то; кривая предложения земли будет представлять линию, параллельную оси ординат. Таким образом, предложение земли не может быть увеличено даже в условиях значительного роста цен на землю. Для того чтобы определить, какая цена реально установится, необходимо проанализировать спрос, который в данном случае играет активную роль в формировании уровня цен на землю. ;
Спрос на землю неоднороден. Он состоит из двух основных элементов — сельскохозяйственного и несельскохозяйственного спроса: Ч
0 = Осх   4- Он/сх,
где 0    — совокупный спрос; Осх — сельскохозяйственный спрос; 0 н/сх — несельскохозяйственный спрос. .: Если на оси абсцисс мы отложим количество гектаров земли, а на оси ординат — цену за гектар земли, то кривая сельскохозяйственного спроса на землю 0 будет иметь отрицательный наклон. Связано это с тем, что при данном уровне развития техники и технологии по мере вовлечения земли в хозяйственный оборот мы должны будем переходить от лучших по плодородию земель к средним и худшим.
Кривая несельскохозяйственного спроса также имеет отрицательный наклон, так как связана, прежде всего с местоположением участка. Так, цена на земельные участки в центре города будет значительно отличаться от цены на аналогичные участки на окраине.
Совокупный спрос 0 на землю определяется путем сложения по горизонтали кривых сельскохозяйственного и несельскохозяйственного спроса.
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г Сельскохозяйственный спрос на землю в условиях развитого рыночного хозяйства является производным от спроса на продовольственные товары. Как известно, спрос на основные продукты питания неэластичен, объем спроса мало изменяется даже в результате значительного изменения цен. Неэластичность спроса на продукты питания означает, что даже незначительное сокращение привычных объемов предложения может явиться причиной сильного роста цен на продовольствие. И наоборот, увеличение предложения (например, в урожайный год) может привести к значительному падению цен на сельскохозяйственную продукцию. Сельскохозяйственный спрос на землю учитывает уровень плодородия почвы и возможности его повышения, а также местоположение - степень удаленности от центров потребления продовольствия и сырья. 
В земледелии уровень издержек производства во многом зависит от качества земли. Продуктивность земли связана с различиями в плодородии почвы, количестве осадков, температуре и других климатических факторах. Поэтому затраты труда на производство одного и того же вида продукции различны.
В большинстве стран мира в сельском хозяйстве доминируют семейные фермы. Основную часть занятых у них составляют члены семьи и 1— 2 постоянных работника. Большое количество временных работников задействуется только в периоды уборки. Так как количество земель сельскохозяйственного назначения ограничено, фермерам приходится использовать как участки, расположенных вблизи от рынков сбыта сельскохозяйственной продукции и центров поставки средств производства, так и отдаленные участки. Но благодаря тому, что продукты сельского хозяйства уникальны, а прирост населения и повышение доходов обеспечивают рост спроса на продукцию растениводства и животноводства, спрос на продукцию превышает производственные возможности этих земель, поэтому цены удерживаются на таком уровне, что становится экономически выгодным производство и на худших участках.
Несельскохозяйственный спрос на землю объединяет различные виды спроса. Он состоит из спроса на землю для строительства жилья, офисов, объектов инфраструктуры. Сюда относится также промышленный и инфляционный спрос на землю (при высоких темпах ' инфляции для предотвращения обесценения денежных сбережений население вкладывает деньги в недвижимость). Несельскохозяйственный спрос на землю имеет устойчивую тенденцию к росту. Он, как правило, безразличен к уровню плодородия земли. Главное — местоположение земельных участков, которое имеет особое значение в крупных городах. Обычно цена земли достигает максимума в центре города.
Экономическая и земельная рента
В рыночной экономике в аграрном секторе можно выделить два типа собственников - полный собственник и собственник по потреблению (владелец, пользователь). Полный собственник осуществляет монополию частной собственности. Он волен поступать с землей, как ему захочется, может дать или не дать предпринимателю прилагать капитал к земле. Если монопольный собственник решит сдать землю в аренду, он заключает договор аренды. В результате сделки по аренде определяется конкретный пользователь земли, который осуществляет монопольное право хозяйствования на данном участке земли.
Во всех странах есть государственный земельный фонд. Там, где его удельный вес велик, собственником земли является государство, а частное присвоение отсутствует. Устанавливается монополия на землю как объект хозяйствования, которую осуществляет собственник по потреблению (владелец, пользователь земельного участка). Монополия на землю — исключительное право рыночного субъекта распоряжаться этим ресурсом. Дополнительный доход, который она приносит своему обладателю, принимает форму земельной ренты.
Экономическая рента — это плата за ресурс, предложение которого строго ограничено. Земельная рента — частный случай экономической ренты. Земельная рента — это плата за использование земли и других природных ресурсов, предложение которых строго ограничено. Первоначально проблема ренты возникла в земледелии, и понятия «земельная рента» и «экономическая рента» совпадали. Сейчас понятие «экономическая рента» шире. понятия «земельная рента». Экономическая рента включает земельную ренту, но не сводится к ней. Экономическую ренту могут получать киноактеры, выдающиеся спортсмены, звезды эстрады.
В формировании земельной ренты активную роль играет спрос. В условиях неэластичного предложения земли цена земли и абсолютная рента всецело зависят от изменения спроса.
Ренту, которую получают все собственники земли, независимо от ее качества, К. Маркс назвал абсолютной, а Н. Г. Чернышевский — «праздной»'. Если предположить, что в аграрном секторе отсутствует производство для собственных целей, вся земля используется для производства основного продукта питания, и все земли имеют одинаковое качество, можно провести анализ изменения земельной ренты в условиях совершенной конкуренции
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На оси абсцисс отложим площадь земли (определенное количество гектар земли — 0), а на оси ординат - ренту (сумму денег, которую арендаторы ежемесячно выплачивают за каждый гектар), то кривая предложения 3 будет параллельна оси ординат (предложение земли абсолютно неэластично). Кривая спроса 00 имёет отрицательный наклон.
Площадь 00*ЕОРО представляет собой совокупную ренту за всю землю, используемую в обществе. Увеличение спроса на основной продукт питания повысит ежемесячную ренту за один гектар земли с КО до К1. Это приведет и к увеличению чистой экономической (абсолютной) ренты до площади 00*Е1Р1. В случае падения спроса на пшеницу ежемесячная земельная рента уменьшится до Я2 и абсолютная рента сократится до ОО*Е2Р2.
Данная модель показывает активную роль спроса в формировании земельной ренты. В условиях неэластичного предложения земли цена земли и абсолютная рента всецело зависят от изменения спроса.
Как вид дохода на собственность земельная рента использовалась еще в античности. Но присваивать ренту экономическими методами стало возможно лишь в рыночной экономике. Рента как экономическая категория — результат функционирования системы экономических отношений рыночного хозяйства. Здесь она выступает как добавочная прибыль, которая распределяется на две части — прибыль, присеваемую предпринимателем - арендатором земли, и ренту, достающуюся земельному собственнику. Следовательно, земельная рента — та форма, в которой земельная собственность реализуется экономически и приносит доход.
Величина ренты зависит от ряда социальных и природных условий. В частности, величина ренты тем больше, чем плодороднее земля, богаче ее недра, лучше ее географическое расположение и об устроенность вследствие проведения мелиоративных работ, совершенствования дорожной сети, системы энергоснабжения и т.д.
Формирование дифференциальной ренты
Ранее мы предполагали, что качество и местоположение земли одинаковы. В реальности это не так: земля различается и по плодородию, и по положению. Вопрос о дифференциальной ренте впервые был разработан в трудах классика политэкономии Д. Рикардо.
Предположим, имеется земля трех видов: лучшая, средняя и худшая. Так плодородие земли различно, то при равных вложениях капитала и труда на одинаковых по размеру участках могут быть получены различные результаты. Производительность а, следовательно, и урожайность земли будут зависеть от естественного плодородия почвы. Собственник лучших участков земли будет стремиться получить весь добавочный доход. Поэтому рента на лучшую землю будет выше, чем за среднюю, а за среднюю выше, чем за худшую. Худшая земля будет давать ее владельцу лишь чистую экономическую (абсолютную) ренту, а средняя и лучшая, наряду с абсолютной рентой, — еще и дифференциальную.
     Итак, дифференциальная рента — это доход, полученный в результате использования ресурсов (с неэластичным предложением), более высокой производительности в ситуации ранжирования этих ресурсов (в данном случае — по плодородию земли).
Дифференциальная рента может зависеть не только от плодородия, но и от местоположения земельного участка по отношению к рынкам сбыта сельскохозяйственной продукции, а в городе - от местоположения (удаленности) по отношению к центру города и т. п.
Поэтому дифференциальная рента существует в двух видах — дифференциальная рента один (1) и дифференциальная рента два (2).
Дифференциальная рента 1 связана с различием в качестве земли. Она в свою очередь делится на ренту по плодородию, получаемую с более плодородных земель, и ренту по месту положения земельных участков, получаемую с земель, стратегически выгодно расположенных по отношению к материалам, труду к потребителям.
Дифференциальная рента 2 предполагает интенсивный метол земледелия
, добавочное вложение капитала: повышение плодородия почвы
, применение прогрессивных биотехнологий, использование сортов
растений с повышенным потенциалом продуктивности и т. д. В результате
повышается урожайность, быстрее окупаются затраты. Предприниматель
получает дополнительную прибыль. Дифференциальная рента
2 выступает стимулом земледелия. Она в отличие от дифференциальной
ренты 1 до истечения срока договора присваивается арендатором. Но по истечении срока аренды и эта рента становится достоянием
земельного собственника, что является одной из величайших помех
внедрения рыночной экономики в аграрный сектор. Таким образом:
• дифференциальная рента 1 возникает при экстенсивном ведении
хозяйства, дифференциальная рента 2 — только при интенсивном
земледелии; дифференциальная рента 1 образуется на лучших и средних землях, дифференциальная рента 2 — и на худших землях;       |
• дифференциальная рента 1 присваивается земельным собственником, дифференциальная рента 2 временно присваивается предпринимателем-арендатором как вознаграждение за примененный капитал.
Проблема дифференциальной земельной ренты исследуется раз-личными теоретическими школами (А. Смит, Д. Рикардо, К. Маркс, А. Маршалл и др.). Несмотря на различия в подходах, все экономисты подчеркивают неоднородность качества земельных участков. Производительность земли как фактора производства различна в зависимости от ее плодородия, а также местоположения (близость к рынку сбыта сельскохозяйственной продукции).
Современное ведение хозяйства в агропроизводстве предполагает его интенсификацию - совершенствование организации производства, хозяйственного механизма, техники, технологии, улучшение сортов растений и пород скота и т. п. Если при интенсификации производства относительное плодородие земли остается прежним, то норма дифференциальной ренты 1 не изменится. Иначе обстоит дело с дифрентой 2. В условиях индустриального сельского хозяйства научно-технический прогресс способствует уменьшению неравенства естественного плодородия различных земельных участков. Снижается и экономическая роль местоположения участков в связи с развитием транспорта. Появляются предпосылки для отказа от обработки земель низких категорий, которые постепенно выводятся из сельскохозяйственного оборота
 Арендная плата и цена земли
Арендная плата — плата за использование взятого во временное пользование имущества, платежи за право приложить капитал к арендуемой собственности. Порядок, условия и сроки внесения арендной платы определяются договором. Нельзя смешивать ренту с арендной платой. «Рента — это та доля продукта земли, которая уплачивается землевладельцу за пользование первоначальными и неразрушимыми силами почвы»'. Арендная плата, как правило, превышает размер ренты, поскольку в аренду сдается земельный участок, на котором имеются сооружения, постройки, дороги и т. д. В зависимости от условий договора арендная плата может включать в себя, кроме ренты, еще амортизацию на постройки и сооружения (которые находятся на земле), а также процент на вложенный капитал. Если собственник земли сделал какие-то улучшения, то он должен и возместить стоимость этих сооружений, и получить процент на затраченный капитал (ведь он мог положить капитал в банк и жить, получая проценты). Арендная плата может проводиться в виде процента от реализации продукции.
Строительство зданий и сооружений на земле, затраты, связанные с улучшением плодородия, развитие инфраструктуры приводят к тому, что в структуре арендной платы все большую долю составляют амортизация и процент на капитальные вложения — «рента разбухает». Происходит это потому, что земельный собственник стремится учесть эти вложения, поднимая арендную плату. Однако выделить собственно ренту от вложений в повышение качества земли нелегко, поскольку в теории и на практике не различают виды дифференциальной ренты, к тому же для индивидуальных производителей сельскохозяйственной продукции рентные платежи являются издержками.
В неоклассической теории принцип установления ренты или арендной платы как равновесной цены услуг земли как фактора производства аналогичен процессу ценообразования на рынке других факторов.
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Точка Е определяет равновесную цену услуг земли (прокатную)' — арендную плату. 

В соответствии с особенностью рынка земли (производность спроса на землю от спроса на сельскохозяйственную продукцию) при снижении спроса на продовольствие (на продукцию растениеводства (пшеницу), животноводства и т.д.) производный спрос на землю уменьшается (сдвиг кривой спроса влево), что обусловливает падение равновесной цены. Сельскохозяйственный спрос на землю учитывает уровень плодородия и местоположение земельных участков. Фермы, как правило, многотоварный, поэтому спрос на землю в агросфере носит комплексный характер.
Рынок продовольствия близок к совершенно конкурентному, Т-К. на нем преобладают мелкие фермы. Государство не ограничивает права граждан на куплю-продажу земли, кроме стран, где преобладает аренда земли (Бельгия, 68%).
Обычно арендатор стремится получить как можно больше дохода от арендуемой земли. Для этого он делает добавочные вложения капитала. После окончания срока договора об аренде эти добавочные вложения капитала переходят к собственнику земли, и при заключении нового договора на них начисляется процент. Поэтому арендатор заинтересован в аренде на длительный срок, а собственник земли - в краткосрочной аренде.
В отличие от прокатной цены земли (арендной платы или ренты), капитальная цена земли) определяется путем капитализации ренты.
Цена земли рассчитывается как дисконтированная стоимость, но с учетом того, что при покупке земли доход в виде арендной платы будет выплачиваться собственнику земли в течение неопределенно продолжительного времени. Собственник земли должен получить альтернативную стоимость - такую сумму денег, положив которую в банк, он будет получать аналогичный ренте процент на вложенный капитал.
У=-*100%,
где      V - текущая цена земельного участка, К - ожидаемая арендная гслата,
г - норма капитализации (ставка банковского процента). Эта формула основывается, как и цена купли-продажи капитального товара, на капитализации ренты (арендной платы) при условии, что число лет получения дохода стремится к бесконечности. Таким образом, цена земли зависит от двух величин:
1) размеров земельной ренты, которую можно получать, став собственником данного участка;
2) ставки ссудного процента.
Покупатель земельного участка стремится приобрести его не ради почвы как таковой, а ради той ренты, того постоянного ежегодного дохода, который приносит земля. Покупается право на получение регулярного дохода в течение неопределенного периода времени. В связи с этим становится понятным привлечение размера ссудного процента для определения цены земли. Ведь в экономической теории все, что приносит доход, рассматривается как капитал. Владелец денег, имея определенную сумму, может положить ее в банк и получить доход в виде процента. Но он, может и потратить эти деньги на покупку земельного участка.
^      На практике цена земли зависит от множества других факторов.
| Например, спрос на землю резко возрастает в условиях инфляции.
Раздел VI.
ЭКОНОМИЧЕСКИВ ОСНОВЫ РАЗВИГИЯ
мирохозяйствинных связей
, Мировое хозяйство
Мировое хозяйство — это взаимосвязанные и взаимодействующие хозяйства различных стран мира, функционирующие по согласованным правилам, последовательное объединение хозяйств раз-личных стран в единую мировую систему.
Мировое хозяйство является сложной системой. Вся совокупность различных национальных хозяйств скреплена движением товаров, ус-луг и факторов производства. На этой основе между странами возникают международные экономические отношения, т.е. обширный комплекс торговых, производственных, научно-технических, финансовых связей между государствами, приводящих к обмену экономическими ресурсами, совместной экономической деятельности. •
Мировое хозяйство — это глобальный хозяйственный механизм, представленный различными национальными хозяйствами, связанными между собой системой международных экономических отношений (внешняя торговля, вывоз капитала, валютно-кредитные отношения, миграция рабочей силы, интеграция и т.д.). Субъектом мирового хозяйства выступает мировое сообщество. Оно представляет собой функционально взаимосвязанную целостную систему, складывающуюся из множества подсистем различного уровня и конфигураций (государства, нации, региональные сообщества, международные организации, ассоциации, коллективы предприятий и отдельные личности).
Объекты мирового хозяйства — национальные экономики, территориально-производственные комплексы, ТНК, фирмы и т.д.,
В XX в. интересы мирового сообщества в целом стали выше любых частных интересов (национальных, классовых, социальных).Возникла новая система ценностей, включающая мир, экономическое благополучие, социальную и политическую справедливость, экологическую безопасность, самореализацию личности. Появилась возможность создания системы глобального управления мировым хозяйством.
Причины возникновения и развития международных экономических отношений:
1. МРТ. Вследствие разной населенности факторами производства хозяйствующие субъекты специализируются на производстве ограниченного набора продукции. При этом они достигают высокой производительности труда в ее изготовлении, но одновременно вынуждены обеспечиваться этой продукцией для удовлетворения своих потребностей. Вначале разделение труда зарождается в рамках страны, затем охватывает соседние стран и, наконец, весь мир.
2. Движение факторов производства. Странам целесообразно не только использовать изобилие одних и скудность других факторов для налаживании экспорта и импорта тех пли иных товаров и услуг, но и экспортировать имеющиеся в изобилии и импортировать недостающие факторы производства. Бедные капиталом страны активно привлекают его из-за рубежа, избыточная для одних стран рабочая сила стремится найти себе применение в других странах, государства с раз-витой наукой вывозят технологию туда, где собственной нет. Международное движение факторов производства зависит не только от спроса предложения этих факторов в разных странах, но и от их мобильности и многих других моментов, которые мешают этому движению.
Мировое хозяйство является исторической и политико-экономической категорией. 06 этом свидетельствует то, что каждому конкретному историческому этапу его развития соответствуют определенные масштабы и уровень производства, интернационализация экономической жизни и социально-экономическая структура.
Исторически основой формирования мирового хозяйства служил мировой рынок, образование которого проходило постепенно в XV-
ШШ вв., и особенно интенсивно — с середины XIX столетия, когда 1 :машинное производство достигает высокого развития в странах Запада.
Выделяются следующие этапы развития мировой экономики. Объединение экономики в страновых. Это самый длительный период, который длился с конца XVIII до XX вв.
Важно отметить, что исторически первыми стали экономические отношения, связывающие единую целостность Римской Империи. Именно отсюда начала формироваться мировая экономика. Римская империя была первой всемирной империей, поскольку она характеризовалась единством экономических отношений. Многие элементы сохранились и по сей день и заимствованы другими странами.
Объединение страновых экономик в региональные. На данном этапе происходит формирование единых регионов: Западная Европа (ЕС), Северная Америка (НАФТА), Южная Америка (Меркосур), Ближний Восток (АОР), Юго-Восточная Азия (АСЕАН) и т. д. Этот про-цесс во многих районах продолжается в настоящее время (страны Латинской Америки, Юго-Восточной Азии).
Объединение региональных экономик в единое мировое хозяйство. Это примерно XX в. В целом, это самый сложный этап, который можно разделить на два под этапа:
а) 1917—1945 гг. — процесс формирования мирового хозяйства как бы раздвоился, то есть в 1917 г. выделилась мировая социалистическая система и, одновременно прочий мир стал развиваться как мировое экономическое хозяйство. Социалистическая система была как бы автономным районом единого мирового хозяйства;
6) с 1917 г. по 1990-е гг. выделялась эта автономия и, как показали история и практика, она тормозила развитие единого мирового хозяйства. Однако уже в начале 60-х гг. из единой мировой социалистической системы стали постепенно выпадать отдельные ее звенья и к концу 80-х гг. произошел выход из этой системы государств Восточной Европы.
В целом 90-е гг. характеризуются тем, что для развитых стран они стали временем перехода в эру постиндустриализаций, для отстающих стран _ активного преодоления своей экономической отсталости, для бывших социалистических стран — временем сложного перехода к рыночной экономике с либерализацией внутренней и внешней экономической деятельности.
Отличительными особенностями нового этапа в развитии мирового хозяйства являются: • открытость экономики как один из основных принципов взаимоотношений любой страны с мировым сообществом независимо от их политического устройства и уровня экономического   развития; создание системы международных, надгосударственных организаций, деятельность которых призвана обеспечить стабильное и сбалансированное экономическое развитие (Организация Объединенных Наций, Всемирный банк, Международный валютный фонд, Европейский союз, Всемирная торговая организация, Парижский и Лондонский клубы и т.д.);
• главенствующая роль транснациональных корпораций (ТНК), во все большей степени определяющих международную промышленную, инвестиционную и торговую политику; Наличие развитой сферы международной торговли, межстранового перемещения рабочей силы, капитала и технологий. . • Понятие «современная мировая экономика» указывает на новейшие сдвиги в эволюции мирового хозяйства, поскольку проходят стадию своего становления и развития международные производство, рынок капитала, рынок рабочей силы, информационное пространство и т.д. Происходят геополитические изменения структуры регионального и международного масштаба.
Международные экономические отношения и их формы
Международные экономические отношения — формы и способы взаимодействия национальных экономик в мировом хозяйстве.
Предметом дисциплины «Международные экономические отношения» является изучение международных экономических отношений и механизма их реализации.
Возникновение и развитие международных экономических отношений обусловлено рядом факторов:
1) экономические. Согласно теории сравнительных преимуществ Д. Риккардо, стране выгодно производить и продавать за границу товары с относительно низкими внутренними издержками , по сравнению с другими странами и, наоборот, покупать товары с относительно более высокими внутренними издержками. К экономическим факторам можно отнести вывоз капиталов и создание крупных международных транснациональных корпораций (ТНК), ориентированных на интеграцию различных национальных факторов производства, а, следовательно, на развитие МЭО;
2) политические. Международные экономические отношения мо-гут выступать как одна из форм давления на страну в целях решения геополитических задач;
3) природные. Связаны с неравномерным размещением полезных ископаемых, различными климатическими условиями для развития сельского хозяйства, туризма, что обуславливает необходимость развития международных экономических отношений;
4) культурные. Связаны с различиями культур отдельных стран и народов. Отсюда возникает желание изучения других культур, приобщения к памятникам искусства, архитектуры, живописи; 5} научно-технические. Здесь можно выделить две подгруппы факторов. Во-первых, это развитие массового производства, которое способствует росту производительности труда, удовлетворению спроса внутри страны и возможности работы на экспорт. Во-вторых, зто научно-технический прогресс, который связан с появлением новой техники и технологий, формированием конкурентных преимуществ товара, предпосылок его международного распространения; " 6} необходимость решения глобальных проблем. Развитие международных экономических отношений обусловлено необходимостью интеграции усилий всего мирового сообщества для решения глобальных проблем человечества: экологической, продовольственной, энергетической, сырьевой, контроля над ядерным оружием.
Международные экономические отношения, хотя и являются частью экономических отношений. имеют свою специфику. Во-первых, они представляют собой взаимодействие экономических субъектов разных стран. Во-вторых, объект МЭО может как совпадать с объектом экономических отношений (например, товар, услуга, капитал), так и отличаться от него (например, деньги объект национальных экономических отношений, а валюта объект международных экономических отношений).
В-третьих, международные экономические отношения связаны с перемещением, интернационализацией факторов производства (труда, земли, капитала, предпринимательских способностей). В-четвертых, для организации международных экономических от-ношении создаются наднациональные организации, такие как Международный валютный фонд — МВФ, Международный банк реконструкции и развития — МБРР, Европейский банк реконструкции и развития — ЕБРР, Организация стран-экспортеров нефти — ОПЕК и другие.
В-пятых, международные экономические отношения реализуются посредством международных правовых норм (международные экономические договоры, соглашения, акты).
В-шестых, на международные экономические отношения определенное влияние оказывает военно-политическая мощь Государства и его способность отстаивать национальные интересы на международном уровне.
Можно выделить следующие уровни, на которых реализуются международные экономические отношения:
1) микро уровень. На этом уровне субъектами МЭО являются предприятия, банки, финансовые и страховые компании, отдельные граждане, участвующие в МЭО;
2) мезо уровень. На этом уровне в международных экономических отношениях участвуют такие субъекты МЭО как регионы, земли, штаты, провинции;
3) макро уровень. Субъектами МЭО выступают отдельные государства;
4) мега уровень. На этом уровне субъектами МЭО являются уже не отдельные страны, а группы стран (Европейский Союз, Организация стран-экспортеров нефти ОПЕК и др.). Кроме того, в международных экономических отношениях на этом уровне участвуют также специально созданные наднациональные организации: Международный валютный фонд, Мировой банк, Европейский банк реконструкции и развития и другие. Однако на практике не всегда международные экономические отношения замыкаются в рамках одного уровня. Например, экономические отношения российских регионов и республики Беларусь, Европейского банка реконструкции и развития и Ростовской области представляют собой взаимодействие субъектов МЭО на различных уровнях. Формами МЭО являются:
•    международная торговля товарами и услугами;
•    международное производственное и научно-техническое сотрудничество, включая обмен технологиями;
•    международные валютно-финансовые и кредитные отношения;
•  международная миграция рабочей силы. Международная торговля — это сфера международных товарно-денежных отношений между фирмами различных стран в области кооперации производства, совместных НИОКР и т.д.
-- Международные валютно-финансовые и кредитные отношения — совокупность валютно-денежных и расчетно-кредитных связей в мировом хозяйстве.
Международное производственное и научно-техническое сотрудничество — это совокупность валютно-денежных и расчетно-кредитных связей в мировом хозяйстве.
Международная миграция рабочей силы — разно-направленные 

 потоки (эмиграция и иммиграция) трудовых ресурсов, пересекающих : Национальные границы в поисках работы.
Основные формы МЭО взаимосвязаны и все вместе образуют систему
МЭО. Факторы, оказавшие воздействие на развитие МЭО:
•    НТП, значительно увеличивший объемы и ассортимент международного товарообмена, вовлекший в сферу МЭО обмен услуга-ми и технологиями;
•    региональная экономическая интеграция, охватившая все без исключения континенты, воздействие которых на МЭО неоднозначно: с одной стороны, они способствуют интенсивному развитию МЭО между странами-членами интеграционных объединений, а с другой стороны, сдерживают развитие МЭО с третьими странами;
•    ТНК (транснациональные корпорации) в современных условиях контролируют 1/3 мировой торговли товарами, 80 % мирового рынка патентов и лицензий, 2/3 прямых зарубежных инвестиций — все это говорит об их определяющей стратегической роли в развитии форм МЭО;
•    обострение глобальных проблем (экологической, сырьевой, энергетической и др.) активизировало международное научно-исследовательское сотрудничество, совместное освоение недр Земли и Мирового океана и т.п.;
•    всемирная инфраструктура МЭО, включающая в себя все мирные сети транспорта, коммуникаций, информационные сети, которая ускоряет во времени реализацию МЭО, порождает новые способы их осуществления (к примеру, Интернет); •    либерализация торговой политики, способствовавшая снятию и ослаблению таможенных барьеров, смягчению инвестиционного климата, безусловно, слособствует развитию всех форм МЭО. В целом можно сделать вывод, что современные МЭО интенсивно развиваются, приобретают новые черты и характеристики, изменяют свои географические приоритеты и все более приобретают черты единой системы, где отдельные их формы не только тесно. взаимосвязаны, но и взаимообусловлены.
.Международное разделение труда
Международное разделение труда — это высшая ступень общественного территориального разделения труда между крупными сферами производства: промышленность, строительство, сельское хозяйство, транспорт и т. д., которое делится на более узкие отрасли, и ведет к созданию специализированных производств.
Все страны мира в определенной степени вовлечены в международное разделение труда. Развитие мирового хозяйства определяется углублением этого процесса. Общественное территориальное разделение труда непосредственно взаимосвязано с этим процессом и ведет к разделению труда между странами, расчленению хозяйственной территории страны на более дробные взаимосвязанные регионы, формируя тем самым специализированные экономические районы.
Основными видами МРТ являются:
•    мировое;
•   • между группами стран;
•    межрайонное; '    внутрирайонное;
•    внутриобластное;
•    локальное.
Международное разделение труда опирается на устойчивую и экономически взаимовыгодную специализацию отдельных стран по производству определенных видов продукции и ведет к взаимовыгодному обмену результатами производства между ними.
Роль каждой страны в мировом хозяйстве определяется рядом факторов: 
1)  природные географические факторы; 
2)  технический прогресс (уровень НТП и технический потенциал);
, 31 социально-экономические условия (уровень экономического I развития, демографического развития, религия, историческая I направленность), общественно-политический строй. 1 Международное разделение труда носит объективный характер, возникая и развиваясь под воздействием определенных факторов производства. Международное разделение труда и формы мировых хозяйственных связей (мировая торговля и т. д.) позволяют получить существенный экономический выигрыш, сократить затраты на единицу §1родукции. Страны участники МРТ получают экономическую выгоду в прибыли, используя благоприятные природно-климатические г сочетая факторы производства и приобретая в процёссе материально-технического развития научно-технические, информационные, конкурентные преимущества. -| Цель международного разделения труда заключается в установлении между странами прочных экономических связей с целью повышения эффективности национального хозяйства, поскольку участие стран в МРТ позволяет им на основе использования закона сравнительных преимуществ сконцентрировать свои усилия на производстве тех продуктов, для которых они имеют наилучшие конкурентные условия. Это позволяет в целом удовлетворять не только потребности внутри страны, но и потребности стран-партнеров. Наряду с этим страны могут отказаться от производства тех товаров, для которых у них нет определенных условий обеспечить их потребление за счет импорта.
Воздействие международного разделения труда сводится к тому, что страны-участницы МРТ в рамках национального хозяйства должны расширять производство на экспорт и импортное потребление, специализируясь на изготовлении определенных товаров и услуг и обмениваясь ими.
Место каждой страны в мировом хозяйстве и МРТ определяется совокупностью импортных потребностей и экспортных возможностей. В этой системе взаимосвязи экспорт-импорт ведущая роль принадлежит экспортным возможностям страны. Основными показателями, по которым можно судить о степени участия страны в МРТ, являются экспортная, импортная и внешнеторговая квоты.
Экспортная квота — отношение стоимости экспорта страны (Эс) к ВВП или ВНП данной страны:
Экв = Эс/ВВПс х 100%
Импортная квота — отношение стоимости импорта страны (Ис) к ВВП или ВНП данной страны: Икв=Ис/ВВПс*100%
Внешнеторговая квота — отношение величины внешнеторгового оборота (ВТ) к объему ВВП:
ВТк - ВТ / ВВП х 100%
В современном мировом хозяйстве нет ни одного государства, которое не стимулировало бы экономические отношения с другими странами и не стремилось бы их поддерживать и расширять их постоянно. Международное и внутригосударственное разделение труда различаются своей масштабностью, количеством субъектов, участвующим в данных экономических процессах.
Согласно мировой практике, обязательным условием участия любой страны в МРТ является производство высококачественной продукции, которое выступает гарантом успеха в конкурентной борьбе на мировом рынке и условием эффективной реализации продукции с целью получения прибыли. Однако объемы прибыли получаемой страна-ми от участия в МРТ бывают разными и зависят от их конкурентных преимуществ, определяемых рядом факторов: природно-ресурсный потенциал, территория страны, число участвующих в МРТ предприятий и т.д.
Существуют две формы МРТ: международная специализация и кооперирование производства.
Международная специализация — концентрация производства однородной продукции в одной или нескольких странах для удовлетворения не только своих потребностей, но и потребностей стран-партнеров.
В мировой практике выделяют следующие формы специализации:
•    производственная (межотраслевая, внутриотраслевая и внутрифирменная);
•    территориальная (по странам и регионам, внутри регионов);
•    предметная (более крупная — производство конкретных видов продукции);
•    подетальная (более мелкая — производство деталей, узлов, полуфабрикатов);
•    технологическая (производственные технологии). Отрасли, участвующие в международной специализации, обладают следующими признаками:
•    более высокий удельный вес такой отрасли в производстве данной страны по сравнению с мировым производством;
•    более высокий уровень внутриотраслевой специализации.
1
Другой формой международного разделения труда является международное кооперирование. Международное кооперирование представляет собой объединение производственных комплексов двух или более стран в интересах выполнения единой производственной программы для технологического совершенствования производимой продукции. Международное кооперирование как процесс, включает в себя
следующие признаки:
1)  предварительное согласование странами в договорном порядке
условий кооперирования;
2)  регулирование производственной деятельности, включая процесс реализации выпускаемой продукции;
3)  наличие субъектов кооперирования (страны-участники, промышленные предприятия, фирмы)
Характерной особенностью международной специализации и кооперирования является согласование сторон о совместной деятельности по выпуску определенного вида продукции в договорном порядке.
Основными признаками международного производственного ко-
оперирования являются:
•    долгосрочность (в отличие от других форм международных экономических отношений, которые зачастую носят разовый характер, экономические отношения по международному производственному кооперированию складываются на долгосрочный период);
•    комплексность (в рамках международного производственного
кооперирования охватывается не только производственный
процесс, но и сбытовая сфера, научно-исследовательская работа
, техническое обслуживание, модернизация продукции и т.д.).
Таким образом, международная специализация и кооперирование
, производства позволяют снизить капиталоемкость и сократить время
на производство новых товаров. Действуя в целях снижения производственных
 затрат на единицу выпускаемой продукции, крупные корпорации
устанавливают производственные связи с мелкими и средними
фирмами, превращая их тем самым в субпоставщиков производственных
 узлов и деталей, необходимых для конечного производства.
и глобализация экономики
Интернационализация в широком смысле слова — это усиление взаимосвязи и взаимозависимости всех сторон жизни общества (хозяйственной, социальной, политической и духовной). : Под интернационализацией экономики понимается рост взаимосвязи и взаимозависимости национального и мирового хозяйства. Интернационализация же в масштабах мировой экономики означает общемировое экономическое развитие, которое находит свое выражение в возрастающей международной интеграции (сближении, объединении) производства, инвестиций, рынков, хозяйственных механизмов различных субъектов мирового хозяйства. Данная интернационализация может осуществляться на двух уровнях: микро уровень — интернационализации реализуется в различных формах взаимодействия капиталов отдельных хозяйственных субъектов. Макро уровень интернационализации предполагает согласование национальных экономических политик различных стран и формирование соответствующих межгосударственных объединений.
В современных условиях интернационализация связала между собой страны и ее народы. Каждая из них зависит от того, что происходит в другой стране. Интернационализация обусловливает тенденцию к открытости национальных экономик, размыванию тарифных барьеров и снятию нетарифных ограничений. Если в 1947 г. средний уровень ставок импортных тарифов составлял 50—60%, то в конце 90-х гг. он снизился до 9,6%, а в дальнейшем, по расчетам экспертов, он может понизиться до 3%. Тенденции к интернационализации противостоит тенденция к сохранению самобытности и национальной уникальности экономик различных стран мира.
Одной из закономерностей мирового развития является глобализация экономики. Глобализация связана с формированием экономического пространства, где отраслевая структура, обмен информацией и технологиями, география размещения производительных сил определяются с учетом мировой конъюнктуры, а экономические подъемы и спады приобретают планетарные масштабы.
Растущая глобализация экономики выражается в резком увеличении масштабов и темпов перемещения капиталов, опережающем росте международной торговли по сравнению с ростом ВВП, возникновением круглосуточно работающих в реальном масштабе времени мировых финансовых рынков. Созданные за последние десятилетия информационные системы неизмеримо усилили способность финансового капитала к быстрому перемещению, разрушая при этом устойчивые экономические системы.
Глобализация экономики — сложный и противоречивый процесс. С одной стороны, она облегчает хозяйственное взаимодействие между государствами, создает условия для доступа стран к передовым достижения человечества, обеспечивает экономию ресурсов, стимулирует мировой
 прогресс. С другой, глобализация несет негативные последствия: закрепление периферийной модели экономики, потеря своих ресурсов странами, не входящими в «золотой миллиард», разорение малого бизнеса, распространение на слабые страны глобализации конкуренции, снижение уровня жизни и др. Сделать плоды глобализации доступными максимальному числу стран - одна из задач, стоящих перед мировым сообществом.
Этапы глобализации мирового хозяйства
I этап: конец XIX в. — 1939 г. Мировое хозяйство имело колониальную структуру. Прямые инвестиции направлялись из развитых стран в развивающиеся. Эксплуатация природных ресурсов на территориях, находящихся под контролем стран-экспортеров капитала, была закономерной чертой мирового экономического порядка.
II этап: 1945—1975 гг. Национально-освободительная борьба колониальных стран привела к краху колониальной системы. Большинство развивающихся стран, получив политическую независимость, провели национализацию иностранной собственности, создав государственный сектор экономики. В результате произошел отток иностранного капитала и изменилась его направленность. Экспорт частного капитала на 90% стал направляться в развитые страны. На данном этапе создаются институты глобального управления (ООН, МВФ, Мировой банк, ВТО и др.), которые вырабатывают правовые нормы поведения стран в различных сферах экономических и политических отношений.
III этап: 1975—1990 гг. В мировой экономике большую власть получают ТНК. На данном этапе развитые страны и ТНК стремятся рационализировать структуру капитальных вложений и воспользоваться преимуществами региональной экономической интеграции.
Основные признаки ТНК:
•    годовой оборот (объем продаж) более 1 млрд. долл.;
•    наличие филиалов не менее чем в 6 странах; :
•    доля зарубежных активов должна составлять 25—30% в общей
стоимости всех активов компании;
•     •     1/5—1/3 всего объема оборота компании должна приходиться на внешние операции, т. е, реализоваться за пределами страны резиденции. ТНК возникают под воздействием целого комплекса факторов, а именно:
1) интернационализации производства и капитала на основе развития производительных сил; •2) экспансии капитала за границей, создания собственных отделений;
3) стремления к получению сверхприбылей;
4) жесткой конкуренции, ведущей к концентрации производства и капитала в международном масштабе;
5) снижения значения геоэкономических границ.
Десять крупнейших ТНК мира контролируют почти 30% иностранного товарооборота и 34% иностранных активов ТНК. Объединенный акционерный капитал 100 крупнейших ТНК огромен — более 5,5 трлн. долл.
Профиль крупнейших ТНК в основном охватывает пять отраслей: электроника и электрооборудование (17 фирм), химия и фармацевтика (16), нефть и прочие энергоресурсы (14), производство автомобилей, узлов и агрегатов к ним (14), а также производство продуктов питания и напитков, (12). ТНК, занятые в производстве электроники и электрооборудования, имеют наибольшие зарубежные активы. Объединенный товарооборот их зарубежных филиалов составляет около 80% мировых продаж электроники (бытовая и промышленная электроника, средства телекоммуникаций, электрооборудования).
ТНК в соответствии с колебаниями спроса и предложения перемещают производство с фабрики на фабрику по всему миру, сводят к минимуму простои мощностей ТНК, продлевают жизнь своих изделий: сначала организуют их производство в чувствительном к моде богатом мире, а затем в менее богатых и развивающихся странах. ТНК делают мировую экономику интернациональной. Интеграция производственной деятельности, основанная на МРТ, определяет характерную черту современной мировой экономики.
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