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Литература

ЧАСТЬ 1. ЛЕКЦИИ
1. ОБЩИЕ ПОНЯТИЯ МИРОВОГО ХОЗЯЙСТВА 

1.1. Предмет и здачи курса “Мировая экономика”
Основное внимание в учебном курсе уделяется, прежде всего, рассмотре​нию проблем формирования и эволюции мирового хозяйства, постоянно проис​ходящих в этой сфере изменений, включая динамику экономического развития его подсистем и отдельных регионов (субрегионов), их взаимодействия в эко​номиче​ской сфере и растущей взаимозависимости.

Специального изучения заслуживают и конкретные вопросы хозяйствен​ной эволюции ведущих (промышленно развитых) держав мира, стран, полу​чивших в международной классификации наименование “новые индустриаль​ные”, по​скольку очевидно, что их хозяйственная практика может найти приме​нение в процессах трансформации экономики также подробно рассматривае​мых стран Восточной Европы и других некогда социалистических государств. Наконец, не​малый интерес вызывает исследование социально-экономической структуры и эволюции хозяйства большой группы развивающихся стран.

Интегрированный характер учебного курса “Мировая экономика” пред​пола​гает также изучение сущности и динамики развития наиболее важных форм меж​дународных экономических отношений, таких как мировая торговля, междуна​родная миграция капитала и рабочей силы.

Задача обучения состоит в том, чтобы сформировать у  обучающихся кон​структивное созидательное мышление, отвечающее новым реалиям, понимание сущности мирового хозяйства как системы, видение долгосрочных тенденций его развития и перспектив экономического роста, умение ориентироваться в сложной конъюнктуре мирового рынка, анализировать происходящие в миро​вом хозяйстве процессы, определять место и роль отдельных стран, прежде всего, России, в мирохозяйственной системе.

1.2. Понятие мирового хозяйства

Современная специальная (научная и учебная) литература не содержит еди​ного толкования понятий “мировая экономика”, “мировое хозяйство”. Про​сматривается несколько подходов к определению этих понятий, используемых в оте​чественной и зарубежной литературе.

Наиболее часто встречающейся является трактовка мирового хозяйства как совокупности национальных хозяйств, связанных друг с другом системой между​народного разделения труда, разнообразных экономических связей.

Мировая экономика также рассматривается как система международных экономических взаимоотношений, как своего рода универсальная связь между отдельными национальными хозяйствами.                                  

Такая точка зрения поддерживается рядом зарубежных исследователей, которые полагают, что мировая экономическая система включает как тор​говлю, финансовые отношения, так и неравное распределение капиталов и ра​бочей силы. Но в данном случае из поля зрения выпадает производство, во многом определяющее международные экономические взаимосвязи.

Сбалансированным считается и понимание мирового хозяйства как эко​номи​ческой системы, самовоспроизводящейся на уровне производитель​ных сил, про​изводственных отношений и определенных аспектов над​строечных отношений в той мере, в какой входящие в нее национальные хозяйства обладают определен​ной совместимостью на каждом из трех названных уровней. 

Именно в подобном подходе отражены ос​новные составные части хозяй​ства, включая материальную базу, реализацию различных форм собственности и порядок функционирования воспроизводст​венных процессов.

Практически всеми исследователями признается, что мировое хозяйство представляет собой определенную систему, основой возникновения и существо​вания которой выступает ее целостность, предполагающая устойчивое взаимо​действие всех составных частей данной системы.

Мировая экономика относится к числу сложных систем, которые харак​тери​зуются множественностью составляющих их элементов, иерархичностью, струк​турностью. В основе этой системы - международное и ограниченное рам​ками от​дельных государств национальное производство материальных и ду​ховных благ, их распределение, обмен и потребление. Причем каждая из фаз мирового вос​производственного процесса оказывает влияние на функциониро​вание всей ми​ровой хозяйственной системы, которая имеет и присущие ей как целому определенные направления своего развития.

Цель функционирования мировой экономики - удовлетворение человече​ских потребностей (спроса). Внутри самой системы сосуществуют различные подсистемы, в рамках которых данная цель модифицируется в силу различных социально-экономических условий.

Мировая экономика как система не может успешно эволюционировать без, определенного порядка, базирующегося на нормах международного пуб​личного и частичного права, регулирующих отношения в хозяйственной сфере между государствами, экономическими соединениями, юридическими и физи​ческими лицами. Действенность установленных норм обеспечивается как са​мими госу​дарствами, так и коллективными формами контроля за соблюдением междуна​родного права, которым занимаются различного рода международные организа​ции. Существующие (сложившиеся) правила уточняются и пересматри​ваются в соответствии с потребностями развития мировых производительных сил, отдель​ных подсистем и элементов мирового хозяйства.

Термин “современная мировая экономика” указывает на новейшие сдвиги в эволюции мирового хозяйства. Имея корни в предшествовавшем опыте развития мирового хозяйства со свойственными ему чертами (неравномерность развития отдельных стран и регионов, постоянное обострение конкурентной борьбы, кон​центрация капитала и научно-технического потенциала в центрах соперничест​ва), данный феномен формируется под влиянием новых тенденций, таких как глобальные процессы социализации, гуманизации обще​ственного производства и расширения сферы использования достижений совре​менной научно-технической революции. 

Комплекс внешних экономических связей становится системой непосред​ственных контактов между различными хозяйствующими субъектами незави​симо от границ, расстояний и каких-либо на​циональных различий. Проходят стадию своего становления и развития между​народное производство, междуна​родный рынок капитала, международный рынок рабочей силы, международное информационное пространство. Следова​тельно, вполне закономерно вести речь о переходе мирового сообщества к ново​му качественному состоянию – техноло​гическому способу производства на основе информационного типа экономиче​ского роста.

1.3. Основные этапы формирования современной мировой 
       экономики

Мировое хозяйство является исторической и политико-экономической ка​те​горией. Это обусловлено тем, что каждому конкретному историческому этапу его развития соответствуют определенные масштабы и уровень производства, интер​национализации хозяйственной жизни и социально-экономическая струк​тура.

Мировое хозяйство как единое целое сложилось к началу XX в. вследст​вие до​полнения мирового рынка международным переплетением ссудного и предпри​нимательского капитала, создания системы эксплуатации западными державами огромной колониальной периферии. Фактически к этому периоду был закончен территориальный раздел мира, сформировались международные монополии, процесс обобществления производства приобрел мировой характер. Мировое хо​зяйство начала    XX в. состояло из продвинутых в индустриальном отношении стран Запада, многие из которых являлись метрополиями, и их аг​рарно-сырье​вых придатков - колоний.

Основой постепенного формирования мирового хозяйства служил миро​вой рынок, образование которого проходило поэтапно в XV-XVIII вв., но осо​бен​но интенсивно - с середины XIX в., когда машинное производство стано​вится преобладающим в странах Запада. Становление массового производства способствовало перерастанию мирового рынка в мировое хозяйство. Наряду с обменом товарами существенное развитие получали также международные про​изводст​венные связи по изготовлению конечных продуктов, что стало возмож​ным на ос​нове растущей миграции капитала.

В процессе эволюции современной мировой экономики выделяются не​сколь​ко периодов.

1. Прежде всего, это 10-30-е гг. ХХ в., в которые проявились кризисные явления в развитии мирового хозяйства.

Так, в 1917 г. из мирохозяйственных связей оказалась исключенной Рос​сия, экономическая блокада которой, проводимая западными странами, не могла при​вести к восстановлению мирохозяйственных связей на прежней ос​нове. Кризис мирового хозяйства сопровождался нарастающей неустойчиво​стью экономических связей, вызванной первой мировой войной. Перевод на​циональных экономик на военные рельсы, физическое уничтожение огромных производственных и людских ресурсов в ходе войны, экономическое разграбле​ние захваченных территорий на​рушили прежние хозяйственные связи.

Мировой экономический кризис (“великая депрессия”) конца 20-х - на​чала 30-х гг. обусловил тенденции к автаркии, привел к общему снижению роли экс​порта товаров и капитала в мировом хозяйстве, усилил значение националь​ных сфер производства и сбыта. Экспортная квота ведущих стран в их ВВП в 30-е гг. была в 1,5-2 раза ниже по сравнению с 20-ми гг. Так, в США за 1913-1938 гг. она сократилась с 6,1 до 3,6%; в Дании - с 29,1 до 21,3%.

2. По окончании второй мировой войны произошла новая ломка структу​ры всемирного хозяйства в связи с образованием мирового социалистического хозяйства, развивающегося на иной социально-экономической основе (огосудар​ствление промышленности, сферы услуг, коллективизация сельского хозяйства и жесткоцентрализованная система управления в рамках националь​ных хо​зяйств). Проводимая в этот период координация внешнеэкономических отноше​ний, основанная на классовом подходе, сузила сферу прежде единого глобального хозяйства, но не разрушила систему мирового рынка. При всей сложности и противоречивости связей между странами двух общественных сис​тем их внешние экономические контакты обеспечивались определенными по​требностями этих стран. Контакты в хозяйственной сфере между этими госу​дарствами сочетались с противоборством и соревнованием, причем последние преобладали. 

Рассматриваемый период развития современного мирового хозяйства про​текал в условиях интенсивного роста вывоза предпринимательского капитала в мировой капиталистической экономике. Важным элементом в производственно связях стали транснациональные корпорации (ТНК), являющиеся носителями единичного разделения труда. ТНК сформировали интернациональные произ​водственные комплексы, включающие создание продукта, его реализацию, рас​четы, кредитование. 

Кроме того, в условиях противостояния двух социальных систем произошло нарастание взаимосвязи между несоциалистическими странами. Заметно упро​чившие в период второй мировой войны свою экономическую мощь США смог​ли оказать довольно существенную помощь в хозяйственном возрождении ряда стран Западной Европы. В дальнейшем, после завершения действия плана Мар​шалла (1951 г.) по мере распада колониальных империй, программы помощи бы​ли переориентированы на развивающиеся страны в интересах сохранения их в системе экономических взаимоотношений стран с рыночной экономикой.

Состоявшийся в середине 60-х гг. ХХ в. коллапс колониальной системы привел к появлению большой группы развивающихся стран, которые до сих пор про​должают занимать особое место в мировом хозяйстве. Прежние отношения коло​ниальной зависимости сменились связями иного типа: отношения “Север-Юг” осуществлялись на основе предоставления помощи бывшим колониям, а ныне освободившимся странам, которая оказывалась на двусторонней и много​сторонней основе. Немалую роль в формировании новых отношений сыграл и вывоз частного предпринимательского капитала из промышленно развитых стран в государства развивающегося мира.

Важной чертой этого этапа развития мирового хозяйства стало проявившееся в 50-70-е гг. сближение уровней развития США и других промышленно разви​тых стран.

Так, если в 1955 г. совокупный ВВП шести ведущих стран (после США) со​ставлял 74% ВВП США, то в 1970 г. - 114%. Тем не менее, каждая отдельная страна не смогла достаточно близко подойти к уровню развития американской экономики. Экономическое доминирование США в мире стало перерождаться в многополюсную систему. Это проявилось в формировании трех центров сопер​ничества: США - Япония - Западная Европа.

3. Три последних десятилетия считают началом нового периода в разви​тии современного мирового хозяйства. Его отличают возросшая степень освое​ния географического пространства, формирование международных, а в ряде слу​чаев - планетарных производительных сил, усиление экономического взаимодействия и взаимозависимости.

Возрастание целостности мира обеспечивается новыми параметрами соци​ально-экономического развития. В частности, в восточноевропейских странах протекают процессы формирования близких западным государст​вам экономических и политических структур.

Таким образом, мировое хозяйство нашего времени является результатом длительной эволюции производительных сил, их интернационализации. В пери​од своего существования оно претерпело достаточно серьезные изменения. Ны​не мировое хозяйство представляет собой сложную экономическую систему, в которой происходит воспроизводство совокупного общественного продукта на нашей планете. Его субъектами выступают транснациональные корпорации, национальные хозяйства, для функционирования которых характерны и сотрудни​чество, и противостояние, а также интеграционные группировки.

1.4. Подсистемы мирового хозяйства. Субъекты мировой экономики

Мировое хозяйство, представляющее собой целостную систему, состоит из различных подсистем, которые имеют определенные общность и специфику.

Необходимость обеспечения обоснованности и объективности в подразделе​нии мирового хозяйства на отдельные подсистемы обусловливает использование следующих критериев: 

1) уровень экономического развития; 

2) социальная структура хозяйства; 

3) уровень и характер внешнеэкономических связей; 

4) тип экономического роста и пр.

Наиболее распространенным критерием определения подсистемы выступает уровень хозяйственного развития, который в общих чертах характеризуется еже​годным объемом производства валового продукта на душу населения. Развитие отдельной страны, вместе с тем, определяется уровнем индустриализации и структурой производства, которые являются важными факторами роста нацио​нального дохода.

Современный этап промышленного развития связан с широким использовани​ем информационной техники и технологии, дающими большую экономию овеще​ствленного труда. В сферу индустриализации и информатизации включаются не только промышленные отрасли, но также сельское хозяйство и сфера услуг.

Как известно, структура промышленного производства состоит из средств про​изводства и предметов потребления. В индустриальных странах важное место за​нимает производство потребительских товаров длительного пользования, а уро​вень производства средств производства и предметов потребления примерно равны. Показателем уровня экономического развития служит также расход сырья и энергии на единицу выпускаемой продукции. Причем по мере повышения уров​ня экономического развития сокращается расход сырья и энергии, и вместо нату​рального сырья во все большей степени используются искусственные материалы.

По показателю производства валового продукта на душу населения страны делятся на несколько групп. Специалисты выделяют высокоразвитые страны, где данный индикатор составляет свыше половины соответствующего показателя США, страны среднего уровня развития с аналогичным индикатором в пределах 30-50% и прочие государства, включая группу наименее развитых стран, кото​рые имеют наименьшие значения рассматриваемого показателя. При этом также учитывается, что производительные силы функционируют в определенной системе производственных отношений, которые определяют об​щий тип социально-экономического развития. Поэтому одним из критериев вы​деления подсистем в мировом хозяйстве выступает социальная структура эконо​мики, в рамках которой развиваются отдельные страны и группы стран.

Специалисты обращают внимание и на определенную последовательность в развитии отдельных сфер хозяйства. С изменением этой последовательности происходит смещение приоритетов в структуре воспроизводства, включая рас​пределение национального дохода, поэтому социальная структура хозяйства в известной мере влияет на формирование целей определенных периодов развития подсистем.

Существенным по своему значению критерием определения подсистем миро​вого хозяйства выступает тип экономического роста, выражающего не только количественные изменения в производстве товаров и услуг, но и определенные качественные сдвиги.

При экстенсивном типе развития, экономический рост достигается за счет ко​личественного увеличения факторов производства при неизменной технической основе, что приводит к практически неизменной эффективности производства. Интенсивный тип экономического роста базируется прежде всего на увеличении масштабов выпуска продукции путем качественного совершенствования факторов производства. Это предполагает совершенствование средств и предметов труда, по​вышение квалификации рабочей силы, улучшение организационных параметров производства, благодаря чему прирост производства обеспечивается преимущест​венно за счет увеличения общественной производительности труда.

В реальной действительности редко наблюдается «чистый» тип экономи​ческого развития. Применительно к отдельным подсистемам можно говорить о преимущественно экстенсивной или преимущественно интенсивной формах производства, сменявших друг друга в течение послевоенных лет. Так, развитие экономики индустриальных стран мирового хозяйства до середи​ны 60-х гг. ХХ в. по многим признакам относится к преимущественно экстенсивному, а в последние тридцать лет - преимущественно интенсивному типу развития.

Характеристика и место подсистем в мировом хозяйстве нераз​рывно связаны с долей внешнего сектора в структуре национальных хозяйств, который находит свое выражение в экспорте и импорте товаров и услуг, движении капи​тала. Она затрагивает направления, меру и формы участия страны в международ​ном разделении труда.

Современный уровень развития производительных сил, интернационализа​ция производства исключает возможность эффективного ведения хозяйства в рамках замкнутых комплексов. При помощи международного обмена обеспечи​вается приток недостающих или более дешевых потребительских и капитальных товаров и услуг, а также доступ к дополнительным рынкам сбыта.

Среди важнейших показателей, характеризующих роль внешнеэкономичес​ких связей, следует, прежде всего, выделить такие, как экспортные и импортные квоты товаров и услуг, товарная структура внешней торговли, характер участия в международном движении капитала, технологии, рабочей силы, степень откры​тости хозяйства.

Под открытой экономикой понимается такое хозяйство, направление разви​тия которого определяется тенденциями, действующими в мировом хозяйстве, а внешнеэкономические связи расширяются, при этом внешнеторговый оборот достигает такого уровня, когда он начинает стимулировать общий экономический рост (влияние его на хозяйство ощутимо с того момента, когда он достигает уров​ня около 25% к валовому внутреннему продукту). Кроме того, открытость эконо​мики связана с влиянием участия страны в международном разделении труда на формирование структуры ее производства. В хозяйстве более или менее замкну​того характера структура производства зависит, с одной стороны, от имеющихся в стране ресурсов, с другой - от структуры внутреннего спроса. Для открытой экономики характерно, что международное разделение труда влияет на принятие решений, касающихся формирования внутренней структуры производства.

Другим не менее важным признаком выделения подсистем выступает величи​на их экономического потенциала, зависящая не только от уровня развития, но и масштаба производительных сил, численности населения, размеров территории, наличия природными ресурсами. Не случайно, поэтому такие страны, как КНР, Индия, не без основания выделяются рядом исследователей в отдельные подсистемы.

Страны - субъекты мировой экономики объединяются в три группы национальных экономик: промышленно развитые (капиталис​тические) страны, страны с переходной экономикой (в прошлом социалистические или страны с централизованным планированием экономики) и развивающиеся страны. При этом названные подсистемы в соответствии с перечисленными вы​ше критериями также могут подразделяться на ряд подсистем.

Необходимо иметь в виду, что зачастую крупнейшие международные органи​зации недостаточно четко следуют вышеназванным критериям, принимая во внимание формальные признаки принадлежности той или иной группы стран. Так, статистика ООН включает в число развивающихся стран КНР, КНДР, Кубу, а также страны, достигшие относительно высокого уровня развития хозяйства, - Бразилию, Республику Корея, Сингапур и т. д. Эксперты же Мирового банка ос​новным критерием выделения тех или иных групп стран считают уровень ВВП на душу населения. С 1988 г. в публикациях Мирового банка некогда социалистиче​ские страны были отнесены к группе развивающихся стран.

1.5. Система важнейших показателей развития национальных 
       хозяйств и мировой экономики в целом

В целях проведения анализа экономического положения стран и регионов мира эксперты, как правило, используют ряд важных индикаторов, характеризу​ющих также динамику и состояние развития мировой экономики.

Одним из наиболее важных и часто применяемых считается показатель про​изводства валового внутреннего продукта (ВВП). Этот индикатор является выра​жением общего объема конечных товаров и услуг, выпущенных на территории той или иной страны, независимо от национальной принадлежности действую​щих там предприятий в определенный период времени. Учет конечной продук​ции предусматривает элиминирование повторного счета сырья, полуфабрикатов, других материалов, топлива, электроэнергии и услуг, использованных в процес​се ее производства.

При этом в некоторых странах (США и др.) используется показатель валово​го национального продукта (ВНП), который отражает объем производства, нахо​дящегося под контролем корпораций и частных лиц данной национальности.

Для того чтобы исчислить ВНП, из ВВП вычитают доходы, полученные ино​странцами в данной стране (прибыли иностранных корпораций и заработную плату иностранных рабочих и служащих) и добавляют доходы, полученные кор​порациями и гражданами данной страны за ее пределами. Различия между пока​зателями ВВП и ВНП в количественном отношении, как правило, невелики - от нескольких десятых до примерно одного процента. Показатель производства вало​вого внутреннего продукта подсчитывается на основе системы национальных счетов, которая построена на концепции о производительном характере всех ви​дов деятельности.

С исчислением показателя валового внутреннего продукта связан и показатель национального дохода (НД), рассчитываемый как ВВП минус амортизация (получается чистый ВВП), минус косвенные налоги и плюс субсидии. Сумма на​логов значительна. Они включаются в рыночные цены товаров и услуг и уплачи​ваются конечным потребителем. Субсидии оказывают на цены противоположное действие: они понижают их в размере субсидий. Динамика национального дохо​да в долгосрочном плане почти полностью соответствует динамике ВВП, поэто​му в специальной литературе зачастую используется показатель ВВП.

Основные показатели, входящие в систему национальных счетов и рассчитан​ные разными методами, увязываются между собой, поэтому их величины сопос​тавимы. Методология подсчета ВВП свидетельствует, что этот показатель выра​жает общую экономическую активность в мире и отдельных странах. Объем производства валового внутреннего продукта измеряется как в текущих, так и в постоянных ценах какого-либо (базисного) года. Различие между этими измере​ниями может быть весьма существенным. Номинальный ВВП (в текущих ценах) может расти несколько быстрее, чем реальный ВВП (в постоянных ценах). Раз​ница в темпах роста связана с динамикой цен. При подсчете в неизменных ценах происходит уничтожение ценностных колебаний. Рост реального ВВП рассмат​ривается как показатель экономического развития. Стабильные темпы его роста считаются признаком силы экономики.

Для исследования реальной ситуации подсчет совокупного ВВП мира прово​дится в единой валюте - долларах США по текущим или неизменным курсам, хотя эти показатели не могут претендовать на точное количественное измерение в отдельных случаях. Так, обменные курсы валют приближаются к фактическому соотношению национальных цен на товары, поступающие в каналы международ​ной торговли. Однако некоторые виды услуг, недвижимость, которые не являют​ся предметом внешнеторгового обмена, как правило, учитываются в показателях национальных счетов по ценам, отличным от американских, поэтому пересчет данных ВВП той или иной страны в долларах по валенному курсу приводит к искажению результатов. Подобные сравнения выявляют примерный порядок величин и общую тенденцию их изменения. 

2. Особенности и тенденции развития 

современной мировой экономики

2.1. Особенности перехода к современной мировой экономике

Отличие современной мировой экономики от мирового капиталистического хозяйства не только столетней, но примерно четвертьвековой давности, заключается в том, что ее появление означает начало перехода к новому укладу общественного производства - постиндустриальному, информационно-научному обществу ряда наиболее развитых стран, сумевших соединить достижения современной научно-технической революции со все более социально ориентированным рыночным механизмом. 

Процесс социализации оказался  в современной ситуации решающим условием, которое обусловило глубину изменений в мировом хозяйстве, когда не только трансформируется характер внешнеэкономических связей, а идет становление мировых производительных сил под воздействием не только тенденций воспроизводства капитала, но гуманистических планетарных интересов.

Уровень развития производительных сил за последние 150 лет (период невиданных за всю историю человечества прорывов в области знаний, науки, инноваций) качественным образом отличает сам процесс формирования современной экономики. Это связано прежде всего с изменением роли человека в общественном производстве и обществе. В качестве  доказательства того, что в начале 90-х годов ХХ века мир начал переход от индустриальной к информационной эре, американский экономист Г.Д.Стюарт приводит такой пример: если для удвоения объемов знаний, накопленных человечеством в прошлом, понадобилось много веков (с    VIII в. до н.э. до 1900 г.), то  за последние сто лет с 1900г. до 2000г. результат оказался таким же. При этом следует учесть насколько изменились характер и возможности человека использовать эти знания в современном мире, где треть занятых трудится в сфере информатики или теснейшим образом связана с ней.

Тенденция к хозяйственному сближению, интернационализации экономической жизни проявилась в проекте создания “Соединенных Штатов Европы”. Однако понадобилось полстолетия, прежде чем этот проект начал практически выполняться. За этот период в самом мировом хозяйстве произошли глубокие изменения. Оно утратило свой империалистический, колониальный характер. Хотя в своем нынешнем виде отдельные рудименты его еще не полностью изжиты: отсюда острые противоречия между промышленно развитыми государствами и развивающимися странами.

В сфере мирохозяйственных связей отчетливо выделяются государства-лидеры, вокруг которых сформировалась зона ускоренного экономического роста   с тремя мировыми центрами: западноевропейский - с 15 странами, входящими в Европейский союз, североамериканский - во главе с США, азиатско-тихоокеанский, ведомый США и Японией. К этой зоне ускоренного развития приближаются и постепенно переходят в нее страны, находящиеся в зоне догоняющего экономического развития (Южная Корея, Тайвань, Сингапур, Гонконг, Таиланд, Малайзия, Индонезия, КНР, Индия, Бразилия, Аргентина, Турция ). Наряду с этим огромное число стран находится на так называемой периферии мирохозяйственных связей,  где более одного миллиарда людей живут в нищете, а два миллиарда не могут пользоваться элементарными санитарно-гигиеническими условиями жизни. Вот почему неопровержимым является то, что 20% самых обеспеченных людей в мире получают 83% всех доходов, а 20% самых бедных - лишь 2,5% от этих доходов.

Интернационализация экономической жизни охватывает не только зоны ускоренного и догоняющего экономического развития, но и периферию. Складывающиеся интеграционные объединения, например в странах Латинской Америки, Юго-Восточной Азии, все более смыкаются с зоной ускоренного экономического развития. Это можно проследить на примере деятельности организации Азиатско-Тихоокеанского  экономического  сотрудничества, объединяющей 16 как развитых, так и развивающихся стран трех континентов: азиатского, американского и австралийского.  Развивающаяся страна Мексика является членом Североамериканской зоны свободной торговли - НАФТА (наряду с США и Канадой)  и недавно принята в “клуб развитых стран”- Организацию экономического сотрудничества и развития (ОЭСР). США уже активно привлекают в НАФТА Чили и выступили с инициативой к 2005 г. создать зону “свободной торговли” из 34 страны Северной и Южных Америк, Карибского бассейна.

Известно, что одним из проявлений тенденции к интернационализации является создание региональных  интеграционных группировок, в частности “единых рынков”,  зон  “свободной торговли”, т.е. преодоление национальных барьеров в движении товаров, капиталов, услуг, рабочей силы. Но их появление в то же время грозит опасностью разделения мира на противостоящие и противоборствующие “региональные хозяйственные крепости”. Несмотря на существование  такой угрозы, усиливаемой действием тенденций к достижению экономической самостоятельности и национального суверенитета, доминирующей является тенденция к интернационализации, взаимозависимости стран и народов, которая усиливает процесс глобализации, формирования современной мировой экономики.

Таким образом, само мировое хозяйство под воздействием выше названных тенденций, усиливаемых современной научно-технической революцией,  претерпевает качественные изменения в отличие от прошлых лет они свидетельствуют о новом этапе развития человеческой цивилизации. Речь идет не только о переходе к новому технологическому укладу, но и о том, что меняется роль человека в общественном производстве в масштабах всего земного шара. 

Гигантские производительные силы перерастают рамки национальных границ, аграрно-сырьевая специализация в международном разделении труда перестает быть лишь уделом бывших колониальных и зависимых стран. Мобильность и динамизм появления новых центров развития в мире, создание предпосылок для “глобального единого рынка” на земном шаре, где миллиарды потребителей покупают товары и услуги, отвечающие единым мировым стандартами и общаются в рамках единой информационной системы (например, на основе уже разработанной Европейским институтом стандартов в области телекоммуникаций системы глобальной подвижной связи (GCM) или международной коммуникационной системы “Интернет”, к которой подключены уже 30 миллионов пользователей) - всё это проявление реальных процессов формирования современной мировой экономики. 

Сегодня видные эксперты по проблеме “войны миров” утверждают, что “третий мир”, т.е. развивающиеся страны,- это мотор развития всего мира, в том числе и “богатого”. Если в 1950 г. доля продукции обрабатывающей промышленности в экспорте развивающихся стран составляла лишь 5%, то в 1993 г. она возросла до 60%. А в мировом экспорте их удельный вес поднялся с 5% в 1970 г. до 22% в 1993 г. В целом страны “третьего мира”, а также государства бывшего Советского Союза, страны Центральной и Восточной Европы дают 44% мирового промышленного производства.    


Вряд ли “глобальный единый рынок” будет создан в ближайшее время, но в рамках вновь созданной Всемирной организации по торговле (вместо ГАТТ) интересы развитых и развивающихся стран будут всё более и более взаимно увязываться, подчеркивая всё большую взаимозависимость и целостность современного мира, еще глубже проникающегося заботами о своей общей судьбе. Не случайно в первой половине 90-х годов состоялись три знаменательных мировых форума по трем важнейшим глобальным проблемам: экология и человек (Рио-де-Жанейро, 1992г.), народонаселение и развитие (Каир, 1994 г.), социальные вопросы жизни человечества (Копенгаген, 1995 г.). Всё это свидетельство того, что общечеловеческие ценности приобретают всё большее значение в делах мирового сообщества.

Ученые-экономисты, социологи, психологи, политологи, высшие государственные деятели многих стран отмечают важные изменения, которые произошли в международном разделении труда и конкурентной борьбе под воздействием НТР, распада колониальных империй, усиления взаимозависимости между различными регионами земного шара. Всё это требует пересмотра традиционных подходов к оценке внутренних и внешних факторов развития. Использование современных видов транспорта, связи, передачи научно-конструкторских решений, данных о состоянии национальных экономик, мировых финансовых потоках, конъюнктуре рынков, риске капиталовложений и т.д. привело к тому, что земной шар (над ним на малой орбите вращаются более 500 искусственных спутников) стал представлять собой как бы “единую экономическую среду”, в которой складывается определенный комплекс научно-технологических, хозяйственно-производственных, организационно-информационных отношений на уровне государств, международных организаций, экономических субъектов (компаний и фирм), населения регионов, континентов, стран в целом и отдельных социальных групп и слоев, представляющих собой “мирового потребителя”.

Процесс интернационализации хозяйственной жизни и обмена сказывается на характере воспроизводства капитала. При этом меняются и сами границы этого воспроизводства - национальные, бывшие колониальные, региональные, наконец, планетарные, т.е. воспроизводства в глобальном масштабе. Существенно новые формы приобретают концентрация и централизация капитала, его диверсификация, специализация, кооперирование, установление партнерских отношений. 

Во-первых, это обусловлено, как отмечалось выше, установлением рыночно-капиталистических отношений, развивающихся как вширь, так и вглубь путем вытеснения всех нерыночных архаичных структур экономической деятельности.

Во-вторых, слияние международного промышленного капитала в виде транснациональных или многонациональных корпораций с международными банковскими группами происходит в условиях современной научно-технической революции. Это предает новые черты таким традиционным явлениям, как вывоз капитала за рубеж. Кроме прежних мотивов получения максимальной прибыли, появились возможности перенесения преимуществ, достигнутых в одной стране, в другие государства и регионы земного шара с целью закрепиться в них и одновременно упрочить свои позиции в собственной стране. 

Конкурентная борьба приобретает всё более острый характер, монопольные позиции в отдельных секторах производства и рынка становятся недолговечными. Традиционные монополистические формы господства капитала сменяются олигополией, т.е. доминированием нескольких компаний в различных сферах экономики.

 60-е годы ХХ в. ознаменовались диверсификацией производства и обмена в рамках ведущих компаний мира и появлением гигантских обьединений-конгломератов. Однако их век оказался недолгим. 

Мировая валютно-кредитная система, созданная Бреттон-Вудскими соглашениями, носила своего рода промежуточный переходный характер, пока США сохраняли свое огромное превосходство над всеми остальными странами мира, входящими в мировое хозяйство. Кризис её привел к тому, что вместо единственной мировой резервной валюты - доллара появилась гибкая валютная система, создавшая впоследствии предпосылки формирования единого валютного рынка, т.е. объединения международных рынков ценных бумаг и ссудного капитала в международный рынок капитала. 

В 70-е 80-е годы ХХ в. на фоне прокатившихся мировых кризисов перепроизводства идет перестройка в крупнейших промышленных компаниях мира, стремящихся освоить достижения научно-технической революции и овладеть новым видом преимущества (в дополнение к классическим рикардианским: сравнительная производительность труда и технологический отрыв) - конкурентоспособным преимуществом. Американский экономист М.Портер в своей монографии “Международная конкуренция” утверждает, что конкурентное преимущество представляет собой сочетание внутренних и внешних ресурсов, среди которых особое значение имеет образование и развитие науки, экономическая политика в стране базирования.

Если ранее для определения конкурентоспособности той или иной фирмы было достаточно провести анализ размеров её капитала, прибыли, эффективности капвложений с точки зрения национальных критериев, то теперь всё большее значение для обладания конкурентным преимуществом имеет сравнение деятельности данной фирмы с её основными конкурентами во всём мире.

Научно-техническая революция оказалась столь действенным фактором общечеловеческого, социализирующего значения, что её последствия привели к серьезным изменениям в самой структуре мирового капиталистического хозяйства, усилив всё большую трансформацию различных сфер международных отношений.

Наиболее динамично развивающимся сектором международных отношений становятся услуги, включающие в себя, кроме всего прочего, информатику, ноу-хау, инжиниринг, образование, финансовые услуги. При этом, как отмечалось ранее, международная торговля всё более переплетается с вывозом капитала и обменом технологией, патентами и т.п. Следовательно, они всё более интернационализируются. Их взаимодействие не ограничивается рамками национального хозяйства той или иной страны, а распространяется на решающий в современных условиях фактор производства - человеческий ресурс по всему миру.

Именно наука, знание, высокий профессионализм в первую очередь определяют конкурентоспособное преимущество, обладание которым позволяет активно участвовать в формировании современной мировой экономики.

Но конкурентоспособное преимущество имеет еще одну важную особенность: демонстрирует всё большую взаимозависимость и целостность мира. Основываясь на национальном потенциале отдельного государства, оно в то же время демонстрирует вклад этого государства в общечеловеческий потенциал. Хотя при этом сохраняется сущность воспроизводства капитала и мотивации получения прибыли, но исчезновение монопольной формы господства капитала свидетельствует и об утрате им всеобщей монополии и господства над наемной рабочей силой.

Доказательством тому являются важные изменения в уровне и качестве жизни прежде всего трудящегося населения в промышленно развитых странах, в зоне ускоренного экономического роста, переход этих стран к модели интенсивного, ресурсосберегающего развития, к включению в производственную деятельность по преимуществу  людей не непосредственно наемного труда, результаты которого измеряются только прямыми физически регламентированными затратами, а носителей интеллектуально наукоемкого труда, плоды которого не могут распределяться лишь с учетом воздействия капитала на средства и условия производства. 

Кризис современного индустриализма, появление динамично-сетевой организации производства, гибких форм государственно-частного регулирования занятости, доходов, социальных гарантий сопровождаются появлением предпосылок  новой цивилизации. Это, прежде всего, формирование нового творческого и ответственного работника, создающего богатство общества, которое измеряется не только материально-вещественными, но и интеллектуально-информационными ресурсами.

Зарождение предпосылок новой цивилизации происходит крайне противоречиво как в зоне ускоренного экономического роста, так и на периферии мирохозяйственных связей. Известно, что  проблема безработицы, падение реальной зарплаты, судьба “одной трети” населения в промышленно развитых странах, живущего в основном на социальные пособия - все это реальность зоны ускоренного экономического роста. Ведь только с 1980г. по 1991г. численность работающих в 500 крупнейших компаниях мира сократилась на 3,5 миллиона человек.

Бедственное положение двух третей человечества, живущих в развивающихся странах, на периферии мирохозяйственных связей представляет собой одну из важнейших глобальных проблем современности. В условиях интернационализации средств связи миллиардные массы через демонстрационный (прежде всего рекламный) эффект приобщаются к мировым стандартам потребления, полагают себя потенциальными “мировыми потребителями” разного рода товаров и благ. Но лишенные работы и дохода, они становятся деструктивным потенциалом, могущим вызвать социальный взрыв.

Ведущие индустриальные страны не могут не уделять этой проблеме все более пристальное внимание. Ряд научных центров в них разрабатывают соответствующие рекомендации правящим кругам. Так, в одной из рекомендаций указывается, что спасти западный мир от внутреннего перегрева и новой рецессии может “кейнсианство нового типа” не в национальных, как в двадцатые - тридцатые годы ХХ в., а в интернациональных масштабах - нечто вроде общеевропейского проекта инвестиций в нарождающиеся рынки Востока и Юга по типу “плана Маршалла”.
Организация экономического сотрудничества и развития (ОЭСР) - наследница органа по реализации “плана Маршалла” - считает, что глобальной проблемой может стать сужение инвестиционных ресурсов, возникновение относительной нехватки сбережений. За более чем три последних десятилетия  национальные сбережения и национальные инвестиции в целом составили более одной пятой мирового ВНП. В промышленно развитых странах они выросли соответственно на 2,7% и 3%, а в развивающихся странах уменьшились на 2,3% и на 1,0%.

Хотя за последние десятилетия объемы прямых инвестиций в развивающиеся страны резко увеличились, тем не менее, основной их поток направляется в индустриальные страны. К ним с различной “скоростью” приближается значительное число стран из зоны догоняющего развития, прежде всего расположенных в Восточной Азии. Именно в этой группе в течение 70-90 годов ХХ в. число абсолютно бедных сократилось с 30% до 10% населения. Эти данные свидетельствуют о том, что под воздействием НТР создаются условия для ускоренного преодоления слаборазвитости, нищеты, технологического разрыва, огромного отставания по уровню благосостояния населения между Севером и Югом. По данным Банка международных расчетов, доля развивающихся стран в мировых сбережениях возросла с 15% до 25% в 90-х гг. ХХ в.
Однако не следует и излишне оптимистично рассматривать глобальную проблему преодоления слаборазвитости стран, в которых живет три миллиарда населения земного шара. Очевидно, что происходящие в этих странах изменения еще далеки от кардинальных. Во многом эти страны испытывают на себе еще не ликвидированные негативные последствия пребывания в качестве зависимых и эксплуатируемых звеньев трансформрующегося мирового хозяйства. Действительно, изменения происходят весьма неравномерно и противоречиво. И одни только качественные показатели не всегда в полной мере отражают их. Так, сумма прямых капиталовложений, осуществляемых главным образом крупнейшими частными инвесторами (в прошлом монополиями) в 1913г. (последний год нормального функционирования сложившегося мирового хозяйства), составил 9%, а в начале 90-х гг. - 8,5% стоимости мирового промышленного производства. 

Следует иметь в виду, что структура мирового промышленного производства претерпела качественные изменения. В начале ХХ века она строилась лишь на прямых    формах  экономического подчинения на основе вывоза предпринимательского капитала. В последнем десятилетии ХХ столетия наряду с ним возникли новые формы научно-технического, финансового, информационно-управленческого взаимодействия, кооперирования и специализации в рамках транснациональных компаний, что позволило сделать вывод о возникновении международного производства. Последнее представляет собой единый процесс, руководимый из единого центра и осуществляемый в различных уголках земного шара, где трудятся десятки и сотни тысяч работников. В результате этой координирующей и диверсифицирующей деятельности оказываются удовлетворенными интересы потребителя в мировом масштабе в соответствии с мировыми стандартами качества.

2.2. Основные тенденции развития современной мировой экономики

В современной мировой экономике действуют две основные тенденции.

1. Наблюдается усиление целостности мирового хозяйства, его глобализация, что вызвано развитием экономических связей между странами; либерализацией торговли, созданием современных систем коммуникации и информации, миро​вых технических стандартов и норм. Наиболее отчетливо данный процесс прояв​ляется через деятельность ТНК, являющихся, по признанию специалистов, “са​мым мощным агентом интернационализации общества”. По оценке ЮНКТАД, в 90-х гг. ХХ в. в мировом хозяйстве действовали примерно 270 тысяч филиа​лов 39 тысяч ТНК (с инвестированным за рубеж капиталом свыше 2,7 трлн. дол​ларов США). Им сегодня удается контролировать свыше трети мирового произ​водства и торговли.

Из 20 крупнейших ТНК в ведущих отраслях мировой промышленности - ав​томобильной, электронике, нефтепереработке - шесть имеют базирование в США, по три - в Великобритании, Японии, Германии, по две - во Франции. Швейцарии, Нидерландах.

Современные исследователи полагают, что в мировой экономике происходит дальнейшее усложнение системы связей между ТНК в форме образования меж​дународных корпоративных альянсов. Их цель - развивать и продвигать на рын​ки новые технологии, используя сравнительные преимущества филиалов в раз​ных странах. Подобные альянсы стали своего рода адаптацией к усилению конкуренции на мировом рынке, поскольку они дают возможность объединить усилия в технологической сфере, снизить риск при совместном инвестировании в крупные проекты.

2. В современном мировом хозяйстве происходит экономическое сближение и взаимодействие стран на региональном уровне, формируются крупные региональные интеграционные структуры, развивающиеся в направлении создания от​носительно самостоятельных центров мирового хозяйства.

Международное разделение труда, международное производство создают ре​альные предпосылки для развития интеграции, выступающей в качестве высшей формы развития мирового производственного процесса. Современный этап раз​вития производительных сил все настойчивее требует ликвидации препятст​вий на пути углубления МРТ и использования выгод международного экономи​ческого обмена. Интеграция представляет собой объективный процесс развития устойчивых экономических связей и разделения труда национальных хозяйств, которые близки по уровню экономического развития. Охватывая внешнеэконо​мический обмен и сферу производства, она ведет к тесному переплетению наци​ональных хозяйств, к созданию региональных хозяйственных комплексов.

2.3. Международное разделение труда как основа 

международных экономических отношений 

На протяжении всей истории человечества развитие общественного производства было связано с разделением самого процесса труда в личностном, функциональном, социальном и национально-территориальном планах. Различные виды и формы обмена  экономической   деятельностью между народами и странами привели к появлению специфических отношений, а именно международных отношений в области торговли, движения капитала, рабочей силы, научных и технологических знаний, опыта, информации.

Постоянные изменения в характере труда под воздействием научно-технического прогресса сопровождаются усилением специализации и ориентированности тех или иных производств и стран на выпуске различных товаров, приносящих наибольшую экономическую выгоду. В то же время наряду с углублением хозяйственных различий отдельных групп производителей возрастает их взаимозависимость не только в обмене результатами своего труда, но и в организации совместного производства на принципах кооперации, комбинации, взаимодополняемости производственно-технологических и ресурсно-сбытовых процессов. 

Следовательно, международное разделение труда предполагает “разъединение” производителей и одновременно создает хозяйственные стимулы для их “соединения”, объединения усилий на различных стадиях производства, реализации товаров и услуг.

Поэтому сама сфера международных экономических отношений, основанная на международном разделении труда и характеризующаяся тем или иным типом специфических связей между странами, является весьма подвижной. Так, международные торговые отношения тесно переплетаются с международными валютно-финансовыми и кредитными отношениями, а последние с международными отношениями в области миграции рабочей силы. 

Международное разделение труда создает необходимые материально-сырьевые и производственно-технические основы для формирования международных экономических отношений. Однако сам характер этих отношений предполагает установление системы обмена, взаимосвязи между суверенными независимыми государствами, выступающими в качестве субъектов международного экономического общения и воздействующих на них характером общественно-политического и экономического строя, утвердившегося в той или иной стране. 

Наряду с традиционным дальнейшим углублением международного разделения труда усиливается не только отраслевое, но и предметное, подетальное, технологическое, организационно-управленческое разделение труда как на внутрифирменном, так и на международном уровнях. Все более взаимно  переплетаются разного рода хозяйственные, финансовые, научные, технические и другие отношения как на уровне межгосударственных договоров и соглашений, так и союзов, альянсов и стратегических объединений между корпорациями. При этом острота противоречий соперничающих государств и компаний не только не уменьшается, а, напротив, усиливается. Но пародоксальным является то, что соперничество,  доходящее до острых форм борьбы на мировых рынках за источники сырья (прежде всего энергоресурсов), не раскалывает мир на только противостоящие друг другу государства или корпорации, но усиливает их взаимозависимость и стремление захватить лидерство в процессе становления современной мировой экономики. 

Система международного разделения труда (МРТ), которая сложилась в ходе конкурентной борьбы между странами, находит свое выражение в устойчивом производстве товаров и услуг в отдельных странах сверх внутренних потребнос​тей в расчете на международный рынок. Оно основывается на международной специализации, которая предполагает наличие пространственного разрыва меж​ду отдельными стадиями производства или между производством и потреблени​ем в международном масштабе. В настоящее время основными видами МРТ яв​ляются частичное (между отраслями и подотраслями), единичное (внутри отраслей и подотраслей) - потоварное, подетальное и технологическое.

Как известно, уровень развития производительных сил служит важным фак​тором, определяющим интенсивность участия стран в международном разделе​нии труда.

На степень вовлеченности страны в МРТ оказывают влияние также природ​но-географические факторы, различия в масштабах производства национальных экономик, в достигнутых уровнях и имеющихся возможностях внутристранового разделения труда. Относительная узость внутренних рынков, ограниченные воз​можности разделения труда в рамках национальных хозяйств стимулируют ма​лые страны, их компании к более активному участию в международном разделе​нии труда, повышают значение специализации национального производства, ориентированного на мировой рынок. Степень развития международного разде​ления труда определяется участием отдельных компаний, стран, подсистем в международном обмене. 

Важнейшими показателями участия в МРТ служат доля экспортируемой продукции в общем объеме производства, объем внешней тор​говли в отношении к валовому продукту, удельный вес страны, подсистемы в международной торговле, в том числе в торговле отдельными товарами.

Следует иметь в виду, что удельный вес той или иной страны в международ​ной торговле сам по себе не дает полной картины. Степень включения страны в систему МРТ более полно характеризуется долей ее экспорта в валовом внутрен​нем продукте.

Подключение к системе МРТ выступает необходимой предпосылкой между​народного кооперированного производства. Это необходимое условие налаживания узкоспециализированного производства и реализации крупномасштабных проектов, которые нередко неосуществимы усилиями одной страны. В условиях кооперации международная торговля все более сводится к заранее согласован​ным поставкам товаров между участниками  кооперации. В этом случае торговля высту​пает уже не как деятельность, которая совершается между самостоятельными предприятиями и служит для обмена их излишков, а как существенная предпо​сылка и момент самого производства.

По современным оценкам, внутринациональные и международные коопери​рованные поставки достигают 50-60% стоимости продукции многих отраслей промышленности индустриальных стран. Более 30% товарооборота между эти​ми государствами приходится на взаимные поставки в порядке кооперации. Ко​оперированные поставки играют заметную и все возрастающую роль в экспорте ряда развивающихся стран, в том числе таких крупных, как Индия, Бразилия, Мексика.

На современном этапе росту специализации и кооперирования производства способствуют такие факторы, как повышение минимальных размеров предприя​тий, ускорение морального старения и, следовательно, обновляемости ассорти​мента промышленных изделий, создание новых видов продукции. Современная техника и производство делают нерентабельными обеспечение потребностей од​ной страны всеми видами промышленных изделий собственными силами без международного разделения труда.

Номенклатура промышленной продукции, особенно в отраслях машиностро​ения, электроники и химии ныне настолько велика, что ни одна страна не в со​стоянии обеспечить у себя экономически эффективное массовое производство продукции этих отраслей, углубляющаяся специализация стран в международ​ном обмене стала общим условием ускорения промышленного и научно-техни​ческого прогресса. Промышленно развитые страны экспортируют все виды про​дукции, но не каждую модель и разновидность товара. В каждой подотрасли компании выбирают определенные группы изделий, узлов или деталей, в произ​водстве которых они концентрируют свои усилия. Эти изделия экспортируются, а другие необходимые им изделия той же отрасли импортируются.

Нарастание процесса углубления специализации и кооперирования промыш​ленного производства привело к модификации видов МРТ и соотношений меж​ду ними. Так, произошел переход от межотраслевого к внутриотраслевому разде​лению труда, что, в свою очередь, усиливает специализацию не только стран, но и компаний, и предприятий. На развитие процесса специализации, изменение ее структуры огромное влияние оказывает обновление номенклатуры выпускаемой продукции под влиянием НТП. Новое качество науки проявляется в сокращении периода между созданием научных разработок и их практическим применением, а также в достаточно быстром моральном старении промышленных изделий.

Появление на мировом рынке новых изделий дает возможность менее разви​тым странам импортировать их. При этом импорт новой продукции сокращается с появлением местного производства аналогичных изделий. Производство про​дукции обычно передается ТНК в страны с более низкой стоимостью рабочей си​лы на стадии насыщения рынка в стране освоения изделия.

Поступательное развитие международного разделения труда приводит к по​вышению роли внешней сферы в современной экономике. Это проявляется в быстром расширении традиционной формы внешнеэкономичес​кой деятельности - торговли, что находит выражение в достаточно быстром рос​те экспортной квоты. За последние 20 лет этот показатель (для всего мира) по​высился с 11% до 14%.

Внешняя торговля из относительно изолированного сектора экономики, ком​пенсирующего нехватку видов ресурсов и товаров, превратилась во всеобщий элемент хозяйственной жизни. Она нередко оказывает влияние на все основные процессы, включая долговременный экономический рост и краткосрочную дина​мику производства, ускорение технического развития, повышение экономичес​кой эффективности. 

2.4. Формы международной экономической интеграции
Международная экономическая интеграция представляет собой процесс хо​зяйственного и политического объединения стран на основе развития глубоких устойчивых взаимосвязей и разделения труда между отдельными национальны​ми хозяйствами, взаимодействия их экономик на различных уровнях и в различ​ных формах.

На микроуровне этот процесс идет через взаимодействие отдельных фирм близлежащих стран на основе формирования разнообразных экономических от​ношений между ними, в том числе создания филиалов за границей. На межгосу​дарственном уровне интеграция происходит на основе формирования экономи​ческих объединений государств и согласования национальных политик. Бурное развитие межфирменных связей порождает необходимость межгосударственного (а в ряде случаев надгосударственного) регулирования, направленного на обеспе​чение свободного движения товаров, услуг, капитала и рабочей силы между стра​нами в рамках данного региона, на согласованное проведение совместной эконо​мической, валютно-финансовой, научно-технической, социальной, внешней и оборонной политики. В итоге зачастую создаются целостные региональные эко​номические комплексы с единой валютой, инфраструктурой, общими экономи​ческими задачами, финансовыми фондами, общими наднациональными или межгосударственными органами.

Как показывает опыт осуществления интеграционных процессов, выделяется несколько форм экономической интеграции.
1. Самая простая форма интеграционного объединения - зона свободной тор​говли, в рамках которой отменяются торговые ограничения между странами-уча​стницами, и прежде всего таможенные пошлины.

2. Таможенный союз предполагает, наряду с функционированием зоны сво​бодной торговли, установление единого внешнеторгового тарифа и проведение единой внешнеторговой политики в отношении третьих стран. (В этих случаях межгосударственные отношения касаются лишь сферы обмена, с тем чтобы обес​печить для стран-участниц одинаковые возможности в развитии взаимной тор​говли и финансовых расчетов). Таможенный союз дополняется платежным сою​зом, позволяющим обеспечивать взаимную конвертируемость валют и функционирование единой расчетной денежной единицы.

3. Более сложной формой интеграции выступает общий рынок, обеспечиваю​щий его участникам наряду со свободной взаимной торговлей и единым внешне​торговым тарифом свободу передвижения капитала и рабочей силы, а также со​гласование экономической политики.

4. Высшей формой межгосударственной экономической интеграции является экономический и валютный союз, совмещающий все указанные формы интегра​ции с проведением общей экономической и валютно-финансовой политики.

Понятно, что конкретные формы экономического взаимодействия зависят от уровня хозяйственного развития стран-участниц. Специфические черты хозяйст​ва стран-участниц процесса влияют соответственно на характер и движущие си​лы интеграции.

В промышленно развитой зоне интеграционные процессы получили наиболь​шее развитие в Западной Европе (Европейский Союз - ЕС) и Северной Америке (Североамериканская ассоциация свободной торговли - НАФТА).

Как известно, наиболее далеко на пути хозяйственной интеграции продви​нулся Европейский Союз (ЕС), который возник на базе Европейских Сообществ, созданных в 1967 г. в результате слияния органов трех прежде самостоятельных региональных организаций - Европейского объединения угля и стали (ЕОУС, 1951 г.), Европейского экономического сообщества (ЕЭС, 1957-1958 гг.) и Евро​пейского сообщества по ядерной энергии (Евратом, 1958 г.). С 1 ноября 1993 г., после вступления в силу Маастрихтских договоренностей, официальным назва​нием этой интеграционной группировки стал Европейский Союз.

Развитие интеграционных процессов в Западной Европе постоянно охватыва​ло макроэкономическую сферу и средства структурной перестройки. Межгосу​дарственное вмешательство в экономические процессы носило преимущественно косвенный характер. Его инструментами выступают общий бюджет ЕС и общие фонды. Но эти средства относительно невелики (около 1% ВВП стран ЕС), чтобы оказывать эффективное влияние на общеэкономические процессы в группировке. Основным инструментом такого воздействия выступает формирование общих ус​ловий функционирования различных секторов хозяйства в сообществе. В их числе аграрная, валютная, внешнеэкономическая, социальная и ряд других сфер. Разра​ботаны программы по созданию единых рынков капитала, товаров и услуг, что со​здает дополнительные стимулы для переплетения национальных капиталов.

Еще в 60-е гг. сложилась нынешняя институциональная структура ЕС, кото​рая, наряду с традиционными органами межправительственного сотрудничества, воспроизводит отдельные структуры, присущие законодательной, исполнитель​ной и судебной властям на национальном уровне.

Интеграционные процессы в Северной Америке имеют отличия от западное​вропейской модели. Так, на североамериканском континенте были созданы предпосылки формирования и развития регионального комплекса на микроуров​не или интеграции, обеспечиваемой прямыми иностранными капиталовложения​ми. Это свободный режим движения через американо-канадскую границу капита​ла и рабочей силы, неограниченная обратимость валют. Подобный порядок решал целый ряд задач региональной экономической интеграции без всякого договорно-правового оформления. Хотя таможенная регламентация взаимного товарооборо​та была далека от зоны свободной торговли, она оставляла довольно широкий про​стор для внутрирегионального разделения труда.

Только в 1988 г. между США и Канадой было подписано соглашение о созда​нии к 1995 г. зоны свободной торговли. В 1992 г. США, Канада и Мексика под​писали соглашение о создании зоны свободной торговли в Северной Америке, которое предусматривает введение в течение 15 лет свободы движения товаров и капиталов между тремя странами.

Развитие интеграционного комплекса в регионе идет в направлении, отвеча​ющем интересам более сильной стороны - американских ТНК, капитал которых занимает ведущие позиции в целом ряде отраслей соседних стран. Так, 75—80% канадского экспорта, что составляет до 20% ВВП Канады, направляется в США. Для США канадский рынок самый крупный, но его роль несколько иная. В Ка​наду направляется около 25% американского экспорта, но это составляет чуть больше 1% ВВП США (или 15% ВВП Канады). До 71% экспорта Мексики связа​но с США, и только 7% американского экспорта - с Мексикой (или 65% всей стоимости мексиканского импорта). Важно, что значительную часть канадо-американской и мексикано-американской торговли составляют поставки филиалов американских ТНК.

Существующее неравенство сил крупного капитала стран в сочетании с изве​стной свободой для частного предпринимательства придают североамериканской интеграции неравный характер.

К числу особенностей процесса хозяйственного переплетения относится от​сутствие ярко выраженной внешнеполитической координации. Кроме того, в практике отношений североамериканских стран было мало двусторонних согла​шений, нет совместных регулирующих институтов, подобных органам ЕС. Сла​бость “институционального” начала в развитии регионального хозяйственного комплекса не является признаком незрелости интеграции, которая осуществля​ется в регионе в виде заграничного производства американских ТНК, занимаю​щего заметное место в воспроизводственном процессе партнеров США - Кана​ды и Мексики.

Процессы хозяйственного сближения протекают также в странах Азии, Аф​рики и Латинской Америки. Там насчитывается более 20 региональных группи​ровок. Формы и сферы их сотрудничества разнообразны, и не все группировки имеют интеграционный характер.

К числу региональных группировок, имеющих по своим целям интеграцион​ный характер, можно отнести Латиноамериканскую ассоциацию свободной тор​говли (ЛАФТА), Андский пакт, Центральноамериканский общий рынок (КАКМ), Ассоциацию стран Юго-Восточной Азии (АСЕАН), Общий рынок юж​ного конуса (Меркосур).

Подразделение мирового хозяйства на интеграционные группировки оказы​вает противоречивое влияние на процесс интернационализации производства. Формирование международных экономических объединений и союзов содейст​вует развитию производственных связей между странами, входящими в них. Но одновременно это создает препятствия экономическим отношениям между стра​нами, принадлежащими к различным группировкам, приводит к концентрации товарных потоков внутри экономических объединений. Вместе с тем сдвиги в экономическом положении ряда стран в мировом хозяйстве, возросшая интенси​фикация их экономических связей несколько снижает их первоначальную заинтересованность поддерживать отношения главным образом на блоковой основе. Отсюда их стремление расширить рамки отношений, выйти на контакты с други​ми объединениями самостоятельно или в составе всей группировки.

В результате данных процессов возникают новые механизмы отношений между отдельными группировками. Взаимоотношения интеграционных группи​ровок, торговых блоков и отдельных стран в основном охватывают таможенную и кредитную сферы. Так, ЕС проводит беспошлинную торговлю продукцией об​рабатывающей промышленности со странами Европейской ассоциации свобод​ной торговли (ЕАСТ). Кроме того, заключены соглашения об ассоциации с боль​шинством стран, ранее входивших в колониальные империи европейских метрополий, оформлены отношения двустороннего характера с рядом группиро​вок развивающихся стран и отдельными государствами.

Помимо тенденции к формированию объединений в форме таможенных со​юзов, довольно заметное место в процессе хозяйственного сближения отдельных государств занимают и ассоциации стран-производителей и экспортеров сырья, свободные экономические зоны.

Так, различные ассоциации стран-производителей создавались развивающи​мися странами в связи с тем, что сырье играет важнейшую роль в экономике мно​гих из них, достигая 4/5 экспорта некоторых стран и, следовательно, являясь ос​новным источником их валютных поступлений. Эти ассоциации создавались с целью противодействия мощным ТНК, которые проводили политику поддержа​ния низких цен на сырье. Право на их образование было подтверждено резолю​циями Генеральной Ассамблеи ООН.

3. МИРОВАЯ ТОРГОВЛЯ 

3.1. Мировая торговля как форма международных 

       экономических отношений

Важнейшей чертой функционирования мировой экономики на протяжении XX века, и особенно во второй его половине, служит поступательное развитие мирохозяйственных связей. Его суть в том, что движение к экономической неза​висимости и укреплению отдельных национальных хозяйств в современных ус​ловиях ведет неизбежно ко все возрастающей интернационализации хозяйствен​ной жизни, повышению степени открытости национальных экономик и усилению их взаимозависимости на основе дальнейшего углубления междуна​родного разделения труда.

Система устойчивых мирохозяйственных связей за более чем столетнюю ис​торию своего существования претерпела заметные изменения. Так, первоначаль​но наиболее распространенным каналом их осуществления являлась мировая торговля. Среди специалистов существуют различные подходы к определению начального этапа становления той или иной формы международных экономиче​ских отношений. Тем не менее, широко признается то обстоятельство, что осно​вой для формирования как самих устойчивых связей, так и их системы послужи​ло появление крупной машинной индустрии в западных странах в XIX веке. В последствии создание (в середине прошедшего столетия) мирового рынка озна​чало закрепление сложившейся системы международного обмена, способствова​ло постепенному оформлению мирового хозяйства. На современном этапе осу​ществляется дальнейшая диверсификация мирохозяйственных связей, и прежде всего в таких важнейших сферах, как:

- международная торговля товарами и услугами;

- международное движения капитала;

- международная миграция рабочей силы.

На современном этапе международная торговля играет возрастающую роль в хозяйственном развитии стран, регионов, всего мирового сообщества. На протя​жении послевоенного периода стоимостные объемы мировой торговли быстро увеличивались, а их среднегодовые темпы роста примерно в 1,5 раза превышали темпы роста мирового производства. Вследствие этого, с одной стороны, внеш​няя торговля стала мощным фактором экономического роста, а с другой сторо​ны, произошло заметное повышение зависимости стран от международного това​рообмена.

Сам термин “внешняя торговля” подразумевает обмен той или иной страны с другими странами, который включает оплачиваемые экспорт (вывоз) и импорт (ввоз) товаров и услуг.

Согласно современной классификации подразделение внешнеторговой деятель​ности по принципу потоварной специализации осуществляется следующим обра​зом: обмен готовой продукцией, машинами и оборудованием, сырьем, услугами.

При этом международная торговля представляет собой совокупный товаро​оборот между всеми ее участниками. Соотношение между экспортом и импортом составляет торговый баланс. Статистические издания ООН публикуют данные по динамике объема международной торговли как совокупной стоимости экспорта всех стран мира.

Развитие мировой торговли опирается на выгоду, приносимую ею участвующим в ней странам. Теория международной торговли дает представление о том, что находится в основе этого выигрыша от внешней торговли или чем определяются направления внешнеторговых потоков.

Международная торговля служит средством, позволяющим странам-участни​кам процесса, развивая свою специализацию, повышать производительность имеющихся ресурсов и таким образом увеличивать объем производимых ими то​варов и услуг, а также и уровень благосостояния их населения.

3.2. Динамика и структура современной мировой торговли

Во второй половине ХХ столетия международный обмен приобретает грандиозные масштабы. Ныне 4/5 совокупного объема международных экономи​ческих отношений приходится на мировую торговлю.

Современная международная торговля развивается высокими темпами. В пе​риод 50-90 гг. ХХ в. мировой торговый оборот возрос в 14 раз. Согласно оценке западных специалистов, период между 1950 и 1970 годами можно охарактеризовать как “золотой век” в развитии международной торговли. Именно в этот отре​зок времени наблюдался ежегодный 7%-й рост мирового экспорта.

Тем не менее, уже в 70-е годы он снизился до 5%, еще больше сократившись в 80-е годы. В конце 80-х мировой экспорт продемонстрировал заметное оживле​ние (до 8,5% в 1988 г.). Далее, после явного спада в начале 90-х  гг. он вновь демонстрирует высокие устойчивые темпы.

В абсолютном выражении суммарная стоимость мирового экспорта увеличи​лась в 80-90 годах ХХ в. более чем в 2,5 раза - с 2,0 трлн. долларов США более чем до 5 трлн. долларов США. 
Подобный устойчивый рост международной торговли явился следствием про​явления ряда факторов: 

1) развитие международного разделения труда и интер​национализация производства; 

2) НТР, способствующая обновлению основного капитала, созданию новых отраслей экономики, ускоряющая реконструкцию старых; 

3) активная деятельность транснациональных корпораций на мировом рынке; 

4) регулирование (либерализация) международной торговли посредством мероприятий Генерального соглашения о тарифах и торговле (ГАТТ), а ныне -Всемирной торговой организации (ВТО); 

5) либерализация международной тор​говли, переход многих стран к режиму, включающему отмену количественных ограничений импорта и существенное снижение таможенных пошлин - образо​вание свободных экономических зон; 

6) развитие процессов торгово-экономиче​ской интеграции - устранение региональных барьеров, формирование общих рынков, зон свободной торговли; 

7) получение политической независимости бывших колониальных стран, выделение из их числа “новых индустриальных стран” с моделью экономики, ориентированной на внешний рынок.

В послевоенный период на протяжении многих лет международный обмен остается наиболее динамично развивающимся сектором. Так, темпы его ежегод​ного роста существенно (иногда многократно) опережают темпы увеличения ми​рового производства, составляя соответственно в начале 90-х гг. 2, 9% и 1,4%, а во второй половине 90-х гг.- более 9% и около 4%. Это обусловлено постоянно возрастающими масштабами активности и степени вовлеченности отдельных стран и регионов в процессы международного обмена.

Структура мировой торговли на современном этапе имеет ряд особенностей. 

Географическая структура международного обмена предоставляет собой сис​тему распределения товарных потоков между отдельными странами, группами стран, формируемыми либо по территориальному, либо по организационному признаку.

Неравномерность динамики внешней торговли особенно отчетливо просле​живалась во второй половине прошлого столетия, что повлияло на соотношение сил между странами на мировом рынке. США постепенно утрачивали свое доми​нирующее положение в системе международного обмена. Так, если в 50-х гг. на долю этой страны приходилась 1/3 всего мирового экспорта, то в 90-х гг. - менее 1/8.

Экспорт Германии, напротив, приблизился к американскому, а в отдельные годы даже превосходил его. Помимо Германии, существенными темпами рос экспорт и других западноевропейских стран. В 90-е годы Западная Европа пре​вращается в главный центр современной международной торговли. Совокуп​ный экспорт этого региона почти в 4 раза превышает экспорт США.

Кроме того, в 80-е годы значительный рывок в сфере международного обме​на сделала и Япония. В 1983 г. эта страна впервые смогла выйти на первое место в мире по вывозу машин и оборудования. Сейчас Япония значительно опережа​ет все страны по экспорту легковых и грузовых автомобилей, бытовой электро​ники и прочих товаров. Одна треть японского вывоза приходится на США. Де​фицит США в торговле с Японией в 90-е годы находился примерно на уровне 50-60 млрд. долларов в год.

Постепенное снижение доминирующей роли США в международной торгов​ле в известной степени было связано с падением конкурентоспособности амери​канского производства. К концу 80-х гг. Япония стала выбиваться в лидеры, в те​чение шести лет первенствуя по этому показателю. К середине 90-х годов США вновь выходят на лидирующие позиции в мире по конкурентоспособности, но за ними вплотную следуют Сингапур, Гонконг, а также и Япония.

На фоне происходивших перемен практически постоянным на протяжении последних двух десятилетий оставалось распределение долевого участия различ​ных групп стран в международном обмене.

Так, удельный вес промышленно развитых стран в мировом экспорте колеба​лся в последние двадцать лет в пределах 70-76%, государств развивающегося ми​ра - в интервале 20-24%, а бывших социалистических стран - не превышал 6-10%.

Небезынтересна также динамика международного обмена по отдельным то​варным категориям. На протяжении последних десятилетий опережающими тем​пами развивалась торговля готовыми промышленными изделиями, а внутри этой группы - по нарастающей - обмен машинами и оборудованием, средствами свя​зи, электрической и электронной техники, компьютерами, еще быстрее - торговля комплектующими, узлами к агрегатам, которые поставляются в рамках производ​ственной кооперации, по каналам ТНК. Кроме того, в этот же период происхо​дил форсированный рост международной торговли услугами (невидимый экс​порт), доля которой в совокупной стоимости мирового вывоза превыисла 20%.

Вследствие довольно заметных изменений в структуре промышленного про​изводства проявились и сдвиги в товарной структуре международного обмена. Согласно последним оценкам, в произошло резкое снижение в мировом экспорте удельного веса сельскохозяйственных товаров - с 35% (в 50-х гг.) до 12%, продукции добывающей промышленности - 23% до 14%. Напротив, весьма существенно в мировом вывозе повысилась доля готовых изделий - с 41% до 72%.

3.3. Регулирование внешнеторговых связей

Поступательное развитие внешнеторговых контактов тесно связано с меро​приятиями государства по регулированию экспорта и импорта для успешного развития национальной экономики.

Сторонники свободной торговли обычно отмечают способность не регулиру​емого государством рынка обеспечить выбор наиболее эффективных вариантов международного разделения труда и повысить на этой основе уровень жизни на​селения стран-участниц. Приверженцы протекционистских мер, со своей сторо​ны, обычно указывают на их необходимость для защиты интересов молодой на​циональной промышленности, обеспечения занятости населения, его высокого жизненного уровня и т. д.

На практике внешнеторговая политика государств отличается известным раз​нообразием, сочетая в себе элементы протекционизма и либерализма.

В современной научной литературе приоритет отдается подходу, рассматрива​ющему национальное хозяйство в качестве “открытой экономики”, причем актив​но ориентируемой в своем развитии на мировой рынок. Тем не менее, это не означает необходимость полного отказа от регулирова​ния международных экономических отношений в интересах национального раз​вития. Совокупность мер, используемых государством или группой государств в данной сфере, и представляет собой его (их) внешнеторговую политику.

Современная система протекционистских мер, направленная на создание на​циональным производителям наиболее благоприятных условий на внутреннем и внешнем рынках, охватывает различные направления. В числе наиболее весомых мер следует назвать такие меры, как: 

1. Таможенное обложение (тарифные барьеры), предполагающее использование покровительственных пошлин для затруднения ввоза в страну или, реже, вывоза из нее определенных видов продукции. Для облегчения национальным производите​лям конкуренции с иностранными фирмами, как правило, устанавливаются высо​кие таможенные пошлины при импорте готовой продукции и полуфабрикатов, осо​бенно предметов роскоши, а более низкие - при импорте сырья и материалов;

2. Нетарифные барьеры, которые представляют собой совокупность прямых или косвенных (непрямых) ограничений внешнеэкономической деятельности с помощью разветвленной системы экономических, политических и административ​ных методов.

Некоторое распространение в современной практике межгосударственного обмена получили контингентирование и лицензирование внешнеэкономических операций, а также введение государственной монополии на некоторые виды ука​занных операций.

Контингентирование связано с установлением определенной квоты на экс​порт (импорт) отдельных товаров или товарных групп, в пределах которой внеш​неторговые операции осуществляются относительно свободно. На практике кон​тингенты обычно устанавливаются в форме списков товаров, свободный ввоз или вывоз которых ограничен процентом от объема или стоимости их национально​го производства. При исчерпании количества или суммы контингента экспорт (импорт) соответствующего товара прекращается.

Лицензирование предполагает необходимость получения организацией разре​шения (лицензии) правительственных органов на осуществление внешнеэкономи​ческой операции. Подобная система дает возможность государству контролировать внешнеэкономические отношения и осуществлять их регулирование для достиже​ния различных экономических и политических целей. В некоторых случаях лицен​зионная система выступает разновидностью таможенного обложения, применяе​мого страной для получения дополнительных таможенных доходов.

К методам прямых ограничений может быть также отнесено использование государственной монополии как исключительного права государственных орга​нов или уполномоченных ими частных фирм на осуществление определенных видов производственной и внешнеэкономической деятельности.

Косвенные ограничения, в отличие от прямых, непосредственно не связаны с запретом на осуществление внешнеэкономической деятельности или уменьше​нием ее объема. Вместе с тем они зачастую оказываются не менее эффективным средством протекционистской защиты национальных производителей, чем тамо​женное обложение. Важное место в структуре косвенных ограничений занимают национальная налоговая система и  национальные стандарты. Несоблюдение стандартов страны может служить поводом к запрету ввоза импортной продук​ции и ее реализации на внутреннем рынке. Соответственно, налоговая система большинства развитых стран строится таким образом, чтобы создать преимуще​ства для покупателей и пользователей национальной продукции (система регис​трационных сборов и т. д.). Подобным образом система национальных транс​портных тарифов нередко создает преимущества в оплате перевозки грузов экспортерам по сравнению с импортерами. Эти меры называют ”новый протекционизм” в мировой торговле.

Кроме того, могут использоваться также другие формы косвенных ограниче​ний - закрытие для иностранцев отдельных портов и железнодорожных станций, предписание об использовании при производстве продукции определенной доли национального сырья, запрет приобретения государственными организациями импортных товаров при наличии национальных аналогов и т. д.

3. Существенную роль в системе протекционистских мер играют средства го​сударственного стимулирования экспорта. В современных условиях сформирова​лась и активно действует система многообразных финансовых льгот, предоставля​емых национальным экспортерам для повышения их конкурентоспособности на внешнем и внутреннем рынке. К ним можно отнести, во-первых, прямые дотации экспортерам в виде экспортных премий, выплаты разницы стоимости услуг по транспортировке грузов национальных и иностранных переводчиков и т. д.; во-вторых, выдачу на льготных условиях экспортных кредитов, государственное страхование и предоставление гарантий при осуществлении внешнеэкономических операций со странами с нестабильным политическим режимом, налоговых льгот и т. п. Государство берет на себя значительную часть расходов по обучению кадров, исследованию конъюнктуры мирового рынка, защите интересов национальных экспортеров и импортеров за рубежом, а также обеспечению необходимых поли​тических условий их деятельности на внешнем рынке.

При характеристике направлений и инструментов внешнеэкономической по​литики следует учитывать постоянное изменение их роли в регулировании меж​дународных экономических отношений.

Многостороннее регулирование международной торговли, прежде всего в плане снижения таможенных барьеров, осуществлялось в послевоенный период по линии Генерального соглашения по торговле и тарифам (ГАТТ) и его преем​ника - Всемирной торговой организации (ВТО).

4. Международное движение капитала

4.1. Сущность международного движения капитала

Международная миграция капитала начала активно развиваться в период становления мирового хозяйства. Дополняя и опосредуя международную миграцию товаров, мировое движение капиталов становилось постепенно неотъемлемой, определяющей отличительной чертой современной мировой экономики  и международных экономических отношений. Согласно оценкам экспертов, среднегодовые темпы прироста, в частности прямых зарубежных инвестиций составили в 80-е гг. почти 34 %, что в 5 раз превышало темпы расширения мировой торговли.

На современном этапе движение капитала служит определяющим элементом в функционировании мировой экономики, развитии прочих форм международных хозяйственных связей.

Перемещение капитала за рубеж (вывоз капитала) представляет собой процесс, в ходе которого происходит изъятие части капитала из национального оборота одной страны и перемещение его в различных формах (товарной, денежной) в производственный процесс и обращение другой, принимающей страны. Международное движение капитала означает миграцию капиталов между странами, которая приносит доход их собственникам.

Среди причин перемещения капитала за рубеж выделяется его относительная избыточность в собственной стране, стране-доноре. Это позволяет размещать капитал за границей в поисках сравнительно большей прибыльности и получить при этом доход как в форме дивиденда, так и в форме процента.

 4.2. Формы международной миграции капитала

По своему характеру и формам заграничные капиталовложения могут быть различными.

Так, по источникам происхождения их подразделяют на государственный и частный капитал.

Государственные капиталовложения в международной практике называют еще официальными; они представляют собой средства из госбюджета, которые направляются за рубеж или принимаются оттуда по решению либо непосредственно правительств, либо межправительственных организаций. Это государственные займы, ссуды, гранты (дары), помощь, международное перемещение ко​торых определяется межправительственными соглашениями. Сюда же относятся кредиты и иные средства международных организаций (к примеру, кредиты МВФ). Но в любом случае это деньги налогоплательщиков, хотя и идущие до по​лучателя разным путем.

Частный капитал - это средства из негосударственных источников, помеща​емые за рубеж или принимаемые из-за рубежа частными лицами (юридическими или физическими). Сюда относятся инвестиции, торговые кредиты, межбанков​ское кредитование; они не связаны напрямую с госбюджетом, но правительство держит их перемещения в поле зрения и может в пределах своих полномочий их контролировать и регулировать. В практике бывают весьма тонкие методы пре​вращения государственных средств в частные инвестиции.

По срокам размещения заграничные капиталовложения делятся на краткос​рочные, среднесрочные и долгосрочные.

К последним относят вложения более чем на 15 лет. В данную группу входят наиболее значимые капиталовложения, так как к долгосрочным относятся все вложения предпринимательского капитала в форме прямых и портфельных ин​вестиций (преимущественно частные), а также ссудный капитал (государствен​ные и частные кредиты).

По характеру использования зарубежные капиталовложения бывают ссудны​ми и предпринимательскими.

Ссудные инвестиции означают предоставление средств взаймы ради получе​ния прибыли в форме процента. В этой сфере довольно активно выступают ка​питалы из государственных и вложения из частных источников.

Предпринимательские инвестиции прямо или косвенно вкладываются в произ​водство и связаны с получением того или иного объема прав на получение прибы​ли в форме дивиденда. Чаще всего речь идет здесь о вложениях частного капитала.

По целям предпринимательские капиталовложения делятся на прямые и порт​фельные инвестиции.

Прямые инвестиции являются вложением капитала во имя получения долго​срочного интереса и обеспечивают его с помощью права собственности или ре​шающих прав в управлении. В основном прямые иностранные инвестиции являются частным предпринимательским капиталом.

Портфельные инвестиции не обеспечивают контроля над объектом вложения, а дают лишь долгосрочное право на доход, причем даже преимущественное в смысле очередности в получении такого дохода.

Международный валютный фонд в этом же контексте (т.е. “цели”) выделяет еще одну группу - “прочие инвестиции”, в которую в основном входят междуна​родные займы и банковские депозиты.

Формы заграничных капиталовложений в изложенной схеме все равнознач​ны. Между тем не до конца ясно, какие формы инвестиций важнее с точки зре​ния управления реальным производством. В основе этих разночтений, которые выходят на уровень законодательных актов и правительственных постановле​ний, лежит, как правило, личный или групповой интерес соответствующих фи​нансово-промышленных кругов. Но все более признается приоритетное значение прямых инвестиций как наиболее удачно объединяющих национальные (или го​сударственные) интересы различных слоев общества. К тому же они преимуще​ственно связаны с конкретными международно-оперирующими фирмами, финансово-промышленными группами, поэтому они более управляемы, их “правила игры” более определенны, что особенно важно с позиций обеспечения реальных конкурентных стандартов для национальной экономики.

4.3. Роль прямых инвестиций в международных экономических 

       отношениях

Прямые заграничные инвестиции оказывают существенное воздействие как на всю мировую экономику, так и на ее составляющую - международный бизнес. С экономической точки зрения, с позиций фирм это: 

1) обеспечение для себя стабильного рынка непосредственно или в качестве трамплина для выхода на рынки “третьих стран”;

2) образование своего “внутреннего рынка”, те или иные секторы которого расположены в отдельных странах;

3) включение своего интереса в межгосударственные отношения на регио​нальном и более широком международном уровне.

Прямые инвестиции подразумевают наличие либо иностранного контроля над 10 или более процентами обычных акций, либо “эффективного голоса” в уп​равлении предприятием. Для некоторых это связано только с собственностью, долей в акционерном капитале, которую можно получить посредством приобре​тения за рубежом акций, реинвестирования прибыли, внутрифирменных займов или внутрифирменной задолженности.

Существуют и активно практикуются, кроме того, и такие различные неакци​онерные формы, как субконтракты, управленческие соглашения, франчайзинг, лицензионные сделки, раздел продукции и другие.

Согласно официальным данным, за период с 1914 г. до конца второй мировой войны заграничные капиталовложения увеличились на 1/3. Потом они удваива​лись за 10 лет, затем - за 6-7 лет. За четверть века (с середины 50-х годов) они выросли в 4 раза, и в 80-е годы мир вступил примерно с 450 млрд. долларов по​добных вложений. В 1990 г. был достигнут рубеж в 1,7 трлн. долл., то есть произо​шло почти 4-кратное их возрастание только за одно десятилетие. В конце 90-х гг. общая сумма прямых зарубежных инвестиций превысила 3,0 трлн. долларов США. При этом ныне примерно 9/10 всех прямых инвестиций в мире контролируются международными корпорациями.

Столь высокие темпы роста прямых инвестиций связаны, прежде всего, со сдвигами в мировом хозяйстве, когда транснациональные корпорации начали вывозить за рубеж не капитал в прежних формах, а производство, причем приоритет отдается не только возможности получения прибыли, но и длительному (постоянному) характеру такого получения (до тех пор, пока существует само производство).

На современном этапе практически все страны являются как экспортерами, так и импортерами прямых инвестиций. 

5. МЕЖДУНАРОДНАЯ МИГРАЦИЯ РАБОЧЕЙ СИЛЫ 

5.1. Понятие международной миграции населения 
       и ее причины
В настоящее время одним из проявлений интернационализации хозяйствен​ной и социально-культурной жизни человечества, а также возможных последст​вий острых межнациональных противоречий, прямых столкновений между наро​дами и странами, чрезвычайных ситуаций и стихийных бедствий являются крупномасштабные перемещения населения и трудовых ресурсов в разнообраз​ных формах.

Следовательно, массовая миграция населения стала одним из наиболее харак​терных явлений жизни мирового сообщества второй половины XX века.

Понятие “миграция населения” предполагает перемещение людей через гра​ницы определенных территорий со сменой постоянного места жительства или возвращением к нему.

Кроме того, специалисты выделяют и международную (внешнюю) миграцию, осуществляемую в различных формах: трудовой, семейной, туристической и др.  Перемещение из одной страны в другую ра​бочей силы, предлагающей себя в качестве товара, - это международная тру​довая миграция.

Современный международный рынок рабочей силы включает разнонаправленные потоки трудовых ресурсов, пересекающих национальные границы. Меж​дународный рынок труда объединяет, таким образом, национальные и регио​нальные рынки рабочей силы и существует в форме трудовой миграции.

Среди важнейших побудительных мотивов и причин международной мигра​ции трудовых ресурсов находятся различные факторы экономического и неэконо​мического характера.

К причинам экономического характера следует отнести следующие: 

1) разли​чия в уровне экономического и, в частности, промышленного развития отдельных стран. (Как свидетельствует практический опыт, рабочая сила мигрирует в ос​новном из стран с низким уровнем жизни в страны с более высоким уровнем.); 

2) наличие национальных различий в размерах заработной платы; 

3) существова​ние органической безработицы в некоторых странах, прежде всего в слабо разви​тых; 

4) международное движение капитала и функционирование международных корпораций. (Как известно, корпорации способствуют соединению рабочей си​лы с капиталом, осуществляя либо движение рабочей силы к капиталу, либо пе​ремещая свой капитал в регионы с избытком трудовых ресурсов.)

Специалисты относят к причинам миграции рабочей силы неэкономического ха​рактера политические, национальные, религиозные, расовые, семейные и др.

Происходившее в последнее время заметное развитие средств связи и транс​порта, в свою очередь, оказало стимулирующее воздействие на активизацию про​цессов современной международной трудовой миграции.

При этом в процессах международ​ной трудовой миграции принимают участие не служащие, а в основном представители рабо​чих специальностей.

5.2. Динамика международной миграции рабочей силы 

На практике международная миграция рабочей силы возникала как стихий​ное явление, но по мере развития процесса начинала подпадать под регулирую​щие мероприятия государства. Тем не менее, и в настоящее время не изжиты полностью черты стихийности в рассматриваемом процессе.

История современной международной трудовой миграции насчитывает пол​тора столетия. С середины прошлого века обнаружились довольно многочислен​ные миграционные потоки из европейских стран в США, особенно в периоды благоприятной экономической конъюнктуры за океаном. В эти годы причинами перемещения рабочей силы могли быть и аграрное перенаселение в некоторых европейских странах, и безработица, и более приемлемые условия работы в США, а также перспективы повышения уровня жизни для многочисленных ми​грантов из Европы.

Следующим этапом широкомасштабной эмиграции из разных стран в США следует считать период 20-50-х гг. ХХ столетия. Так, после первой, а затем и второй мировой войны наметились новые миграционные волны: “утечка умов”, то есть устойчивый поток высококвалифицированных специалистов и членов их се​мей в Северную Америку; потоки беженцев из Венгрии (1956 г.) и из Вьетнама (1974-1975 гг.), а также с Кубы (1980 г.). Но самым крупным потоком в США это​го времени стал наплыв рабочей силы из Мексики и стран Карибского бассейна.

Также и в Европе после второй мировой войны (особенно с начала 60-х годов) наблюдались достаточно интенсивные процессы межстрановой миграции рабочей силы. Рабочая сила из Испании, Португалии, Греции, Югославии активно исполь​зовалась в экономике промышленно развитых стран Европы. На современном этапе использование иностранной рабочей силы постепенно становится важным эле​ментом нормального функционирования механизма мирового хозяйства.

Согласно официальным данным, в мире насчитывается более 35 млн. трудящихся-мигрантов (в 1960 г. – 3,2 млн.). Если подсчиты​вать мигрирующую рабочую силу с сопровождающими ее иждивенцами, то чис​ленность перемещающихся работников с членами их семей может превышать 100 млн. человек.

5.3. Сущность и основные цели миграционной политики

На современном этапе мировое сообщество переходит к координации усилий многих стран по разрешению острых ситуаций и коллективному регулированию миграционных потоков. Организационно-институциональные, нормативно-пра​вовые и финансовые механизмы регулирования, созданные в прошлые годы на глобальном (в рамках ООН и других организаций), региональном (региональные экономические организации) и национальном (в основном промышленно разви​тыми странами) уровнях, позволяют постепенно ослаблять остроту в сфере международной миграции населения и нормализовать миграционные потоки.

Последнее десятилетие нашего столетия характеризуется тем, что страны-им​портеры и страны-экспортеры трудовых ресурсов вносят существенные коррек​тивы в свою миграционную политику.

Как свидетельствует мировая практика, трудовая миграция обеспечивает не​сомненные преимущества странам, как принимающим рабочую силу, так и по​ставляющим ее. 

Ныне к положительным последствиям трудовой миграции специалисты отно​сят: 

1) смягчение условий безработицы; 

2) появление для страны-экспортера рабо​чей силы дополнительного источника валютного дохода в форме поступлений от эмигрантов; 

3) приобретение ими знаний и опыта; 

4) возможное вложение вернув​шимися обратно заработанных ими средств в сферу малого бизнеса, что способст​вует созданию дополнительных рабочих мест.

Среди негативных последствий трудовой миграции следует назвать: 

1) тен​денции роста потребления заработанных за границей средств; 

2) желание скрыть получаемые доходы; 

3) “утечку умов”; 

4) понижение квалификации работающих мигрантов.

Не случайно, поэтому в последнее время довольно широко в интересах нейт​рализации отрицательных последствий и усиления положительного эффекта, по​лучаемого страной в результате трудовой миграции, используют средства госу​дарственной политики. В этой сфере особенно очевидны неэффективность жестких директивных мер и, напротив, необходимость косвенных координи​рующих воздействий со стороны правительств.

В настоящее время немалое число глобальных учреждений и организаций (прежде всего, в рамках ООН), а также региональных группировок продолжают заниматься проблемами, связанными с миграцией населения и трудовых ресур​сов. Так, Комиссия ООН по народонаселению располагает фондом, часть кото​рого используется на субсидирование национальных программ в области мигра​ции населения. 

Деятельность Международной организации труда (МОТ) предусматривает в качестве одной из своих целей регулирование межстрановой миграции населения. В документах ЮНЕСКО имеются положения, направлен​ные на улучшение образования трудящихся-мигрантов и членов их семей. Возра​стает роль Международной организации по миграции (МОМ), целью которой яв​ляется обеспечение упорядоченной и плановой межстрановой миграции, ее организация, обмен опытом и информацией по этим вопросам.

Как известно, основополагающие документы международных организаций имеют большое значение применительно к национальному законодательству, по​скольку при формировании национальной политики в области межстрановой трудовой миграции должны быть учтены нормы международных конвенций.

Так, страны-импортеры трудовых ресурсов, постоянно испытывающие по​требности в привлечении рабочей силы, свою иммиграционную политику осно​вывают прежде всего на мерах регулирования численности и качественного со​става прибывающих трудящихся-мигрантов, а в качестве инструмента регулирования используется показатель иммиграционной квоты, который еже​годно рассчитывается и утверждается в стране-импортере. При определении кво​ты учитываются потребности страны в иностранной рабочей силе и по отдельным категориям привлекаемого населения (половозрастным группам, образованию и т.п.), а также состояние национальных рынков труда и жилья, по​литическая и социальная ситуация в стране-импортере.

Согласно определению Международной организации труда (МОТ), цели эми​грационной политики стран-экспортеров состоят в том, что эмиграция рабочей силы должна способствовать сокращению безработицы, поступлению валютных средств от трудящихся-эмигрантов, которые используются для сбалансированно​сти экспортно-импортных операций; эмигрантам за рубежом должен быть обес​печен соответствующий жизненный уровень; требование возвращения на родину эмигрантов сочетается с приобретением ими в зарубежных странах профессии и образования.

В настоящее время международную миграцию трудовых ресурсов характери​зуют активизация и рост влияния стран-экспортеров рабочей силы, использую​щих различные подходы к достижению целей эмиграции.

5.4. Этапы и направления международной миграции населения 

Современная история межстрановой миграции рабочей силы позволяет выде​лить несколько важнейших ее направлений:

1) миграция из развивающихся в промышленно развитые страны;

2) миграция в рамках промышленно развитых стран;

3) миграция рабочей силы между развивающимися странами;

4) миграция рабочей силы из бывших социалистических стран в промышлен​но развитые страны (сходна с миграцией из развивающихся в промышленно раз​витые);

5) миграция научных работников, квалифицированных специалистов из про​мышленно развитых в развивающиеся страны.

Так, иностранная рабочая сила из развивающихся стран означает для промы​шленно развитых стран обеспечение ряда отраслей, инфраструктурных служб не​обходимыми работниками, без которых невозможен нормальный производствен​ный процесс, а иногда просто нормальная повседневная жизнь. В частности, во Франции эмигранты составляют одну четвертую всех занятых в строительстве и одну треть - в автомобилестроении; в Бельгии - половину всех шахтеров, в Швейцарии - две пятых строительных рабочих.

Современная межстрановая миграция рабочей силы, существующая в рамках промышленно развитой зоны, связана в большей мере с неэкономическими фак​торами, чем с экономическими. И, тем не менее, нередко такое явление, как “утечка умов”, в частности, из Европы в США.

На протяжении десятилетий послевоенного периода наблюдался существен​ный рост миграционных потоков рабочей силы также и между развивающимися странами.

Как известно, в период 50-70-х гг. ХХ в. происходило ускоренное промышленное развитие “периферийных” регионов мира, которые добивались впоследствии оп​ределенных результатов в своем промышленном развитии. К ним относились страны Латинской Америки, Южной Африки, Ближнего Востока и Юго-Восточ​ной Азии.

Специалисты считают первым (по временному принципу) среди таких цент​ров “притяжения” иностранной рабочей силы Южную Африку, которая еще со второй половины 50-х гг. активно привлекала “лишнюю” рабочую силу из сосед​них африканских стран.

Позднее, уже в 60-е годы ХХ в., стал формироваться международный центр притя​жения рабочей силы в Южной Америке в составе наиболее развитых стран: Ар​гентины, Бразилии, Венесуэлы и Мексики. Страны региона становятся экспор​терами как низко квалифицированных работников, так и специалистов высокой квалификации (инженеры, врачи). Параллельно в эти страны ежегодно приезжа​ет многочисленная рабочая сила из сравнительна более экономически отсталых стран континента, а также из азиатских и африканских стран.

Далее формирование ближневосточного центра притяжения рабочей силы связано с бурным развитием нефтедобывающей промышленности в 70-х годах. ХХ в. Уже в конце 70-х годов в Саудовской Аравии, Кувейте, Омане, ОАЭ работало свыше 3 млн. иностранных рабочих и специалистов как из соседних арабских стран, так и из Азии, особенно из Индии и Пакистана, отчасти из Южной Кореи.

Последние десятилетия прошлого столетия явились периодом становления еще одного региона как центра притяжения рабочей силы из разных стран Юго-Восточной Азии, где с 70-е гг. ХХ в. происходил процесс ускоренного промыш​ленного развития и интернационализации хозяйственной жизни стран этого ги​гантского региона. Немаловажная роль в этих процессах принадлежит деятельно​сти ТНК разного “национального” происхождения: американским, японским, австралийским, южнокорейским, тайваньским.

На современном этапе существует миграция рабочей силы из промышленно развитых в развивающиеся страны, представляя собой сравнительно небольшой поток квалифицированных кадров из стран Европы и Северной Америки в раз​вивающиеся страны. Причинами подобной трудовой миграции выступают как экономические (достаточно высокие заработки у преподавателей, инженеров, инструкторов и других специалистов, в частности, в странах арабского региона), так и чисто бытовые.

На базе национальных рынков рабочей силы с течением вре​мени по мере интернационализации хозяйственной жизни возни​кают региональные рынки рабочей силы, а затем и принципиально новое образование - международный рынок рабочей силы. Он представляет собой не просто сумму национальных рынков, а качественно новое, по существу наднациональное образование, ос​нованное на неуклонном росте спроса и предложения иностранной рабочей силы, которая может соединяться с капиталом двояким образом - путем перемещения самой рабочей силы в места повы​шенного спроса на нее из одной страны в другие страны и путем перемещения капитала в районы избыточного предложения рабо​чей силы (отвечающей соответствующим требованиям капитала - дешевизна рабочей силы, ее образовательный и квалификацион​ный уровень и т.д.). Это открытые, явные формы проявления международного рынка труда. Но есть также и неявные, более скрытые формы: временная работа по контрактам за рубежом, ра​бота в совместных с зарубежными фирмами организациях и пред​приятиях, на импортном оборудовании и по программам, представляющим интерес для зарубежного капитала, и др. Таким образом, здесь тенденции развития международного рынка рабочей силы проявляются как вне национальной экономики, так и внутри нее.

Есть примеры, когда потребности в иностранной рабочей силе удовлетворяются без физического перемещения капитала (или с минимальным его перемещением) и трудовых ресурсов, без их территориальной мобильности, с применением современных средств связи. Так, в начале 80-х годов многие компании промышленно развитых стран столкнулись с фактами явной нехватки специалис​тов по программному обеспечению. Такого рода специалисты были ими обнаружены в ряде развивающихся стран, в частности, в Индии, причем ставки заработной платы у них были значительно ниже, чем у аналогичных специалистов в промышленно развитых странах. Системы же телекоммуникационной связи давали воз​можность использовать эту категорию работников даже без выезда из собственных стран. В дальнейшем телеобработка данных с использованием местной рабочей силы получила значительное распространение в деятельности компаний промышленно разви​тых стран. Например, компании США с 80-х годов начали активно использовать китайских специалистов для телеобработки данных, затем те же формы были использованы в работе со специалистами из Ямайки и Барбадоса (при этом ставки заработной платы были в 3-8 раз ниже соответствующих ставок в США). Нечто подобное используется в настоящее время и в работе со специалистами из республик бывшего СССР.

Огромную роль в формировании и развитии международного рынка труда играют транснациональные корпорации (ТНК). Интернационализируя производство, ТНК ведут к выравни​ванию в международном масштабе размеров оплаты и условий труда. 

В ходе становления международного рынка рабочей силы  сформировались и функционируют его сегменты - региональные рынки рабочей силы - западноевропейский, ближневосточный, азиатский, латиноамериканский и африканский. Наиболее крупными из них являются рынки рабочей силы Западной Европы и Юго-Восточной Азии. Более того, в первом случае произошло даже юридическое конституирование и оформление рынка рабочей силы в рамках Европейского Союза. Одновременно были сняты и огра​ничения на передвижение рабочей силы в северных странах Европы.

6. ВАЛЮТНЫЕ ОТНОШЕНИЯ И МЕЖДУНАРОДНЫЙ КРЕДИТ
Движение всех товаров и факторов производства между раз​личными странами, функционирование мирового рынка и дви​жение капиталов опосредуются валютно-финансовыми отноше​ниями. 
6.1. Валютные отношения - главный элемент международной 
       валютно-финансовой системы
В основе функционирования международной экономики ле​жит валютно-финансовая система. Она представляет собой фор​му организации валютно-финансовых отношений между эконо​мическими субъектами в международной экономике и закреп​лена в форме международных соглашений. Данные отношения не только опосредуют международное движение товаров и услуг, но и имеют относительно самостоятельную сферу функциони​рования.
Международная валютно-финансовая система состоит из следующих взаимосвязанных элементов, которые можно рас​сматривать в качестве относительно самостоятельных подсистем:
• валютные отношения по поводу условий обращения и вза​имной конвертируемости национальных валют, механиз​мов регулирования валютных курсов;
• финансовые отношения, которые охватывают международ​ные финансовые рынки и механизмы торговли такими финансовыми инструментами, как валюта, ценные бумаги, кредиты;
• экономические отношения, складывающиеся в процессе международных расчетов, выражаются в платежных балан​сах страны. Международные расчеты обслуживают движе​ние товаров и услуг, факторов производства, валюты, цен​ных бумаг, кредитов.
Начнем анализ международной валютно-финансовой систе​мы с анализа ее основного элемента - валютных отношений. Под валютой в широком смысле слова понимают товар, способ​ный выполнять функции денег в мировом хозяйстве. В зависимо​сти от ее принадлежности валюта делится на национальную и иностранную. Национальная валюта является законным платеж​ным средством на территории данной страны, иностранная ва​люта - законным платежным средством на территории других стран. При определенных экономических условиях иностранная валюта может также законно или незаконно использоваться на территории данной страны.
Под конвертируемостью понимают свободу обмена финансовых активов. Конвертируемость валюты означает способность эконо​мических субъектов обменивать национальную валюту на ино​странную и использовать ее в расчетах.
Степень конвертируемости может быть различной. Если в качестве критерия выбран тип экономических отношений, от​ражаемых в платежном балансе, то можно выделить конверти​руемость по текущим операциям, по капитальным операциям и полную конвертируемость.
Конвертируемость по текущим операциям означает отсутствие каких-либо ограничений на платежи, связанные с торговлей това​рами, услугами, межгосударственными переводами доходов и транс​фертами. Так, страны - члены МВФ при вступлении обязались устранить ограничения на платежи по текущим операциям. Кон​вертируемость по текущим операциям может реализоваться в полной мере лишь при либеральной торговой системе.
Конвертируемость по капитальным операциям предполагает отсутствие ограничений на платежи и трансферты в сфере меж​дународного движения капиталов. Примерами таких ограничений могут служить ограничение объектов прямых иностранных ин​вестиций, требование продавать иностранную валюту, получен​ную из-за рубежа, и т.д. Данные ограничения оправданы для стран с переходной экономикой в целях зашиты от иностранных конкурентов, предотвращения утечки национального капитала. По мере укрепления национальной экономики переход к кон​вертируемости по капитальным операциям становится более предпочтительным и возможным, особенно если страна прово​дит политику привлечения иностранного капитала.
Полная конвертируемость как наиболее развитая форма озна​чает отсутствие ограничений платежей как в области движения товаров, услуг и трансфертов, так и в сфере движения капиталов. Она предполагает высокую степень развития международ​ных экономических отношений, в основе которых лежат макро​экономическая стабильность национальных экономик, устойчи​вые темпы их роста, низкий уровень инфляции и безработицы, жесткая денежно-кредитная политика. Полная конвертируе​мость предполагает, что для поддержания платежеспособности государств правительства скорее прибегнут к макроэкономиче​ской корректировке, чем к ограничениям на использование иностранной валюты.
Переход к полной конвертируемости, как правило, осущест​вляется поэтапно: сначала вводится конвертируемость в области движения товаров, услуг и трансфертов, а далее, по мере укреп​ления национальных экономик и повышения степени зрелости внешнеэкономических отношений - конвертируемость в сфере движения капитала. Поскольку движение краткосрочного капи​тала может оказаться более дестабилизирующим для экономики, чем долгосрочного, то снятие ограничений в данной сфере так​же осуществляется поэтапно: сначала происходит отказ от кон​троля за потоками краткосрочного капитала, а затем уже - долгосрочного.
На внутреннем рынке страны могут параллельно обращаться несколько валют, в частности, американский доллар, хотя толь​ко национальная валюта является законным платежным средст​вом на территории данной страны. Параллельное обращение чаше всего связано с высокими темпами инфляции в стране и стремлением населения спасти сбережения от обесценения. Не существует прямых методов оценки масштабов параллельного обращения иностранной валюты. Для его определения пользу​ются такими косвенными показателями, как ввоз валюты ком​мерческими банками и населением, расходы населения на по​купку иностранной валюты и т.д.
6.2. Эволюция мировой валютной системы
Мировая валютная система состоит из взаимодействующих национальных валютных систем и международных валютных институтов.
Различным этапам развития мирового хозяйства были свой​ственны следующие мировые валютные системы:
• золотой стандарт;
• золотодевизная (бреттон-вудская);
• управляемые плавающие валютные курсы (ямайская).
Каждая система соответствовала определенным ступеням зрелости международных экономических отношений. По мере изменения экономических условий складывались предпосылки для перехода к новой мировой валютной системе.
Классификация международных валютных систем основыва​ется на том, какой актив позволял урегулировать дисбалансы в международных расчетах. Исходя из данного критерия выделяют золотой, золотодевизный и девизный стандарты международных валютных систем.
Система золотого стандарта предполагала фиксированный валютный курс. Для ее существования необходимы три основ​ных условия:
•  установление золотого содержания национальной денеж​ной единицы;
• поддержание соотношения между запасами золота и де​нежным предложением в стране;
•  свободный экспорт и импорт золота.
В процессе функционирования золотого стандарта дефицит платежного баланса покрывался золотом, что вело к оттоку его из страны, либо покрывался за счет переливов краткосрочного капитала. Последствием этого было уменьшение количества де​нег в стране, снижение платежеспособного спроса и в итоге - снижение цен. Таким образом, перелив золота из одной страны в другую, а также перелив краткосрочного капитала автоматиче​ски корректировали состояние платежного баланса.
Система золотого стандарта имела преимущества и недостат​ки. К преимуществам можно отнести стабильные валютные кур​сы, которые способствовали расширению международной тор​говли за счет снижения неопределенности и риска, и автомати​ческие выравнивания дефицитов и активов платежных балансов.
Недостатки, которые выявились во время действия золотого стандарта, заключались в том, что внутреннее экономическое развитие страны оказывалось в жесткой зависимости от состоя​ния платежного баланса, и требовалась постоянная внутренняя макроэкономическая подстройка. Эти процессы нередко бывали болезненными и в определенных условиях порождали такие не​гативные меры приспособления, как безработица и сокращение доходов, с одной стороны, и инфляции  - с другой.
Система золотого стандарта могла функционировать до тех пор, пока страны располагали достаточным золотым резервом для обеспечения фиксированных валютных курсов. Если стра​на испытывала дефицит золота, то она не могла участвовать в этой системе.
Система золотого стандарта соответствовала этапу стабиль​ного экономического роста и низких темпов инфляции в веду​щих странах, которые располагали достаточным количеством монетарного золота для функционирования системы золотого стандарта. Механизм валютной корректировки работал без пере​боев. Мировым финансовым центром был Лондон, и стабиль​ность фунта стерлингов существенно влияла на стабильность системы золотого стандарта.
Предпосылки замены системы золотого стандарта созревали по мере развития международного движения капиталов и эволю​ции денежного обращения, в котором все больше стали преобла​дать безналичные расчеты и кредит. Менялся механизм образова​ния и покрытия сальдо платежного баланса, совершенствовались инструменты сбалансирования международных расчетов. Госу​дарство целенаправленно воздействовало на валютный курс с по​мощью девальвации и ревальвации валюты. Проведение определенной денежной политики для регулирования движения товаров и факторов производства, международные кредиты и займы обес​печивали временное равновесие платежного баланса.
Создавалась возможность отодвигать погашение отрицатель​ного сальдо за счет золотого запаса страны на неопределенное время. Кроме того, постоянные экономические связи с партне​рами разных стран потребовали накоплений иностранной валю​ты для быстрого погашения обязательств. Коммерческие и цен​тральные банки создавали резервы национальной валюты. Уси​ливалась экономическая мощь США, а конкурентные позиции Великобритании были существенно подорваны.
Таким образом, созрели предпосылки для замены системы золотого стандарта на систему, которая сохраняла бы достоинст​ва системы золотого стандарта (фиксированные валютные кур​сы), устраняла бы ее недостатки (болезненные процессы внут​реннего макроэкономического приспособления) и в большей степени соответствовала бы изменившимся условиям обращения в масштабах мировой экономики.
Процесс был ускорен политической и экономической неста​бильностью внешнеэкономических отношений, связанной с де​прессией 30-х годов и со второй мировой войной.
Крах системы золотого стандарта начался в условиях «Вели​кой депрессии», когда многие страны девальвировали свои на​циональные валюты по отношению к золоту для стимулирова​ния экспорта, занятости и сокращения импорта. Серия деваль​ваций не обеспечила экономического роста странам, но послу​жила толчком для возведения ими взаимных торговых барье​ров. В итоге к концу второй мировой войны международ​ная торговля и денежное обращение оказались основа​тельно разрушенными.
В результате Международной валютно-финансовой конферен​ции, проведенной в 1944 г. в Бреттон-Вудсе (США), была достиг​нута договоренность о создании системы регулируемых связанных валютных курсов (бреттон-вудская система). Она также получила название золотодевизной системы, поскольку при ней функцию мировых денег могли выполнять бумажные деньги - девизы.
Был создан Международный валютный фонд (МВФ), который должен был обеспечить дееспособность новой валютной систе​мы. Страны - участницы бреттон-вудской системы брались вносить вклады в МВФ в соответствии с размером своего на​ционального дохода, численностью населения и объемом тор​говли. Хотя бреттон-вудская система просуществовала только до 1971 г., МВФ и в настоящее время играет важную роль в меж​дународной финансовой сфере.
Бреттон-вудская система устанавливала следующий порядок:
•  золото продолжало функционировать в качестве основы системы. Цена его была неизменной: 35 долл. за 31,1 г.;
• доллар США выполнял резервные функции наряду с золо​том и обменивался на золото по предъявлении. В основе выполнения этой функции лежали накопление США ог​ромных золотых запасов и прочное положение американ​ской экономики;
• каждая страна должна была установить золотое (или дол​ларовое) содержание своей денежной единицы, т.е. опре​делялся валютный паритет между валютой данной страны и валютами прочих стран - участниц МВФ;
• каждая страна обязалась сохранять курс своей валюты не​изменным относительно валют других стран. 
Таким образом, была введена система золотовалютного стандарта. Краткосрочная стабильность валютных курсов сни​жала риск и неопределенность, а поэтому стимулировала разви​тие мировой торговли. Валютные курсы периодически регулиро​вались. МВФ позволял изменять стоимость валюты в пределах 10% при необходимости глубокой корректировки платежного баланса страны. Для изменений стоимости валюты более чем на 10% требовались санкции совета его директоров. Так обеспечи​вался механизм, при котором устойчивая несбалансированность платежных балансов могла быть преодолена без болезненных сдвигов в уровнях производства и цен.
Со временем бреттон-вудская система стала обнаруживать несоответствие быстро меняющимся условиям на мировом рын​ке. Рост золотых запасов начал отставать от динамично разви​вающейся международной торговли и финансов, поэтому роль доллара как мирового валютного резерва стала возрастать. Ино​странные долларовые активы быстро росли благодаря стабиль​ному дефициту платежного баланса США в 50-60-х годах.
Золотые резервы США истощались. Запасы долларов в меж​дународных резервах в насколько раз превысили золотой запас США, поэтому роль доллара как мировой резервной валюты стала сомнительной. В 1971 г. был прекращен обмен доллара на золото. Курс доллара стал устанавливаться на валютном рынке под воздействием спроса и предложения, т.е. доллар из стабиль​ной валюты превратился в плавающую, что привело к отказу от системы золотовалютного стандарта.
В 1976 г. на совещании представителей стран МВФ в Кинг​стоне (Ямайка) были заложены основные принципы системы регулируемых плавающих валютных курсов. Согласно этой систе​ме золото утрачивало роль мировых денег. Твердая цена на зо​лото ликвидировалась и устанавливалась только на основе соот​ношения рыночного спроса и предложения.
Банки должны были покупать и продавать золото по ры​ночной цене. По этой же цене могли быть проданы золотые запасы государств и международных валютно-финансовых ор​ганизаций, а вырученная валюта могла использоваться как платежное средство.
Плавающие курсы национальных валют формировались под воздействием реальных стоимостных соотношений покупатель​ной способности валют на внутренних рынках и соотношения спроса и предложения на национальную валюту на мировых ва​лютных рынках.
Была поставлена цель - превратить коллективную валютную единицу - СДР (специальные права заимствования) в основ​ной валютный резерв, что до сих пор не удалось реализовать. Фактически роль главной резервной валюты до сих пор вы​полняет доллар.
Плаванье валютных курсов способствует сбалансированности платежных балансов в условиях постоянно меняющихся эконо​мических отношений между странами. Вместе с тем кратко​срочное изменение валютных курсов стимулирует расширение спекулятивных операций с валютой, что вносит дестабилизацию в международные торговые и финансовые отношения. Поэтому центральные банки регулируют динамику курсов национальных валют, покупая и продавая иностранную валюту в целях сглажи​вания спекулятивных валютных колебаний. При необходимости государство проводит также внутренние макроэкономические преобразования. В целом валютная политика - важнейшее зве​но государственной макроэкономической политики.
Данная система с самого начала призвана была обеспечить, с одной стороны, долгосрочную гибкость валютных курсов для сбалансированности платежных балансов, а с другой - кратко​срочную стабильность, необходимую для развития торговых и финансовых отношений в мировом хозяйстве. Система плаваю​щих валютных курсов, развиваясь и видоизменяясь, просущест​вовала до настоящего времени.
6.3. Валютный курс и определяющие его факторы
Валютный (обменный) курс - это цена денежной единицы од​ной страны, выраженная в денежных единицах других стран. Сле​дует различать номинальный и реальный валютные курсы. Но​минальный валютный курс представляет собой относительную цену валют. Реальный валютный курс есть относительная цена товаров, произведенных в двух странах. Он показывает соотно​шение, в котором товары одной страны могут обмениваться на товары другой страны.
Реальный курс рассчитывается как произведение номинального курса на соотношение уровней (индексов) цен в двух странах:
Er = En (Pd : Pf),
где Еr - реальный валютный курс;
Еп - номинальный валютный курс;
Pd - уровень (индекс) внутренних цен, выраженных в националь​ной валюте;
Pf - уровень (индекс) зарубежных цен, выраженных в иностранной валюте.
При низком реальном обменном курсе иностранные товары относительно дороги, а отечественные - относительно дешевы. Экономические агенты в подобном случае приобретают мень​шее количество иностранных товаров и большее - отечествен​ных. Поэтому величина чистого экспорта будет выше, чем было бы в случае высокого реального обменного курса, когда ино​странные товары были для экономических агентов предпочти​тельнее вследствие их относительной дешевизны по сравнению с отечественными. Отсюда следует, что чистый экспорт является функцией реального обменного курса.
Поскольку чистый экспорт представляет также текущий счет платежного баланса, то между реальным валютным курсом и текущим счетом платежного баланса наблюдается следующая связь: чем выше реальный валютный курс, тем меньше величина положительного сальдо текущего счета платежного баланса. Те​кущий счет должен уравновешивать счет движения капитала, т.е. сальдо текущего счета должно быть равно разнице между сбережениями и инвестициями. Поэтому равновесный реальный валютный курс устанавливается на уровне, при котором пред​ложение национальной валюты по операциям с капиталом уравновешивает спрос на национальную валюту, предъявляемый для текущих операций.
На динамику реального курса национальной валюты оказы​вает влияние проводимая государством бюджетно-налоговая, денежно-кредитная и внешнеторговая политика.

Стимулирующая бюджетно-налоговая и денежно-кредитная политика сопровождаются снижением налогов и ставки процен​та, что оживляет инвестиционную активность. Увеличение спро​са на инвестиции ведет к росту объема внутренних инвестиций, счет движения капитала сокращается, предложение на​циональной валюты для зарубежных инвестиций уменьшается, что ведет к повышению реального валютного курса.
Протекционистская торговая политика также повышает ре​альный валютный курс. Государство увеличивает налоги на импорт и устанавливает количественные ограничения на ввоз зарубежных товаров, что ведет к снижению импорта и увеличению чистого экспорта. Ограничительная политика ведет только к росту реального обменного курса. Дело в том, что увеличение чистого экспорта, вызванное протекционистскими мерами, компенсируется снижением чистого экспорта, вызванного удорожанием отечествен​ных товаров по сравнению с импортными.
Протекционистская политика непосредственно не влияет ни на инвестиции, ни на сбережения, а значит, и на счет движения капитала. Она влияет на внешнеторговый оборот. Поскольку повышение реального обменного курса ведет к удорожанию отечественных товаров, объем экспорта в новой точке равнове​сия сократится. Импортировать тоже придется меньше, так как чистый экспорт остается неизменным. Таким образом, протек​ционистская политика сокращает объем взаимовыгодной меж​дународной торговли, поэтому ее использование предполагает обстоятельную оценку всех преимуществ и издержек для нацио​нальной экономики.
Теперь обратимся к анализу номинального валютного курса.
Номинальный валютный курс устанавливается в результате взаимодействия спроса и предложения на валюту, которые формируются под воздействием всех операций, опосредующих международный обмен и находящих отражение в платежном балансе страны.
В числе важных факторов, воздействующих на спрос и пред​ложение, можно выделить следующие:
• изменения во вкусах потребителей;
• относительные изменения в доходах;
• относительное изменение цен;
• сальдо торгового баланса;
• относительные реальные процентные ставки;
• спекуляция.
Рассмотрим действие данных факторов подробнее.
Предпочтение, которое отдают иностранные потребители продукции данной страны, повышает спрос на валюту послед​ней и способствует повышению ее курса.
Относительно высокие темпы роста национального дохода данной страны приведут к снижению курса ее валюты, посколь​ку возрастет спрос граждан данной страны на товары, в том числе импортные, а значит, относительно увеличится спрос на иностранную валюту.
Более высокие темпы инфляции в данной стране ведут к снижению курса ее валюты, поскольку при этом повысится спрос на относительно дешевые иностранные товары. Если в другой стране темп инфляции выше, чем в отечественной эко​номике, то на единицу национальной валюты можно будет при​обрести все больше валюты этой страны. И наоборот, если темп инфляции внутри страны превысит темп инфляции в другой стране, то на единицу отечественной валюты можно будет при​обрести все меньше валюты другой страны.
Проводимая в стране денежно-кредитная политика влияет на ее номинальный валютный курс. Повышение темпов ин​фляции ведет к обесценению национальной валюты. Напро​тив, эффективная антиинфляционная политика позволяет до​биться ее укрепления.
Разница темпов инфляции внутри страны и за рубежом со​гласно теории паритета покупательной способности (ППС) яв​ляется определяющим фактором динамики номинального валют​ного курса в краткосрочном периоде. Паритет покупательной способности - это реальная цена национальной денежной единицы в валюте другой страны. Она рассчитывается как соотношение цен на аналогичные товары и услуги, произведенные в сравни​ваемых странах. Данные исчисления позволяют оценить ВВП с поправкой на уровень жизни. МВФ устанавливает паритеты для больших зон планеты. Согласно теории ППС валютный курс меняется в соответствии с необходимостью компенсировать раз​ницу в динамике уровня цен в разных странах.
Торговый баланс будет в дальнейшем рассмотрен подробнее. В данном случае нас интересует только его взаимосвязь с ва​лютным курсом. При отрицательном сальдо торгового баланса возрастет спрос на иностранную валюту, что будет способство​вать снижению курса национальной валюты, и наоборот.
Вместе с тем, снижение курса национальной валюты стиму​лирует экспорт и ослабляет побудительные мотивы к импорту, в результате чего должно уменьшиться отрицательное сальдо торгового баланса и возникнуть положительное сальдо. В долго​срочном периоде динамика валютного курса оказывает стабили​зирующее влияние на торговый баланс.
Как показывает практика, валютные курсы чувствительны к изменению процентных ставок. Более высокие реальные про​центные ставки в данной стране повышают спрос на ее валюту со стороны инвесторов и курс валюты растет. При понижении процентных ставок курс валюты падает.
Условие паритета процентных ставок предполагает, что ожи​даемая доходность по депозитам в любых двух валютах, будучи измеренной в одной и той же валюте, равна. В этом случае по​тенциальные держатели депозитов в иностранной валюте рас​сматривают данные активы как одинаково выгодные. Если про​центные ставки в национальной экономике и за рубежом будут приносить один и тот же процент с учетом изменения в валют​ном курсе, то для потенциальных инвесторов будет безразлично, в активах какой из стран держать сбережения.
Условие паритета процентных ставок является условием рав​новесия международного валютного рынка. В случае, когда с учетом изменения валютного курса вложения денег в активы в различных странах приносят разные доходы, деньги будут пере​мешаться в страны с более высокой процентной ставкой.
Изменения процентных ставок определяются характером де​нежно-кредитной политики государства. Смягчение денежно-кредитной политики расширяет объем денежного предложения на валютных рынках, а потому понижает курс национальной валюты, и наоборот. Центральные банки используют покупку и продажу валюты (интервенцию) в целях воздействия на динами​ку валютного курса. Данный инструмент особенно эффективен, когда речь идет об умеренной и временной несбалансированно​сти международных расчетов.
Ожидания со стороны экономических субъектов определен​ной динамики роста, инфляции, процентных ставок повышают спрос на одну валюту и снижают спрос на другую, стимулируя спекулятивные операции особенно в условиях «плавающих» ва​лютных курсов.
В краткосрочном и долгосрочном периодах динамика номи​нального и реального валютных курсов различна. Валютный рынок является составной частью денежного рынка, поэтому классическая концепция нейтральности денег в долгосрочном периоде и определяет характер данной динамики.
Под воздействием денежно-кредитной политики в краткосрочном периоде номинальный валютный курс меняется незна​чительно, тогда как реальный курс более динамичен. Его изме​нения вызывают нарушения паритета покупательной способно​сти валют, сопровождающиеся колебаниями чистого экспорта. В длительном периоде номинальный курс меняется более заметно при относительной стабильности реального валютного курса, обеспечивая соблюдение паритета покупательной способности.
Теория паритета покупательной способности используется для прогнозирования динамики номинального обменного курса в долгосрочной перспективе. В краткосрочном прогнозировании используются оценки биржевых экспертов по конъюнктуре.
6.4. Валютный рынок
Рассмотрим механизм формирования номинального валют​ного курса на валютном рынке. Последний представляет собой рынок, где происходят международные сделки с валютой. Он охватывает экономические отношения, возникающие между экономических субъектами при совершении валютных сделок. В качестве субъектов на валютном рынке выступают центральные и коммерческие банки, страховые компании, корпорации, за​нимающиеся международной торговлей, и т.д. Подобно тому, как цены на другие товары устанавливаются в результате взаи​модействия спроса и предложения на данные товары, валютные курсы определяются в результате взаимодействия экономиче​ских субъектов валютного рынка, покупающих и продающих валюту для осуществления международных платежей.
На валютном рынке в результате взаимодействия спроса на валюту и ее предложения устанавливается равновесный номи​нальный валютный курс. Механизм установления равновесия зависит от характера международной валютной системы. Аль​тернативными являются модели (системы) плавающих валютных курсов и фиксированных валютных курсов. В первом случае равновесный номинальный валютный курс устанавливается под воздействием свободных рыночных сил. Во втором случае ва​лютный курс формируется под жестким контролем государства.
Курс национальной валюты устанавливается центральным банком в пределах его свободных колебаний. Если курс валюты приближается к допустимым границам, то центральный банк осуществляет интервенции, т.е. покупку или продажу нацио​нальной валюты в обмен на иностранную. 
Понижение валютного курса при системе фиксированных валютных курсов называется де​вальвацией, а повышение - ревальвацией. Данная модель вносит элемент стабилизации в экономику, но подвергается критике за недостаточную гибкость.
Организационно валютный рынок представляет собой сово​купность финансовых упреждений, занимающихся торговлей валю​той. Они связаны между собой сетью современных коммуника​ционных средств. С их помощью, например, банки связываются друг с другом и заключают сделки купли-продажи валюты по наиболее выгодному курсу как за свой счет, так и по поручению клиента. Основная часть операций осуществляется по банковским счетам. Торговля валютой ведется круглосу​точно. Крупные банки имеют многочисленные филиалы по все​му миру. Национальные валютные рынки тесно взаимосвязаны и образуют единый мировой валютный рынок.
Валютный рынок по своим масштабам значительно превос​ходит рынок товаров и услуг, международное движение капита​ла, рабочей силы и технологии. Хотя на мировом валютном рынке происходит торговля практически всеми существующими валютами, участие в ней валют разных стран колеблется в боль​шом диапазоне. Около половины всех сде​лок с валютой совершается на внутреннем рынке. Причем эта доля имеет тенденцию к увеличению. Доля межстрановых сде​лок постепенно сокращается.
Валютный рынок отличается высокой территориальной цен​трализацией. На Лондон, Нью-Йорк и Токио приходится более половина мировой торговли валютой, причем на Лондон — око​ло 1/3 и эта доля растет. Далее следуют Сингапур и Гонконг, где торговля валютой также высококонцентрирована: на 11% фи​нансовых институтов приходится 3/4 объема торговли валютой. Главенствующую роль на валютном рынке играют банки. В Лондоне в них сосредоточено около 80% торговли валютой.
6.5. Международные кредитные отношения
Развитие международных кредитных отношений происходи​ло по мере интегрирования национальных рынков ссудного ка​питала в единый мировой рынок ссудных капиталов, основные задачи которого - аккумулирование и перераспределение фи​нансовых ресурсов в масштабе мирового хозяйства через ры​ночный механизм. Реализации этих функций ускоряет интерна​ционализацию производства и обеспечивает необходимые струк​турные сдвиги в масштабах мировой экономики.
Ведущими секторами мирового рынка ссудных капиталов яв​ляются мировой денежный рынок и мировой рынок капиталов.
Институциональную базу рынка ссудных капиталов состав​ляют посредники между кредиторами и заемщиками разных стран. Посредниками выступают различные кредитно-финансовые учреждения, такие, как транснациональные банки, фондо​вые биржи и т.д., аккумулирующие временно свободные денеж​ные средства банков, страховых компаний, частных фирм и других экономических субъектов разных стран.
В качестве заемщиков выступают государственные органы, международные организации, транснациональные корпорации и т.д. Частные фирмы финансируют свои инвестиции на 30-50% за счет заемных средств, в том числе полученных за рубежом. Ес​ли правительству нужны дополнительные источники для финан​сирования дефицита бюджета или осуществления инвестицион​ных программ, то оно также прибегает к международным займам.
Международный рынок ссудных капиталов выполняет сле​дующие функции, вытекающие из функций кредита:
• перераспределительную;
•  экономии издержек обращения;
• ускорения концентрации и централизации капитала;
• кредитования  государств для  погашения дефицитов пла​тежных балансов.
Примером перераспределительной функции могут служить переливы денежных средств ТНК для получения прибыли за счет разницы процентных ставок (платы за кредит) на нацио​нальных и международных рынках ссудных капиталов. Исполь​зование ТНК для денежных расчетов при внедрении новейших достижений техники обеспечивает экономию издержек обраще​ния. Тесное сотрудничество ТНК и ТНБ способствует ускоре​нию концентрации и централизации капитала как в сфере про​изводства, так и в сфере обращения.
Что касается кредитования государств, то ведущая роль здесь принадлежит таким крупнейшим специализированным между​народным финансово-кредитным институтам, как Международ​ный валютный фонд (МВФ) и Международный банк реконст​рукции и развития (МБРР).
МВФ осуществляет краткосрочное кредитование своих стран - членов при затруднениях, связанных с дефицитом пла​тежных балансов. Он предоставляет кредиты казначействам, центральным банкам в форме продажи иностранной валюты на национальную валюту стран-заемщиков. Кредиты погашаются путем выкупа национальной валюты за иностранную валюту.
На Всемирный банк (ВБ), в состав которого входят МБРР и Международная ассоциация развития (MAP), занимающаяся выдачей льготных кредитов, было возложено финансирование экономического развития.
Международный банк реконструкции и развития специали​зируется на долгосрочном кредитовании в целях стимулирова​ния экономического развития стран - членов МБРР. Первые кредиты были предоставлены для финансирования разрушенной в годы второй мировой войны экономики стран Западной Ев​ропы. В современных условиях он кредитует преимущественно развивающиеся страны. Кредиты предоставляются под доста​точно высокий процент как государственным, так и частным предприятиям при наличии правительственных гарантий и на условиях, близких к условиям частных коммерческих банков.
Если Всемирный банк берет взаймы и дает в долг, то МВФ скорее является кредитным союзом, ресурсы которого предна​значены для оказания помощи странам-членам в трудные вре​мена. Обе организации тесно сотрудничают между собой.
В настоящее время стабильное экономическое развитие воз​можно лишь при проведении эффективной финансовой политики. Как показывает опыт, дефицит платежных балансов воз​никает не только из-за временной нехватки ликвидности, но и вследствие структурных диспропорций в экономике, ликвидация которых требует долгосрочного финансирования. Поэтому МВФ и ВБ реализуют программы льготного кредитования развиваю​щихся стран, которые проводят широкомасштабные экономиче​ские реформы.
Следует отметить, что предоставление кредитов обычно свя​зано и определенными условиями, имеющими политический подтекст. А поскольку западные рецепты построения экономики не в полной мере учитывают традиции, историю, культуру, пси​хологию, особенности предшествующего экономического разви​тия других стран, то эффективность предлагаемых МВФ и ВБ программ экономической корректировки часто снижается.
Существенную роль в развитии международных кредитных отношений сыграл Европейский инвестиционный банк. Он был создан в 1957 г. в соответствии с Римским договором об образо​вании Европейского экономического сообщества. Деятельность банка была ориентирована прежде всего на содействие развитию Европейского общего рынка. Она облегчала интеграцию, помо​гала устранению диспропорций в развитии стран как в отрасле​вом, так и в региональном плане. Долгосрочные кредиты банка должны были способствовать финансированию инвестиций в менее развитые регионы стран ЕЭС, а также их совместных проектов и программ промышленной модернизации.
6.6. Торговый, расчетный и платежный балансы
Международные расчеты - важный элемент международных валютных отношений. Статистические показатели, сведенные в балансы международных расчетов, характеризуют связь нацио​нальной экономики с системой мирового хозяйства в различных аспектах. Балансы международных расчетов представляют собой совокупность поступлений и платежей данной страны по отно​шению к остальному миру за известный период или на опреде​ленную дату.
Торговый баланс представляет собой соотношение стоимости экспорта и импорта товаров за некоторый период. Он позволяет анализировать участие страны в международном разделении труда, определить ее место в мировой торговле.
Расчетный баланс на определенную дату (баланс международ​ной задолженности и требований) позволяет судить об объеме денежных требований и обязательств страны по отношению к другим странам. Расчетный баланс тесно связан с торговым, по​скольку основой возникновения требований и обязательств в международном платежном обороте служат, в частности, товар​ные сделки. По анализу состояния расчетного баланса можно судить, является ли страна международным должником или ме​ждународным кредитором по всему кругу внешних расчетов.
Особое место в системе балансов международных расчетов занимает платежный баланс. Он представляет собой статистиче​ское обобщение экономических сделок, осуществляемых за дан​ный период между резидентами данной страны (домашними хо​зяйствами, фирмами и правительством) и внешним миром. Важнейшая макроэкономическая функция платежного баланса состоит в отражении международных экономических отношений данной страны с зарубежными партнерами, что дает возмож​ность определить оптимальную текущую денежно-кредитную и фискальную политику государства.
Сальдо платежного баланса отражает разницу между суммой выплат иностранным государствам и суммой, полученной от них. Сюда входит широкий спектр разнообразных платежей и поступлений, таких, как стоимость товаров и услуг, в том числе фрахт и страховые платежи, расходы и доходы от туризма, кре​диты и инвестиции, выплаты процентов, дивидендов.
Положительное сальдо платежного баланса свидетельствует о том, что поступления превышают выплаты. Дефицит баланса оз​начает, что выплаты превышают поступления. Значительное влия​ние на состояние платежного баланса оказывает валютный курс.
Структуру платежного баланса можно представить следую​щим образом.
1. Счет текущих операций (торговый баланс - экспорт и импорт товаров, баланс товаров и услуг – экспорт и импорт товаров и услуг,  баланс по текущим операциям – экспорт и импорт факторных доходов.
II. Счет операций с капиталом и финансовых операций (приток и отток капитала, финансовый счет).
Сальдо платежного баланса – это сальдо баланса по текущим операциям и баланса движения капитала.
Экономические сделки, отраженные в платежном балансе, можно подразделить на текущие операции и операции с капи​талом. Поэтому в составе платежного баланса можно выделить два основных раздела: счет текущих операций, отражающий международное движение реальных материальных ценностей, и счет операций с капиталом и финансовых операций, показываю​щий источники финансирования движения реальных матери​альных ценностей.
Наиболее весомой частью платежного баланса является счет текущих операций. Он включает торговый баланс, баланс това​ров и услуг, а также чистые доходы и чистые текущие трансферты. Торговый баланс образует разница между товарным экспор​том и товарным импортом. Он составляет наибольшую часть счета текущих операций и является часто упоминаемым показателем экономического положения страны.
Торговый баланс наглядно иллюстрирует роль внешней торговли в достижении макроэкономического равновесия на​циональной экономики. Положительный или отрицательный характер сальдо торгового баланса в значительной мере опреде​ляют соответствующий характер сальдо не только текущего сче​та платежного баланса, но и состояние сальдо платежного ба​ланса в целом. Для большинства стран равновесие платежного баланса покоится на равновесии баланса торгового.
Баланс товаров и услуг дополняет торговый баланс, отра​жая движение не только товаров, но и услуг. Сюда относится широкий спектр не факторных услуг: транспортные услуги, связь, строительство, страхование, финансовые, компьютер​ные и другие услуги, оказываемые резидентами нерезидентам, и наоборот. Значимость данного баланса возрастает, особенно в развитых странах в силу ускоренного развития в них непро​изводственной сферы.
Группа статей «Доходы» в платежном балансе отражает от​ношения между резидентами и нерезидентами по поводу оплаты труда нерезидентов, а также доходы от инвестиций, т.е. доходы, полученные резидентами на свои зарубежные финансовые акти​вы. Доходы от инвестиций включают:
• доходы от прямых инвестиций, т.е. доходы прямого инве​стора-резидента на капитал, вложенный им в предпри​ятие-нерезидент;
• доходы от портфельных инвестиций, представляющие со​бой потоки денежных средств между резидентами и нере​зидентами, возникающие в результате купли-продажи цен​ных бумаг;
• доходы от других инвестиций, т.е. поступления и выплаты по любым другим финансовым требованиям резидентов к нерезидентам, например, проценты по займам от МВФ. Если  иностранный  капитал,   вложенный  в данной  стране, приносит меньший доход, чем отечественный капитал, инвести​рованный за рубежом, то чистые доходы от инвестиций положи​тельны, а в обратном случае - отрицательны.
Трансферты отражают межстрановую передачу материаль​ных ресурсов без стоимостного эквивалента и подразделяются на текущие и капитальные. В текущий счет платежного баланса включаются текущие трансферты, а в счет операции с капи​талом - капитальные.
Текущие трансферты включают текущие трансферты органов государственного управления и остальных секторов. Первые от​ражают текущие переводы по международному сотрудничеству, различные виды гуманитарной помощи и др. Вторые - перево​ды денежных средств между частными лицами и негосударст​венными организациями (между резидентами и нерезидентами). Сюда относятся дарения, наследство, алименты и пр. Величина чистых трансфертов зависит от того, какой из встречных пото​ков текущих трансфертов окажется интенсивнее.
Дефицит баланса по текущим операциям финансируется либо с помощью зарубежных займов, либо посредством продажи час​ти активов иностранцам, что отражается в счете движения капи​тала. Если данные источники исчерпаны, то возникает необхо​димость макроэкономической корректировки текущего счета платежного баланса, которая состоит либо в увеличении экспор​та, либо в сокращении импорта. В первом случае стимулируются экспортеры, во втором - усиливаются импортные ограничения. Последние ведут к удорожанию импорта и негативно сказыва​ются на положении отечественных потребителей.
Финансирование международного движения товаров и ус​луг отражается в балансе движения капитала. Он получил на​звание «Счет операций с капиталом и финансовых операций» и состоит из счета операций с капиталом, отражающих, в ча​стности, капитальные трансферты, и финансового счета, ко​торый отражает изменения в отношениях собственности на внешние финансовые активы и обязательства данной страны. Прямые и портфельные инвестиции представлены группой статей финансового счета. Они являются формой междуна​родного движения капитала, которая находит отражение в платежном балансе страны.
Под рассмотренными статьями финансового счета в платеж​ном балансе подводится условная черта. Под ней находятся ста​тьи резервных активов. Последние представляют собой высоко​ликвидные активы. Они находятся под контролем правительства и могут быть использованы для финансирования платежного баланса и регулирования курса национальной валюты.
К резервным активам относятся:
• валютные   активы,   представляющие   наиболее   значимую часть в структуре резервных активов;
•  монетарное золото;
• специальные   права   заимствования   (СДР),   выпускаемые МВФ, и некоторые другие активы.
Резервные активы инвестируются в высоколиквидные и на​дежные инструменты мирового финансового рынка, такие, как казначейские векселя, акции крупных компаний, могут они храниться на счетах иностранных банков и т.д.
Резервная часть платежного баланса отражает не запасы, а потоки финансовых ресурсов, т.е. изменения в уровне резерв​ных активов на начало и конец года.
Правительства используют резервные активы, как правило, после того, как исчерпаны возможности привлечения внешних кредитов, а также девальвации национальной валюты в целях стимулирования экспорта.
Состояние платежного баланса характеризует общее со​стояние национальной экономики. Платежные балансы стран, как правило, находятся в неравновесии. Само неравновесие платежного баланса, будучи регулятором внутриэкономических процессов, оказывает в свою очередь обратное влияние на со​стояние экономики.
Так, постоянное отрицательное сальдо баланса по текущим операциям грозит национальной валюте обесценением и побуж​дает к привлечению иностранного капитала. При этом для эко​номики важно, в какой форме будет происходить приток ино​странного капитала.
Государство осуществляет регулирование платежного баланса тремя основными методами.
1. Прямой контроль над импортом капитала.
Используются различного рода ограничения и ужесточаю​щие меры в области таможенной политики, перевода за границу доходов по иностранным инвестициям и т.д. Подобные меры могут дать кратковременный эффект, но в долгосрочном плане они отрицательно скажутся на конкурентоспособности отечественных предприятий, а также отпугнут иностранных инвесторов.
2. Дефляция. Это политика ограничения спроса, направлен​ная на замедление роста цен или на их снижение. Она является эффективным способом борьбы с инфляцией и ее последствия​ми. Сжатие денежной массы в экономике достигается путем:
а) изъятия денег и уничтожения купюр, выведенных из оборотa, и обмена их на новые, но в меньшем количестве; блокирования банковских депозитов;
б) проведения денежно-кредитной политики, направленной на уменьшение кредитных ресурсов коммерческих банков. Для этого используются увеличение учетной ставки, выпуск государственных займов и т.д.;
в) реализации бюджетно-налоговой политики, ориентированной на превышение государственных доходов над расходами. Происходит налоговое изъятие средств из потребления и инвестиций.
Последствия дефляции противоречивы. С одной стороны, она сопровождается повышением реальной процентной ставки, что вызывает приток иностранного капитала; с другой - повы​шает валютный курс и стимулирует импорт, ослабляя экспорт​ные возможности.
3. Регулирование валютного курса. Понижение валютного курса при прочих равных условиях стимулирует экспорт и сокращает импорт.
7. РЕСУРСЫ В СОВРЕМЕННОМ МИРОВОМ ХОЗЯЙСТВЕ

7.1. Природно-ресурсный потенциал мирового хозяйства

Развитие мирового хозяйства базируется на значительных запасах природных ресурсов, которыми располагает человечество (несмотря на все более интенсивное их использование).

Специфика преобладающей части промышленного сырья и топлива   минерального   происхождения связана   с   его ограниченностью и невозобновляемостью (невоспроизводи​мостью), что в условиях роста населения мира и постоянного расширения промышленного, производства ставит задачи поиска и освоения новых источников топливно-сырьевых ресурсов и экономного их расходованная.
К возобновляемым, (воспроизводимым) ресурсам относят: продовольственные и сырьевые ресурсы; воздух, воду; ряд видов энер​гии - солнечную, ветровую, океаническую и геотермальную; из полезных ископаемых - торф, соли, осаждающиеся в озерах и морских лагунах, и др. Однако в современных условиях ситуация с возобновляемостью природных ресурсов меняется: обмельчание рек и озер, эрозия и истощение почв, вырубка лесов, загрязнение воздуха и Мирового океана, негативные изменения климата нарушают установившееся в природе равновесие и отрицательным образом влияют на процессы возобновляемости ресурсов.

При этом, если часть минеральных ресурсов в процессе потребления полностью уничтожается и становится непригодной к дальнейшему использованию, то другая их часть еще может потребляться в качестве т.н. вторичного сырья.

В современной мировой экономике отрасли добывающей промышленности занимают значительное место - их удельный вес в мировом промышленном производстве оценивается в 10-12%, а с учетом энерго- и водоснабжения - примерно в 20%. За сорокалет​ний период (с начала 50-х до начала 90-х годов ХХ в.) добыча природного газа возросла более чем в 6 раз, нефти - почти в 5, угля - в 1,5 раза.
Значительную роль в минерально-сырьевом комплексе мира играет Россия. Валовая потенциальная ценность ее разведанных и предварительно оцененных запасов в мировых ценах составляет 28,6 трлн. долл., а прогнозный потенциал - 140 трлн. дол. Из недр России извлекается 11% нефти, 30% газа, 10% каменного угля, 14% товарной железной руды, 10-15% цветных и редких металлов от всего объема этих полезных ископаемых, добываемых мировым сообществом.

Достаточно длительное время хозяйственная психология экономического развития (что особенно было характерны для нашей страны) основывалась на том, что минеральные ресурсы практически неисчерпаемы. Подобного рода психология была следствием определенной ограниченности вовлечения минеральных ресурсов в процессы производства в мировой экономике.
В современных условиях ситуация кардинальным образом изменилась. С одной стороны, резко возросла степень вовлеченности мировых минеральных ресурсов в производственный процесс. По имеющимся оценкам, из общего количества всех  добытых за последние 300 лет на земном шаре полезных ископае​мых, примерно 70% были добыты и потреблены в периоде начала 50-х годов ХХ столетия.

Использование минеральных ресурсов в ведущих странах и ре​гионах мировой экономики связано с долговременными прогрес​сивными изменениями в техническом базисе производства, веду​щими к экономии и росту эффективности потребления минерального сырья (снижение материало- и энергоемкости про​изводства). Так, ВНП США в неизменных ценах за 1900-1970 гг. вырос почти в 9 раз, а потребление сырьевых материалов расти​тельного и материального происхождения за этот же период воз​росло примерно в 4 раза, т.е. на единицу ВНП США в 1970 г. затрачивалось сырьевых ресурсов более чем в 2 раза меньше, чем за 70 лет до этого.
Несмотря на конъюнктурные изменения на мировом нефтя​ном рынке (резкий скачок цен в начале 70-х годов, затем их паде​ние в 1986 г., повышение в 1988-1990 гг., затем снова снижение), переход промышленно развитых стран на ресурсосберегающий тип экономического роста является, прежде всего, закономерностью нового витка научно-технического прогресса (хотя и был ускорен скачком цен на топливно-сырьевые ресурсы).

В современных условиях очевидно, что при любой динамике цен на топливно-сырьевые ресурсы прогрессивные структурные сдвиги в экономике промышленно развитых стран (опережающий рост сферы услуг, передовых наукоемких отраслей промышленности, для которых характерна низкая ресурсоемкость) будут продолжаться.

Кроме того, в отличие от начала 70-х годов, когда экономика ведущих стран мира оказалась неподготовленной к топливно-сырьевому и энергетическому кризисам и быстрому переходу к энергосбережению, в современных условиях уже накоплен значи​тельный научно-технический потенциал, реализующийся в произ​водстве, действуют и соответствующие механизмы, обеспечивающие быстрый перелив инвестиций в менее ресурсоемкие отрасли. Потребители в мировом хозяйстве значительно лучше информиро​ваны о возможностях энергосбережения и ориентируются на него.

Во многих странах, несмотря на сложности финансирования, были реализованы и продолжают действовать правительственные программы энергосбережения, в результате чего удалось уменьшить энергоемкость ВНП на 40%, во Франции и Японии - на 30%.

В ведущих странах мира осуществляются специальные программы по повышению эффек​тивности использования вторичного сырья. Например, в США за счет его использования в 90-х гг. удовлетворялось до 73% потребностей в свинце,  59 - меди, 56 - стали, 47 - золота, 45 - алюминия и металлов платиновой группы, 43 - цинка. Все более существенную роль в производстве и в быту играют разного рода заменители.

Значительный эффект для мировой экономики может дать широкое распространение уже применяемых в ведущих промыш​ленно развитых странах передовых энергосберегающих технологий (этот процесс реализуется “естественным путем” - по мере замены устаревающего основного капитала). Перспективные же техноло​гические разработки позволяют, по мнению специалистов, снизить энергозатраты во многих областях на 20-70%.
Однако, несмотря на прогрессивные изменения в технологиях связанных с использованием минерально-сырьевых ресурсов, в мировой экономике проявляется тенденция неуклонного расши​рения их добычи и потребления. В основе подобной тенденции лежит общее расширение масштабов мирового производства и потребления, особенно в развивающихся странах, где идут процессы индустриализации и модернизации сельского хозяйства (а энерго- и материалоемкость производства существенно выше, чем в промышленно развитых странах).

Тенденции роста добычи и потребления минерального сырья сопутствуют две другие тенденции: рост отходов производства и потребления и рост затрат на экологические мероприятия. Так, например, сжигание ископаемого топлива ведет к усилению т.н. “парникового эффекта”, ведущего к существенному ухудшению общих климатических условий.

На основе исследования негативных соотношений в динамике роста численности населения, производства промышленной и сельскохозяйственной продукции, загрязнения окружающей среды и истощения ресурсов еще в начале 70-х годов представители “Римского клуба”, объединяющего ведущих ученых-прогнозистов, общественных деятелей, предпринимателей, пришли к выводу о том, что в начале XXI века человечество подойдет к пределам своего экономического роста и рост численности населения и промышленного производства оста​новится.

Позднее эти пессимистические оценки были пересмотрены с учетом возможностей перехода от традиционных, сложившихся ранее моделей экономического роста к “новому качеству” экономи​ческого роста. Была сформулирована кон​цепция т.н. “устойчивого развития”, т.е. такого развития, которое соотносится со способностью биосферы справляться с последстви​ями человеческой деятельности. При этом должен обеспечиваться баланс между потребностями людей и налагаемыми природой и обществом ограничениями на возможность их удовлетворения, что дает человечеству широкое поле для дальнейшего развития.

Однако даже самые оптимистические прогнозы модели разви​тия мировой экономики не исключают, а, напротив, учитывают проблему дефицитности природных ресурсов. Спрос на сырье продолжает увеличиваться. Уже в настоящее время в ряде стран все наиболее богатые месторождения выработаны до конца или близки к истощению. Существует точка зрения, согласно которой при росте производства и потребления энергии современными темпами все виды используемого в настоящее время топлива будут израсходованы в начале XXII века.

Вместе с тем дефицитность минерально-сырьевых ресурсов в мировой экономике обладает известной относительностью. Человечество пока еще вовлекло в хозяйственный оборот меньшую часть ресурсов Земли. Активно продолжается процесс открытия новых месторождений, что существенно меняет прогнозные оценки ресурсного потенциала планеты. Например, за последние 50 лет разведанные запасы возросли:  по бокситам в 100 раз, марганцевой и хромовой рудам - в 50, нефти, природному газу, свинцу и железным рудам - в 5-8 раз. Глубина большинства угольных разрезов не превышает 700 м, шахт - 2,5 км, нефтяных скважин - 10 км. Технология использования ресурсов, несмотря на все прогрессивные изменения, еще нe coвершенна. Так, из недр извлекается реально до 40% нефти, а КПД использованных добытых энергоресурсов составляет до 35%; 70% используемой в земледелии воды теряется безвозвратно. Человечество в весьма ограниченных масштабах использует нетрадиционные (для современных условий) источники энергии: энергию ветра, солнечную энергию, энергию морских приливов и др.

Это связано с тем, что, во-первых, современный уровень научно-технического развития еще не позволяет эффективно использовать новые источники энергии. Во-вторых, разработка и внедрение новых технологий требуют, как правило, огромных затрат, и большинство стран оказывается не в состоянии реализовать такие проекты. Кроме того, неразвитость рыночных механизмов хозяйствования в некоторых странах про​является в слабой экономической заинтересованности в примене​нии новых технологий и консервации старых методов. По имею​щимся оценкам, потери России из-за использования старых технологий составляют свыше 50% добываемого топлива и 2/3 вырабатываемой энергии.

Однако, несмотря на все имеющиеся в данной области труд​ности, возможность преодоления дефицита ресурсов на основе дос​тижений науки и техники вполне реальна.

Ряд сложных проблем стоит в настоящее время перед челове​чеством в связи с использованием сельскохозяйственных и лесных ресурсов. Из 149 млн. кв. км суши на Земле пригодными для сельс​кохозяйственной обработки считаются только 45 млн. кв. км (при этом реально обрабатывается менее 1/3 этих земель). Однако, по оценкам экономистов и географов, даже при современных методах обработки земли можно обеспечить продовольствием 10 млрд. чело​век.

Вместе с тем условия и эффективность ведения сельскохозяй​ственного производства в различных странах существенно отли​чаются. Так, на практике средний мировой урожай по различным сельскохозяйственным культурам обычно примерно в 3 раза меньше максимального урожая (при этом сами максимальные урожаи могут быть резко увеличены).

Несмотря на то, что лесные ресурсы воспроизводимы, в результате вырубки лесов они неуклонно сокращаются. В результате того, что каждый год в Южной Америке и Африке вырубается от 100 до 200 тыс. кв. км тропических лесов, через 40-50 лет в этих регионах их практически может не остаться.

С середины XX в. земля потеряла почти 1/5 своего верхнего почвенного слоя и 1/5 своих тропических лесов (при этом совокупный ВНП вырос более чем в 5 раз).

Существенным фактором становится истощение почвы. Если за 30 лет осуществления т.н. “зеленой революции” в ряде стран производство зерна увеличилось в 2,5 раза, то уже с середины 80-х годов ХХ в. значительного прироста зерновых не наблюдается. Это связано не только с отсутствием новых технологий для производ​ства зерновых, но и с истощением почвы. (Природа формирует 1 см слоя чернозема в течение 300 лет, а человечество способно раз​рушить этот слой за 3 года, омертвляя его засолением почвы, непродуманными мероприятиями по химизации и т.д.)

Все более масштабной становится проблема пресной воды. Ее запасы составляют к настоящему времени лишь 3% от общих водных запасов (при этом 3/4 пресной воды заморожены в Арктике и Антарктиде, 1/5 составляют подземные воды и только 1% ее цир​кулирует на поверхности земли в реках и озерах).

Но состояние большинства крупных рек мира в настоящее время таково, что во многих странах воду делают пригодной для питья лишь дорогостоящие технологии. В результате около 1,3 млрд. человек пользуются в быту только загрязненной водой, а 2  млрд. человек не имеют элементарных санитарных условий быта, связанных с водой.

Во многих регионах мира до 80% всех болезней в той или иной степени связаны с использованием недоброкачественной вода (следует подчеркнуть, что подобная проблема актуальна не только для наименее развитых государств, но и для ведущих развитых стран: например, в США снабжение питьевой водой - одна из сложнейших проблем для Лос-Анджелеса).
В современной мировой экономике все более отчетливо проявляется проблема воздуха, ранее считавшегося поистине неисчерпаемым ресурсом. В 90- годы только углекислого газа в атмосферу ежедневно выбрасывается около 5 млрд. т - практически по тонне на каждого жителя Земли. Человечество в настоящее время вполне определенно столкнулось с проблемой уничтожения озонового слоя планеты.

Особенно актуальна эта проблема для Европы и США - наибольшая угроза уменьшения озонового слоя приходится на территорию между 20 и 50 градусами северной широты. 

Все отмеченные негативные тенденции вместе взятые могут привести к дальнейшему (идущему уже продолжительное время) исчезновению различных видов животных организмов и растений и общепланетарному изменению климата (что все более отчетливо наблюдается в современных условиях).

Реализация на практике в мировой экономике концепции “устойчивого развития” требует систематического и последовательного решения экологической проблемы, уже достаточно давно вошедшей в разряд крупнейших глобальных проблем человечества.

7.2. Человеческие ресурсы в мировой экономике
Человеческие ресурсы - важнейший вид ресурсов в мировой экономике. Традиционно трудовыми ресурсами и движением народонаселения в целом занимается демография - наука, которая на основе социальных, экономических, биологических и географи​ческих факторов исследует закономерности процессов, происходя​щих в структуре, динамике, а также размещении и перемещении народонаселения. На базе этого разрабатывается политика народонаселения, делаются прогнозные оценки изменений народонаселе​ния страны, региона и в рамках мировой экономики в целом.

XX столетие явилось периодом резкого, ускоренного роста населения Земли. Действительно, в конце неолита (3 тыс. лет до нашей эры) численность населения Земли, по оценкам, составляла около 50 млн. человек, а к началу нашей эры - 230 млн. человек. Численности в 1 млрд. человек население Земли достигло в начале XIX в., 2 млрд. - в 1930 г., 3 млрд. - в 1961 г., 4 млрд. - в 1976 г., 5 млрд. - в 1987 г., 6 млрд. - в 2000 г., в 2030 г.  численность по прогнозам составит 10 миллиардов человек.

Процесс резкого ускорения роста численности населения Земли, характерный для ХХ столетия, обычно определяют как “демографический взрыв”. 

Основные причины этого ускорения состоят, прежде всего, в том, что в этот период удалось резко снизить смертность. При этом рождаемость либо осталась на достаточно высоком уровне (в большинстве развивающихся стран), либо хотя и снизи​лась, но в меньшей степени, чем смертность. В демографической статистике используются коэффициенты рождаемости (число родившихся на 1 тыс. граждан страны, измеряемое в промиллях), смертности (число умерших на 1 тыс. граждан в промиллях), коэффициент естественного движения населения - разница, между коэффициентами рождаемости и смертности.

На основе анализа динамики населения и изучения изменений в указанных коэффициентах демографы выделяют специфические стадии, или популяционные циклы.

Для первого популяционного цикла характерны:

- высокая рождаемость;

- высокая смертность и как результат медленный рост населения.

Такого рода особенности присущи наименее развитым странам (в частности, ряду стран тропической Африки и некоторым странам Юго-Восточной Азии, хотя и в меньшей степени).

Для второго популяционного цикла характерны:

- высокая рождаемость;

- отчетливо снижающаяся смертность и как результат резкое увеличение темпов роста населения.

Это характерно в настоящее время для многих стран Африки, Ближнего Востока, Восточной Азии, для некоторых относительно развитых государств Латинской Америки (таких, например, как Парагвай и Аргентина).

Третьему популяционному циклу присущи:

- снижающаяся рождаемость;

- снижающаяся смертность.

Хотя при этом сохраняется (все более незначительное) превы​шение рождаемости над смертностью, результатом становится постепенное снижение темпов роста населения (в качестве при​мера подобного рода выступают современные США).

Для четвертого популяционного цикла характерны:

- низкая рождаемость;

- низкая смертность и как результат относительно стабильное или растущее по минимальной динамике население. Примером цикла подобного рода являются в настоящее время многие европейские страны.

У ряда современных промышленно развитых стран можно довольно четко определить периоды прохождения каждого из популяционных циклов. Например, у Финляндии первый популяционный цикл был характерен для XVIII века, второй - для первой трети XIX столетия, третий - для начала XX века, а четвертый действует, начиная с 70-х годов нынешнего столетия.

Вместе с тем, иногда проявляется еще один, специфический вид популяционного цикла, когда смертность начинает превышать рождаемость, а результатом становится коэффициент естествен​ного движения населения со знаком минус (т.е. происходит есте​ственное сокращение населения страны - депопуляция). Тенденции такого рода отчетливо проявляются в современной России. 

Характерно при этом, что естественная убыль, депопуляция охватывает не только центрально-европейские регионы России и Урал, но и Сибирь, Дальний Восток и ряд республик в составе РФ. Наиболее интенсивно депопуляция происходит у основного этноса РФ - русских, что составляет, соответственно, не только этническую, но и общегосударственную проблему, активизируется процесс cтapeния населения (рост удельного веса старших возрастных групп).

В ближайшие десятилетия демографический фактор будет дестабилизировать различные отрасли социально-экономической сферы России.

По расчетам Госкомстата РФ и Центра экономической конъ​юнктуры при Правительстве РФ, самым вероятным вариантом прогноза на период до 2005 г. является продолжение сокращения населения страны. За этот период (до 2005 г.) число россиян уменьшится на 9 млн. человек (на 6%); при этом умерших будет на 12 млн. больше, чем родившихся.

Среднегодовые темпы прироста населения Земли в целом составляли: в средние века - 0,3%, во второй половине XIX века - 0,6%. В десятилетии перед первой мировой войной они возросли до 1%, а к началу 70-х годов ХХ в. уже составляли 2% в год.

В результате проведения международных мероприятий и внесения изменений в национальную демографи​ческую политику с 80-х годов начался процесс снижения прироста населения (в 1975-1980 гг. - 1,77%, а в 1981-1985 гг. уже 1,67%). Это сокращение стало результатом снижения темпов прироста населения, прежде всего, в Китае (где проживает в настоящее время более 1/5 населения мира). Кроме Китая, сокращение произошло в Индии и Индонезии (однако рост населения в Индии, тем не менее, остается еще достаточно интенсивным).

По прогнозу ООН (средний вариант), в течение XXI века будет понижаться уровень рождаемости до уровня простого замещения поколений; одновременно будут понижаться смерт​ность и расти средняя продолжительность жизни. Численность населения Земли будет возрастать все медленнее и в конце XXI века должна стабилизироваться на уровне примерно 10,5 млрд. человек.

Хотя темпы прироста населения в мире снижаются, абсолют​ный его ежегодный прирост составляет в среднем более чем 80 млн. человек. При этом, характерной остается тенденция существенного опережения роста абсолютной численности населения в развивающихся странах по отношению к промышленно развитым. По оценкам специалистов ООН, раз​вивающиеся страны дают 92% общего прироста населения, в них проживает до 80 % мирового населения.

В большинстве промышленно развитых стран к настоящему времени уже достигнута фаза “демографической зрелости” с низкой рождаемостью и низкой смертностью, которые становятся почти равными, и минимальным естественным приростом, стремящимся к нулю. Напротив, во многих развивающихся странах рождаемость еще достаточно высока и, по имеющимся оценкам, приостановка роста населения в этих государствах произойдет лишь в конце XXI века.

Оценка человеческих ресурсов в мировой экономике предпола​гает их анализ с позиций профессиональной структуры  занятости.

Профессиональная структура населения любой страны всегда является следствием действия широкого комплекса факторов - экономических, социальных, политических. Она отражает степей развития общества в целом, достигнутую структуру экономик данной страны, общие тенденции в распределении рабочей силы между различными сферами национальной экономики.

Но в статистике кроме понятия “профессия” есть также и понятие “занятие”, и эти понятия не тождественны. Действительно, лица, имеющие определенную профессиональную подготовку, нередко выполняют другие виды деятельности. В среднем профессионально занятое население составляло в последней четверти XX столетия 41-49% населения.

Есть также еще одно понятие - “экономически активное насе​ление” (ЭАН). Оно включает в себя не только участвующих в общественном производстве, но и безработных, а также лиц, рабо​тающих неполный рабочий день (неделю), что является по существу формой скрытой безработицы. 

В течение длительного времени основная часть экономически активного населения в промышленно развитых странах была за​нята в промышленности и строительстве - 35-45% к началу 70-х гг. прошлого столетия. Но затем все более отчетливо стала проявляться тенденция сначала относительного, а потом и абсолютного уменьшения числа занятых в этих отраслях. Одновременно с этим сокращался удельный вес ЭАН, занятого в сельском хозяйстве. В начале 90-х гг. он оценивался: в Великобритании - менее 3%, Бельгии - менее 4% Швеции и ФРГ - около 6%, в США в сельском хозяйстве работали примерно 4% от общего числа занятых. Однако в некоторых промышленно развитых стра​нах удельный вес занятых в сельском хозяйстве (по сравнению с общим числом ЭАН) еще остается достаточно высоким. Это наи​более характерно для стран Южной Европы. Так, если в Италии в сельском хозяйстве было занято около 15% ЭАН, то, например, в Греции этот показатель достигал уже 40 %.

Одновременно с указанными процессами становится харак​терным рост ЭАН, занятого на транспорте, и особенно в сфере услуг (при этом само понятие сферы услуг неуклонно расширя​ется - к традиционным сферам бытового, гостиничного обслу​живания, общественного питания добавляются туристические, консалтинговые, информационные, банковские услуги, услуги по страхованию и т.д.). В США в начале 70-х гг. ХХ в. удельный вес занятых в сфере услуг превысил 50%.

Уже в 70-80-е годы ХХ в. в ведущих промышленно развитых странах значительное развитие получили отрасли сферы, которую можно было бы определить как “духовное производство” (наука, образова​ние), а также комплекс отраслей, связанных с восстановлением и развитием физических и творческих способностей человека - здра​воохранение, отдых, спорт и массовая физическая культура, ис​кусство. Взятые вместе, все они, являясь существенным аспектом воспроизводства человеческого потенциала общества на каче​ственно новой основе, представляют собой одновременно и нема​ловажный фактор роста эффективности производства.

Несмотря на то, что развивающиеся страны в конечном итоге (хотя и со значительным отставанием во времени) так или иначе повторяют тенденции, ранее проявившиеся в промышленно раз​витых странах, им присуща значительная специфика.

В настоящее время в этих странах еще высок удельный вес занятых в сельском хозяйстве, хотя он постепенно сокращается. В начале 90-х годов ХХ в. в сельском хозяйстве развивающихся стран было занято 50-53% ЭАН. Однако разница между отдельными регио​нальными группами развивающихся стран по этому удельному весу была довольно значительной. Если в латиноамериканских странах этот показатель составлял 32-33%, по странам Среднего Востока - 40-42%, то по остальным развивающимся странам Азии и Африки - 50-55% ЭАН.

Второе место в структуре ЭАН большинства развивающихся стран занимает сфера услуг (исключение составляют страны Ла​тинской Америки, где сфера услуг уже в начале 80-х гг. по удель​ному весу занятых - 40% против 36% - превысила аналогичный показатель по сельскому хозяйству). Промышленность и строи​тельство по удельному весу занятых стоят в развивающихся странах лишь на 3-м месте, хотя занятость в этих отраслях растет.

Характерной тенденцией для многих развивающихся стран (наиболее ярко это проявляется в странах Латинской Америки) является рост т.н. маргиналов - граждан этих стран, покинувших свою традиционную сферу занятости (например, аграрную сферу), но оказывающихся не в состоянии адаптироваться к новой для себя сфере (например, промышленности и строительству и связанной с ними городской средой обитания). Таким образом, речь идет, как правило, о современном полупролетарском и полукрестъянском населении. К сожалению, подобные тенденции маргинализации населения довольно отчетливо проявляются в настоящее время в России.

Очевидно, что маргинализащия населения несет в себе значитель​ный комплекс социально-экономических проблем и проявляется в таких негативных процессах, как обнищание, рост преступности и т.д.

7.3. Научно-технические и информационные ресурсы в 
       мировой  экономике
Всестороннее развитие человеческих ресурсов мирового хозяйства, повышение общеобразовательного, культурного уровня, интеллектуализация всех сторон общественной жизни обусловли​вают развитие научно-технических и информационных ресурсов мирового хозяйства, что, в свою очередь, является фактором даль​нейшего развития человеческих ресурсов.

Усиление взаимозависимости и взаимообусловленности всех сфер мирового хозяйства проявляется в том, что воздействие соб​ственно научно-технических и информационных факторов приоб​ретает комплексный и универсальный характер. Каждое суще​ственное нововведение в одном из звеньев современного научно-технического и производственного комплекса неизбежно вызывает цепную реакцию изменений во всей совокупности отраслей и производств независимо от степени их удаленности от исходного ядра этих изменений.

На рубеже XX и ХХI столетий происходят качественные существенные изменения в производительных силах общества. Современный этап НТР характеризуется развитием, прежде всего, массовой элект​ронизации всех основных сторон жизнедеятельности человечества (помимо таких кардинальных направлений НТР, как развитие биотехнологий, генной и клеточной инженерии).

Развитие науки, техники и производства привело к тому, что на протяжении второй половины XX столетия сформировался и играет в значительной степени определяющую роль особый - информационный сектор мировой экономки. Это - комплекс отраслей хозяйства, продуктом функционирования которых явля​ется либо сам информационный продукт, либо средства его производства. В состав информационного сектора входят: отрасли производства информации, отрасли ее обработки, хранения, передачи, преобразования, а также отрасли, производящие орудия обработки информации (компьютеры), средства коммуникаций и связи (орудия передачи информации) и др.

Информатика в широком смысле представляет собой все, что производит, распределяет, перераспределяет, трансформирует и предоставляет информацию потребителю в максимально удобном виде.

Информатика выступает в качестве определяющего фактора, обеспечивающего нововведения, модернизацию производства. Обладание современной многоаспектной информацией расширяет пространство выбора и создает оптимальные условия функциони​рования экономики. Неразвитость информационного фактора является существенным ограничителем научно-технического и социально-экономического роста любой страны или региональной группировки в мировом хозяйстве.

Значение и удельный вес информационного сектора в эконо​мике всех стран мира неуклонно растет. В ведущих промышленно развитых странах этот рост начался еще в 50-е годы, во многих других - позднее, однако в настоящее время он отчетливо прояв​ляется в экономике всех стран мира без исключения. Можно смело утверждать, что в настоящее время место каждой страны в мировой экономике определяется не только количеством производимых вещественных благ, но и объемом создаваемой и потребляемой информации. 

Информационный сектор все больше начинает превалировать в национальной экономике. Например, в США доля информационных видов деятельности в валовом национальном продукте превысила 50% уже к началу 80-х годов. Одновременно с этим происходит динамичная и неуклонная информатизация других, отраслей экономики. По данным ЮНЕСКО, более половины занятого населения промышленно развитых стран мира принимает непосредственное или косвенное участие в процессе производства и распространения информации. По оценкам прогнозистов, этот показатель будет быстро расти до тех пор, пока не достигнет близкого к предельному уровня. Произойдет это тогда, когда информационный тип экономического роста, при котором прирост производства достигается главным образом за счет производительного применения научно-технической информации, станет преобла​дающим не только в группе ведущих промышленно развитых стран, но и в мировой экономике в целом.

Информационный тип экономического роста, проявляю​щийся в настоящее время в группе промышленно развитых стран, существенным образом отличается от известных ранее в мировой экономике экстенсивного и интенсивного типов экономического роста. В отличие от потребления материалов или энергии, веду​щего к увеличению энтропии, использование информационного фактора ведет к повышению организованности, упорядоченности окружающей среды и уменьшает энтропию.

Реальностью мировой экономики на рубеже XX-XXI веков явля​ется тот факт, что в общей системе производительных сил миро​вого хозяйства информация стала ведущим предметом труда и одновременно решающим средством труда. Так, в современных компьютерных информационных технологиях информация в качестве средства и предмета труда настолько часто меняется местами, что их практически нельзя отделить одно от другого - обрабатываемая и передаваемая информация служит средством обработки и передачи новой информации, а затем, в свою очередь, может снова обрабатываться и передаваться (становясь, таким образом, то предметом, то средством труда). В биотехнологии в ка​честве и предмета, и средства труда выступает информация, ове​ществленная в генных структурах. В технологиях, новых материалов предметом и средством труда является информация, овеществленная в структурах молекул полимеров.

Становление в мировой экономике принципиально нового -информационного - типа экономического роста ведет не просто к смене технологического уклада, а к формированию по существу нового технологического способа производства.

Очевидно, что к третьему тысячелетию наука и техника сде​лают мощный шаг вперед в решении общемировых проблем. В современных условиях создается новый технологический мир, важнейшей особенностью которого является качественно новый уровень информатизации.

Распространение на планетарном уровне принципиально новых идей, системы знаний создает предпосылки ускоренного социально-экономического развития. Формирование единого информационного   сообщества   превращает   человеческую цивилизацию из суммы отдельных частей в единое органическое целое, связанное не только общностью земной поверхности, но и все большей взаимозависимостью и взаимообусловленностью всех сфер человеческой деятельности.

8. ОТРАСЛЕВАЯ СТРУКТУРА МИРОВОГО ХОЗЯЙСТВА

Структура экономики - многоплановое понятие, рассматри​вать ее можно с разных точек зрения, показывающих соотноше​ние различных элементов хозяйственной системы. Обычно выде​ляют социальную, отраслевую, воспроизводственную, региональ​ную (территориальную) и внешнеторговую структуры.

Отраслевая структура экономики в широком понимании пред​ставляет собой совокупность качественно однородных групп хозяй​ственных единиц, характеризующихся особыми условиями производ​ства в системе общественного разделения труда и играющих специ​фическую роль в процессе расширенного воспроизводства.

Отраслевые сдвиги на макроуровне, если рассматривать их в длительных исторических рамках, проявлялись сначала в быстром росте “первичных отраслей” (сельское хозяйство и добывающая промышленность), затем “вторичных отраслей” (промышленность и стро​ительство), а в последний период - “третичных отраслей” (сфера услуг).

В мировой практике основой для формирования структурных элементов экономики являются Международная стандартная отраслевая классификация всех видов экономической деятельности и Международная стандартная классификация занятий, являю​щихся составными частями Системы национальных счетов. 

Промышленность - главная, ведущая отрасль материального производства, в которой создается преобладающая часть валового внутреннего продукта и национального дохода. 

Современная промышленность состоит из множества самосто​ятельных отраслей производства, каждая из которых включает боль​шую группу родственных предприятий и производственных объ​единений, расположенных в отдельных случаях на значительном территориальном удалении друг от друга. Отраслевая структура промышленности характеризуется составом отраслей, их количе​ственными соотношениями, выражающими определенные про​изводственные взаимосвязи между ними. 
В отраслевой структуре промышленности отражается уровень индустриального развития страны и ее экономической самостоя​тельности, степень технической оснащенности промышленности и ведущая роль этой отрасли в экономике в целом. Более совер​шенная отраслевая структура промышленности в известной сте​пени характеризует эффективность промышленного производства. О прогрессивности структуры промышленности судят как по соста​ву и удельному весу отраслей, входящих в промышленность, так и по тому, насколько совершенна внутриотраслевая структура той или иной отрасли промышленности, т.е. насколько в данной отрасли представлены и развиты наиболее прогрессивные производства.

Взаимосвязи отраслей промышленности, пропорции, сложив​шиеся между ними, обусловлены способом производства, а также совокупным действием на его основе многих других факторов. К важнейшим из этих факторов, определяющих изменения в отрас​левой структуре промышленности, относятся:

1) научно-технический прогресс и степень внедрения его ре​зультатов в производстве;

2) уровень общественного разделения труда, развитие специа​лизации и кооперирования производства;

3) рост материальных потребностей населения;

4) общественно-исторические условия, в которых идет разви​тие промышленности; 

5) природные ресурсы страны. 

Современный этап экономического развития ведущих стран мира характеризуется крупными сдвигами структуры хозяйства, что обусловливает необратимость перехода к новым межотрасле​вым и воспроизводственным пропорциям. На это повлияли и та​кие факторы, как сырьевой и энергетические кризисы, способст​вовавшие удорожанию сырья и энергоносителей, а следователь​но, оборудования и строительства. Усложнился инвестиционный процесс, в целом значительно повысились издержки производст​ва. Все это не только вызвало, но и усилило тенденции к удоро​жанию самого воспроизводственного процесса. Такое развитие событий объективно стимулирует вступление стран рыночной эко​номики в новый этап технологической революции.

Для развитых стран сегодня характерны насыщенность произ​водства техникой и квалифицированной рабочей силой, наличие емкого платежеспособного спроса на товары и услуги самого раз​нообразного назначения. Поэтому для увеличения производства готовых изделий нет необходимости наращивать выпуск металла, комплектующих изделий и т.д., более того, численность станоч​ного парка в ряде стран стала даже сокращаться.

Проходящая структурная перестройка нацелена на повышение качественных параметров производства и выпускаемых изделий, усиление ресурсосберегающего типа воспроизводства, интенсификацию народнохозяйственных процессов, ускоренное развитие новейших наукоемких отраслей. Структурные изменения проис​ходят в отраслевом и воспроизводственном разрезах. Структур​ные преобразования стали осуществляться на микроуровне - уров​не подотраслей и видов производств - главным образом за счет качественных сдвигов внутри традиционных отраслей хозяйства.

При этом ведущей отраслью материального производства оста​ется промышленность и, прежде всего, машиностроение, где акку​мулируются научно-технические достижения. Поэтому именно в ней наиболее заметна тенденция к снижению удельного веса сы​рья, энергоносителей, живого труда, в структуре промышленнос​ти стремительно растет доля новейших наукоемких отраслей.

Сохраняется тенденция сокращения доли добывающей промышленности (при росте затрат на разведку, бурение и добычу газа, нефти и т.д.). При этом в нее все больше проникают новейшие прогрессивные технологические процессы, внедряются микропро​цессоры и микросхемы, которые оказывают громадное воздейст​вие на структуру производства и способствуют массовому высво​бождению из производственного процесса рабочей силы.

Комплексная автоматизация производства, разработка “безлюд​ной” технологии - ведущие направления научно-технического прогресса. Причем главное направление их развития - это не создание отдельных машин, а разработка и внедрение комплек​сов, систем машин в сельском хозяйстве, строительстве, в добыче полезных ископаемых, в складском хозяйстве и т.д.

В целом в последние десятилетия в индустриально развитых странах общая закономерность отраслевых сдвигов заключается в заметном снижении удельного веса сырьевых отраслей и сельско​го хозяйства, в технической модернизации промышленности и быстром росте отраслей сферы услуг. Наиболее радикальные из​менения происходят на уровне подотраслей, в рамках которых самую высокую динамику имеют наукоемкие производства.

В 60-70-е годы XX века в мировом сельском хозяйстве (сначала в наиболее развитых капиталистических странах, прежде всего, в США) начался технологический сдвиг, который получил назва​ние “агропромышленная интеграция”. Агропромышленная интеграция является новой формой объ​единения предприятий, отличной от объединений в промышлен​ности и сфере услуг, ее главная особенность состоит в ее межот​раслевом характере, в том, что она означает организованное и коммерческое объединение предприятий двух существенно отли​чающихся отраслей экономики - промышленности и сельского хозяйства.

В известной степени, агропромышленная интеграция преодо​левает специфический характер сельскохозяйственного производ​ства (подверженность природно-климатическим факторам, труд​ность предварительного планирования, прогнозирование веса и объема производимых овощей, фруктов и других сельхозпродук​тов), включая сельское хозяйство в общий процесс промышлен​ного производства. Интеграция отражает реально установившую​ся в обществе взаимозависимость сельскохозяйственного и про​мышленного производства и в то же время еще больше усиливает эту взаимозависимость, создавая экономический, коммерческий механизм, стабильно обеспечивающий промышленность сельско​хозяйственным сырьем.

В составе АПК выделяются три сферы:

1) отрасли промышленности, поставляющие средства произ​водства для сельского хозяйства и связанных с ним отраслей, а также осуществляющие производственно-техническое обслужива​ние сельского хозяйства;

2) собственно сельское хозяйство;

3) отрасли, занятые переработкой и доведением сельскохозяй​ственной продукции до потребителя (заготовка, переработка, хра​нение, транспортировка, реализация).

Фактор интенсификации сельскохозяйственного производства в последние десятилетия продолжал оставаться определяющим в отношении масштабов валовой продукции зерна в группе про​мышленно развитых стран. Зерновые хозяйства, как и сельское хозяйство в целом, по существу превратились в составную часть агропромышленного комплекса, в котором непосредственное сель​скохозяйственное производство тесно объединено с переработ​кой, хранением и конечной реализацией продукции, а также с обеспечением фермерского хозяйства средствами производства. 

Вместе с тем во многих развивающихся странах сохранились архаичные формы земледелия и землепользования, задерживалось проведение прогрессивных аграрных реформ. Кроме того, производство сельскохозяйственных культур во многих из них, особенно в странах Африки, остается сильно зависимым от условий по​годы, оказывающей в отдельные годы буквально опустошающее воздействие на урожай зерновых. Развитие зернового производст​ва в группе развивающихся стран становится все более зависи​мым от интенсивного фактора, крупных капитальных вложений в сельское хозяйство, инфраструктуру, сопутствующие отрасли про​мышленности, а также от проведения крупномасштабных мелио​ративных работ.

Финансирование транспортного комплекса в промышленно раз​витых странах традиционно является одной из приоритетных функ​ций государства, ибо транспорт, наряду с энергетикой и связью, является всеобщей важнейшей базой нормальной деятельности производства и социальной среды в государстве. Как показывает мировой опыт, государство не может снять с себя ответственность за развитие транспорта общего пользования и отказаться от эле​ментов регулирования важнейших направлений его хозяйствен​ной деятельности. В сфере капиталовложений оно или прямо уча​ствует в инвестиционном процессе, или берет на себя функции регулирования деятельности частного капитала по привлечению средств на транспорт.

Важное значение, с точки зрения влияния на инвестиционный процесс на транспорте, оказывает научно-технический прогресс. Под воздействием НТП существенно изменилась роль основных фондов транспортного комплекса, которые в количественном от​ношении достигли необходимого уровня развития и адекватно удовлетворяют потребности населения и экономики промышлен​но развитых стран в перевозках. В связи с этим инвестиции в основном направляются на обеспечение не экстенсивного, а ин​тенсивного развития транспорта: повышение доли технически усовершенствованных путей сообщения и транспортных средств, бо​лее широкое распространение прогрессивных технологий, обес​печивающих рост производительности труда работников данной сферы и качества обслуживания.

В долгосрочной перспективе в развитых странах ожидается дальнейшее развитие научно-технического прогрес​са на транспорте. Структура сети путей сообщения претерпит су​щественные изменения. Протяженность малодеятельных и нерен​табельных железнодорожных линий и участков будет сокращать​ся. В то же время предполагается сооружение ряда новых, в ос​новном скоростных, линий. Ожидается развертывание работ по электрификации железных дорог. Длина автомобильных дорог с твердым покрытием увеличится. Основное внимание будет уделе​но совершенствованию существующей сети. Увеличится количе​ство аэропортов (в основном грузовых) и протяженность внут​ренних авиалиний. В США возрастет протяженность трубопрово​дов, в первую очередь - газо- и нефтепроводов. Как в США, так и в западноевропейских странах на внутреннем водном транспор​те предстоят гидротехнические работы, реконструкция портов. На морском транспорте предусматривается модернизация портов,

Существенные изменения произойдут в парке транспортных средств. Их численность несколько возрастет, и заметно увели​чится доля прогрессивных видов тяги. Повысятся доля специали​зированного подвижного состава, его грузоподъемность и удель​ная мощность.

В области взаимодействия различных видов транспорта будут совершенствоваться существующие и создаваться новые средства для бесперегрузочных сообщений “от двери до двери”, охваты​ваться контейнеризацией перевозок не только генеральные, но и значительная часть массовых грузов, объединяться автоматизиро​ванные информационные системы разных видов транспорта, со​оружаться объединенные системы разных видов транспорта, объ​единенные вокзалы и перегрузочные терминалы улучшенной пла​нировки и др.

Научно-технический прогресс на транспорте позволит сущест​венно улучшить его экономические показатели, повысить качест​во обслуживания клиентуры и безопасность движения. На транс​порте намечается широкое использование маркетинга, изучение спроса, введение учета потребностей, применение моделирова​ния и т.д. Ожидается освоение на всей сети путей сообщения ком​пьютерной системы Райлинка (соединяющей между собой в на​стоящее время железные дороги, клиентов и банки) или другой аналогичной ей системы, что позволит включить транспорт в сеть коммерческих обменов.

При осуществлении международных экономических связей транспорт обеспечивает перемещение товаров (грузов) и людей (пассажиров) между двумя и более странами, т.е. в международном сообщении (морское, речное, воздушное, железнодорожное и автомобильное сообще​ние).

В обслуживании международной торговли между странами, отделенными друг от друга морями и океанами, незаменим мор​ской транспорт, который по праву считается наиболее универ​сальным и эффективным средством доставки больших масс гру​зов на дальние расстояния. Этот вид транспорта обеспечивает пере​возки более 60% объема международной торговли.

Серьезным конкурентом морскому транспорту в межконтинентальных перевозках ценных грузов в последние десятилетия стал воздушный транспорт. Железнодорожный, речной и автомобиль​ный транспорт широко используется в основном во внутриконтинентальной внешней торговле, а также при перевозках экспорт​ных и импортных грузов по территории стран-продавцов и стран-покупателей. Важную роль играют трубопроводные системы в меж​дународной торговле нефтью и газом. Кроме того, воздушный транспорт, учитывая его неоспоримое преимущество перед дру​гими видами транспорта в скорости доставки пассажиров при даль​них маршрутах поездок, прочно занял лидирующее положение в международном пассажирском сообщении.

9. СТРАНЫ И РЕГИОНЫ В СОВРЕМЕННОМ МИРОВОМ

ХОЗЯЙСТВЕ

9.1.Основные характеристики экономики cтран  промышленно 

        развитой зоны

Соединен​ные Штаты Америки. Лидерство США в мировой экономике обеспечивается главным образом их превосходством над другими странами по масштабам и бо​гатству рынка, степени развития рыночных структур, уровня научно-техничес​кого потенциала, мощной и разветвленной системе мирохозяйственных связей с другими странами по линии торговли, инвестиций и банковского капитала.

Неординарно высокая емкость внутреннего рынка обеспечивает США уни​кальное место в мировой экономике. Самый высокий уровень ВНП в мире озна​чает, что США расходуют больше любой другой страны на текущее потребление и инвестиции. При этом фактором, характеризующим потребительский спрос в США, является общий высокий уровень доходов относительно других стран и большой слой среднего класса, ориентированного на высокие стандарты потреб​ления.

Современная промышленность США потребляет около одной трети всего до​бываемого в мире сырья. Страна обладает наиболее емким в мире рынком машин и оборудования. На его долю приходится свыше 40% реализуемой в развитых странах продукции машиностроения. Располагая самым развитым машинострое​нием, США одновременно стали крупнейшим импортером машинотехнических изделий.

США обладают крупнейшим в мире научно-техническим потенциалом, кото​рый является сейчас решающим фактором динамичного развития экономики и конкурентоспособности в мировом хозяйстве. Ежегодные ассигнования на НИОКР США превышают подобные расходы Великобритании, Германии, Франции и Японии вместе взятых (с 1992 г. общие расходы на НИОКР США превышают 160 млрд. долларов США). Ныне США существенно опережают стра​ны Европы и Японию по общему потенциалу и масштабам НИОКР.

Корпорации США прочно удерживают первенство в мире по таким направле​ниям НТП, как производство самолетов и космических аппаратов, сверхмощных компьютеров и их программного обеспечения, производство полупроводников и новейших мощных интегральных схем, производство лазерной техники, средств связи, биотехнологии. На долю США приходится свыше 50% крупных нововве​дений, генерируемых в развитых странах.

Сегодня США продолжают оставаться крупнейшим производителем продук​ции высоких технологий, или, как ее принято называть, наукоемкой продукции: их доля в мировом производстве этой продукции составляла в 90-х гг. ХХ в. 36%,  Японии - 29%, ФРГ - 9,4%, ЕС  - 29%.

Прочные позиции удерживают США и в обработке накопленных массивов знаний, предоставлении информационных услуг. Этот фактор играет очень су​щественную роль, так как быстрое и качественное информационное обеспечение стало во все возрастающей степени определять эффективность работы всего про​изводственного аппарата. В настоящее время в США сосредоточено 75% банков данных, имеющихся в развитых странах.

США принадлежит особая роль в формировании мирового хозяйственного комплекса, особенно во второй половине XX в. Отношения лидерства и партнер​ства в области мировой торговли, инвестиций и финансов, которые складывают​ся между США, Западной Европой, Японией и догоняющими их новыми индус​триальными странами обнаруживают определенную закономерность: в начале было абсолютное преобладание США, а затем, по мере усиления экономики дру​гих участников, эти отношения переходили в конкурентное партнерство, в кото​ром США вынуждены частично уступать свою долю влияния соперникам, пере​мещая при этом функцию лидера на более высокий уровень.

Западная Европа занимает особое место в мировом хозяйстве. На ее долю приходится около 23% совокупного ВВП и 7% населения мира. Западная Европа включает 25 стран, которые отличаются друг от друга размерами территории, численностью населения, природными ресурсами, экономическим и научно-тех​ническим потенциалом.

Образование ЕЭС (1957 г.) и Европейской Ассоциации свободной торговли (ЕАСТ, 1960 г.), подписание между ними соглашений о свободной торговле про​мышленными товарами, а, кроме того, в 1992 г. и соглашения о Европейском экономическом пространстве (ЕЭП) положили начало формированию в Западной Ев​ропе зоны свободной торговли и регионального экономического комплекса.

На современном этапе страны Западной Европы принадлежат к группе эко​номически развитых стран с однотипной экономикой. Они характеризуются до​статочно высоким уровнем экономического развития, занимая по величине ВВП на душу населения 2-44 места среди стран мирового сообщества.

По уровню экономического развития, характеру структуры экономики, масштабам экономической деятельности западноевропейские страны делятся на несколько групп.

Основная экономическая мощь региона приходится на четыре крупные высо​коразвитые в промышленном отношении страны - ФРГ, Францию, Италию и Ве​ликобританию, которые сосредоточивают 50% его населения и 70% валового вну​треннего продукта. Эти державы во многом определяют общие тенденции хозяйственного и социально-политического развития всего региона.

Прочие государства относятся к малым промышленно развитым странам. Осо​бое место, занимаемое малыми странами в регионе и мире, определяется высоким уровнем специализации на производстве технически сложной, высококачествен​ной продукции. Важную роль в развитии процессов международного разделения труда сыграли небольшие масштабы внутренних рынков данных стран, которые сдерживали появление крупных предприятий во всех отраслях хозяйства из-за не​достаточности спроса. Сегодня малые страны сильно различаются по величине ВВП. К первой группе можно отнести Испанию, Нидерланды, Швецию, Бельгию, Швейцарию. Они уступают крупным державам региона в 4-5 раз,  на их долю приходится 20,1% ВВП. Во вторую группу входят Австрия, Дания, Норвегия, Греция, Финляндия. Их значение в западноевропейском хозяйстве относительно не​велико - около 8,1% ВВП. Третья группа стран включает Португалию, Ирландию, Люксембург, Исландию, Кипр, Мальту. Доля этих стран незначительна - около 2% ВВП Западной Европы, но по отдельным видам производства они играют за​метную роль. Отдельную группу составляют так называемые “карликовые государ​ства” - Монако, Сан-Марино, Андорра, Лихтенштейн.

В Ирландии, Греции, Испании национальный доход на душу населения не пре​вышает 60% от среднего показателя для всех стран ЕС, а в Португалии - полови​ны от среднего показателя ЕС. Не менее существенны и различия в структуре хо​зяйства. В Италии, Греции, Португалии достаточно высокий удельный вес сельского хозяйства, тогда как в карликовых государствах доминирует сфера услуг.

Статистические данные демонстрируют сдвиги, происшедшие в последние десятилетия в положении стран Западной Европы в мировой экономике.

Так, их доля в совокупном ВВП мира составляет 23-25% мирового валового продукта. Экономический рост региона характеризовался понижающимися темпами. Он прерывался сокращением производства в периоды кризисов в 1975, 1981 и 1993 гг.

В промышленной сфере экономические неурядицы 70-80-х гг. ХХ в. поражали За​падную Европу сильнее, чем другие центры мирового хозяйства. Создание в реги​оне огромной таможенной зоны способствовало возрастанию синхронности цик​лического развития, что несколько усиливало распространение кризисных явлений. В ходе взаимной либерализации внешних связей государства постоянно лишались ряда национальных рычагов воздействия на экономические процессы, что повысило их неустойчивость. Кроме того, переход к новым условиям воспро​изводства сопровождался кризисом традиционных отраслей. Протекционистский характер ЕС, ограждая ряд отраслей промышленности (химия и черная металлур​гия, текстильная промышленность) от конкуренции извне, содействовал старению структуры хозяйства.

На современном этапе в Западной Европе весьма велик потенциал научно-технических исследований. Ведущие страны расходуют на эти цели свыше 2% ВВП. Но следует иметь в виду, что расходы Западной Европы представляют со​бой сумму затрат отдельных государств. Их общий эффект снижается дублирова​нием исследований, поэтому реальное значение этого показателя будет ниже но​минальной величины. Тем не менее, страны-члены ЕС выделяют на гражданские исследования на 16% меньше, чем США, но в два раза больше, чем Япония. В то же время расходы западноевропейских стран в значительной степени ориентиро​ваны на фундаментальные исследования. Страны региона отстают от США в таких клю​чевых производствах, как интегральные схемы и полупроводники, изготовление микропроцессоров, суперЭВМ, биоматериалов. 

Тем не менее, на других направлениях - строительство АЭС, производство фармацевтических препаратов, техника связи, отдельные отрасли транспортного машиностроения и т. д.- западноевропейские компании занимают передовые рубежи. Но эти виды техники и продуктов оказывают слабое воздействие на тех​нологическую структуру производства. Поэтому более узкий рынок наукоемкой продукции в Западной Европе по сравнению с США в меньшей степени форми​руется за счет внутреннего производства.

На современном этапе структурный кризис пережили судостроение, черная ме​таллургия, текстильная и угольная промышленность. Такие отрасли, как автомоби​лестроение, химия, электротехника, бывшие не так давно стимуляторами роста, столкнулись с сокращением внутреннего спроса, изменениями в международном разделении труда. К наиболее динамичным отраслям относятся электронная про​мышленность, в которой преимущественное развитие получило производство обо​рудования промышленного и специального назначения, прежде всего ЭВМ. Выде​лились новые отрасли и производства, связанные с изготовлением роботов, станков с ЧПУ, атомных реакторов, аэрокосмической техники, новых средств свя​зи. Однако они оказались не только не в состоянии обеспечить высокие темпы рос​та экономики, но и в своем развитии отставали от США и Японии. Отечественные компании обеспечивают только 35% регионального потребления полупроводни​ков, 40% электронных компонентов, еще меньше интегральных схем.

В последнее время в западноевропейской экономике большое место занима​ла модернизация рентабельно функционирующего производственного аппарата, а не его коренное обновление на базе новейшей техники.

Как показывают данные страновых сопоставлений по структуре обрабатыва​ющей промышленности, машиностроение и тяжелая промышленность получили развитие в ведущих странах региона. Так же значителен удельный вес химии. Многие западноевропейские страны являются крупными производителями по​требительской продукции.

Несмотря на происходившие перемены, современная отраслевая структура хозяйств западноевропейских стран до сих пор имеет довольно существенные различия, что объясняется устойчивостью корпоративных структур националь​ных экономик. Под контролем крупнейших компаний осуществляется производ​ство весомой части совокупного ВВП. 400 ведущих промышленных компаний (всего в Западной Европе более 10 млн. фирм) сосредоточивали 39% общей чис​ленности занятых и производили 37,4% продаж в обрабатывающей промышлен​ности стран ЕС.

Структурная перестройка крупного капитала привела к существенному ук​реплению позиций западноевропейских компаний в мировом хозяйстве.

Наиболее динамично развивающимся регионом в мировой экономике в по​следние десятилетия считается Восточная Азия. Первой среди стран региона со​вершила переход к современному экономическому росту Япония. Влияние про​мышленно развитых стран Запада дало Японии в послевоенный период толчок для перехода к модели современного экономического роста, который осуществ​лялся довольно эффективно.

В период после второй мировой войны Японии удалось поднять националь​ную экономику из руин до положения равенства с богатейшими странами мира. С 50-х гг. темпы сбережений в Японии были самыми высокими в мире и часто в два и более раза превосходили сбережения других крупных промышленных стран. На протяжении прошедших десятилетий Япония “богатела” феноменальны​ми темпами. С 50-х гг. до 90-х гг. ХХ в. реальный доход на душу населения повысился (в ценах 1990 г.) с 1,2 тыс. долл. до 24 тыс. долл., т. е. темпы роста составили 7,7% в год. Послевоенные экономические достижения Японии оказались непревзойден​ными в мировой истории.

Современная экономика Японии в значительной степени зависит от мелких предпринимателей. Почти одну треть рабочей силы составляют работающие на себя и неоплачиваемые члены их семей (по сравнению с менее чем 10% в Вели​кобритании и США).

Правительство поощряет сбережения и рост малых предприятий с помощью налоговых льгот, финансовой и другой помощи. Из мелкого бизнеса формируются огромные сети поставщиков и субподрядчиков крупных монополий. Их рука​ми создается, например, половина стоимости автомобилей, которые изготовляет фирма “Тойота”.

Япония стала первой страной, в экономике которой реализовалась модель сбалансированного роста. В 1952 г. в стране “восходящего солнца” завершился этап современного экономического роста с годовыми темпами прироста ВНП до 5%. С 1952 г. по 1972 г. Япония прошла этап сверхбыстрых темпов с показателем ежегодного прироста ВНП до 10%; с 1973 г. по 1990 г. - этап постепенного затухания сверхбыстрого прироста ВНП (до 5%). С 1990 г. эта страна, первая и пока единственная, вступила в последний этап реализации все той же экономической модели сбалансированного роста - этап умеренного прироста ВНП, зрелой ры​ночной экономики. Это означает, что высокие темпы роста японской экономики сменятся ежегодным приростом ВНП в среднем в 2-3%.

Экономические спады 70-80-х годов ХХ в. Япония преодолела сравнительно легко. Но кризис 90-х годов бросил более серьезный вызов японской экономике, кото​рый дополнился и другими обстоятельствами (землетрясение в Кобе, главном порту района; частая смена правительств в последние годы). Все это совпало со вступлением Японии в завершающий этап экономической модели сбалансиро​ванного роста, характеризующийся умеренными темпами развития.

Анализ показывает, что период высоких темпов роста япон​ской экономики позади и Япония вступила в XXI век со сравнительно невысокими показателями экономического роста. На современном этапе хозяй​ственного развития Японии нужна новейшая стратегия, своевременная выработ​ка нового курса.

9.2. Развивающиеся страны в мировой экономике

Несмотря на некоторую условность понятия “развивающиеся страны”, в эту группу ныне входит свыше ста государств, получивших политическую неза​висимость как в XIX веке, так и в период после окончания второй мировой войны.

При всем разнообразии характеристик их хозяйственной жизни все же выде​ляются определенные сущностные черты, которые позволяют рассматривать эти страны в качестве единой группы, причем обладающими сходными или совпада​ющими интересами в сфере экономического и политического развития.

К основным чертам (признакам) стран развивающегося мира, прежде всего, от​носят переходный характер внутренних социально-экономических структур (дальность, многоукладность экономики), относительно низкий в целом уро​вень развития производительных сил, отсталость сельского хозяйства, промыш​ленности, сферы услуг, и, как следствие, зависимое положение в системе миро​вого хозяйства.

В отечественной и зарубежной экономической литературе существует ряд различных подходов к классификации развивающихся государств с использова​нием широкого набора качественных и количественных признаков (различают страны по принципам социального развития, уровню экономического потенциа​ла, специализации в мировом хозяйстве, обеспеченности топливно-сырьевыми товарами, характеру зависимости от основных экономических центров и т. д.).

В ООН и многих специализированных международных организациях, как правило, выделяют страны-экспортеры и не экспортеры нефти, государства и территории, специализирующиеся на экспорте готовых изделий, и страны, со​ставляющие основные группы (категории) по обобщающему показателю среднедушевого производства валового внутреннего продукта.

9.3. Особенности экономического развития “новых индустриальных

          стран” 

Процессы дифференциации, протекающие во всех подсистемах мировой эко​номики, следовательно, и в развивающемся мире привели к выделению особой группы стран и территорий, которые получили название “новые индустриальные страны” (НИС), или “новые индустриальные экономики” (НИЭ).

Эти государства отличаются в настоящее время более высоким экономическим ростом, чем промышленно развитые страны, и существенно более высоким уров​нем развития хозяйства по сравнению с основной группой развивающихся стран.

К НИС относят такие страны и территории, как Республика (Южная) Корея, Тайвань, Гонконг (Сянган), Сингапур, Малайзия, Таиланд, Аргентина, Брази​лия, Мексика.

В отношении некоторых НИС вместо слова “страна” часто применяется тер​мин “территория”. Так, Тайвань - часть Китая; Гонконг сохранял до середины 1997 г. статус колонии, которая перешла под юрисдикцию КНР; Республика Ко​рея появилась в результате разделения единого государства на две части.

По многочисленным прогнозам специалистов, XXI век станет именно перио​дом азиатско-тихоокеанской мощи. Если понимать термин “Азиатско-тихооке​анский регион” (АТР) несколько более узко, то становится ясно, что наиболее динамичной становится группа государств Восточной и Юго-Восточной Азии, которую возглавляет Япония и следующие за ней Республика Корея, Сингапур, Тайвань, позднее присоединившиеся Малайзия, Таиланд и Филиппины, а также Индонезия. Именно в этом субрегионе и формируется обширное азиатское “тех​нологическое пространство”.

Стратегии экономического развития азиатских НИС опирались на экспортно-ориентированное производство, прежде всего готовых изделий. Поэтому эти стра​ны превратились в крупнейших поставщиков на мировой рынок обуви, одежды, текстильных изделий, бытовой электронной аппаратуры, персональных компью​теров, легковых автомобилей и других видов высокотехнологичной продукции.

Начиная с 80-х гг. ХХ в. постепенно меняется место НИС не только в мирохозяйст​венных связях, где им удалось найти свои “ниши”, но и в современной мировой экономике. Признанием их возросшей роли в мировом хозяйстве стало принятие в конце 1996 г. Республики Корея в члены престижного элитарного клуба промышленно развитых стран - Организацию экономического сотрудничества и разви​тия (ОЭСР).

   10. РОссийская федерация в мировом хозяйстве

Трудности в экономическом развитии страны в 90-е годы привели Россию к занятию промежуточной позиции в миро​вой иерархии между промышленно развитыми и развивающимися странами.

Определенные перспективы развития российской экономики связаны с тем, что на территории РФ находятся довольно значительные запасы разнообразных и наиболее ценных видов полезных ископаемых (нефть, газ, ру​ды металлов и т. д.). Кроме того, удалось сохранить в стране мощный научно-технический потен​циал, значительные интеллектуальные ресурсы, сравнительно высокий общеоб​разовательный и культурный уровень населения. Наконец, перспективы обус​ловлены продолжением осуществления курса реформ в отечественной экономике, в ходе которых должно произойти ее оздоровление на основе струк​турной перестройки и перехода к рыночным условиям хозяйствования.

Таким образом, в современных, во многом изменившихся условиях, когда на​метились и продолжают происходить существенные сдвиги в мировом хозяйстве, изжили себя некоторые идеологические догмы, а переход к открытой экономике стал составной частью процесса перехода России к рыночным отношениям, стра​на в состоянии подойти к новой стадии - более широкому вовлечению в процес​сы интернационализации хозяйственной жизни, систему международного разде​ления труда. Ныне должны создаваться различные предпосылки для расширения участия России в мирохозяйственных связях.

По мнению многих экспертов, основой создания жизнеспособной экономики переходного периода в России следует считать ее открытость, имея в виду “оздо​равливающий эффект” конкуренции из-за рубежа. Следует, однако, учитывать, что переход к экономике открытого типа должен быть поэтапно осуществляемым про​цессом с тем, чтобы конкуренция извне не превратилась из созидательного факто​ра в силу, способную разрушить российскую экономику.
“Наследуемой долей” РФ стало свыше 2/3 внешнеэкономических связей быв​шего СССР. Тем не менее, внешнеторговый оборот РФ, находившейся еще в со​ставе СССР, в 1986-1991 гг. сократился почти вдвое. Эта тенденция снижения его стоимости сохранялась и в последующем: только с 1993 года ежегодные объемы внешней торговли России стали увеличиваться. Но в 1993 году этот прирост был достигнут за счет заметной активизации внешнеторговых связей РФ со странами ближнего зарубежья. С регионами дальнего зарубежья экспортно-импортные кон​такты России начали увеличиваться только с 1994 года.

На протяжении 90-х годов ХХ в. РФ неизменно сводила свой внешнеторговый баланс с положительным сальдо. Неплохими были с 1993 года темпы роста объемов внешнеторгового оборота РФ, особенно в середине 90-х го​дов, когда они увеличивались за год соответственно на 1/6 и 1/5.

В географии российского экспорта и импорта превалируют регионы дальнего зарубежья, хотя и по-разному (их доля в экспорте РФ доходила до 80%, а в им​порте РФ - почти до 70 %). Удельный вес стран ближнего зарубежья в россий​ских закупках товаров за рубежом за 90-е годы увеличился примерно в 1,5 раза.

Крупнейшими внешнеторговыми партнерами России среди стран дальнего зарубежья являются Германия (тради​ционно), США, Италия и Великобритания; в ближнем зарубежье - Украина (традиционно), Белоруссия и Казахстан.

Товарная структура российского экспорта отличается известным своеобрази​ем. Так, вывоз РФ и в настоящее время сохраняет свою сырьевую направлен​ность. По стоимости в нем превалируют топливно-энергетические товары, доля которых в общем объеме российского экспорта составляет около 45%. На черные и цветные металлы в общей стоимости отечест​венного вывоза товаров приходится около 15%, тогда как на машины, оборудование и транспортные средства - 10%. Удельный вес прочих товарных групп в российском экспорте оставал​ся в эти годы на уровне 30%.

Среди негативных тенденций в развитии экспортно-импортных контактов современной России в последнее время выделяется сокращение российского присутствия на многих важных региональных и мировых товарных рынках.

Вместе с тем РФ предпринимает шаги к расширению и диверсификации сво​их экспортно-импортных связей. Так, наряду с попытками проведения структур​ной перестройки страна активизирует и свою внешнеэкономическую деятельность. Планируемое присоединение Российской Федерации к ВТО сможет оказать положительное воздействие на ход экономических реформ, ориентиро​ванный и на дальнейшее включение страны в международное разделение труда.

Немаловажным фактором развития экономики России и включения ее в ми​рохозяйственные связи могли бы стать иностранные инвестиции.

На современном этапе российская экономика представляет известный инте​рес как объект для приложения капитала, несмотря на противоречивость и слож​ность социально-экономического положения России. Несмотря на достаточно заметное нарастание притока иностранных капита​ловложений в экономику России, его абсолютные ежегодные объемы пока зна​чительно меньше необходимых (по оценке, до 35-40 млрд. долларов США в год). 

Невысокая пока в целом активность иностранных инвесторов связывается так​же с различными условиями привлечения и использования иностранных капита​ловложений в РФ, заметно сдерживающими их приток в страну. Так, на величину годового притока средств из-за рубежа ныне отрицательно влияют несовершенст​во законодательной базы в России, спад производства и экономическая стагнация, значительность “теневой экономики”, низкий платежеспособный спрос на внут​реннем рынке, а также растущая внешняя задолженность РФ.

Среди крупнейших вкладчиков капитала в российскую экономику во второй половине 90-х годов ХХ в. выделяются США, Великобритания, Швейцария и Герма​ния. На их долю приходилось почти 80,0% всей суммы прито​ка в Россию капитальных ресурсов из-за рубежа. При этом общая сумма накопленных РФ иностранных инвестиций составила 21,8 млрд. долларов США. Здесь также очевиден приоритет основных вкладчиков капитала в российскую экономику. Так, удельный вес США в названной сумме составил 28,5%, Великобритании - 16,7%, Швейцарии - 15,4% и Германии - 11,6%, а на долю всех прочих иностранных инвесторов пришлось всего 27,8% этой суммы.

При этом распределение накопленных Россией иностран​ных капиталовложений по отраслям хозяйства было следующим: промышленность  (до 42,1% всех средств); финансы, кредит, страхование и пенсионное обеспечение (32,5%); в прочие отрасли инвестировано всего 25,4% названной суммы.

С точки зрения долгосрочной перспективы РФ может иметь известную привле​кательность для инвесторов из-за рубежа. Это предопределяется масштабами сфе​ры приложения иностранных капиталовложений в России и позитивными сдвига​ми в ходе рыночных реформ, в стабилизации политической обстановки. Существенную роль играют и такие факторы, как присоединение РФ в 1992 году к крупнейшим международным финансовым организациям - Международному ва​лютному фонду, Мировому банку, Международной финансовой корпорации. Рос​сия заняла место СССР в Европейском банке реконструкции и развития (ЕБРР), созданном в 1991 году для содействия реформам, проводимым странами Восточной Европы. Ожидаемое вступление РФ в члены Всемирной торговой организации, что также повышает степень доверия к России как одному из наиболее перспективных участников международного экономического сотрудничества.

Тем не менее, ряд проблем в этой области остаются весьма сложными. Так, все еще непростой для российской экономики является проблема внешней задол​женности, заметно ограничивающая возможности развития внешнеэкономичес​ких связей. Решение проблемы имеет три аспекта: российская задолженность промышленно развитым странам, коммерческим банкам и ряду стран Восточной Европы, долги республик бывшего СССР и задолженность со стороны развиваю​щихся стран самой России. 

Соотношение между собственным долгом России и задолженностью других стран по отношению к ней, российская собственность за рубежом, поло​жительный платежный баланс позволяют в целом рассматривать РФ как страну с достаточно стабильным положением в мировом сообществе.

Россия не осталась в стороне и от процессов международной миграции насе​ления и рабочей силы. Распад СССР, переход к рыночным отношениям, эконо​мические и политические перемены и неурядицы, межэтнические столкновения и войны привели к тому, что на территории России оказалось в конце 90-х го​дов около трех миллионов беженцев. Этот приток беженцев, прежде всего из стран СНГ и Балтии, продолжается.

Кроме того, наблюдавшийся рост безработицы подтолкнул сотни тысяч рос​сийских граждан, в том числе высококвалифицированных специалистов, трудо​устраиваться за рубежом. Этот поток представляет собой один из крупнейших исходов населения в последние десятилетия нынешнего столетия.
Существенное значение для РФ имеет и межстрановая миграция рабочей си​лы в рамках бывшего социалистического лагеря, а также СНГ. Так, бывший СССР использовал рабочую силу из Болгарии, Вьетнама, Северной Кореи, позд​нее в РФ приглашались и рабочие из Китая, численность которых сегодня состав​ляет до 40 тысяч человек (не принимая во внимание нелегальный приток). Срав​нительно новым явлением стал с середины 90-х гг. ХХ в. заметный приток рабочей силы в Россию из стран ближнего зарубежья (Украины, Молдовы, Беларуси).

На протяжении ряда последних лет в России создана правовая и организаци​онная база эмиграции и иммиграции трудовых ресурсов, разработана также фе​деральная миграционная программа, заключены двусторонние соглашения с ря​дом стран по проблемам миграции населения и трудовых ресурсов. Важным направлением интегрирования России в мировое сообщество должна стать рати​фикация международных конвенций, которые регламентируют процессы трудо​вой миграции.
ЧАСТЬ 2. ПРАКТИКУМ

ЗАНЯТИЕ 1. ПОНЯТИЕ МИРОВОГО ХОЗЯЙСТВА 

Цель занятий: рассмотреть причины возникновения и общие закономерности становления мировой экономики, этапы развития, ее сущность, ее основные субъекты. 

1. Задания для самостоятельной подготовки:

1.1. Дайте определение основным понятиям по теме: 

Национальное хозяйство. Мировое хозяйство. Эволюция мирового хозяйства. Подсистемы, регионы и субрегионы мировой экономики. Экономическое взаимодействие и взаимозависимость. Процессы трансформации экономики. Формы меж​дународных экономических отношений. Процесс воспроизводства и расширенного воспроизводства. Производительные силы и про​изводственные отношения. Надстроечные отношения. Открытая экономика. Способ производства. Экономический рост. 
1.2. Вопросы для самостоятельной подготовки:

1. Что является предметом курса “Мировая экономика”?  

2. Каковы задачи курса “Мировая экономика”?

3. Какие существуют подходы к определению понятия “мировая экономика”?

4.  Что является базой мировой экономики как системы?

5.  Когда возникла мировая экономика как система?

6.  Какие процессы привели к возникновению мировой экономики?

7.  Какие этапы прошла в своем развитии мировая экономика?

8. Каковы основные показатели, характеризующие экономический потенциал страны, ее место в мировой экономике?

9. Почему транснациональные корпорации являются наиболее динамичным субъектом мирового хозяйственного комплекса?

1.3. Задания для самостоятельной подготовки:

1. Дайте свое определение современной мировой экономики.

2. Охарактеризуйте мировую экономику как систему, а также  подсистемы, которые она включает.

3. Назовите недостатки следующих определений мировой экономики:

- мировая экономика – это система международных экономических отношений, универсальная связь между национальными хозяйствами;

- мировая экономика – это совокупность национальных хозяйств, связанных  друг с другом системой международного разделения труда, разнообразных экономических связей;

- мировая экономика – это система, включающая международную торговлю, международные валютно-финансовые и кредитные отношения, международную миграцию капитала и рабочей силы;

4. Охарактеризуйте следующие этапы формирования современной мировой экономики: первая треть ХХ века; период после второй мировой войны до середины 70-х годов ХХ века; последняя четверть ХХ века – начало ХХI века.
5. Перечислите субъекты мировой экономики и дайте им краткую характеристику. 

6. Составьте схему субъектов мировой экономики.

7. Выделите критерии для классификации  стран. 

8. Сделайте  несколько  типов классификации стран. 

9. Перечислите важнейшие характерные черты экономики развитых стран, стран с переходной экономикой, развивающихся стран, «новых индустриальных стран». 
10. Охарактеризуйте транснациональные корпорации как субъект мировой экономики.
2. Вопросы для обсуждения на семинарском занятии:

1. Понятие и сущность мировой экономики.
1. Закономерность возникновения мировой экономики как системы

2. Этапы развития мировой экономики

3. Роль субъектов мировой экономики

3. Вопросы для контроля:

1. В чем заключается сущность мирового хозяйства?

2. Какова главная цель мировой экономики?

3. Какова сущность международных экономических отношений?

4. Какие этапы прошла в своем развитии мировая экономика?

5. В чем заключается неравномерность и противоречивость развития мировой экономики?

6. Какие факторы обеспечивают конкурентоспособность ТНК?
4. Тест:

1. Мировая экономика возникла:
а) в конце XVIII века; б) в середине XIX века; в) на рубеже XIX  и XX веков; г) в середине XX века; д) в начале XIX века.

2. Субъектами мировой экономики являются:

а) национальные хозяйтсва стран; б) международные организации; в) международные интеграционные группировки стран; г) транснациональные корпорации; д) межгосударственные экономические союзы; ж) международные валютно-финансовые организации.

3. К международным организациям относятся:

а) ООН; б) ЕС; в) НАФТА; г) ВТО; д) ОЭСР; е) МВФ; ж) МБРР; з) СНГ.
4. Целью мировой экономики является:

а) удовлетворение потребностей населения; б) объединение национальных хозяйств; в) проведение общей экономической политики; г) развитие международной торговли.

5. Нарушение целостности мировой экономики связано:

а) с первой мировой войной; б) со второй мировой войной; в) с социалистической революцией в России; г) с крушением колониальной системы; д) с появлением в мировой экономике развивающихся стран.

6. Экономика развивающихся стран характеризуется:

а) высокими темпами экономического роста; б) многоукладностью экономики; в) равномерным развитием по всей территории страны; г) большим притоком иностранных инвестиций; д) низким уровнем ВВП на душу населения; е) высоким уровнем накопленного научно-технического потенциала; ж) колониальным и зависимым прошлым. 

7. Экономика новых индустриальных  стран характеризуется:

а) высокими темпами экономического роста; б) экспортной ориентаций экономики; в) большим притоком иностранных инвестиций; г) преимущественным развитием первичных отраслей; д) колониальным и зависимым прошлым; е) масштабными процессами приватизации.
8. Экономика развитых стран характеризуется:

а) высокими темпами экономического роста; б) высоким удельным весом третичной сферы в структуре ВВП; в) высокими темпами прироста населения; г) высокой степенью открытости экономики.
9. Экономика бывших социалистических стран характеризуется:

а) высоки уровнем ВВП на душу населения; б) наличием квалифицированной рабочей силы; в) экспортной ориентацией экономики;            г) большим притоком иностранных инвестиций; д) масштабными процессами приватизации; д) высоким уровнем инфляции.
ЗАНЯТИЕ 2. Особенности и тенденции развития современной мировой экономики

Цель занятий: выявить важнейшие особенности развития мировой экономики, определить основные тенденции эволюции мирового хозяйства, понять основные пути и закономерности этой эволюции. 

1. Задания для самостоятельной подготовки:

1.1. Дайте определение основным понятиям по теме: 

Процессы трансформации экономики. Усиление целостности мировой экономики. Глобализация мирового хозяйства. Гуманизация общественного производства. Социализация общественного производства. Международная интеграция. Транснационализация. Неценовая конкуренция. Технологический уклад в экономике. Информационный прорыв в экономике. Неравномерность развития стран. Концентрация капитала и научно-технического потенциала. Интернационализация экономической жизни. 
1.2. Вопросы для самостоятельной подготовки:

1. Какие факторы влияют на изменение структуры мировой экономики?  

2. В каком направлении происходит  трансформация мировой экономики?

3. В каких направлениях происходит  трансформация национальных хозяйств?

4. Почему возрастают экономическое взаимодействие и взаимозависимость стран мира?

5. Какие тенденции характерны для развития мировой экономики на протяжении всего периода ее существования?

6. Какие тенденции возникли в развитии мировой экономики в середине ХХ века?

7. Какие новые тенденции в развитии мировой экономики возникли в по​следний период?

8. Что лежит в основе перехода к постиндустриальному, информационно-научному обществу?

9. С чем связано изменение роли человека в общественном производстве?

10. Каковы объективные причины процесса перехода от индустриальной к информационной эре?

11. С чем связано усиление целостности мирового хозяйства в конце ХХ века?
1.3. Задания для самостоятельной подготовки:

1. Проанализируйте причины неравномерности экономического развития различных стран и регионов.

2. Охарактеризуйте влияние природно-ресурсного потенциала на развитие мировой экономики.

3. Охарактеризуйте влияние человеческих ресурсов на развитие мировой экономики.

4. Охарактеризуйте влияние  научно-технического потенциала на развитие мировой экономики.

5. Охарактеризуйте влияние  научно-технологического и информацион​ного потенциала на развитие современной мировой экономики.

6. Дайте характеристику следующих тенденций развития мировой эконо​мики: неравномерность развития отдельных стран и регионов; постоянное обо​стрение конкурентной борьбы; концентрация капитала и научно-технического потенциала в центрах соперничества; глобализация мировой экономики; социа​лизация общественного производства; гуманизация общественного производ​ства; усиление целостности мировой экономики; расширение использования достижений современной НТР в общественном производстве.

7. Определите направления перехода к технологическому способу произ​водства.

8. Выделите особенности информационного типа экономического роста.
9. Проанализируйте, как происходит становление мировых производи​тельных сил.
10. Охарактеризуйте современные глобальные проблемы.

2. Вопросы для обсуждения на семинарском занятии:

1. Факторы, влияющие на развитие мировой экономики.

2. Закономерность усиления взаимозависимости и целостности мира и мировой экономики как глобальной системы.
3. Основные тенденции развития мировой экономики.
4. Предпосылки и проблемы перехода человечества к новой цивилизации.

3. Вопросы для контроля:

1. В чем заключается разница между мировой экономикой в период ее возникновения и современной мировой экономикой?

2. Какие тенденции в развитии современной мировой экономики являются важнейшими?

3. Какие факторы в наибольшей степени влияют на изменение структуры со​временного мирового хозяйства?

4. Какие положительные и отрицательные аспекты заключает в себе про​цесс глобализации экономики?

5. Что означает понятие «мировой рынок»?

6. Что означает понятие «мировой рынок труда»?
7. Что означает понятие «мировой рынок капитала»?
8. Что означает понятие «мировое информационное пространство»?
4. Тест:

1. Важнейшим фактором развития мировой экономики является:
а) природно-ресурсный потенциал; б) научно-технологический и информационный потенциал;  в) трудовой потенциал;  г) научно-технический потенциал.

2. Новыми тенденциями развития современной мировой экономики явля​ются:

а) обострение конкурентной борьбы; б) глобализация; в) концентрация капитала и научно-технического потенциала в центрах соперничества; г) гуманизация общественного производства; д) социализация общественного производства; е) неравномерность развития мировой экономики; ж) усиление целостности мировой экономики.

3. К зоне ускоренного роста относятся:

а) развивающиеся страны; б) развитые страны; в) страны с переходной экономикой; г) транснациональные корпорации; д) межгосударственные эконо​мические союзы; е) новые индустриальные страны.

4. К зоне догоняющего развития относятся:

а) развивающиеся страны; б) страны с переходной экономикой; в) новые индустриальные страны; г) развитые страны; д) наименее развитые страны.
5. Переход к технологическому способу производства характерен для:

а) новых индустриальных стран; б) развивающихся стран; в) развитых стран; г) стран с переходной экономикой; д) стран «большой семерки».

6. Усиление целостности мировой экономики связано:
а) с образованием международных интеграционных группировок стран;   б) с глобализацией экономики; в) с распадом колониальной системы; г) с распа​дом социалистической системы; д) с возникновением мирового рынка.

7. Образование региональных интеграционных группировок и глобалтизация характеризуются:
а) противоречивостью по отношению друг к другу; б) отсутствием проти​воречивости двух процессов; в) преобладанием тенденции образования регио​нальных интеграционных группировок; г) преобладанием процессов глобализа​ции.

8. Процесс формирования планетарного производства связан:

а) со стремлением к образованию региональных союзов; б) с транснацио​нализацией производства; в) со стандартизацией и унификацией производства в международном масштабе; г) с повышением роли государства в экономике; д) с тенденцией автаркии; е) с выходом производительных сил за рамки националь​ных хозяйств.

ЗАНЯТИЕ 3. МЕЖДУНАРОДНОЕ РАЗДЕЛЕНИЕ ТРУДА 

Цель занятий: понять объективную необходимость международного раз​деления труда как основы международных экономических отношений и миро​вой экономики в целом, изучить формы международного разделения труда, фак​торы, влияющие на его развитие и основные тенденции его эволюции. 
1. Задания для самостоятельной подготовки:

1.1. Дайте определение основным понятиям по теме: 

Разделение труда. Общественное разделение труда. Личностное разделе​ние труда. Функциональное разделение  труда. Социальное разделение труда.  Национально-территориальное разделение труда. Специализация производства. Производственная кооперация. Комбинация и взаимодополняемость производ​ственно-технологических и ресурсно-сбытовых процессов. Отраслевое, пред​метное, подетальное, технологическое, организационно-управленческое разде​ление труда. Частичное и единичное разделение труда. Система международ​ного разделения труда. 
1.2. Вопросы для самостоятельной подготовки:

1. Почему разделение труда является объективной необходимостью эко​номического развития?  

2. Как происходила эволюция разделения труда?

3. Каковы особенности международного разделения труда?

4. Какую выгоду получают страны от участия в МРТ?

5. Какие тенденции характерны для развития системы МРТ?

6. Какие формы МРТ превалируют на современном этапе?

7. Какие факторы влияют на участие страны в МРТ?

8. Что лежит в основе  международной специализации производства?

9. Какие показатели определяют степень участия страны в МРТ?

1.3. Задания для самостоятельной подготовки:

1. Проанализируйте причины возникновения и эволюции МРТ.

2. Охарактеризуйте влияние следующих факторов на участие страны в международном разделении труда: уровень социально-экономического развития страны; природно-ресурсный потенциал; масштаб национального производства;  возможности внутристранового разделения труда. 

3. Охарактеризуйте следующие формы международного разделения труда:   частичное, единичное, отраслевое, внутриотраслевое, потоварное, подетальное,  технологическое, организационно-управленческое.

4. Определите причины преобладания единичного разделения труда на современном этапе.

5. Охарактеризуйте показатели, определяющие уровень и характер уча​стия страны в МРТ.

6. Определите влияние международного разделения труда на развитие международных экономических отношений: по поводу международной мигра​ции товаров и услуг, по поводу международной миграции капитала, по поводу международной миграции рабочей силы, по поводу международных расчетов.

7. Проанализируйте взаимосвязь международной специализации и между​народной кооперации производства.
8. Охарактеризуйте основные формы международной производственной кооперации.

2. Вопросы для обсуждения на семинарском занятии:

1. Эволюция международного разделения труда.

2. Закономерность углубления международной специализации и междуна​родной производственной кооперации.
3. Факторы, влияющие на развитие МРТ.

4. Тенденции развития МРТ.

3. Вопросы для контроля:

1. В чем заключается разница между общественным, частичным и еди​ничным разделением труда?

2. Какие тенденции в развитии МРТ наблюдаются на современном этапе?

3. Какие факторы в наибольшей степени влияют на изменение форм МРТ?

4. Какие положительные и отрицательные аспекты заключает в себе про​цесс углубления международной специализации производства?

5. Какие положительные и отрицательные аспекты заключает в себе про​цесс углубления международной кооперации производства?

6. Какие три крупные общественные разделения труда имели место в ис​тории человечества?

7. Как связаны процессы специализации и кооперации в мировом хозяй​стве?

4. Тест:

1. Важнейшим фактором развития международного разделения труда на современном этапе является:
а) приодно-ресурсный потенциал; б) уровень развития производительных сил;  в) трудовой потенциал;  г) масштаб национального производства.

2. Тенденциями развития  международного разделения труда являются:

а) повышение уровня международной специализации; б) понижение уровня международной специализации; в) расширение масштабов международ​ной кооперации; г) сокращение масштабов международной кооперации; д) уско​ренное развитие частичного разделения труда; е) ускоренное развитие единич​ного разделения труда.

3. Наиболее активными участниками международного разделения труда являются:

а) развивающиеся страны; б) развитые страны; в) страны с переходной экономикой; г) транснациональные корпорации; д) межгосударственные эконо​мические союзы; е) новые индустриальные страны.

4. К показателям, определяющим участие страны в международном разделении труда относятся:

а) ВВП на душу населения; б) экспортная квота; в) импортная квота;              г) рентабельность производства; д) структура экспорта; е) доля страны в международном производстве товаров; ж) доля страны в международной торговле товарами; з) объем внешней торговли. 
5. Международное разделение труда предполагает:

а) разделение стран; б) объединение стран; в) разделение и одновременное объединение стран.

6. Производство всей современной номенклатуры продукции в стране собственными силами:
а) целесообразно; б) не целесообразно; в) эффективно; г) не эффективно; д) возможно; д) невозможно.

7. Высокая степень открытости экономики стран:
а) повышает заинтересованность в участиии в международном разделении труда; б) вызывает необходимость участия в международном разделении труда; в) понижает заинтересованность в участии в международном разделении труда.

8. Процесс углубления международного разделения труда в наибольшей степени связан:

а) со стремлением к образованию региональных союзов; б) с транснацио​нализацией производства; в) со стандартизацией и унификацией производства в международном масштабе; г) с повышением роли государства в экономике; д) с тенденцией автаркии; е) с выходом производительных сил за рамки националь​ных хозяйств; ж) с развитием тенденции глобализации.

ЗАНЯТИЕ 4. МЕЖДУНАРОДНАЯ ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ИНТЕГРАЦИЯ
Цель занятий: понять сущность интеграционных процессов в междуна​родном масштабе, особенности международной интеграции различных групп стран, изучить формы международной экономической интеграции, закономер​ности из эволюции, характерные черты основных международных региональ​ных экономических интеграционных группировок. 
1. Задания для самостоятельной подготовки:

1.1. Дайте определение основным понятиям по теме: 

Интеграция. Экономическая интеграция. Международная экономическая интеграция. Международная экономическая интеграция на микроуровне. Меж​дународная экономическая интеграция на макроуровне. Международное регу​лирование. Наднациональное регулирование. Зона свободной торговли. Торго​вые ограничения. Таможенные пошлины. Таможенный союз. Единый внешне​торговый тариф. Платежный союз. Единая внешнеторговая политика. Общий рынок. Экономический и валютный союз. Европейские экономические сообще​ства. Европейский Союз. НАФТА. АСЕАН. АТЭС. ЛАИ. МЕРКОСУР. СНГ. КАРИКОМ. ЕАСТ. 
1.2. Вопросы для самостоятельной подготовки:

1. Почему международная интеграция является объективной необходимо​стью экономического развития?  

2. Как происходила эволюция форм международной экономической инте​грации?

3. Каковы особенности международной экономической  интеграции?

4. Какую выгоду получают страны от участия в международной экономи​ческой интеграции?

5. Какие тенденции характерны для развития международной экономиче​ской интеграции?

6. Какие формы международной экономической интеграции превалируют на современном этапе?

7. Какие факторы влияют на участие страны в международной экономиче​ской интеграции?

8. Что лежит в основе  международной экономической интеграции?

9. Чем интеграции «снизу» отличается от интеграции «сверху»?

10. Какие существуют формы международной экономической интеграции?
1.3. Задания для самостоятельной подготовки:

1. Проанализируйте причины возникновения и эволюции международной экономической интеграции?

2. Охарактеризуйте влияние следующих факторов на участие страны в международной экономической интеграции: уровень социально-экономического развития страны;  природно-ресурсный потенциал; масштаб национального производства; геополитические интересы.

3. Охарактеризуйте следующие формы международной экономической интеграции: зона свободной торговли; таможенный союз; общий рынок; эконо​мический и валютный союз;

4. Приведите примеры различных форм международной экономической  интеграции.

5. Охарактеризуйте взаимосвязь и противоречивость тенденций глобали​зации экономики и развития региональной экономической интеграции.

6. Определите влияние международной экономической интеграции на раз​витие международных экономических отношений: по поводу международной миграции товаров и услуг; по поводу международной миграции капитала; по поводу международной миграции рабочей силы; по поводу международных рас​четов.

7. Дайте полное и краткое определение международной экономической интеграции.

8. Проанализируйте взаимосвязь международной экономической  инте​грацией и международным разделением труда.
2. Вопросы для обсуждения на семинарском занятии:

1. Развитие международной региональной экономической интеграции.

2. Закономерность углубления международной экономической интегра​ции.
3. Факторы, влияющие на развитие международной экономической инте​грации.

3. Вопросы для контроля:

1. В чем заключается основное различие между зоной свободной торговли и таможенным союзом?

2. В чем заключается основное различие между таможенным союзом и общим рынком?

3. В чем заключается основное различие между общим рынком и эконо​мическим и валютным союзом?

4. Какие положительные и отрицательные аспекты заключает в себе про​цесс углубления международной экономической интеграции?

5. Какие особенности в развитии в развитии международной экономиче​ской интеграции наблюдаются на современном этапе?

6. Какие факторы в наибольшей степени влияют на изменение форм меж​дународной экономической интеграции?

7. Каковы особенности интеграционных группировок Азии, Африки, Латинской Америки.

4. Тест:

1. Важнейшим фактором развития международной экономической интеграции на современном этапе является:
а) приодно-ресурсный потенциал; б) уровень развития производительных сил;  в) обострение конкурентной борьбы на мировых рынках;  г) масштаб на​ционального производства.

2. Тенденциями развития современной международной интеграции явля​ются:

а) повышение уровня международной взимосвязи и взаимозависимости;      б) усиление региональной автаркии; в) углубление интеграционных процессов; г) сокращение масштабов международной интеграции; д) объединение стран с различным уровнем социально-экономического развития; е) объединение стран с одинаковым уровнем социально-экономического развития. 
3. Наиболее активныи участниками международной экономической интеграции являются:

а) развивающиеся страны; б) развитые страны; в) страны с переходной экономикой; г) транснациональные корпорации; д) межгосударственные эконо​мические союзы; е) новые индустриальные страны.

4. Наиболее глубокие интеграционные процессы характерны для:

а) зоны свободногй торговли; б) экономического и валютного союза;        в) общего рынка; г) таможенного союза; д) Европы; е) Северной Америки;       ж) Южной Америки; з) Азии; и) Евразии; к) Юго-Восточной Азии. 
5. Международная экономическая интеграция предполагает:

а) разделение стран; б) объединение стран; в) разделение и одновременное объединение стран.

6. Для Северной Америки более характерны:
а) интеграционные процессы, основанные на наднациональном регулиро​вании; б) активные интеграционные процессы на микроуровне;            в) инте​грация по каналам ТНК. 

7. Для европейской экономической интеграции характерны:

а) участие стран с различным уровнем экономического развития; б) участие стран с одинаковым уровнем экономического развития; в) более глу​бокий уровень интеграции; г) менее глубокий уровень интеграции;                  д) активное участие ТНК в интеграционных процессах.

ЗАНЯТИЕ 5. ОСНОВЫ МЕЖДУНАРОДНОЙ ТОРГОВЛИ 

Цель занятий: выяснить причины становления международной торговли как основы международных экономических отношений и мировой экономики,  изучить ее динамику и структуру, методы государственного регулирования внешней торговли и многостороннее регулирование международной торговли.
1. Задания для самостоятельной подготовки:

1.1. Дайте определение основным понятиям по теме: 

Международные экономические отношения. Внешняя торговля. Между​народная торговля. Мировая торговля. Торговый баланс. Потоварная структура внешней торговли. Географическая структура внешней торговли. Генеральное соглашение по  тарифам и торговле (ГАТТ). Всемирная торговая организация (ВТО). Свободная экономическая зона. Конкурентоспособность товаров и про​изводства. Либерализация международной торговли. Протекционизм. Тарифные барьеры. Нетарифные барьеры. Таможенные пошлины. Таможенный режим. Прямые ограничения внешней торговли. Косвенные ограничения внешней тор​говли. Новый протекционизм. Государственная поддержка экспорта.  
1.2. Вопросы для самостоятельной подготовки:

1. Почему международная торговля является самой обширной сферой ме​ждународных экономических отношений?  

2. Как происходила эволюция международной  торговли?

3. Каковы особенности внешней, международной и мировой торговли?

4. Какую выгоду получают страны от участия в международной торговле?

5. Какие тенденции характерны для развития международной торговли на современном этапе?

6. Какие товары превалируют в структуре мировой торговли на современ​ном этапе?

7. Какие факторы влияют развитие международной торговли на совре​менном этапе?

8. Как меняется товарная структура мировой торговли?

9. Каковы особенности географической структуры мировой торговли на современном этапе?

10. Какие существуют формы регулирования внешней торговли?
1.3. Задания для самостоятельной подготовки:

1. Проанализируйте выгоды, которые дает странам участие в междуна​родной торговле.

2. Охарактеризуйте влияние следующих факторов на развитие междуна​родной торговли: развитие международного разделения труда и интер​национа​лизация производства; НТР, способствующая обновлению основного капитала, созданию новых отраслей экономики, ускоряющая реконструкцию старых; ак​тивная деятельность транснациональных корпораций на мировом рынке; регу​лирование (либерализация) международной торговли посредством мероприятий Генерального соглашения о тарифах и торговле (ГАТТ), а ныне Всемирной тор​говой организации (ВТО);   либерализация международной тор​говли, переход многих стран к режиму, включающему отмену количественных ограничений импорта и существенное снижение таможенных пошлин - образо​вание свобод​ных экономических зон; развитие процессов торгово-экономиче​ской интеграции - устранение региональных барьеров, формирование общих рынков, зон свобод​ной торговли; получение политической независимости бывших колониальных стран, выделение из их числа “новых индустриальных стран” с моделью эконо​мики, ориентированной на внешний рынок.

3. Определите, почему темпы роста мировой торговли опережают темпы роста мирового производства.

4. Охарактеризуйте географическую структуру мировой торговли.

5. Определите направления и причины изменения потоварной структуры мировой торговли.

6. Выделите особенности структуры внешней торговли промышленно раз​витых стран, развивающихся стран, стран с переходной экономикой, новых ин​дустриальных стран.

7. Дайте характеристику следующих форм регулирования внешней тор​говли: контингентирование, лицензирование, таможенные тарифы, государст​венная монополия внешней торговли, государственная поддержка экспорта.

8. Проанализируйте причины возникновения и сущность «нового протек​ционизма».
9. Охарактеризуйте следующие теории международной торговли: теорию абсолютного преимущества А. Смита; теорию относительного преимущества           Д. Риккардо; теорию факторов производства Хекшера-Олина; «парадокс Леон​тьева»; теорию международной конкурентоспособности наций М. Портера; тео​рию жизненного цикла товаров; теорию внешнеторгового мультипликатора.
10. Определите основные цели и методы деятельности ВТО.
2. Вопросы для обсуждения на семинарском занятии:

1. Динамика и структура мировой торговли.

2. Теоретические основы международной торговли.

3. Методы государственного регулирования внешней торговли.

4. Многостороннее регулирование международной торговли.

3. Вопросы для контроля:

1. В чем заключается основное различие между терминами «внешняя тор​говля», «международная торговля», «мировая торговля»?

2. Какова доля первичных, вторичных и третичных отраслей в структуре мировой торговли?

3. На какие страны приходится наибольший удельный вес в географиче​ской структуре мировой торговли?

4. В чем заключается  отличие политики либерализации и политики про​текционизма во внешней торговле?

5. Какие особенности существуют в многостороннем регулировании меж​дународной торговли?

6. Какие изменения во внешнеторговой политике стран наблюдаются в современный период?

7. Какую роль  играет международная торговля в системе международ​ных экономических отношений?

8. Какой период в современной истории называют «золотым веком» ме​ждународной торговли?  

9. Какие методы нетарифного регулирования используются во внешне​торговой политике государств?

4. Тест:

1. Важнейшим фактором развития международной торговли на современном этапе является:
а) приодно-ресурсный потенциал; б) уровень развития производительных сил;  в) обострение конкурентной борьбы на мировых рынках;  г) масштаб на​ционального производства; д) развитие МРТ;    е) НТР.

2. Тенденциями развития международной торговли являются:

а) усворение темпов роста объемов международной торговли; б) снижение темпов роста международной торговли; в) увеличение удельного веса обмена готовой продукцией в структуре международной торговли; г) увеличение удель​ного веса обмена сырьевыми товарами в структуре международной торговли. 
3. Наиболее активныи участниками международной торговли являются:

а) развивающиеся страны; б) развитые страны; в) страны с переходной экономикой; г) транснациональные корпорации; д) межгосударственные эконо​мические союзы; е) новые индустриальные страны.

4. Увеличение удельного веса услуг в структуре внешней торговли наиболее характерно для:

а) развивающихся стран; б) развитых стран, в) стран с переходной эконо​микой; г) новых индустриальных стран.

5. К методам «нового протекционизма» относятся:

а) национальные стандарты; б) лицензирование; в) национальные транс​портные тарифы; г) эмбарго; д) государственная поддержка экспорта;           е) национальная налоговая система; ж) государственная монополия внешней тор​говли.

6.  Высокая степень открытости экономики стран:
а) повышает заинтересованность в участиии в международной торговле; б) вызывает необходимость участия в международной торговле; в) понижает заинтересованность в участии в международной торговле; г) не связана с уча​стием в международной торговле.

ЗАНЯТИЕ 6. Международное движение капитала

Цель занятий: выявить объективные причины увеличения объемов меж​дународной миграции капитала, понять выгоду, приносимую перемещением ка​питала через границы стран, изучить его формы, динамику, тенденции, выявить проблемы развития мирового рынка капитала. 
1. Задания для самостоятельной подготовки:

1.1. Дайте определение основным понятиям по теме: 

Вывоз капитала. Перемещение (миграция) капитала. Товарная форма ка​питала. Денежная форма капитала. Прибыль в форме дивиденда. Прибыль в форме процента. Капитальные вложения. Официальные капиталовложения Займы. Ссуды. Гранты. Международный валютный фонд. Мировой банк. Инве​стиции. Кредиты. Предпринимательский кредит. Банковский кредит. Межбан​ковское кредитование. Краткосрочные, среднесрочные и долгосрочные кредиты. Ссудный капитал. Предпринимательский капитал. Прямые инвестиции. Порт​фельные инвестиции. Международные займы. Банковский депозит. Неакцио​нерные формы прямых инвестиций. Субконтракты, управленческие соглашения, франчайзинг, лицензионные сделки, раздел продукции как формы прямых инве​стиций.

1.2. Вопросы для самостоятельной подготовки:

1. В чем заключается выгода от международного перемещения капитала?  

2. Как происходила эволюция международного движения капитала?

3. Каковы особенности перемещения капитала  в денежной форме и капи​тала в товарной форме?

4. Какая форма перемещения капитала является наиболее  востребованной странами-реципиентами?

5. Какие тенденции характерны для развития международного движения капитала на современном этапе?

6. Какие страны являются наиболее активными участниками мирового рынка капитала?

7. Какие факторы влияют развитие международной миграции капитала на современном этапе?

8. Как меняется географическая структура международного движения ка​питала?

9. Каковы особенности прямых зарубежных инвестиций?

10. Какие существуют формы миграции капитала?
1.3. Задания для самостоятельной подготовки:

1. Проанализируйте выгоды, которые дает странам участие в междуна​родном движении капитала.

2. Охарактеризуйте влияние следующих факторов на развитие междуна​родного движения капитала: развитие международного разделения труда и ин​тер​национализация производства;  научно-техническая и научно-технологиче​ская революция; активная деятельность ТНК; регулирование (либерализация) международной торговли посредством мероприятий ГАТТ (ВТО); развитие процессов экономиче​ской интеграции - устранение региональных барьеров, формирование общих рынков, зон свободной торговли; получение политической независимости бывших колониальных стран, выделение из их числа “новых ин​дустриальных стран” с моделью экономики, ориентированной на внешний ры​нок.

3. Определите, почему темпы прироста зарубежных инвестиций значи​тельно превосходят темпы роста мировой торговли.

4. Охарактеризуйте следующие формы международной миграции капи​тала: государственные капиталовложения; частные  зарубежные вложения капи​тала: краткосрочные, среднесрочные, долгосрочные зарубежные инвестиции; ссудный капитал; предпринимательский капитал; прямые инвестиции; порт​фельные инвестиции.

5. Определите роль прямых инвестиций в международных экономических отношениях.

6. Выделите особенности воздействия транснациональных компаний на международный рынок капитала.

7. Дайте характеристику следующих неакционерных форм зарубежных инвестиций: субконтракты, управленческие соглашения, франчайзинг, лицензи​онные сделки, раздел продукции.

2. Вопросы для обсуждения на семинарском занятии:

1. Особенности различных форм международного перемещения капитала.

2. Воздействие международной
 миграции капитала на международ​ные экономические отношения.

3. Воздействие заграничных инвестиций на экономику принимающих стран: развитых, развивающихся, стран с переходной экономикой.

4. Проблемы привлечения прямых зарубежных инвестиций.

3. Вопросы для контроля:

1. В чем заключается основное различие между прямыми и портфельными инвестициями?

2. В какой форме может быть получена прибыль на зарубежные капитало​вложения?

3. На какие страны приходится наибольший удельный вес в географиче​ской структуре международной миграции капитала?

4. В чем заключается особенность привлечения заграничных инвестиций новыми индустриальными странами?

5. Какие международные организации регулируют мировой рынок капи​тала?

6. Какая тенденция доминирует в процессе международного перемещения капитала в современный период?

7. Какая взаимосвязь существует между развитием международной тор​говли и международной миграции капитала?

4. Тест:

1. Важнейшим фактором развития международного движения капитала на современном этапе является:
а) приодно-ресурсный потенциал; б) уровень развития производительных сил; в) сдвиги в мировом хозяйстве, связанные с деятельностью транснацио​нальных корпораций; г) обострение конкурентной борьбы на мировых рынках;  д) масштаб национального производства; е) НТР. 
2. Тенденциями развития международного движения капитала являются:

а) ускорение темпов роста объемов международного перемещения капитала; б) снижение темпов роста объемов международного перемещения ка​питала; в) снижение удельного веса прямых зарубежных инвестиций;              г) увеличение удельного веса прямых зарубежных инвестиций. 
3. Наиболее активныи участниками международного рынка капитала являются:

а) развивающиеся страны; б) развитые страны; в) страны с переходной экономикой; г) транснациональные корпорации; д) межгосударственные эконо​мические союзы; е) новые индустриальные страны.

4. Увеличение объемов перемещаемого за границу капитала наиболее характерно для:

а) развивающихся стран; б) развитых стран; в) стран с переходной эконо​микой; г) новых индустриальных стран.

5. Международная миграция капитала начала активно развиваться:

а)  в период становления мирового хозяйства; б) в середине ХХ века; в) в середине ХIX века; г) в период мирового кризиса 1929-1936 годов; д) в межво​енный период; е) после второй мировой войны.
6.  Высокая степень открытости экономики стран:
а) повышает заинтересованность в участиии в международном движенпии капитала; б) вызывает необходимость участия в международном движении ка​питала; в) понижает заинтересованность в участии в международном движении капитала.

7. Наиболее эффективными для экономики принимающей страны явля​ются:

а) портфельные зарубежные инвестиции; б) государственные зарубежные капиталовложения; в) кредиты международных финансовых организаций;               г) прямые зарубежные инвестиции; д) ссудные зарубежные инвестиции.
ЗАНЯТИЕ 7. МЕЖДУНАРОДНАЯ МИГРАЦИЯ РАБОЧЕЙ СИЛЫ 

Цель занятий: понять сущность международной миграции рабочей силы как развивающейся сферы международных экономических отношений, опреде​лить ее причины, динамику и структуру, выявить проблемы, возникающие при международном перемещении рабочей силы, принципы национальной миграци​онной политики и международного сотрудничества в регулировании мирового рынка труда.
1. Задания для самостоятельной подготовки (2 часа):

1.1. Дайте определение основным понятиям по теме: 

Миграция населения. Внешняя миграция населения. Внутренняя миграция населения. Межстрановая миграция населения. Миграция рабочей силы. «Утечка умов». Миграционная квота. Беженцы. Мигранты. Эмиграция. Имми​грация. Миграционная политика. Мировой рынок труда. МОТ. МОМ. Мировые центры притяжения рабочей силы. Нелегальная миграция рабочей силы.

1.2. Вопросы для самостоятельной подготовки:

1. В чем заключается выгода от международного перемещения трудовых ресурсов для принимающей страны?  

2. В чем заключается выгода от международного перемещения трудовых ресурсов для страны-экспортера рабочей силы?  

3. Как происходила эволюция международного движения рабочей силы?

4. Каковы экономические причины перемещения рабочей силы через гра​ницы государств?

5. Каковы неэкономические причины перемещения рабочей силы через границы государств?

6. Какие тенденции характерны для развития международного движения рабочей силы на современном этапе?

7. Какие страны являются наиболее активными участниками мирового рынка труда?

8. Какие факторы влияют развитие международной миграции рабочей силы на современном этапе?

9. Как меняется географическая структура международного движения ра​бочей силы?

1.3. Задания для самостоятельной подготовки:

1. Проанализируйте выгоды, которые дает странам участие в междуна​родном рынке труда.

2. Охарактеризуйте влияние следующих факторов на развитие междуна​родного рынка труда: разли​чия в уровне экономического и, в частности, про​мышленного развития отдельных стран; наличие национальных различий в раз​мерах заработной платы; существова​ние органической безработицы; междуна​родное движение капитала; функционирование ТНК; развитие международного разделения труда и интер​национализация производства; научно-техническая и научно-технологическая революция; развитие процессов экономиче​ской инте​грации.

3. Определите, почему значительно увеличивается нелегальная миграция рабочей силы.

4. Охарактеризуйте профессиональную структуру международной мигра​ции рабочей силы.

5. Определите роль транснациональных корпораций в развитии междуна​родного рынка труда.

6. Выделите особенности межстрановой миграции по следующим направ​лениям: миграция из развивающихся в промышленно развитые страны; мигра​ция в рамках промышленно развитых стран; миграция рабочей силы между раз​вивающимися странами; миграция рабочей силы из бывших социалистических стран в промышлен​но развитые страны; миграция научных работников, квали​фицированных специалистов из про​мышленно развитых в развивающиеся страны.

7. Приведите исторические примеры массовой миграции населения через границы государств.
2. Вопросы для обсуждения на семинарском занятии:

1. Причины и последствия международной трудовой миграции.

2. Особенности и тенденции развития международного рынка труда.

3. Воздействие транснациональных корпораций на рабочую силу других стран и на мировой рынок труда.

3. Вопросы для контроля:

1. В чем заключается основное различие между экономическими и неэко​номическими причинами международной миграции населения?

2. По каким критериям определяется миграционная квота страны?

3. На какие страны приходится наибольший удельный вес экспорта рабо​чей силы?

4. На какие страны приходится наибольший удельный вес импорта рабо​чей силы?

5. Какие международные организации регулируют международное движе​ние рабочей силы?

6. Каковы тенденции проявляются в процессе международного перемеще​ния рабочей силы в современный период?

7. Какая взаимосвязь существует между развитием международной тор​говли и международной миграции капитала и международной миграцией рабо​чей силы?

8. Когда началось массовое перемещение рабочей силы через границы стран мира?  

9. Как влияет на международную миграцию рабочей силы развитие плане​тарных производительных сил?

10. Какие международные центры притяжения рабочей силы появились в конце ХХ века?

4. Тест:

1. Важнейшими факторами развития международной миграции населения на современном этапе являются:
а) социальные; б) экономические; г) политические;  д) религиозные; е) этнические. 
2. Тенденциями развития международной трудовой миграции являются:

а) усворение темпов роста объемов международной миграции рабочей силы; б) снижение темпов роста объемов нелегальной международной мигра​ции; в) снижение удельного веса международных мигрантов рабочих специаль​ностей; г) увеличение количества мигрантов в новые индустриальные страны; д) расширение географической структуры международной миграции населения. 
3. Наиболее активныи участниками международного рынка труда являются:

а) развивающиеся страны; б) развитые страны; в) страны с переходной экономикой; г) транснациональные корпорации; д) межгосударственные эконо​мические союзы; е) новые индустриальные страны.

4. Увеличение объемов эмиграции наиболее характерно для:

а) развивающихся стран; б) развитых стран; в) стран с переходной эконо​микой; г) новых индустриальных стран.

5. Международная миграция рабочей силы начала активно развиваться:

а)  в период монополизации мировой экономики; б) в середине ХХ века;     в) в середине ХIX века; г) в период мирового кризиса 1929-1936 годов; д) в межвоенный период; е) после второй мировой войны.
6.  Высокая степень открытости экономики стран:
а) повышает заинтересованность в участиии в международной трудовой миграции; б) вызывает необходимость участия в международной трудовой ми​грации; в) понижает заинтересованность в участии в международной трудовой миграции; г) не связана с участием в международном рынке труда.

7. К новым мировым центрам притяжения рабочей силы относятся:

а) развитые страны Европы; б) страны Латинской Америки; в) США;            г) страны Южной Африки; д) страны Ближнего Востока; е) страны Юго-Восточ​ной Азии.

ЗАНЯТИЕ 8. МЕЖДУНАРОДНЫЕ ВАЛЮТНО-ФИНАНСОВЫЕ И КРЕДИТНЫЕ  ОТНОШЕНИЯ 
Цель занятий: определить этапы и понять логику эволюции междуна​родной валютной системы, рассмотреть формы валютно-финансовых отноше​ний, закономерности функционирования и развития мирового валютного рынка, сущность международных валютных операций и финансовых отношений, осо​бенности международных отношений
 по поводу кредита, его формы.

1. Задания для самостоятельной подготовки:

1.1. Дайте определение основным понятиям по теме: 

 Валюта. Валютные отношения. Финансовые отношения. Кредитные от​ношения. Экономические отношения. Национальная, иностранная, междуна​родная валюта. Котировка валюты. Конвертируемость валюты. Текущие опера​ции. Капитальные операции. Полная конвертируемость. МВФ. МБРР. ВБ. МАР. Параллельное обращение валют. Золотой стандарт. Золотой паритет. Паритет покупательной способности. Золотодевизный стандарт. Валютный курс. Фикси​рованный, плавающий, реальный, номинальный валютный курс. Курс покупки, курс продажи валюты. Чистый экспорт. Паритет процентных ставок. Валютный рынок. Валютная интервенция. Девальвация и ревальвация валюты. Ссудный капитал. Торговый, расчетный, платежный баланс. Дефицит платежного ба​ланса. Резервный капитал. Валютные активы. Монетарное золото. СДР (СПЗ). Трансферты. Дефляция.

1.2. Вопросы для самостоятельной подготовки:

1. В чем заключаются объективные причины возникновения международ​ной валютно-финансовой системы?  

2. Что включают в себя валютные отношения, финансовые отношения, экономические отношения, кредитные отношения стран?  

3. Как происходила эволюция международной валютной системы?

4. Чем отличается свободно конвертируемая валюта от частично конвер​тируемой и замкнутой валюты?

5. В чем заключается сущность конвертируемости по текущим операциям и конвертируемости по капитальным операциям?

6. Какие тенденции характерны для развития международных валютно-финансовых отношений?

7. Какие тенденции характерны для развития международных кредитных отношений?

8. Какие факторы влияют на изменение курса валюты?

9 Чем прямая котировка валюты отличается от обратной котировки?

10. Как классифицируются валюты в зависимости от степени конверти​руемости?

11. Какие существуют виды международного кредита?
1.3. Задания для самостоятельной подготовки:

1. Проанализируйте особенности следующих валютных операций: валют​ный арбитраж; форвардные валютные операции на межбанковском рынке; опе​рации типа «своп»; фьючерсные операции на валютной бирже; валютные оп​ционы; операции на «спот» рынке;  срочные валютные операции на бирже. 

2. Охарактеризуйте влияние следующих факторов на спрос и пред​ложение валюты: изменения во вкусах потребителей; относительные изменения в дохо​дах; относительное изменение цен; сальдо торгового баланса; относительные реальные процентные ставки; спекуляция.
3. Представьте в виде схемы структуру платежного баланса. 

4. Охарактеризуйте следующие валютные системы: золотого стандарта; Бреттонвудскую валютную систему; Ямайскую валютную систему.

5. Сопоставьте золотой паритет валюты и паритет покупательной способ​ности.

6. Выделите особенности международного предпринимательского кредита и международного банковского кредита.

7. Проанализируйте условия равновесия на валютном рынке.

8. Определите, к каким последствиям приводит хронический дефицит платежного баланса.

9. Охарактеризуйте основные задачи мирового рынка ссудных капиталов.

10. Опишите основные особенности, задачи и структуру следующих меж​дународных валютных организаций: Международный валютный фонд; Всемир​ный банк; Международный банк реконструкции и развития; Европейский банк реконструкции и развития; Международная ассоциации развития; Международ​ная финансовая корпорация; Европейский инвестиционный банк.

11. Охарактеризуйте институциональную базу рынка ссудных капиталов.

12. Объясните сущность сле​дующих функций международного рынка ссудных капиталов, вытекающих из функций кредита:  перераспределительную; экономии издержек обращения; ускорения концентрации и централизации капи​тала;  кредитования  государств для  погашения дефицитов пла​тежных балан​сов.
2. Вопросы для обсуждения на семинарском занятии:

1. Валюта и валютный курс.

2. Структура и эволюция мировой валютно-финансовой системы.

3. Особенности операций на международном валютном межбанковском и биржевом рынках.

4. Проблемы международных кредитных отношений.

3. Вопросы для контроля:

1. В чем заключается основное различие между фиксированным и пла​вающим валютным курсом?

2. Каковы основные характерные черты системы золотого стандарта?

3. Каковы основные характерные черты системы золото-девизного стан​дарта?

4. Что означает девальвация и ревальвация национальной валюты?

5. В чем заключается сущность операции хеджирования?

6. Какие международные организации осуществляют деятельность на ми​ровом рынке ссудных капиталов?

7. Каков механизм использования в международных расчетах специаль​ных прав заимствования?

8. Какие международные отношения включает в себя мировая валютная система?

9. В чем заключается разница между валютными операциями «спот» и срочными валютными операциями?

10. Каковы функции кредита?

4. Тест:

1. К свободно конвнртируемой валюте относятся:

а) доллар США; б) китайский юань; г) российский рубль;  д) канадский доллар; е) швейцарский франк. 
2. Номинальный курс валюты:

а) выше реального курса; б) ниже реального курса; в) равен реальному курсу валюты. 
3. Наиболее активныи участниками мирового валютного рынка  являются:

а) развивающиеся страны; б) развитые страны; в) страны с переходной экономикой; г) транснациональные корпорации; д) межгосударственные эконо​мические союзы; е) новые индустриальные страны.

4. Международными валютно-финансовыми организациями являются:

а) ОЭСР; б) МАР; в) МОТ; г) ЕБРР; д) ВТО; е) ВБ; ж) МФК; з) МБРР.

5. Международная валютная система возникла:

а)  в ХVIII веке; б) в середине ХХ века; в) в середине ХIX века; г) в по​следней трети ХIX века; д) в межвоенный период; е) после второй мировой войны.
6.  Высокая степень открытости экономики стран:
а) повышает заинтересованность в участиии в международной валютно-финансовой системе; б) вызывает необходимость участия в международной валютно-финансовой системе; в) понижает заинтересованность в участии в ме​ждународной валютно-финансовой системе.

7. К главным мировым валютно-финансовым центрам относятся:

а) Сингапур; б) Лондон; в) Токио; г) Москва; д) Париж; е) Нью-Йорк;       ж) Франкфурт–на-Майне; з) Гамбург.

8. Главной функцией международного кредита является:

а) экономия издержек обращения; б) ускорение концентрации и централи​зации капитала; в) перераспределение потоков капитала между странами; г) кредитования  государств для  погашения дефицитов пла​тежных балансов.
ЗАНЯТИЕ 9. ПРИРОДНО-РЕСУРСНЫЙ ПОТЕНЦИАЛ МИРОВОГО ХОЗЯЙСТВА

Цель занятий: оценить роль природных ресурсов в мировой экономике, понять сущность нового подхода к использованию ресурсов в производстве, их абсолютную и относительную ограниченность, определить значение различных видов природных ресурсов, их распределение по странам мира.

1. Задания для самостоятельной подготовки:

1.1. Дайте определение основным понятиям по теме: 

Природно-ресурсный потенциал. Невоспроизводимые ресурсы. Возобно​вимые ресурсы. Нетрадиционные источники энергии. Валовая потенциальная ценность ресурсов. Минерально-сырьевой комплекс мира. Прогнозный потен​циал. Материалоемкость производства. Энергоемкость производства. Мировой нефтяной рынок. Ресурсосберегающий тип экономического роста. Топливно-сырьевой и энергетический кризис. Энергоемкость ВНП. Концепция «устойчи​вого развития». 

1.2. Вопросы для самостоятельной подготовки:

1. В чем заключаются значение природных ресурсов для мировой эконо​мики?  

2. Какие виды ресурсов включает в себя природно-ресурсный потенциал мировой экономики?  

3. Как происходила эволюция вовлечения природных ресурсов в произ​водственный процесс?

4. Чем отличаются традиционные виды источников энергии от нетради​ционных видов?

5. В чем заключается сущность абсолютной ограниченности природных ресурсов?

6. Какие тенденции характерны для развития мирового рынка нефти?

7. Какое место занимает Российская Федерация в мировом минерально-сырьевом комплексе?

8. Какие факторы влияют на изменение подхода к использованию при​родных ресурсов?

1.3. Задания для самостоятельной подготовки:

1. Проанализируйте особенности использования следующих видов при​родных ресурсов: топливно-энергетические ресурсы; минеральные ресурсы; ре​сурсы земли и почвы; ресурсы Мирового океана; ресурсы пресной воды; лесные ресурсы; воздушные ресурсы; ресурсы флоры и фауны; рекреационные ресурсы. 

2. Охарактеризуйте влияние следующих факторов на спрос и пред​ложение на мировом рынке топливно-энергетических ресурсов: научно-технический про​гресс; информационный прорыв в экономике; усиление взаимосвязи и взаимоза​висимости национальных хозяйств; обострение конкурентной борьбы; переход к технологическому способу производства; изменение отраслевой структуры ми​ровой экономики.
3. Представьте в виде схемы структуру природно-ресурсного комплекса мировой экономики. 

4. Охарактеризуйте следующие проблемы, связанные с использованием природных ресурсов: проблема истощения ресурсов; проблема пресной воды; проблема воздуха; проблема Мирового океана; проблема почвы. 

5. Определите, как проявляется топливно-энергетический кризис.

6. Раскройте сущность концепции «устойчивого развития».

7. Проанализируйте особенности рынка земли.

8. Определите, как связано «новое качество» экономического роста с ис​пользованием природных ресурсов.

9. Определите, почему распространение передовых энергосберегающих технологий  происходит “естественным путем”.
10. Проанализируйте распределение минерально-сырьевых ресурсов по странам и регионам мира.
2. Вопросы для обсуждения на семинарском занятии:

1. Топливно-энергетические ресурсы как важнейший фактор производст​венного процесса.

2. Проблемы потребления различных видов природных ресурсов в миро​вой экономике.

3. Тенденции использования минерально-сырьевых ресурсов на современ​ном этапе. 

3. Вопросы для контроля:

1. В чем заключается специфика промышленного сырья и топлива мине​рального происхождения?

2. Какова роль добывающей промышленности в мировом промышленном производстве?

3. Как повлиял топливно-сырьевой и энергетический кризис 70-х годов на отношение к использованию минерально-сырьевых ресурсов?

4. Какова взаимосвязь между современной научно-технической (техноло​гической) революцией и переходом на ресурсосберегающий тип экономического роста?

5. В чем заключается разница между использованием минерально-сырье​вых ресурсов в промышленно развитых и развивающихся странах?

6. Какие результаты имело выполнение государственных энергетических программ в США и других развитых странах?

7. Какие тенденции сопутствуют тенденции роста добычи и потребления минерального сырья?

4. Тест:

1. К невозобновимым природным ресурсам относятся:

а) нефть; б) торф; в) пресная вода;  г) железная руда; д) бокситы; е) соль; ж) драгоценные камни; з) руды редких и цветных металлов; и) рекреационные ресурсы. 
2. В первую тройку стран, наиболее богатых минерально-сырьевыми ресурсами, входят:

а) Китай; б) Индия; в) Россия; г) Бразилия; д) США; е) Япония; ж) ЮАР; з) Канада; и) Саудовская Аравия. 
3. Наиболее активными участниками мирового рынка  нефти и газа являются:

а) развивающиеся страны; б) развитые страны; в) страны с переходной экономикой; г) транснациональные корпорации; д) межгосударственные эконо​мические союзы; е) новые индустриальные страны; ж) страны ОПЕК.

4. Проблема воздуха наиболее актуальна для:

а) России; б) США; в) Китая; г) Японии, д) стран Юго-Восточной Азии;  е) стран Европы; ж) Стран Латинской Америки; з) стран- членов СНГ.

5. Концепция “устойчивого развития” требует в первую очередь система​тического и последовательного решения:

а)  экологической проблемы; б) демографической проблемы; в) продовольственной проблемы; г) проблемы безопасности.
6. Кардинальное переосмысление проблемы использования природных ресурсов произошло:
а)  в ХVIII веке; б) в середине ХХ века; в) в середине ХIX века; г) в по​следней трети ХIX века; д) на рубеже ХХ и ХХI веков е) в начале и ХХI века.
ЗАНЯТИЕ 10. ЧЕЛОВЕЧЕСКИЕ РЕСУРСЫ МИРОВОГО ХОЗЯЙСТВА

Цель занятий: оценить роль природных ресурсов в мировой экономике, понять сущность нового подхода к использованию ресурсов в производстве, их абсолютную и относительную ограниченность, определить значение различных видов природных ресурсов, их распределение по странам мира.

1. Задания для самостоятельной подготовки:

1.1. Дайте определение основным понятиям по теме: 

Демография. Демографический взрыв. Коэффициент естественного дви​жения населения. Популяционный цикл. Депопуляция. Демографическая зре​лость. Профессия. Занятие. Профессиональная структура населения. Экономи​чески активное население. «Духовное производство». Маргиналы. Безработные. Отраслевая структура занятости. МОТ. Урбанизация. Мегаполис (мегалополис).  Антропоцентрическая система. 

1.2. Вопросы для самостоятельной подготовки:

1. Что является важнейшим фактором развития человеческих ресурсов?  

2. Когда начался «демографический взрыв»?  

3. Как определяются популяционные циклы?

4. Чем отличаются друг от друга четыре типа специфических популяци​онных циклов?

5. В чем заключается сущность депопуляции как особого типа популяци​онного цикла?

6. Какие тенденции характерны для развития мировой демографической динамики на рубеже ХХ и ХХI веков?

7. Чем характеризуется положение Российской Федерации в мировой де​мографической структуре?

8. Каковы особенности безработицы в развитых странах, странах  с пере​ходной экономикой и в развивающихся странах?

1.3. Задания для самостоятельной подготовки:

1. Проанализируйте, как влияет развитие науки, техники и производства на человеческие ресурсы в мировой экономике.

2. Объясните воздействие на трудовые ресурсы следующих факторов: по​вышение общеобразовательного и культурного уровня; интеллектуализация всех сторон общественной жизни; развитие научно-технических, технологиче​ских и информационных ресурсов мирового хозяйства; качественные изменения в производительных силах общества; переход к технологическому способу про​изводства; изменение отраслевой структуры мировой экономики.
3. Поясните, чем обусловлена важность человеческих ресурсов как фак​тора производства.

4. Охарактеризуйте изменение роли человеческих ресурсов в ходе истори​ческого развития.
5. Сделайте анализ динамики населения мира в течение исторического пе​риода.

6. Охарактеризуйте четыре популяционных цикла.

7. Поясните, как повлияли на межгосударственную структуру урбаниза​ции следующие процессы: сокращение численности сельского населения в большинстве промышленно развитых стран; значительный абсолютный рост сельского населения в развивающихся странах; сокращение удельного веса сельского населения во многих развивающихся странах; процессы депопуляции, происходящие в РФ.

8. Проанализируйте изменение типов популяционного цикла на примере одной или нескольких стран.

9. Сравните оптимистический, пессимистический и средний варианты прогноза динамики населения мира в ХХI веке.
2. Вопросы для обсуждения на семинарском занятии:

1. Проблемы демографии в мировой экономике.

2. Изменение структуры экономически активного населения и профессио​нальной занятости в мировой экономике.

3. Демографическая динамика в различных странах мира и ее влияние на экономическое развитие стран.
3. Вопросы для контроля:

1. Что изучает демография как наука?

2. Когда начался «демографический взрыв»?

3. Почему в Российской Федерации происходят процессы депопуляции?

4. Как изменяются темпы прироста населения мира?

5. Чем отличается понятие «профессия» от понятия «занятие»?

6. В чем заключается сущность и причины процесса маргинализации?

7. Какова динамика безработицы в мировой экономике?

8. Каковы тенденции динамики населения мегаполисов в  промышленно развитых странах?

4. Тест:

1. Численности в 1 миллиард человек население Земли достигло:

а)  в середине  ХVIII века; б) в начале ХХ века; в) в середине ХIX века;     г) в последней трети ХIX века; д) в начале  ХIX  века.
2. В первую тройку стран, наиболее богатых человеческими ресурсами, входят:

а) Китай; б) Индия; в) Россия; г) Бразилия; д) США; е) Япония; ж) Малайзия; з) Канада; и) Пакистан. 
3. Наиболее активную демографическую политику, направленную на сижение рождаемости проводят:

а) развивающиеся страны; б) развитые страны; в) страны с переходной экономикой; е) новые индустриальные страны.

4. Проблема депопуляции наиболее актуальна для:

а) России; б) США; в) Китая; г) Японии; д) стран Юго-Восточной Азии;  е) стран Европы; ж) Стран Латинской Америки.

5. В первую тройку мегаполисов входят следующие города:

а) Токио-Иокогама; б) Мехико-Сити; в) Нью-Йорк; г) Сан-Паулу; д) Большой Бомбей; е) Джакарта; ж) Бангкок.
6. Проблемы детского труда наиболее остро стоят в следующих странах Европейского Союза:

а) Франции; б) Италии; в) Швейцарии; г) Греции; д) Испании; е) Португалии; ж) Австрии.
7. Фаза «демографической зрелости» как тип популяционного цикла ха​рактеризуется:

а) высокой смертностью и высокой рождаемостью; б) низкой смертно​стью и низкой рождаемостью; в) снижающейся смертностью и снижающейся рождаемостью; г) высокой рождаемостью и снижающейся смертностью.

ЗАНЯТИЕ 11. НАУЧНО-ТЕХНИЧЕСКИЙ И ИНФОРМАЦИОННЫЙ ПОТЕНЦИАЛ МИРОВОГО ХОЗЯЙСТВА

Цель занятий: понять роль научно-технических и информационных ре​сурсов в мировой экономике как решающего фактора экономического роста на современном этапе, причины их концентрации в отдельных странах и регионах мира, сущность информационного прорыва в экономике, перехода к новому технологическому способу производства.

1. Задания для самостоятельной подготовки:

1.1. Дайте определение основным понятиям по теме: 

Научно-технический потенциал. Информационный потенциал. Произво​дительные силы общества. НТР. Технологическая революция. Электронизация жизнедеятельности. Биотехнологии. Генная инженерия. Клеточная инженерия. Информационный сектор мировой экономики. Информационный продукт. Ин​форматика. Информационный тип экономического роста. 

1.2. Вопросы для самостоятельной подготовки:

1. В чем заключаются значение научно-технических и информационных  ресурсов для мировой экономики?  

2. Чем обусловлено развитие научно-технических и информационных ре​сурсов мирового хозяйства?  

3. Как происходило развитие научно-технического и информационного потенциала мирового хозяйства?

4. Чем отличаются понятие «научно-техническая революция» и понятие «научно-технологическая революция»?

5. В чем проявляется универсальный характер достижений современной научно-технологической революции и информации?

6. Какие тенденции характерны для развития мирового научно-техниче​ского и информационного потенциала?

7. Какое место занимает РФ в мировом научно-техническом и информа​ционном комплексе?

8. Какие отрасли хозяйства входят в информационный сектор мировой экономики?

1.3. Задания для самостоятельной подготовки:

1. Проанализируйте особенности использования научно-технического и информационного потенциала в мировом хозяйстве.

2. Охарактеризуйте влияние следующих факторов на спрос и пред​ложение на мировом рынке научно-технических и информационных ресурсов: информа​ционный прорыв в экономике; истощение минерально-сырьевых ресурсов; за​грязнение окружающей среды; обострение конкурентной борьбы; всесторонне развитие человеческих ресурсов.

3. Проанализируйте  взаимосвязь развития информатики и изменений в отраслевой структуре мировой экономики.
4. Охарактеризуйте взаимное влияние развития научно-технических и ин​формационных ресурсов с развитием человеческих ресурсов мирового хозяй​ства.

5. Определите, как усиление взаимозависимости и взаимообусловленности следующих  всех сфер мирового хозяйства связано с изменением характера на​учно-технических и информационных факторов.

6. Раскройте сущность концепции «устойчивого развития».

7. Проанализируйте качественные изменения в производительных силах общества, начавшиеся в конце ХХ века.

8. Определите, как влияют следующие новые технологии на развитие пла​нетарного производства:  электроника, биотехнологии, лазерная техника, генная инженерия, клеточная инженерия, производство новых конструкционных мате​риалов.

9. Дайте характеристику технологического способа производства.

10. Охарактеризуйте отрасли, входящие в состав информационного сек​тора экономики: отрасли производства информации; отрасли обработки и хра​нения информации; отрасли передачи информации; отрасли, производящие ору​дия обработки информации; отрасли, производящие орудия передачи информа​ции.
2. Вопросы для обсуждения на семинарском занятии:

1. Возрастание роли научно-технического и информационного потенциала в мировом хозяйстве.

2. Информационный прорыв в мировой экономике.

3. Формирование технологического способа производства в мировой эко​номике на современном этапе. 

3. Вопросы для контроля:

1. Как изменился удельный вес информационного сектора в экономике различных стран?

2. Когда начался ускоренный рост информационного сектора в мировом хозяйстве?

3. В каких странах накоплен наиболее мощный научно-технический и ин​формационный потенциал?

4. Как повлиял топливно-сырьевой и энергетический кризис 70-х годов на развитие научно-технического и информационного потенциала?

5. Какова взаимосвязь между современной научно-технологической рево​люцией и переходом к информационному типу экономического роста.

6. В какой период началось формирование технологического способа про​изводства?

7. Какие проблемы возникают в связи с усилением роли научно-техниче​ских и информационных ресурсов в мировой экономике?

4. Тест:

1. Удельный вес занятых в информационном секторе мировой экономики составляет:

а) 30 %  б)  50 %; г) 70 %;  д) 40 %; е) 60 %; ж) 90 %.

2. В состав  информационного сектора мировой экономики входят:

а) телевидение; б) транспорт; в) связь; г) почта; д) агропромышленный комплекс; е) инжиниринг; ж) топливно-энергетический комплекс.
2. К странам, накопившим наибольший научно-технический и информационный потенциал относятся:

а) Германия; б) Индия; в) Россия; г) Сингапур; д) США; е) Япония;               ж) ЮАР; з) Канада; и) Китай; к) Республика Корея; л) Мексика.
3. В ведущих странах рост информационного сектора начался:
а) в начале ХХ века, б) в середине ХХ века; в) в конце ХХ века; г) в по​следней трети ХХ века, д) в конце ХIX века.

4. Значение и удельный вес информационного сектора возрастает в экономике:

а) промышленно развитых стран; б) развивающихся стран;    в) всех стран; г) стран «большой семерки»; д) «новых индустриальных стран».

5. Улучшение окружающей среды и снижение энтропии связано с:

а) информационным типом экономического роста; б) экстенсивным типом экономического роста; в) интенсивным типом экономического роста; г) со всеми типами экономического роста;  д) не связан ни с экономическим ростом.
ЗАНЯТИЕ 12. ОТРАСЛЕВАЯ СТРУКТУРА МИРОВОЙ ЭКОНОМИКИ 
Цель занятий: определить значение базовых отраслей экономики в миро​вом хозяйстве, понять причины происходящих изменений отраслевой и воспро​изводственной структуры мировой экономики, а также внутриотраслевой про​изводственной структуры, определить перспективы и тенденции развития про​мышленности, машиностроения, агропромышленного комплекса, топливно-энергетического комплекса, транспорта и связи, сферы услуг.

1. Задания для самостоятельной подготовки:

1.1. Дайте определение основным понятиям по теме: 

Структура экономики. Отрасль. Отраслевая структура экономики. Пер​вичные отрасли. Вторичные отрасли. Третичные отрасли. Базовые отрасли. Ук​рупненные отрасли. Подотрасли. Виды производств. Межотраслевой баланс. Прогрессивная отраслевая структура. Комплексные отрасли. Реконструкция от​расли. Модернизация отрасли. Структурная  перестройка экономики. Интенси​фикация народнохозяйственных процессов. 

1.2. Вопросы для самостоятельной подготовки:

1. Как  проявились отраслевые сдвиги мировой экономики на макро​уровне?  

2. Какую роль в мировой практике играет Международная стандартная классификация всех видов экономической деятельности и Международная стандартная классификация занятий?

3. Почему промышленность является ведущей отраслью материального производства?

4. Каким образом отраслевая структура промышленности отражает уро​вень индустриального развития страны и ее экономической самостоятельности?

5. Чем обусловлена взаимосвязь отраслей и пропорции, сложившиеся ме​жду ними?

6. Какие принципы заложены в основу классификации отраслей промыш​ленности?

7. Почему машиностроение является ведущей отраслью промышленности и имеет большое значение для экономики в целом?

8. Какие подотрасли производства имеют самую высокую динамику?

9.  Какова структура отраслей мирового топливно-энергетического ком​плекса?

10. Как изменяется структура потребления первичных энергоресурсов в мировой экономике?

11. Чем обусловлена активизация научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ в производстве?

12. В чем заключается особенность агропромышленной интеграции?

13. Каково главное направление агропромышленной
 интеграции?

14. Какие изменения происходят в сети путей сообщения и составе парка транспортных средств?

15. Каковы перспективы научно-технического прогресса на транспорте?

16. Как формируется мировая транспортная система?

17. Как влияет научно-технический прогресс на развитие средств связи?

18. Почему «духовное производство» становится основой экономического развития стран?

1.3. Задания для самостоятельной подготовки:

1. Охарактеризуйте отраслевую, социальную, воспроизводственную, ре​сурсную, внешнеторговую структуру экономики.

2. Сравните эволюцию отраслей, относящихся к «первичным», «вторич​ным» и «третичным».

3. Дайте общую характеристику базовых отраслей и межотраслевых ком​плексов экономики: промышленность, включая машиностроение; топливно-энергетический комплекс; агропромышленный комплекс; транспорт и связь; нематериальная сфера (сфера услуг). 

4. Сопоставьте два типа классификации  – по отраслям и по секторам.

5. Представьте в виде схемы отраслевую структуру промышленности. 

6. Проанализируйте динамику промышленности в совокупном ВВП про​мышленно развитых стран.

7. Поясните, как используются для анализа отраслевой структуры про​мышленности следующие показатели: удельный вес в общем объеме производ​ства продукции; удельный вес численности занятых в производстве; стоимость основных производственных фондов. 
8. Охарактеризуйте важнейшие тенденции развития базовых отраслей: до​бывающая и обрабатывающая промышленность; машиностроение; сельское хо​зяйство; транспорт и связь; отрасли нематериальной сферы. 

9. Охарактеризуйте влияние  следующих факторов на структурные сдвиги в промышленности: научно-технический прогресс и степень внедрения его ре​зультатов в производство; уровень общественного разделения труда, развитие специализации и кооперирования производства; рост материальных потребно​стей населения; общественно-исторические условия, в которых идет развитие промышленности; природные ресурсы страны.

2. Вопросы для обсуждения на семинарском занятии:

1. Понятие отраслевой структура мировой экономики и ее пропорции.

2. Структурные сдвиги в мировой экономике и факторы, предопределяю​щие эти сдвиги.

3. Основные черты развития современной промышленности.

4. Особенности развития агропромышленного комплекса.

3. Вопросы для контроля:

1. По каким направлениям происходит изменение сложившихся пропор​ций между отраслями мировой экономики?

2. Какова доля промышленности в совокупном валовом внутреннем про​дукте развитых стран?

3. Какой показатель является основным для определения отраслевой структуры промышленности?

4. На что нацелена перестройка отраслевой структуры промышленности?

5. Какие направления научно-технического прогресса являются ведущими в мировом хозяйстве?

6. Каковы особенности отраслей топливно-энергетического комплекса?

7. Какие факторы влияют на инвестиционный процесс в топливно-энерге​тическом комплексе?

4. Тест:

1. В настоящее время ускоренными темпами развиваются:
а) первичные отрасли; б) вторичные отрасли; г) третичные отрасли миро​вой экономики. 
2. Базовыми отраслями для разработки межотраслевых балансов являются:

а) промышленность; б) сельское хозяйство; в) машиностроение; г) торговля; д) общественное питание; е) транспорт и связь; ж) строительство;  з) бытовое обслуживание; и) прочие отрасли. 
3. При отнесении предприятия, видов производства к той или иной отрасли учитываются:
а) назначение товара; б) сфера специализации предприятия; г) вид основ​ного сырья и материалов; д) вид основного оборудования; е) характер техноло​гического процесса.

4. Доля нематериальной сферы в совокупном валовом внутреннем продукте развитых стран составляет:

а) 40 %; б) 60 % ; в) 80 %; г) 50 %, д) 20 %.

5. Структурные сдвиги в экономике, направленные на увеличение удельного веса нематериальной сферы начались:
а)  в конце ХVIII века; б) в первой половине ХХ века; в) в середине ХIX века; г) в последней трети ХIX века; д) во второй половине ХХ века.
6.  К обрабатывающим отраслям относятся:
а) производство черных металлов; б) лесная промышленность; в) хлопчатобумажная промышленность; в) угольная промышленность; г) сахарная промышленность; д) общественное питание.

7. Структурная перестройка на микроуровне происходит главным образом за счет:

а) смены поколений продукции, выпускаемой в сфере новых наукоемких отраслей; б) качественных сдвигов внутри традиционных отраслей хозяйства;  в) реконструкции и модернизации ведущих отраслей.

8. Ведущей отраслью материального производства является:

а) нефтедобывающая промышленность; б) машиностроение; г) химическая промышленность; д) пищевая промышленность; ж) атомная элек​троэнергетика.

9. Основные капиталовложения в топливно-энергетическом комплексе осуществляются в:

а) добычу угля; б) добычу нефти и газа; в) гидроэлектроэнергетику;               г) атомную электроэнергетику; д) нефтеперерабатывающую промышленность; е) освоение нетрадиционных видов энергии.

ЗАНЯТИЕ  13. СТРАНЫ И РЕГИОНЫ В МИРОВОМ ХОЗЯЙСТВЕ 
Цель занятий: понять роль отдельных стран и регионов в мировой эко​номике, изучить основные характеристики экономики стран промышленно раз​витой зоны, в первую очередь, стран – лидеров мирового хозяйства, определить роль развивающихся стран, включая модель экономического развития новых индустриальных стран, а также особенности экономики стран с переходной экономикой. 

1. Задания для самостоятельной подготовки:

1.1. Дайте определение основным понятиям по теме: 

Национальная экономика. Зона ускоренного развития. Зона догоняющего развития. Периферия мировой экономики. Новые индустриальные экономики (стран). «Азиатские тигры». «Латиноамериканские ягуары». Страны с переход​ной экономикой. «Большая семерка». Европейское экономическое пространство. Крупные высокоразвитые страны Европы. Малые страны Европы. «Карликовые государства». ОЭСР.   

1.2. Вопросы для самостоятельной подготовки:

1. На какие группы подразделяются страны в мировой экономике? 

2. По какому принципу выделяются страны, входящие в группу «большой семерки»?  

3. Какие факторы обусловливают лидерство США в мировой экономике?

4. В чем заключается устойчивый характер прогрессивной структуры хо​зяйства США?

5. Какой вид экономических ресурсов является основой экономического развития США?

6. Чем характеризуются отношения партнерства США  с Западной Евро​пой и Японией?

7. В каких сферах международных экономических отношений США зани​мает ведущие позиции?

8. Какие страны объединены Европейским Союзом в экономическую ре​гиональную интеграционную группировку?

9. Каковы особенности экономического развития Японии?

10. В чем заключается стратегия экономического развития новых индуст​риальных стран?

1.3. Задания для самостоятельной подготовки:

1. Проанализируйте, чем обусловлена высокая емкость внутреннего рынка США.

2. Охарактеризуйте важнейшие черты экономики следующих групп стран: промышленно развитые страны; развивающиеся страны; новые индустриальные страны; страны с переходной экономикой.
3. Представьте в виде схемы страновую структуру мировой экономики. 

4. Охарактеризуйте научно-технический потенциал следующих стран: США; Японии; Западной Европы; Юго-Восточной Азии; стран с переходной экономикой.

5. Определите, в каких сферах экономики позиции американских корпо​раций наиболее сильны.

6. Сопоставьте позиции ведущих стран в производстве продукции высо​ких технологий.

7. Проанализируйте роль информационных услуг в народнохозяйственном комплексе США.

8. Дайте характеристику основных тенденций экономического развития следующих групп стран: страны «большой семерки»; страны, входящие в Евро​пейское экономическое пространство; развивающиеся страны; новые индустри​альные страны; страны с переходной экономикой Восточной Европы; страны – бывшие республики бывшего СССР.

9. Определите особенности инвестиционного процесса в США и других промышленно развитых странах.

2. Вопросы для обсуждения на семинарском занятии:

1. Особенности экономического развития ведущих стран мира.

2. Особенности экономического развития развивающихся стран.

3. Особенности экономического развития новых индустриальных стран. 

4. Особенности экономического развития стран с переходной экономикой.

3. Вопросы для контроля:

1. Какое количество стран из их общего количества относятся: к развитым странам; развивающимся странам; странам с переходной экономикой; новым индустриальным странам; наименее развитым странам?

2. Какую долю мировых запасов сырья потребляет промышленность США?

3. Какой удельный вес реализуемой в развитых странах продукции маши​ностроения приходится на США?

4. Какая часть мировых баз данных сосредоточена в США?

5. Чем характеризуется рост производительности труда в США в 90-х го​дах ХХ века?

6. Какое количество государств объединилось в Европейское экономиче​ское пространство?

7. Какие государства Западной Европы считаются «карликовыми»?

8. Какие страны и территории относятся к «новым индустриальным эко​номикам»?

4. Тест:

1. Статистические данные ООН свидетельствуют, что среди лидеров мировой экономики находятся страны:

а) Северной америки; б) Южной Америки; в) Западной Европы;                      г) Восточной Европы; д) Восточной Азии; е) Южной Азии; ж) Ближнего Востока.
2. Решающим фактором динамичного развития экономики и конкурентоспособности стран является:

а) природно-ресурсный потенциал, б) человеческие ресурсы; в) научно-технический и информационный потенциал; г) ресурсы капитала. 
3. Наиболее активную роль в формировании мирового хозяйственного комплекса играют:

а) развивающиеся страны; б) промышленно развитые страны; в) страны с переходной экономикой; г) США; д) межгосударственные экономические союзы; е) новые индустриальные страны; ж) транснациональные корпорации.

4. Корпорации США прочно удерживают ведущие позиции в мире по таким нпаравлениям НТП, как:

а) производство самолетов и космических аппаратов; б) производство химических товаров; в) производство сверхмощных компьютеров и их программного обеспечения; г) производство лазерной техники;                                 д) автомобилестроение; е) нефтегазодобывающее производство.
5. В отношениях партнерства промышленно равитых стран и новых индустриальных стран в области мировой торговли, инвестиций и финансов в настоящее время доминирует тенденция:
а)  абсолютного преобладания США; б) конкурентного партнерства;         г) доминирования Европейского Союза; е) равномерное распределение доли влияния между странами; ж) резкое усиление роли новых индустриальных стран.
6. На современном этапе для экономики Японии характерны:

а) высокие темпы экономического роста; б) умеренные темпы экономиче​ского роста; в) замедленные темпы экономического роста.
7. Основными признаками стран развивающегося мира, прежде всего, яв​ляются:

а) многоукладность экономики; б) отсталость сельского хозяйства; в) отсталость промышленности; г) колониальное и зависимое прошлое; д) сырьевая направленность экономики; е) неразвитость сферы услуг.

ЗАНЯТИЕ 14. РОССИЙСКАЯ ФЕДЕРАЦИЯ В МИРОВОЙ ЭКОНОМИКЕ 
Цель занятий: определить место и роль Российской Федерации в миро​вой экономике, понять проблемы вхождения страны в мировой хозяйственный комплекс с учетом кризисно-переходного характера экономики России, просле​дить динамику внешнеэкономических связей РФ и процессов ее участия в сис​теме международных экономических отношений, определить перспективы и на​правления участия Российской Федерации в международном разделении труда и интегрирования страны в мировое сообщество.

1. Задания для самостоятельной подготовки:

1.1. Дайте определение основным понятиям по теме: 

Военно-стратегический паритет. Экономический потенциал. Инвестици​онный голод. Командно-административная экономика. Экономика рыночного типа. Проблема неплатежей. Гиперинфляция. Промежуточная позиция в миро​вой иерархии.  География экспорта (импорта). Диверсификация экспортно-им​портных связей. Финансовый кризис. «Теневая экономика». 

1.2. Вопросы для самостоятельной подготовки:

1. Какое место должна занимать РФ в мировой экономике?

2. В какой период СССР считался одной из наиболее развитых стран ми​рового сообщества?  

3. Что получила РФ в качестве «наследства» от бывшего СССР?

4. Чем был вызван спад производства в России после распада СССР?

5. Какой вид экономических ресурсов является основой экономического развития России в настоящий период?

6. Чем характеризуется состояние основных фондов российской эконо​мики?

7. В каких сферах международной торговли РФ занимает ведущие пози​ции?

8. С какими факторами связаны перспективы развития российской эконо​мики в ХХI веке?

9. Чем характеризуется новая стадия  процесса перехода России к рыноч​ным отношениям?

10. Как изменяется степень открытости экономики РФ в процессе пере​хода к рыночной экономике?

1.3. Задания для самостоятельной подготовки:

1. Проанализируйте, в чем заключается противоречивость позиций Рос​сийской Федерации в мировом хозяйстве, и чем она обусловлена.

2. Охарактеризуйте важнейшие черты экономики России в период: ко​мандно-административной системы хозяйства; в 80-е годы ХХ века; в 90-е годы ХХ века; на рубеже ХХ и ХХI веков.
3. Определите и обоснуйте место РФ в мировой иерархии. 

4. Охарактеризуйте экономический потенциал  РФ, включая: природно-ресурсный потенциал (по всем видам ресурсов); потенциал трудовых ресурсов; научно-технический и информационный потенциал.

5. Проанализируйте роль РФ в международных экономических отноше​ниях.

6. Определите и обоснуйте место бывшего СССР в мировой иерархии.

7. Охарактеризуйте отраслевую структуру российской экономики в на​стоящее время.

8. Выявите основные тенденции экономического развития РФ в ХХI веке.

9. Определите особенности инвестиционного процесса в РФ.

10. Объясните причины кризиса экономики РФ в конце ХХ века.

11. Дайте характеристику структуры российского экспорта и импорта, включая: товарную структуру экспорта; географическую структуру экспорта; товарную структуру импорта; географическую структуру импорта.

2. Вопросы для обсуждения на семинарском занятии:

1. Кризисно-переходный характер российской экономики на рубеже ХХ и ХХI веков.
2. Место и роль России в мировой экономике.

3. Динамика развития внешнеэкономических связей РФ.
3. Вопросы для контроля:

1. Какое место в мире занимает Российская Федерация по объему ВВП на душу населения?

2. Какое место в мире занимал бывший СССР по объему ВВП на душу на​селения?

3. Какую долю мировых запасов топливно-энергетических ресурсов про​изводит и продает на мировом рынке РФ?

4. Какое место в мире занимает РФ по стоимости разведанных и прогноз​ных запасов полезных ископаемых, и как они оцениваются?

5. По каким экономическим показателям СССР занимал лидирующие по​зиции в мировой экономике?

6. Какая часть экономического потенциала СССР была «унаследована» РФ?

7. Какая часть внешнего долга СССР была «унаследована» РФ?

4. Тест:

1. Место Российской Федерации в мировой экономике находится:

а) среди развитых стран; б) среди развивающихся стран; в) среди стран с переходной экономикой; г) среди новых индустриальных стран; д) среди наименее развитых стран.
2. Решающим фактором динамичного развития экономики России в настоящее время является:

а) природно-ресурсный потенциал; б) человеческие ресурсы; в) научно-технический и информационный потенциал. 
3. В географической структуре экспорта Российской Федерации преобладают:

а) развивающиеся страны; б) развитые страны; в) страны с переходной экономикой; г) США; д) новые индустриальные страны.

4. В товарной структуре экспорта Российской Федерации преобладают:

а) сырьевые товары; б) готовая продукция; в) услуги и информация;            г) электроэнергия; д) детали и полуфабрикаты; е) машины и оборудование.
5. Внешнеторговый баланс РФ сводится в последние годы:

а) с положительным сальдо; б) с отрицательным сальдо; г) с нулевым сальдо.
6.  Главными торговыми партнерами РФ среди стран ближнего зарубежья являются:

а) Белоруссия; б) Молдавия; в) Украина; г) Узбекистан; д) Казахстан;           е) Таджикистан; ж) Латвия; з) Эстония. 

7. РФ является участником следующих региональных экономических ин​теграционных группировок:

а) АТЭС; б) АСЕАН; в) СНГ; г) ЕС; д) ЕАСТ.

8. Наличие иностранной конкуренции воздействует на экономику РФ:

а) положительно, оказывая «оздоравливающий эффект»; б) отрицательно, разрушая российскую экономику; в) не оказывает влияния на экономику; г) положительно при условии поэтапного протекания процесса увеличения от​крытости экономики.
9. РФ «унаследовала» от бывшего СССР внешнеэкономические связи:

а) в полном объеме; б) 2/3 объема; в) половину объема; г) 1/3 объема.
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