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9.1. Конспект лекций по курсу «Экономическая теория»

Тема 1. Предмет и метод экономической теории

1. Эволюция экономической мысли

Зарождение экономических идей следует искать в учениях мыслителей древнего мира. Древнеиндийские «Законы Ману» (IV-III вв. до н. э.), «Артхашастра» (II в. До н. э.), вавилонские «Законы царя Хаммурапи» (XVIII до н. э.), древнекитайская «Книга перемен» и другие источники отмечали существование общественного разделения труда, частной собственности, отношений господства и подчинения между людьми.

В развитии предмета экономической теории условно можно выделить три этапа: экономия, политэкономия и экономикc (таб. 1).

Таблица 1

	Этапы развития предмета
	Ориентировочные хронологические даты

	Экономия

Политэкономия

Экономикс
	С III века до н. э. до рождества Христова

С XVI века до 80-х гг. XX века

C 80-x гг. XX века поныне


Древнегреческий мыслитель Аристотель (384 – 322 гг. до н. э.) дал название науке – «экономия» (греч. «ойкос» - дом, хозяйство, «номос» - учение). В экономии Аристотеля уже рассматривались такие категории как стоимость, товар, цена товара, меновые отношения, функции денег и др. Предметом изучения было домашнее хозяйство, поместье рабовладельца.

В раннем средневековье в связи с распространением христианства экономия Аристотеля постепенно превратилась в схоластику. Христианством труд объявлялся  священным и богоугодным делом. Экономическая доктрина превратилась скорее в своды норм и правил общественной жизни, чем  научное обобщение хозяйственной практики.

Возникновение политэкономии связано с появлением первых экономических школ – «меркантилизма» и «физиократов». Под экономической школой понимают группу ученых, имеющих одинаковые или сходные взгляды на важнейшие проблемы экономической теории и обладающих общностью или преемственностью принципов и методов исследования. 

Первоначально возникла теоретическая школа – «меркантилизм» от итальянского «мерканте» - торговец, купец. Представители меркантилизма Т. Манн, Т.Б. Кольбер считали, что богатство – это золото, деньги, за которые можно купить всё. Меркантилисты советовали государству расширять торговлю и накапливать золото. Они считали, что основным источником богатства является обмен, торговля. В этот период экономической науке не были известны преимущества разделения труда и специализации.

В одной стране, специализирующейся на производстве одних товаров, покупались по более низким ценам, а в другой продавались по более высоким. Выгода была очевидной.

Один из представителей меркантилизма Антуан де Монкреньтье (1516 – 1627) экономической теории дал название «политическая экономия» (с греческого «искусство» управлять государством).

Между тем, критики меркантилизма справедливо подметили, во время торговой сделки не возникает вообще никакого накопления созданное кем-то, оно только лишь перераспределяется в пользу покупателей. Когда обмен  равноценен, обогащения не происходит.

В результате появилось теоретическое учение физиократов, которое признавали в качестве источника богатства – ценности производства. Но физиократы ограничивали источник богатства только сельским хозяйством. Здесь затраты на обработку земли и посев зерновых окупаются увеличением продукции, получением дополнительного готового продукта.

Ошибка физиократов заключалась в односторонности применении происхождении богатства, они упускали из вида ремесло, строительство и промышленность, где создаётся значительная доля чистого продукта.

Наиболее обоснованные ответы на предмет изучения экономической науки дала классическая школа выдающихся английских экономистов А. Смита и Д. Риккардо. Они доказали, что природа, образно говоря, это «мать» богатства, а «отец» богатства – труд. Ввели понятие «общественное богатство» как совокупность материальных и культурных благ, созданных трудовой деятельностью человека.

Они привели все многообразные блага к единому показателю стоимости. Источником стоимости является труд, капитал и земля.

Предметом изучения классической политэкономии считается производство богатства, его распределение, обмен и потребление. 

Классическая политическая экономия стала основой для всего последующего развития экономической науки. Она поставила главные проблемы и предложила основные методы исследования. Опираясь на традиции классической школы политической экономии, К.Маркс и Ф.Энгельс в середине XIX в. создали новую школу, получившую название марксизм. Основной причиной отхода марксизма от классической школы заключается в том, что К. Маркс открыл так называемую прибавочную стоимость, которая безвозмездно присваивается эксплуататорским классом. Поэтому одним из его важных предметов исследования служит классовое противостояние. Марксизм рассматривал законы развития капитализма и концепцию социализма которые оказали значительное влияние на развитие отечественной экономической теории вплоть до 1990-х гг.

Параллельно с марксизмом сформулировалась теория маржинализма (от французского «предельный»), положившая начало новому неоклассическому этапу развития экономической мысли. Классиками этой теории стали экономисты австрийской школы Карл Менгер(1840-1921), Фридрих фон Визер(1851-1926), Е. Бём Баварек(1851-1914). Маржинализм в отличие от предшествующих школ экономического анализа исходил из использования предельных, дополнительных величин, характеризующих изменение состояния объекта анализа.

Основателем ещё одного направления – кейнсианского является Джон Мейнард Кейнс(1873-1946). В его работах было дано важнейшее теоретическое обоснование государственного регулирования экономики путем проведения финансовой и денежно-кредитной политики.

В рамках неоклассического этапа выделяются и современные экономические теории, сформировавшиеся в конце XIX- начале XX вв. Их главными направлениями являются неоклассическое, кенсианское и институционально-социологическое.

Неоклассическое направление стало связываться с оформлением «нового классического экономикса», представляющего собой попытку синтезировать маржинализм и классическую политэкономию. Оно представлено современными теориями монетаризма (М. Фридмен (род. 1912) )) и неолиберализма (Ф. Хайек (1899-1992)).

Таблица 2

Предметы изучения различных экономических школ и течений, 

составляющих экономическую теорию

	Название школы
	Время существования
	Особенности предмета изучения
	Основоположники (или видные представители)

	Меркантилизм
	XVII-XVII
	Создание благ в результате обмена и торговли 
	Т. Манн, 

Ж. Б. К. Кольбер

	Физиократы
	VIII в.в.
	Создание благ в производстве, земледелии
	У. Пети, 

Ф. Кенэ

	Классическая экономическая теория
	XVIII в.в.
	Создание богатства не только в земледелии, но и в других отраслях
	А. Смит,

Д. Риккардо,

Ж. Сисмонди

И др.

	Марксистская политическая экономия
	XIX – XX в.в.
	Производственные отношения между людьми, возникающие в производстве, и экономическое противосостояние классов
	К. Маркс,

Ф. Энгельс,

В. И. Ленин, 

Н. И. Бухарин, и др.

	Маржинализм (австрийская школа)
	Вторая половина

XX в.
	Удовлетворение потребностей в условиях ограниченных ресурсов с использованием предельных выгод
	К. Менгер

Е. Бём-Бёмбоверг

	Неоклассическая
	Конец XIX начало XX в.в.
	Взаимодействие спроса и предложения, механизм формирования рыночных цен
	Ф. Маршал

Л. Вальрас

	Кейнсианство
	Первая половина 

XX в.
	Экономикс.

Поиск оптимальных методов регулирования экономики
	Д.М. Кейнс

	Монетаризм
	Начало XX в.
	Анализ денежного обращения в рыночном хозяйстве
	М. Фридмен

	Новая политическая экономия
	XX в.
	Поиск оптимального порядка в рыночном хозяйстве
	Дж. Мут,

Р. Лукас,

П. Самуэльсон 

и др.

	Институционализм
	ХХ в.
	Изучение институтов социальных условий развития экономики
	Т. Веблен

Дж. Гелбрейт


Во второй половине ХХ в. широко применяются математические методы и совершенствуются экономические исследования. Новые веяния находят отражение и в изменении названия самой науки. Название научной дисциплины «политэкономия» заменяет «экономикс», который состоит из двух разделов: микро- и макроэкономика. В основе данной классификации лежат следующие принципы: национального хозяйства в целом (макроэкономика) и функционирования отраслей – фирм и домохозяйств (микроэкономика). Под домохозяйством понимают группу людей, которые совместно получают и используют доходы.
Предметом исследования микроэкономики служат: поведение фирм и домохозяйств как экономических агентов рыночной экономики; воздействие государства и его институтов (правительства, парламента, суда, прокуратуры и т.д.) на отрасли, фирмы, и домохозяйства; коньюктура, спрос и предложение на отдельном рынке (отрасли); интересы индивидов, полезность благ и услуг.

Современная экономическая теория (экономикс), является наследницей богатейшего знания собранного и упорядоченного выдающимися учеными-экономистами прошлых веков. Сегодня она продолжает их идеи, дополняет и уточняет научный анализ, поэтому третий этап  развития экономической науки связывают с использованием новой парадигмы. 
Парадигма ( с греческого- пример, образец) – общепризнанный принцип мышления ученых или общепризнанная методология при решении исследовательских задач внутри отдельной научной дисциплины. Современная парадигма предусматривает лучших научных достижений различных научных  школ в единую доктрину, адекватную любой экономической системе и стране, а не их противопоставление.

Современные экономисты сделали много выдающихся открытий в экономической теории, которые нашли свое применение на практике. Свидетельством тому является ежегодное присуждение Нобелевской премии в области экономики – высшей научной награды. Нобелевские премии по экономике присуждаются с 1969 года. Среди лауреатов первыми были – П. Самуэльсон, В.Леонтьев, М. Фридмен, Л. Канторович, К. Эрроу, Г. Саймон, Р. Слоу и другие.

1.2. Предмет изучения науки и основные вопросы

Предмет исследования научной дисциплины это то, на что направлена ее главная идея, мысль. С этой точки зрения, общепризнанного определения экономической теории нет и быть не может. Во первых, как показывают данные таблицы 2, современная экономическая теория представляет собой совокупность около двух десятков школ и течений. Каждая школа имеет свой собственный предмет исследования. Во-вторых, в любом кратком определении остаются без внимания какие-либо важные аспекты предмета.

В широком смысле слова предметом исследования экономической теории могут быть:

· создание общественного богатства;

· рациональное использование ограниченных ресурсов для производства благ;

· отношение между людьми в производстве, распределении, обмене и потреблении материальных благ;

· отношения связанные с денежными сделками;

· извлечение эффективных результатов при эксплуатации капитала.

Таков не полный перечень определений предмета экономической теории.

Любая наука имеет свои основные вопросы. В экономической теории принято выделять несколько фундаментальных вопросов: Что следует производить? Какой набор товаров и услуг наиболее полно  удовлетворяет материальные потребности общества? Сколько следует производить? Какую часть имеющихся ресурсов нужно использовать в производственном процессе? Кто  должен получить эту продукцию и в каком количестве? Как эту продукцию следует производить и какую технологию следует применить?

1.3. Методы экономической теории

Каждая наука имеет свои методы познания объективной действительности,  которые используют в решении практических и  теоретических задач. Метод - это  приемы и способы исследования. А наука, изучающая методы называется методологией. Экономической теорией используются пять основных методов: абстракции, формальной логики, диалектического материализма, экономического моделирования и эксперимента.

Метод научной абстракции. Человек в своей повседневной деятельности постоянно мыслит абстрактными категориями, то есть отвлеченно. Это означает, что он выделяет из предмета или явления самые главные, устойчивые, типичные их черты и свойства, а второстепенные, случайные или не типичные отбрасывает. Поскольку предметом изучения экономической теории являются общественные отношения, которые не имеют физического содержания, то здесь используется возможности научной абстракции.

Научная абстракция отличается от обычной тем, что уровень восхождения от действительности выше и сложнее. Она состоит в очищении исследуемого объекта от случайного, второстепенного, а также в выявлении типичных и характерных черт. Методом абстракции формируется набор научных категорий и законов.

Экономические категории – это отражение в сознании наиболее существенных, конкретных сторон  экономических явлений. Экономические категории подразделяются на общие и особенные.  К общим относятся те экономические категории, которые присущи всем экономическим системам (труд, рабочая сила, национальный доход и т. д.). К особенным – только присущие определенной экономической системе (для плановой – такие категории как хозрасчет, план и др.). Особенностью экономических категорий является то, что в разных экономических школах они могут иметь разные названия. Боле того, одна и та же категория обладает двумя или более названиями.

Экономические законы – под законом понимают общие, устойчивые и часто повторяющиеся связи между отдельными категориями.

Экономические законы в отличие от  законов естественных наук имеют ряд особенностей. Экономические законы, будучи законами жизни человека и общества, едины с законами природы. Единство заключается в том, что законы природы и законы экономики – объективны, то есть они не зависят воли и сознания людей. Человеческое общество может существовать только во взаимодействии с природой. В то же время, законы природы и законы экономические не только обладают единством, но и существенно отличаются друг от друга:

· экономические законы функционируют, проявляются в сознательной, целесообразной деятельности людей; главными действующими лицами  в функционировании экономических законов являются люди, а законы природы стихийно, без участия людей;

· экономические законы в процессе функционирования всегда затрагивают экономические интересы отдельных индивидуумов или социальных групп…, а естественные законы нейтральны по отношению к экономическим интересам общества;

· экономические законы не долговечны и изменчивы, они функционируют в течении определенного исторического периода, а затем уступают свое место новым экономическим законам.

Принятие хозяйственных решений наперекор экономическим законам называется волюнтаризмом. Волюнтаристическое, некомпетентное хозяйственное решение может привести к снижению экономической  эффективности фирмы или к его банкротству, а в макроэкономике – к снижению уровня жизни широких слоев населения.

Формально-логические методы и приемы познания. Одним из первых методов, наряду с абстракцией, используемых в экономической науке была формальная логика, которая изучает мысли с точки зрения ее структуры, формы и закономерности.

Формальная логика обладает обширным набором методов  и приемов познания объективной действительности. Основные из них – анализ и синтез, индукция и дедукция, сравнение, аналогия, гипотеза, доказательство и др.

Синтез – метод, состоящий в соединении отдельных частей в единое целое. Обобщение и подведение итогов.

Ни анализ, ни синтез не раскрывают внутреннего противоречия, самодвижения экономических явлений. Поэтому они не указывают путь к нахождению начала исследования. Такими же недостатками обладают индукция и дедукция.

Диалектический материализм как метод экономической теории. Диалектика -  это наука о наиболее общих законах развития природы, общества и человеческого мышления. Основоположниками этой науки  были И. Кант, Г. Гегель и др. Диалектика впервые была применена в политической экономии К. Марксом. Диалектический метод имеет некоторые принципы (руководящие идеи):

· принцип всеобщей связи – то есть все природные и общественные (в том числе и экономические) явления, имеют взаимодействие и связь;

· принцип всеобщего развития, который предполагает, что все экономические явления изменяются и развиваются по экономическим законам (единства и борьбы противоположностей, перехода количества в качество, отрицание отрицания);

· исторический и логический аспекты.

Исторический аспект предполагает изучение экономического явления в том виде, в котором он существовал, со всеми подробностями и во всем многообразии.

Логический аспект нацеливает на изучение экономических явлений с точки зрения закономерностей, повторяемости экономических явлений, то есть с точки зрения логики их развития. Но исторический и логический ход не всегда совпадает. Например, логически – социализм, как первая стадия коммунизма, должен был обеспечить лучший уровень жизни, чем капитализм. Однако практика на практике это положение не подтвердилось.

Методы экономического моделирования. Экономическая модель – это упрощенное представление об экономической действительности, абстрагированное от несущественных деталей и подробностей. Модели могут быть словесными (вербальными), алгебраическими, геометрическими, экономико-математическими и др.

Простейшим видом экономико-математического моделирования служит изображение экономических явлений в двухмерном измерении при помощи графиков, таблиц, формул, диаграмм.

Графические модели в силу их наглядности и выразительности во многом повышают возможности теоретического осмысления и анализа экономической действительности.

Модели многообразны. Они различаются по уровню обобщения: абстрактно теоретические и конкретно экономические. По сфере охвата: макро- и микроэкономические. По времени: статистические и динамические. Методы моделирования используются как в позитивной, так и в нормативной экономике.

Нормативный анализ – это абстрактный анализ объективной экономической действительности, который допускает утверждение или долженствование. Пример, возьмём утверждение «зарплата ученых в России должна быть достойной». Нормативная экономика дает конкретные рекомендации правительству, и руководству, как необходимо действовать в данной ситуации.

Позитивный анализ – выявляет причинно-следственные связи конкретных экономических явлений. Он изучает и объясняет наблюдаемые экономические факты. На основании выводов нормативного анализа делаются рекомендации по выработке экономической доктрины и политики.

Следовательно, нормативный и позитивный анализ тесно связаны: нормативные утверждения указывают, определяют выбор предмета позитивного анализа, а результаты позитивного анализа помогают определить наиболее эффективный метод достижения конкретных нормативных целей. Эффективный метод выбирается из всех альтернативных вариантов позитивного анализа, а затем снова с использованием нормативных методов составляются рекомендации производству.

Метод экономического эксперимента.  Экономический эксперимент – метод познания, при помощи которого в контролируемых и управляемых условиях исследуется, проверяется гипотеза и предсказание теории, имеющие весомые народнохозяйственные значения в плане резкого повышения его эффективности.

Экономический эксперимент – составная часть социального эксперимента. Они могут проводиться как на макро- так и на микро-уровне. Первые эксперименты в экономической науке проводились уже в XIX веке Р. Оуэном.

Широкомасштабные экономические эксперименты в начале  ХХ века проводились основоположниками научной организации труда Ф. Тейлором, Г. Фордом и др.

В настоящее время роль экономических экспериментов значительно возросла, так как с их помощью на практике проверяется  обоснованность тех или иных экономических рекомендаций, реформ, программ, чтобы не допустить крупных народнохозяйственных ошибок и провалов.

Проводимые ныне в России экономические реформы в первое время фактически носили характер эксперимента.

Необходимо отметить, что проведение экспериментов обходится крайне дорого и затрагивает интересы значительного числа людей.

1.4. Функция экономической теории

Под функцией экономической теории подразумевается ее значение и применяемость. Как всякая наука она выполняет познавательную функцию, призвана изучать и объяснять экономические процессы и явления. Однако, любое знание, даже проникающее в сокровенные тайны природы, ценно не само по себе, а ценно тем, что может служить руководством к действию, практическим целям преобразования жизни общества в лучшую сторону.

Экономическая теория как наука объясняет и прогнозирует экономические явления. Например, почему фирма стремится увольнять или дополнительно нанимать рабочих, когда меняются рыночные цены на потребляемые ресурсы?

В экономике, как и в других науках, прогноз основывается на законах и закономерностях, выработанных экономической теорией. Так, например, мы можем составить модель отдельной фирмы, отрасли, страны и использовать её для прогнозирования изменения уровня выпуска продукции, скажем, при снижении цен на электроэнергию и на тарифы железнодорожных перевозок на 30%.

Ни одна научная теория, в том числе и экономическая, не может дать готовый набор рекомендаций на все случаи жизни. Скорее всего, она является интеллектуальным инструментом, позволяющим приходить к правильным решениям в конкретных ситуациях.

Следующей функцией предмета экономической теории является методологическая или фундаментальная функция.  Она выступает в качестве фундамента, основы целого комплекса экономических наук: отраслевых, функциональных, специфических экономических наук, находящихся на стыке с другими предметами (рис. 1.1).
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Рис.1.1. Схема экономической теории как фундамента всех экономических наук

Хотя экономическая теория служит теоретической основой для экономических наук, продвижение отраслевых и функциональных наук может оказать обратное воздействие или влияние на совершенствование самой экономической теории. 

Методологическая функция дисциплины заключается в том, что ни одна научная теория, в том числе экономическая, не может дать на все случаи жизни готовый набор рекомендаций. Скорее всего, она является методологическим, интеллектуальным инструментом, позволяющим приходить к правильным решениям в конкретных ситуациях.

Экономическая теория используется для выбора экономической политики. Назначение этой функции проявляется во взаимодействии экономической политики, хозяйственной  практики и науки.
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Экономическая политика -  целенаправленная система мероприятий государства в области общественного производства, распределения, обмена и потребления благ.  Она призвана отражать интересы общества, всех его социальных групп и направлена на укрепление национальной экономики. Она может быть структурной, инвестиционной, финансово-кредитной, налоговой, бюджетной и другой. Согласно версиям представителей ордолиберальной школы, субъектами (исполнителями) экономической политики являются не только государство и его структуры, но и негосударственные и надгосударственные институты (таб.3).

Таблица 3

Субъекты экономической политики

	Государство
	Институты государства

	
	· Законодательные

· Исполнительные

· Судебные
	· Федеральные (Минфин, ЦБ)

· Региональные

· Муниципальные

	Негосударственные субъекты
	Прямые влияния

· Профсоюзы

· Союзы предпринимателей

· Картельные объединения
	Косвенные влияния

· Политические партии, 
· общественные движения, 
· лобби

· СМИ

· Влиятельные личности

· Общественное мнение



	Надгосударственные институты
	· Интеграционные институты (Европейский союз, СНГ, НАФТ)

· Межгосударственные советы, постоянные комиссии.

· ООН


Экономическая теория предполагает, что перед каждым хозяйствующим субъектом (домохозяйством, фирмой, обществом в лице государства) ставятся цели. Он же выбирает ресурсы и способы реализации этих целей, исходя из выгоды, которая сводится к стремлению максимизации результатов при минимальных затратах.

Однако конкретный способ реализации экономических целей у разных хозяйствующих субъектов отличается друг от друга.

Экономической целью индивидов, входящих в домохозяйства, является максимизация удовлетворения их потребностей при ограниченных доходах.

Экономической целью фирмы служит максимизация прибыли при минимальных издержках производства.

Главными экономическими целями государства выступают: осуществление экономического роста, повышение эффективности производства, обеспечение полной занятости и социально-экономической стабильности общества. Однако претворение в жизнь экономической политики государства может привести к двум противоположным результатам: либо к позитивному результату – экономическому росту, повышению уровня жизни, либо к негативному результату – краху экономической политики, который, в конечном счете, приводит к ухудшению уровня жизни широких слоев населения.

Крупные преобразования, изменения в системе ведения хозяйства, управления экономикой, путях и способах осуществления экономической политики составляют содержание экономических реформ. Они проводятся в том случае, когда выявляется низкая эффективность экономической системы страны, возникают экономические кризисы (перепроизводства или недопроизводства), недостаточно удовлетворяет потребность людей и страна сильно отстает в своем развитии от других стран.

После выполнения основных параметров девятой пятилетки (1970 г.) экономика СССР впала в стагнацию (от латинского stagno – делаю неподвижным) – застой вплоть до 1985 г. в августе того года М. С. Горбачевым была объявлена перестройка, то есть, строительство социализма с "человеческим лицом". Затем после неудавшегося путча ГКЧП (1990 г.) происходит распад СССР.

Российская экономика попадает в затяжной экономический кризис недопроизводства продолжительностью от 9 до 10 лет, глубина падения производства по отдельным отраслям составила от 50 до 70%, который не имеет равных в истории мировой экономики, ведь он разразился в мирное время и не был связан с разрушением экономики извне или природным катаклизмом подобным в юго-восточных странах Азии в конце 2004 г.

В развитии современной экономической реформы в России можно выделить несколько этапов (таб. 4).

Таблица 4

Этапы экономической реформы в современной России, как наследницы СССР

	Хронолог. рамки (гг.)
	Содержание этапа

	1985 – 1991 
	Перестройка, развитие рыночных отношений в рамках 
трансформации централизованной плановой экономики

	1992 – 1997 
	"Шоковая терапия" – одномоментная либерализация цен, 
жесткая кредитно-денежная политика и массовая 
приватизация государственной собственности

	1998 – по ныне
	Выработка концепции долгосрочной стратегии и 
экономического реформирования. Ориентация на постепенное,
 поэтапное движение к российскому варианту общества 
постиндустриального типа.


В настоящее время в России установился благополучный фон для проведения крупных реформ – огромные финансовые резервы в виде стабилизационного фонда (……, благоприятная мировая конъюнктура). Основными направлениями реформы в ближайшие десять лет являются:

· реформы в области собственности (целесообразно довести частную собственность до 80-85% с 30% всей собственности на начало 2005 года);

· реорганизацию естественных монополий (РАО ЕЭС, МПС, связи, банков,  и др.);

· ликвидация коррупции и чиновничьего засилья в правительственном аппарате;

· реформирование налоговой и таможенной систем (они должны стать стимулирующими производство факторами);

· проведение социальных реформ в области здравоохранения, пенсионного обеспечения, ЖКХ, заработной платы и т.д.;

Все это должно быть направлено на создание мощных стимулов к труду, резкому сокращению разрыва между богатыми и бедными.

Непременным условием успешной реформы служит  сильная и эффективная  государственная власть. Речь идет не о  государственной диктатуре и не о вмешательстве государства в экономическую жизнь граждан, а о создании  благоприятной экономической среды для развития бизнеса. Государство должно заботиться о защите собственности, ограничении монополистической деятельности, беспрепятственном движении услуг, товаров, труда и капитала.

ТЕМА 2. БАЗОВЫЕ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ПОНЯТИЯ

2.1. Экономические потребности, блага и ресурсы

Экономические потребности – это недостаток чего – либо или нужда в чем – либо для поддержания жизнедеятельности и развития индивидуума, групп лиц, фирмы и общества в целом. Экономические потребности являются побудительным мотивами или движущей силой активизации трудовой деятельности человека.  Потребности подразделяются на первичные и вторичные. К первичным относятся потребности человека в пище, одежде, жилье; они могут быть заменены одна на другую. Вторичные  - это потребности духовного характера, которые могут быть заменены друг другом. Например, просмотр телевизора, кино, чтение книг, газет и т. д. По назначению потребности могут подразделятся на личные и производственные.

К личным можно отнести все нужды в первичных и вторичных потребностях. Производственные потребности – это нужда общества в ресурсах для производства тех же первичных и вторичных потребностей.

Американский социолог Маслоу предложил специальную «пирамиду потребностей», которая описывает все возможные виды потребностей. 

Только при осознании потребностей у человека возникает мотивация к труду, под которой понимают побуждение к деятельности для достижения личных или коллективных целей. В этом случае потребности превращаются в другую форму – экономический интерес.

Экономический интерес – это объективные побудительные мотивы экономической деятельности, связанные со стремлением людей к удовлетворению возрастающих материальных и духовных потребностей. Экономический интерес выступает главной движущей силой прогресса всей экономики. Они могут быть личные, коллективные и общественные. А способы реализации мотивации или претворение ее в жизнь называется стимулом, который подразделяется на материальный и моральный.

Общественные потребности бесконечны во времени, в количественном и качественном выражениях. Как показывает история цивилизации, в процессе удовлетворения потребностей формируются все новые и новые потребности. Непрерывное возрастание потребностей называется экономическим законом возвышения потребностей.

Экономические блага. Средства, удовлетворяющие потребностям называются благами. Одни из них имеются почти в неограниченном количестве (например, воздух), другие – в ограниченном количестве. Последние называются экономическими благами. Они состоят из различных вещей и услуг.

А. Маршалл определяет благо как «желаемую вещь, удовлетворяющую человеческую потребность». Ж. Б. Сэй определяет благо как «средства, которые мы имеем для удовлетворения наших потребностей».

Классификация благ так же, как и потребностей, характеризуется большим разнообразием.

Прежде всего, экономические блага по срокам использования подразделяются на долговременные и разовые, по назначению – прямые и косвенные.

Классификация экономических благ будет неполной, если не раскрыть их деления на материальные и нематериальные. Под материальными благами понимают средства, которые удовлетворяют физические потребности человека. Еще Ж. Б. Сей в «Трактате политической экономии» (1803 г.) причислил к благам и адвокатскую контору, и славу полководца. Действительно, потребности людей не ограничиваются лишь потреблением физических вещей и услуг. Услуга адвоката, лекция в университете, просмотр телевизионных передач и пр. являются определенными человеческими потребностями. Поэтому мы можем говорить о них как о нематериальных благах и услугах (Рис. 2.2.).
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Рис. 2.2. Деление экономических благ на материальные и нематериальные блага и услуги

Согласно неоклассическим воззрениям, стоимость (ценность) экономических благ зависит от их редкости и от интенсивности потребностей. При этом предполагается, что любая потребность может быть удовлетворена несколькими благами, а любое экономическое благо может быть использовано для удовлетворения разных потребностей. Если q1, q2,….qn – совокупность определенных количеств каждого из n благ, а Р1, Р2,……..Рn – их цены, то стоимость совокупного набора благ может быть записана как S = Pi qi, где i = 1, 2,….n. Блага, предназначенные для продажи на рынке, представляют собой товар.

Для получения экономических благ нужны необходимые средства – ресурсы.

Экономические ресурсы – это первичные источники, факторы, используемые для производства благ. Современная экономическая наука к ресурсам относит землю, труд, капитал и предпринимательскую способность. В условиях развития научно - технической революции фактором производства становится – информация, интеллектуальные издержки и имеет стоимость.

К понятию «земля» относятся все природные ресурсы: сельскохозяйственные угодья, леса, месторождения полезных ископаемых, водные ресурсы рек, морей и океанов.

Ресурс «капитал» подразумевает вложенный в дело, работающий источник дохода в виде средств производства.

«Труд» - это очень широкий термин, подразумевающий квалификацию, образовательный уровень, физические и другие способности, которые могут использоваться при производстве товаров и услуг.

«Предпринимательская способность» - это набор способностей и умений, позволяющих ему находить рациональное сочетание всех остальных ресурсов для производства и продажи товаров и услуг. Талантливый предприниматель принимает разумные и последовательные решения, использует технические новшества. Если  необходимо, то он идет на оправданный риск.

Все экономические ресурсы (с количественной точки зрения) обладают одним общим свойством – редкостью и ограниченностью. Ограниченность ресурсов относительна. Это означает, что при достигнутом уровне развития экономики, имеющихся в наличии ресурсов, как правило, меньше, чем необходимо для удовлетворения всех потребностей. Естественно, с развитием общественного производства ограниченность ресурсов преодолевается, но с некоторым опозданием во времени. Поэтому на каждый данный момент времени всегда имеет место нехватка экономических ресурсов. Отсюда можно заключить, что одновременное и полное удовлетворение всех потребностей общества принципиально невозможно. Следствием ограниченности ресурсов является стремление к их рациональному расходованию и использование взаимозаменяемости и взаимодополняемости экономических благ.

Такие ресурсы, как земля, труд и капитал в определенных пределах взаимозаменяемы, что находит свое выражение в производственной функции, которая в общем виде выглядит так:

	Q = f (F, F2, ……Fn),
	(2.1)


где Q – объем производства;

      f – функциональная зависимость;

      F, F2,…..Fn – используемые ресурсы.

Наряду с понятием «ресурсы», экономическая наука оперирует понятием «факторы производства».

Факторы производства – это функционирующие, производящие, реально вовлеченные в производство ресурсы.

2.2. Общественное производство: стадии, эффективность и производственные возможности

Общественное производство. Используя понятия «потребность», «благо» и «ресурсы», можно дать определение категории «общественное производство».

Термин «производство» вообще является научной абстракцией, ибо в каждом конкретном случае результатом производства выступает единичный продукт: хлеб, ткани, станки и т.д. Экономическая  наука имеет дело не с единичными продуктами, а общественными. Однако любое производство, начиная с глубокой древности до наших дней, характеризуется некоторыми общими чертами. Прежде всего, производство – это целесообразная деятельность людей, направленная на удовлетворение их потребностей. Природа не представляет человеку необходимые блага в готовом виде, их надо производить.

В процессе производства взаимодействуют три основных фактора – труд, капитал, земля. Конечным результатом производства является создание материальных и нематериальных благ и услуг. В соответствии с этим общественное производство состоит из  материального и нематериального производства (Рис. 2.4.).

	Общественное производство

	Материальное 
производство
	Нематериальное производство

	Производство
 материальных 
благ
	Производство 
Материальных
 услуг
	Производство
 нематериальных 
услуг
	Производство 
нематериальных 
благ

	Сфера услуг


Рис. 2.4. Схема структуры общественного производства

Материальное производство включает в себя отрасли по производству материальных благ и оказанию материальных услуг. В отраслях нематериального производства создаются особые нематериальные блага (духовные ценности), а также оказываются нематериальные услуги (здравоохранение, образование, научное консультирование и т. д.).

Термин «производство» без понятия «общественное» недостаточно конкретен. Дело в том, что процесс производства осуществляется не изолированными субъектами хозяйства, а в обществе – совместно с другими субъектами, в системе общественного разделения труда. Даже отдельный ремесленник или фермер, хотя он серьезно полагает, что действует полностью независимо, на самом деле связан тысячами хозяйственных нитей с другими людьми. Даже Робинзон, живший на необитаемом острове, косвенным путем пользовался плодами других людей.

В результате общественного производства создаются общественные блага, которые приобретают форму продукта (product). Продукт, в отличие от  блага, имеет ценовый сигнал, но он еще не товар. Продукт становится товаром в среде обмена. Благо → продукт → товар (good). 

Общественный продукт в своем движении проходит ряд взаимосвязанных стадий: производство, распределение, обмен и потребление (Рис. 2.5.)

Производство – исходный пункт, в котором создается продукт, и с которого начинается его движение.

Неравенство индивидов в участии в производстве неизбежно влечет за собой их неравенство в распределении и потреблении продуктов.
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Важно подчеркнуть, что потребление является непосредственной целью производства лишь в нерыночных экономических системах (феодальных, социалистических). Выдающийся современный австрийский экономист Ф. Хайек (1899 - 1992) подчеркивал, что высокосознательный социалистический лозунг «Производство во имя потребления, а не ради прибыли …. Свидетельствует о полном отсутствии внимания к тому, как приумножаются производительные возможности».

Однако в системе смешанной (рыночной) экономики непосредственной целью производства является получение прибыли. Это не недостаток, а ее преимущество перед другими. А. Смит привел следующее доказательство: «Мы ожидаем получить свой обед не потому, что мясник, повар и булочник благосклонны к нам, а потому, что они заботятся о собственной выгоде».

Распределение общественных продуктов – подразумевает не только распределение товаров и услуг, но и ресурсов и рабочей силы. В рыночной системе хозяйствования распределение осуществляется под воздействием ценового механизма, а не по указанию кого – либо.

Один из кардинальных вопросов экономической теории «для кого производить» связан с распределением производственных благ. Распределение может рассматриваться как с точки зрения эффективности, так и с точки зрения социальной справедливости. Распределение эффективно в том случае, когда количество благ удовлетворяет более полно потребности одного индивида без нанесения ущерба потребности другого человека. (Парето - эффективность).

А справедливость распределения трактуется по разному. Существуют две крайние концепции по этой проблеме. Согласно первой, все блага должны распределятся поровну между членами общества. Противоположная позиция – справедливость зависит не от «уравниловки», а зависит от уровня дохода, способности индивида заработать денег. В рыночной экономике равенство способности важнее чем равенство доходов, любое благо распределяется на основе возможности заплатить за него по установленной цене.

Обмен опосредует связь между производством и распределением. Он обусловлен социализацией и распределением труда, совершается в самом производстве в виде обмена деятельностью между работниками фирмы, отрасли, региона и т.д.

Обмен может совершиться вне производства в виде торговли. Обмен продуктами призван доставить через товарно-денежные отношения каждому участнику производства блага, определяемые распределением.

Однако такая идея не всегда являлась общепризнанной. В свое время физиократы считали производительным только труд в земледелии. А. Смит и Д. Риккардо к производительному относили труд в промышленности и земледелии. К. Маркс утверждал, что производительным является труд в отраслях материального производства, и всячески подчеркивал непроизводительный характер обмена.

Однако современная экономическая теория обмен считает производительным: во-первых, благодаря ему продукт перемещается из одной страны, региона, континента в другие; во-вторых, торговцы несут транспортные и транзакционные издержки, из-за которых увеличивается стоимость (рыночная цена). Поэтому транспортировка и другие затраты, связанные с обменом, равносильны производству.

Потребление, по мнению А. Маршалла, это своеобразное отрицательное производство, так как в процессе потребления происходит уменьшение или уничтожение полезности продукта. Однако нельзя понимать потребление в прямом смысле как разрушение полезности. Дело в том, что само потребление подразделяется на два типа: личное и производственное.

Первый тип – личное потребление – осуществляется вне производства и не касается его (еда, питье, ношение одежды, чтение и т.д.). Это  действительно является уничтожением полезности, причем оно имеет индивидуальный характер, если не рассматривать тоталитарные режимы, в которых властные структуры всегда стремились свести к минимуму индивидуальные акты и решения. Однако есть блага и услуги, которые по своей природе предполагают коллективное потребление: футбольные матчи, театральные постановки, кино, дороги и т.д.

Производственное потребление предполагает использование косвенных благ или средств производства, предназначенных для производительного пользования, которые создают новые блага.

Все элементы стадий: производство, распределение, обмен и потребление функционируют самостоятельно и в тоже время соотносятся друг с другом как неотъемлемые части каждой отдельно взятой стадии, при этом они неразрывно связаны. Например, нет производства без обмена, нет обмена без производства или потребления без обмена, нет обмена без потребления.

Для анализа развития общественного производства в экономической науке пользуются категорией «эффективность».

В общем виде эффективность можно определить как отношение между результатом и затратами (
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). Следовательно, эффективность – величина относительная, а не абсолютная. Другими словами, чем меньше объем затрат и чем больше результат, тем выше эффективность.

Эффективность может быть отдельной  хозяйственной единицей (предприятие, фирма, домохозяйство).

Эффективность выражается как в натуральных, так и в денежных единицах. Для измерения эффективности необходимы системы показателей. Наиболее важной из них является производительность общественного труда (ПТ).
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где n – продукт в натуральном или денежном выражении; 

Т – затраты труда в тех или иных единицах.

Выбор производственных возможностей. Следствием ограниченности ресурсов является конкуренция между альтернативными целями их использования. Почти все ресурсы могут использоваться для удовлетворения самых разнообразных потребностей, например, нефть можно использовать как исходное сырье для топлива, как валюту от выручки ее экспорта, сырье для химической промышленности и т.д. Иными словами, перед обществом, как  и перед отдельным человеком всегда стоит задача выбора направлений и способов использования ограниченных ресурсов в различных конкурирующих целях. Метод решения этой задачи является одним из предметов изучения экономической теории.

Ограниченность ресурсов диктует необходимость выбора максимального количества экономических благ при полном использовании имеющихся ресурсов. При решении этих задач экономисты широко пользуются разного рода моделями. Например, П. Самуэльсон приводит выбор производства пушек и масла, представляющий альтернативу военного и гражданского производства.

Данный метод показывает невозможность при ограниченных ресурсах производить одновременно много пушек и масла. С помощью этой простейшей модели можно сформулировать один из основных вопросов экономической науки: «что, как и сколько производить».

Жители страны А могут использовать свои природные и людские ресурсы для производства пушек и масла. По оси абсцисс откладываем количество производства масла, по оси ординат  - пушек. Если все ресурсы государства направлять на производство пушек, то максимально произведет 9 единиц пушек, а масла – 0.соединив различные комбинации производства пушек и масла получим, выпуклую кривую линию АВСД, которая называется «граница производственных возможностей». При переходе от точки А к точке В и далее к – С,Д, мы получили дополнительное количество производства масла за счет уменьшения выпуска пушек. Увеличение производства одного товара за счет уменьшения выпуска другого товара в экономической теории называют альтернативными затратами или затратами упущенных возможностей.

Возьмем точку М внутри области производственных возможностей. В этой точке производится 5 пушек и три масла, иными словами производится на много меньше продуктов, чем могли бы производить при полном использовании ресурсов (5 ед. пушек, почти в ед. масла). Правительство и народ страны А примирились с безработицей и с большими потерями ресурсов. Наоборот, точка К характеризует такой выпуск продукции, который недостижим даже при  максимальном использовании имеющихся ресурсов и технологии.

Может ли общество выйти за границу своих производственных возможностей? Если переходить на язык графики, то можем ли сдвинуть кривую АС вверх и вправо в положение АС (рис. 2.6., а)? Да,  можем. Граница производственных возможностей с положения АС (рис. 2.6.) сдвинется в положение АС при введении технологии, увеличении ресурсов  за счет открытия новых месторождений полезных ископаемых, вовлечении в производственную деятельность ранее не работающих, использовании эмигрантов, строительстве новых предприятий и т.д. И точка К, лежащая вне прежних границ области производственных возможностей, окажется вполне достижимой.[image: image52.wmf]Q
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а) равномерное расширение производственных возможностей;

б) перекос в пользу производства пушек;

в) перекос в пользу производства масла;

г) резкое сокращение производства пушек в пользу резкого увеличения производства масла.

В условиях ограниченности ресурсов проблема выбора, порождаемая конкуренцией за их использование, абсолютно не устранима, а борьба с ней бесполезна. Задача состоит не в устранении конкуренции, а в том, чтобы придать ей цивилизованную форму  и заставить работать на благо людей.

Вторым направлением экономического выбора «как производить» связано наличием разных способов производства товаров и услуг. Например, легковые автомашины можно собрать на крупных заводах с автоматизированным конвейером, где затрачивается огромный капитал и относительно малый труд, но так же можно их собрать в средних по размерам заводах с малыми затратами капитала и большими – труда. Вопрос – как распределить ресурсы в подобных случаях решается с помощью эффективности Парето или оптимальность по Парето. Эффективность Парето – это такой уровень организации экономики, при котором общество извлекает максимум полезности из имеющихся ресурсов и технологии, не изменяя значимости одного ресурса в пользу другого, другими словами установление эффективного равновесия между двумя ресурсами.

2.3. Экономические агенты. Кругооборот экономических благ

Экономические агенты – субъекты экономических отношений, участвующие в производстве, распределении, обмене и потреблении экономических благ. Основными экономическими агентами являются индивиды, домохозяйства (семьи), фирмы (предприятия), государство и его подразделения. В свою очередь фирмы могут выступать в виде индивидуальных предприятий, партнерства и корпораций. 

Современная экономическая теория предполагает, что каждый экономический агент руководствуется в своей деятельности рациональным поведением, которое означает стремление достичь максимального результата при минимальных затратах ограниченных ресурсов.

Экономические агенты осуществляют связь друг с другом с помощью движения экономических благ по цепочке: производство, распределение, обмен, потребление, которая представляет собой своеобразный кругооборот.

Экономический кругооборот – это движение экономических благ, сопровождающееся встречным потоком денежных  доходов и расходов агентов.

Абстрактно представим, что главными субъектами экономики являются домохозяйства, фирмы и государство. Домохозяйства предъявляют спрос на потребительские товары и услуги, одновременно выступают поставщиками таких экономических ресурсов, как труд, земля и капитал. А фирмы требуют (предъявляют спрос) на все ресурсы и одновременно предлагают товары и услуги домохозяйствам.

В кругообороте, изображенном на рис. 2.7., потоки спроса и предложения конкретизируются, заменяясь их ресурсами, доходами,  расходами, товарами и услугами.

В любой экономической системе домохозяйство выступает как основной поставщик ресурсов, потребителем товаров и услуг и звено формирования человеческого капитала.[image: image53.wmf]X
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Большую роль в движении кругооборота благ играет бюджет домохозяйства (семьи) (таб. 2.9.)
Таблица 2.9.

Формирование бюджета домохозяйства (семьи)

	Доход
	Расход

	1. Зарплата.

2. Доход предпринимательства.

3. Доходы от собственности (рента, проценты, дивиденды и др.).

4. Государственные трансфертные платежи (пенсии, льготы, пособия и др.).

5. Доходы из прочих источников.
	1. Соцстрахование.

2. Налоги.

3. Покупка товаров и услуг.

4. Инвестиции в человеческий капитал.

5. Добровольное пожертвование.

6. Сберкнижки.

7. Прочие расходы.


Человеческий капитал – это воплощенный в людях капитал в форме способности трудиться, квалификации, знаний и опыта. Он по своей природе сопоставляется с физическим капиталом, так как его формирование требует расхода средств и денег в ущерб текущему потреблению, также служит источником повышения производительности труда и заработка в будущем. Требует «амортизационные расходы» в виде отдыха, оздоровления и обновления квалификации. Однако человеческий капитал в отличии от физического более рискованный и инвестиционный период намного длиннее. Если инвестиционный период физического капитала достигает до 5 лет, то такая форма вложена в человека, как образование может продлиться более 20 лет.  

Спрос домохозяйства выражается в расходах, которые выплачиваются в денежной форме на рынках товаров и услуг. Расходы домохозяйства составляют выручку фирм за продажу этих товаров и  услуг. Покупка ресурсов, необходимых фирмам, составляет в денежной форме издержки – затраты фирм. В свою очередь домохозяйства, поставляя фирмам необходимые ресурсы (капитал, труд, землю), взамен получают доходы в денежной форме (зарплату, ренту, проценты).

Таким образом, реальный поток спроса в натуральной форме поглощается встречным потоком предложения в денежной форме (рис. 2.7.).

Домашние хозяйства и фирмы платят в пользу государства налоги, в свою очередь от государства они получают соответственно трансфертные платежи и субсидии. Кроме того, государство является крупным заказчиком сырья, товаров и услуг для содержания армии, здравоохранения, образования и социальной защиты населения.
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2.4. Экономические системы.

Экономические системы – это совокупность государственных институтов, функционирование и взаимодействие которых определяет характер производства, распределения, обмена и потребления. История развития человеческого общества знает различные экономические системы. Впервые в экономической мысли, 150 лет тому назад, К. Маркс произвел классификацию экономических систем. Он в основе классификации экономических систем взял общественно-экономическую формацию и выделил пять формаций: первобытно-общинная, рабовладельческая, феодальная, капиталистическая и коммунистическая. Однако, в современных реалиях формационный подход К. Маркса к классификации экономических систем не выдержал проверки временем.

В современной научной и учебной литературе наибольшее распространение получило цивилизационный подход к классификации экономических систем, разработанной английским ученым А. Тоинби в начале ХХ в. На этой основе выделяют следующие общественно – экономические системы: первобытно-общинная, рабовладельческая, азиатская, античная, феодальная, капиталистическая и посткапиталистическая, которая предоставлена тремя современными системами (традиционная, командно-административная и смешанная).

Капиталистическую систему, выделенную А. Тоинби, авторы учебников экономической теории иногда называют «чистым или классическим капитализмом) или «просто рыночной системой». На протяжении последнего столетия в структуре экономических систем можно выделить две рыночные (чистый капитализм и смешанную) и две нерыночные (традиционную и социалистическую) экономики.

В основе классификации экономических систем могут быть взяты самые разные признаки: формы собственности на ресурсы, способы координации хозяйствующих субъектов (что, как и кому производить), мотивация трудовой деятельности человека, общая эффективность производства, отношение к научно-технической революции и др. Поэтому их можно формализовать (Ф. Прайор): Еs = f (А, А2,………..Аn), экономическая система (Еs) определяется множеством (n) признаками,  чистый капитализм в современном мире уже не существует. К этой системе скорее можно отнести Европейские государства конца ХIХ и начала ХХ вв. Эти страны уже после Великой депрессии эволюционным путем переродились в смешанную систему. Основной причиной эволюции служили присущие им внутренние противоречия – периодически повторяющиеся кризисы, появление крупных монополий, захватническая внешняя политика и др. Немаловажную роль сыграло внедрение в производство плодов научно-технической революции в половине ХХ в. Основные признаки чистого капитализма показаны в таб. 2.1.

Командно-административная система является прямой противоположностью чистого капитализма. Фундаментом экономики служит государственная собственность. Основные вопросы экономики «что, как и кому производить» решаются централизованно на основании государственных директивов. Политика ценообразования, доходов и стимулирования труда находятся во введении государственных чиновников соответствующих экономических структур. Все остальные направления экономической политики государства строится на основе долгосрочных приоритетов, вытекающих из главных идеологических доктрин. В силу этого производство благ и предоставление товаров и услуг населению отрываются от конкретных личных и общественных потребностей.

Как видно из рисунка 2.8. в командной экономике отсутствует обратная связь между потребителем и производителем. Потребители лишены права выбора, они получают то, что им выделено производителям по воле центра. Это приводит только к негативному результату – производители могут работать, не взирая на качество продукции.

Таким образом, осуществляется верховенство производителей над потребителями. Предприятиям диктуется сверху количество занятых, фонд зарплаты и специализации. Каждый работник в командной системе имеет зарплату в соответствии со своей специальностью примерно одинакового уровня. При отсутствии материального стимула к труду, используются различные методы принуждения. Главными из мер принуждения является идеологизация общества, политические репрессии и колхозно-совхозные системы привлечения к труду.

Повальное огосударствление собственности на ресурсы, принудительный труд людей, отсутствие конкуренции и невосприимчивость НТР приводят к практике низкой эффективности производства.

К традиционной системе относят экономическое устройство слаборазвитых стран, численность которых превышает ныне сотни государств. Традиционной системой называют потому, что традиции народов – идеология предков и их образ мышления, родоплеменные отношения, культовые ценности первичны по отношению к экономике. Кардинальные экономические вопросы «что, как и кому производить» решаются на  тех же традициях и обычаях народов. В эту систему с большими трудностями проникает научно-технический прогресс, так как он вступает в противоречие с хозяйственным укладом, религиозными и культурными ценностями.

Смешанная экономика – возникла в развитых странах Запада и некоторые развивающиеся страны находятся в переходном периоде к этой системе. Здесь рыночные отношения сочетаются с государственным регулированием экономических процессов.

В смешанной системе каркасом рыночного хозяйства служит частная собственность, которая постепенно превращается из индивидуального типа в различные формы ассоциированной собственности, прежде всего в акционерную, коллективную и смешанную, а так же в собственность различного рода институтов и фондов: страховых, инвестиционных и др. Только наличие многообразных форм собственности гарантирует человеку свободу выбора деятельности и сферу приложения своих способностей, которые в наибольшей степени отвечают его складу, характеру и талантам.

Необходимым условием развития смешанной системы является высокий уровень разделения труда и обобществления производства. Обобществление производства означает, что, с одной стороны, слияние разнородных производств в один процесс (комбинирование), с другой стороны, отпочкование различных производственных операций в самостоятельные процессы, которые легче поддаются автоматизации и роботизации. Так осуществляется переход к высокой и ресурсосберегающей технологии.

Характерной особенностью экономики смешанной системы является ее социальная направленность. Об этом свидетельствуют достигнутые в них высокие жизненные стандарты различных слоев населения. Как показывают данные таблицы 2.1., доходы наиболее богатых 10% населения превышают доходы 10% беднейших не более чем в 6 – 7 раз (табл. 2.2.). 

В Западных странах в результате проведения широкомасштабной приватизации (70 –е гг. ХХ в.) государственной собственности возросла доходность и конкурентоспособность предприятий, увеличилось число собственников – акционеров за счет наемных работников приватизируемых предприятий. Устранены многие государственные бюрократические процедуры, как контроль над ценами (кроме монополистов), зарплатой и дивидендами. Серьезному реформированию подвергалась социальная сфера, прежде всего рынок труда, здравоохранение и социальное обеспечение имеет адресный характер.

В целом при смешанной системе экономика намного эффективнее, чем в традиционных и социалистических странах.

Таблица 2.2.

Основные отличительные признаки экономических систем
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Экономи-ческие 
системы 

Основные
признаки
	Рыночные 
	Нерыночные 

	
	Чистый капитализм
	Смешанная система
	Традиционная
	Социалистическая

	1. Основные 
формы 
собственности.
	Частная собственность
 на ресурсы.
	Частная собственность
 дополненная 
разнообразной ас
социированной формы.
	Многоукладные 
формы собственности.
	Государственная 
собственность

 на ресурсы.

	2. Решение основных вопросов «что, как и кому производить»
	Решает рынок
	Частично рынок и
 частично государство
	Решается на основе 
традиции, обычаи и
 культовых обрядов.
	На основе
 директивного 
централизованного
 планирования.

	3. Отношение к
 НТР
	Фактически НТР
 еще не развивались
	Эффективное внедрение
 НТР в производство
	Не восприимчивее
 из-за столкновения
 с традициями и 
обычаями 
	Не восприимчива 
из-за государстве
нной монополии.

	4. Определение
 роли человека в 
обществе.
	По доходности и
 конкурентоспособности 
	Свобода выбора 
и наличие мотивации
	Наследственные,
 родоплеменные 
отношения
	Определяет госу
дарство, отсутствует
 мотивация

	5. Роль государства
 в экономике
	Государство не 
вмешивается
	Государство 
Предпринимает
 решения исходя из 
рыночной конъюнктуры
	Почти не вмешивается
	Государство решает 
все экономические 
вопросы

	6. Конкуренция
	Совершенная
 конкуренция
	Регулируемая
 конкуренция
	Конкуренция на 
основе традиций
	Отсутствует 

	7. Общая 
Эффективность
 экономики
	Не высокая
эффективность 
из-за кризисов,
 монополизации
	Высокоэффективна
	Низкая эффективность
	Не эффективна 


Современные экономические системы представляют собой широкое разнообразие национальных моделей организации хозяйства, так страны отличаются историей, культурой, уровнем развития, социальными и национальными условиями.

Наиболее известными из этих моделей в смешанной экономике являются американская, японская, шведская модели. 

Американская модель. (США, Германия). В экономике США государство играет видную роль в утверждении правил экономической игры, развитии образования, регулировании бизнеса. Однако большинство решений принимаются исходя из ситуации на рынке и ценообразования в нем.

Поощряется малое предпринимательство, с тем расчетом, чтобы  повысить занятость населения. Государство осуществляет финансовую и правовую защиты малого предпринимательства.

Модель основана на массовой ориентации личного успеха, которого достигает наиболее активная часть населения. А малообеспеченным группам создается достаточный уровень жизни за счет адресных льгот и пособий. 

В целом, экономика США основана на высоком уровне производительности труда, зарплаты и цен.

Японская модель (Япония, Франция, Италия, Англия) – характеризуется планированием и координацией деятельности государственного и частного сектора экономики. Однако государственное планирование носит рекомендательный характер. Планы представляют собой государственные программы, мобилизующие экономику на выполнение общенациональных задач.

Для японской экономики характерны сохранение национальной традиции, которые дают большой эффект для современного производства (система пожизненного найма, зарплата по старшинству, коллективная ответственность и др.).

В результате структурной перестройки начала 80-х гг. ХХ в. формировался новый технологический уклад производства, который служил основой для высокотехнологичных и наукоемких производств, бурного развития информатики, робото-, микропроцессорной техники. 

В отличие от других моделей японской экономике присущи относительно низкая зарплата, транспортные издержки и низкая розничная цена. Поэтому японские изделия имеют высокую конкурентную способность на мировом рынке.

Шведская модель (Швеция, Голландия, Австрия, Бельгия, Норвегия, Финляндия) – основана на принципе согласованной деятельности представителей трех социальных групп (правительства, профсоюзов, работодателей).

Экономика скандинавских стран базируется на кооперативной собственности, однако ключевые отрасли: энергетика, железная дорога, научно-исследовательские работы и другие, принадлежат государству. Проводится сильная социальная политика, основанная на высоком уровне налогообложения, особенно в Швеции налог составляет более 50% дохода населения. Это позволяет выравнивать разрыв между доходами богатых и бедных групп населения, проводить государством достойное пенсионное обеспечение, содержание детей и учащихся.

Другим достоинством шведской модели служит сочетание высокого уровня экономического роста  с высоким уровнем благосостояния населения, обеспеченным полной занятости и высокой экспортной способности экономики.

Переходная экономика – это экономика, которая находится в состоянии перехода из одной экономической системы в другую. Этот переход может растягиваться на несколько десятилеток, тогда переходную экономику можно рассмотреть как особую экономическую систему.

В настоящее время экономика России, бывших советских республик и стран Восточной Европы находятся в переходном состоянии. Объективная необходимость преобразования экономической системы СССР назревала давно. Это выражалось в попытках проведения экономических реформ и экспериментов начиная с 60-х гг. Но все эти попытки преследовали цель – реанимацию социалистической экономики. В итоге улучшение экономической ситуации не происходило, напротив, к 80-м годам дефицит и товарный голод усилился. Объявленные М. С. Горбачевым «гласность» и «перестройка» показали, что единственно верный путь – это изменение самой системы, переход к рыночной смешанной экономике.

Командно-административная система СССР  оставила России тяжелое экономическое наследство:


- тотальное огосударствление экономической сферы;


- сверхмонополизация и деформированность структуры экономики с крайне высокой степени милитаризации;


- подавленная инфляция


- скрытая безработица;


- тотальный дефицит товаров и услуг, их повсеместное распределение по карточкам (кроме гг. Москвы, Ленинграда, Киева);


- отсутствие экономических мотивов к трудовой деятельности;


- господство социального иждивенства и патерналистской психологии большинства населения.

Во всех постсоциалистических странах проводят в этой или иной мере революционные преобразования экономики. Это – приватизация государственной собственности, либерализация цен и внешнеэкономической связи, макроэкономическая стабилизация, поощрение предпринимательства и социальная политика, направленная на защиту лиц с низкими доходами.

От переходной экономики следует отличить переходный период.

Переходный период означает время, в течение которого экономика страны переходит из одной экономической системы в другую. В России переходный период от командно-административной системы в смешанную начался в конце 1991 года. Он еще далек от завершения, большинство ученых считает, что мы прошли примерно треть пути до цивилизованного рынка. Об этом свидетельствует тот факт, что половина экономики страны контролируется государством и носит не рыночный характер. Из 144 млн. населения социальные выплаты получают из бюджета 103 млн. человек, не считая жилищных льгот. Социальная сфера Россиян продолжает финансироваться на социалистических началах.

Контрасты старых и новых отношений проявляются в огромной дифференциации между богатыми и бедными (табл. 2.3.).

Таблица 2.3.

Дифференциация дохода населения

	Показатель 
	СССР
	Россия 
	Европейский союз

	Превышение среднего дохода 10% богатых на 10%, в разы
	3
	15
	6 – 7 


Можно характеризовать современную экономическую систему России как смешанную переходную от социализма к современной рыночной экономике, от всеобщего огосударствления к демократическому гражданскому обществу. От принудительного труда к мотивированной деятельности людей.

Очень интересную классификацию современной экономической системы предложили представители теории индустриального общества, основоположниками которой были французский экономист и социолог Р. Арон (1960 г.) и американские ученые Дж. Голбрэйт, З. Бзеззинский (1967 г.).
Авторы теории к доиндустриальным системам относили слаборазвитых стран. Основной сферой приложения экономики служат аграрный сектор и горнодобывающая промышленность.

Переход к индустриальной системе связано с развитием машинного производства, утверждением адекватной ее организации производства, углублением разделения труда, сдвигом в структуре народного хозяйства (уменьшение доли аграрного сектора за счет увеличения удельного веса промышленности и сферы услуг в общем объеме производства).

В начале 60-х гг. концепция индустриального общества фактически стала национальной идеей многих западных стран. В этих условиях основным экономическим ориентиром общества стал достижение выгоды, личного успеха и самоутверждения, внутренней свободы человека.

Само производство нацеливается на накопление, инвестирование, экономический рост и на выпуск продукций массового производства.

В начале 80 – х гг. начинается кризис индустриальной системы, который выразился в нехватке природных ресурсов (нефти, газа и др. полезных ископаемых), в громадном росте средств массового уничтожения, поставившем человечество перед угрозой самоуничтожения, ухудшении среды обитания человека и давление на общество бюрократических структур. Все это вместе взятые, как доказывают авторы теории, историческую бесперспективность индустриального общества. Возникает объективная необходимость перехода к новой экономической системе – к постиндустриальному обществу.

Основные признаки постиндустриального общества более отчетливо проявляются в конце ХХ и в начале ХХI вв. Экономике постиндустриального общества присущи высокие технологии и развитие наукоемких отраслей.

Информация становится основным видом ресурсов. Ее сбор и обработка служат главной сферой деятельности населения, поэтому в современной экономической литературе иногда трактуется как информационное общество. Информация как всякий ресурс обладает свойством ограниченности и нехватки. В связи с этим в последнее десятилетие ХХ в. усиливается «утечка умов» из доиндустриальных и индустриальных стран в постиндустриальные.

В ходе становления постиндустриального общества возникает необходимость отказа от агрессивного отношения к окружающему миру, формирования новых, гармонизированных отношений в системе «человек – общество - природа». 

В числе отличительных экономических черт постиндустриального общества выступает принцип плюрализма, проявляющихся в смешанной собственности, в  развитии демократии, в стремлении решать конфликты не путем конфронтации, а поиском консенсуса, а так – же разработкой эффективных механизмов, согласования личных, коллективных и общественных интересов.

Многие экономические процессы постиндустриального общества сейчас еще недостаточно изучены и осмыслены.

Тема 3. Собственность, предпринимательство

3.1. Эволюция научных представлений о собственности. Сущность собственности

Категория «собственность» появилась за долго до возникновения экономической науки. В первобытном обществе собственность рассматривалась как отношение людей к природе.

Аристотель как основоположник экономики доказывал, что частная является неотъемлемой частью, необходимым условием хозяйствования. Свое логическое завершение взгляды античных ученых на собственность получили в классической римской юриспруденции (II в. н. э.), где были определены основные элементы собственности, как «владение», «пользование» и «распоряжение».

Большой вклад в исследование проблемы собственности внесли экономисты ХIХ в.:

- А. Смит считал, что «самое священное и неприкосновенное право собственности есть право на собственный труд, ибо труд есть первоначальный источник всякой собственности вообще». При этом каждый индивидуум может свободно распоряжаться принадлежащей ему собственностью: предприниматель – капиталом, землевладелец – землей, наемный рабочий – трудом. Никто не имеет права вмешиваться в их пользование собственностью (при условии, что последнее не наносит вреда  остальным членам общества). Если вмешательство имеет место, оно представляет собой посягательство на законную свободу ее субъекта. Поэтому наилучшей экономической системой является та, где наиболее полно реализуется право частной собственности, т.е. рыночная экономика;

- принцип «священности и неприкосновенности» частной собственности был подвергнут критике уже на заре развития капитализма представителями утопического социализма (А. Сен – Симон, Ш. Фурье, Р. Оуэн и др.), которые рекомендовали заменить частную собственность на общественную;

- особую теоретическую конструкцию собственности построил главный идеолог мелкобуржуазного социализма французский экономист Ж. Прудон. Он объявил крупную частную собственность «кражей», величайшим злом, так как она способствует присвоению нетрудового дохода. Собственность же мелкого производителя базируется на трудовом доходе, а потому адекватна человеческой природе и вечной справедливости. Все это послужило возникновению идеи отчуждения человека от собственности. 

Под отчуждением в современной экономической теории понимают, что какая – то часть общества захватывает основные объекты собственности и оставляет другую без средств к существованию или выделяет ей слишком малую долю вновь созданных благ. История человечества знает различные типы отчуждения человека от собственности: насильственный, который характерен для рабовладельческого и феодального общества; капиталистический, осуществляется с помощью законов, например, закон огораживания земель Англии.

В ХХ в. появился новый тип отчуждения – социалистический. Всеобщему обобществлению подвергаются основные объекты собственности, а частная собственность объявляется незаконной. Это, в конечном счете, подрывало стимул к эффективному труду, потому что отчужденная собственность воспринимается человеком как чужая;

- Характерной чертой марксистской трактовки собственности было подчеркивание примата экономического содержания (экономической природы) собственности над ее юридической формой как отношения между людьми, в отличие от отношения человека к вещи. Значительное место в марксизме занимали вопросы упразднения капиталистической частной собственности и замены социалистической общенародной собственностью. Экономическое содержание собственности стало одним из фундаментальных категорий советской политэкономии;

 - после выхода Кодекса Наполеона к естественным и социальным корнем собственности в Западной экономической теории углубленно исследуются ее   правовые стороны. В Кодексе Наполеона подчеркивается, что «собственность есть право пользования и распоряжения вещами наиболее абсолютным образом». В результате расширения Кодекса Наполеона о правовой стороне собственности в современной Западной экономической теории возникло новое экономическое направление, именуемое неоинституционализмом или экономическая теория прав собственности. Основоположниками этой теории являются американские ученые Р. Коуз, А. Алчиан, Х. Демеец и другие.

Представители экономической теории прав собственности оперируют не привычным для нас понятием «собственность», а термином «право собственности». Экономические ресурсы не являются собственностью, так как «пучок или доля прав по использованию ресурса – вот что составляет собственность».

Полный перечень прав собственности по экономической теории состоит из 11 пунктов:

· право владения;

· право использования;

· право управления;

· право на доход;

· право суверена, то есть право на отчуждение, изменение или уничтожение блага;

· право на защиту собственности;

· право на передачу благ в наследство;

· право на бессрочность владения благом;

· запрет на нанесение вреда окружающей среде;

· право взыскания долга;

· право восстановления нарушенных полномочий.

Права собственности понимаются как санкционированные обществом, государственными институтами поведенческие отношения между людьми, которые возникают в связи с использованием благ. С точки зрения авторов теории прав, собственность есть не что иное, как принятые обществом «правила игры». Такое определение собственности носит односторонний характер, так как делает акценты на правовых сторонах, оставляя в стороне экономическую и социальную сущности категории «собственность». В действительности отношение собственности, как и всякая  экономическая категория, многогранна, имеет различные стороны: собственно экономическую, социальную и правовую. (Рис. 3.1.).
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Рис. 3.1. Содержание понятия «Собственность » с его тремя сторонами (экономическая, правовая и социальная)

Экономическая сторона собственности, например, получение дохода, может реализовываться только через установленные в обществе правовые акты.

В недавнем прошлом колхозника называли собственником земли, но он не имел 
ни каких юридических прав изменения, распоряжения, наследования, управления землей, не мог получать полного дохода, только имел право пользования ею, то есть мог трудиться.

Таким образом, опираясь на концепции об отношении собственности экономистов прошлого и настоящего, можно дать следующее определение:

Собственность – это совокупность экономических, социальных и правовых отношений по поводу производства, распределения, обмена и потребления экономических благ.

Категория «собственность», будучи экономической системой, состоит из субъекта и объекта. Понятие субъект обозначает людей (индивиды и их ассоциации), находящихся в экосистеме и занимающих в ней центральное место.

Субъекты используют права собственности в отношениях между собой. В роли субъектов собственности в рыночной экономике выступают индивиды, домохозяйства, группы лиц и представители государственных органов, так как  реализовать право собственности могут только люди.

Объект собственности – пассивная сторона отношений собственности, занимает по отношению к субъекту подчиненное положение в виде экономических благ, духовных, интеллектуальных ценностей, в определенной степени принадлежащих субъекту. В экономической литературе объекты собственности трактуются как собственность.

В понятие отношений собственности включается: 

· отношение собственника «к вещи», то есть, субъектно-объективные отношения, которые олицетворяют правовые отношения, представленные правами собственности;

· отношения между субъектами собственности, то есть субъектно-субъектные отношения.

Последние представляют экономические отношения, возникающие по поводу имущественных связей между субъектами. Данная группа отношений распространяется, в основном, на производство, распределение, обмен и потребление экономических благ. (рис. 3.2.).

Говоря о связях между субъектами и объектами собственности, необходимо различать отношения владения, пользования, распоряжения, которые традиционно входят в российскую и советскую экономическую литературу при объяснении отношений собственности. По – видимому, эта триада категорий одновременно выражает правовые и экономические стороны собственности.

Владение означает наличие вещи или хозяйственное обладание вещью.

Пользование – это извлечение полезных свойств объектов собственности, то есть эксплуатация.
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Рис. 3.2. Схема субъектно-субъективных и субъектно-объективных отношений собственности

Распоряжение означает возможность определения судьбы объекта, иными словами, потребление, продажу, дарение, обмен, уничтожение, защиту. Если выразить эту мысль с точки зрения концепции экономической теории прав собственности, то распоряжение – это определенные правила, принятые в обществе.

К. Маркс считал, что в будущем, по мере постепенного перехода к коммунистическому обществу, товарно-денежное отношение исчезнет, а основным объектом собственности станут средства производства. Этому учению К. Маркса следовало большинство советских экономистов. Но данная точка зрения суживает теоретическое видение категории собственности. Так как на средства производства, денежные средства, ценные бумаги, рабочую силу, интеллектуальную ценность, информацию и пр. оказывает одинаковое воздействие на экономические процессы.

Собственность в экономической системе отношений играет следующую роль:

· собственность является несущей конкуренцией или фундаментом определенной экономической системы. Например, основой чистого капитализма служит частная собственность, командно-административной системы – государственная собственность;

· от форм собственности зависит экономическое положение определенных социальных слоев в обществе. Собственность экономически реализуется путем получения дохода (зарплаты, прибыли, ренты, аренды, процента и т. д.);

· с изменением техники и технологии производства изменяется специализация, разделение, организация и управление труда. Одновременно меняется форма и реализация собственности. Переход от одних форм собственности к другим происходит эволюционным путем, на основе конкурентной борьбы за выживаемость, постепенно вытесняется старая, отжившая форма собственности новой. Однако имеют место революционные пути смены форм собственности, когда новые формы насильственно утверждаются.

3.2. Формы собственности

В советской и постсоветской экономической литературе отсутствует единая терминологическая база применительно к различным формам собственности. Некоторые авторы представляют как синонимы такие формы собственности, как общенародная, государственная и коллективная. То же самое наблюдается в отношении понятий индивидуальной, частной и личной собственности.

Формой собственности следует называть ее вид, характеризуемый по признаку субъекта и особенности его соединения с объектом. Само же соединение субъекта и объекта находится в непосредственной зависимости от типа общественно-экономической системы, каждому из которых соответствуют свои особые формы. Эти критерии весьма разнообразны и могут классифицироваться по многим признакам: методы присвоения, правам собственности, вкладом имуществ объектам, субъектам и др.

В соответствии с типами общественно-экономических систем, а также в зависимости от соединения субъекта и объекта, то есть, присвоения собственности, можно выделить два базовых типа собственности: индивидуальная и общая (общественная), которые дают, в свою очередь, различные формы собственности (рис. 3.3.): частная, частная групповая, смешанная, государственная.

В экономической литературе термины «индивидуальная» и «общая» собственность встречаются достаточно часто, однако, они являются чисто абстрактными, собирательными понятиями, подразумевающими в обобщенном виде основные свойства базовых типов.

Собственности, присущие различным общественно-экономическим системам, начиная с первобытнообщинной до современных экономических систем. Каждая форма собственности имеет свои сферы или отражает наиболее эффективного применения и свои преимущества, и недостатки в определенной экономической системе.
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Рис. 3.3. Схема возможных вариантов форм собственности и их классификация

Личная собственность существовала с самого начала индивидуального типа базовой собственности на протяжении многих тысячелетий характер присвоения объектов собственности практически не изменяется. Объектами личной собственности являются предметы личного имущества, потребительские товары, предметы домашнего обихода и денежные средства, эквивалентные их стоимости.

Естественно, со временем качественная характеристика объектов собственности претерпевает большие изменения: улучшается питание, одежда, появляются предметы домашнего обихода с новыми свойствами, однако суть присвоения их остается прежней.

Особое место в современной экономике занимает интеллектуальная собственность. Она представляет собой присвоение знаний, открытий, обмен информацией, изобретениями и т.д.

Частная собственность отличается от личной тем, что в качестве объекта здесь выступают различные ресурсы: недвижимость, денежные средства, интеллектуальные способности, имеющие потенциальные возможности для создания экономических благ и способные повлиять на экономические процессы. Частная собственность функционирует в двух видах. Ее характер зависит прежде всего от того, в каком качестве субъект выступает в общественном производстве: работника или не работника. В первом случае подразумевается частная собственность, во втором – нетрудовая. При трудовой частной собственности субъект непосредственно соединяется с объектом, то есть собственник сам трудится над своей собственностью. Экономическая реализация собственности, или получение дохода, осуществляется, главным образом, своим трудом. К трудовой частной собственности можно отнести индивидуальную собственность крестьян, фермеров, ремесленников, мелких торговцев и т.д. Все они осуществляют сами экономическую и правовую функцию распоряжения, владения и пользования. Такая форма частной собственности, как известно, сопровождает человечество на протяжении тысячелетий. Возможно, она заложена в самой природе человека. Трудовая частная собственность функционирует во всех  современных экономических системах, однако этот живучий феномен никогда не был в них господствующей формой собственности.

В экономической литературе термин «нетрудовая частная собственность» особо не выделяют, поэтому просто это явление носит название частной собственности.

В частной собственности резко выделяются ее положительные и отрицательные стороны. Отрицательной чертой этой собственности являются:

- характеризуется разъединение труда и объекта. При такой собственности решающие факторы производства, так же финансовые и материальные ресурсы принадлежат многим лицам. Остальные члены общества отчуждены от собственности. Это сопровождается с коренным имущественным неравенством:

общество раскалывается на противоположные социальные классы, один из которых – монопольно владеет, распоряжается основными факторами и результатами производства, а другой – лишен их. Это создает определенную напряженность в обществе;

-  при отсутствии конкурентной среды в рынке частники могут повысить цены. А при несовершенности законодательства – привести к эксплуатации труда и к связи с теневой структурой.

Положительная сторона частной собственности – это то: 

- что хозяин на рынке действует на свой страх и риск, работает по собственному разумению и инициативе. Законы на рынке неумолимы и объективны. «Невидимая рука» А. Смита водит не только конкретного частного собственника, но и всех остальных. Перед ней все равны. Успех на рынке – это заслуга хозяина, проигрыш – его вина. Поэтому частник систематически учится, ищет, изобретает, покупает и финансирует научные исследования, новую технологию;

- частная собственность не требует бюрократического аппарата управления. Она максимально мобилизует человеческие возможности, знания, квалификацию и пр. В этом заключается глубокое прогрессивное значение частной собственности. После завершения НЭПА, большевики ставили частную собственность вне закона и решили построить богатое общество при бедном народе.

Общая (общественная) собственность как базовый тип, представляет собой абсолютную абстракцию, обозначающую  общественное, совместное присвоение объектов. Такой тип собственности функционировал во все эпохи: историческое развитие общества, предполагавшее коллективное присвоение объектов. В общей собственности, по сравнению с индивидуальной, формируется иной тип экономических интересов, соединяющих личную и коллективную материальную заинтересованность в лучшем использовании объединенного имущества, так же субъекты не персонифицированы, как в индивидуальной форме, напротив, в качестве субъекта выступает: группа лиц, коллективов, иногда уполномоченные лица или государственный орган.

Общественная собственность в марксисткой интерпретации предполагает принадлежность средств производств и результатов производства всем членам общества и реальное право каждого из них владеть, пользоваться и распоряжаться ими с учетом личных, коллективных и общественных интересов. Но реализация такого типа идеала, как показал опыт СССР и других стран социалистического выбора, практически невозможна. Общественная собственность в идеале К. Маркса нигде и никогда не существовала. Поэтому можно утверждать, что термин «общественная собственность» - такая же абсолютная абстракция, как «общая собственность», которая не имеет реального воплощения в экономической жизни общества.

С учетом данного положения в Гражданском Кодексе Российской Федерации термин «общественная собственность» не употребляется. Во всех современных общественно-экономических системах крайним вариантом общественной собственности выступает собственность государственная.

Современной рыночной экономике присущи, в основном, коллективные, корпоративные формы собственности: 10 – 15% принадлежит индивидуальной частной собственности, 60 – 70% - коллективно-корпоративной собственности, 15 – 25% - государственной. Возможные варианты форм собственности в рыночной экономике представлены на рис. 2.3.

Предложенная схема весьма условна. Реальные формы собственности в каждой отдельно взятой стране могут не совпасть со схемой. Это зависит от конкретных условий экономической системы, предшествующей рыночной. Дальнейшая индустриализация производства приводит к тому, что индивидуальные частные собственники постепенно объединяются во всевозможные товарищества, а затем наступает экспансия акционерных форм собственности, а централизация производства превращает их в корпоративно-коллективную форму собственности. И те и другие содержат элементы общественного владения и распоряжения. Частная групповая собственность содержит в себе элементы механизмов индивидуальной частной и общей (общественной) собственности.

Как показывает данная схема (рис. 2.3.), два базовых типа собственности – индивидуальный и общий – находятся на противоположных полюсах классификации. Но тенденция их развития такова, что индивидуальная частная собственность совершенствуется в сторону общественных форм, а государственная развивается в направлении индивидуализации присвоения собственности.

Групповая (долевая) собственность представлена в виде имущества, средств производства, денежных средств, ценных бумаг, принадлежащих первоначально двум или нескольким лицам. Такое объединение мелких и средних собственников облегчает конкурентную борьбу. Право и ответственность каждого из них определяется соглашением. В товариществах с неограниченной ответственностью (полных товариществах) партнеры отвечают за экономическую деятельность всем своим имуществом, а в товариществах с ограниченной ответственностью  - в объеме их вклада в уставной капитал. Если один из партнеров не в состоянии выполнить своих обязательств, то другие должны сделать это за него (принцип солидной ответственности).

Часто такие товарищества образуют юристы, бухгалтера, врачи. Они распространены так же в торговле и сельском хозяйстве.

Поэтому ряд экономистов указанные формы собственности не без основания называют групповой формой частной собственности.

Кооперативная форма собственности характеризуется объединением собственности группой лиц, осуществляющих одновременно функции и собственников, и работников. Однако, большая часть полномочий собственника (распоряжение, использование, присвоение) осуществляется ими совместно, на равных основаниях. Это равенство по отношению к функции собственника и труду является основной отличительной чертой кооперативов от остальных подвидов форм собственности. В то же время кооперативная собственность сохраняет некоторые элемента частной собственности. Например, в кооперативе «остается» собственность члена в виде «пая», который он может забрать в случае выхода из кооператива.

Таким образом, в кооперативе соединяются два противоположных экономических интереса: индивидуальный и коллективный.

Кооперативы распространяются в сельском хозяйстве, бытовом обслуживании, торговле и т.д.

Акционерная форма собственности обладает рядом преимуществ, по сравнению с другими формами частной собственности. Акционерная система не только мобилизует финансовые ресурсы, но и демократизирует экономику, превращая широкие слои населения в совладельцев собственности, обеспечивая их влияние на управление и участие в распределении прибыли.

В то же время, акционерная форма собственности содержит в себе некоторые недостатки. Она создает весьма удобные условия для процветания номенклатурно-корпоративных отношений среди высших менеджеров или групп лиц слабо заинтересованных в эффективном функционировании объекта собственности.

На основе интеграции различных форм собственности возникают разные варианты производственных форм смешанной собственности. В одной форме собственности владельцем финансовых и материальных ресурсов может быть государственный орган, а пользователем и распределителем выступает трудовой коллектив, или же, в связи с вхождением России в мирохозяйственную систему, некоторые объекты собственности могут принадлежать иностранному государству (совместное предприятие), а их пользователями являются российские граждане и т.д. Поэтому объективно возникают смешанные формы собственности. К ним можно отнести собственность общественных организаций, коллективную и смешанную собственности между государственной и частной фирмами, совместные межгосударственные и транснациональные собственности.

Коллективная собственность представляет собой особую разновидность общественной собственности, которая является частью государственной, федеральной или муниципальной собственностей, переданных группе лиц в соответствии с установленным законом. Это, по сути, производственные формы собственности – фирмы, возникающие в результате передачи прав собственности. Коллективная собственность фактически не отличается от кооперативной. Однако большинство экспертов (Б. Уорд, Я. Ванек) считают, что для коллективных фирм характерен высокий уровень занятости, а также производительности труда и низкий уровень издержек производства по сравнению с частными фирмами.

В современной России коллективные (народные) предприятия людьми ассоциируются с предприятиями (колхозами) с заведомо неэффективной и некомпетентной системой управления. Народным предприятием (НП) в России считается любое акционерное общество, если не менее 75% его акций находится в руках трудового коллектива. Голосуют в НП не акциями, а руками. Например, даже если у вас 50% акций, вы имеете тот же голос, что и у рядового работника, обладающего 0,01% акций. При увольнении или случае ухода на пенсию работник обязан продать свои акции только внутри своего НП. Иждивенческая психология россиян, привитая социалистической системой и перенесенная на рыночную почву, может привести лишь к проеданию капитала. По данным на март 2002 года, в России насчитывается 35 НП, в США – 1500, где работают около 8,5 млн. человек. В США НП дали налоговые льготы. Члены трудового коллектива покупают акции на свои деньги или для этих целей берут кредит в банке.

Акции отдают под контроль специального доверительного фонда, который голосует ими по указанию владельца. Причем распорядители фонда неподконтрольны менеджерам фирм. При увольнении или в случае ухода на пенсию работник в праве свободно продать свои акции.

Как показывает опыт мировой практики ряда стран, переходящих к рыночной экономике (Испания, Мексика и др.), коллективная собственность – весьма перспективная форма.

Собственность общественных организаций. К этой форме можно отнести собственность профсоюзов, политических партий, объединений потребителей, экологических союзов, ассоциаций культурных, языковых и других объединений граждан, реализующих совместные интересы. Характерной чертой этой собственности является равнодоступность присвоения объектов для членов ассоциации, равные права на использование собственности. Однако, как всякая общественная собственность, она подвержена бюрократизации, отрыву от конкретных интересов коллектива.

Государственная собственность. В истории человечества нет ни одной страны, где бы государство не занималось хозяйственной деятельностью, поэтому объективно возникает необходимость создания государственной собственности, объектом которой могут быть природные богатства, основной и оборотный капитал, денежные средства, ценные бумаги, информация и другие, переданные по воле народа в ведение и распоряжение органов государственной власти. Государственная собственность находится на крайнем полюсе общей базовой формы собственности. Она состоит из трех разновидностей: федеральной, собственности субъектов государственного образования и муниципальной (коммунальной).

Федеральная собственность – это общегосударственная собственность. Собственность субъектов федерации представляет собой собственность, переданную в ведение и распоряжение государственных образований (республик, краев, областей).

Муниципальная – это собственность, переданная местным органом власти.

В России государственными органами статистики ведется сбор и обработка информации о видах и формах основных экономических агентов. Для этих целей используется Классификатор форм собственности, утвержденный Постановлением Госкомстата РФ от 20 апреля 1993 г. (табл. 3.1.).

Таблица 3.1

Основная схема классификатора форм собственности в России

	Классифика-

ционный код
	Наименование

	1.

1.1

1.1.1.

1.1.2.

1.2.

1.3.

1.4.

1.5.

1.6.

2.

2.1.

2.2.

2.3.

2.4.

2.5.

3.
	Российская собственность.

Государственная собственность.

Федеральная собственность.

Собственность субъектов Федерации.

Муниципальная собственность.

Собственность общественных объединений (организаций).

Частная собственность.

Смешанная российская собственность (без иностранного 
участия).

Российская собственность в составе смешанной 
собственности с иностранным участием.

Иностранная собственность.

Собственность международных организаций.

Собственность иностранных государств.

Собственность иностранных юридических лиц, без 
гражданства.

Смешанная иностранная собственность (без российского 
участия).
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Классификатор форм собственности свидетельствует наличие в нашей стране различных форм собственности, включая иностранную и смешанную собственность с совместным российским и иностранным участием.

Рассмотрев различные производные формы собственности, мы можем заключить, что ни одна из форм собственности не может быть идеальной и универсальной. Каждая форма собственности имеет свои сферы наиболее эффективного применения. Государственная собственность функционирует успешно в сферах с ограниченными возможностями рыночного стимулирования. Акционерная и кооперативная формы собственности целесообразны в случаях, когда требуется концентрация средств. Частная собственность используется там, где требуется большой концентрации средств, где необходимые средства для хозяйственной деятельности могут быть заработаны и накоплены индивидуально.

3.3. Недостатки и достоинства государственной собственности. Разгосударствление и приватизация государственной собственности

Как показала мировая практика, в том числе опыт СССР, России и других  стран социалистического выбора, вне зависимости от социально-экономической системы, государственная собственность имеет ряд недостатков по сравнению с другими формами.

· Преобладание государственной собственности в экономике страны приводит к монополизации производства, которая проявляется в ухудшении качества изделий, их удорожании и дефиците. Такая ситуация чрезвычайно выгодна производителю.

· Государственная собственность характеризуется меньшей конкурентоспособностью, нежели частные и другие фирмы, потому что государство искусственно ограждает свои предприятия от конкуренции, дает гарантированную финансовую поддержку и заказы, в результате чего государственные предприятия становятся менее фиктивными. Это выражается в относительно низкой производительности труда, высокой капиталоемкости и малой приблизительности.

· Отсутствие подлинно  хозяйского отношения к собственности приводит к огромным неоправданным потерям, невосприимчивости к НТР и техническим новшествам.

· Государственной собственности присущи раздутые бюрократические аппараты.

Основные экономические показатели социально-экономической системы, основанной на государственной собственности, оказались невысокими, по многим показателям она уступает эффективности рыночной экономики, основанной на разнообразных формах собственности; характеризуется замедленными темпами роста производительности труда, снижается из года в год фондоотдача и растет материалоемкость.

Однако, несмотря на наличие ряда отрицательных черт, государственная собственность имеет свои специфические преимущества, по сравнению с другими формами собственности:

- государственная собственность, обеспечивая единое централизованное управление экономикой, может функционировать в экстремальных условиях. Например, во время войны, стихийных бедствий и т. д;

- концентрация экономических ресурсов в распоряжении государства позволяет ему осуществлять мероприятия, направленные на расширение собственных благ для улучшения социальной защиты общества, для решения крупных хозяйственных задач. Она может выполнять заказы обороны, космические программы, а также программы экологической защиты, развития фундаментальной науки и т. д. Она способна осуществлять макрорегулирование, оптимизировать структуру национальной экономики, ориентируясь, в конечном счете, на человека.

В бывшем СССР было стремление к «единой фабрике», то есть укрупнению производства до максимальной возможности, которая не соответствовала не только доиндустриальному этапу развития, но и требованиям потребности индустриального общества. Отсюда были неизбежны деформации государственной собственности. Это и привело к таким тяжелым социально-экономическим последствиям, как техническая отсталость промышленности и сельского хозяйства, всеобщий дефицит товаров и услуг, огромное число скрытых и явных безработных, экономическая изолированность от мирового хозяйства.

Разгосударствление и приватизация государственной собственности. Составной частью экономической реформы России на современном этапе является разгосударствление и приватизация собственности.

Под разгосударствлением понимают предоставление предприятиям, независимо от форм собственности, полной экономической свободы, отказ государства от прямого и административного воздействия на их хозяйственную деятельность.

Составной частью разгосударствления служит приватизация, под которой подразумевается перевод государственной собственности в иные формы, более приспособленные к рыночной экономике.

Цели приватизации собственности – повышение эффективности, совершенствование соотношения частной и государственной собственности, конкуренции и монополии, развитие многоукладности экономики. Зарубежный опыт показывает, что с помощью приватизации решаются финансовые проблемы, также как погашение бюджетного дефицита, борьба с инфляцией, ликвидация государственного долга. Приватизация убыточных предприятий сокращает бюджетные расходы государства.

В посткапиталистических странах посредством приватизации формируется средний класс.

Содержание приватизации наиболее полно раскрывается в методах ее осуществления. Мировая практика знает следующие основные методы приватизации:

· продажа государственных предприятий непосредственно в частные руки;

· выкуп акций государственных предприятий менеджерами;

· продажа акций предприятий его работниками;

· распространение акций среди широких слоев населения страны;

· сдача госпредприятий в аренду с заключением контракта на управление ими;

· создание на основе государственных предприятий смешанной собственности с частной, групповой формой.

Раскрытие экономического содержания и способов приватизации 80-х годов в странах Запада весьма полезно для выявления особенностей приватизации в России.

Приватизация в России характеризуется двумя особенностями: 

· ваучерный характер ее осуществления;

· приватизация осуществляется в условиях перехода от плановой экономической системы в рыночную.

По первоначальной идее, приватизация государственной собственности должна была иметь ваучерный характер. Это означало, что передача государственной собственности гражданам будет осуществляться бесплатно. Однако, как показал сам процесс приватизации, она происходила в условиях гиперинфляции и отсутствия правовых режимов в рамках переходного периода.

В августе 1992 г. вышел Указ президента России о внедрении приватизационных чеков – ваучеров, которые реализуют механизм бесплатной передачи госсобственности.

Приватизационный чек (ваучер) представлял собой государственную ценную бумагу, способную выкупить государственное имущество, подлежащее приватизации, или акции специальных инвестиционных фондов. Это был документ на предъявителя, имеющий нормальную стоимость в 10 000 рублей на 1991 г., причем ваучеры могли свободно продаваться и покупаться на рынке до 1 марта 1993 г. По истечении срока действия они считались погашенными и утрачивали покупную способность.

Общая рыночная цена государственного имущества, подлежащего приватизации, составила 1,5 трлн. рублей по оценкам 1991 г. или 35% от всех приватизационных фондов. Указанную сумму стоимости имущества разделили на количество населения России на конец 1991 г., в результате чего получили сумму 10 000 рублей на каждого гражданина страны.

Согласно программе, приватизация государственных, муниципальных предприятий должна была осуществляться в течение 1992 – 1994 гг. Все предприятия, подлежащие приватизации, были разделены на три группы:

· мелкие предприятия (до 200 человек работающих, стоимостью основных фондов до 1 млн. руб.);

· крупные предприятия (до 1000 человек занятых, свыше 50 млн. руб. балансовой стоимости основных фондов). Они приватизировались путем преобразования в открытые акционерные общества с привлечением, главным образом, трудового коллектива;

· остальные предприятия приватизировались любым из указанных методов приватизации.

Трудовым коллективом в случае акционирования их предприятия предоставлялись следующие льготы:

· всем членам трудового коллектива бесплатно передаются именные привилегированные  (неголосующие) акции, которые составляют 25% уставного капитала приватизируемого предприятия. Дополнительно к этому продаются еще 10% уставного капитала за внесенные трудовым коллективом деньги со скидкой на 30% и  с рассрочкой до трех лет. Но первоначальный взнос должен быть не менее 15%;

· всем членам трудового коллектива, кроме льгот, указанных в пункте 1, предоставлялось право приобретения простых акций за деньги, не больше 51 % уставного капитала, но без каких-либо льгот. Предложенная цена устанавливалась комиссией местной власти;

· инициативной группе работников, пожелавшей участвовать в выкупе имущества в счет плана приватизации, представлялось право приобретения за деньги 20% простых акций по номинальной стоимости. При этом необходимо было разрешение трудового коллектива.

Таким образом, акционерная собственность становится основной формой  собственности в России. С появлением ваучера как особого типа ценных бумаг в нашей стране был создан специальный инвестиционный фонд приватизации (ЧИФ – чековый инвестиционный фонд), не характерный для мировой практики. ЧИФ может быть только закрытого типа, чтобы не распылить средства, он не имеет право выкупать свои акции у акционеров.

С 1 июля 1994 г. в соответствии с Указом, подписанным президентом РФ, начинается новый период в приватизационным процессе – так называемый постваучерный. Второй период приватизации связан с инвестиционной практикой.

Приватизация собственности в России будет продолжаться еще длительное время.

3.3. Сущность и формы предпринимательства

Теоретический анализ собственности как экономической и правовой категории позволяет с научных позиций рассмотреть феномен предпринимательства, выступающего в качестве неотъемлемого атрибута рыночной экономики.

В Гражданском кодексе РФ предпринимательство характеризуется следующим образом: «Предпринимательской является самостоятельная, осуществляемая на свой риск деятельность, направленная на систематическое получение прибыли от пользования имуществом, продажи товаров, выполнения работ или оказания услуг лицам, зарегистрированным в этом качестве в установленном законе порядке».

Сущность предпринимательской деятельности раскрывается через выполняемые им функции:

· предприниматель берет инициативу соединения факторов производства в единый процесс производства товаров и услуг с целью получения прибыли;

· предприниматель есть организатор производства, настраивающий и задающий тон деятельности фирмы, определяющий на себя бремя ответственности за успех их проведения;

· предприниматель – это новатор, внедряющий на коммерческой основе новые продукты, новые технологии, новые формы организации дела;

· предприниматель – это человек, не боящийся риска и сознательно идущий на него ради достижения цели бизнеса.

Предпринимательство – это инициативная, самостоятельная, осуществляемая от своего имени, на свой риск, под свою имущественную ответственность деятельность граждан, физических и юридических лиц. Конечная цель предпринимательства получение прибыли от пользования имуществом, продажи товаров и услуг.

Предприниматель реализует присущие рыночной экономике экономические отношения собственности в их правовом оформлении через организационные механизмы деятельности. Предпринимательство может осуществляться как в индивидуальной, так и коллективной форме. Но если первая означает осуществление ее гражданами, т.е. физическими лицами, «своей волей и в своем интересе», гражданами, которые «свободны» в установлении своих прав и обязанностей на основании договора и в определении любых, не противоречащих законодательству, условий договора (ст. 1, п. 2 ГК РФ), то вторая форма предпринимательства -  коллективная – предполагает границы и процедуры, очерченные более строго. В этом случае предпринимательская деятельность осуществляется на основе и в пределах тех задач и полномочий. Которые отражены в учредительских документах и уставе соответствующих форм предприятий. Зафиксированное нормами права единство организационных и экономических оснований деятельности хозяйствующих субъектов выступает как его «организационно-правовая форма» (рис. 2.4.).
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Рис. 2.4. Правовые формы предприятий согласно ТК РФ

Законодательство каждой страны интерпритизирет правовые формы по разному, однако их содержание в основном одинаковы. ГК РФ насчитывает 15 правовых форм юридических лиц, из которых 9 являются коммерческими организациями, а 6 – некоммерческими. Основными признаками, отличающими одну организационно – правовую форму хозяйствования от другой являются:


- количество участников данного хозяйственного объединения;


- полномочия собственников применяемого капитала;


- способ распределения прибыли и убытков;


- источники имущества, составляющего материальную основу хозяйственной деятельности данного субъекта;


- пределы имущественной ответственности.

Согласно российскому законодательству предпринимательской деятельностью могут заниматься как «физические», так и «юридические лица».

Физическое лицо – это гражданин, который занимается предпринимательской деятельностью единолично, не принимая статус «юридического лица». Право предпринимательской деятельности наступает с момента государственной регистрации гражданина в качестве индивидуального  предпринимателя. Такой предприниматель самостоятельно решает все вопросы. Источником имущества, необходимого для начала работы, могут быть собственные накопления, помощь друзей или полученные в банке кредиты. Риск неудачи целиком лежит на индивидуальном предпринимателе. Он несет полную неограниченную ответственность по своим обязательствам, то есть отвечает по всем обязательствам всем своим имуществом. К индивидуальным предпринимателям относится и глава крестьянского хозяйства – фермер.

Другая группа  организационно-правовых  форм хозяйствования охватывается общим понятием «юридических лиц». Признаки юридического лица состоят в том, что это прежде всего – организация, то есть форма объединения людей для их совместной деятельности, призванной выполнять определенный круг задач. Общая характеристика организации:


- наличие обособленного имущества;


- ответственность только этим имуществом по своим обязательствам;


- возможность от своего приобретать и осуществлять имущественные и неимущественные права;


- быть истцом и ответчиком на суде;


- иметь самостоятельный баланс и смету.


Указанные организации как юридические лица могут быть двух типов. Во-первых, - это коммерческие организации, преследующие в качестве основной цели своей деятельности извлечение прибыли. Во – вторых, - это некоммерческие организации, не ставящие цели получения прибыли.

Возрождение предпринимательской деятельности в России и в бывших социалистических странах – это уникальное экономическое явление в истории человечества. Его особенность состоит в том, что предпринимательство возникло и развивается не эволюционным путем, как в странах с традиционно рыночной экономикой, а в условиях экономической революции, ломки централизованной плановой системы. Поэтому предпринимательская деятельность в нашей стране в современный период сталкивается с целым рядом трудностей: 


- медленно формируется законодательная база предпринимательства;


- бизнес в стране развивается в условиях незавершенности процесса приватизации собственности;


- свободе хозяйственной деятельности противостоит традиционная для командной экономики монопольная организация хозяйства;


- товарно-денежный обмен в России сильно затруднен несовершенством финансово-кредитных отношений (проблема обналичивания денег, кризис неплатежей и т. д.), а также высокими темпами инфляции;


- значительная часть предпринимательской активности служит исключительно как временное средство накопления первоначального капитала на основе различного рода злоупотреблений и создания криминальных структур, что усиливает нестабильность, неопределенность и недоверие в сфере бизнес-деятельности.

Эти и другие проблемы настоятельно требуют государственного вмешательства в форме экономической и юридической поддержки предпринимательства. Как показывает зарубежный опыт, такая поддержка включает льготное кредитование, льготное налогообложение,  создание программ и фондов  поддержки, организацией действенных систем борьбы с вымогательством и бюрократизацией и т. д.

Тема 4. Рынок: условия развития, функция, структура и инфраструктура

4.1. Возникновение рынка и условия его развития

Возникновение рынка охватывает длинный исторический период. Он в своем зачаточном состоянии возник около четырех тысяч лет тому назад на Среднем Востоке. Об этом свидетельствует «Законы Хаммураппи», которые представляют собой правила ведения хозяйства и обмене товарами в рабовладельческом обществе.

Если на оси ординат отложить значение рынка в человеческом обществе, на оси абсцисс – временные рамки, в которых функционировали различные цивилизации по А. Тоинби, то развитие рынка происходит по следующей гипотической схеме (рис. 4.1.)
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Рис. 4.1. Гипотическая схема развития рынка в рамках цивилизованного подхода А. Тойнби

1 – рабовладельческая;

2 – азиатская;

3 – античная;

4 – феодальная;

5 – капиталистическая;

6 – посткапиталистическая.

Восходящая линия АВСДF означает непрерывное развитие и совершенствование рынка, к которым способствовали:

- разделение труда и специализация;

- развитие техники и технологии производства;

- возникновение новых форм организации труда и управления;

- появление новых форм собственности и обмена;

- смена различных цивилизаций, которые изменили общественное отношение между людьми.

В результате указанных изменений, человечество становится все сильнее и сильнее над природой.

Дальнейшее революционное расширение ареала рынка происходит при переходе от феодализма к капитализму (Рис. 4.1. с точки В к точке С):

- буржуазные революции в Европе предоставили людям политическую свободу, в связи с этим любой человек получает возможность продать свой труд на рынке ресурсов. Следовательно, сколько рабочих мест, столько требовалось денег за их оплату;

- значительную долю так же на рынке ресурсов стала занимать земля. Сколько выставлен ресурс «земля» на рынке и столько требовалось денег на их оплату;

- на рынке появляется особый вид товара, который не имел своей действительной стоимости (ценности) – ценные бумаги. В последствии их К. Маркс назовет «фиктивный капитал», они также способствовали расширению рынка;

- при дальнейшем расширении рынка товар приобретает универсальный характер. Иными словами, если те вещи или общественные отношения, которые в докапиталистических системах не могли продаваться и  покупаться, то в новых условиях становятся предметом купли-продажи, как- то: образование, культура, искусство и др.

При классическом капитализме расширение рынка достигает своего наивысшего полета – апогея в точке С, в конце ХIХ и начало ХХ в.в. Однако в это время как на микро, - макроуровне рынка происходит беспрецедентное нарушение его равновесия, вызванное, во – первых, экономическими кризисами перепроизводства, во-вторых, производственные возможности ведущих стран берет курс на милитаризацию экономики, это неизбежно приводило к резкому ухудшению благосостояния широких слов в население, в – третьих, на арене рынка появляются капиталистические монополии в форме картелей и  трестов, которые проводили агрессивную экономическую политику, выражающуюся в неоправданном завышении цен над стоимостью товаров и услуг.

Ученые того времени указанные явления называли «подрыв рынка», «путь к тупику». Лучшие умы человечества занимались поиском выхода из сложившейся ситуации. И не случайно начало ХХ в. изобилует десятками учений, рекомендующих выход  человечества из сложившейся ситуации. Например, К. Маркс в работе «Манифест Коммунистической партии» недвусмысленно подчеркивал, что суть его учения уничтожение частей собственности, рынка, товара, денег, цены, кредита и прочих атрибутов рынка. То есть, в будущем коммунистическом обществе рынка не будет. На рисунке 4.1. значение рынка в человеческой цивилизации сведется на нет, окажется в точке Е, как первобытно-общинном строе это было утопической идеей, которую подхватили большевики в России.

Опыт строительства социализма в СССР, Восточно-Европейских странах и эксперимент китайских руководителей по ликвидации рынка в Лаосе и Камбоджи в 60-е гг. ХХ в. показали бесперспективность ликвидации рынка.

Анализируя содержание тех множеств учений, возникших в начале ХХ в., можно констатировать, что единственно верным оказался, воззрение Д. М. Кейнса о государственном регулировании рынка.

Рынок – такое же величайшее достижение коллективного разума всех народов, времен и детище человеческой цивилизации, как математика, электроника и любые другие достижения. Рынок – это то лучшее, что придумало человечество. Им останется и в обозримом будущем.

4.2. Определение рынка. Современные условия совершенствования рынка. Товар

Определение рынка (market). В современной экономической науке существует множество определений. Например, К. Макконнел и С. Брю считают, что «рынок – это механизм, сводящий вместе продавцов и покупателей отдельных товаров и услуг». «Рынок – это всякая группа людей, вступающая в тесные деловые отношения и заключающая сделки по поводу любого товара» (А. Маршалл). Э. Долан, Д. Линсей определяют рынок «как любое взаимодействие, в которое люди вступают для торговли друг с другом».

Приведенные определения рынка, на первый взгляд разные, но, в конечном счете, сводятся к следующей (рис. 4.2.).


Рис. 4.2. Схема роли рынка

Как показывает схема на рис. 4.2., рынок – это инструмент экономической связи между людьми, основанный на купле-продаже. 

Более развернутое определение рынка следующее: это совокупность экономических отношений по поводу купли-продажи товаров по ценам, устанавливающимся на основании взаимодействия спроса и предложения в результате конкуренции.

Современные условия совершенствования рынка сводятся к представлению экономической свободы его участником и учету трансакционных издержек.

Экономическая свобода предусматривает:

- свободу выбора деятельности потребителей и производителей;

- верховенство покупателей над производителями;

- занятие предпринимательской деятельностью становится доступным для любого  желающего. Каждый индивидуум имеет право стать предпринимателем в той или иной форме. Но это не означает, что общество должно состоять из одних предпринимателей. Важно другое – принципиальная возможность для любого желающего купить облигации, акции, недвижимость, открыть свой счет в банке, начать свое дело, равно как и прекратить его;

- экономическая свобода предполагает ответственность за результаты хозяйственной деятельности. Под ответственность подразумевается уменьшение дохода вследствие неадекватных действий самого хозяйствующего объекта на рынке (пени, штрафы, выплаты неустоек и др.);

- абсолютную мобильность, подвижность всех видов ресурсов. Свободный перелив ресурсов осуществляется благодаря развитой системе «горизонтальных» связей, опирающихся на такие институты, как банки, биржи, инвестиционные фонды и т.д.;

- ограничение любых видов монополизма и полную свободу конкуренции;

- свободное ценообразование.

Еще одно условие функционирование рынка, которое было открыто 60-е гг. ХХ в. американским ученым лауреатом премии Нобеля Р. Коузом, - трансакционные издержки. Указанное открытие считается самым крупным открытием современности.

Для возникновения рынка какого-либо товара необходимы трансакционные издержки, под которыми понимают затраты, не связанные непосредственно с производством данного товара. Обычно выделяют пять основных форм трансакционных издержек: 

- издержки поиска покупателей и продавцов;

- издержки ведения переговоров и заключение контрактов;

- издержки измерения покупаемого товара;

- издержки защиты прав собственности. В обществе, где отсутствует надежная правовая защита собственности, могут быть большие затраты для их восстановления (охрана, судебные издержки и пр.);

- издержки оппортунистического поведения, которые выражаются в уклонении от условий соблюдения контракта с целью получения прибыли за счет партнеров.

Таким образом, трансакционные издержки возникают и до обмена товара, и в процессе обмена, и после него. Углубление разделения труда и специализация способствует росту трансакционных издержек.

Если трансакционные издержки какого-то товара окажутся больше, чем предполагаемый доход, то рынок данного товара не будет функционировать.

Наряду с перечисленными факторами, для совершенствования современного рынка большое значение имеют полнота информации, устойчивость финансовой и денежной систем, открытость внешнему рынку, политическая стабильность и т.д.

4.3. Товар. Возникновение, сущность и функции денег

Товар исходная категория изучения рыночной экономики. Образно говоря, товар первичная структурная клеточка огромного рыночного хозяйства. Происхождение товара выглядит так: благо → продукт труда → товар.

Товар – это продукт труда, предназначенный для обмена или продажи. К проблеме товара и его свойств каждая научная школа подходила со своей методологией. Представители классической политэкономии явились создателями трудовой теории стоимости (объективной парадигмы стоимости), которая получила законченное выражение в марксизме. Согласно ей товар имеет два свойства: потребительскую стоимость и стоимость. Потребительская стоимость – это способность товара удовлетворять ту или иную потребность людей. Стоимость же товара определяет затраченный на его изготовление труд. Стоимость является общественным свойством, поэтому ее величина определяется не индивидуальными, а общественно необходимыми затратами труда, произведенными при существующих нормальных условиях производства и при среднем уровне умелости и интенсивности труда. При этом роль измерителя стоимости выполняет особый товар – деньги. Иной подход к проблеме продемонстрировали маржиналисты, создавшие теорию предельной полезность. Ценность, то есть стоимость, в терминологии этой школы, зависит от полезности и редкости благ. Оценки полезности производятся субъектом, поэтому данная теория называется субъективной парадигмой стоимости. Сторонники же современного неоклассического направления в экономической теории утверждая, что противоречия между этими двумя подходами нет, рассматривают цену равновесия как синтез полезности и издержек производства. Именно эта категория является одной из основных в анализе рыночного механизма.

Основными измерителями товаров могут быть цена, количество, издержки и время.

Возникновение, сущность и функции денег. Деньги в своей первичной форме появились позднее обмена. Это доказал К. Маркс в теории развития форм стоимости.

Прообразом рынка был обмен между племенами излишками продуктов. Затем продуктообмен сменил прямой товарообмен по схеме «товар на товар (Т - Т)», который в малых масштабах сохранился до наших дней и ныне носит название «бартер». При этом эквивалентность стоимости товаров определилась уже редкостью настоятельной потребности в благах и затратами труда на их производство.

По мере роста товарного производства обмен по принципу «Т - Т» становился все более затруднительным из-за потери времени на поиски покупателей или продавцов. Поэтому из всего множества товаров выделяется особо ходовой, относительно ликвидный товар. Такой товар К. Маркс назвал всеобщим эквивалентом, а П. Самуэльсон – товарным деньгом. Например, в Древней Греции ходовой единицей товара служила корзина винограда, у скотоводческих племен Центральной Азии – одна овца, а у зулусских племен Южной Африки – мера пива и т.д. В древнерусских преданиях упоминается о денежной единице «куне», ведущей свое происхождение от меха куницы.

С дальнейшим расширением рыночных отношений стало крайне неудобным использование товарных денег. Поэтому на арену рынка выходят бронза, медь, ракушки и т.д., а затем – благородные металлы – серебро и золото. Это явилось началом возникновения денег. Постепенно основными денежными материалами становятся серебро и золото, из которых чеканились монеты разного достоинства.

Чеканка монет из благородных металлов постепенно монополизируется государством, которое получает возможность присвоить дополнительный доход от этой операции, так называемый сеньораж. Благородный металлы длительное время служили человечеству в качестве денежного материала благодаря их замечательным свойствам (однородность, хорошая делимость, сохраняемость, портативность, сравнительная редкость, трудность добычи). Несмотря на указанные достоинства в качестве денежного материала, у них есть один существенный недостаток. Дело в том, что золото и серебро – металлы мягкие, поэтому монеты из них быстро снашиваются, следовательно, теряют первоначальную стоимость, перестают быть полноценными деньгами. С одной стороны, мелкие разменные монеты, переходя из кошелька в кошелек, подвергались особенно быстрому износу. Это привело к необходимости замены их монетами из менее ценных металлов; например, из меди и ее различных сплавов. С другой стороны, монеты с крупным достоинством также изнашивались, теряя свой первоначальный вес. Но, как ни странно, они продолжали функционировать. Это объясняется тем, что посредническая функция денег имеет мимолетный характер. Потерянный вес золотых монет в момент купли-продажи существенного значения не имеет, лишь бы была четко изображена их нарицательная стоимость. Последний владелец той или изношенной монеты также легко передает ее другому лицу, тот – третьему и т. д. Эти факты дали человечеству идею о замене золотых монет бумажными деньгами, не имеющими собственной стоимости, но заменяющими стоимость обозначенной на них монеты. Так появились бумажные деньги, обратимые в любой момент в золото. Исторические данные дают основания полагать, что бумажные деньги были изобретены всеведущими китайскими купцами еще до нашей эры. 

Распространение бумажных денег в Европе берет свое начало в ХVIII в. во Франции (1716 г.) и в России (1769 г.) в виде бумажных ассигнаций. Следует отметить, что выпуск бумажных денег с самого начала имел тенденцию к отрыву от стоимости реального золотого содержания и товарных запасов, которые подкрепляют из номинальную стоимость. Это объясняется тем, что, во-первых, в особо экстремальных экономических условиях, например, во время войны, революции, само государство стремилось увеличить выпуск бумажных денег, не заботясь об их товарном покрытии. Во-вторых, во все времена и во всех странах отдельные индивиды не могли устоять перед соблазном подделки бумажных денег.

История знает многочисленные примеры бесконтрольного выпуска бумажных денег государством. Достаточно указать Советскую Россию 20-х гг., Германию после первой мировой войны, когда люди носили деньги в мешках. Но и в наше время постсоциалистическая Россия и Югославия продемонстрировали образцы подрыва своих бумажно-денежных систем. Дальнейшее развитие экономических отношений показало, что бумажные деньги в их первозданном виде не удовлетворяют потребности в развитии производства, потребовались иные формы денег. Первой формой таких денег стал вексель – долговая расписка, выдаваемая покупателем продавцу на определенный срок уплаты. Затем появились банкноты, которые представляют собой своеобразный вексель, выпускаемый банком под залог имеющихся у него золотых запасов. Поэтому банкноты в действительности – кредитные деньги.

Затем для ускорения безналичного оборота появился чек – приказ банка выдать со счета его владельца обозначенную сумму предъявителю чека.

В начале бумажные и кредитные деньги не только свободно обменивались между собой, но и на золото. Однако в начале ХХ в. в условиях всеобщего экономического подъема требовались дополнительные денежные средства, которые ограничивались запасом золота. Так как темпы роста добычи золота значительно отставали от темпов роста производства товаров и услуг, это приводило к нехватке денег и тормозило экономический рост. Поэтому большинство стран мира в законодательном порядке отказалось от свободного размена бумажных денег на золото. Такое решение, наряду с положительным эффектом роста производства, привело и к отрицательным последствиям – к всеобщей инфляции.

Корифеи экономической науки ХIХ, ХХ вв. давали различные определения деньгам: «Деньги – товар, играющий роль всеобщего эквивалента» (К. Маркс); «Деньги – есть временное вместилище покупательной силы», «Деньги – это товар, обладающий наибольшей ликвидностью» (К. Менгер).

Большинство современных авторов учебников по экономической теории и финансам определяют деньги как «особый товар» и далее связывают это определение с их функциями. На первый взгляд, с точки зрения формальной логистики, оно правильно, так как сущность всякого явления проявляется в его функциях. Противоречия определения денег современными авторами заключается в том, что функций денег минимум три: средство обращения, счетная единица измерения стоимости, средство сохранения, накопления богатства. Тогда имеем три разных определения денег.

Основная, первичная функция денег – средство обращения, с помощью которого осуществляется обмен товарами и услугами между индивидами, фирмами и странами. Как средства обращения деньги помогают заменить натуральный обмен товарами по схеме «товар - товар» (Т - Т) на обмен – «товар – деньги - товар» (Т – Д - Т). По второй схеме, обменивая свой товар на самый ликвидный товар денег, например, продавая свой труд. Получаем зарплату в виде денег. Поэтому мы имеем возможность купить на рынке любой товар по своему усмотрению. А если по первой схеме (Т - Т), предположим, продали свой труд за какое-то количество зерна, то мы уже не можем купить на него то, что нам необходимо. Опять же придется сначала продать зерно.

Тем самым деньги намного облегчают куплю-продажу товаров, приносят выгоду в виде экономии времени и расширения возможностей обмена. Таково содержание функции денег как средства обращения.

Частным случаем функции денег как средства обращения является функция средства платежа. Развитие экономических отношений привело к тому, что продажа товаров и их оплата перестали совпадать во времени. Это означает покупку товаров с последующей оплатой. Примером могут послужить зарплаты, пени и штрафов, оплата кредита и т.д.

Вторая функция денег – единица счета или меры стоимости. В принципе, измерение или сопоставление количества товаров можно произвести в физических величинах. Однако такой способ измерения в большинстве случаев оказывается неудобным, требуются затраты времени на приведение различных измерений в одну единицу, так как различные товары имеют разные физические единицы измерения (вес, объем, площадь, длина, ширина и т.д.).

Деньги в условиях золотого стандарта обладали определенной стоимостью, соответствующей затратам на добычу золота и чеканку монет. Именно это давало возможность измерить, учесть количество различных товаров в одних и тех же денежных единицах. Отличительной особенностью денег как товара является их уникальное свойство учитывать редкость благ, настоятельную потребность в них и затраты на производство. После того как произошел отрыв золота от  бумажных денег, когда деньги стали кредитными, они несколько утратили уникальную способность золотых денег и стали обладать представительной стоимостью. Величина последней для денежной массы определяется законом денежного обращения. При правильном обращении этой массы бумажные деньги копируют, повторяют свойства золотых денег. Отсюда и вытекает функция денег как меры стоимости всех товаров.

Третья функция денег – средство накопления или сохранения стоимости. Во-первых, в классической модели утверждается, что «деньги – это средство сохранения стоимости, временное вместилище покупательной силы». Здесь вопрос в том, насколько полно деньги сохраняют стоимость в течение определенного срока времени. В условиях низких темпов инфляции, когда деньги привязаны к золотому стандарту в краткосрочном периоде времени, их потери были неощутимыми, незначительными. Поэтому классики называли деньги «средством сохранения стоимости».   

В современной рыночной экономике условия изменились: произошел отрыв бумажных денег от золотого стандарта. Инфляция стала спутником рыночной экономики. В этих условиях способом сохранения денег служит широко развитая система кредитов. В настоящее время субъекты рынка не считают необходимым хранить деньги в наличной форме, предпочитают направлять их в прибыльные активы, такие как депозиты (вклады) в банках, приобретение ценных бумаг (акций и облигаций), приносящих их владельцам прибыль. С этой точки зрения, особенностью денег как товара, по сравнению с потребительскими товарами, служит их способность превратиться в актив, хранимый на протяжении длительного времени, в то время как обычные товары при длительном хранении просто превращаются в товарный запас.

Во-вторых, функцией денег как средства сохранения стоимости является образование сокровищ двух типов:

а) превращение денег в золото или золотые изделия;

б) покупка сокровищ эстетического характера (покупка картин выдающихся художников, изделий из драгоценных камней и металлов, антиквариата и др.). При этом в какой-то мере сохраняется стоимость бумажных денег при галопирующей инфляции.

В-третьих, деньги как средство накопления могут проявить себя, воздействуя на денежное обращение. Они могут повлиять на денежное обращение двумя путями: когда осуществляется приток денег из сокровища в обращении, происходит увеличение денежного обращения, а если осуществляется отток денег из обращения, то оно уменьшается. Трансформация сокровищ в денежное обращение исключительно зависит от конъюнктурных факторов. Например, в фазе подъема экономики происходит сокращение их накопления. Во время гиперинфляции экономические агенты стремятся превратить деньги в сокровища.

Функцию мировых денег выделяют лишь приверженцы марксистской политэкономии. Она была связана с обслуживанием мировой торговли. Длительное время функцию мировых денег выполняло золото, но в современных условиях оно практически вытеснено. Международные расчеты ведутся только валютами развитых стран (долларами, евро и др.).

Виды денег и денежных средств. Под термином «деньги» понимают множество их разновидностей, которые отличаются друг от друга по способу обращения, учета денежной массы, назначением и возможностью превращения одних форм денег в другие.

Исторически первой формой денег были монеты, поле деятельности которых ныне постепенно сокращается. В современных условиях монеты служат для размена более крупных бумажных купюр и работы торговых автоматов. Они изготавливаются из сплавов драгоценных металлов, поэтому более прочны и носки, чем бумажные купюры. В настоящее время во всех странах мира монеты занимают лишь несколько процентов в общей массе денежных знаков.

В основном денежное обращение обслуживают бумажные деньги в форме банкнот (банковских билетов) – денежных знаков разного достоинства, выпускаемых центральным банком страны, и казначейских билетов, выпускаемых государственным казначейством.

Бумажные деньги и монеты вместе составляют наличные деньги, на бытовом уровне именуются просто наличностью, которая представляет собой универсальное платежное средство. Наличные деньги легко обратимы в безналичные, тогда как обратный процесс затруднен.

Основную массу денежных средств составляют безналичные деньги, находящиеся на банковских счетах; они принадлежат государству, фирмам для взаимного расчета и гражданам. В развитых странах Запада наблюдается тенденция увеличения доли безналичных денежных средств в общем обороте денежной массы.

В странах с развитой рыночной экономикой значительный удельный вес в безналичном обороте денег имеют чеки, которые служат основным инструментом денежных расчетов. Чек (cheque) – ценная бумага, представляющая денежный документ установленной формы.

По своей сути чек – это распоряжение, приказ банку держателем чека о переводе денег с его депозита на счет другого лица или о выдаче ему наличных денег. Источником чеков являются депозитные вклады в банк. Чеки могут быть именными, ордерными, предъявительскими и др. для расчетов между банками используются банковские чеки.

В странах Запада широко используются дорожные чеки, продаваемые банками и бюро путешествий. Дорожный чек – платежный документ, используемый как средство обеспечения туристов международной валютой или валютой страны пребывания.

В современных условиях более удобной и совершенной формой безналичных денег выступают «электронные деньги», которые функционируют посредством команд и программ; с помощью компьютерной техники денежные средства переводятся с одного счета на другой. С помощью электронных денег ведутся безналичные расчеты между продавцами и покупателями, банками и их клиентами.

Среди форм денег особое место занимают так называемые квази-деньги (от латинского quasi – как будто, почти). К ним можно отнести срочные вклады, вложенные в банки на определенный  срок с целью получения процентного дохода; государственные облигации, которые в любое время можно предъявить для их выкупа (облигации процентные, с правом досрочного выкупа, серийные, купонные и др.), хотя облигации – это ценные бумаги, но они являются также потенциальными платежными средствами.

Наконец, в экономической теории особо выделяют деньги повышенной эффективности, то есть деньги, активно участвующие в обращении и способные порождать дополнительные деньги. К ним  можно отнести депозиты коммерческих и других банков в центральном банке страны.

В современных условиях выпуск как бумажных, так и кредитных денег монополизирован государством. Центральный банк, находящийся в подчинении государству, иногда пытается компенсировать нехватку денежных средств путем увеличения денежной массы. Согласно правилу монетаристов, масса денег в обращении должна ежегодно увеличиваться темпами, равными потенциальному темпу роста реального ВНП. Для стран с развитой экономикой этот темп составляет примерно 3 – 5% в год.

Денежная масса – это совокупность покупательных и платежных средств, обслуживающих народное хозяйство и принадлежащих частным лицам, фирмам и государству. В структуре денежной массы выделяют активную и пассивную часть. К активным деньгам относятся денежные средства, реально обслуживающие хозяйственный оборот. К пассивным – квази-деньги, остатки на счетах фирм, резервы и накопления.

4.4. Механизмы и функции рынка

Механизм рынка или (рыночные рычаги). На любом этапе своего развития рынок базируется на четырех элементах его механизма: цена, спрос, предложение и конкуренции. О них более подробно рассмотрим в последующих темах.

Функции рынка. Рынок оказывает огромное влияние на все стороны хозяйственной жизни общества и выполняет множество функций. Главные из них следующие (рис. 4.2.):

1) посредническая функция. В условиях разделения труда и экономической обособленности субъектов рыночного хозяйства возникает объективная необходимость нахождения друг друга и обмена результатами своей деятельности. Рынок с помощью цены сопоставляет продукты деятельности субъектов рынка, и определяет, насколько выгодна та или иная технологическая  и экономическая связь между конкретными участниками


Рис. 4.3. Схема функций рынка

общественного производства. В рыночной экономике при нормальной конкуренции потребитель имеет возможность выбора поставщика. Одновременно продавцу предоставляется возможность выбора наиболее подходящего покупателя;

2) Ценообразующая функция. В современной экономической теории существуют две равноценные версии формирования рыночных цен: классическая и маржиналисткая. 

По классической версии рыночная цена устанавливается по общественно-необходимым затратам (ОНЗТ). Например, в гипотической стране пшеница  производится равно в 1 000 фермерских хозяйствах, у которых затраты труда в человеко/часах на центнер пшеницы разные. Для упрощения рассуждения 1 000 фермеров сгруппируем на 5 групп, каждая из которых по удельному весу в общем объеме производства зерна занимает 20% (рис. 4.3.).


Рис. 4.3. Формирование рыночной цены по классической версии

Предположим, что один человеко-час в этой стране оценивается в один доллар, тогда рыночная цена центнера пшеницы составит 5 долларов. Так формируется рыночная цена по классической парадигме.

По маржиналистской парадигме механизм образования рыночной цены сводится к взаимодействию спроса и предложения товаров (см. рис.).

2) ценообразовательная функция. Если на рынке количество какого-либо товара превышает спрос на него, то цена снижается. Высокие рыночные цены на те или иные товары служат сигналом недостаточного их предложения. Следовательно, производство недостающих товаров увеличивается до такого количества, чтобы состоялось равновесие между спросом и предложением (см. рис….). Если фирме удается уменьшить затраты на факторы производства, чем сложившийся уровень рыночной цены, то данная фирма получит сверхприбыль. Однако для этого необходимого совершенствовать технологию и эффективно использовать достижения научно-технического прогресса;

3) информационная функция. Сама рыночная цена представляет собой уникальный аппарат коммуникации и распространения информации, а также других важных сведений, необходимых человеку в мире экономики. Ведь на реальном рынке цены на потребительские товары и ресурсы, проценты кредита, зарплата постоянно меняются. Компактная информация, содержащаяся в ценах, позволяет определить наполненность или дефицитность рынков каждого вида товара. Например, снижение заработной платы инженерно-технического персонала в горнодобывающей промышленности означает наполненность или избыток этих специалистов в данной отрасли. Рынок через свои институты (реклама, биржи, ярмарки, аукционы и др.) дает сведения всем участникам рынка о предстоящем изменении спроса и предложения. Это позволяет им быть в курсе изменения цен, технологии производства и т.д. Малейшее повышение цен на те или иные товары показывает, куда нужно вложить капитал в данный момент времени. Хозяйствующие субъекты обязаны постоянно сверять результативность собственного производства с меняющимися условиями рынка; 

4) санирующая функция. Видный представитель неоклассизма Фридрих фон Хайек (1899 – 1992 гг.) высказал мысль о том, что жаловаться на несправедливость рынка – это то же самое, что жаловаться на несправедливость Солнечной системы.

В рыночной системе отсутствует личная зависимость одного субъекта от другого. Но это не следует понимать как отсутствие личных контактов между потребителями и продавцами. Главное в другом – над каждым агентом рыночного хозяйства господствует не личность – в лице вождя племени, рабовладельца, феодала, политбюро с председателем правящей партии и т.п., а безличностная неумолимая сила рыночных механизмов.

Дифференциация доходов в рыночном хозяйстве – объективный результат действия механизмов цен и конкуренции.

Рынок беспощаден по отношению к слабым. С помощью механизма конкуренции рынок очищает общественное производство от расточительных, неустойчивых и неэффективных субъектов хозяйствования и, напротив, дает возможность действовать более эффективным и рациональным хозяйствам. В результате под воздействием непрекращающейся конкуренции непрерывно, шаг за шагом повышается средний уровень эффективности всего народного хозяйства. Как отметил П. Самуэльсон, в США от одной трети до половины всех розничных магазинов прекращают свою деятельность в течение трех лет. Средний срок жизни малого бизнеса не превышает шести лет;

Регулирующая функция. Рынок дает ответы на вопросы: что производить? Для кого производить? Как производить? Под воздействием конкуренции путем перелива капитала из одной отрасли в другую осуществляется равномерное распределение факторов производства между всеми отраслями. В тех отраслях, где наблюдается повышение цен, происходит оживление производства. Сюда усиливается прилив финансовых, природных и трудовых ресурсов. Если в результате такого прилива факторов производства произойдет превышение предложения товаров над спросом, то начнется обратный процесс: снижение всех видов рыночных цен и отток ресурсов из данной отрасли.

Здесь в качестве регулятора выступает та же "невидимая рука" А. Смита, которая направляет действия разрозненных производителей и потребителей продукции. Каждый действует, преследуя свой личный интерес. Ориентиром здесь является лишь повышение или понижение цены. Парадокс заключается в том, что беспорядочные действия рыночных агентов, основанные на подчинении ценовому механизму, рождают определенный порядок распределения общественного продукта. Та же идея лежит в основе исследования Ф. Хайеком спонтанного порядка, то есть самопроизвольного порядка.

Теоретики социалистического течения предлагают заменить рыночный механизм сознательным централизованным планированием, где не будет ни прибылей, ни убытков, ни бедняков, ни богачей, где цены будут назначаться Центром. Поставщики будут жестко закреплены потребителями. К чему это привело? К ухудшению качества изделий, затратной технологии производства и всеобщему дефициту.

В современных условиях экономика регулируется не только "невидимой рукой" А. Смита, но и дополняется государственными расчетами. Однако, здесь "невидимая рука" А. Смита сохраняет главенствующую роль.

Разумеется, рыночная экономика – не идеальное устройство общества. О преимуществах и недостатках рыночного механизма будет сказано в последующих темах. Но человечество пока не нашло лучшего устройства общественной системы, чем рыночная экономика.

4.4. Структура рынка и его классификация. Инфраструктура

В современных условиях рынок из саморегулирующейся системы превратился в регулирующую. Это привело к изменению субъектно-объектной структуры рынка. Сначала поясним содержание терминов "структура", "субъект", "объект" рынка.

Структура  (лат. Structura - строение) – неотъемлемый атрибут всех реально существующих экономических объектов и систем. В данном случае под структурой рынка понимается строение и внутренняя форма организации, выступающей как единство устойчивых взаимосвязей между элементами, из которых состоит сам рынок.

Различают объектно-субъектную структуру; функциональную, указывающую на действия элементов; организационную, указывающую на внутреннюю связь и расстановку элементов; структуру социальной ориентации, показывающую общественное назначение элементов.

В экономической теории под субъектом понимают носителя предметно-практической деятельности. Субъект – это активная сторона структуры. Он воздействует на объект. Объект – это то, что противостоит субъекту, более пассивная сторона структуры.

Субъектами современного рыночного хозяйства являются домашние хозяйства, фирмы, банки и государство.

Домашнее хозяйство – это экономическая единица, состоящая из одного или нескольких индивидов. Оно самостоятельно принимает решение и является собственником какого-либо фактора производства, стремится к максимальному удовлетворению своих потребностей и обеспечивает производство и воспроизводство человеческого капитала. К домашнему хозяйству относят всех потребителей, наемных работников. Владельцев крупных и мелких капиталов, земли и др.

Фирма – это экономическая единица, которая  использует ресурсы для производства продукции с целью ее продажи, принимает самостоятельное решение и стремиться к максимализации прибыли.

Государство представлено на рынке правительственными учреждениями, осуществляющими юридическую и политическую власть для обеспечения в случае необходимости контроля над хозяйствующими субъектами и над рынком для достижения общественных целей.

На рынке все экономические субъекты тесно взаимодействуют, образуя взаимосвязанный поток расходов и доходов.

Объектами рынка служат товары и услуги, факторы производства, деньги, ценные бумаги, государственные льготы, социальные выплаты и др.

Классификация структуры рынка. Структура рынка классифицируется по нескольким признакам: экономическому назначению объектов, степени ограничения конкуренции, отраслям народного хозяйства, характеру продаж.

Классификация рынка   по объектам представлена на схеме (рис. 4.4.).


Рис. 4.4. Схема классификации рынка по объектам

Структурные элементы, вычлененные по объектам рынка, имеют не только общие черты, свойства, но и самостоятельное значение. В то же время каждый из них имеет особую внутреннюю организацию, особое ценообразование, специфические спрос и предложение, свою конкуренцию, присущие только им институты и инфраструктуру (биржи, банки, аукционы, тендоры, способы транспортировки, охраны, складирования и др.). Например, на первой стадии товары и услуги могут реализоваться на товарно-сырьевой бирже, ценные бумаги – через фондовые биржи, рынку труда присуща биржа труда.

Несмотря на различие внутренней организации, структурные элементы рынка по объектам образуют единую систему, единый живой организм. Малейший сбой в функционировании хотя бы одного элемента по цепной реакции передается на весь организм рынка. Например, в настоящее время при неразвитом рынке земли в российской экономике создает дефицит продовольственных товаров отечественного производства. Это, в свою очередь, увеличивает валютные затраты на закупку продовольствия за рубежом, в то время как эти средства могли бы использоваться в качестве инвестиции в отечественную промышленность и сельское хозяйство. Отсутствие доступа широких слоев населения к кредитам тормозит увеличение предложения товаров широкого потребления, нагнетает спрос на потребительские товары, способствует сохранению высоких курсов иностранных валют по отношению к национальной денежной единице.

Элементы рынка неодинаковы по своему значению и происхождению. После разложения натурального хозяйства первым возник рынок предметов потребления, который имеет главное экономическое значение. К рынку товаров и услуг относятся рынки продовольствия, одежды, обуви, легковых автомашин и др. без развития рынка теряется цель общественного производства. От состояния потребительского рынка зависит уровень жизни населения. Устойчивость денежного обращения и социально-политическая стабильность общества. Особое место занимает рынок жилья и другой недвижимости.

С развитием мореплавания расширяется торговля и зарождается финансовый рынок. В современных условиях функционирования финансового рынка (ссудного капитала) заключается в обеспечении перелива капитала из одной отрасли в другую.

Внутри финансового рынка, в свою очередь, выделяется денежный рынок, который состоит из предложения и спроса на деньги. Их равновесие составляет ставка процента – цена денег.

Рынок ценных бумаг. Объекты этого рынка подразделяются на два вида: свидетельства о собственности и свидетельства о займе. К первой группе относятся акции, акционерные сертификаты, опционные свидетельства, финансовые фьючерсы, ордера, права или варранты, ваучеры, коносаменты и т.п. Вторую группу ценных бумаг образуют облигации, векселя, депозитные и сберегательные сертификаты, чеки, различные государственные и муниципальные долговые обязательства. На российском рынке ценных бумаг функционируют пока далеко не все из перечисленных видов ценных бумаг и акций.

Посредниками на рынке ценных бумаг являются брокеры, инвестиционные дилеры и маклеры. Основной задачей рынка ценных бумаг является обеспечение более полного и быстрого сбора сбережений в инвестиции по цене, устраивающей покупателя и продавца. Организационной формой рынка ценных бумаг является фондовая биржа, которая организует, контролирует и регулирует процесс купли-продажи ценных бумаг.

Валютный рынок. Интенсификация международных обменов, движение товаров, услуг, капиталов и рабочей силы сопровождается нарастанием объемов денежных масс, передвигающихся из страны в страну. Все это вызвало объективную необходимость существования валютного рынка. В условиях рыночной экономики обмен и продажа осуществляется через деятельность крупных коммерческих банков. Основными экономическими агентами внешнего валютного рынка выступают экспортеры, импортеры, держатели портфелей активов. Их называют "первичными" субъектами валютных рынков. А "вторичными" субъектами валютных рынков выступают правительственные органы, коммерческие банки, валютные брокеры и дилеры. Установившиеся обменные курсы публикуют в периодических изданиях.

Во второй половине ХХ в. в связи с развертыванием научно-технической революции появляется новый вид рынка – рынок научно-технической информации. Объектами этого вида рынка являются открытия прикладных технических наук, разработки новых технологий, новые виды товаров с принципиально иными свойствами и др.

Рыночная структура по отраслевому признаку может классифицироваться на автомобильный рынок, компьютерный, нефтяной и т.д. По характеру продаж – на оптовый и розничный рынки.

Исключительно важное теоретическое и практическое значение имеет классификация рыночной структуры по степени ограничения конкуренции, которая подробно рассматривается в теме 9 "Типы рыночных структур. Конкуренция и монополия".

Классификация рынка в зависимости от внешней среды. До сих пор рассматривалась классификация рыночных структур с точки зрения внутреннего устройства. Значение научной классификации экономических явлений заключается в том, что, во-первых, она позволяет упорядочить и систематизировать уже имеющееся знание об объекте изучения, во-вторых, на основании классификации можно получить новое, ранее неизвестное знание о предмете.

В то же время большое влияние на рынок оказывает воздействие внешней среды, такое как политическое устройство общества, национальные традиции, наличие в обществе преступных элементов и др.

Таблица 4.1

Классификация рынка в зависимости от внешней среды

	Основные признаки
	Виды рынков

	1. По географическому 
положению.
	локальный (местный), региональный, 
национальный, континентальный и мировой.

	2. По степени 
ограничения 
конкуренции.
	совершенный и несовершенный 
(монополистической конкуренции, 
олигополистический, чистой монополии).

	3. По отраслям.
	автомобильный, компьютерный и др.

	4. По характеру продаж.
	оптовый, розничный.

	5. По отношению к 
законодательству.
	светлый (законный), темный (незаконный), 
рый (полузаконный).

	6. По ценообразованию.
	свободный, монополистический и регулируемый.


В зависимости от ценообразования различают три типа рынка: свободный, монополистический и регулируемый.

Свободный рынок характеризуется множеством продавцов и покупателей, конкуренция не ограничивается, происходит свободное ценообразование и свободный перелив капитала из одной отрасли в другую. По характеру свободный рынок идентичен с рыночной структурой совершенной конкуренции.

Монополистический рынок характеризуется доминированием нескольких поставщиков предметов потребления, услуг и средств производств над потребителями, цены монопольно диктуются поставщиками, конкуренция несовершенна или вообще отсутствует.

Регулируемый рынок – рынок, которому свойственны множества поставщиков экономических благ, отношения между поставщиками и потребителями договорные на основе здоровой конкуренции, цены на редкие группы товаров регулируются государством (энергетические ресурсы, тарифы транспорта, связи и др.). Конкуренция ограничена государственным законодательством. В узком смысле слова поведение, а в широком – политика рыночных субъектов исключительно зависит от типа рынка. 

Существует классификация рынка с точки зрения территориальных границ или географического местоположения. В этом случае рынок может быть местный (села, района, поселка, города), региона (Восточной Сибири, Дальнего Востока и т.д.), национальный(внутренний), континентальный (западноевропейский, Юго-Восточной Азии, Северной Америки и т.д.) и мировой (внешний). По своему характеру рынок интернационален, не любит границ. По степени зрелости рынок может быть развитый или неразвитый; формирующийся или деформированный. Классификация рынка по признаку его отношения к законодательству выделяет легальный (законный рынок) и нелегальный (незаконный, теневой), серый рынок.

В целом российской экономике присущи все виды рынка, но они неразвиты и глубоко деформированы, монополизированы и т.д.

Инфраструктура рынка – это совокупность отраслей, фирм, организаций, учреждений и их видов деятельности, призванных обеспечить личных и производственных потребностей. На ряду с понятием "инфраструктура" часто употребляется термин "институты",  которые представляют собой совокупность норм права или форм общественного устройства.

В общем виде инфраструктура современного рынка можно представить в таблице 4.2.

Таблица 4.2

Связь структуры и инфраструктуры

	Структура рынка
	Инфраструктура рынка

	1. Рынок товаров, услуг, капитала и недвижимости.
	Товарно-сырьевые биржи, аукционы, 
ярмарки, фирмы оптовой и розничной торговли,
 транспортная система, мосты, трубопроводы,
 гостиницы, техника технология изготовления 
изделий и др.

	2. Финансовый рынок.
	Банки, страховые компании, фонды, фондовые 
биржи, связь и др.

	3. Рынок труда.
	Биржи труда, система оплаты труда, социальное 
обеспечение и др.

	4. Рынок информации.
	Информационные центры, юридические 
конторы, рекламные общества, биржевые
 информации и др.


Так выглядит далеко не полный перечень связи структуры и инфраструктуры рынка. Уровень развитости инфраструктуры оказывает большое внимание на конъюнктуры рынка – под которой понимают ситуацию, складывающуюся на рынке, характеризуемая уровнем спроса и предложения, объемами продаж, изменениями цен.


Неразвитая инфраструктура рынка России может замедлить переход ее экономики в смешанную систему.

4.5. Достоинства и недостатки рынка

Рынок как определенная система распределения и использования ограниченных ресурсов имеет целый ряд очевидных преимуществ перед другими экономическими системами:

- рыночный механизм обеспечивает эффективное распределение ресурсов. Он направляет ресурсы через ценовой механизм туда, где они наиболее необходимы обществу, использует те технологии производства, которые удешевляют его издержки. Как отмечал А. Смит, каждый рыночный субъект преследует лишь свою выгоду, свой собственный интерес, не ставя своей целью содействовать общественной пользе. Однако, в конечном счете, он направляется к этой цели, наилучшим образом служа интересам общества. Через рынок стихийно регулируется структура общественного производства и потребностей. Автоматически решается вопрос, что и в каком количестве производить. Рыночная экономика не знает таких присущих для командно-административной системы явлений, как дефицит, товарный голод, очереди и т.д.;

- рыночную экономику характеризует гибкость и высокая степень приспособляемости производства к изменяющимся условиям рыночной конъюнктуры. Например, в 70-е годы при четырех – шестикратном повышении цен на нефть рынок ответил разработкой альтернативных энергоносителей (атомных, ветряных и др.), внедрением ресурсосберегающей технологии и добычи нефти на дне океана;

- оптимальное использование НТР. Стремясь получить максимально высокую прибыль, товаропроизводители идут на определенный риск: выпускают товары с новыми потребительными свойствами, вводят новейшие технологии, то позволяет иметь временные преимущества в конкурентной борьбы за счет снижения индивидуальных издержек и получения сверхприбыли. Таким образом, сам рыночный механизм создает постоянно действующие стимулы для повышения эффективности производства;

- способность к удовлетворению самых разнообразных потребностей, повышение качества и услуг, быстрота корректировки возникающих колебаний цен;

- очевидным преимуществом рыночного механизма является то, что он может функционировать без прямого вмешательства государства. Рынку нужна только экономическая свобода, которая подразумевает свободу предпринимательства, свободу выбора продавцов и покупателей, свободу ценообразования. Отсюда всемерное развитие инициативы, творчества. Рынок в должной мере вознаграждает тех, кто интенсивно и эффективно работает, строго дифференцирует доход каждого и тем самым постоянно поддерживает действенные стимулы к труду. Командно-административная система, провозглашая на словах принцип распределения доходов по труду, на практике осуществляет жесткий централизованный контроль за их уровнем, что неизбежно порождает уравнительное распределение, не создающее должных стимулов к труду.

Однако рыночная экономика имеет и отрицательные стороны. К ним относятся следующие:

- рыночная экономика не имеет механизма защиты окружающей среды, сохранения природных ресурсов, принадлежащих всему человечеству, например, рыбных богатств океана, редких видов животных и т.д.;

- рынок не создает стимулы для производства товаров и услуг коллективного пользования (дороги, образование, общественный транспорт, фундаментальные научные исследования и др.);

- рынок беспощаден к слабой части населения (детям, инвалидам, пенсионерам и матерям-одиночкам);

- рынок не гарантирует право на труд, доход и не обеспечивает перераспределения доходов. По словам П. Самуэльсона, рыночная система воспроизводит существенное неравенство. Рынок постоянно снижает уровень занятости, вытесняя из производства слабых контрагентов;

- рынок и рыночные отношения являются благоприятной средой для возникновения мафии и мафиозных структур, проведения махинаций. Теневая экономика существует во всех странах с рыночной экономикой и занимается игро- и наркобизнесом, торговлей оружием и т.д.;

- рыночная экономика, особенно неразвитая и свободная, характеризуется нестабильностью, неравномерностью развития отдельных регионов и отраслей и подвержена кризисам пере – или недопроизводства, инфляции;

- в рыночной экономике возникают ситуации, когда чисто рыночные механизмы оказываются не в состоянии обеспечить эффективное использование ресурсов. Эти случаи получили название "провалы" (фиаско) рынка (market failures).

Выделяют четыре типа фиаско рынка:

- монополия (их разновидности);

- несовершенная информация;

- внешние эффекты;

- общественные блага.

Тема 5. Функционирование рыночных механизмов. Их закономерности

5.1. Спрос

Спрос (demand) – это платежеспособная потребность, то есть сумма денег, которую покупатели могут и намерены заплатить за необходимые им товары.

В экономической теории различают платежеспособную и экономическую потребность. Платежеспособная потребность означает объем возможной покупки товаров и услуг в зависимости от наличия денег у покупателя, от цены, дохода, вкусов и предпочтений. А экономическая потребность, как это было указано раньше, нужда человека в чем-либо, которая определяется биологической природой человека. Она в принципе безгранична, но это не значит, что один человек может потреблять какой-то товар в неограниченном количестве. Существует понятие научно-обоснованный медицинский уровень потребления, который может быть насыщенный и ненасыщенный.

Функционирование спроса объясняется законом спроса (law of demand), который гласит: при прочих равных условиях объем спроса на товар изменяется в обратной зависимости от его цены. Закон спроса имеет табличную, алгебраическую и геометрическую модели. 

Алгебраическая модель.

Qd = f (P, P2, j, Pn, I, T, W) (5.1.)


где Qd (quantity of demend)  - объем спроса на (количество);

f - функция;

 P (price) – цена на данный товар;

 P2, j, Pn - цена на другие товары;

 I (income) – денежный доход;

 T (tastes) – вкус или сложившаяся привычка покупателей;

 W (wealth) – накопленное богатство. 

В естественных науках термины обозначаются латинскими и греческими буквами, а в мировой экономической науке термины обозначаются буквами английского алфавита, поскольку английский язык является международным экономическим языком. При этом каждое понятие имеет английское видовое и родовое название.

Величины (P, P2, j, Pn, I, T, W) получили название детерминантов. Причем  I, T, W называют еще и неценовыми факторами.

Графическая модель. Допустим, что все детерминанты, факторы, оказывающие влияние на спрос, кроме цены на данный товар, неизменны, тогда каждому значению цены на товар соответствует определенное значение объема спроса Qd. 

Такая зависимость носит название функции спроса от цены Qd  = f (P) (5.2.), от дохода Qd = f (I) (5.3.).

Рис. 5.1. График формирования линии спроса

Линия dd, изображенная на рисунке 5.1. получила название линией спроса (demand curve). Причем в микроэкономическом анализе она колеблется от бесконечного до нулевого наклонов, а в обычном анализе имеет отрицательный наклон (см. рис. 5.5.)

Линия спроса имеет два свойства.
Первое. При движении линии спроса от точки А к точке В вправо увеличивается объем спроса от Q до Q2 одновременно уменьшается цена P до P2; наоборот, при е движении влево вверх объем спроса уменьшается от Q2 до Q с одновременным повышением цены. В данном случае имеем изменение объема или величины спроса (рис. 5.2.).

Рис. 5.2. График изменения объема спроса


Рис. 5.3. График изменения "самого спроса" при постоянной цене P

Предположим, что изменяется значение одного из неценовых детерминантов спроса, например, дохода населения. Если доход увеличивается, то каждой возможной цене товара будет соответствовать большой объем спроса (мы предполагаем, что вкусы, привычки населения не изменились). Следовательно, произойдет сдвиг линии спроса вправо из положения  dd в положение dd (рис. 5.3.). Напротив, уменьшение дохода приведет к смешению линии спроса влево в положение   d2d2. В этом случае говорят об изменении "самого спроса".

Следовательно, следует четко различать объем спроса и самого спроса. Термин "изменение самого спроса" связывается с изменением положения линии спроса вправо или влево, в то время как термин "изменение объема спроса" относится к какой-либо отдельной точке, скользящей по линии спроса.

Индивидуальный и групповой спрос. До сих пор мы говорили об общественном спросе, который формируется из индивидуальных и групповых спросов. Индивидуальный спрос колеблется в большом диапазоне, другими словами, он связан с множеством факторов, таких как уровень дохода, вкус, пол и возраст, уровень образования, национальные традиции.

Как показывает рис. 5.5., диапазон колебания индивидуальных спросов происходить от горизонтальной линии d4 до вертикальной линии d3. Горизонтальная линия d4 означает, что некоторые индивидуумы покупают данный товар только в пределах цены Р, но не выше; вертикальная – d3 – при любой цене в пределах Р. Однако рыночная цена не может подняться выше так называемой максимальной цены спроса, по которой субъект согласен приобрести данное количество товара в единицу времени. Кривая d показывает более сильную зависимость спроса от цены, чем кривая d2. Отсюда заключаем, что чем больше угол наклона кривой спроса к оси цен Р, тем больше его зависимость от цен.


Рис. 5.5. График диапазона 


Рис. 5.6. График суммирования 

Колебания индивидуаль -


спроса различных потребителей

ных спросов

Итак, на рынке появляются различные потребители со своими определенными намерениями приобрести какие-то товары, с присущими только для них кривыми спроса, который, в свою очередь, зависит от их совокупного дохода, привычки и наклонностей. В этом проявляется так называемый суверенитет потребителя.

Для примера возьмем трех потребителей: А, В, С (рис. 5.6). Индивидуум А – богатый, В – среднего достатка и С – бедный с низким доходом. Если будем совмещать их линии спроса на одном графике, то получим А – линия богатых, В – людей со средним достатком и С – бедных (рис. 5.6).

Совокупный спрос на данный товар может быть представлен пунктирной линией. Из индивидуальных кривых спроса потребителей складывается совокупный, общий спрос по каждому из множества благ. Общий спрос показывает производству, какое их количество требуется на рынке.

Генезис закона спроса. Генезис – происхождение закона спроса – экономисты объясняют тремя эффектами, возникающими при снижении цены на товар.

1."Эффект роста выгоды". Любая покупка товаров представляет собой равенство между расходом (Р) на приобретение и полезностью (П) от этого приобретения (Р = П). Следовательно, при снижении цены уменьшаются расходы покупателя при прежней полезности товара.

Например, покупаем мандарины по цене 5 р. за штуку

- 5 р. расходуем из соб-ти + 5 р. приобретаем полезности


естественного кармана (со 
=
(со знаком плюс)

знаком минус)

Если цена мандарина снизилась до 3 р. за штуку, тогда имеем 

- 3 р. расходуем из 


+ 5 р. приобретаем

собственного кармана


полезности

в последнем акте потребители выгадывают полезности на + 2 р., чем раньше.

2. "Эффект дохода". На рынке при снижении цены на один конкретный товар у потребителя появляется возможность приобрести его в большем объеме на ту же сумму денег. В то же время рыночные цены на другие товары остаются неизменными, следовательно, эти товары становятся дороже, чем подешевевшие.

Это равносильно увеличению денежного дохода потребителя. Понижение цены данного товара сделало нашего потребителя реально богаче, чем до снижения цены. Это позволяет безусловно расширить, увеличить объем спроса именно на подешевевший товар, в чем и заключается смысл "эффекта дохода".

3. "Эффект замещения". Как указано в пункте 2, удешевление одного какого-то товара можно рассматривать как некоторое увеличение дохода потребителей. Если до снижения цены товара А некий потребитель покупал его в количестве Х, то после снижения цены того же товара А, он покупает его в том же количестве Х, но тогда в его распоряжении появляется некоторая излишняя сумма денежных средств, которые можно расходовать на покупку более ценных и полезных товаров или дополнительных единиц подешевевшего товара. Таким образом, при замещении других товаров подешевевшими увеличивается объем спроса всех потребителей. В этом заключается идея "эффекта замещения".

Проанализировав представленные эффекты, можно заключить, что снижение цены на отдельный товар, как рост цены, вызывает многочисленные экономические последствия.

Закон спроса – величайший закон рынка, так как он воздействует на формирование поведения покупателей и продавцов. Это, в свою очередь, позволяет предсказывать и прогнозировать логику их поведения на рынке. 

Некоторые противоречия и исключения закона спроса. В реальной жизни наблюдается обратная ситуация закону спроса, однако их объяснения вполне укладываются в рамки этого закона:

а) при повышении цен на некоторые товары спрос увеличивается. Это встречается в том случае, когда стремительно растут цены в связи с инфляцией. Каждому покупателю нетрудно понять, что большие затраты сегодня многократно сэкономит завтра. Здесь основной причиной повышения спроса является не рост цен, а ожидание, предположение еще большего роста цен на данный товар. Данный факт полностью подчиняется действию закона спроса;

б) на рынке наблюдается снижение цены на какой-то товар, однако согласно закону спроса не наблюдается повышения спроса на этот товар. Этот случай объясняется опять же фактором ожидания цен. Глупо покупать сегодня то, что завтра будет стоить еще дешевле. Данный случай также отвечает требованиям закона спроса;

в) спрос на некоторые группы товаров почти не реагируют на общее повышение или снижение цен. Такой устойчивый спрос наблюдается на такие традиционно дорогие товары, как золотые изделия, предметы украшения, прикладного искусства антиквариаты и недвижимость. Объяснение заключается в их высокой ликвидности, способности спасать денежные сбережения в любой ситуации. Это также легко укладывается в логику закона спроса. В приведенных пунктах показаны случаи, которые объясняются самим законом спроса.

Однако при снижении (равно как и при повышении) цен на некоторые товары динамику спроса уже невозможно объяснить законом спроса.

Рис. 5.7. Замедление объема спроса при одновременном снижении цены

Во-первых, при снижении цены на общедоступные товары как хлеб, молоко, картофель (в богатых странах мопеды и велосипеды) сначала объем спроса пропорционально повышается согласно закону спроса, но достигнув определенного объема спроса Q (рис. 5.7), его увеличение замедляется (от Q до Q2). Снижение цены от Р2 до Р не дает ощутимого увеличения объема продажи этих товаров. Дальнейшее снижение цены Р может вообще не дать увеличения Q.

Рис. 5.8. Наклон линии спроса товаров Гиффена

Во-вторых, существует так называемые низшие  товары Гиффена, чьи потребительские качества невысоки (маргарин, низкосортные сигареты, ливерные колбасы и др.). Их называют товарами Гиффена по имени английского экономиста Р. Гиффена (1837 - 1910), который описал случай, когда при всеобщем снижении цены на низшие товары спрос уменьшается, а при повышении – увеличивается. Это, по-видимому, объясняется тем, что при всеобщем снижении цен срабатывает эффект замещения, а при всеобщем повышении цен бедные семьи вынуждены больше потреблять низшие товары, отказываясь от нормальных продуктов, поэтому спрос на них увеличивается. (рис. 5.8)

5.2. Соотношение закона спроса и теории предельной полезности

Сущность теории полезности и ее значение. Теория предельной полезности представляет собой идеологическую противоположность трудовой теории А. Смита, Д. Риккардо и К. Маркса, ее родоначальники – Э. Беем – Баверк (1851 - 1914) и К. Менгер (1840 - 1921) – видные австрийские ученые.

Теория предельной полезности товара позволяет провести более точный анализ спроса при изменении общего рыночного равновесия поведения потребителей в рыночной среде. Она дает исчерпывающие ответы на следующие вопросы: "Какими правилами руководствуются покупатели при покупке товара?", "Какие цели они при этом ставят?", "Сколько единиц товара они приобретают и почему?". На подобные вопросы трудовая теория К. Маркса не может дать ответа.

Теория австрийских экономистов опирается на следующие основные положения:

1) потребитель всегда стремится получить максимальную полезность, используя свой ограниченный доход;

2) полезность, которую приносит каждая последующая единица данного товара (ее называют предельной полезностью), меньше полезности предыдущей единицы товара. Этот тезис получил название "первый закон Госсена" или закон убывающей предельной полезности.

Под полезностью понимают способности товара удовлетворять потребность. Причем понятие полезность исключительно субъективно. Например, полезность сигарет для курящих представляет определенную  единицу, а для некурящих их полезность равна нулю. Для определения полезности товара экономисты ввели условную единицу "ютиль". Для пояснения сущности теории предельной полезности рассмотрим следующий пример: некий потребитель кушает некоторое количество яблок. С увеличением количества съеденных яблок по мере насыщения потребности предельная полезность постепенно убывает (табл. 5.1). Каждое дополнительное съеденное яблоко приносит все меньшее дополнительное удовлетворение или, иными словами, все меньше увеличивает общую полезность.

Таблица 5.1

Общая предельная полезность съеденных яблок.

	Количест
во яблок,
 шт.
	Общая полезность
 (сумма предельных
 полезностей), 
ютиль
	Предельная полезность (полезность каждого 
дополнительного яблока), ютиль

	1
	10
	10

	2
	16
	6

	3
	18
	2

	4
	18
	0


Последнее, четвертое яблоко в результате насыщения потребности вообще не приносит пользы.

По данным таблицы 5.1 построим график. Обозначим общую полезность яблок через ТU, предельную полезность – МU, а общее количество – Q (рис. 5.8, а, б). По мере увеличения количества потребленных яблок общая полезность возрастает (заштрихованные прямоугольники, рис. 5.8, а), но прирост полезности – предельные полезности (незаштрихованные прямоугольники) с каждой новой порцией яблок сокращается (рис. 5.8, б), пока не дойдет до нуля (насыщения). На рис. 5.8, б в виде прямоугольника показана предельная полезность яблок МU, которая по мере увеличения убывает.

а) Общая полезность



б) Предельная полезность

Рис. 5.8. График полезности товара (в ютилях)

Таким образом, можно сделать вывод, что величина предельной полезности зависит от количества потребления данного товара и степени потребности в нем.

Любую величину можно выразить через развитие единицы измерения. В данном случае 1 ютиль полезности условно оценили в 2 рубля. Тогда данные таблицы 5.1. будут выглядеть как – таблицы 5.2.

Таблица 5.2.

Полезность, выраженная в денежных единицах

(1 ют = 2 рублям).

	Количество яблок, шт.
	Общая полезность, р
	Предельная полезность, р

	1
	5
	5

	2
	8
	3

	3
	9
	1

	4
	9
	0


Представим теперь данные таблицы 5.2. графически (рис. 5.9).


а) Общая полезность



б) Предельная полезность

Рис. 5.9. График изображения полезности в денежных единицах

Зрительно сравниваем содержание графиков на рисунке 5.8 а, б и на рисунке 5.9 а, б. Оказывается, что графическое изображение полезности в ютилях и рублях ничем не отличается.

Чтобы проследить мотивацию потребителя на рынке, попробуем определить объем спроса покупателя при различных значениях цены на одно яблоко. Предположим, что доходы потребителя, его вкусы, цены на другие товары остаются без изменения.

Допустим, цена одного яблока равна 5 р. Сколько яблок купит покупатель по этой цене? Очевидно, он будет сопоставлять полезность денег, которую он при этом теряет, с полезностью приобретаемого товара.

Покупая одно яблоко, покупатель теряет сумму, равную 5 р., и приобретает полезность яблока, также равную 5 р. Таким образом, от этого обмена он не терпит убытка. Купит ли наш потребитель второе яблоко по данной цене? Именно в этой ситуации прослеживаются мотивы поведения покупателя. Если он купит второе яблоко, то полезность денег, которую он теряет, опять-таки равна 5 р., но приобретает только 3 р. полезности. Как видно, он теряет полезность величиной в 2 р. Следовательно, он откажется от покупки второго яблока.

Сколько же яблок купит наш потребитель по цене 4 р. за штуку? Очевидно, два. Первое яблоко принесет ему увеличение полезности на 1 р. (5 р. приобретает, 4 р. теряет). Второе яблоко дает эквивалентный обмен полезностей, а третье уже приносит убытки. 

Предполагая последовательно цены яблок за штуки, равные 5, 4, 3, 2 р., мы получим результаты, сведенные в таблице 5.3.

Таблица 5.3.

Объем спроса на яблоки в зависимости от цен.

	Цена яблока, р
	Объем спроса, шт.

	5
	1

	4
	2

	3
	3

	2
	4


Данные таблицы 5.3 выражают закон спроса.

Сравнив рис. 5.9 с рис. 5.8, б, можно сделать следующие выводы. Линия предельной полезности является также линией спроса. Теория предельной полезности выводит закон убывания объема спроса с ростом цены, иными словами, теория предельной полезности соответствует закону спроса.

По данным графиков на рис. 5.8 и 5.9 кажется, что полезность товара можно измерить в деньгах или ютилях, т.е. с количественной точки зрения. Такой подход получил название кардинализм.

Однако кардиналистический подход не увенчался успехом в экономической науке, т.к. сама полезность изначально  выводит субъективно. 

Поэтому был предложен другой подход к измерению полезности, основанный на предпочтении или безразличии (без измерения полезности в единицах, базирующихся на качестве товара). Такой подход называется ординализмом.

Таким образом, переход от количественного анализа полезности товара к качественным показателям получил название переход от "кардинализма к ординализму". Инструментом такого анализа служат так называемые кривые безразличия, которые широко используются неоклассической школой при наследовании многих микроэкономических анализов.

Кривые безразличия. У человека множество потребностей, но их можно классифицировать как неотложные, первичные, вторичные и т. д. при удовлетворении потребностей он начинает с самой неотложной, а затем постепенно переходит к менее неотложным, действуя таким образом, что, в конце концов предельные полезности употребляемых благ станут одинаковыми. Проще говоря, последние 10 р. затраченные, например, на мясо, должны представлять ту же полезность, что и последнего 10 р. затраченные на хлеб или апельсины. Это положение получило название второй закон Госсена или условие потребительского равновесия, которое выражается формулой:
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где МИ, МИ2, ….МИn – предельные полезности отдельных товаров;

Р, Р2, …..Рn – цена отдельных товаров.

Указанное равновесие может быть показано графически с помощью кривых безразличия. Безразличие не означает равнодушие. Любые комбинации товаров одинаково хороши для потребителя, так как они приносят одинаковую полезность.

Для простоты рассуждения абстрактно представим комбинацию двух товаров.

Возьмем потребителя, располагающего фиксированным денежным доходом, который он целиком тратит на потребление двух товаров А и В. По оси ординат отложим полезность товара А в ютилях, по оси абсцисс – полезность товара В в ютилях (рис. 5.10).

Соединив точки пересечения проекции полезности товаров А и В, получим плавную кривую АСВ.

Некоторые комбинации этих товаров дают одинаковую общую полезность. Например, два товара А и три товара В имеют такую же общую полезность, что три товара А и два товара В: 1А + 4В = 4А + 1В. Отказ от одного из товаров компенсируется получением другого товара в большем количестве. К комбинациям товаров А и В потребитель безразличен.

Рис. 5.10. График кривой 


Рис. 5.11. График кривых

безразличия


 


безразличия

Произвольно возьмем точку К выше кривой АСВ. Как показывают данные рис. 5.10 комбинация в точке К принесет больше полезности, чем комбинация С, потому что К = 3А + 3В, а С = 3А + 2В. Следовательно, К > С. Но точка К находится вне кривой безразличия. Из приведенного рассуждения можно заключить, что любая точка, лежащая выше кривой безразличия АСВ, будет предпочтительнее для потребителя, чем комбинация в точке С. Также любая точка, лежащая ниже кривой безразличия, например, точка D, является менее предпочтительной.

Кривые безразличия имеют четыре свойства:

1. Можно провести всевозможные комбинации товаров А и В.

2. Две кривые безразличия не могут пересекаться.

3. На основании свойств 1 и 2 можно построить карту кривых безразличия.

Если возьмем более высокий или более низкий уровни потребления товаров А и В в зависимости от половозрастных групп населения, то карта кривых безразличия представит собой множество непересекающихся кривых (рис. 5.11).

4. Кривая безразличия имеет отрицательный наклон, так как уменьшение одного компенсируется увеличением другого.

Рассмотрим особые конфигурации кривых безразличия.

Взаимозаменяемость и взаимодополняемость. Взаимозаменяемыми называют товары, которые служат для удовлетворения одинаковых или сходных потребностей, например, сигареты различных марок. Взаимодополняющие – это товары, которые потребляются совместно, например, сигареты и спички.

Кривые безразличия совершенной взаимозаменяемости выражаются в прямую линию (рис. 5.12, а). При жесткой взаимодополняемости каждому уровню потребления соответствует одна определенная комбинация. Увеличение количества одного товара без увеличения количества другого не изменяет полезности этой комбинации для потребителя.

Представим кривые безразличия для двух крайних случаев: при совершенной взаимозаменяемости, когда потребителю все равно, например, какие сигареты курить, кривые безразличия вырождаются в прямую линию, то есть рассматриваются как один товар (рис. 5.12, а); при жесткой взаимодополняемости. Когда на один товар требуется определенное количество других товаров, например, для одной автомашины требуется 4 колеса или для одного стола – 6 стульев, кривые безразличия представляют собой две прямоугольные линии (рис. 5.12, б).

Такие ситуации редки на практике. Большинство реальных кривых безразличия находятся между двумя крайними положениями, а многие являются взаимозаменяемыми и взаимодополняемыми. Например, все продукты питания и вся одежда по сезонам и т.д.


Рис. 5.12. Графики кривых безразличия при двух крайних случаях:


а)  совершенная взаимозаменяемость;


б) взаимодополняемость.

Бюджетная линия и равновесие потребителей. Мы рассматривали такую сторону потребительского выбора, как желание. Теперь остановимся на другой стороне – возможности потребителя. Для анализа возможностей пользуются бюджетной линией (линией цен).

Предположим, что потребитель имеет фиксированный денежный доход. В день тратит 6 р. Товар А стоит  1,5 р., товар В – 1 р. Если наш потребитель потратит деньги только на покупку товара А, то можно купить 4 ед., а если купить на все деньги товара В, то получится 6 ед. Отсюда ясно, что потребитель может израсходовать свои деньги на любую из возможных комбинаций товаров А и В в пределах 6 р. Н а рис. 5.13 прямая линия KL – это линия возможностей потребления или бюджетная линия потребителя.


Рис. 5.13. График бюджетной линии

Рис. 5.14. График реакции бюджетной линии на изменение цен и дохода:


а) реакция на изменение цен;


б) реакция на изменение дохода.

Значение анализа бюджетной линии также заключается в прослеживании реакции потребителя на изменение цен и дохода. На рис. 5.15 точки М и N – доступные наборы товаров для потребителя с доходом до 6 000 р. в день, а точки D и E – недоступные при имеющемся бюджете.

Снижение цен на товар В приводит к повороту бюджетной линии против часовой стрелки вокруг точки пересечения бюджетной линии с осью АО. В случае повышения цены товара В – к аналогичному повороту по часовой стрелке (рис. 5.13, а).

При увеличении дохода потребителя происходит сдвиг бюджетной линии вправо, при уменьшении – влево (рис. 5.13, б). Теперь на бюджетную линию наложим карту кривых безразличия, кривая U2 касается бюджетной линии в точке М (рис. 5.14).


Рис. 5.15. Графики кривых безразличия и бюджетной линии

Это означает, что наш потребитель с постоянным доходом получит небольшую полезность в данной комбинации товаров А и В. Это еще одно равновесие потребителя, у него нет мотива замены равновесного набора товаров.

5.3. Закон предложения. Рыночная цена.

Предложение, как спрос, - самостоятельный механизм рыночной экономики, со своей специфической экономической логикой ее участников. Если спрос исходит от потребителей, то предложение – от производителей (продавцов).

Предложение представляет собой совокупность товаров, поступающих для окончательной реализации на рынке. Общее совокупное предложение рынка состоит из индивидуальных предложений.

Предложение, как и спрос, имеет свою общую формулу, указывающую функциональную зависимость от ряда факторов (детерминантов): 

Qs = f (P, P, P2,….Pn, K, C, Z), (5.1)

где Qs – объем предложения данного товара;


P, P, P2,….Pn – цены данного и всех других товаров;

К – характер технологии, который приводит к снижению затрат на производство и последующему увеличению объема предложения;

С – налоги и дотации. Государство в целях регулирования производства некоторых товаров, пополнения бюджета может взимать налоги или выплачивать дотации;

Z – природно-климатическое условие, которое оказывает существенное влияние на общий объем производства данного товара

Если все факторы, определяющие объем предложения, кроме цены (Р) рассматриваемого товара, предположить неизменными, то от общей функции предложения можно перейти к конкретной функции предложения от цены

Qs = f (P), (5.2)
Таким образом, данную формулу можно рассматривать как частный случай общей формулы функции предложения. Графически ее можно представить следующим образом: по оси ординат отложим цену (Р), а по оси абсцисс – количество товаров (Q), (рис. 5.15).


Рис. 5.16. График линии предложения

Так, цене Р соответствует объем предложения Q, а большей цене Р2, Р3 – больший объем предложения Q2, Q3. Соединив точки пересечения координат, получим линию предложения SS. В нормальном виде линия предложения направлена вверх и вправо, имеет положительный наклон.

На основании данных графика можно вывести закон предложения, который гласит, что величина предложения Q находится в прямой зависимости от изменения уровня цены Р. Закон предложения – это реакция величины предложения на динамику цены: повышение цены стимулирует рост величины предложения, а снижение – уменьшение величины предложения.


Рис. 5.17. График изменения "самого предложения"


а) при некоторой постоянной цене Р0;


б) при изменении цены от Р0 до Р.

Свойства линии предложения. Анализируя предложение, следует строго различать понятия "само предложение" и "объем предложения".

Что произойдет с линией предложения, если изменить детерминанты, характеризующие неценовые факторы, такие как технология (К), налоги (С), природно-климатические условия производства (Z). Например, создание более эффективной технологии производства может увеличить предложение, при котором линия предложения смещается вправо из положения  SS в положение SS. 


Рис. 5.18. График изменения объема предложения Рис. 5.19. График равновесия рынка

Здесь происходит увеличение "самого предложения" при некоторой постоянной цене Р0 (рис. 5.16, а, б). Изменение "объема предложения" происходит путем передвижения из точки А в точку А на постоянной линии предложения (рис. 5.17), то есть осуществляется переход от одной комбинации "цена – количество товара" к другой комбинации. Причиной изменения "объема предложения" служит изменение цены данного товара.

Равновесие на рынке. Теперь, имея некоторые представления о спросе и предложении, мы можем перейти к анализу их взаимодействия. Совместим линии спроса и предложения на одном графике (рис. 5.18). Линия DD является графическим изображением функции спроса от цены, а линия SS – функцией предложения от цены. Как видно, указанные линии пересекаются в некоторой  точке Е, координаты которой 0Ре – равновесная цена, ОQE – равновесный объем. В этой точке достигается равенство, определяющее уровень рыночной цены

QE = Qs = Qd, (5.3)
где Qs – объем предложения, а Qd – объем спроса.

В состоянии равновесия рынок сбалансирован. Ни у продавцов, ни у покупателей нет мотива к его нарушению. Любая иная точка, кроме Е, означает диспропорцию между платежеспособным спросом и соответствующим ему товарным предложением.


Рис. 5.19. График образования дефицита и избытка товара

Предположим, что равновесная цена снизилась в пользу покупателей к точке В (рис. 5.19). Тогда число покупателей резко возрастет за счет тех лиц, которым цена на уровне точки Е раньше была недоступной. Это влечет за собой увеличение объема спроса на отрезок QEQB; к равновесному объему ОQE добавляется еще объем спроса, равный отрезку QEQB. Так, с одной стороны, срабатывает закон спроса.

С другой стороны, снижение цены с РЕ (равновесной) до Р по закону предложения уменьшит число продавцов за счет тех, у которых производственные затраты не покрываются новой ценой реализации Р. В результате возросшему объему спроса ОQВ будет противостоять гораздо меньшая товарная масса ОQА. Так возникает дефицит товара, представленный отрезком QАQВ.

При товарном дефиците некоторые покупатели (богатые, со средним достатком) предпочтут заплатить более высокую цену на "черном рынке". В результате избыток спроса QАQВ будет оказывать повышающее давление на цену Р1 в сторону равновесной цены РЕ.

5.4. Изменение равновесия на рынке товаров и услуг

Рыночное равновесие достигается только при единственном сочетании значений цены и объема (рис. 5.18) в одномоментном времени, то есть в статистике, например, на Центральном рынке г. Читы к 12.00 часам килограмм баранины стоил 80 руб. 

Чтобы проанализировать изменчивость рыночного равновесия, необходимо использовать третье измерение экономических явлений – время Т (кроме цены и объема). Выводы об изменчивости рыночного равновесия имеет большое практическое значение в том смысле, что  они указывают на необходимость или ненужность государственного вмешательства в экономику. (рис. 5.20 а, б, в, г).

Под устойчивым равновесием понимают способность рыночной цены после некоторого возмущения вернуться к первоначальному значению Р0 (рис. 5.20, а - г).

устойчивые


циклические

неограниченные

Рис. 5.20. Графики изменчивости рыночного равновесия в зависимости от времени.

Циклические равновесия характеризуются колебаниями различного вида: равномерное (рис. 5.20, д), затухающее (рис. 5.20, е), взрывное (рис. 5.20, ж).

Неограниченные изменения рыночных цен характерны для российской экономике. В одном случае, неограниченное повышение рыночных цен на нефтепродукты, тепло, - электроэнергию и других приобретают новые значения Р1 и выше, а в другом случае, закупочные цены на сельскохозяйственные сырье и продукты Р2 остаются неизменными или неограниченно падают (рис. 5.20 з, и). Формируется так называемая "ножницы цен", одна ветвь которой постоянно растет, вторая – падает. Под "ножницы цен" попадают обычно производители сельскохозяйственных продуктов: личные подсобные хозяйства, фермеры, колхозы и др.

В условиях неразвитой, деформированной рыночной экономики, например,  в современной России, постсоветских республиках или в странах с плановой экономической системой, под давлением продавцов – монополистов цена предложения Р может оказаться выше, чем цена спроса Р2. примером может послужить постоянное повышение цен на бензин в нефтедобывающей России (рис. 5.21, а). Или объем предложения не будет соответствовать объему спроса Qd (рис. 5.21, б).


Рис. 5.21. Графики несоответствия цены и объема предложения и спроса:


а)  цена предложения превышает цену спроса;


б)  объем предложения превышает объем спроса.

На рис. 5.22, а представлен случай, когда линии спроса и предложения совпадают на отрезке АВ. Равновесие на рынке достигается при любой цене в указанном диапазоне от Р до Р2 и равновесном объеме QA. Изменение цены в указанном диапазоне недостаточно чувствительно или незаметно, чтобы вызвать у потребителей изменение объема спроса, а у продавцов – изменение объема предложения. Этот случай имеет практическое значение в том смысле, что третья сторона (государство или муниципальные власти), не ущемляя интересы покупателей и производителей (то есть, не нарушая рыночное равновесие), может наложить "потоварный налог", скажем, для  социальной защиты неимущих слоев населения. Такими товарами могут быть импортная мебель, автомашины, телевизоры и т. д.

На рис. 5.22, б линии спроса и предложения также имеют общий отрезок АВ. В этом случае равновесие устанавливается при любом объеме в интервале от Q до Q2 и при равновесной цене РЕ. Это означает, что рыночная цена на некоторые товары (хлебобулочные изделия, картофель) не меняется при объеме от Q до Q2.


Рис. 5.22. Графики необычайного равновесия на рынке:


а) цена спроса и предложения в отрезке АВ;


б) объем спроса и предложения имеет общий отрезок АВ.

Последние два случая, представленные на рис. 5.22, иногда называют необычными равновесиями.

5.5. Эластичность спроса и предложения.

Эластичность – мера реакции одной экономической переменной на изменение другой, выраженная как отношение процентных изменений. Теория эластичности имеет практическое значение для определения торговой выручки и рентабельности фирмы, налоговой политики государства. Как мы увидим в последующих разделах, эластичность имеет значение для фирм – ценоискателей, т.е. фирм, пытающихся найти такую цену, которая обеспечит максимум прибыли (чистая монополия, монопсония)

Эластичность спроса. В зависимости от детерминант, оказывающих влияние на величину спроса, может быть несколько видов его эластичности: от цен, от  доходов населения, перекрестная  - степень реакции объема спроса на данный товар при изменении цены другого товара, точечная  (рис. 5.23).


Рис. 5.23. Классификация эластичности спроса

Ер, i, p, xy – означает эластичность по порядку: по цене, доходу, точечная и перекрестная;

 Δ – греческая буква "дельта" означает изменение величины;

J – доход; Q – объем спроса; P – цена спроса; xy – товары ……

Рассмотрим более подробно эластичность спроса от цен (иногда называют ценовой эластичностью). Характер и свойства других видов эластичности спроса аналогичны ценовой. В предпринимательской практике чаще всего используется ценовая эластичность, которая показывает, на сколько процентов изменяется объем продаж товара при 1% - ном изменении цен на единицу данного товара. Методика такого изменения проста и понятна, она представляет собой определение частного от деления процентного изменения величины спроса на 1% изменения цены.

Представив в формулу эластичности по цене, соответствующие изменения объема спроса и цены в процентах, получим некоторое число, получившее название коэффициент эластичности по цене J (Табл. 5.1.).

Таблица 5.1

Различные варианты ценовой эластичности.

	Коэффициент 

η
	Характер спроса
	Реакция покупателей при снижении цен

	η = ∞ 
	Совершенно эластичный
	Повышение Qd на неограниченную 
величину

	1 < η < ∞
	Эластичный
	Qd растет более высокими темпами, 
чем снижение цен.

	η = 1
	Единичная эластичность
	Спрос растет с тем темпом, что падает
 цена.

	0 < η <1
	Неэластичный
	Темпы роста и спроса меньше темпов 
снижения цен.

	η = 0
	Совершенно неэластичен
	Совершенно не изменяется Qd


В строго математическом смысле коэффициент эластичности – число отрицательное, т.к. цена и количество проданных товаров изменяются в противоположном направлении. Но для простоты анализа коэффициента эластичности рассматривается автоматически как положительная величина.

В зависимости от величины коэффициентов в практике различают несколько  вариантов ценовой эластичности спроса.

В табл. 5.1 показаны различные варианты ценовой эластичности при изменении объема спроса Qd. Каждый вариант эластичности, представленный в таблице 5.1, может быть выражен графически (рис. 5.24).


Рис. 5. 24. График различных вариантов ценовой эластичности

Примеры: совершенно не эластичный товар – соль.

Совершенно эластичный товар – только одна цена, по которой потребитель способен купить товар (лекарство "инсулин").

Эластичные товары – предметы роскоши, мебель, деликатесы и др.

Неэластичные товары – предметы первой необходимости, обувь.

При эластичном спросе снижение цены вызывает увеличение продажи товара, а при неэластичном – настолько незначительное увеличение продаж, что общая торговая выручка снижается.

Для исчисления эластичности спроса по цене более удобной формулой служит


[image: image4.wmf]P

P

Q

Q

E

P

D

¸

D

=


Эластичность предложения. Понятие эластичности предложения товаров характеризует относительное изменение цен на товары и их количеством, предлагаемое к продаже.

На практике имеют место следующие варианты эластичности предложения: эластичное предложение, предложение  единичной эластичности, неэластичное предложение. При единичной эластичности предложения 1% увеличения цены товара вызывает 1% увеличения их предложения для продажи на рынке. В случае эластичного предложения 1% увеличения цены вызывает увеличение количества предлагаемого к продаже товара больше единицы. Коэффициент эластичности по цене > 1. При неэластичном предложении увеличение цены не оказывает существенного влияния на увеличение объема продаваемых товаров.

Тема 6. Государственное регулирование рынка

6.1. Государственное воздействие рыночных цен

Излишки (потребительские ренты) представляют собой разницу между ценой, которую потребитель готов заплатить за товар, и той которую он действительно платит при покупке, то – есть, по рыночной цене (РE). Геометрическая модель потребительского излишка представлена треугольником РEFmaxE (рис. 6.1).

Излишки производителей. Как указывалось раньше, в результате установления равновесной цены выигрывают и потребители, и производители.

Выигрыш (излишки) производителей получаются следующим образом (рис. 6.1). Цена равновесия РЕ находится выше минимальной цены Pmin (PE > Pmin), которую могли бы предложить наиболее передовые фирмы. В данном случае под передовыми фирмами понимаем тех производителей, у которых затраты на производство единицы товара минимальные.
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Рис. 6.1. График излишек производителей и потребителей


1 – излишки потребителей;


2 – излишки производителей;


3 – затраты производителей.

Площадь прямоугольника ОРЕЕQЕ представляет собой  совокупную выручку всех производителей. Площадь фигуры ОРminЕQЕ – совокупные затраты всех производителей.

Излишки (выгода) производителей составят разницу между площадью прямоугольника ОРЕЕQЕ и фигуры ОР minЕQЕ  - площадь фигуры Р minРЕЕ.

Понятие излишков потребителей и производителей может быть использовано для государственной политики в области ценообразования, налогообложения и направления инвестиций, дотаций.

Государственное регулирование цен должно учитывать излишки потребителей и производителей. Оно может быть прямым и косвенным.

Прямым государственным вмешательством в процессе ценообразования являются установления так называемых потоварных налогов, которые непосредственно влияют на рыночное равновесие товаров и услуг (рис. 6.2). Потоварные налоги устанавливаются либо в определенных процентах от цены товара, либо в абсолютной сумме денег с каждой единицы товара. К ним относят акцизный налог, налог на добавленную стоимость и налог с продаж. Также непосредственное воздействие на формирование цен оказывают государственные дотации, выдача государственного  заказа по договорной цене, которая затем становится базовыми ценами отрасли. Например, госзаказ военно-промышленных комплексов на производство предметов вооружения. Косвенными регулированиями рыночных являются:

· Наблюдение за ценами, которые осуществляются центральным статистическим управление государстве, социальными, независимыми комиссиями политических партий, парламентов и международных организаций;

· Введение или отмена таможенных ограничений во внешней торговле. Правительство, исходя из рыночной конъюнктуры, может освободить импортеров (экспортеров) от налогов или увеличить их с целью защиты отечественных производителей;

· Регулирование государством нормы амортизационных отчислений с целью ускорения внедрения в производство технических новшеств. Это неизбежно повышает рыночные цены основного капитала.
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Рис. 6.2. График влияния на рыночное равновесие потоварного налога

Рассмотрим рис. 6.2 и проследим, как влияет потоварный налог на рыночное равновесие цен. До введения налога: D – линия спроса; S – линия предложения; P – равновесная цена; Q – равновесный объем продажи.

Предположим, что правительство ввело налог на данный товар в сумме Т р. на каждую единицу этого товара, тогда налог вносится в госбюджет продавцами. Это вызовет параллельный сдвиг линии предложения вверх влево на величину Т.

Линия предложения займет положение S2. Установится новое равновесие в точке А, объем продаж уменьшится до Q2, так как производители однозначно сокращают производство в связи с уменьшением спроса. Новое равновесие характеризуется двумя ценами: Р+ и Р-, где Р+ – цена, уплачиваемая потребителями за товары после введения налога, которая оказывается больше, чем первоначальная цена Р; Р- – цена, по которой продают товары продавцы после введения налога, и которая оказывается ниже первоначальной Р.

Общая сумма налога, поступающая в бюджет, будет соответствовать площади прямоугольника Р+АВР-. Площадь прямоугольника Р+АСР составляет сумму налогового бремени потребителей или вычет из доходов покупателей, а площадь РСВР- – вычет из торговой выручки продавцов товаров.

Но главный отрицательный эффект – общее снижение производства и недополучение товаров обществом (см. стрелку на оси абсцисс, рис. 7.2). Поэтому потоварные налоги должны быть установлены правительством в разумных пределах на основе научно обоснованного расчета с учетом излишек и покупателей, и производителей товаров.

Но при отсутствии конкуренции, когда продавцы вносят в бюджет потоварный налог, общая тенденция такова, что продавцы будут стремиться перекладывать налоговое бремя на покупателей путем увеличения цены Р+. однако распределение налогового бремени между покупателями и продавцами зависит от соотношения наклона линии спроса и предложения (рис. 6.3, а, б).

На рис. 6.3, а видно, что большая часть налогового бремени падает на покупателей ((площадь прямоугольника Р+АСР-), так как линия спроса имеет довольно крутой наклон. Угол наклона линии спроса  зависит от эластичности товара по цене, а на рис. 6.3, б, наоборот, крутизна наклона линии предложения больше, чем спроса. Большая доля налогового бремени (площадь прямоугольника РСВР-) падает на продавцов.
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Рис. 6.3. График распределения налогового времени между покупателями и продавцами в зависимости от наклона линии спроса и предложения:


а) линия спроса D расположена круто, неэластичные товары;


б) линии предложения S и S2 расположены круто, эластичные товары.

Дотация (субсидия) – это отрицательный налог. В большинстве стран дотации устанавливаются в определенном проценте к цене товара или в абсолютной сумме (в рублях) в расчете на единицу продукции.

В теме 5 было указано на то, что в отдельных случаях изменение равновесия может приобретать неограниченный характер, то есть рыночные цены на некоторые продукты (энергоносители) могут неограниченно возрастать, в другом случае – могут неограниченно падать (сельскохозяйственные). Между ценами указанных продуктов образуется огромный разрыв, и в конечном счете сельское хозяйство не в состоянии самостоятельно обеспечить даже простое воспроизводство. Во всех индустриально развитых странах ежегодно выплачиваются субсидии на развитие сельского хозяйства.

Потоварные дотации обычно получают производители (первоначальные продавцы), но через механизм рыночного равновесия дотации могут получать и потребители. Для пояснения воздействия дотации на рыночное равновесие рассмотрим рис. 6.4.


Рис. 6.4. График воздействия на рыночное равновесие

До выплаты дотации линии спроса и предложения соответственно занимают положение dd и S. Равновесная цена – P0, объем продажи – Q0. Предположим, что правительство ввело потоварную дотацию из бюджета в размере Vр. на единицу продукции. Это приведет к сдвигу линии предложения на величину Vp. вниз. В результате объем продаж увеличивается до Q2. Цена для покупателей снижается до P-; цена, фактически получаемая производителями, повышается до P+.

Фиксированные цены. Кроме использования налогов и дотаций, государство под давлением определенных политических сил может применять более "грубые" методы регулирования рыночных цен – введение фиксированных цен, которые могут быть выше рыночных (Pз > Ре) или ниже (Р < Ре) (рис. 6.5).

В первом случае это приведет к избытку продукции, равной отрезку QАQВ. Во втором – к дефициту в том же количестве. Также в обоих случаях объем продажи будет меньше равновесного объема Qе. 

Фиксированные цены, превышающие цены равновесия, устанавливают в ряде стран на сельскохозяйственную продукцию. Это, в свою очередь, создает ряд проблем.

Во-первых, возникает избыток сельскохозяйственных продуктов, в денежном выражении равный площади прямоугольника АВ QАQВ. Правительству не остается ничего другого, как закупать весь этот избыток на деньги налогоплательщиков.

Во-вторых, правительство не может "выбросить" закупленную продукцию на внутренний рынок, так как это неизбежно приведет к снижению внутренних цен. Это противоречит ранее принятой политике правительства. Не решает проблему и экспорт этой продукции в другие страны, так как это внутренние цены.

В-третьих, в целях сокращения избытка продукции правительство прибегает к дополнительным мерам, связанным с расходами госбюджета. Например, правительство может начать устанавливать каждому производителю пределы посевных площадей, платить премии за их сокращение.

Рассмотрим случай дефицита, когда цена устанавливается государством на уровне Р3 (рис. 6.4). В результате образования  дефицита меняется поведение производителей в самых разных направлениях.

Так, например, под давлением ортодоксальных левых политических сил правительство решило установить предельную низкую цену на некоторый товар на уровень Рmin (рис. 6.5). Это означает, что производители не имеют права назначать цену на свой товар выше Рmin, но ниже – можно.


Рис. 6.5. График дефицита и механизма образования цены черного рынка:

Ре – равновесная цена при отсутствии государственного вмешательства; Qе – равновесный объем продаж товаров при отсутствии государственного вмешательства; Рmin – предельная цена, установленная правительством, находящаяся значительно ниже равновесной цены Ре.

Цена Рmin соответствует предложению товаров Q единиц.

Допустим, что производители имеют нелегальный канал продажи своего товара по повышенной цене на черном незаконном рынке. Тогда линия предложения товара на черном рынке принимает положение S, которое расположено левее и выше, чем линия S – линия предложения при отсутствии государственного вмешательства. Далее объем продукции Q производители готовы поставить на легальный рынок по цене Р, но тот же объем готовы поставить по более высокой цене Р2 и Р3 на черный рынок. Разница между ценами Р3 и Рmin (Р3 - Рmin) представляет собой компенсацию за риск разоблачения. На черном рынке устанавливается цена Р3, превышающая как предельную цену Рmin, так и равновесную цену Ре . Цена Р3 соответствует объему продаж Q3. Объем продаж товара на черном рынке (Q3) больше, чем объем продаж на легальном рынке (Q) при цене Рmin, но меньше равновесного объема Qе. 

В рассмотренном примере правительство поставило перед собой благородную цель – ограничить рост цен, сделать доступными цены на товары для широких слоев населения. Но результат оказался противоположным:

во-первых, большая доля товара ушла на черный рынок, причем цена черного рынка оказалась выше той, которая сложилась бы на рынке, если бы не было государственного вмешательства;

во-вторых, в целом общество недополучило того объема товаров, которое оно могло бы получить без вмешательства государства в ценообразование;

в-третьих, поведение продавцов на черном рынке имеет тенденцию к дальнейшему повышению цен на дефицитные товары, что может привести к процессу инфляции.

В странах с недостаточно развитыми рыночными отношениями. Особенно в переходный период, особое место в рынке занимают доходы от теневой экономики, классификация которой представлена на рисунке 6.6.

Теневая экономика – совокупность неучтенных, скрытых и противоправных видов экономической деятельности. Борьба с теневой экономикой является одним из методов государственного регулирования рынка.

Рис. 6.6. Структура теневой экономики

5.2. Регулирование внешних эффектов рынка

В предыдущей теме 4 упоминалось о провале (фиаско) рынка. Одним из них являются внешние эффекты.

Важной чертой микроанализа является предложение рациональности действий экономических субъектов. Рациональными считаются все действия, которые приводят к увеличению выгоды или доходности и уменьшению издержек или затрат. Выгодами при этом являются получаемые конкретным экономическим субъектом блага, а затратами – блага, которых он лишается при данном действии. Сопоставление выгод и затрат при принятии экономических решений позволяет определить наиболее оптимальное решение, которое осуществляется с помощью предельного анализа. Его сущность заключается в рассмотрении экономических явлений не только в законченном, но и в постоянно изменяющемся виде. В этом случае рационально действующий экономический субъект сопоставляет не только уровень выгод и затрат от очередной экономической операции, но и дополнительную (предельную) выгоду и дополнительные (предельные) затраты, связанные с данным действием. Если в такой ситуации предельная выгода (МВ) превышает предельные затраты (МС), то предельный доход (МR) будет числом положительным. Тогда рациональный субъект не должен останавливаться на достигнутом, а будет продолжать действия до тех пор, пока предельная выгода не перестанет превышать предельные затраты, то есть до того момента, когда они станут равны друг другу (МВ = МС). Именно в таком равенстве общая величина дохода (ТR) будет максимальной. Следовательно, конечная цель рационального субъекта будет достигнута.

Внешние эффекты, или экстернали, - это издержки или выгоды от рыночных сделок, не получавшие отражения в ценах. Они имеют название "внешние", так как касаются не только участвующих в данной операции экономических агентов, но и третьих лиц. Внешние эффекты возникают в результате производства или потребления товаров и услуг. Внешние эффекты делятся на отрицательные и положительные. Отрицательные экстернали возникают в том случае, когда производство или потребление благ порождает убыток или издержки у третьей стороны, а положительные – выгоду.

Отрицательные внешние эффекты проявляются обычно как разница между социальными издержками и частными издержками:

МЕС = МSС – МРС или  МSС = МЕС – МРС,

где МSС – предельные общественные (социальные) издержки (выгоды);

МРС – предельные частные издержки (выгоды);

МЕС – предельные внешние издержки.

Отрицательный внешний эффект возникает в том случае, если деятельность одного экономического агента порождает убыток или издержки других.

Приведем ряд примеров. Потребитель алкогольных напитков подрывает свое здоровье, а лечится за счет общества. Владелец автомобиля пользуется дорогами, которые финансируются за счет бюджета, загрязняет окружающую среду, создает опасность для пешеходов.

Классическим примером отрицательных экстерналий является загрязнение окружающей среды каким-нибудь заводом или комбинатом.

Так, целлюлозно-бумажный комбинат сбрасывает недостаточно очищенную воду в реку. Предположим, что количество сточной воды пропорционально объему производства бумаги, и это означает, что по мере роста производства бумаги растет и объем загрязнения окружающей среды. Так как комбинат не осуществляет полной очистки???????????

???????мог бы приблизить рыночное равновесие к более рациональному 

МSВ =  МSС,

Корректирующая субсидия (corrective subsidy) – это дотация производителям и потребителям экономических благ, имеющих положительные эффекты, которая позволяет приблизить предельные частные выгоды к предельным общественным.

В случае с обучением, если бы общество выполняло частные затраты студентов, то повысился бы спрос на услуги образовательных учреждений, одновременно повысилось бы предложение на обучение.

Однако корректирующие налоги и дотации не могут решить полностью проблемы, возникающие в связи с внешним эффектом. Поэтому ученые интенсивно искали принципиально новые пути расширения проблемы внешних эффектов.

Возможностям минимизации внешних эффектов в рыночной экономике посвящена так называемая теорема Коуза.

Теорема Коуза была сформулирована Р. Коузом в статье "Проблемы социальных издержек" в 1960 г. Сейчас она считается на Западе одним из наиболее важных достижений экономической мысли послевоенного периода. Сущность теоремы заключается в том, что если права собственности всех сторон тщательно определены и предписаны, если люди согласны твердо придерживаться результатов добровольного обмена, то никаких внешних эффектов не возникает. Следовательно, "провалов рынка" нет, а значит, нет оснований для государственного вмешательства с целью его корректировки.

Задача государства состоит в том, чтобы четко распределять и защищать права собственности рыночных агентов. Несколько позже, в 1966 г., другой американский ученый, Дж. Стиглер придал теореме Коуза более упрощенный вид и сформулировал ее так: "… в условиях совершенной конкуренции частные и социальные издержки равны".*

Р. 
Коуз в своей работе приводит следующий пример: по соседству расположены земледельческая и животноводческая  фермы. Земледельческая ферма выращивает пшеницу, а животноводческая – разводит скот, который время от времени наносит урон соседним посевам. Налицо отрицательный экстерналий. Р. Коуз показал, что проблема отрицательных внешних эффектов может быть успешно решена без участия государства.

Если животновод несет ответственность за ущерб, возможны два варианта: первый – животновод заплатит штраф земледельцу за потраву посева; второй – животновод арендует землю земледельца, заплатив чуть больше, чем установившаяся на рынке арендная ценности производства сохраняются. Специальные эксперименты показали, что теорема Коуза справедлива при ограниченном числе участников (двух - трех). При возрастании их численности теорема Коуза не срабатывает, резко увеличиваются трансакционные затраты.

Борьба с загрязнением окружающей среды. Теорема Коуза помогает выбрать рациональную политику в борьбе с загрязнением окружающей среды.

Что такое рациональная политика? Это такая политика, которая позволяет сбалансировать предельные общественные выгоды с предельными общественными издержками, которые затрачиваются для реализации ее в жизнь.

Существуют три основных пути сокращения вредных выбросов в окружающую среду:

1) установление стандартов по вредным выбросам. Во многих странах устанавливается определенная норма, за которой следит специальный государственный орган, имеющий право штрафовать или наказывать в уголовном порядке;

2) введение платы за выбросы, за каждую единицу вредных веществ в атмосферу. Такие меры принимаются в ФРГ;   


3) продажа прав на загрязнение окружающей среды. Государство определяет объем вредных выбросов, допустимых в данном регионе, и продает в форме лицензии с аукциона. Например, государство желает уменьшить выброс с 2000 до 1500 кг. в год, тогда оно продает лицензию на 1500 кг. в год.

5.3. Регулирование государством производства общественных благ

Общественное благо – это такое благо, которое потребляется коллективно всеми гражданами независимо от того, платят люди за него или нет. Рыночная система вообще не намерена производить общественных благ, так как она не может дать им денежной оценки. Обычные товары и услуги поступают в пользование, потому что за них платят, они имеют денежные оценки.

Другими словами, чтобы пользоваться обычными благами, их надо купить. Потребление же общественных благ становится возможным не в результате покупки, а в результате самого производства таких благ.

К общественным благам относится национальная оборона. Охрана общественного порядка, услуги пожарных, освещение улиц, маяки, прогнозы погоды, результаты фундаментальных научных исследований, радиотелепередачи и многое другое.

Общественные блага характеризуются двумя важными свойствами: неизбирательностью и неисключаемостью потребления.

Свойство неизбирательности – отсутствие конкуренции в потреблении, так как предельные издержки для дополнительного потребителя равны нуль. Потребление общественного блага одним человеком не уменьшает его доступности другим. Например, прослушивание радиопередачи одним потребителем не уменьшает такой же возможности других.

Свойство неисключаемости в потреблении означает, что ни один человек не может быть не допущен к потреблению блага, даже если он отказывается платить за потребление.

Некоторые общественные блага обладают одним свойством. Например, пользование радиопередачей от городской сети обладает только первым свойством, а вторым – нет. Если в квартиру не подведен кабель радиосети, то ее жители не имеют возможности прослушивать радио. Общественные блага, обладающие одновременно двумя свойствами, называются "чистыми" общественными благами. В отличие от обычных благ чисто общественные блага не могут быть разделены на единицы потребления, их нельзя выпускать мелкими партиями или по частям, поэтому кривая спроса на них отражает полезность всего блага.

Для иллюстрации этого положения на оси абсцисс отложим количество общественного блага Q, а на оси ординат – стоимость Р, которая является постоянной величиной (рис. 6.7, а). Потребителей трое: А – Андрей, Б – Борис, В – Василий. Больше всех пользуется общественным благом Василий – 15 ед., меньше всех Андрей – 5 ед. В нашем примере потребители А, Б, В, должны потреблять весь объем выпущенного общественного блага.

Для сравнения на рис. 6.7, б показано Формирование совокупного спроса на обычное благо. Как мы помним, совокупный спрос на обычные товары и услуги получается путем сложения индивидуальных спросов по горизонтали. А совокупный спрос на чисто общественные блага определяется путем суммирования предельных выгод, получаемых от имеющегося наличного объема по вертикали. 


Рис. 6.7. Определение совокупного спроса на чисто общественное и на обычное благо:


а) чисто общественное благо;


б) обычное благо.

Проблема безбилетников ("зайцев"). Потребление чисто общественных благ осуществляется коллективно, но каждый индивид получает разное количество благ. В реальной действительности при большом количестве потребителей невозможно учесть долю потребления благ каждого отдельного индивида. Более того, у потребителей возникают серьезные стимулы к искажению информации о количестве действительно потребляемых благ в сторону снижения или возникает желание обойтись без лишних выплат, получив это благо даром. Такая ситуация получила название "проблемы безбилетника". Проблема безбилетника чаще возникает в больших группах потребителей, чем в малых. Таким образом, рынок и его механизмы не в состоянии справиться с ситуацией безбилетников. Поэтому общественные блага либо вообще не производятся, либо производятся в недостаточном количестве. Раз так, то общественные блага обычно производятся при активном участии государства за счет принудительного обложения налогами их потребителей. Общественные блага по географическому распространению подразделяются на блага мирового, национального и локального (местного) значения. Например, результаты фундаментальных научных исследований могут иметь мировое значение, оборона страны – национальное общественное значение. Уличное освещение, уборка мусора, строительство дорог и др. имеют локальное значение.

ТЕМА 7. Анализ издержек производства

7.1. Экономическая природа издержек производства

Главный мотив деятельности любой фирмы (предприятия) в условиях рыночной экономики – получение максимальной прибыли. Однако реализация этой стратегической цели всегда ограничивается затратами. Затраты факторов производства, связанные с производством и реализацией товара и услуг, называются "издержки производства".

В общем виде прибыль (profit) определяется как разность между совокупной выручкой и совокупными издержками.

П = ТR – ТС, (7.1)
где
П – прибыль; ТR – совокупная выручка; ТС – совокупные издержки.

Совокупная выручка (доход) – это сумма дохода, получаемого фирмой от продажи определенного количества благ (товаров и услуг)

ТR = Р * Q (7.2)
где Р – рыночная цена; Q – количество произведенного товара.

С точки зрения трудовой теории стоимости К. Маркса
 издержки рассматриваются как затраты на зарплату, материалы, топливо, амортизацию основного капитала. К. Маркс назвал их издержки производства, к которым добавил издержки обращения, представляющие собой затраты, связанные с реализацией продукта. Таким образом, по К. Марксу, сумма издержек производства и обращения представляет собой полные издержки производства товаров или услуг.

При этом К. Маркс не учитывал конъюнктуры, ограниченности ресурсов, закона убывающей производительности и других обстоятельств.

Современная экономическая теория по-иному подходит к трактовке издержек производства. Она исходит из ограниченности ресурсов, возможности их альтернативного использования и наличия закона убывающей производительности (alter – латин. означает один из двух).

Альтернативные издержки отражают ценность (стоимость) наилучшего из альтернативных вариантов, от которого пришлось отказаться при экономическом выборе.

Ограниченность ресурсов означает, что всегда приходится выбирать их, а выбор означает отказ от одного ресурса в пользу другого. Например, три варианта топливных ресурсов: дерево, уголь, нефть. Выбираем уголь. Под альтернативным использованием ресурсов понимают результат выбора между несколькими вариантами использования данного ресурса. Например, возможность производства из дерева строительных материалов. Мебели, бумаги. Выбираем производство мебели. Все остальные возможности использования дерева как ресурса, будут альтернативными выборами.

Издержки могут быть внешними (явными) и внутренними (неявными). К внешним (по отношению к данной фирме) издержкам относятся платежи поставщикам. Вычтя из совокупной выручки (дохода) внешние издержки, мы получаем бухгалтерскую прибыль (рис. 7.1). бухгалтерская прибыль не учитывает внутренние, скрытые издержки.


Рис. 7.1. Структура и содержание бухгалтерской и экономической прибыли

На рисунке 7.1 представлены следующие параметры бухгалтерской и экономической прибыли:

- отрезок ОР – уровень рыночной цены товара;

- отрезок ОQ – уровень объема производства товара;

- валовая выручка ТR = P * Q или в модели представляют площадь прямоугольника OPAQ;

-  бухгалтерские или внешние издержки (по отношению к данной фирме) платежи поставщикам, которые проходят через бухгалтерские книги. Вычтя из валовой выручки внешние издержки, получим бухгалтерскую прибыль в виде прямоугольника СРАВ бухгалтерская прибыль не учитывает внутренние (скрытые) резервы снижения издержек;

- внутренние издержки в модели представляют площадь прямоугольника ССВВ.

В свою очередь внутренние издержки подразделяются на:

 - издержки на ресурсы, являющиеся собственностью фирмы (здания, сооружения, оборудования, автомашины и т.д.); на рисунке 7.1., б обозначена цифрой 1. представлены площадью прямоугольника ССDD;

- нормальную прибыль представляющую собой отдачу человеческого капитала в виде предпринимательской способности менеджеров, специалистов и рабочих высокой квалификации фирмы. Они внедряя в производство рациональных методов управления и организации труда, сокращают внутренние скрытые издержки, тем самым повышают уровень общей экономической прибыли. В модели рис 7.1., б нормальная прибыль представлена прямоугольником DD1В1В, обозначена цифрой 2.

Вычтя из совокупной выручки сумму внешних и внутренних издержек, мы получим экономическую прибыль. Таким образом, сумма внешних и внутренних издержек составляет экономические, или альтернативные издержки, которые указывают на упущенные возможности рационального использования ресурсов вообще.

Экономические издержки позволяют понять различие между подходом бухгалтера и экономиста к оценке деятельности фирмы. Бухгалтера интересует прежде всего результат деятельности фирмы за отчетный период. Он анализирует прошлый опыт фирмы. Экономиста, наоборот, интересуют перспективы, будущее фирмы. Он обязан указать наилучший вариант использования ресурсов, которыми располагает фирма.

7.2. Классификация издержек

В теории фирмы важную роль играет фактор времени, поэтому перед тем, как показать виды издержек, введем понятие краткосрочного и долгосрочного периодов времени.

Краткосрочный период (короткий) – это отрезок времени, в течение которого одни факторы производства являются постоянными, а другие - переменными.

В коротком периоде свободный переход фирм из одной отрасли в другую ограничен, но имеется возможность повышения степени их мощностей путем увеличения потребления сырья, электроэнергии и сменности.

Долгосрочный период (длительный) – это отрезок времени, в течение которого все факторы становятся переменными. В длительном периоде фирма имеет возможность изменить общие размеры производственных площадей, количество машин и оборудования и все параметры в целом.

Разграничение времени на периоды имеет важное значение для анализа издержек и особенностей поведения фирмы в условиях совершенной конкуренции, чистой монополии, монополистической конкуренции и других типов рыночных структур.

Издержки производства в краткосрочном периоде времени подразделяются на постоянные и переменные. При этом еще различают общие (совокупные), средние и предельные издержки.

Постоянные издержки – это издержки, величина которых в краткосрочном периоде не изменяется в зависимости от объема производства. К ним относятся издержки, связанные с использованием зданий и сооружений, машин и производственного оборудования, арендная плата и расходы по содержанию управленческого аппарата.

Как правило, постоянные издержки выступают как неявные. Понятие постоянных издержек может быть показано на графике (рис. 7.2).

На оси абсцисс отложим количество выпускаемой продукции, а на оси ординат – издержки в денежном выражении. Тогда линия постоянных издержек выступает как прямая, параллельная оси абсцисс. Она обычно обозначается FC (fixed costs) (рис. 7.2., а).


Рис. 7.2. Графики постоянных издержек: а) постоянные издержки; б) средние постоянные издержки

Средние постоянные издержки равны сумме всех видов постоянных издержек, деленной на количество или объем продуктов (Q).
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С увеличением объема производства растет общая выручка, потому средние постоянные издержки представляют собой меньшую относительную величину, приходящуюся на единицу изделия (рис. 7.2,б). На графике AFC  представляет собой нисходящую кривую линию, которая с увеличением объема производства Q стремится к 0.

Переменные издержки – это издержки, величина которых изменяется в зависимости от увеличения или уменьшения объема производства. Переменные издержки меняются во все периоды времени. К переменным издержкам относятся затраты на сырьё, электроэнергию, вспомогательные материалы, оплату труда рабочих. Они обозначаются VC (Variable costs). Переменные издержки увеличиваются или уменьшаются пропорционально выпуску продукции.


Рис. 7.3. Графики переменных издержек: а) переменные издержки; б) средние переменные издержки

Графически переменные изображены на рис. 7.3. В начальный период организации производства переменные издержки растут более быстрыми темпами в отрезке ОQ. Затем по мере достижения оптимальных размеров производства в пределах отрезка  ОQ2 происходит относительная экономия переменных затрат. Однако дальнейшее расширение производства приводит к новому росту переменных издержек (рис. 7.3,а), линия переменных издержек при объеме Q2Q3 резко поворачивает вверх вправо. Это объясняется законом убывающей производительности, который гласит, что, начиная с некоторого объема производства при одной и той же технологии и техническом оснащении производства, каждая следующая единица переменного фактора приносит меньше приращения общего выпуска продукции, чем предыдущая. Закон убывающей производительности носит универсальный характер, то есть распространяется на отрасли всех экономических систем.

Проявлением этого закона в практической деятельности является тот факт, что при дальнейшем наращивании мощностей фирмы, усиление эксплуатации оборудования, удлинении сменностей учащаются случаи аварий и поломок. Затраты по ликвидации этих поломок неизбежно увеличивают переменные издержки.

Средние переменные издержки – AVC (average variable costs) определяются путем деления суммы переменных издержек на объем произведенной продукции
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Средние переменные издержки имеют минимальный размер, когда фирма достигает оптимального варианта объема производства Q (рис. 7.3,б).

Понятие средних переменных издержек необходимо для оценки эффективности хозяйствования фирмы, положения равновесия и определения ближайших перспектив развития – расширения, сокращения производства или ухода из отрасли.

Специальное разграничение постоянных и переменных издержек имеет важное значение для анализа производства в различные периоды времени и определения поведения фирмы в условиях разных рыночных структур.

Общие издержки – это совокупность постоянных и переменных издержек фирмы в связи с производством продукции в краткосрочный период. Они обозначаются ТС (total costs) и представляют сумму постоянных и переменных издержек: ТС = FC + VC.

Графически общие издержки составляют суммирование кривых постоянных и переменных издержек (рис. 7.4,а).

Однако производителя часто интересует не величина общих издержек, а средние общие издержки, так как за изменением общих издержек может скрываться увеличение или уменьшение средних общих издержек.

Средние общие издержки (АТС, или более сокращенно - АС) можно получить путем деления общих издержек на количество выпущенной продукции


Рис. 7.4. Графики общих издержек: а) общие издержки; б) общие средние издержки
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где средние общие издержки АС показывают затраты на единицу изделий.

Графически средние общие издержки (АС) могут быть получены путем суммирования кривых AFC и AVC. При этом следует иметь в виду следующее:

а) кривая линия средних перемен издержек  AVC построена на основании закона убывающей производительности, поэтому она имеет U-образную форму;

б) кривая средних постоянных издержек AFC может быть выражена формулой AFC= АС – AVC. Причем с увеличением объема выпуска Q кривая средних постоянных издержек AFC может уменьшиться до бесконечной малой величины, тогда кривые АС и AVC сближаются по конфигурации, очерчивают почти одинаковые линии. Построение кривой АС основано на линии AVC.

Следовательно, на кривую средних общих издержек оказывает влияние закон "убывающей производительности". На рис. 7.4,б показано, что при объеме Q2 величина общих средних затрат АС достигает низшей точки Е.

При дальнейшем увеличение объема выпуска свыше  Q2 затраты на единицу изделия начинают увеличиваться. В связи с этим экономисты точку Е назвали "точкой бегства", или "критической точкой", которая означает, что для каждой фирмы есть допустимый предел загрузки мощностей и размеров фирм.

Понятие средних общих издержек имеет важное значение для теории фирм. Сравнение средних общих издержек с уровнем цен позволяет определить величину прибыли и выбрать правильную стратегию и тактику в деятельности фирмы.

Предельные издержки – это увеличение издержек, связанное с увеличением объема производства на одну единицу продукта. Поэтому могут быть предельные общие издержки (МС), предельные переменные (МVС) и т.д.

На практике под предельными издержками (МС) понимают приращение общих издержек (dТС), вызванное приращением объема производства (dQ) на одну единицу.
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Как известно, при дальнейшем увеличении объема производства (Q) средняя общая постоянная 
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 → 0. Тогда  формулу (7.6) можно представить следующим образом:
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Из формулы (7.7) можно заключить, что при каком-то количестве объема производства продукции Q предельные издержки МС равны общим предельным переменным издержкам 
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 и не зависят от постоянных издержек.

Отсюда можно утверждать, что функции предельных и средних издержек тесно взаимосвязаны (рис. 7.5).

Рис. 7.5. График взаимосвязи предельных и средних издержек

Исходя из взаиморасположения кривых линий предельных и средних издержек, изображенных на рис. 7.5, можно сделать следующие выводы:

· когда МС < АС, например, в точке N, кривая средних издержек идет вниз. Это означает, что производство дополнительной единицы изделия уменьшает средние издержки;

· когда МС > АС, например, в точке N, кривая средних издержек идет вверх. Это служит сигналом увеличения средних издержек при дополнительном увеличении производства на одну единицу продукции;

· при низшей точке К линии АС (при min средних издержек) МС = АС. Это означает, что предельные издержки равны средним. 

Анализ предельных издержек пригодится при изучении поведения фирм в различных типах рыночных структур.

7.3. Общая, средняя и предельная выручка (доходов) конкуренции

Мы подробно ознакомились с одной из определяющих прибыль величин – издержками, теперь необходимо вкратце остановиться на проблеме выручки фирмы.

Об общей выручке (total revenue - TR) говорилось в вопросе 7.1 этой темы.

Средняя выручка (average revenue - AR) определяется как доход, приходящийся на одну единицу товара
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Средняя выручка равна рыночной цене единицы товара.

Предельная выручка (marginal revenue - MR) – это изменение общей выручки dTR (буква d означает изменение), вызванное реализацией дополнительной единицы товара (dQ)
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В условиях совершенной конкуренции все выпускаемые фирмой товары реализуются по одной и той же рыночной цене Р0, значит, выручка от реализации дополнительной единицы товара МR представляет собой среднюю выручку АR, равную цене товара Р0
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Заметим, что если зависимость общей выручки ТR от количества изделий Q для данной фирмы может быть представлена в виде функции ТR = f(Q), то графически ее можно представить следующим образом (рис. 7.6).

Рис. 7.6. График совокупной выручки

На оси абсцисс отложим значение количества продуктов Q.

На оси ординат – совокупную выручку ТR. Тогда зависимость выручки ТR от количества продуктов Q изображается форме луча, выходящего из начала координат.

Согласно графику:
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7.4. Равновесие фирмы в условиях совершенной конкуренции

Под равновесием фирмы понимают установление такого объема производства, при котором достигается максимум прибыли (или минимум затрат). экономическая теория доказывает, что равновесие фирмы достигается при условии, если предельных доход МR равен предельным издержкам МС (МR = МС).

Существует два метода определения уровня производства, при которых фирма будет получать максимум прибыли (или минимум убытка): первый – сравнение общего дохода (ТR) и общих издержек (ТС), второй – сравнение предельного дохода (МR) и предельных издержек (МС).

По первому методу общая прибыль определяется как разность между совокупной выручкой и совокупными издержками.

Для их сравнения соединим графики, изображенные на рис. 7.4 и 7.6, в один и выявим, в каких пределах объема производства (Q) фирма получит максимальную прибыль. Максимальная прибыль производится, когда разрыв между линиями ТR и ТС имеет наибольшее значение – отрезок АВ. Точки С и D являются точками критического объема производства, в пределах которых фирма работает безубыточно.


Рис. 7.7. График достижения максимальной прибыли фирмы (сравнение ТR и ТС)

От начала координат 0 до точки С общие издержки ТС превышают валовой доход (ТR), следовательно, такое производство экономически убыточно и невыгодно. В интервале объема производства Qc – Qd предприниматель получает прибыль, максимилизирует ее при объеме Qа. Поэтому задача предпринимателя – прочно закрепиться в окрестностях точки А. В этой точке угловые коэффициенты предельного дохода и предельных издержек равны: МR = МС.

Рассмотрим второй метод. В условиях совершенной конкуренции, когда производителей бесконечно много, никто из них не может оказать существенного влияния на цену производимой продукции. Для фирм цена выступает как заданная или постоянная величина, складывающаяся независимо от их воли и желания, в результате чего каждая фирма выступает на рынке как постоянный ценополучатель. Другими словами, в условиях совершенной конкуренции фирмы вынуждены работать с ценами заданными рынком.

Так, если отложить на оси абсцисс значение количества продуктов Q, на оси ординат – цену Р0, то их взаимосвязь графически изображается прямой, параллельной оси абсцисс (7.8,а).

Рис. 7.8. Графики соотношения спроса, цены и доходов в условиях совершенной конкуренции: а) рыночная цена, средний и предельный доход в условиях совершенной конкуренции равны; б) линия спроса постоянна с точки зрения фирмы в условиях совершенной конкуренции
При совершенной конкуренции постоянная цена Р0,  приравненная к доходам (АR = МR), с точки зрения фирмы выступает как спрос. На рис. 7.8,б отдельно представлена линия спроса фирмы dd.

Если совместить графики, показанные на рис. 9.8,а, б в один график, то они совпадут. Следовательно, справедливо равенство

Р0 = АR = МR = dd (7.13)


Величина прибыли достигает своего максимума при таком выпуске продукции Q, при котором предельная выручка МR равна предельным издержкам МС (МR - МС).

Это можно доказать математически. Найдем значение выпуска продукции Q, максимилизирующее чистую прибыль П. В соответствии с определением

П = ТR – ТС, необходимое условие максимума функции есть равенство ее первой производной равной нулю
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Отсюда: МR = МС. Следовательно, справедливо равенство

Р0 = АR = МR = МС (7.16)


Сопоставление предельного дохода с предельными издержками можно показать и графически (рис. 7.9). На оси абсцисс отложим значение объема производства, на оси ординат – цену и издержки. Объем производства увеличиваем до пересечения кривой предельных издержек МС с ценой, равной предельному доходу МR. Тогда соблюдается требование МС = МR. В этом случае общий доход ТR равен площади прямоугольника Р0Е0QЕО. Общие издержки – АВQЕ0. Высота Р0А прямоугольника АР0Е0В представляет собой разницу между рыночной ценой и средними издержками АС. Заштрихованный прямоугольник АР0Е0В составляет прибыль.
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Рис. 7.9. График определения максимализация прибыли путем сравнения МС = МR

В точке С предельные издержки минимальны. Но фирма стремиться максимализировать общую выручку ТR, поэтому продолжает увеличивать производство до объема 0QЕ, поскольку в точке Е0 осуществляется равенство

МR = МС (7.17)


Если продолжить увеличение производства до QD, то МС окажется намного выше МR, следовательно, производство станет убыточным. Нарушается условие МR = МС.

Рассмотрев два метода определения масимилизации прибыли фирмы, заметим, что оба метода имеют недостатки, только одним каким-либо методом мы не можем определить равновесие фирмы. При использовании первого метода прибыль определяется путем сравнения ТR и ТС. Максимальная прибыль, полученная этим методом, может оказаться неверной, потому что валовые издержки ТС вычисляются как произведения количества продукции на средние издержки АС, ТС = Q * АС.

Между результатами П = ТR – ТС и П = ТR - Q * АС есть небольшая разница.

Недостаток второго метода заключается в том, что на основании сравнения дохода МR и предельных издержек МС невозможно определить массу прибыли. Ведь фирму прежде всего интересует масса прибыли. Также предельные издержки не учитывают постоянных издержек.

Лишь используя оба метода одновременно, можно точно определить максимум прибыли фирмы.

По существующим сегодня отчетностям российских фирм невозможно определить их равновесие, так как нужны дополнительные расчеты.

7.5. Равновесие фирм в различные периоды времени в условиях совершенной конкуренции

Как известно, важную роль в теории фирм играет фактор времени. экономическая наука доказывает, что равновесие фирм может быть краткосрочным и долгосрочным.

Краткосрочный период времени представлен несколькими вариантами положения фирмы на рынке.

1. На определенном интервале времени средние и предельные издержки (АС и МС) находятся ниже линии цен P0 и предельных доходов (Р = МR), тогда в точке Е0 фирма будет получать сверхприбыль, то есть прибыль, превышающую среднюю. Такая фирма получила название "допредельной" (рис. 7.10, а).

При оптимальном уровне производства Qе уровень средних издержек будет равен отрезку 0А, следовательно, общие издержки (ТС) составляют площадь прямоугольника 0АВQе валовая выручка (доход) ТR – площадь прямоугольника 0Р0Е0Qе. Площадь заштрихованного прямоугольника Р0Е0ВА покажет нам массу получаемой сверхприбыли. 

В таком положении фирма будет находиться в краткосрочный период времени, так как другие фирмы, привлеченные возможностью получить сверхприбыль, будут стремиться войти в производство этой продукции или отрасли.

Предложение продукции начнет расти и в результате усиления конкуренции между фирмами приведет к снижению цены и исчезновению сверхприбыли.
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Рис. 7.10. Графики положения фирм на рынке в краткосрочный период времени:

а) допредельная фирма со сверхприбылью;

б) запредельная фирма с убытком

2. На рис. 7.10,б показана противоположная ситуация, когда средние издержки АС при любом объеме производства Q превышают рыночную цену Р0. В этом случае при оптимальном производстве Q2 фирма лишь минимизирует свои убытки – площадь заштрихованного прямоугольника С1NМР0. Фирмы (запредельные), оказавшиеся в таком положении, должны уходить с рынка.

3. Предельная фирма "на плаву" (рис. 7.11,а) – это фирма, которой удается покрывать только средние переменные издержки (АVС = Р0). Постоянные же издержки фирмы (СМЕ0Р0) хозяин платит из своего кармана, чтобы поддержать фирму на рынке. В случае повышения рыночной цены она сможет покрыть не только средние переменные издержки, но и постоянные. Позиция фирмы на рынке укрепиться.

Если же под воздействием конкуренции снизится рыночная цена, то фирме придется покинуть отрасль и она окажется за ее пределами.

4. Линия средних издержек АС лишь касается линии доходов и цен (АR = МR = Р0), валовая выручка ТR по величине в точности соответствует издержкам. Это означает, что фирма не получает прибыли и не терпит убытка, функционирует с нулевой прибылью. Фирма находится в состоянии равновесия (допредельная).

Равенство Р0 = МR = МС = АС указывает на то, что фирма использует наиболее эффективную технологию и назначает самую низкую цену Р0, при этом производит наибольший объем продукции Q4, на который затрачиваются минимальные издержки АС.
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Рис. 7.11. Графики положения фирм на рынке в краткосрочный период времени:

а) предельная фирма на плаву;

б) допредельная фирма с нормальной прибылью.

Вообще в условиях совершенной конкуренции экономическая прибыль тяготеет к нулю. Это не означает, что фирма работает эффективно. К такой ситуации приводит усиление конкуренции в отрасли. Следует подчеркнуть, что говоря о нулевой прибыли, мы не имеем в виду то, что допредельная фирма вообще не получает никакой прибыли. Она получает нормальную прибыль (СР0МQ4), о которой говорилось в вопросе 1 этой темы. Нормальная прибыль – составная часть издержек производства (см. рис. 7.1, б). По величине она должна совпадать со средним процентом, который фирма могла бы получить от этого же капитала, если бы вкладывала его в другие отрасли. В связи с этим нормальную прибыль относят к внутренним издержкам.

Допредельные фирмы с нормальной прибылью, достигшие равновесия в короткий период, будут сохранять его и в долгосрочный период, потому что когда фирма получает нулевую экономическую прибыль, у нее нет стимула выйти из отрасли, а другие фирмы не заинтересованы в нее вступать.

Подводя итоги, можно сказать, что в условиях совершенной конкуренции в долгосрочный период максимум прибыли достигается тогда, когда выполняется равенство МR = МС = Р = АС. Иными словами, фирма может контролировать лишь один параметр – объем выпускаемой продукции Q с учетом приспособления к функции издержек и заданной рынком цены.             
7.6. Равновесие фирмы в долгосрочный период.

Эффект масштаба
В долгосрочный период фирма может регулировать все параметры, потому она стремиться расширить производство и снизить издержки.

Без геометрического доказательства можно ссылаться на ту закономерность, которая утверждает, что при снижении издержек производства повышается производительность труда.


Рис. 7.12. Средние общие издержки в долгосрочном периоде

В случае возрастания производительности средние общие издержки уменьшаются, о чем свидетельствует переход от АС к АС2 и АС3 (рис. 7.12). Соединив точки минимума АС, АС2, АС3,…..АСn, получим совокупные издержки в долгосрочный период Асе.

В долгосрочный период в результате увеличения производства получается так называемый эффект масштаба. Он может оказать положительное или отрицательное влияние на снижение издержек. Так, на рис. 7.13 показаны различные типы кривых общих средних издержек в долгосрочный период.


Рис. 7.13. Типы кривых общих средних издержек в долгосрочном периоде

Если эффект масштаба оказывает положительное влияние, то кривая АС имеет отрицательный наклон до объема производства Q2 (рис. 7.13 а, б).

Если он имеет отрицательное влияние, то кривая АС сразу же устремляется вверх, начиная с Q (рис. 7.13, в).

Снижение средних общих издержек при расширении масштаба производства называется положительным эффектом масштаба, увеличение средних совокупных издержек – отрицательным.

Положительный эффект масштаба формируется в результате влияния следующих факторов на деятельность фирм:

· применение высокопроизводительной техники и технологии вызывает эффект массового производства и повышает степень контроля, что в целом снижает средние валовые издержки;

· углубление разделения труда и специализация повышает производительность труда и упрощает процесс управления всем ходом производства, что дает снижение средних общих издержек;

· развитие подсобного производства с использованием отходов от основного, диверсификация производственного и технологически не связанных друг с другом видов производства также снижает средние валовые издержки.

Отрицательный эффект масштаба показывает факт роста издержек в связи с концентрацией и централизацией производства. Можно отметить следующие направления такого повышения средних общих издержек:

· с увеличением численности подразделений и дочерних компаний обостряются противоречия между общими экономическими интересами фирмы и интересами подразделений, в результате растут издержки по достижению договоренности и компромисса;

· снижается уровень контроля и управления, в связи с чем является оппортуническое  поведение со стороны дочерних компаний, что ведет к росту трансакционных издержек;

· с ростом размеров и увеличением количества подразделений фирмы снижается эффективность координации деятельности и возрастают затраты на информационное обслуживание, передачу и обработку информации;

· с концентрацией производства резко увеличиваются транспортные издержки.

Закономерности положительного и отрицательного эффекта масштаба наблюдаются во всех отраслях, но в каждой существуют специфические особенности их проявления:

· в отраслях естественной монополии (нефте-, газо-, электро-, водоснабжения) средние валовые издержки достигают минимума при очень большом объеме выпускаемой продукции;

· в торговле и в отраслях, производящих предметы потребления, кривые средних валовых издержек в долгосрочном периоде времени снижаются постепенно, а затем при дальнейшем увеличении производства выпрямляются. Поэтому эффективно функционируют в этих отраслях как мелкие, так и крупные фирмы.

Тема 8. Фирма как экономический агент

8.1. Экономическая природа фирмы. Классификация фирм в мировой практике

В современном национальном хозяйстве участвуют миллионы хозяйствующих субъектов, цель которых – получение прибыли.

Рыночная экономика выдвинула наиболее эффективную форму организации функционирования экономических агентов – фирму. Существование фирмы в рыночной экономике требует научного объяснения.

В современной экономической литературе существуют различные объяснения прохождения фирм. Одни экономисты рассматривают современные фабрики (читай фирмы) как результат кооперации и разделения труда, основанные на системе машин (К. Маркс), другие считают, что фирмы – результат минимизации риска (Ф. Найт). Третьи объясняют возникновение  фирмы в связи с необходимостью сокращения трансакционных издержек (Р. Коуз).

Существует ряд других объяснений происхождения фирмы. Но указанные предположения о возникновении фирм лишь дополняют друг друга. Очевидно, в возникновении фирм большую роль сыграло появление предпринимательства как типа деятельности человека и эффект синергии, под которым понимается совместная деятельность людей, дополненная предметной специализацией и кооперацией труда, которые в рамках фирмы дают намного больше производительности (отдачи), чем единичная деятельность одного человека на открытом рынке. Это доказано А. Смитом и К. Марксом.

Итак, фирма является основным типом социально-экономической организации обмена деятельностью в рыночных отношениях и сам рынок нуждается в фирме, поскольку наиболее производительны ресурсы и трансакционные издержки. Существует множество определений предпринимательства, которые выделяют его характерные черты.

· Цель предпринимательской деятельности – получение прибыли.

· Содержание предпринимательства – расстановка комбинации использования ресурсов так, чтобы получить максимальную прибыль.

Анализ теории позволяет выяснить соотношение понятий "предприятие", "фирма", "отрасль". С точки зрения формальной логики понятия "фирма" и "предприятие" идентичны. Однако предприятие определяют как экономический субъект, выполняющий одну или несколько специфических функций по производству и распределению товаров и услуг, в состав фирмы могут выйти несколько предприятий.

Фирма – это экономический субъект, обладающий хозяйственной самостоятельностью и выполняющий такие функции, как покупка ресурсов, их переработка для производства товаров и их продажи. Фирмы функционируют в определенной отрасли.

Под отраслью понимают группу фирм, производящих одинаковую или сходную продукцию. Однако между разными отраслями нет четкой грани, они тесно переплетаются.

Фирма – основное организационно-экономическое звено любой рыночной экономики. Она определяет деловую активность национального хозяйства. Государство при этом создает условия активной работы фирм в виде системы законов и нормативных актов.

В мировой экономической практике фирмы подразделяются на три группы: частнопредпринимательская, партнерство и корпорация. Каждая из них имеет свои преимущества и недостатки.

Частнопредпринимательская фирма – это фирма, владелец которой самостоятельно ведет дела в собственных интересах, управляет ею, получает прибыль и несет полную ответственность по всем обязательствам.

Преимуществами частной фирмы являются: 

· простота в управлении;

· свобода действия. Нет необходимости согласования в принятии решений с вышестоящей инстанцией;

· сильная мотивация труда, связанная с получением прибыли одним лицом.

Недостатки частной фирмы:

·  ограниченность финансовых и материальных ресурсов;

· эгоизм, направленный против общественных интересов.

Партнерство – это фирма, организованная несколькими лицами, которые совместно владеют и управляют предприятием.

Основные права принадлежат всем партнерам, которые осуществляют контроль друг за другом. Партнерство типично для сфер интеллектуальной деятельности, таких как юриспруденция, медицина, киносъемка.

Партнерству присущи все достоинства и недостатки частных фирм. К последним добавляется еще несовместимость интересов, что является угрозой существования партнерства.

Корпорация – это фирма, имеющая форму юридического лица, где ответственность каждого собеседника ограничена его вкладом.

Корпорация – общество, основанное на паях. Покупая ценные бумаги (акции и облигации), домохозяйства и индивиды становятся собственниками корпорации. Таким образом, через рынок ценных бумаг можно быстро привлекать финансовые средства домохозяйств. Держатели акций и облигаций получают дивиденды. Кредиторы могут предъявить претензии к корпорации в целом, а не к отдельным акционерам. Если самим акционерам не нравится экономическая политика корпорации, то они могут продать свой пай. Поэтому корпорации характеризуются определенной стабильностью.

Недостатком корпорации является то, что появляется возможность злоупотреблять властью со стороны высших менеджеров. Происходит разрыв собственности средних и мелких держателей акций, так как они не обладают достаточной информацией и властью для контроля за действием высшего руководства.

Другим недостатком корпорации является двойное налогообложение, суть которого в том, что сначала взымается налог с прибыли, а затем – с дивидендов акций.

1.2. Особенности организационно – правовых форм российских фирм и предпринимательства

Российское законодательство определяет предпринимателя как субъекта, деятельность которого нацелена на получение прибыли и ведется им на условии собственной ответственности.

Субъектами предпринимательства могут быть граждане и их объединения.

Российское законодательство выделяет две формы индивидуального предпринимательства: индивидуальная трудовая деятельность  и индивидуальная (семейная) частная фирма (предприятие).

Под индивидуальной трудовой деятельностью понимается такая форма предпринимательства, которая основана исключительно на собственном труде предпринимателя и членов его семьи. Такой предприниматель выступает на рынке как физическое лицо. В случае использования труда наемных работников предприниматель обязан зарегистрировать индивидуальное (семейное) частное предприятие.

Ведущие место в рыночной экономике занимают следующие предпринимательские структуры: хозяйственные товарищества, хозяйственные общества, производственные кооперативы, государственные и муниципальные унитарные предприятия. Все они выступают как юридические лица.

Товарищество – форма предпринимательской деятельности, основанная на объединении имущества (паевом, долевом) разных собственников.

Паи играют следующую роль:

· прибыль, полученная товариществом после уплаты налогов и выделения средств на накопление, пропорционально паям распределяется как доход между участниками;

· при голосовании для принятия важнейших хозяйственных решений сила голоса между участниками распределяется пропорционально паю.

Следует различать номинальную (первоначальный пай, вложенный в момент образования товарищества) и балансовую стоимость пая (величина после его прироста).

В большинстве случаев товарищество представляет собой закрытое общество. Это означает, что смена собственников пая происходит с согласия большинства участников.

Товарищества выступают в разных формах: полное, смешанное, с ограниченной ответственностью.

Полное товарищество – (товарищество с ограниченной ответственностью) образуется на основе договора между участниками о совместной предпринимательской деятельности.

Полная (неограниченная) ответственность означает, что участники товарищества отвечают по всем обязательствам полным своим имуществом независимо от его включенности в капитал товарищества.

Солидарная ответственность означает, что имущественная претензия со стороны может быть предъявлена любому участнику товарищества.

Российским законодательством предусмотрено присвоение имени фирме.

Смешанное товарищество (товарищество по вере, коммандитное) объединяет две группы. Первая образуется по принципу полного товарищества, а ее члены несут полную ответственность и называются действенными членами. Вторая группа выделяет часть своих участников с ограниченной ответственностью (коммандитисты). Они могут вкладывать в фирму капитал в денежной форме, в виде недвижимости, транспортных средств и пр., но они имеют права участвовать в предпринимательской деятельности фирмы и не имеют права голоса. Такая форма товарищества расширяет экономическую базу фирмы, позволяет аккумулировать средства для крупных предпринимательских действий. однако как со стороны действительных членов, так и со стороны коммандитистов, должно быть полное взаимное доверие друг к другу.

Хозяйственные общества подразделяются на:

· общества с ограниченной ответственностью;

· общества с дополнительной ответственностью;

· акционерные общества.

Общества с ограниченной ответственностью – это фирма или организация, созданная одним или несколькими лицами, уставной капитал который разделен на доли и его величина отражена в учредительных документах. Участники хозяйственного общества несут ответственность в пределах стоимости внесенного вклада.

Для создания такого общества участники составляют Учредительный договор и утверждают Устав общества.

Общество должно иметь уставной капитал, который представляет денежную оценку имущества будущей фирмы. По величине он может быть меньше суммы, определенной законом.

Высший орган – общее собрание его участников, которые создают исполнительный орган, осуществляющий текущее руководство.

Общество с дополнительной ответственностью – это фирма, в которой участники несут солидарную ответственность. Уставной капитал также разделен на доли. Должны присутствовать все атрибуты фирмы. При банкротстве одного из участников его долги распределяются между участниками пропорционально их вкладам.

8.3. Акционерное общество

Акционерным является такое общество, уставной капитал которого разделен на определенное число акций. В отличии от товариществ, в акционерном обществе (АО) уставной капитал формируется в денежной форме и разбивается на равные по своей номинальной величине неделимые паи – акции.

Акции – это ценные бумаги, свидетельствующие о доле их владельца в капитале и дающие право на участие в его прибылях. Прибыль, приходящаяся на акции, называется дивидендами. Цель выпуска акций – мобилизация свободных денежных средств. Выпускаемые АО акции могут быть "именными" или "предъявительскими". 

На именных акциях указываются данные их владельца, а сам держатель акций регистрируется в документах АО. Владелец именной акции может продать ее, поставив в известность АО.

Акции на предъявителя носят анонимный характер.

Простая акция дает ее владельцу право участия в управлении АО. Размер дивидендов заранее не фиксируется и не гарантируется. Их величина определяется по итогам хозяйственного года. Вместе с тем простые акции дают право на участие в управлении обществом по принципу "одна акция – один голос".

Привилегированные акции, во-первых, дают владельцу фиксированные доходы (как облигации); во-вторых, в случае ликвидации общества его имущество распределяется между держателями акции. Но они дают права в управлении.

Принципиальная схема распределения валового дохода акционерных обществ в России представлена на рис. 8.1


Рис. 8.1. Схема распределения валового дохода акционерных обществ России

На практике встречается множество видов акций, которые различаются по своим привилегиям и представляемым правам, предусмотренным уставом в каждом конкретном случае.

Управление акционерным обществом. Высшим органом управления акционерным обществом является собрание голосующих акционеров, которое избирает (утверждает) руководящие и контролирующие органы (совет директоров, правление, ревизионную комиссию и др.).

На практике решения принимаются группой акционеров, владеющих таким числом акций, которое позволяет им получать устойчивое большинство голосов на общем собрании акционеров. Это число акций называют контрольным пакетом акций. При этом не обязательно, чтобы контрольный пакет составлял более половины. Например, в крупных обществах держателям контрольного пакета акций достаточно иметь 10 – 15% от общего количества акций, чтобы оказывать влияние на экономическую политику общества.

Держатели мелких акций заключают трастовые соглашения с банками, страховыми компаниями. Последние получили название институциональных инвесторов, которыми являются физические лица.

Траст – это договор о передаче собственником своих прав на управление каким – либо имуществом, капиталом или ценными бумагами другому лицу. Таким образом, тысячи мелких держателей акций как бы "увеличивают силу" голосов банков, страховых и трастовых компаний на общем собрании акционеров.

Совпадение прав собственности и экономических интересов способствует формированию таких предпринимательских структур, как "система участий и инвестиционных фондов".


Рис. 8.2. Схема системы участия

Система участия – это владение одними акционерными компаниями (АК) акции других АК или взаимное переплетение капиталов различных АК. головная компания – "мать" – скупает контрольный пакет акций – "дочерних" обществ, которые подчиняют себе в свою очередь "внучатые" общества (рис. 8.2).

С конца ХIХ до второй половины ХХ вв. функционировали такие формы системы участия, как частные, кредитно-финансовые, торгово-промышленные и др.

В современных условиях наиболее распространенными формами системы участия инвестиционные фонды, "холдинг компании", основной функцией которых служит управление деятельностью нескольких АО через владение их контрольным пакетом акций. Холдингом сегодня является почти каждая крупная компания или крупный банк.

Инвестиционные фонды аккумулируют денежные средства множества мелких инвесторов, вкладывая их в акции самых разнообразных акционерных и других компаний. Владея акциями различных компаний, инвестиционный фонд снижает риск потери своих и чужих вкладов в случае банкротства какой-либо одной компании. Одновременно инвестиционные фонды, как и холдинги, активно участвуют в управлении компанией, в которую вкладывали капитал, тем самым защищают как собственные интересы, так и интересы своих мелких вкладчиков.

Акционерные общества (АО) могут быть закрытого и открытого типа.

В закрытых АО акции распространяются среди учредителей или среди определенного круга лиц, например, среди трудового коллектива данного предприятия. По российскому законодательству, АО закрытого типа практически не отличаются от товарищества с ограниченной ответственностью.

Акционерное общество открытого типа отличается от закрытого свободной продажей акций их владельцами. Как правило, это крупные фирмы, число акционеров в которых исчисляется десятками тысяч.

Определим механизм функционирования АО открытого типа, рассмотрев следующий пример. Предположим, группа предпринимателей "Чита – лес", решила организовать АО открытого типа с уставным капиталом 100 млн. руб. Для того, чтобы собрать нужную сумму, учредители, разделив величину уставного капитала на 100 тыс. долей, выпускают акции, каждая из которых имеет номинал в 1 тыс. руб.

При этом ожидаемый дивиденд на каждую акцию составляет 240 р. Далее ставится задача распространения акций с целью получения необходимого капитала. Базовая цена, по которой акции этого общества будут покупать индивидуальные инвесторы (курс акций), определяется соотношением выгодности приобретения предлагаемых акций с другими способами инвестирования. Например, вложение в годовой срочный банковский вклад, покупка облигаций и т.д.

Акции продаются и покупаются не по минимальной цене (в нашем примере 1 тыс. р.), а по курсу.

Курс акции – ее цена на фондовой бирже, где продаются и покупаются ценные бумаги.

Курс акции определяется как соотношение ожидаемых дивидендов и сложившейся ставки банковского процента по годовому срочному вкладу.
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В нашем примере банковский процент по г. Чите составит 12%.
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Иначе говоря, 2000р., положенные на срочный вклад, принесут в виде процента 240 р., то есть столько же, сколько и дивиденд на акцию.

Реальный курс акции складывается в зависимости от спроса и предложения, а они, в свою очередь, зависят от устойчивости прибыли, рыночной конъюнктуры, величины дивидендов.

Документ, по которому акционерное общество производит выплату дивидендов, называется "купонный лист".

Купонный лист – это часть акции, состоящая из отдельных купонов, на каждом из которых обозначен срок платежа. При наступлении этого срока акционер отрезает очередной купон и предъявляет к оплате. Современные АО могут использовать безналичные расчеты, перечисляя дивиденды на счета акционера.

Предположим, что на рынке курс акций АО "Чита – лес" составляет 1200 р. за акцию. В случае, если акции будут проданы внешним инвестором, то

1200 х 100 тыс. шт. акций – 120 млн. р.

В крайнем случае если учредители продадут инвесторам лишь 90% акций, то собранный капитал составит:

1200 х 90 тыс. шт. акций = 108 млн. р.

Следовательно, будет собран необходимый капитал 100 млн. р. для функционирования АО, да и еще сверх этого учредители получат 8 млн. р. так называемый учредительной прибыли.

Акционерный капитал способствует перераспределению прав собственности, аккумулирует свободные денежные средства населения для благ общества. А реальная власть над капиталом сосредотачивается в руках профессионалов управления.

Нельзя забывать, что государство через юридические законы устанавливает правила экономического поведения компаний, защищающие интересы населения.

Все указанное позволяет утверждать, что на определенном этапе своего развития акционерный капитал утрачивает признаки частного присвоения, становясь общественным капиталом.

8. 4. Другие предпринимательские структуры России

Производственные кооперативы. Видное место среди коллективного предпринимательства занимают кооперативы. В мировой практике кооперативное хозяйствование имеет богатый опыт, особенно в США, Канаде и в странах Северной Европы. Первые кооперативные движения в Европе начались более двух веков назад. Они связаны с именами социалистов-утопистов Роберта Оуэна и Шарля Фурье.

В бывшем СССР, в частности, России, в период советской власти кооперативное движение подвергалось сильнейшей деформации. После фактического огосударствления этих форм хозяйствования в условиях административно- хозяйственной системы в настоящее время восстанавливаются подлинно экономические принципы ведения хозяйства этими структурами. Основными принципами кооперативного хозяйствования являются:

· добровольность объединения граждан в кооперативы, которые по своей природе не могут эффективно функционировать в условиях командно – приказной системы;

· единство общественных, коллективных и индивидуальных интересов;

· коллективно-групповой характер присвоения материальных ресурсов и результатов труда;

· обязательность трудового участия членов или внесение материально-денежного капитала в деятельность кооператива.

По российскому законодательству организационной основой производственных кооперативов является членство. Количество входящих в кооператив членов не может быть меньше пяти.

Имущество кооператива складывается из паев вступающих в него членов. В составе имущества выделяются "неделимые фонды", которые используются в целях, определяемых уставом кооператива. Высший орган – общее собрание его членов. Исполнительный орган кооператива – правление.

По времени функционирования кооперативы могут быть временными  и постоянными.

Государственные и муниципальные фирмы (предприятия). В любой стране существует государственный сектор, который представлен государственными и муниципальными унитарными предприятиями. 

Унитарное предприятие – это предприятие, не делимое на части. Иными словами, имущество государственных и муниципальных предприятий не может быть распределено по вкладам, долям, в том числе и между работниками предприятия. Имущество таких предприятий является собственностью государства или муниципалитета.

Органом управления унитарного предприятия является руководитель (директор), назначаемый собственником. Предприятия имеют свой устав, утвержденный вышестоящим органом. Собственник наделяет их имуществом - уставным фондом, ставит перед ними цели и задачи.

Унитарные государственные предприятия строят свою деятельность на коммерческих принципах, сообразуя свои доходы с издержками производства, добиваются максимализации прибыли.

Следует заметить, что, как правило, в унитарном секторе сосредотачивается производство благ и услуг, которое по каким-либо причинам не идет в частные и коллективные предпринимательства. Например, при сознательном занижении государством цены на продукцию, при создании принципиально новых отраслей и производств, имеющих более отдаленную перспективу прибыльности.

Как показывает практика, в условиях всеобщего ухудшения экономической конъюнктуры, государственный сектор имеет тенденцию к расширению. государство как бы берет проблему вывода экономики из кризиса, сохранение научно-технического потенциала, задачи технического и технологического перевооружения, так как в этом объективно заинтересованы все слои населения. И наоборот, при благоприятной экономической конъюнктуре государственный сектор освобождается от  лишней нагрузки, проводится широкомасштабная приватизация собственности.

Некоммерческие организации. Российское законодательство, кроме коммерческих организаций, выделяет некоммерческие (потребительские кооперативы, общественные, религиозные организации и фонды).

Основная задача потребительских кооперативов – удовлетворение материальных и других потребностей своих членов (гаражные, садово-огородческие, по заготовке сельскохозяйственных продуктов и др.).

Такие кооперативы не ставят целью получение прибыли, поэтому при хорошей организации могут значительно снижать затраты на производство продуктов и услуг.

Общественные и религиозные организации являются добровольными объединениями на основе общности духовных, культурных и иных интересов.

Такие организации осуществляют свою деятельность за счет членских взносов, добровольных пожертвований и доходов от создаваемых ими предприятий и фирм. Например, многие спортивные организации создают предприятия и фирмы по производству спортивной одежды, оборудования и атрибутов.

К некоммерческим структурам относятся разного рода фонды, которые не имеют членства, но учреждаются отдельными гражданами или юридическими лицами путем благотворительных пожертвований. Переданное имущество становится собственностью фонда. Например, "Фонд Рериха", "Фонд Горбачева".

8. 5. Бизнес – план фирмы

Значение бизнес – плана. Чтобы стать полноправными фирмами, начинающие предприниматели различных организационно-правовых фирм должны составить бизнес-план, который представляет собой краткое изложение целей и путей достижения организуемого фирмой производства товаров или услуг.

Бизнес-план служит основным документом для обоснования инвестиций со стороны институциональных и индивидуальных инвесторов, а также для получения правительственных, муниципальных субсидий, найма квалифицированных менеджеров и технического персонала.

Разработка бизнес-плана необходима и с других точек зрения. Хорошо составленный план может произвести положительное впечатление на всех, кто будет иметь дело с будущей фирмой – рядовых работников, налоговые органы, юристов, акционеров и др.

Точно составленный план способствует предотвращению ошибок, ускорению становления фирмы, увеличению прибыли.

Бизнес-план со сроком выполнения представленных задач может быть краткосрочным (1 – 3 лет) и долгосрочным – (5 – 10 лет).

Краткосрочный бизнес-план зачастую называют "коммерческой схемой".

Бизнес-план состоит из следующих разделов: резюме, товар, рынок сбыта, стратегия маркетинга, план производства, организационный план, финансовый план и т.д.  По указанным разделам плана соединяется теоретическая концепция зарабатывания денег с практической деятельностью менеджеров.

Резюме. В нем отражается выбор сферы деятельности и направление специализации. Здесь можно указать объем производства, дохода, валовой прибыли, срока возврата кредита.

Товар (услуга). В этом разделе должно быть дано описание продукта (услуги), его особенностей, потребительских свойств, отличия от товаров конкурентов, степень защищенности патентами и лицензиями, организации сервиса, авторские свидетельства и наглядное схематическое изображение или фотография с разных позиций.

Стратегия маркетинга. Включает вопросы рынка сбыта, конкуренции. Она обосновывает ту часть рынка, где имеются потенциальные покупатели товара, исследует производственные возможности конкурентов, их доходы и прибыльность, описывает перспективы внедрения новшеств конкурентов, уровень качества изделия, дизайн, упаковку и пр. Важнейшее значение имеет политика цен конкурентов.

Сюда же включаются вопросы распространения товаров собственного производства, их ценообразование, реклама, методы стимулирования продаж, организация послепродажного обслуживания, формирование общественного мнения о фирме и ее товарах.

План производства. Позволяет расчетами обосновать то, что создаваемая фирма в состоянии производить выбранный товар в нужные сроки и с соответствующим качеством. План определяет поставщиков сырья, материалов, комплектующих изделий (условия, цена, качество), указывает мощность оборудования отечественных и иностранных изготовителей, рассчитывает валовые и средние издержки производства и перспективы их снижения.

Организационный план. Описывает систему организации управления работой фирмы, функциональную задачу каждого подразделения (бригады, цеха, отдела и т.д.), указывает требуемую квалификацию менеджеров, специалистов и рядовых работников, способы привлечения их на работу, величину зарплаты, методы поощрения и их изменения в перспективе.

Юридический план. В нем определяется форма организации фирмы, ее правовой статус, обеспечение правовой и юридической защищенности своей деятельности с точки зрения ГК России.

Финансовый план. Включает прогноз объема реализации, баланс расходов и доходов, свободный баланс активов и пассивов фирмы, график достижения безубыточности, определяет равновесие фирмы в рыночной структуре.

Прогноз объема реализации продукции приводится на три года. Для первого года данные приводятся помесячно, для второго – поквартально, для третьего – данные в целом. Это дает возможность анализа баланса денежных доходов и расходов. Основная задача анализа баланса заключается в проверке синхронности поступления денежных средств от реализации продукции и их расходования. Другими словами, определяется достаточность денежных средств на любой момент времени. Особенно к моменту массовой закупки сырья и материалов, выдачи зарплаты и т.д. В случае нехватки денежных средств в важнейших циклах производства предусматривается дополнительное инвестирование.

Баланс денежных доходов и расходов составляется также на три года: на первый год – помесячно, на второй год – поквартально, на третий – в целом за год.

Таблица доходов и расходов покажет доходы от продаж товаров, издержки производства товаров, суммарную прибыль от продаж, общепроизводственные расходы и чистую прибыль.

Сводный баланс активов и пассивов фирмы составляется на начало и конец первого года осуществления проекта. Он будет служить основной оценкой специалистами инвесторов, коммерческих банков, надежности или стабильности источников финансирования и целесообразности вложения капитала. Следует составить особые таблицы, указывающие сроки и размеры погашения задолженности по кредитам, отчисление дивидендов и других денежных обязательств перед инвесторами.

Раздел рекомендуется составлением графика безубыточности фирмы, который называется равновесием фирмы на соответствующем типе рынка. Для построения графика нужно вычислить валовые, переменные, средние и предельные доходы фирмы.

8.6. Основные показатели работы фирмы. Роль науки в деятельности фирмы

Результаты деятельности фирмы отражаются в различных оперативных отчетах. Основными формами отчетности, по которым можно судить о достижении фирмой своих стратегических целей, служат баланс, счет прибылей и убытков, счет поступления и расходования средств, основной и оборотный капитал, собственный и заемный капитал и др.

По указанным формам отчетности можно вычислить основные показатели, характеризующие эффективность деятельности фирмы в рыночной среде: рентабельность, объем продажи продукции, использование ресурсов, платежеспособность и др. Соизмерение прибыли с затратами показывает рентабельность или, точнее, норму рентабельности. Причем норма рентабельности может быть рассчитана в разных вариантах:

1) рентабельность производства
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где  Pn – рентабельность производства;

Пб – балансовая прибыль, тыс. руб.;

Фо –  среднегодовая стоимость основного капитала;

Фоб – величина оборотных средств, тыс. руб.

Рентабельность производства показывает, на сколько результативно используется в фирме имущество, капитал. Она определяется как процентное отношение годовой прибыли (балансовой) к среднегодовой стоимости основных капиталов и сумме обратных капиталов;

2) рентабельность продукции
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где Pn – рентабельность проданной продукции;

Пn – прибыль от реализации продукции;

Сn – издержки производства реализуемой продукции.

Рентабельность продукции показывает результативность текущих затрат.

Ее можно определить как в целом по всей фирме, так и по отдельным видам продукции, по цехам, бригадам.

В настоящее время рекомендуется определять эффективность деятельности по другим показателям, применяемым в странах с развитой рыночной экономикой. Например, рентабельность собственного капитала
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Важным показателем работы фирмы является объем продажи и его динамика по годам. Эти показатели говорят о многом:

· во-первых, по объему продажи по годам можно судить о масштабе деятельности фирмы, ее производственных возможностях и темпах роста производства;

· во-вторых, по объему продаж можно определять оборачиваемость всех активов (Оа) и основного капитала (Оок)
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Оборачиваемость активов (Оа) характеризует эффективность пользования всех средств фирмы (заемных и собственных), а оборачиваемость основного капитала (Оок) – средства, вложенные в основной капитал;

· в-третьих, увеличение продаж тесно связано с конкурентоспособностью продукции фирмы. Увеличение объема продаж приводит к увеличению массы прибыли и росту рентабельности, повышению загрузки мощностей и увеличению портфеля законов.

Финансовое положение фирмы характеризуется платежеспособностью и прибыльностью. Платежеспособность фирмы – это ее способность выполнять свои внешние обязательства за счет своих активов. Она определяется коэффициентом платежеспособности (Кn)


[image: image36.wmf](

)

100

×

=

руб

тва

обязательс

общие

капитал

й

собственны

К

п

 (8.4)


Роль науки в деятельности фирмы. В современных условиях в предпринимательской деятельности фирмы исключительную роль играют научно-исследовательские и опытно-конструкторские разработки (НИОКР). Это связано с ужесточением конкуренции на рынке и сокращением времени появления принципиально новой продукции и технологии, которая ведет к быстрому моральному старению продукции, особенно в машиностроении и приборостроении. Поэтому постоянно сокращается жизненный цикл продукции и ускоряется разработка все новых видов товаров.

Неумение фирмы вовремя осознать необходимость смены продукции и технологии производства может привести к убыткам или даже вынудить фирму прекратить свою деятельность в отрасли. Или же если фирма успеет во время обновить продукцию и технологию ее производства, то, выйдя на рынок с обновленной, то, выйдя на рынок с обновленной, более совершенной технологией, может завоевать или сохранить превосходство в конкурентной борьбе.

Как указывают научные данные, существует четыре основных источника идей в области разработки новых изделий. Первый и самый основной - потребность рынка, на который приходится, по оценкам специалистов, около 72% общего числа идей. Второй – возможности науки и техники, позволяющие экономики выгодно реализовать их в новых изделиях (25% удачных идей). Третий источник – потребности или политика самой фирмы (6% новых продуктов). Последний – подражание другим, который успешно действует при разработке новых изделий. На них приходится 22% новых изделий. В сумме доля процентов каждых источников превышает 100, потому они перекрывают друг друга.

Под производством в современной экономической теории понимают деятельность по использованию ресурсов с целью достижения наилучшего результата. Если известны ресурсы, то максимализируется результат, то минимализируются ресурсы. При изучении макроэкономики широко используются понятия: затраты, выпуск, деятельность фирмы.

Под затратами понимают все, что фирма закупает для использования в производстве. Выпуск – это любое благо (продукция или услуга), изготовленное фирмой для продажи.

Под деятельностью фирмы подразумевается как производственная, так и коммерческая деятельность. В современной рыночной экономике любая фирма производит не одно, а несколько экономических благ.

Экономическая деятельность фирмы может быть описана производственной функцией

Q = f (F1, F2,...,Fn) (8.5)

где Q – максимальный объем производства при заданных затратах;

F – количество используемого фактора f1;
F2 – количество используемого фактора f2;

Fn – количество используемого фактора fn.

Закон убывающей предельной производительности (убывающей отдачи дохода или возрастающих затрат). Предположим, что F является переменным фактором, а n – 1 факторов (F,……, Fn) постоянны, тогда
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Чтобы отразить влияние переменного фактора (F) на производство, вводится понятие совокупного (общего), среднего и предельного продукта.

Совокупный продукт (total product TP) – это количество экономического блага, произведенное с использованием некоторого количества переменного фактора F.

Он равен объему всей произведенной продукции Q (ТР = Q). Разделив совокупный продукт на израсходованное количество переменного фактора, получим средний продукт (average product) или производительность труда.


[image: image38.wmf]1

1

F

TP

F

Q

AP

=

=

 (8.7)


Предельный продукт (marginal product) обычно определяется как прирост совокупного продукта, полученного в результате бесконечно малых приращений количества использованного переменного фактора
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Для научно-исследовательской и аналитической работы над деятельностью фирмы обычно под предельным продуктом понимается увеличение общего продукта, вызванное привлечением дополнительной единицы переменного фактора. Аналогичная операция производится со всеми предельными величинами, связанными с экономической деятельностью фирмы: предельные издержки производства, предельная прибыль, предельный доход и т.д.

Вернемся к объяснению закона убывающей производительности, сравнивая рис. 8.3, а и 8.3, б. Итак, совокупный продукт (Q) с ростом использования в производстве переменного фактора (F) будет увеличиваться. Однако этот рост имеет определенные пределы, ограничения в рамках заданной технологии (рис. 8.3, а). Например, при неизменном техническом оснащении фирмы рост использования живого труда (х, х2, х3) ограничен. На первой стадии производства (линия ОА) увеличение затрат труда способствует все более полному использованию капитала: предельная и общая производительность труда растет.

Это выражается в росте предельного и среднего продукта, при этом МР > АР (рис. 8.3,б).

В точке А предельный продукт (МР) достигает своего максимума. На второй стадии (линия АВ) величина предельного продукта (МР) начинает уменьшаться и в точке Б становится равной среднему продукту МР = АР.


Рис. 8.3. Графики зависимости совокупного продукта от переменного фактора F1:

а) совокупный продукт;

б) средняя предельная производительность

Если в первой стадии совокупный продукт (ОА) возрастает медленнее, чем использованное количество переменного фактора F, то на второй стадии (АВ) совокупный продукт растет быстрее, чем использованное количество переменного фактора (см. рис. 8.3, а). На третьей стадии производства (линия БВ) предельный продукт (МР) меньше среднего (АР), МР < АР, в результате чего совокупный продукт (ТР) растет медленнее затрат переменного фактора (F) и, наконец, наступает четвертая стадия (после точки В), когда МР < 0. Дальнейший рост переменного фактора F приводит к уменьшению выпуска совокупного продукта. В этом заключается сущность закона убывающей предельной производительности (в экономической литературе трактуется как закон убывающей производительности).

Согласно закону убывающей предельной производительности с ростом использования какого-либо фактора, при неизменности остальных, рано или поздно достигается такая точка, в которой дополнительное применение переменного фактора ведет к снижению объема выпуска продукции. В нашем примере в качестве переменного фактора производства возьмем затраты труда, а постоянным фактором служит техническое оснащение – капитал. В первой и второй стадиях небольшой рост трудозатрат существенно увеличивает выпуск продукции, так как рабочие получают возможность дополнительной специализации. Однако при дальнейшем увеличении трудозатрат в четвертой стадии вступает в силу закон убывающей предельной производительности. Когда оказывается слишком много рабочих, отдельные операции и процессы становятся неэффективными.

Первые идеи убывающей отдачи принадлежат Дж. Андерсону (1739 - 1808), а дальнейшее развитие получают у Т. Р. Мальтуса (1766 - 1834). Современная трактовка закона убывающей производительности принадлежит Дж. Б. Кларку.

Закон убывающей производительности носит не абсолютный, а относительный характер. Это происходит потому, что, во-первых, он применим в краткосрочный отрезок времени, когда хотя бы один из факторов производства остается неизменным. Во-вторых, современный технический прогресс постоянно раздвигает его границы.

Правило наименьших издержек.   Равновесие производителя обеспечивается тогда, когда он достигает максимума производства, точно также, как и потребитель оказывается в положении равновесия, когда максимализирует свое благосостояние.

Предположим, что цены ресурсов и готовой продукции, а также количество денег, которым располагает производитель для организации производства, являются фиксированными (постоянными), а производитель использует два фактора производства F и F2.

Допустим, что их предельный продукт составляет соответственно МRР = 60 и МRР2 = 70, а цены Р = 5 тыс. р. и Р2 = 10 тыс. р. Взвешенные предельные продукты равны
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Очевидно, что использование первого ресурса более эффективно, чем второго, потому что, купив две единицы фактора F (60х2 = 120), мы сэкономим 10 тыс. р., чем будем использовать факторы F и F2 одновременно (60 + 70 = 130). Поэтому за счет такого выбора факторов производства может быть достигнута минимизация издержек на данный объем продукта. Дорогостоящие факторы производства, в нашем примере F2, вытесняются альтернативными, то есть более дешевыми (F). Затем вытесненные с рынка факторы производства снижаются в цене из-за сокращения их спроса, а спрос и цена на  замещающие их факторы растут. Поэтому на рынке цены на факторы производства F,  F2,…, Fn постоянно будут колебаться вокруг средней цены. В связи с этим справедливо выражение
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Правило наименьших издержек – это условие, согласно которому издержки минимизируются в том случае, когда последний рубль (доллар, евро и т.д.), затраченный на каждый ресурс, дает одинаковую отдачу – одинаковый предельный продукт.

Правило наименьших издержек обеспечивает равновесие положения производителя, когда отдача всех факторов одинакова, задача их перераспределения отпадает, так как на рынке нет ресурсов, которые приносят большой доход по сравнению с другими.

Правило наименьших издержек касается не только набора всех ресурсов в разных производственных процессах. Правило наименьших издержек аналогично правилу максимализации полезности товаров для потребителя. Оно имеет важное значение для рационального ведения хозяйства.

Правило максимализации прибыли. Фирмы на рынке заинтересованы не в наибольшем выпуске продукции, а в таком его объеме, который потребует наименьших издержек и обеспечит при этом максимальную прибыль. В этом заключается критерий экономической эффективности фирмы.

При совершенной конкуренции цены на блага и ресурсы являются величинами заданными, относительно постоянными. Их объемы не зависят от воли и желания производителей; как мы выяснили в предыдущих темах, рыночные цены формируются под воздействием спроса и предложения. Фирмы на рынке выступают как своеобразное депо, где перекрещиваются, встречаются две разновидности рынка: с одной стороны, фирмы выступают как поставщики готовой продукции потребительского назначения, с другой – как потребители основных факторов производства. Поэтому фирмы при максимализации прибыли должны максимализировать разность между общим доходом и общими издержками. Производство каждой дополнительной единицы продукции увеличивает общий доход на величину предельного дохода (МR) и одновременно повышает общие издержки на величину предельных издержек (МС).


Рис. 8.4. График условия максимализации прибыли

Пока предельный доход (МR) больше предельных издержек (МС), общая прибыль в целом увеличивается. Ее предельный максимум достигается при равенстве МR = МС в точке В.

Графически это можно показать следующим образом: на оси абсцисс отложим один из переменных факторов производства F, на оси ординат - постоянную рыночную цену Р0, величину предельного дохода МR (рис. 8.4). Величина используемого ресурса F увеличивается до тех пор, пока его предельный доход не сравняется с рыночной ценой (Р0), равной предельным издержкам (МС). В этих условиях достигается максимум прибыли фирмы. 

В рыночной экономике каждый фактор производства оплачивается по-разному: труд – заработной платой, земля – рентой, капитал – процентом, предпринимательская способность – нормальной прибылью.

8. 7. Оценка производственного направления фирмы

В предыдущем вопросе рассматривалось изменение производства, причем мы предположили, что происходит изменение единственного ресурса F (труда), а остальные F2,…, Fn – остаются постоянными. Теперь рассмотрим случай, когда постоянный объем производства Q состоит из двух переменных факторов F – трудозатраты и F2 – затраты капитала.

Перед фирмой стоит проблема выбора: какой из двух ресурсов использовать в большей или меньшей степени? Это зависит не только от характера технологии, но и от стоимости ресурсов. Следовательно, выбор ресурсов имеет два аспекта, или две стороны, - техническую и экономическую. Сначала рассмотрим техническую сторону.

Изокванты. Предположим, что какая-то фирма производит минитракторы для фермерского хозяйства, при этом используются только два фактора: F - затраты труда; F2 – затраты капитала. Расчеты можно провести числовым примером, графически и  алгебраически.

В табл. 8.1 приведем максимальный выпуск тракторов при  различных сочетаниях факторов производства F и F2. 

Таблица 8.1

Количество выпуска тракторов при различных сочетаниях факторов производства, (тыс. шт.)

	Затраты капитала (инвестиция)
	F – трудовые затраты (трудоемкость)

	
	1
	2
	3
	4
	5

	1
	20
	40
	55
	65
	75

	2
	40
	60
	75
	85
	90

	3
	55
	75
	90
	100
	105

	4
	65
	85
	100
	110
	115

	5
	75
	90
	105
	115
	120


Из данных таблицы 8.1 видно, что при заданной технологии один и тот же выпуск продукции (например, 75 тыс. тракторов) может быть обеспечен с большим расходом капитала (5 ед.) или с большим привлечением труда (5 ед.). Возможны промежуточные варианты. Просматривая каждый ряд по горизонтали, мы видим, что при фиксированных затратах капитала (например, 5 ед.) по мере роста трудозатрат общий объем производства возрастает. Также, просматривая колонку по вертикали, мы обнаруживаем, что выпуск продукции увеличивается, когда возрастает инвестиция при постоянных трудозатратах.

Данные табл. 8.1 могут быть проиллюстрированы графически: если соединим все сочетания ресурсов, использование которых обеспечивает одинаковый объем продукта (например, 90 тыс. тракторов), то получим изокванты (рис. 8.5)

Рис. 8.5. График изоквант

Изокванты (isoquant) – это кривая линия, представляющая бесконечное множество комбинаций двух факторов (F, F2), обеспечивающих выпуск одинакового количества продукции. Например, Q = 90, Q = 75, Q2 = 55.

Изокванты для процесса производства фирмы означают то же, что и кривые безразличия для процесса потребления индивида. Они обладают аналогичными свойствами: имеют отрицательный наклон, выпуклы относительно начала координат и не пересекаются друг с другом. Изокванты, лежащие выше и правее (Q и Q), представляют собой больший объем выпускаемой продукции. Однако в отличие от кривых безразличия, где суммарное удовлетворение потребителя точно измерить нельзя, изокванты показывают реальные уровни производства: 55 тыс., 75 тыс., 90 тыс. и т.д.

Карта изоквант представляет собой набор последних, каждая из которых показывает максимальный выпуск продукции, достигаемый при использовании определенных сочетаний факторов.

Изокванты показывают гибкость принимаемых фирмами решений по выпуску изделий. В реальной жизни фирмы могут варьировать количество выпуска изделий исходя из наличия ресурсов, используя различные сочетания производственных факторов во времени. Менеджеры и специалисты фирмы должны знать и понимать природу такой гибкости. Как мы увидим в дальнейшем изложении теории фирм, это позволит менеджерам выбирать такие сочетания производственных факторов, которые минимизируют издержки производства и максимализируют прибыль в самых различных рыночных структурах.

Теперь рассмотрим экономическую сторону выбора ресурсов.

Изокосты. Нам известно, что фирмы функционируют в условиях ограниченности финансовых ресурсов, в то же время рыночные цены единиц материальных и трудовых ресурсов разные. Последние абсолютно не замещаются , имеют определенную норму технического замещения.

Допустим, весь бюджет фирмы составляет 16 млрд. р. Цена единицы капитала – 8 млрд. р., а единицы труда – 4 млрд. р. Если фирма затратит весь бюджет только на покупку капитала, то она сможет купить 2 ед. фактора F2, если же она затратит все деньги только на покупку труда, то может приобрести 4 ед. фактора F.

Это графически выглядит так: на оси абсцисс отложим затраты на покупку труда, на оси ординат – капитала (рис. 8.6)


Рис. 8.6. График изокост

Соединив две точки В и В прямой линией, мы получим линию изокоста.

В = Рх + Р2у

у = - (Р/Р2) х + (В/Р2).

Изокоста – линия, объединившая все возможные сочетания двух ресурсов, которые имеют одинаковую суммарную стоимость: прямая равных издержек, соответствующая уравнению

В = Рх – Р2у или

у = (- Р/Р2)Х + (С/Р2),

где Р - цена фактора производства F, Р2 – цена F2, В – располагаемый бюджет фирмы, на который можно купить х ед. фактора F и у ед. фактора F2. 

Увеличение бюджета фирмы или снижение цен ресурсов сдвигает изокосту вправо, а сокращение бюджета (или рост цен) – влево.


Рис. 8.7. График равновесия производителя

Объединив изокванты с изокостой в один график, мы обнаружим, что один из изоквантов пересекается с изокостой в точке М (рис. 8.7). Точка пересечения изокванта с изокостой определяет положение равновесия производителя, поскольку позволяет достичь максимального объема производства при имеющихся финансовых средствах, которые можно затратить на покупку факторов F и F2. Предположим, что цены ресурсов остаются неизменными, тогда как бюджет производителя постоянно растет. Соединив несколько точек пересечения изоквант с изокостами, мы получим линию ОS – "путь развития", показывающую темпы роста в зависимости от соотношения факторов производства (рис. 8.8). Линия "путь развития" может быть кривой или прямой, исходящей из начала координат. Таким образом, пересечение изокванта с изокостой дает возможность выбрать экономически эффективную технологию, обеспечивающую выпуск продукции при наименьших затратах денежных средств.


Рис. 8.8. График линии

РАЗДЕЛ 2. МАКРОЭКОНОМИКА
Тема 1. Макроэкономические измерители и система национальных счетов  

Вопросы:

1. Введение в макроэкономику.

2. Система макроэкономических показателей.
1. Введение в макроэкономику

Термин «макроэкономика» стал широко применяться в россий​ской экономической науке в 80-е годы, когда началось ее сближе​ние с европейскими и американскими научными школами.
Макроэкономика — это совокупность теоретических положений, понятий, показателей, моделей и методов применения для исполь​зования в экономике отдельно взятой страны или группы стран, имеющих сходную социально-экономическую структуру. 
Если микроэкономика изучает теорию потребительского выбо​ра и теорию фирмы, то макроэкономика исследует результаты и последствия совместной экономической деятельности всех участни​ков народного хозяйства одновременно. При этом объектом иссле​дования служат такие показатели функционирования экономики, как совокупные доходы и расходы, потребление, сбережения, ин​вестиции и др. Конкретнее содержание экономической теории и ее структуру можно представить в виде таблицы (таблица 1.1.).

Все макроэкономические факторы (уровень рыночной ставки процента инфляции, безработицы и т. д.) оказывают существенное влияние на решения домашних хозяйств и фирм о сбережении и потреблении, что в свою очередь определяет уровень совокупного спроса и предложения. Поэтому микро- и макроэкономические про​цессы тесно взаимосвязаны.

Однако макроэкономические показатели по сравнению с мик​роэкономическими являются величинами агрегированными, обоб​щенными. Говоря образно, микроэкономика изучает как бы строе​ние каждого дерева или род деревьев, а макроэкономика — весь огромный лесной массив.

Таблица 1.
Содержание и структура экономической теории
	№ пп.
	Вопросы теоретической экономики
	Разделы теоретической экономики

	Микроэкономика

	1.
	Почему и в каком количестве спрашиваются блага на рынке?
	Теория спроса

	2.
	Что и как определяет ассортимент благ?
	Теория производства

	3.
	Как формируются рыночные цены?
	Теория совершенной и несовершенной конкуренции

	4.
	Как определяется национальный доход?
	Теория факторного распределения

	Макроэкономика

	5.
	Что такое деньги и какова их роль?
	Теория денег

	6.
	Что такое уровень занятости?
	Теория занятости

	7.
	Что такое уровень цен и чем определяется его динамика?
	Теория инфляции

	8.
	Чем определяется экономический рост?
	Теория роста

	9.
	Чем определяется экономическая конъюнктура?
	Теория циклов

	10.
	Какое воздействие на экономику оказывает государство?
	Теория экономической политики

	11.
	Какое воздействие на экономику оказывает заграница?
	Теория внешнеэкономических отношений


Основные функции макроэкономики — это анализ и прогноз, которые путем применения теоретических положений и аналитиче​ских инструментариев, принадлежащих этой науке, выявляют ус​тойчивые связи и закономерности между факторами и результата​ми производства, между совокупным спросом и предложением, меж​ду производственной и финансовой системами экономики, между государственными и рыночными регуляторами.
2. Система макроэкономических показателей
Экономика народного хозяйства производит не только товары, услуги, используя ограниченные ресурсы, но и создает доходы, ин​формирует об этом. Для того, чтобы анализировать результаты про​изводства, надо их измерить. Для измерения экономической дея​тельности создаются системы показателей, информационных моде​лей и различных банков макроэкономических данных.
Система измерителей в макроэкономике объединяет различные показатели, которые по способам расчета, характеру отражаемых ими явлений и назначением для анализа разделяют на несколько групп.
Первая группа — агрегированные объемные показатели резуль​татов общественного производства: Валовый Внутренний Продукт (ВВП), Валовый Национальный Продукт (ВНП), Чистый Нацио​нальный Продукт (ЧНП), Национальный Доход (НД), промежуточ​ная продукция, конечная продукция, добавленная стоимость и т. д. Все эти показатели отражают масштабы национальной экономики, ее объемные характеристики. К этой же группе можно отнести осо​бый измеритель — национальное богатство. Способы расчета ука​занных показателей будут рассмотрены далее.
Вторая группа — агрегированные относительные показатели, от​ражающие ресурсоемкость, эффективность производства или его от​дельных факторов, уровень жизни населения.
Эти измерители базируются на двух исходных показателях, один из которых служит числителем, а другой знаменателем. Например, производительность общественного труда, фондоёмкость, фондово​оруженность труда, уровень жизни населения страны и др.
Третья группа — структурные показатели. Они предназначены для характеристики состава различных экономических систем, измерения структурных сдвигов между отраслями народного хозяй​ства. Например, ВВП может быть рассмотрен в отраслевом и административно-территориальном разрезах. Эти данные укажут основные тенденции развития отстающих отраслей или регионов. С помощью структурных показателей анализируется процесс рас​слоения населения по уровню дохода и др.
Четвертая группа — показатели динамики экономики, резуль​татов ее эффективности. Их рассчитывают не в рыночных, а в со​поставимых ценах, как отношение одноименных показателей. Ос​новные из них: темпы роста (прироста) валовой продукции, нацио​нального дохода, личного дохода и др.
Валовый национальный продукт (ВНП) — это рыночная стои​мость конечных товаров и услуг, произведенных в народном хозяй​стве за определенный период времени (обычно год). При исчисле​нии в ВНП входит и сектор заграницы.
Под конечным продуктом понимают товары и услуги, которые приобретаются в течение года для конечного потребления населе​ния и фирм. В отличие от промежуточного, конечный продукт не используется в производстве других товаров и услуг в течение го​да. Он выходит из сферы производства, идет на потребление.
Существует три способа измерения ВНП:

1) по расходам (метод конечного использования);
2) по добавленной стоимости (производственный метод);

3) по доходам (распределительный метод).
При расчете ВНП по расходам суммируются расходы всех эко​номических агентов — домохозяйств, фирм, государств и заграни​цы. По-существу, речь идет о совокупном спросе на ВНП. Суммар​ные расходы можно выразить формулой (1.1).

ВНП = С + J + F +Хп
(1.1)
где С — личные потребления домохозяйств в текущем году, не включающие расходы по покупке жилья;

J — инвестиции фирм на приобретение основного и оборотно​го капитала;
F — государственные закупки товаров и услуг;

Хп — «заграница».
При расчете ВНП по доходам суммируются все виды доходов от факторов производства (заработная плата, рента, проценты, при​быль и т. д.). Очень близок к ВНП по своему экономическому со​держанию и методике исчисления валовый внутренний продукт (ВВП). В закрытой экономике ВВП равен ВНП. Если добавить к ВВП до​ходы из-за границы, то получим снова ВНП. Поскольку большин​ство стран развивается при открытой экономике, ВВП является со​ставной частью ВНП (рис. 15.1).
Принципиальным методическим вопросом измерения ВНП, ВВП является способ их денежной оценки. Обычно расчет ВНП ведет​ся так: в отраслях материального производства выпуск продукции оценивается в текущих рыночных ценах, услуги торговли — по тор​говой наценке; не рыночные услуги и общественные блага — по фактическим затратам.
Другой методический вопрос: как привести показатели ВНП в сопоставимый вид за несколько годовых циклов, если уровень ры​ночных цен существенно меняется по годам. Методология СНС предусматривает и этот случай. Поэтому различают «номинальный» и «реальный» ВНП. Номинальный ВНП — это ВНП, рассчитан​ный в ценах, сложившихся на момент его расчета. Реальный ВНП — это ВНП, рассчитанный в неизмененных (сопоставимых) по годам ценах, что дает возможность оценить изменение физического объ​ема выпуска по годам; следовательно, на связь номинального и ре​ального ВНП оказывают влияние два фактора:
1) изменение реального объема производства по годам;
2) изменение уровня цен, характеризующее относительное из​менение цен за определенный период времени (индекс цен).
Реальный ВНП рассчитывается путем деления номинального ВНП на индекс цен.
Номинальный ВНП Индекс цен          (1.2)
Индекс цен — это показатель динамики цен, характеризующий изменение цен за определенный период.
Если величина индекса цен меньше единицы, то происходит увеличение номинального ВНП, которое называется инфлированием. Иными словами, имеет место инфляция (увеличение уровня цен). Если величина индекса цен больше единицы, то происходит дефлирование, то есть уменьшается ВНП.

Чистый национальный продукт (ЧИП) можно получить путем вы​читания амортизационных отчислений из ВНП.
ЧНП = ВНП — амортизационные отчисления.
Этот показатель отражает, сколько общество может производить продукции и сколько потреблять, не сокращая будущее производ​ство. Если же из ЧНП вычесть налоги на продукцию и импорт, то получим один из важных макроэкономических измерителей — про​изведенный национальный доход (НД). Производный от него — ис​пользованный национальный доход, который получается после выче​та из НД внешнеторгового сальдо и потерь в процессе хранения и реализации продуктов. Использованный национальный доход на ду​шу населения является одним из важнейших показателей благосо​стояния населения страны.
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Рис. 15.1. Соотношение основных макроэкономических показателей     
Личный доход, в отличие от национального, является зарабо​танным доходом владельцев факторов производства.
Заработанный доход можно израсходовать двумя путями: на раз​витие производства или на удовлетворение своих потребностей.

А. Из заработанного дохода вычитаются:
1) взносы на социальное страхование (по старости, по потере трудоспособности);
2) налог на прибыль;
3) нераспределенные доходы корпорации (та часть прибыли, ко​торая остается после выплаты дивидендов и процентов);
Б. Добавляются трансфертные платежи (пенсии, пособие на де​тей, по инвалидности, по безработице и разные льготы).
Итак, личный доход (ЛД) представляет:

ЛД = НД — взносы на социальное страхование — налоги на прибыль фирм — нераспределенные прибыли + трансфертные пла​тежи.
Однако весь полученный личный доход не поступает в распо​ряжение населения, так как оно еще платит личный налог (подо​ходный налог, налог на имущество, на наследие). После вычета ука​занных налогов и некоторых неналоговых платежей государству из личного дохода получим располагаемый личный доход, который от​ражает финансовые возможности домохозяйств. Располагаемый лич​ный доход используется домохозяйством на потребление (С) и сбе​режение (S).
Тема 2. Совокупный спрос и совокупное предложение, макроэкономическое равновесие.

Вопросы:

1. Макроэкономическая модель совокупного спроса и совокупного предложения.

2. Кейсианское равновесие.

3. Кривая Филлипса.

1. Макроэкономическая модель совокупного спроса и совокупного предложение
В макроэкономическом анализе модель AD-AS является осно​вой исследования колебаний объема выпуска и уровня цен в эко​номике. С помощью этой модели могут быть выработаны реальные варианты экономической политики государства. Совокупный спрос (agregate demand — AD) — это сумма всех спросов на конечные то​вары и услуги, произведенные в национальной экономике. Предъ​явителями спроса на рынке благ являются все четыре макроэконо​мических субъекта: домашнее хозяйство, фирмы, государства и сек​тор заграницы. Как показывает рис. 2.1, зависимость между уровнем цен и реальным объемом национального производства (ВНП), на который предъявлен спрос, является обратной, то есть представля​ет отрицательный наклон.

Рис.2.1. Кривая совокупного спроса
Отрицательный наклон линии спроса на отдельные товары в микроэкономике объяснялся тем, что при снижении цен на това​ры потребители, имея постоянный доход, могли приобрести боль​ше товаров, чем при высокой цене (эффект дохода и замещения). А отрицательный наклон совокупного спроса объясняется влияни​ем нескольких факторов: общим уровнем цен, эффектом процент​ной ставки, эффектом богатства и эффектом импорта. В целом, с макроэкономический точки зрения, движение вдоль кривой AD от​ражает изменение совокупного спроса в зависимости от динамики общего уровня цен (рис. 2.1). Чем выше уровень общих цен, тем меньше ВНП. Такая зависимость доказывается уравнением Фише​ра (уравнением обмена): Mxv=Pxy,     
                    (2.1)
где М — количество денег в обращении в экономике;
V — скорость обращения денег. Р — уровень цен в экономике, в данном случае индекс цен;
У — реальный объем выпуска на предъявленный спрос.
В условиях рыночной экономики рост общих цен создает воз​можность для увеличения общей прибыли фирм. Последние, рас​ширяя производство товаров и услуг, привлекают дополнительную рабочую силу. Давление безработицы в результате этого падает, что способствует увеличению денежного дохода населения, который, в свою очередь, приводит к росту цен и спроса. А темпы роста со​вокупного предложения не в состоянии покрыть возросший уровень совокупного спроса, несмотря на небольшое расширение про​изводства. В результате происходят все новые и новые витки ин​фляции.
Эффект процентной ставки означает, что изменение уровня цен влияет на процентную ставку. Здесь закономерность такая, что чем выше уровень цен, тем выше процентные ставки, в свою очередь, ниже потребительские и инвестиционные расходы народного хо​зяйства.
Эффект богатства предполагает, что при более высоком уров​не цен покупательская способность населения страны на такие фи​нансовые активы, как ценные бумаги, срочные вклады, уменьша​ется. Следовательно, население страны становится беднее. А при низком уровне цен, наоборот, оно станет богаче.
Эффект импортных закупок. Еще одной причиной, определяю​щей отрицательный наклон кривой совокупного спроса, является чистый экспорт, поскольку чистый экспорт — составная часть со​вокупного спроса. Его объем зависит от соотношения цен в наци​ональной экономике и цен заграницы. Например, если в России растет уровень цен по сравнению с ценами за рубежом, то поку​патели-иностранцы, побывавшие в России, и зарубежные страны будут приобретать меньше российских товаров, а россияне же бу​дут стараться купить больше дешевых иностранных товаров. Таким образом, эффект импортных закупок, повышение уровня цен в стра​не ведут к сокращению совокупного спроса.
Неценовые факторы, воздействующие на кривую совокупного спроса:
 

1.
Изменение в потребительских расходах:           

а)
общее благосостояние потребителей;
б)
ожидание потребителей;
в)
налоги.
.

2.
Изменение в инвестиционных расходах фирм:

а)
ожидание прибыли от инвестиций;

б)
налоги;
в)
технология.
3.
Изменения в государственных расходах:
а)
расходы на социальные нужды;

б)
расходы на инвестиции;

в)
инфляция.
4.
Изменения в объеме чистого экспорта:
а)
изменение соотношения импорта и экспорта;
б)
изменение валютных курсов по отношению к отечественной денежной единице.

Совокупное предложение — это макроэкономическая модель, которая показывает уровень производства продукта всеми произво​дителями национальной экономики при определенном уровне цен. Более высокие уровни цен стимулируют производителей выпускать больше товаров для реализации. Более низкие уровни цен вызыва​ют сокращение национального производства. Поэтому зависимость между уровнем цен и объемом национального продукта представ​ляет собой линию с положительным наклоном. 
Экономическое равновесие — сбалансированность, уравновешен​ность двух взаимосвязанных параметров какой-либо экономической системы или отдельных сторон экономики.
Теория экономического равновесия имеет важное практическое значение. Положения и выводы этой теории являются основой эко​номической политики государства. Они используются для выработ​ки эффективных методов хозяйственного регулирования и обосно​вания экономических прогнозов. Если в народном хозяйстве нет равновесия, то возникают различные негативные явления: сниже​ние темпов экономического роста, снижение уровня жизни насе​ления, снижение эффективности общественного производства и др.
Равновесное состояние в макроуровне рыночной экономики оп​ределяется как равенство совокупного спроса и совокупного пред​ложения, которые определяют объем производства и равновесный уровень цен в национальном хозяйстве.
2. Кейнсианское равновесие.

Его отличие от классического
Выдающийся английский экономист и государственный деятель Джон Мейнард Кейнс (1883—1946) в своем знаменитом труде «Об​щая теория занятости, процента и денег» (1936) не только дал но​вое научное объяснение кризисным явлениям, но и предложил прин​ципиально новые пути преодоления экономических кризисов пере​производства.
Рассмотрим основные постулаты макроэкономической модели равновесия Кейнса. В закрытой экономике уровень выпуска Q ра​вен расходам Е, которые, в свою очередь, состоят из потребитель​ских расходов С и инвестиций J. Тогда формулу расходов идентич​ному совокупному спросу (AD) можно выразить так:
            Е = AD = С + J.
В то же время произведенный объем выпуска продукции в на​циональной экономике Y распадается на потребление С и сбере​жение S:
Y = С + S.
 
По классической теории в равновесном состоянии экономики расходы или совокупный спрос AD равняются фактическому объ​ему производства. Поэтому на основании формул мож​но записать выражения:

Y = AD; Y — С = Е — С, поскольку S = J
восстановлению при том же уровне занятости реальной заработной платы в окрестности точки WPj. При этом реальная заработная пла​та не претерпит изменений (W/Po = W/P, а реальная процентная ставка также останется неизменной, она будет равной номинальной процентной ставке минус уровень инфляции, 

R= Rt — инфляция. 
АРС =  С/У

Средняя склонность к потреблению дополняется предельной склонностью потребления МРС, которая указывает, насколько уве​личивается потребление при росте дохода на одну единицу.

МРС =   дельта С / дельта У                      (2.6)

Например, МРС = 0 означает, что все приращения дохода ухо​дят на потребление.

МРС = 0,1 — при росте дохода на 1 р. 10 копеек идет на по​требление, а остальные 90 сберегаются.

Аналогичные рассуждения можно произвести и в отношении сбережения. Так вводится понятие предельной нормы сбережений MPS.
 MPS = дельта  S / дельта У        
(2.7.)
 Предельная норма сбережения указывает, насколько увеличива​ются сбережения при росте дохода на одну единицу. ;    Так как С + S = У, то АС + AS = АУ. Отсюда МРС + MPS = 1;  MPC + MPS = АС/АУ+А8ХДУ = А (С + S)/AY = АУ/АУ = 1.   Следовательно,
(2.8.)
МРС = 1 - MPS.
Сбережения, как и потребления, являются функцией от нацио​нального дохода (S = f (У)). 

В кейнсианской модели соотношение сбережения и потребления зависит от различных факторов, таких как осуществление крупных покупок, улучшение жилищных усло​вий, стремление иметь наличные деньги на «черный день», для пла​ты за учебу детей и т. д. В классической же модели сбережения за​висят от процентной ставки.
В кейнсианской модели общее экономическое положение интерпретируется двумя аналитическими способами: первый — «ме​тодом сопоставления планируемых расходов Е и уровнем дохо​да У»; второй — методом сравнения сбережений S и инвести​ций J.
Национальная экономика будет находиться в равновесном со​стоянии, если все планируемые расходы Е (совокупный спрос) бу​дут равны произведенному национальному доходу У (совокупному предложению). В кейнсианской модели равновесие рассматривает​ся при постоянном уровне общих цен, без учета внешних связей и государственного вмешательства.
Отличие кейнсианской системы от классической. 

1) в классической модели рыночная цена имеет гибкий харак​тер, она меняется в зависимости от спроса и предложения. В кейн​сианской же модели предприниматели, столкнувшись с падением спроса на свою продукцию, не снижают цену, а сокращают произ​водство, увольняют рабочих. Отсюда безработица со всеми вытека​ющими социально-экономическими конфликтами;
2) в классической теории государственное вмешательство в эко​номику нежелательно. А в кейнсианской модели, чтобы ликвиди​ровать безработицу, линию Л надо поднять вверх, пока она не пе​ресечет линию FF в точке Е2. Тогда три линии FF, SS, J пере​секутся в одной точке Е3 (рис. 16.16). С народнохозяйственной точки зрения государство должно принять меры, оживляющие инвести​ционный процесс до полной занятости;
3)  в классической теории сбережения и инвестиции являются
функцией дохода: S = S(y) и J = 1(У).
В кейнсианской модели инвестиции зависят не только от дохо​да, но и от других факторов, таких как норма прибыли, инфляции, налогообложения.
Модель «JS». Общеэкономическое равновесие, то есть равенство между совокупным спросом и совокупным предложением, требует равенства между объемом сбережений и инвестиций. Из-за того, что инвестиция зависит от процентной ставки, а сбережения — от  дохода, проблема нахождения общеэкономического равенства явля​ется задачей довольно сложной.

Взаимосвязь сбережений, инвестиций, уровня процентной став​ки и уровня дохода можно показать с помощью модели «JS» (invest​ment — saving — инвестиции — сбережения), которая была разра​ботана английским экономистом Дж. Хиксом в 30-х годах XX сто​летия. Модель «JS» показывает одновременные функциональные связи между четырьмя переменными: сбережениями, инвестиция​ми, процентом и национальным доходом (рис. 2.3.).
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Рис. 2.3. Модель «JS»
 Инвестиция. Под инвестицией в экономической теории пони​мают вложение капитала в расширение или реконструкцию произ​водства, в повышение качества продукции и услуг, в образование кадров и научные исследования.

В целом процесс сбережений и инвестиций представляет собой перевод экономических ресурсов от производства товаров и услуг, предназначенных для текущего потребления, на создание современ​ных и высокотехнологичных капитальных ресурсов. Инвестиции да​ют отдачу через значительный срок после вложения.
Инвестиции по источникам классифицируют на государствен​ные, образующиеся из средств государственного бюджета и других государственных финансовых источников, иностранные — вклады​ваемые зарубежными инвесторами (государством, компаниями, бан​ками, предпринимателями), частные, формируемые из средств ча​стных и корпоративных предприятий.

По направлениям инвестиции можно классифицировать на про​изводственную, в жилищное строительство, в человеческий капи​тал, в запасы и др.
Под производственными инвестициями понимают использова​ние сбережений на новое строительство производственных зданий и сооружений, реконструкцию и техническое перевооружение дей​ствующих предприятий.
Инвестиции в человеческий капитал имеют место в случаях, ког​да здоровье, образование и профессиональная подготовка населе​ния улучшаются в результате направления средств со стороны го​сударства, деловых кругов и частных лиц. Это сказывается на по​вышении производительности труда и общем экономическом росте. Однако инвестиции в человеческий капитал достаточно рискован​ны, так как не дают полной гарантии прироста.
Инвестиции в запасы включают в себя товары, которые откла​дываются фирмами для хранения, включая сырье и материалы, не​завершенное производство и готовые изделия.  Уровень инвестиций зависит от двух факторов:

1) ожидаемой нормы прибыли (Пн)

2) реальной ставкой процента, т.е. от цены, которую платит фирма, чтобы занять денежный капитал для приобретения реального капитала.  
Мультипликатор. Дословно «мультипликатор» означает «множи​тель». Сущность эффекта мультипликатора в рыночной экономике состоит в следующем: увеличение инвестиций приводит к увеличе​нию национального дохода на величину большую, чем первоначаль​ное вложение.
Эффект мультипликатора действует, как камень, брошенный в воду, вызывает круги на воде, так и инвестиция, «брошенная» в экономику, вызывает цепную реакцию в виде роста национально​го дохода и занятости.

Напрашивается вывод, что должен быть некий коэффициент мультипликатора. В общем виде модель мультипликатора может быть записана в виде формулы:
AY = kx дельта F,
(2.10.)
где AY — прирост национального дохода в результате инвести​ций;
к — коэффициент мультипликатора;
AF — изменение инвестиции (3,2 млрд. рублей в данном слу​чае).
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Эффект мультипликатора графически будет выглядеть так: на оси абсцисс отложим уровень национального дохода, а на оси ор​динат — сбережения S и инвестиции J (рис. 2.3.).
Рис. 2.3. Эффект мультипликатора в условиях кризиса перепроизводства
До введения дополнительной инвестиции:
SS — линия сбережения;
JJ — линия инвестиции.
Точка Е — пересечение кривых J и S, при этом национальный доход составляет 150 единиц.
После введения инфляционного толчка в размере 10 единиц гра​фик будет иметь вид J1J1, линии инвестиции после ее дополнения; Е, — новая точка пересечения J1J1SS. В результате инвестиционно​го толчка национальный доход увеличивается до 200 единиц.
График показывает следующую закономерность: первоначаль​ная инвестиция в размере 10 единиц, по закону мультипликатора увеличивает национальный доход на 50 единиц. Следовательно, к = 3, по формуле
1 / 1-g,   где g = MPS.
Мультипликатор действует в режиме расширения и сжатия ин​вестиций. Отсутствие равновесия J и S может привести к двум от​рицательным последствиям: инфляционному и дефляционному раз​рывам.
Акселератор. После того, как Кейнс ввел понятие «мультипли​катор», его последователи (Самуэльсон, Харрод и Хикс) дополни​ли механизм мультипликатора принципом акселератора, сущность которого заключается в том, что рост национального дохода, обусловленный эффектом мультипликатора, вызывает рост потре​бительского спроса. Это, в свою очередь, ведет к росту спроса на товары производственного назначения, то есть на основной капи​тал. При этом изменения в спросе на основной капитал имеют го​раздо большую величину, чем изменения в потребительском спро​се. Поэтому при расширении производства затраты на приобрете​ние нового основного капитала могут превышать стоимость выпускаемой продукции.
Таким образом, под принципом акселератора понимают про​цесс, который показывает, что спрос на инвестиции может быть вызван ростом национального дохода. Принцип акселератора мож​но выразить формулой:
 
Jt = а*дельта Уt – 1 + в,


где Jt — рост новых инвестиций;
дельта Уt – 1 – изменение национального дохода в предыдущий пе​риод;
а –коэффициент акселерации;

в – инвестиции, направленные на замещение выбытия элемен​тов основного капитала.

Согласно классической теории, чем больше сбережений, тем бо​гаче общество.
Парадокс бережливости. В кейнсианской модели в системе ко​ординат (У : S,J) инвестиция находится в автономном (независи​мом) положении по отношению к национальному доходу У, поэто​му линия Л представляет собой прямую, параллельную к оси аб​сцисс У, как показано на рис. 2.5.
Парадокс бережливости заклю​чается в том, что в предкризисном положении экономики рост сбе​режений уменьшает инвестиции. Данный вывод противоречит по​стулату классической школы. Протестантская этика, проповедую​щая бережливость как одно из непременных условий приумножения богатства, не всегда приводит к желанным результатом. В связи с этим мы вновь приходим к выводу (как и в случае с эффектом мультипликатора), что те или иные эффекты, описанные макроэко​номической теорией, проявляются только в рамках определенных условий хозяйственной системы.
Кривая Филлипса. В 1958 г. английский экономист О. Филлипс, используя данные статистики Великобритании за 1861—1956 гг., по​строил кривую, показывающую обратную зависимость между изме​нением ставок заработной платы и уровнем безработицы. Он при​шел к выводу, что уменьшение безработицы сопровождается повы​шением общих цен и заработной платы. Другими словами, государство может снизить уровень безработицы за счет ускорения темпов инфляции.

В основе этого принципа лежит такая закономерность микро​экономики, что когда спрос на товары превышает предложение, то цены на товары растут. И наоборот, когда спрос на товары ниже предложения, то рыночные цены соответственно падают. А если указанное положение перенести на рынок труда, то это означает, что когда спрос на рабочую силу растет, безработица уменьшается и приближается к естественному уровню, тогда заработная плата повышается. Если же предложение рабочей силы превышает спрос на нее, то цена рабочей силы падает, так как рабочие вынуждены соглашаться на более низкую заработную плату, которую им пред​лагает работодатель.
Графически эта зависимость имеет следующий вид: на оси ординат отложим темпы роста номинальной заработной платы. AW / W в процентах, на оси абсцисс — безработица в процентах (U) (рис. 2.4.).

Концепция адаптивного и рационального ожиданий. Дальнейшее углубленное изучение кривой Филлипса привело к выводу, что она представляет собой иное выражение кривой совокупного предло​жения, отражающее наличие связи между динамикой инфляции и безработицы. Как известно из предыдущих материалов, классики полагали, что связь между заработной платой и ценами имеет гиб​кий характер. Однако факты экономического развития большинст​ва стран мира показали, что денежные импульсы (увеличение или уменьшение денежной массы) в краткосрочном периоде времени на цены и заработную плату не оказывает существенного влияния. Эко​номика требует определенного времени на восстановление нару​шенного равновесия. Иными словами, возникает явление, получив​шее название «липкости» связи между ценой и заработной платой. При объяснении данного явления возникли две концепции: теория адаптивного и рационального ожиданий.

Представители новой классической теории «липкости» цены и зарплаты объясняли несовершенством информации экономических субъектов. Фирмам и домохозяйствам необходимо известное время для понимания того, что произошло в окружающей экономической действительности и осознания факта изменения цен и системы заработной платы. Поэтому экономические субъекты сначала должны
адаптироваться к изменившимся условиям. Так возникла тео​рия адаптивного ожидания.
Сущность рационального ожидания заключается в том, что эко​номические агенты, понимая, как функционирует экономическая система, в основном правильно используют имеющуюся информа​цию о прошлом и будущем и вырабатывают рациональное поведе​ние. Поэтому допускают меньше ошибок. Например, при повыше​нии общих цен рабочие требуют увеличения номинальной зарпла​ты. С помощью теории адаптивного и рационального ожиданий можно объяснить стагфляцию.
Стагфляция. Рыночная экономика последних десятилетий харак​теризуется стагфляцией — «бегом на месте», объяснение которой не укладывается в кейнсианской теории. Поэтому появилась новая теория — монетаризм. Родоначальником этой теории был амери​канский ученый М. Фридмен. Цели и задачи этой концепции — вывод экономики из стагфляции.
Суть ее состоит в целенаправленном ограничении доходов на​селения, то есть уменьшении величины совокупного спроса (умень​шение государственных расходов). 
Правительство для стимулирования производства проводит по​литику экспансии (печатает деньги и выбрасывает их на производ​ство).
Увеличение денежных доходов населения в начальный период действительно приводит к росту производства до точки Q2. На этом действия кейнсианской теории заканчиваются.
Тема 3. Цикличность развития рыночной экономики. Экономический рост
1. Содержание экономического цикла

2. Структура кризиса.

3. Государственное антициклическое регулирование.

4. Экономический рост.
В любой стране экономический рост общественного производ​ства не происходит плавным, равномерным подъемом, напротив, сопровождается то спадом, то подъемом. Но в рамках определен​ного промежутка времени он имеет тенденцию к увеличению.
Хозяева фирм, стремясь к беспредельному расширению своего
производства, к завоеванию возможно большего рынка, периоди​чески сталкиваются с перепроизводством товаров и услуг, а содер​жание перепроизводства заключается в перевесе совокупного пред​ложения товаров над их спросом.
 

Рис 3.1. Простейшая модель экономического цикла
Рыночная цена товаров понижается до такого уровня, что для большинства фирм не остается даже нормальной прибыли, не говоря уже об экономической. В связи с этим по эффекту домино подвергаются колебаниям все основные макроэкономические пока​затели: занятость, проценты, денежные обращения и др.
Периодически повторяющиеся колебания роста производства по​лучили название экономических циклов (рис. 3.1). 
Центральное место в экономическом цикле занимает фаза про​мышленного кризиса, который начинается с нарушения равновесия между спросом и предложением на определенный товар в какой-либо отрасли экономики. Затем по цепной реакции он проникает во все остальные отрасли.

Рынок, поглощающий все произведенные товары бесперебойно, в какое-то время оказывается переполненным ими. Но товары про​должают поступать на рынок. Спрос постепенно начинает отста​вать от предложения и, наконец, через какое-то время исчезает вовсе. На рынке накапливается громадный запас товаров, но боль​шинство фирм продолжает работать по инерции на свой страх и риск. Это приводит к тому, что стремительно падают цены на то​вары. Менеджеры фирм прилагают все усилия, чтобы спасти поло​жение, но все средства бесполезны. Большинство фирм не выдер​живает резкого падения цен, обанкрочивается, а затем ликвидиру​ется. Первыми гибнут банки и кредитные учреждения. Подрывается доверие рыночных субъектов друг к другу, все требуют расплаты наличными. Ценные бумаги (векселя, чеки, облигации, акции) обес​цениваются. А ссудный процент, как цена заемных денег, стреми​тельно повышается. В результате начинают разоряться крупные пред​приятия. Рабочие массами выбрасываются на улицу. Начинаются недоедание, голод и эпидемии. Вслед за экономическим кризисом следует психологический кризис населения, именуемый «кризисом стресса», который характеризуется увеличением случаев самоубийств и распадом семей. Таков драматический сценарий экономического кризиса.
После кризиса наступает фаза депрессии. Уровень производст​ва приобретает относительно стабильный характер. Но по времени депрессия может длиться достаточно долго. Сохраняется высокий уровень безработицы. Постепенно приостанавливается падение цен и снижается ссудный процент, на рынке рассасывается товарный запас.
За фазой депрессии следует оживление, в котором наблюдается незначительное повышение уровня производства и некоторое со​кращение безработицы. Постепенно повышаются рыночные цены, и наблюдается рост ссудного процента. На товарно-сырьевом рын​ке растет спрос на новое промышленное оборудование и на стро​ительные материалы.
Наметившиеся оживление и подъем охватывают все большее ко​личество отраслей, восстанавливается предкризисный объем произ​водства. Растут рыночные цены. Безработица сокращается до ми​нимальных размеров при одновременном росте зарплаты, растет спрос на ссудный капитал и повышается уровень ссудного про​цента.
Итак, цикл завершен, подготавливаются условия нового кризи​са перепроизводства. В результате конкуренции и гонки за прибы​лью ускоряется цепная реакция новой диспропорции в экономиче​ском равновесии.
Циклическое колебание рыночной экономики ряд ученых свя​зывают с простым товарным обращением и функциями денег как средств обращения и платежа. Несовпадение актов купли и прода​жи товаров во времени в процессе производственного цикла может остановить какие-либо звенья в цепи: производство -* распределе​ние —>  обмен —» потребление.
Нехватка денег или же их невыплата в одном звене могут раз​рывать непрерывность цепи производственного цикла. Невыплаты по одному обязательству могут вызвать цепную реакцию, которая приведет к расстройству всей системы обращения.

Модель экономического цикла длинной волны Кондратьева пред​ставлена на рис. 3.2.
фаза подъема                                                                       фаза спада


45-60                                                                 годы


Рис. 3.2. экономический цикл длинной волны Кондратьева


Протяженность длинной волны составляет 45—60 лет. Такой цикл состоит только из двух фаз: фазы подъема и фазы спада.
Существование длинных волн Кондратьева объясняется тем, что срок эксплуатации различных хозяйственных благ (основного ка​питала) существенно различается по времени функционирования. Наиболее длительный период функционирования имеют мосты, автомобильные и железные дороги, здания, трубопроводы, новое по​коление техники, подготовка кадров новой квалификации и др. Они же требуют наибольшего времени и крупных инвестиционных вкладов для их создания. После их запуска создается принципиаль​но иная инфраструктура, которая начинает давать народному хо​зяйству прирост экономических благ. Это означает начало фазы подъема длинного цикла, которая может продолжаться в течение 20-25 лет.

Со временем новая инфраструктура начинает устаревать, ее от​дача уже не соответствует возросшему уровню потребности народ​ного хозяйства. Это возвещает начало фазы спада, продолжающе​гося в течение 25—30 лет. Замена устаревших хозяйственных благ требует наличия крупных инвестиций, которые могут вывести эко​номику на новый уровень подъема. Таково содержание теории длин​ных волн Кондратьева, анализ которых позволяет разработать дол​госрочное прогнозирование и программирование развития народ​ного хозяйства на длительный период времени.

Если каждая длинная волна Кондратьева содержит несколько средних циклов Жугляра, то каждый промышленный цикл средней продолжительности включает в себя несколько циклов Китчина (рис. 3.3).


Рис. 3.3. График одновременного функционирования трех разных
циклов в одной отдельно взятой стране:
1 – длинные волны Кондратьева; 2 – средние волны Жугляра; 3 – ко​роткие волны Китчина; 4 – тренд, обозначающий постоянный экономи​ческий рост и развитие производства во времени в системе рыночной эко​номики.
Короткие волны Китчина по продолжительности различными уче​ными определяются по-разному: от двух лет четырех месяцев до четырех лет. Короткие циклы проявляются нарушениями и восста​новлениями равновесия на потребительском рынке. Восстановле​ние нарушенных равновесий на потребительском рынке происхо​дит путем введения инвестиции на производство новых средств тру​да, осуществляющих новую технологию производства товаров и услуг.
Следует сказать о так называемых циклах С. Кузнеца, кото​рые занимают промежуточное положение между средними и длин​ными волнами. Их продолжительность примерно 20 лет. С. Кузнец считал, что циклические процессы связаны с периодическими об​новлениями жилищ и разных производственных зданий и сооруже​ний. Таким образом, экономический цикл — это общая черта поч​ти всех сторон экономической жизни всех стран с рыночной эко​номикой.
                        2. Структурные и иные виды кризисов
Циклические кризисы со средней волной называют «общими», так как они охватывают практически все отрасли стран с рыноч​ной экономикой. Наряду с циклическими кризисами перепроизвод​ства в рыночной экономике встречаются другие виды кризисов: от​раслевые, структурные и кризис недопроизводства.
Отраслевые кризисы охватывают одну из отраслей промышлен​ности, сельского хозяйства, транспорта. Они могут проявляться не​хваткой или перепроизводством отдельных товаров. Например, кри​зис текстильной промышленности.
В первой половине 70-х гг. XX в. в современных рыночных стра​нах развилась новая разновидность кризисов, получивших название «структурные кризисы».
Первым разразился нефтяной кризис (1971 г.). В отличие от цик​лических, нефтяной кризис сопровождается внезапным ростом ми​ровых рыночных цен на нефть и нефтепродукты. Резкий скачок цен на жидкое топливо привел к банкротству множества мелких и средних предприятий в США и странах Западной Европы, ориен​тировавшихся на потребление нефти. Затем рост издержек произ​водства, вызванный повышением цен на нефтепродукты, по эф​фекту домино, привел к разорению многих предприятий промыш​ленного производства.
Вслед за нефтяным разразились продовольственный, энергети​ческий, сырьевой, валютный и экологический кризисы. Характер​ная особенность структурных кризисов заключается в том, что по времени они не совпадают с началом циклических кризисов, мо​гут наложиться на любой фазе циклов. Поэтому они могут либо обострить, либо сгладить циклические кризисы. Например, страны, которые обладали собственными источниками ресурсов во время структурных кризисов, имели тенденцию к некоторому развитию.
Другая особенность структурных кризисов заключается в дис​пропорциях между развитием отдельных сфер и отраслей, а также особо затяжном характере и трудности выхода из них.
В обозримом будущем к перечисленным структурным кризисам может добавиться еще кризис пресной воды и экологически чис​того воздуха. С каждым годом все большую актуальность приобретает перерастание экологического кризиса в экологическую катаст​рофу целых регионов и континентов.
В последние годы структурные кризисы дополняются политиче​скими. Об этом свидетельствуют распад социалистической систе​мы, обострение межнациональных и региональных конфликтов, воз​растание роли исламского фактора и др.
В последние годы в ряде постсоциалистических стран и быв​ших союзных республиках (ныне суверенных странах), в том чис​ле и в России, говорят о кризисе недопроизводства. С научной точ​ки зрения, кризис недопроизводства в России не соответствует цик​лическим кризисам и не имеет аналога в мировой практике.
Кризис недопроизводства характеризуется глубоким падением производства и сокращением роста ВВП. Данный кризис порож​ден распадом сообщества социалистических стран и СССР; разры​вом налаженных десятилетиями производственных связей; ошибка​ми в приватизации, в аграрных и других реформах; диспропорци​ями в макроэкономическом уровне бывшего СССР; технической отсталостью; моральной и физической изношенностью основных фондов СССР. К 1996 г. объем ВВП и промышленного производ​ства сократился вдвое, а объем инвестиций – в четыре раза.1 («Экономист». 19%, № 12. – С. 8.).
Выход из данного кризиса заключается в реализации стратегии экономического роста применительно к условиям России, а не в переходе к фазе подъема, как при циклическом кризисе.
3. Государственное антициклическое регулирование
Под государственным антициклическим регулированием пони​мают комплекс мер, разработанных государством по ограничению циклических колебаний национальной экономики.

Как было описано в 1 вопросе данной темы, существуют самые раз​ные взгляды, объясняющие причины циклических колебаний, по​этому предлагаются различные методы их сглаживания. В арсена​ле методов могут быть:
· инструментарии фискальной и монетарной политики государ​ства;
· меры прямого воздействия государства на пропорции воспро​изводства путем программирования и планирования основных на​роднохозяйственных показателей;
· государственное регулирование цен путем установления верх​них и нижних границ в важнейших отраслях народного хозяйства (электроэнергия, газ, транспортные услуги); использование государственной собственности для регулиро​вания пропорции воспроизводства.
В фазе спада вышеуказанные меры должны быть направлены на стимулирование деловой активности.
В области фискальной политики стимулирование деловой ак​тивности означает снижение налоговых ставок и ускорение амор​тизации. Изменение фискальной политики должно дополняться мо​нетарной. А сама монетарная политика может быть двух видов: экс​пансионистская и рестрактивная.

При экспансионистской политике государство предлагает субъ​ектам экономики дешевые деньги, то есть снижаются ссудные про​центы, а при рестрактивной – дорогие деньги под высокие про​центы.
На нисходящей ветви цикла государство, предлагая дешевые деньги, стимулирует рост совокупного спроса, следовательно, при​останавливает падение производства. 
В период подъема экономического цикла государство проводит политику его сдерживания, чтобы избежать излишнего «перегрева» экономики. Для этого необходимо принять в области фискальной и монетарной политики противоположные меры по сравнению с фазой падения производства.
Фискальная политика в этот период характеризуется повышени​ем налоговых ставок с тем расчетом, чтобы несколько сократить темпы роста производства; сокращаются государственные расходы на инвестиции, ограничивается амортизационное отчисление. В мо​нетарной политике предпочтение отдается рестрактивной — субъ​ектам экономики предлагаются государством дорогие деньги путем повышения процентных ставок по ссудам и сокращения кредитных ресурсов банка. Указанные меры приводят к снижению покупательной способ​ности, и, следовательно, спроса, что ведет к некоторому спаду де​ловой активности 
Монетаристы считают, что замена фискальной и кредитно-де​нежной политики расширением денежной массы в том же темпе, что рост ВНП (на 3—5%), сняла бы и цикличность, и инфляцию.
4. Экономический рост – составная часть общего экономического развития
Экономическое развитие представляет собой многофакторный процесс, отражающий эволюционное изменение отраслевых структур, производства основных видов продукции на душу населения, уровня и качества жизни населения. Экономическое развитие стра​ны – понятие историческое. Сам процесс экономического разви​тия почти не поддается измерению из-за многообразия его состав​ляющих.
Составной частью экономического развития является эконо​мический рост, который находит свое выражение в увеличении ре​ального ВНП как в абсолютном объеме, так и на душу населения. В XX в. экономический рост стал типичным явлением для боль​шинства стран мира, несмотря на то, что в отдельные периоды на​блюдались стагнация и спад производства. В долгосрочном перио​де времени развитие экономики любых стран носит устойчиво вос​ходящий характер. Так, в индустриально развитых странах мира с 1820 по 2000 гг. среднегодовые темпы роста производства на душу населения составили около 1,6%, а численность населения за тот же период времени ежегодно возрастала на 1%.

Источники экономического роста. В экономической науке широ​кое распространение получила теория трех факторов производства, разработанная Ж.Б. Сэем. Сущность этой теории заключается в том, что в создании стоимости продукта принимают участие труд, капитал и земля. Позднее экономисты к трем факторам добавили еще предпринимательскую способность и плоды научно-техничес​кого прогресса. Фактически это уже знакомые нам ресурсы. Они же в процессе функционирования становятся факторами, источни​ками экономического роста.
Это означает, что труд будет весьма эффективным, если квали​фицированный работник использует современное высокотехноло​гичное оборудование и материалы под руководством способного ме​неджера в условиях отлично отлаженного рыночного механизма.
Отсюда видно, что экономический рост достигается в результа​те увеличения дополнительных затрат факторов производства. Од​нако в реальной жизни увеличение дополнительных ресурсов не всегда приводит к желаемым результатам. Это объясняется, во-пер​вых, тем, что факторы производства взаимозависимы и переплете​ны. Поэтому при организации динамичного роста экономики очень трудно отдать предпочтение тому или иному источнику. Во-вторых, при механическом увеличении затрат какого-либо одного фактора, при относительном постоянстве других, срабатывает известный нам закон убывающей производительности. Например, рост трудовых ресурсов в африканских или азиатских странах, не сопровождаю​щийся соответствующим ростом капитала, требует увеличения за​трат на социальные нужды. Получаемый доход полностью расходу​ется на потребление, а уровень сбережений и инвестиций недоста​точен для роста.

В индустриально развитых странах излишек капитала, выступа​ющий в форме незагруженных мощностей, приводит к развитию инфляции издержек производства, снижению общих доходов и за​медлению экономического роста.
Страны, богатые природными ресурсами, обычно торгуют ими, превращаясь в сырьевую базу индустриально развитых стран, или применяют устаревшие затратные технологии. Так эти страны по​степенно отстают в техническом развитии от передовых.

Таким образом, для достижения экономического роста необхо​димо не просто наличие ресурсов, а достижение равновесия их ком​бинации.
Показатели и методы оценки экономического роста. Экономиче​ский рост, или динамика ВНП, ВНП и НД, оценивается с помо​щью индексов и темпов роста и прироста. На практике использу​ется несколько разновидностей этих показателей:

· темпы (индексы) роста и прироста к базисному году;
· цепные темпы (индексы) роста и прироста к предшествую​щему году;
• среднегодовые темпы роста и прироста за определенный пе​риод.
Темпы роста и прироста выражаются в процентах, а индексы — в отношении к единице. Чтобы перейти от цепных показателей к базовым, надо перемножить цепные индексы. Например, цепные индексы роста составили: первый год к базовому – 1,02; второй год к первому – 1,03; третий год ко второму – 1,025. Чтобы определить индекс роста за весь период, то есть в третьем году к базовому, не​обходимо перемножить три цепных индекса: 1,02 * 1,03 * 1,025 = 1,077. Темпы роста будут равны 107,7%, темпы прироста — 7,7%.
Для определения среднегодовых темпов роста или прироста за определенный период надо извлечь корень степени t — 1 (где t — число лет временного ряда) из индекса роста к базисному году, то есть отношения ВВП в году t к ВВП в базовом году. В нашем примере среднегодовой темп роста будет равен 102,4%, а индекс прироста — 0,024.
В макроэкономическом анализе принято сопоставлять темпы роста ВВП и НД с темпами роста численности населения. Если первые превышают вторые, то динамику роста национального про​изводства можно оценить как положительную, поскольку возраста​ет объем ВВП и НД на душу населения.
Данные экономической литературы показывают, что высокими считаются среднегодовые темпы прироста, превышающие 7 – 8 % за период. Нормальными можно считать темпы прироста в 4 – 6 %, уме​ренными 2 – 3 %, низкими – около 1%. Нулевые темпы означают, что ВВП не изменился по сравнению с базисным годом. Если про​изводство ВВП сокращается, то показатель темпов прироста будет отрицательным.
Как правило, развивающиеся страны в благоприятные фазы эко​номических циклов имеют очень высокие темпы прироста. Напри​мер, Китай за период с 1990 по 1995 гг. увеличил объем ВВП на 74 %, что соответствует 12 % среднегодового прироста.
В развитых странах темпы роста держатся на уровне 3 – 5% за год. В период спада производства они снижаются до 1 – 2 %. По офи​циальной статистике за период 1990-1995 гг. темпы прироста ВВП свыше 10 % были в Норвегии (19 %), США (12 %), в Голландии, Да​нии, Австрии (11 %). За этот же период в Германии, Франции, Ита​лии, Канаде среднегодовые темпы прироста составили 0,6—1,3 %. 
В макроэкономическом анализе считается, что длительное со​хранение как очень высоких, так и слишком низких или отрица​тельных темпов роста чревато негативными последствиями. В пер​вом случае может произойти «перегрев» экономики по Афтальону, за которым может последовать кризис перепроизводства и финан​совый крах фирм. Такое крушение потерпели в 1998 г. страны Юго-Восточной Азии (Южная Корея, Индонезия, Таиланд и др.). Во втором случае происходит резкое снижение уровня жизни населе​ния и спад инвестиционной активности. Такая ситуация была ха​рактерна для России, где производство ВВП сократилось с 1990 по 1999 гг. на 42%. Причины состоят не только в ошибках и сложно​стях проведения реформы, но и в невыплате долгов за нефть, газ, электроэнергию рядом стран СНГ (Украина, Казахстан, Молдова и др.).
Модели экономического роста, как любые модели, представляют собой абстрактное упрощенное выражение реального экономичес​кого процесса либо в форме уравнений, либо — графиков. Изве​стно, что при составлении моделей допускается ряд абстракций в целях упрощения, освобождения от ненужных элементов в систе​ме и создания идеальных экономических условий для исследова​ния. Хотя это отрывает от реальных экономических процессов, но тем не менее дает возможность проанализировать отдельные сто​роны и закономерности такого сложного явления, как экономиче​ский рост.
В современной экономической теории существует два основных направления моделирования экономического роста. Первое – это кейнсианская модель, усовершенствованная последователями Кейн-са Е. Домаром и Р. Харродом, второе — неоклассическое, разрабо​танное Р. Солоу, Дж. Кендрик, Э. Денисон и др.
Кейнсианские модели. Кейнсианское учение в целом основано на равновесии совокупного спроса и предложения. При анализе эко​номического роста Кейнс предлагал обратить особое внимание на составные части спроса — потребление и накопление, так как он связывал динамику национального дохода с движением потребле​ния и накопления.
Для всех моделей кейнсианского направления (модели Домара, Харрода и др.) характерна общая зависимость между сбережения​ми и инвестициями, которая выражается формулой:
дельта у = дельта  Y / Y = I Y / I  / дельта Y * In / дельта Ке
где дельта y — темпы прироста национального дохода; 

дельта Y и Y — соответственно прирост и уровень национального до​хода;
I — инвестиции;

In — норма инвестиций в национальном доходе;
дельта Ке — капиталоемкость прироста национального дохода.
 Если обозначить   дельта Y / Y  = Е к.в.  (эффективность   капиталовложе-

In
ний), то можно записать: дельта у = In / 1 / Ек.в. = In * Ек.в.
Иными словами, темпы прироста национального дохода зави​сят от нормы инвестиций и эффективности инвестиций.
Модель Домара. Если Кейнс рассматривал экономический рост в краткосрочном периоде времени, то Е. Домар попытался расши​рить кейнсианское равновесие на более длительный период и вы​яснить, какими будут условия для развивающейся системы.

Для исследования своей модели Домар допустил следующие аб​стракции:
      – на рынке труда постоянно существует избыточное предложе​ние, поэтому цена не изменяется;
      –выбытие капитала (амортизация) отсутствует;
     –норма сбережения постоянна;

     –в модели производятся только товары и услуги;
     –уровень выпуска зависит от одного ресурса капитала.

По Домару механизм экономического роста является одновре​менным увеличением совокупного спроса и совокупного предложе​ния под воздействием инвестиций. Следовательно, конечной целью этой модели служит определение объема и динамики инвестиций в долгосрочном периоде времени. В начале национальная эконо​мика находится в состоянии кейнсианского равновесия при пол​ной занятости. Для сохранения этого состояния в динамике сово​купный спрос должен возрастать тем же темпом, что и производ​ственный потенциал AQf, то есть прирост производства (ВНП, ВВП, НД).
AQf = дельта AD.

Чтобы доказать условия выполнения этого равенства, Домар предложил решить систему из трех уравнений:

•
Уравнение предложения. Изменение прироста производства
национальной экономики зависит от имеющихся ресурсов (изме​нение в составе рабочей силы, величины и структуры капитала,
уровня техники и технологии). В принципе все перечисленные ве​
личины можно свести к величине чистых инвестиций 1П и их про​изводительности Р (бета):
дельта Qf = In p,
 

где In — чистые инвестиции;
р — средняя производительность инвестиций (прирост произ​водства на одну единицу инвестиций дельта Qf/In); в этом уравнении учитываются НТП и занятость;
•
Уравнение спроса. Из кейнсианской теории была выдвинута формула мультипликатора.   
К = дельта У/ дельта I,
преобразуя ее, получим:
                                            дельта У = К * дельта In
                       дельта У = дельта  AD.


Другими словами, темпы прироста производства (экономичес​кий рост) определяются изменением в инвестициях А1П, умножен​ным на мультипликатор. Равенство АУ = AAD означает, что рав​новесие в динамике сохраняется.

Если учесть, что мультипликатор равен обратной величине пре​дельной склонности к сбережению (1/MPS), то формула будет вы​глядеть так:
дельта У = дельта  In /а, где а (альфа) — обозначена MPS,
дельта  In = дельта У * а.


Во втором уравнении учитывается прирост инвестиций.

 •  Уравнение равновесия, которое предлагает равенство приро​стов производства и совокупного спроса дельта AD, то есть
дельта Qf = дельта AD,
следовательно,
 

InP = дельта In/а.
Преобразование этой формулы дает выражение нормы инвести​ций:
дельта In/In = a * P.


Итак, норма инвестиций 1П = дельта In / In, обеспечивающая пропор​циональный прирост производственного потенциала и совокупно​го спроса, равняется предельной склонности к сбережениям a, ум​ноженной на среднюю производительность инвестиций р.
Из модели Домара следует, что динамическое равновесие в на​циональной экономике — явление неустойчивое. Для его поддер​жания требуются активные меры государственного регулирования.
Модель Харрода. Развитием модели Домара является модель Харрода (1939 г.), что дает основание называть эти модели моделями Харрода-Домара. Предпосылки модели Харрода остаются теми же, что и в модели Домара. Их различие заключается в следующем. Во-первых, если модель Домара базируется на использовании мульти​пликатора, то в основе модели Харрода лежит теория акселерато​ра. Во-вторых, накопление представляет собой постоянную долю национального дохода. В-третьих, объем инвестиций есть функция прироста дохода между двумя периодами. Основной вывод Харрода сводится к тому, что в системе сво​бодного предпринимательства экономический рост ускорится, если динамика прироста инвестиций превысит прирост потребительско​го спроса. При этом кейнсианское равновесие находится в неус​тойчивом положении, следовательно, необходимо государственное вмешательство.
Неоклассические модели. Представители новой классической шко​лы математик Ч. Кобб и экономист П. Дуглас (США) в 1928 г. раз​работали в экономической науке новый аналжогаеекий инстру​ментарий, именуемый «производственная функция», с которой мы ознакомились ранее.
Для анализа тенденции экономического роста неоклассическая школа использовала научный аппарат производственных функций.
После внесения указанных поправок формула выглядит следующим образом:
Y(t) = A(t) k (Ka(t),   Lp(t), Nу (t)) 
 
где Y(t) — объем производства за период времени t или эконо​мический рост за период времени t;
A(t) — коэффициент, отражающий развитие научно-техническо​го прогресса за период времени t;
K(t), Lp (t), N(t) — затраты соответственно капитала, труда и при​родных ресурсов за период времени t;
а, р, у – степенные коэффициенты эластичности, которые по​казывают, насколько увеличится объем производства при увеличе​нии данного производственного фактора – на единицу или на 1%. Коэффициент эластичности может быть как постоянной, так и пе​ременной величиной. Постоянный коэффициент означает то же, что и факторы производства, например, в двухфакторной произ​водственной функции Кобба – Дугласа коэффициент эластичнос​ти выглядит так:

Y=1.0l * L3/4 K1/4.
 
Это означает, что при данных значениях коэффициента эластично​сти одна единица труда взаимозаменяема на три единицы капита​ла, или одна единица капитала – примерно треть единицы труда.
Модель производственной функции актуальна и для современ​ной экономики России, так как она позволяет выяснить, за счет каких источников возможен экономический рост, каково влияние каждого фактора. Так, американский экономист Э. Денисон, ис​пользуя производственную функцию, состоящую из 23 факторов, империческим путем подсчитал, что экономика США с 1929 по 1982 гг. имела среднегодовой темп роста 2,9%, который был вы​зван: на 19% – увеличением капитала, на 32% – увеличением ко​личества работников, на 16% – совершенствованием структуры про​изводства и организации труда, на 14% – ростом образования, на 28% – научными достижениями и прочими.

Взаимосвязь факторов производства может быть показана еще одним преобразованием простейшей производственной функции Y= k (К, L). Разделив это выражение на L, получим следующую зависимость: у = f (к), где у = Y/L – производительность труда (продукция на одного работника); К = K/L – капиталовооружен​ность труда (объем используемого капитала на одного работника).

В результате получим, что производительность труда является функцией его капиталовооруженности. Согласно закону падения производительности, при неизменном техническом уровне произ​водства каждая последующая единица ресурса, например, капита​ла, приносит все меньшую отдачу продукта. Другими словами, ес​ли капиталовооруженность труда растет, то до определенного пре​дела растет и производительность труда, хотя и все более замедляющимися темпами. Графический вид этой функции пред​ставлен на рис. 3.4.
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На оси ординат отложена производительность труда У, на оси абсцисс – капиталовооруженность Кв. Например, капиталовоору​женность труда равна отрезку ОКв.


 
Рис. 3.4. Зависимость производительности труда от капиталовооруженности
Тогда размер продукта, приходящийся на одного работника (про​изводительность труда), будет равен величине отрезка OYe. Каса​тельная, проведенная к точке Е, определит долю капитала в отрез​ке YeY1 и долю труда – Y1O в продукте, приходящемся на одного работника.
Определенный вклад в совершенствование моделей экономиче​ского роста на основе производственной функции внесли Р. Солоу, Э. Денисон и другие.
Модель Солоу. В этой модели допускаются следующие абстрак​ции:
· на рынке преобладает совершенная конкуренция;
· при выпуске продукции используются только два фактора тру​да и капитала;
численность населения растет с постоянным темпом п, рав​ным темпу роста рабочей силы (AN/N = n).
Первоначальное уравнение Солоу выводится на основании «зо​лотого правила накопления», согласно которому выбытие капитала не должно превышать предельный продукт, созданный функциони​рующим капиталом, иначе произойдет ущемление будущего в поль​зу настоящего. «Золотое правило» предусматривает запас капитала, необходимый для устойчивого состояния экономики с максималь​ным уровнем потребления. Исходное уравнение выглядит так:

             дельта Кв = Sq — (n+d) * Kb,
где дельта Кв – рост капитала на одного работающего;
 

Sq – сбережение на душу населения;
 

n – темпы роста общего числа рабочих;
 

n Кв – сумма сбережения на душу населения, используемая для обеспечения каждого работника, вступившего в общий состав ра​ботников;
(1Kb – сумма сбережений на душу населения, используемая для замены выбывшего капитала.
Формула показывает, что сбережения, идущие на рост капита​ловооруженности труда, равны среднедушевым сбережениям минус сбережения, идущие на расширение капитала. Использование сбе​режений в объеме большем (меньшем), чем (n+d) Kb, приводит к увеличению (уменьшению) отношения «капитал — труд», то есть 0>дельта Кв>0. В равновесном состоянии объем капитала на одного ра​ботающего достигает своего равновесного значения и больше не меняется. Для достижения устойчивого состояния необходимо, что​бы дельта Кв = 0 или Sq = (n+d) x Кв. Данное равновесие можно ил​люстрировать в координате q : Кв (рис. 3.5.).
Кривая Sq показывает объем сбережений на душу населения и имеет тот же вид, что и производственная функция (q), но распо​ложена ниже ее, потому что сбережения составляют постоянную долю S общего объема выпуска продукции.
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Рис. (3.5. )    Равновесие по Солоу

Линия (n+d) * Kb — это прямая, проходящая через начало ко​ординат под углом (n+d). В точке А проходит пересечение этих кривых и возникает достаточно устойчивое равновесие. Это озна​чает, что в точке А сберегается ровно столько, сколько требуется для расширения капитала, иными словами, для того, чтобы осна​стить новые рабочие места и заменить выбывший капитал. Слева от равновесной точки А кривая Sq выше линии (n+d) * Кв и, сле​довательно, сбережений больше, чем нужно для расширения капи​тала. Поэтому капиталовооруженность труда повышается, как по​казано стрелками по оси абсцисс ОКв, значит дельта Кв > 0. Справа от точки А обратная ситуация, означающая тенденцию к понижению капитала (дельта Кв < 0), т. к. Sq < (n + d) * Кв.
Таким образом, в модели Солоу достаточно четко прослежи​вается закон падения производительности и замедления темпов роста. Это положение можно доказать на графиках с координата​ми У/К и Кв (капиталоотдача и предельный продукт) (рис.3.6.). Допустим, что экономика находится на низкой ступени экономи​ческого развития и стоит перед необходимостью наращивания эко​номического роста. Предположим, что низкий уровень капиталовооруженности находится в точке А. Из-за малого количества произ​водственных фондов необходимость направлять сбережения на расширение капитала невелика. Однако по мере роста капиталово​оруженности увеличивается накопление капитала, на что указыва​ет движение по кривой предельного продукта вниз к точке В. 

           Од​новременно происходит падение капиталоотдачи (Y/K) и в конце
движение достигает точки Е, где все сбережения идут только на
поддержание объема капитала постоянным (АК = 0).
Процесс увеличения капиталовооруженности сопровождается ростом заработной платы, так как объем капитала возрастает быс​трее, чем объем рабочей силы, что требует использования более квалифицированного труда. Экономический рост начинается с отно​сительно низкой заработной платы в точке а, но по мере повыше​ния капиталовооруженности она увеличивается. Рост завершается в точке е при высоких уровнях реальной заработной платы и капи​таловооруженности.        Следовательно, в точках Е и е наблюдаем состояние равновесия, при котором эти показатели больше не растут.
Однако объективная реальность не подтвердила эту ситуацию. Поэтому Солоу ввел в свою модель технический прогресс, который сдвигает кривую предельного продукта и границу цен на факторы производства вправо, что показано на графиках стрелками. Право​сторонний сдвиг делает возможным достижение высокой произво​дительности труда и рост реальной заработной платы.
Модель Солоу показывает, что сбережения в экономике опре​деляют размер капитала, который в свою очередь, влияет на объ​ем производства. Чем выше норма сбережений, тем больше капи​таловооруженность и производительность труда. Рост нормы сбере​жений вызывает период быстрого роста до достижения нового устойчивого состояния только в краткосрочном периоде времени.

Модель Солоу рассматривает в долгосрочном периоде техниче​ский прогресс как экзогенный внешний фактор.
Обобщение по экономическому росту. Общей тенденцией совре​менного мирового развития является долговременный экономичес​кий рост, который характеризуется увеличением реального ВНП и ВНП на душу населения.
•
Исследование проблемы экономического роста породило в те​оретической экономике разнообразные теории и модели. Кейнси-анская теория экономического роста была улучшена моделью Харрода – Домара. Модель Харрода была построена на принципе ак​селерации, с помощью которого он вывел гарантированный темп роста. А модель Домара использует мультипликационный эффект, который показал зависимость темпов роста от предельной склон​ности к сбережениям и средней производительности инвестиций.
             Все разновидности неокейнсианской модели предусматривают ак​тивное вмешательство государства в экономиику.
•
Неоклассические модели, наоборот, подчеркивают возмож​ность достижения равновесия экономики без вмешательства госу​дарства.
Тема 4. Деньги в рыночной экономике

Вопросы:

1. Происхождение денег.

2. Сущность и функции денег.

3. Виды денег.

4. Денежные агрегаты.

5. Денежный рынок и его равновесие.

6. Инфляция, ее причины и последствия.

1. Происхождение денег
Деньги в своей первичной форме появились позднее обмена. Это доказал К. Маркс в теории развития форм стоимости.
Прообразом рынка был обмен между племенами излишками про​дуктов. Затем продуктообмен сменил прямой товарообмен по схе​ме «товар на товар (Т-Т)», который в малых масштабах сохранил​ся до наших дней и ныне носит название «бартер». При этом эк​вивалентность стоимости товаров определилась уже редкостью настоятельной потребности в благах и затратами труда на их про​изводство.
По мере роста товарного производства обмен по принципу «Т-Т» становился все более затруднительным из-за потери време​ни на поиски покупателей или продавцов. Поэтому из всего мно​жества товаров выделяется особо ходовой, относительно ликвидный товар. Такой товар К. Маркс назвал всеобщим эквивалентом, а П. Самуэльсон — товарным деньгам. Например, в Древней Греции ходовой единицей товара служила корзина винограда, у скотовод​ческих племен Центральной Азии — одна овца, а у зулусских пле​мен Южной Африки — мера пива и т. д. В древнерусских преда​ниях упоминается о денежной единице «куне», ведущей свое про​исхождение от меха куницы.
С дальнейшим расширением рыночных отношений стало край​не неудобным использование товарных денег. Поэтому на арену рынка выходят бронза, медь, ракушки и т. д., а затем — благород​ные металлы — серебро и золото. Это явилось началом возникно​вения денег. Постепенно основными денежными материалами ста​новятся серебро и золото, из которых чеканились монеты разного достоинства. Чеканка монет из благородных металлов постепенно монополи​зируется государством, которое получает возможность присвоить до​полнительный доход от этой операции, так называемый сеньораж. Благородные металлы длительное время служили человечеству в ка​честве денежного материала благодаря их замечательным свойствам (однородность, хорошая делимость, сохраняемость, портативность, сравнительная редкость и трудность добычи). Несмотря на указан​ные достоинства в качестве денежного материала, у них есть один существенный недостаток. Дело в том, что золото и серебро – ме​таллы мягкие, поэтому монеты из них быстро снашиваются, сле​довательно, теряют первоначальную стоимость, перестают быть пол​ноценными деньгами. С одной стороны, мелкие разменные моне​ты,   переходя   из   кошелька   в   кошелек,   подвергались   особенно быстрому износу. Это привело к необходимости замены их моне​тами из менее ценных металлов; например, из меди и ее различ​ных сплавов. С другой стороны, монеты с крупным достоинством также изнашивались, теряя свой первоначальный вес. Но, как ни странно, они продолжали функционировать. Это объясняется тем, что посредническая функция денег имеет мимолетный характер. По​терянный вес золотых монет в момент купли-продажи существен​ного значения не имеет, лишь бы была четко изображена их нари​цательная стоимость. Последний владелец той изношенной моне​ты также легко передает ее другому лицу, тот – третьему и т. д. Эти факты дали человечеству идею о замене золотых монет бумаж​ными деньгами, не имеющими собственной стоимости, но заменя​ющими стоимость обозначенной на них монеты. Так появились бу​мажные деньги, обратимые в любой момент в золото. Историчес​кие данные дают основания полагать, что бумажные деньги были изобретены всеведущими китайскими купцами еще до новой эры.

Распространение бумажных денег в Европе берет свое начало в XVIII в. во Франции (1716 г.) и в России (1769 г.) в виде бумаж​ных ассигнаций. Следует отметить, что выпуск бумажных денег с самого начала имел тенденцию к отрыву от стоимости реального золотого содержания и товарных запасов, которые подкрепляют их номинальную стоимость. Это объясняется тем, что, во-первых, в особо экстремальных экономических условиях, например, во время войны, революции, само государство стремилось увеличить выпуск бумажных денег, не заботясь об их товарном покрытии. Во-вторых, во все времена и во всех странах отдельные индивиды не могли устоять перед соблазном подделки бумажных денег.
История знает многочисленные примеры бесконтрольного вы​пуска бумажных денег государством. Достаточно указать Советскую Россию 20-х гг., Германию после первой мировой войны, когда лю​ди носили деньги в мешках. Но и в наше время постсоциалисти​ческая Россия и Югославия продемонстрировали образцы подрыва своих бумажно-денежных систем. Дальнейшее развитие экономиче​ских отношений показало, что бумажные деньги в их первоздан​ном виде не удовлетворяют потребности в развитии производства, потребовались иные формы денег. Первой формой таких денег стал вексель – долговая расписка, выдаваемая покупателем продавцу на определенный срок уплаты. Затем появились банкноты, которые представляют собой своеобразный вексель, выпускаемый банком под залог имеющихся у него золотых запасов. Поэтому банкноты в действительности – кредитные деньги.
Затем для ускорения безналичного оборота появляется чек – приказ банка выдать со счета его владельца обозначенную сумму предъявителю чека.
В начале бумажные и кредитные деньги не только свободно об​менивались   между   собой,   но   и   на   золото.   Однако   в   начале   XX в. в условиях всеобщего экономического подъема требовались дополнительные денежные средства, которые ограничивались запа​сом золота. Так как темпы роста добычи золота значительно отста​вали от темпов роста производства товаров и услуг, это приводило к нехватке денег и тормозило экономический рост. Поэтому боль​шинство стран мира в законодательном порядке отказалось от сво​бодного размена бумажных денег на золото. Такое решение, наря​ду с положительным эффектом роста производства, привело и к от​рицательным последствиям – к всеобщей инфляции.

                         2. Сущность и функции денег
Корифеи экономической науки XIX, XX вв. давали различные определения деньгам: «Деньги – товар, играющий роль всеобщего эквивалента» (К. Маркс); «Деньги – есть временное вместилище покупательной силы», «Деньги – это товар, обладающий наиболь​шей ликвидностью» (К. Менгер).

Большинство современных авторов учебников по экономичес​кой теории и финансам определяют деньги как «особый товар» и далее связывают это определение с их функциями. На первый взгляд, с точки зрения формальной логики, оно правильно, так как сущ​ность всякого явления проявляется в его функциях. Противоречия определения денег современными авторами заключаются в том, что функций денег минимум три: средство обращения, счетная едини​ца измерения стоимости, средство сохранения, накопления богат​ства. Тогда имеем три разных определения денег.

Основная, первичная функция денег — средство обращения, с помощью которого осуществляется обмен товарами и услугами меж​ду индивидами, фирмами и странами. Как средства обращения день​ги помогают заменить натуральный обмен товарами по схеме «то​вар – товар» (Т – Т) на обмен — «товар – деньги – товар» (Т – Д – Т). По второй схеме, обменивая свой товар на самый ликвидный товар де​нег, например, продавая свой труд, получаем зарплату в виде де​нег. Поэтому мы имеем возможность купить на рынке любой то​вар по своему усмотрению. А если по первой схеме (Т – Т), пред​положим, продали свой труд за какое-то количество зерна, то мы уже не можем сразу купить на него то, что нам необходимо. Опять же придется сначала продать зерно.
Тем самым деньги намного облегчают куплю-продажу товаров, приносят выгоду в виде экономии времени и расширения возмож​ностей обмена. Таково содержание функции денег как средства об​ращения. Частным случаем функции денег как средства обращения явля​ется функция средства платежа. Развитие экономических отноше​ний привело к тому, что продажа товаров и их оплата перестали совпадать во времени. Это означает покупку товаров с последующей оплатой. Примером могут послужить выплата зарплаты, пени и штрафов, оплата кредита и т. д.
Вторая функция денег – единица счета или меры стоимости. В принципе, измерение или сопоставление количества товаров мож​но произвести в физических величинах. Однако такой способ из​мерения в большинстве случаев оказывается неудобным, требуют​ся затраты времени на приведение различных измерений в одну единицу, так как различные товары имеют разные физические еди​ницы измерения (вес, объем, площадь, длина, ширина и т. д.).
Деньги в условиях золотого стандарта обладали определенной стоимостью, соответствующей затратам на добычу золота и чекан​ку золотых монет. Именно это давало возможность измерить, учесть количество различных товаров в одних и тех же денежных едини​цах. Отличительной особенностью денег как товара является их уни​кальное свойство учитывать редкость благ, настоятельную потреб​ность в них и затраты на производство. После того как произошел отрыв золота от бумажных денег, когда деньги стали кредитными, они несколько утратили уникальную способность золотых денег и стали обладать представительной стоимостью. Величина последней для денежной массы определяется законом денежного обращения. При правильном обращении этой массы бумажные деньги копиру​ют, повторяют свойства золотых денег. Отсюда и вытекает функция денег как меры стоимости всех товаров.
Третья функция денег – средство накопления или сохранения стоимости. Во-первых, в классической модели утверждается, что «деньги – это средство сохранения стоимости, временное вмести​лище покупательной силы». Здесь вопрос состоит в том, насколь​ко полно деньги сохраняют стоимость в течение определенного срока времени. В условиях низких темпов инфляции, когда день​ги были привязаны к золотому стандарту в краткосрочном пе​риоде времени, их потери были неощутимыми, незначительны​ми. Поэтому классики назвали деньги «средством сохранения сто​имости».
В современной рыночной экономике условия изменились: про​изошел отрыв бумажных денег от золотого стандарта. Инфляция стала спутником рыночной экономики. В этих условиях способом сохранения денег служит широко развитая система кредитов. В на​стоящее время субъекты рынка не считают необходимым хранить деньги в наличной форме, предпочитают направлять их в прибыль​ные активы, такие как депозиты (вклады) в банках, приобретение ценных бумаг (акций и облигаций), приносящих их владельцам при​быль. С этой точки зрения, особенностью денег как товара, по срав​нению с потребительскими товарами, служит их способность пре​вратиться в актив, хранимый на протяжении длительного времени, в то время как обычные товары при длительном хранении просто превращаются в товарный запас.
Во-вторых, функцией денег как средства сохранения стоимости является образование сокровищ двух типов:

а)
превращение денег в золото или золотые изделия;
б)
покупка сокровищ эстетического характера (покупка картин
выдающихся художников, изделий из драгоценных камней и метал​
лов, антиквариата и др). При этом в какой-то мере сохраняется
стоимость бумажных денег при галопирующей инфляции.

В-третьих, деньги как средство накопления могут проявить се​бя, воздействуя на денежное обращение. Они могут повлиять на денежное обращение двумя путями: когда осуществляется приток денег из сокровища в обращение, происходит увеличение денежно​го обращения, а если осуществляется отток денег из обращения, то оно уменьшается. Трансформация сокровищ в денежное обращение исключительно зависит от конъюнктурных фактов. Например, в фа​зе подъема экономики происходит сокращение их накопления. Во время гиперинфляции экономические агенты стремятся превратить деньги в сокровища.

3. Виды денег и денежных средств
Под термином «деньги» понимают множество их разновиднос​тей, которые отличаются друг от друга по способу обращения, уче​та денежной массы, назначением и возможностью превращения од​них форм денег в другие.
Исторически первой формой денег были монеты, поле деятель​ности которых ныне постепенно сокращается. В современных ус​ловиях монеты служат для размена более крупных бумажных ку​пюр и работы торговых автоматов. Они изготавливаются из спла​вов драгоценных металлов, поэтому более прочны и носки, чем бумажные купюры. В настоящее время во всех странах мира моне​ты занимают лишь несколько процентов в общей массе денежных знаков.
В основном денежное обращение обслуживают бумажные день​ги в форме банкнот (банковских билетов) – денежных знаков раз​ного достоинства, выпускаемых центральным банком страны, и каз​начейских билетов, выпускаемых государственным казначейством.
Бумажные деньги и монеты вместе составляют наличные день​ги, на бытовом уровне именуются просто наличностью, которая представляет собой универсальное платежное средство. Наличные деньги легко обратимы в безналичные, тогда как обратный процесс затруднен.
Основную массу денежных средств составляют безналичные день​ги, находящиеся на банковских счетах; они принадлежат государ​ству, фирмам для взаимного расчета и гражданам. В развитых стра​нах Запада наблюдается тенденция увеличения доли безналичных денежных средств в общем обороте денежной массы. Наблюдается увеличение доли  безналичных денежных средств в общем обороте денежной массы.

В странах с развитой рыночной экономикой значительный удель​ный вес в безналичном обороте денег имеют чеки, которые служат основным инструментом денежных расчетов. Чек (cheque) – цен​ная бумага, представляющая денежный документ установленной формы.
По своей сути чек – это распоряжение, приказ банку держате​лем чека о переводе денег с его депозита на счет другого лица или о выдаче ему наличных денег. Источником чеков являются депо​зитные вклады в банках. Чеки могут быть именными, ордерными, предъявительскими и др. Для расчетов между банками используют​ся банковские чеки.
В странах Запада широко используются дорожные чеки, прода​ваемые банками и бюро путешествий. Дорожный чек – платежный документ, используемый как средство обеспечения туристов между​народной валютой или валютой страны пребывания.
В современных условиях более удобной и совершенной формой безналичных денег выступают «электронные деньги», которые функ​ционируют посредством команд и программ; с помощью компью​терной техники денежные средства переводятся с одного счета на другой. С помощью электронных денег ведутся безналичные рас​четы между продавцами и покупателями, банками и их клиентами.
Среди форм денег особое место занимают так называемые квази-деньги (от латинского quasi – как будто, почти). К ним можно отнести срочные вклады, вложенные в банки на определенный срок с целью получения процентного дохода; государственные облига​ции, которые в любое время можно предъявить для их выкупа (об​лигации процентные, с правом досрочного выкупа, серийные, ку​понные и др.), хотя облигации – это ценные бумаги, но они являются также потенциальными платежными средствами.
Наконец, в экономической теории особо выделяют деньги по​вышенной эффективности, то есть деньги, активно участвующие в обращении и способные порождать дополнительные деньги. К ним можно отнести депозиты коммерческих и других банков в цент​ральном банке страны. Они подробно рассмотрены в  6 данной темы.
В современных условиях выпуск как бумажных, так и кредит​ных денег монополизирован государством. Центральный банк, на​ходящийся в подчинении государству, иногда пытается компенси​ровать нехватку денежных средств путем увеличения денежной мас​сы. Согласно правилу монетаристов, масса денег в обращении должна ежегодно увеличиваться темпами, равными потенциальному темпу роста реального ВНП. Для стран с развитой экономикой этот темп составляет примерно 3 –5% в год.
Денежная масса – это совокупность покупательных и платеж​ных средств, обслуживающих народное хозяйство и принадлежащих частным лицам, фирмам и государству. В структуре денежной массы выделяют активную и пассивную часть. К активным деньгам от​носятся денежные средства, реально обслуживающие хозяйствен​ный оборот. К пассивным – квази - деньги, остатки на счетах фирм, резервы и накопления.
4. Денежные агрегаты. Денежная система и ее структура
Денежную массу в зависимости от ликвидности классифициру​ют на отдельные группы или, как их еще называют, денежные аг​регаты. Под ликвидностью имущества или активов понимают их реализуемость, возможность их превращения в какую-либо денеж​ную форму без потери стоимости. С этой точки зрения самым ликвидным средством являются наличные деньги. К менее ликвид​ному имуществу относятся золото, драгоценные металлы, камни, произведения искусства. Меньшей ликвидностью обладают недви​жимость, оборудование. Квази - деньги так же можно отнести к лик​видным богатствам. Поэтому их можно легко превратить в налич​ные деньги.
В нашей стране до рыночных реформ категория «денежные аг​регаты» не использовалась в практике хозяйственной деятельности и не рассчитывалась. Это объясняется тем, что согласно канонам марксистской экономической науки считалось недопустимым объ​единение квази - денег и наличных денег.

Первоначально К. Маркс определил формулу массы денег, не​обходимых для обращения за данный промежуток времени, как сумма цен товаров
масса денег = сумма цен товаров / число оборотов одноименных единиц

 Затем он конкретизировал эту формулу:
КД = СЦ – К + П + ВП / О
где КД — количество денег, необходимых для обращения;

     СЦ — сумма цен товаров, находящихся в обращении (Р = О);
К — сумма цен товаров, проданных в кредит; 

П — сумма платежей по долговым обязательствам; 

ВП — сумма взаимно погашающих платежей; 

О — число оборотов одноименных денежных единиц. 

Формула К. Маркса в современных условиях практического зна​чения не имеет, так как в настоящее время в странах с развитой рыночной   экономикой   функционируют   разнообразные   формы денег, которые тесно взаимосвязаны между собой и взаимопереходящие.
Классификация структуры денежной массы на отдельные агре​гаты помогает лучше контролировать и учитывать ее государством и направлять по правильному руслу монетарную политику страны. В различных странах выделяются различные денежные агрегаты разного состава. В российской практике финансового анализа и ста​тистики разделение денежной массы на агрегаты стало применять​ся с началом рыночной реформы.
В большинстве стран денежная масса подразделяется на МО, Ml, M2, М3, L, которые расставлены в порядке убывания степени ликвидности.
Денежный агрегат МО представляет наличные деньги, то есть самые ликвидные средства, бумажные деньги и монеты, обращаю​щиеся вне банков.
Денежный агрегат Ml включает в себя компоненты МО и день​ги, находящиеся на банковских счетах до востребования, чековые вклады, дорожные чеки, которые можно собственно считать день​гами. Комплекс Ml в целом обладает абсолютной ликвидностью после МО.
Денежный агрегат М2 состоит из комплекса Ml и двух видов вкладов (обыкновенных и срочных). Срочные вклады дают более высокие проценты, по сравнению с обыкновенными, но владель​цы вкладов могут взять деньги до установленного срока со штра​фом. Различие Ml и М2 заключается в том, что в состав М2 вхо​дят квази-деньги. Агрегат М2 обладает высокой ликвидностью.
Денежный агрегат М3 состоит из всех видов денежных средств, входящих в состав М2, и крупных срочных вкладов (депозитных сертификатов) организаций, фирм. Депозитные сертификаты не​сложно обратить в деньги, но с некоторой потерей, обусловленной инфляцией и рыночной конъюнктурой.
Денежный агрегат L включает все компоненты М3 плюс раз​личные ценные бумаги и иные платежные средства, которые могут быть обращены в собственно деньги с известными потерями. По​этому денежный комплекс L обладает более низкой ликвидностью в сравнении с М2 и М3.
В макроэкономическом анализе чаще используются агрегаты МО Ml, M2.
В России в середине 90-х годов без МО сложилось следующее процентное соотношение денежных агрегатов:
Денежный агрегат      Ml         M2         М3
L
Процентная доля         50
    70
       80       100
Денежная система – форма организации денежного обращения в стране, закрепляется законом. Не вдаваясь в историю развития денежной системы, укажем лишь, что в процессе ее эволюции на​блюдается два этапа.  Первый этап характеризуется активным участием благородных металлов в формировании денежной системы. В начале этого эта​па благородные металлы выступали в качестве денежных знаков. В связи с этим различают монометаллизм, когда роль денежных зна​ков выполняет один металл, например, только золото; биметал​лизм — использование двух благородных металлов для чеканки мо​нет, применяемых в качестве денег, чаще всего золото и серебро.
Бумажные деньги, заменившие благородные металлы, еще дли​тельное время так или иначе были тесно связаны с благородными металлами. Эта связь проходит следующее эволюционное изменение:
· денежная система, основанная на свободном обмене бумаж​ных денег на золото по определенному курсу (цене), установлен​ному правительством. Такая денежная система получила название золотой стандарт;
· национальные бумажные деньги обмениваются на золото по​ средством иностранных валют, обратимых в золото. Например, че​рез доллары. Эту систему принято называть золото-девизный стан​дарт;
· денежная система, при которой национальная валюта обме​нивается на иностранную по установленным в административном порядке правилам и нормам, ограничивающим их операции. Такую систему называют валютным ограничением. Например, обмен валют разрешается не для всех граждан, например только иностранцам, или по текущим статьям платежного баланса и т. д. Указанная си​стема получила название «денежная система с валютным ограниче​нием»;
· денежная система, обменивающая иностранные валюты на зо​лото через текущие счета центральных банков зарубежных стран. Такая система функционировала в США до августа 1971 г. При любых указанных денежных системах не исключается разменность валют на золото или на легальном, или на нелегальном рынке.

Итак, запрет Центрального банка США обмена долларов на зо​лото на своей территории положило начало развитию второго эта​па эволюции денежной системы, которая характеризуется отрывом бумажных денег от золота, увеличением доли кредитных денег. По​следняя приводит к сокращению наличных денег, расширению без​наличных оборотов денег.
Современная эволюция денежной системы определяется потреб​ностями общественного воспроизводства. Во-первых, требуется ус​тойчивая денежная система, которая решается с помощью государ​ственного регулирования. Во-вторых, денежная система должна быть четкой, способной автоматически расширяться и сокращаться в со​ответствии с колебаниями цен и физическим объемом ВВП.
Законодательством каждой страны определяется структура де​нежной системы, которая, как всякая экономическая система, со​стоит из ряда элементов:
– наименование денежной единицы. Например, в России де​нежной единицей служит рубль;
– масштабы цен — количество золота, соответствующее одной денежной единице. Так, в СССР до середины 80-х годов один рубль приравнивался 0,86 г золота. В настоящее время рубль приравни​вается к доллару по курсовому соотношению,  устанавливаемому ежедневно, с учетом спроса и предложения на денежном рынке;
– другим важным элементом денежной системы служит уста​новления формы безналичного расчета. В России основными фор​мами безналичного расчета выступают аккредитивы, платежные по​ручения, платежные требования-поручения, чеки, кредитные кар​точки;
–в денежную систему входит порядок эмиссии – способа вы​пуска и обновления денежных знаков, обмена национальной валю​ты на иностранную. В России указанные функции выполняет Цен​тральный банк. Однако в современной российской экономике без​наличное обращение денег достаточно велико.  Это объясняется, во-первых, тем, что российская экономика находится в затяжном
кризисе недопроизводства. В этих условиях экономические агенты при совершении сделок предпочитают наличные расчеты. Как по​казывают данные фонда «Общественное мнение», если в 1998 г. 23% россиян со средним достатком откладывали деньги на будущее, то в начале 1999 г. таких только 8%.
                        5. Денежный рынок и его равновесие
Объяснение современного равновесия на денежном рынке ос​новано на классической количественной и кейнсианской теориях денег. Классическая теория возникла в XVIII в., родоначальниками ее были Ш.Л. Монтескье и Д. Юм. Дальнейшее свое развитие она получила в трудах Д. Рикардо, И. Фишера (1867—1947 гг.). В целом классическая количественная теория денег отрицает тру​довую теорию стоимости.
Классическая количественная теория денег основана на уравне​нии Фишера:

MV = PXQ,
 
где М — количество денег, находящихся в обращении;
 

V — скорость обращения денег в движении доходов;
Q — реальный объем производства;
 
Р — уровень рыночных цен.

Данная теория является основой современной монетаристской школы. Первоначально уравнение Фишера выглядело как MV = Р * Т, где Т – количество сделок в экономике в течение опреде​ленного периода времени. Однако полный подсчет количества сде​лок оказался крайне трудным делом. Поэтому величина Т была заменена Q – реальным объемом производства ВНП или националь​ным доходом.
Чтобы стабилизировать уровень цен в экономике, представите​ли современной монетаристской школы рекомендуют государству поддерживать темпы роста денежной массы на уровне средних тем​пов роста реального ВНП.
Спрос на деньги (МД) – скорость обращения денег – означает количество оборотов в год, которое совершает в среднем денежная единица в результате покупки товаров и услуг. Заменим количест​во денег в обращении М на величину МД – величину спроса на деньги — и преобразуем формулу (4.1). Она примет вид:
МД = Р * Q / V 
По классической теории выясняется, что величина спроса на деньги находится в прямой зависимости от уровня дохода (Р * Q) и обратной зависимости от скорости денежного обращения. Дейст​вительно, в реальной экономике деньги нужны агентам экономи​ки для оплаты труда, материалов, энергии и т. д. С этой точки зре​ния, чем больше номинальный уровень дохода, тем больше требу​ется денег.
Кейнс отверг классическую количественную теорию денег. Он разработал принципиально новую теорию денег, именуемую «тео​рией предпочтения ликвидности», в которой главную роль играет ставка процента. В этой теории автор выделяет три мотива, побуж​дающие людей хранить часть денег в виде наличности (Ml):
– трансакционный мотив, который заключается в том, что лю​ди нуждаются в деньгах как в средстве обращения, то есть в удоб​ном способе приобретения товаров и услуг. Домашние хозяйства до получения очередных доходов (зарплаты, процентов, дивидендов, рентов и др.) должны иметь на руках достаточно денег, чтобы ку​пить бакалейные товары, оплатить коммунальные и другие услуги;
– мотив предосторожности — хранение определенной суммы наличности на случай непредвиденных обстоятельств в будущем;
– спекулятивный мотив – когда владельцы наличных денег опа​саются вкладывать их на приобретение ценных бумаг из-за коле​бания рыночных цен последних.
Спекулятивный спрос на деньги основан на обратной  зависи​мости между ставкой процента и курсом облигации.
    Для простоты Кейнс, используя метод абстракции, предполо​жил, что в экономике существует только две формы финансовых активов: наличность и облигации. Тогда, например, мы приобрели облигацию по курсу 100 тыс. руб., приносящую  фиксированный до​ход в 5000 руб. в год, что соответствует существующей на этот мо​мент процентной ставке, равной 5%. Через год мы решаем продать эту облигацию. Но процентная ставка на рынке изменилась и равна уже 8%. За какую сумму мы должны продать нашу облигацию при условии, что она приносит те же 5000 руб. дохода?
По курсу 100 тыс. руб. нашу облигацию уже никто не купит, так как наличные деньги в 100 тыс. руб. могут принести уже 8000 руб. дохода, если их положат в банк. Предполагая, что 5000 руб. соответствует 8% дохода, получаем новый курс облига​ции, равный 62,5 тыс. руб. Формула для определения текущего курса:
 
 В = А / R
где В — курс облигации в данный момент;
А— фиксированная сумма дохода, которую приносит обли​гация;
R — текущая рыночная ставка процента.
 
В нашем примере  В = 500 / 0,08 = 62500.
 
Если ставка процента растет, то цена облигации падает, спрос на них растет. Это, в свою очередь, сокращает запас наличностей у населения, то есть сокращается спрос на деньги.
Для определения спроса на деньги используется номинальная, документально зафиксированная величина процентной ставки (R). А при наличии инфляции вводится реальная ставка процента (г), равная действующей номинальной ставке, уменьшенной на инфля​цию (П). Она определяется формулой:
r = R-U.

При высоких темпах инфляции используется более точная фор​мула для определения реальной ставки процента

г =
R-U

1 + П

   Объединив две теории, классическую и кейнсианскую, можно выделить следующие факторы, влияющие на спрос денег: а) уро​вень дохода; 

б) скорость обращения денег; в) ставка процента; г) темпы инфляции.
Все это означает, что спрос на деньги находится в функцио​нальной зависимости от национального дохода (У), скорости обра​щения денег (V), ставки процента (R) и от темпов инфляции (П). Функция спроса на деньги выглядит следующим образом:
                                                  МД = (У, V, R, Я).
Если все детерминанты, кроме процентной ставки, постоянны, то формулу можно выразить следующим образом:
 или МД=(У).
Представим эту функциональную зависимость графически (рис. 18.1). На оси ординат отложим номинальную ставку процен​та (R), на оси абсцисс – количество денег в обращении (М).
Линия спроса на деньги имеет отрицательный наклон, так как по мере уменьшения ставки процента спрос на деньги (МД,) уве​личивается путем скольжения вдоль линии АВ. С увеличением уров​ня национального дохода (У) происходит сдвиг линии спроса на деньги из положения МД, в положение МД2.
Таким образом, трансакционный мотив и мотив предосторож​ности формируют прямую функциональную зависимость между уве​личением национального дохода и увеличением спроса на деньги. А спекулятивный мотив вызывает увеличение спроса на деньги при снижении ставки процента и наоборот.
Предложение денег (MS) включает в себя наличность (С) вне банковской системы и депозиты (Д), которые экономические аген​ты при необходимости могут использовать для сделок. Это факти​чески денежный агрегат Ml.
MS = С+Д.
      Современная банковская система, независимо от эмиссионной деятельности центрального банка, имеет способность создавать но​вые деньги. Иными словами, коммерческие банки, выдавая креди​ты наличными и безналичными деньгами, расширяют общую де​нежную массу, тем самым увеличивают предложение денег. Это по​лучило название кредитной мультификации.
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Рис. 4.1. График спроса на деньги
Кредитную мультификацию можно показать на следующем ус​ловно-цифровом примере: предположим, что депозиты банка 1 вы​росли до 1000 единиц. В резерве остается 20% или 200 единиц, остальные отдаются в ссуду. 
Равновесие на денежном рынке устанавливается в результате вза​имодействия спроса на деньги и их предложения. Оно характери​зует состояние рынка, при котором объем спроса на деньги равен объему денежного предложения. Механизм установления равнове​сия можно проиллюстрировать графически (рис. 18.2).

По оси ординат отложим ставку процента (R), а по оси аб​сцисс — количество денег (М).
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Рис. 4.2. График равновесия на денежном рынке
Предположим, что предложение денег контролируется государ​ством в лице центрального банка и фиксируется на одном уровне М.
Это графически показано вертикальной прямой линией предло​жения денег MS, что соответствует политике удержания денежной массы на одном уровне, независимо от изменения ставки процен​та. Это справедливо в условиях инфляции.
Само равновесие показывает точка Е. Координата данной точки на оси абсцисс указывает на необходимое количество денег (М), которое рыночные субъекты желают иметь. R – равновесная ставка процента.
Если процентная ставка опустится ниже уровня Rе, скажем, до положения Rа, то спрос на деньги увеличится до М2. В этом слу​чае рыночные субъекты будут стремиться увеличить денежные сбе​режения, продавая ценные бумаги, что приведет к их удешевлению. Данный процесс продолжается до тех пор, пока процентная став​ка не достигнет равновесного уровня Re, при котором М денеж​ных единиц удовлетворяет потребность в деньгах.

При повышении ставки процента выше равновесной точки Rе, предположим, до уровня RB хозяйствующие субъекты пожелают дер​жать в форме денег сумму М3, меньшую, чем сможет изменить предложение денег через процесс «мультипликации» в системе коммерческих банков.
 Тогда банковская система будет избавляться от излишних денег, скупая ценные бумаги. Их цены поднимутся, а процентная ставка снизится с уров​ня RB до точки Rе.
В обоих вариантах изменения равновесной ставки процента мы наблюдаем скольжение уровня спроса на деньги вдоль линии МД.

Теперь рассмотрим изменение спроса и предложения денег и связанные с ними изменения равновесия на денежном рынке. До​пустим, что рынок находится в состоянии равновесия в точке Е (рис. 4.3).
В случае сокращения денег в обращении линия предложения денег переместится из положения MS1  в положение MS2. При ис​ходной ставке процента (R  и имеющемся уровне резервов ком​мерческие банки не смогут предложить количество денег в разме​ре М1; которое желают получить рыночные агенты. В этой ситуа​ции банки будут стремиться пополнить свои резервы за счет продажи ценных бумаг и поднять процентные ставки до уровня R2. В это время рыночные субъекты при совершении хозяйственных сделок будут стараться платить не деньгами, а другими активами. В ре​зультате произойдет скольжение предложения денег вверх и влево до уровня нового равновесия в точке Е2. Количество денег М2, предложенное банками, будет соответствовать спросу на деньги хо​зяйствующих субъектов. Возможен и обратный процесс.
Рис. 4.3. График сокращения предложения денег

Что произойдет с равновесием на денежном рынке при увели​чении национального дохода, при постоянном уровне его предло​жения? Денежный рынок находится в состоянии равновесия в точ​ке E1 (рис. 4.4). Равновесная процентная ставка составляет R и равновесное предложение денег М. При увеличении национального дохода повысится спрос на деньги, это сопровождается сдвигом линии спроса из положения МД1  и МД2. Увеличение спроса на деньги будет побуждать хозяйствующие субъекты брать деньги в ссуду и продавать имеющиеся у них ценные бумаги. Это в свою 
При увеличении национального дохода повысится спрос на день​ги, это сопровождается сдвигом линии спроса из положения МД1 в положение МД2. Увеличение спроса на деньги будет побуждать хозяйствующие субъекты брать деньги в ссуду и продавать имею​щиеся у них ценные бумаги. Это, в свою 

очередь, вызовет повы​шение процентной ставки с R1 до R2 и понижение рыночной це​ны ценных бумаг. Таким образом, установится новое равновесие на денежном рынке в точке Е2.
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Рис. 4.4. График изменения спроса на деньги
;

Могут быть другие варианты с одновременным изменением спро​са и предложения денег. Автоматическое регулирование равновесия на денежном рынке происходит в странах со сложившейся рыноч​ной экономикой, с развитым рынком ценных бумаг и с устоявши​мися поведенческими связями между хозяйствующими субъектами.
                       6. Инфляция, ее причины и последствия
  В настоящее время почти нет стран, где бы во второй полови​не XX в. не было инфляции. Она пришла на смену прежней бо​лезни рыночной экономики – циклическим кризисам, которые ста​ли явно ослабевать. Остро стоит проблема инфляции перед сего​дняшней Россией.

Инфляция – это рост цен на продукцию и услуги (но не свя​занный с повышением их качества), вследствие чего происходит обесценивание денег, снижение их покупательской способности, на​рушение равновесия между товарной и денежной массой.
Причины инфляции на различных этапах исторического разви​тия рынка были разными. В докапиталистических этапах обесце​нивание денег происходило в результате изнашивания монет, умы​шленной «порчи» их носителями верховной власти. Другой причи​ной инфляции явилось развитие мореплавания и открытие Америки, когда производительность труда добычи золота и других драгоцен​ных металлов несколько повысилась, в результате чего произошел инфляционный скачок на европейских рынках. Этот процесс по​лучил название «революция цен». Однако следует заметить, что ин​фляция того периода протекала постепенно, и нарушение равнове​сия на денежном рынке происходило незаметно, не имело столь разрушительного характера, как сейчас.
С приходом к капитализму и с появлением бумажных денег при​чины инфляции принципиально изменились. Дело в том, что про​стота и дешевизна выпуска бумажных денег всегда вызывали со​блазн правительств начать штамповать их в большем количестве, чем рыночное предложение. Основным толчком начала инфляции бумажных денег была первая мировая война. Правительства воюю​щих стран, чтобы покрыть огромные военные расходы, использо​вали бесконтрольную эмиссию денежных знаков и отказались от размена своих казначейских билетов на золото. В результате ин​фляция начала XX в. приобрела следующие характерные особен​ности:
– она охватила все страны мира;
–приобрела стремительный характер;
–стала оказывать разрушительные воздействия на все стороны
экономической и социальной жизни общества.
Причины инфляции второй половины XX в. имеют уже дру​гие корни. В современной макроэкономической теории преобла​дают две трактовки причин инфляции: кейнсианская и моне​тарная.
Кейнсианская теория связывает причины инфляции, с одной сто​роны, с избыточным покупательным спросом, который, в свою оче​редь, зависит от уровня дохода, его деления на потребляемую и сберегаемую части; с другой стороны, на динамику цен оказывает влияние структура производства, а следовательно, и рыночное пред​ложение.
Представители монетаристской школы связывают причины ин​фляции с переполнением каналов денежного обращения по срав​нению с выпуском продукции.

      Объединив обе теории инфляции, экономическая теория выде​ляет два типа инфляции:
–инфляция на основе роста совокупного спроса;
–инфляция на основе роста совокупного предложения.
Инфляция измеряется с помощью индекса потребительских цен,
который характеризует их соотношение во времени. Они рассчиты​ваются по разным методикам: обычно цены базисного года прини​маются за 100, а цены последующих лет пересчитываются по от​ношению к базисному году. Так, например, в Чите средняя сопос​тавимая цена бензина в базисном 1993 г. составляла 24 тыс. руб. за тонну, а в отчетном 1999 г. 70 тыс. руб. за тонну, следовательно ин​декс цены на бензин равен:
 70000 / 24000 * 100 % = 291 %
то есть средняя цена в отчетном году по отношению к базисному выросла в 2,9 раза. Есть и другие методы.
Инфляция на основе роста спроса. Этот тип инфляции порож​дается избытком совокупного спроса (см. рис. 4.5) по сравнению с реальным объемом производства. Согласно кейнсианской теории увеличение спроса способствует росту национального дохода и занятости до тех пор, пока имеются неиспользованные факторы (капитала, труда и природных ресурсов). Дальнейшее расширение производства сопровождается ростом платежеспособности населе​ния. Однако наступает момент, когда спрос превышает возможно​сти совокупного предложения. В результате в экономике начинает​ся повышение общих рыночных цен. Рост уровня общих цен при​водит к инфляции, которая дальше раскручивается во все возрастающих масштабах. Это объясняется связкой «цена — зара​ботная плата».
Повышение зарплаты
Избыточный    спрос
Избыточный спрос и т. д.
Расширение производства
/ \
Повышение общих цен
Повышение занятости
   Повышение     общих цен
 Рис 4.5. Инфляция на основе спроса

В связи с повышением цен у фирм растут доходы, которые поз​воляют им привлекать дополнительную рабочую силу. Безработица сокращается, увеличивается доход домохозяйств, в результате повы​шается совокупный спрос, снова растут цены.
Этот тип инфляции можно проиллюстрировать в модели «AD-AS» (рис. 4.6).



Сдвиг кривой из положения AD в положение AD, означает рост объема спроса с Q до Q1; а уровня цен от Р до Р1. Население, стал​киваясь с постоянным повышением цен, вынуждено увеличивать текущее потребление, а доля его сбережений в общем объеме рас​полагаемого дохода уменьшается. Следовательно, сокращение сбе​режений создает трудности в осуществлении инвестиций, то есть возможности расширения производства.
По мнению монетаристов, наиболее эффективной мерой борь​бы с такой инфляцией является замораживание заработной платы, социальных расходов и перераспределение дохода в пользу бизне​са с тем расчетом, чтобы предприниматели смогли дополнительный доход направить на техническое перевооружение своих фирм. В ре​зультате происходит увеличение объема производимой продукции и высвобождение части занятых работников. Таким образом, умень​шается совокупный спрос, подавляется инфляция. По закону кри​вой Филлипса увеличивается численность безработных.
Инфляция на основе издержек производства. До середины 50-х гг., когда доминировала кейнсианская теория инфляции на ос​нове роста спроса, считалось, что инфляция может развиваться только в условиях полной занятости. Однако практика показала, что инфляция может развиваться и при неполной занятости. Это объ​ясняется увеличением издержек производства и изменением сово​купного предложения даже при постоянном совокупном спросе.
Рост издержек производства на единицу изделий связан с по​вышением номинальной заработной платы под давлением профсо​юзов, цены на сырье и энергию, так как изменяются условия их добычи и транспортировки. Классическим примером может служить нефтяной кризис 70-х годов, когда цена на нефть выросла в шесть раз за бочку (баррель).
Инфляция, спровоцированная ростом издержек, сопровождает​ся сдвигом кривой совокупного спроса вправо вверх (AD — AD,) и кривой совокупного предложения — влево вверх (AS — AS,), в результате, количество предлагаемой продукции на прежнем уров​не Q, зато цена резко возрастает от Р до Pi (рис. 4.7, а).
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Рис. 4.7. Инфляция на основе издержек производства:


а)
при постоянном объеме производства;
б)
при уменьшении объема производства.
 
    Рост издержек производства может вызвать снижение совокуп​ного предложения при неизменном спросе, а это, в свою очередь, спровоцирует рост цен и снижение объема производства. Эффект временного скачка предложения, именуемый шоком пред​ложения, сопровождается сдвигом кривой AS в положение AS,. При этом сокращается объем выпуска от Q до Q1, а уровень цен растет от Р до Р1.
В 1991-1992 гг. в экономике России происходит беспрецедент​ное в мировой истории падение предложения. До этого времени общая цена и заработная плата контролировались государством, су​ществовал избыточный спрос, который гарантировал полную занятость. Освобождение цен в январе 1992 г. приводит к резкому па​дению заработной платы. В 1993 г. растут и цены, и заработная плата.
С 1992 по 1996 год спираль «цена — зарплата» раскручивалась на полную мощь, причем, вопреки закономерностям кривой Филлипса, инфляция существовала при наличии безработицы.
Импортированная инфляция. Современный период мирового эко​номического развития характеризуется все более широким вовлече​нием стран в межгосударственные экономические взаимосвязи. Уси​ливается процесс интернационализации производства – это озна​чает, что колебание цен в окружающем мире так или иначе будет сказываться на внутренних ценах отдельных стран.

Инфляция, вызванная ростом цен на импортируемые товары, называется импортируемой инфляцией. Такая инфляция в России произошла в августе 1998 г. в связи с кризисом в юго-восточных странах Азии. Чтобы обезопасить себя от высокой инфляции, луч​ше всего постепенно ревальвировать национальную валюту, то есть повышать ее курс по отношению к валютам других стран. Когда собственная валюта становится дороже, цена импортных товаров снижается, что ставит заслон импорту инфляции. Однако эта мера имеет обратную сторону, состоящую в удорожании экспорта, в ре​зультате чего возникают трудности с продажей отечественных то​варов за границу. Поэтому на практике ревальвация валюты при​меняется как крайняя мера.
Виды инфляции. Шведский экономист Б. Хансен ввел в эконо​мическую литературу понятия открытой и подавленной (скрытой) инфляции.
Открытая инфляция проявляется в продолжительном росте цен.
Подавленная – характеризуется тем, что цены и заработная пла​та находятся под жестким контролем государства, а формой ее вы​ражения является товарный дефицит. До 1992 г. инфляция в Рос​сии была подавленной.

В зависимости от скорости нарастания инфляционных процес​сов различают текучую (ползучую или вялую) инфляцию, галопи​рующую и гиперинфляцию.
При ползучей инфляции темпы роста цен составляют несколько процентов в год (не более 10 %). Такая инфляция не вызывает осо​бой опасности для экономики.
Галопирующая инфляция составляет от 10 % до 200 % в год, что представляет определенную опасность для экономики. В этом слу​чае экономические агенты при подписании контрактов учитывают рост цен, население стремится вкладывать деньги в материальные ценности.
        Гиперинфляция характеризуется увеличением цен в сотни раз. Рас​хождение между ценами и заработной платой настолько велико, что ухудшается благосостояние более обеспеченных слоев населения.

        Например, югославская гиперинфляция 1992-1994 гг. по своим тем​пам занимает второе место среди когда-либо существовавших в эко​номической истории. В январе 1994 г. потребительские цены вы​росли на 310 млн. процентов. А в Германии в 1923 г. цены вырос​ли на 30 тыс. процентов.
Если галопирующая инфляция означает начало кризиса денеж​ной системы, то гиперинфляция возвещает ее полный крах, пара​лич всего рыночного механизма.

Социально-экономические последствия инфляции. В западных ры​ночных странах инфляция стала неотъемлемым атрибутом системы хозяйствования. Некоторые экономисты придерживаются той точ​ки зрения, что незначительное, в пределах 3 – 4%, ежегодное повы​шение цен, сопровождаемое соответствующим ростом денежной мас​сы, способно стимулировать производство. Это доказывают уравне​нием И. Фишера MV = РУ. Некоторый рост М создает стимул для увеличения объема номинального национального дохода РУ. Рост денежной массы М ускоряет платежный оборот, способствует акти​визации инвестиционной деятельности. В свою очередь, рост про​изводства приведет к восстановлению равновесия между товарной и денежной массой при более высоком уровне цен.
Процесс этот противоречив. С одной стороны, увеличивается прибыль фирм, следовательно, оживляются инвестиции, с другой стороны, происходит обесценивание неиспользуемого капитала. Вы​игрывают те фирмы, у которых имеются передовая техника и тех​нология. В лучшем положении оказываются социальные группы, живущие на нефиксированные доходы, если их номинальные до​ходы будут расти с темпом, обгоняющим рост цен.
В условиях «инфляционных ожиданий» предприниматели (по​ставщики, посредники) могут повысить цены, тем самым подстег​нув инфляцию. От инфляции могут выиграть люди, взявшие день​ги в кредит, если не оговорено, что процент за кредит должен учи​тывать инфляционный рост цен. Например, взяв в ссуду 1 млн. рублей, дебатор должен вернуть деньги через три года с процента​ми. Если за это время покупательная способность рубля упадет вдвое, то сумма, которая будет возвращаться банку, по своей ре​альной покупательной способности окажется на половину меньше по сравнению с взятой в кредит.
Если существует дефицит государственного бюджета, то любой способ его покрытия неизбежно вызывает инфляцию. Возможны три варианта:
· дефицит покрывается центральным банком путем денежной
эмиссии. Это увеличивает в обращении избыточную массу денег, не обеспеченных товарами;
· дефицит покрывается посредством займов правительства в центральном банке с выплатой процентов;
покрытие бюджетного дефицита правительством путем получения кредита у граждан, фирм, коммерческих банков, через про​дажи облигаций государственных займов и других ценных бумаг.
Финансирование правительственных расходов посредством де​нежной эмиссии является альтернативой прямому налогообложе​нию, потому что по мере повышения цен реальная стоимость на​личных денег падает. Когда правительство печатает новые деньги, оно тем самым уменьшает стоимость старых денег, находящихся на руках у населения. Следовательно, инфляция выступает как налог на наличные деньги. По оценке МВФ во втором полугодии 1992 г. сеньораж в России составил 38 % дохода домохозяйств, или  15 % внп.
К негативным последствиям инфляционных процессов отно​сятся:
–снижение реальных доходов населения. Практика показыва​ет, что в инфляционной гонке цен и доходов (зарплаты) всегда по​беждают цены. Так, в России средняя зарплата в пересчете на дол​лары составляла в 1990 г. 13 долларов в месяц, в 1995 г. — 112 дол​ларов, в 1999 г. — 300 долларов, а цены за это время увеличились в 4658 раз;
–обесценивание сбережений населения;
–потеря у производителей заинтересованности в создании ка​чественных товаров; усиление диспропорций между производством
–промышленной и сельскохозяйственной продукции;
–ухудшение условий жизни преимущественно представителей социальных групп с твердыми доходами (пенсионеров, служащих, студентов).
Если проанализировать все последствия инфляции, то можно утверждать, что она обесценивает не только деньги, но и всю си​стему рыночного хозяйства.
Регулирование инфляции. Одним из сложнейших вопросов эконо​мической политики является управление инфляции. Чтобы оно бы​ло действенным, необходимо выявить причины инфляции.
Если инфляция возникла на основе роста спроса, то первооче​редные меры правительства должны быть направлены на:

· уменьшение денежной эмиссии;

· повышение учетной ставки по сбережениям населения;
       сокращение государственных расходов;
· повышение налогов, чтобы уменьшить доходы.
Если инфляционная спираль раскручивается в результате роста издержек производства, то в этом случае следует:

•
всячески стимулировать инвестиции;
· прибегать к таким непопулярным мерам, как увеличение на​
логовых ставок;
индексировать доходы граждан, получающих их из государст​венного бюджета;
· устанавливать пределы повышения цен и заработной платы в так называемых ценообразующих отраслях (энергетике, транспорте, нефте  и газопереработке и т. д.);
· снижать объем кредитования   коммерческих банков;
· увеличивать выпуск казначейских облигаций и ценных бумаг;
· регулировать обменный курс национальной валюты;
· использовать зарубежные займы;
•
регулировать таможенные пошлины и тарифы.
     Макроэкономический анализ доказывает, что инфляция — это не только проблемы денежной системы, но проявление определен​ного кризиса всей экономической системы. Поэтому чисто моне​тарными методами преодолеть инфляцию невозможно. Многие стра​ны, наряду с сокращением государственных расходов, вносят изме​нения в экономическое законодательство. Например, запрещение центральным банком выдавать кредиты правительству и коммерче​ским банкам. Так, за последнее десятилетие именно таким путем добились успеха в борьбе с инфляцией Боливия и Израиль в 1985 г., Польша в 1990 г., Аргентина и Эстония в 1992 г. Их опыт показывает, что по прошествии периода жесткой стабилизации на​чинается быстрый экономический рост и падение инфляции.
В сегодняшней России сохраняется опасность инфляционной вспышки, вызванной инфляцией спроса, предложения и импортом.
Тема 5. Кредит и банковская система. Рынок ценных бумаг

1. Происхождение кредита и его функции.

2. Классификация форм кредита. Принципы кредита.

3. Развитие банковского дела.

4. Банки и их функции.

5. Рынок ценных бумаг.

6. Организационная структура рынка ценных бумаг России.

 1. Происхождение кредита и его функции
Само слово кредит происходит от латинского слова credit – он верит или creditum – ссуда, долг. В зародышевом состоянии кре​дит возник в период разложения первобытнообщинного строя на основе дифференциации отдельных родов, племен и общин.
С самого начала возникновения кредита как экономического инструмента в нем участвовали две стороны: с одной выступали кредиторы, субъекты, имеющие свободные ресурсы и предоставля​ющие их в долг с определенной платой – процентом; с другой сто​роны – заемщики, субъекты, берущие ссуду и использующие ее. Первоначально кредит предоставлялся заемщикам в натуральной форме: зерном, скотом, имуществом хозяйственного обихода, зем​лей, рабочей силой и т. д. Позже, в связи с развитием рыночных отношений, кредит приобретает денежную форму.
Во всех экономических системах, предшествующих капитализ​му, кредитование выступало в форме ростовщического капитала. За​емщиками его были мелкие товаропроизводители, рабовладельцы и феодальная знать. Кредиторами выступали купцы, откупщики на​логов, храмы, монастыри и церкви. Чрезвычайно высоким был уро​вень взимаемого процента с ростовщического кредита: от 12 до 75 %. «Странствующие» ростовщики взимали до 360 % годовых.
С переходом к капитализму роль кредита в экономической • жизни общества неизмеримо возрастает и коренным образом ме​няется его содержание. В качестве источника кредита выступает ссудный капитал, представляющий собой временно свободные де​нежные средства торгово-промышленного капитала. В капиталис​тической системе хозяйствования уровни процента кредита значи​тельно снижаются по сравнению с ростовщическим кредитом. Чет​ко формируется ссудный процент или процент кредита, который выступает как цена ссудного капитала. Это впервые доказал Н. Бар-бон (1640 - 1698 гг.).

    Если владелец средств не обладает возможностью получить от них доход, то он делает это другим способом — путем передачи де​нежных средств другому лицу для производительного использова​ния. Это основополагающий отличительный признак использова​ния денег и других средств как кредита. В современной рыночной экономике кредит в этом смысле выступает как своеобразный ме​ханизм, инструмент использования свободных денежных средств.
    Дальнейшему совершенствованию кредита способствовали функ​ции денег как средства накопления и платежа. Во-первых, на од​ном полюсе экономики накапливаются сбережения домашних хозяйств, временно свободные денежные средства фирм и доходы го​сударства, на другом же полюсе ряд хозяйствующих субъектов ис​пытывает острую нужду в денежных средствах для оплаты счетов по производству и реализации товаров и услуг. Поэтому требуется объективная необходимость перераспределения денежных средств.
Во-вторых, перераспределение временно свободных денежных средств требует функции денег как средства платежа. Дело в том, что нехватка денег в момент совершения сделки купли-продажи приводит к возникновению кредитных отношений, которые обслу​живают такие кредитные деньги, как чек, вексель, банкноты, ак​кредитивы и др.

В современной рыночной экономике кредитные отношения осу​ществляются через деньги. Даже тогда, когда хозяйствующий субъ​ект получает ссуду в натуральном виде, она оформляется в виде де​нежного кредита.
Исходя из трактовок по вопросам определения кредита различ​ных экономических школ, кредит можно рассматривать как эконо​мический механизм, проявляющийся в том, что одни рыночные субъекты передают временно свободные денежные средства другим в пользование на определенный срок на условиях возвратности и платности.
В современной рыночной экономике совокупность свободных денежных средств образует так называемый ссудный фонд (капи​тал), источником которого служат:

•
свободные денежные средства фирм и объединений:

а)
амортизационные отчисления, которые в последнее время, всвязи с ускоренным обновлением основного капитала, имеют тен​денцию к увеличению;

б)
денежные средства, предназначенные на покупку сырья, топ​лива и материалов;

в)
фонды накопления и специального назначения:
· денежные средства кредитно-финансовых учреждений. Сюда относятся средства, которые образуются в виде разницы между их доходами и расходами, резервы коммерческих банков и кредитных учреждений;
· источником кредита выступают доходы и сбережения различ​ных слоев населения. Мелкие суммы сами по себе не способны
функционировать как денежный капитал, однако, объединившись
в большие суммы, они составляют денежный капитал;
· свободные денежные средства есть и у государства в любой  ситуации. Это государственные резервы, разница в бюджете, поступление средств в государственный бюджет может не совпадать с их расходованием, специально предусмотренные в бюджете дол​госрочные кредиты;
· сбережения специализированных и общественных организа​ций (пенсионный, страховой, профсоюзный фонды, средства спор​тивных и политических движений);  средства центрального банка: сеньораж — доход от эмиссии денег, резервы коммерческих банков, выручки от валютных опера​ций и др.;
· средства и накопления рантье — социальной прослойки, име​ющей высокие доходы. К ним можно отнести лиц, живущих за счет процентов, крупных землевладельцев, высшее чиновничество, сов​мещающее свою деятельность с предпринимательством, лица сво​бодной профессии, имеющие уникальные человеческие таланты (пи​сатели, художники, артисты, спортсмены и др.).
Таким образом, временно свободные денежные средства, акку​мулируясь в банках, формируют ссудный фонд. Платежеспособность указанных структур – источников свободных денежных средств – во многом зависит от общего состояния экономики.
В современной рыночной экономике кредит выступает как ме​ханизм, приводящий в действие свободные денежные средства. Соб​ственники денежных средств постоянно ищут их выгодного прило​жения. В то же время собственность фирм на рынке находится в обособленном состоянии, так как они функционируют в режиме самофинансирования. В этих условиях требуется, чтобы фирмы име​ли в каждый данный момент необходимую им сумму денежных средств.
В отлаженной системе рыночной экономики спрос и предложе​ние кредита автоматически приводится в действие посредством не​прерывного кругооборота капитала.
Кредитные фонды в целом расходуются:
· для осуществления крупных инвестиций, проведения капи​тального ремонта, реконструкции и модернизации фирм. Как пра​вило, собственных источников средств (амортизационное отчисле​ние, прибыль) для этих целей не хватает;
· на покупку части оборотного капитала и выплату заработной платы до поступления денег от реализации готовой продукции; для формирования сезонных запасов сырья в ряде отраслей. Например, для текстильной промышленности необходимо закупать хлопок, для деревообрабатывающей промышленности – круглый  лес и т. д.
Так возникает множество случаев, когда наличие свободных де​нежных средств и потребность в них не совпадают по времени и по отдельным субъектам. Поэтому возникает объективная необходи​мость рационального перераспределения свободных денежных средств. Это представляет собой первую важнейшую функцию кредита.

Вторая функция – эмиссионная – заключается в том, что на ос​нове кредита осуществляется эмиссия денежных знаков, безналич​ных платежных средств и различных ценных бумаг.
Третья функция – контрольная. Она проявляется в контроле экономической и финансовой деятельности всех звеньев народно​го хозяйства. Государство на основе кредитных отношений осуще​ствляет управление всем процессом денежного оборота.

Наконец, четвертая функция кредита – обеспечение экономичес​кого роста. Как мы упомянули раньше, за счет кредита формиру​ется часть основного и оборотного капитала. Таким образом, кре​дит раздвигает границы роста производства за пределы, ограничен​ные объемом собственных денежных ресурсов фирм и различных государственных структур.
           2. Классификация форм кредита. Принципы кредита
Рассмотрение сущности кредита показало, что в целом кредит​ное дело — это выгодный бизнес как для кредиторов, так и для заемщиков. Кредитор получает от заемщика вознаграждение в ви​де процента (кредитного процента). А заемщику достается та часть прибыли, которая представляет собой разницу между доходами, по​лученными за счет использования заемных средств, и суммой го​дового процента, уплаченного кредитору. Хозяйствующие субъекты в различных рыночных ситуациях выступают одновременно в роли кредиторов и заемщиков.

Следует отметить, что в отечественной и зарубежной литерату​ре нет четкой классификации форм, методов и видов кредита или различий между ними. С философской точки зрения, под формой понимают внутреннюю организацию экономического явления. Тог​да среди наиболее распространенных форм кредита могут быть: ком​мерческий, банковский, ипотечный, потребительский, сельскохо​зяйственный, коммунальный, государственный, межбанковский и международный.
Коммерческий кредит предоставляется одними фирмами другим в виде продажи товаров с отсрочкой платежа. Объектом кредито​вания является товарный капитал. Он обслуживает движение това​ров из сферы производства в обращение и потребление, этим ус​коряет реализацию товаров. Процент по коммерческому кредиту ниже, чем по банковскому.

Банковский кредит предоставляется банками и кредитными уч​реждениями фирмам и другим предпринимательским структурам в виде денежных средств. Он, в отличие от коммерческого кредита, обслуживает не только обращение товаров, но и накопление функ​ционирующего капитала. Банковский кредит более масштабен и эластичен в том смысле, что он может выдать кредиты для разно​образных целей.
Ипотечный кредит представляет собой выдачу заемщикам ссу​ды ипотечными банками под залог недвижимости: земель, постро​ек, жилых зданий и сооружений. В отличие от других форм он ха​рактеризуется долгосрочностью (более 25 лет), оформлением сто​ронами  закладных листов, фиксирующих залог недвижимостей, и выпуском банками ипотечных облигаций.
Потребительский кредит выступает как кредит торговых фирм
и организаций в форме предоставления населению отсрочки пла​тежа за купленный товар. Он, в отличие от других форм, носит краткосрочный или среднесрочный характер (максимально до 3 лет) и взымает высокий процент (до 30% годовых). Потребительский кредит обычно распространяется на потребительские товары дли​тельного пользования (автомобили, холодильники, телевизоры, ме​бель и др.). Однако в странах с развитой экономикой широко ис​пользуются потребительские кредиты с погашением в рассрочку на такие услуги, как оплата счетов врача, внесение платы за обучение и т. д.
Характерна еще одна особенность этой формы кредита: в слу​чае неуплаты взносов по потребительскому кредиту право собст​венности на купленную вещь переходит обратно к кредитору для последующей продажи ее на торгах или аукционе.
Кредитную помощь населению оказывают также ломбарды под залог вещей, кассы взаимопомощи и страховые компании.
Сельскохозяйственный кредит предназначается для развития сельского хозяйства.     Его предоставляют коммерческие, ипотечные, специализированные земельные банки и кредитные кооперативы. Объектом кредитования этой формы являются хозяйствующие субъ​екты в сельском хозяйстве. Сельскохозяйственный кредит подраз​деляется на краткосрочный (до 1 года), среднесрочный (до 3 лет) и долгосрочный (десятки лет). Во всех развитых странах Запада под долгосрочные кредиты в залог требуют такую ценную недвижи​мость, как землю. Поскольку в сегодняшней России земля не яв​ляется предметом купли — продажи, банкам невозможно найти цен​ный залог для долгосрочного кредитования крестьянских и фермер​ских хозяйств.
Коммунальный кредит предоставляется на нужды развития город​ского коммунального хозяйства (водопровод, канализация, город​ской транспорт, бани, прачечные и др.) и жилищного строитель​ства.
Государственный кредит представляет собой совокупность кре​дитных отношений, при которых государство выступает и как кре​дитор, и как заемщик.
 
Государство выступает кредитором, когда предоставляет креди​ты населению, фирмам и другим структурам. Как заемщик оно вы​ступает в том случае, когда выпускает на продажу облигации госу​дарственного займа, краткосрочные казначейские векселя и орга​низовывает сберегательное дело.
Облигации государственного займа могут выпускать не только центральные органы власти, но и местные. В России могут выпу​скать облигации республиканские, краевые,  областные и окружные органы власти. Источником средств для погашения государствен​ного кредита и уплаты процентов служат прямые и косвенные на​логи с населения.  Государство привлекает в виде вкладов в сберегательный банк свободные денежные средства населения, фирм и страховых ком​паний.
Межбанковский кредит выступает в виде краткосрочного креди​тования банками друг друга.

Международный кредит является формой движения ссудного ка​питала в сфере международных экономических отношений. Он мо​жет быть предоставлен в виде валюты, товаров и производственно​го капитала. В качестве кредиторов и заемщиков выступают бан​ки, крупные фирмы, предприниматели, государственные учреждения, правительство, международные и региональные организации.
В зависимости от того, кто выступает в качестве кредитора, меж​дународные кредиты могут быть:
а)
 частные, предоставляемые банками, фирмами и брокерами;
б)
 правительственные;
в)
 кредиты, предоставляемые международными финансовыми ор​ганизациями.                                       Например, Международным банком реконструкции и развития, Международным валютным фондом и др.
Кроме классификации по формам, кредиты подразделяются на различные виды. При этом под видом понимают выделение креди​тов в зависимости от объектов и срока погашения:
– в зависимости от видов заемщиков кредиты могут быть для
населения, фирм и государства;

– по назначению различают потребительский, сельскохозяйст​венный, торговый, промышленный, инвестиционный и бюджетный кредиты;  по срокам погашения кредиты делятся на краткосрочные (до 1 года), среднесрочные (от 1 до 3 лет) и долгосрочные (свыше 3 лет);
– по направлению по объектам кредиты подразделяются на два вида: кредит на приобретение оборотного капитала, называемый просто кредитом, и кредит на приобретение основного капитала —в узком смысле именуется «ссудой». Одновременно сам термин «ссу​да» употребляется и в широком смысле и обозначает предоставле​ние одним лицом денежных или материальных средств другому ли​цу в виде займа на условиях возвратности и платности. В этом слу​чае термин «ссуда» употребляется как синоним кредита;

– в зависимости от степени обеспеченности возврата кредит де​лят еще на два вида:
а)
необеспеченный (овердрафт) – сверхплановый кредит, превы​шающий первоначальный договор – он предоставляется наиболее надежным клиентам. Контокоррент – кредит постоянным клиен​там, аванс;

б)
обеспеченный – купленный заемщиком товар или материаль​ные ценности остаются собственностью кредитора до тех пор, по​ка они не будут полностью оплачены.
Подразделение кредита в зависимости от порядка выдачи, по​гашения получило общее название «Классификация кредита по ме​тоду».
По способу выдачи кредит подразделяется на компенсационный, когда фирмы разных стран предоставляют друг другу кредиты в на​циональных денежных единицах по их курсам; и на платежный, если кредитные средства поступают в счета заемщиков для оплаты их расходов.
В зависимости от погашения различают кредиты в рассрочку, возвращаемые по частям в разное время, и одночасовые, когда по​гашение производится единовременно в договоренный срок.

По условиям и по объему предоставления кредит делят на ли​митированный и нелимитированный. Под лимитированным креди​том подразумевается его ограничение по задолжности и срокам воз​вращения. При отсутствии указанных ограничений кредиты назы​ваются нелимитированными.
В современной экономической литературе встречается класси​фикация кредитов по другим признакам. Известно, что классифи​кация, как один из научных приемов, дело субъективное и услов​ное. Поэтому между формами, видами и методами кредита нет чет​кой грани.
В каких бы формах и видах ни выступал кредит, субъекты кре​дитной сделки должны соблюдать определенный ее принцип. А са​мо понятие «принцип» означает руководящие идеи экономическо​го явления, основные правила поведения и действия участников кредитования.
При осуществлении кредитной сделки участники должны со​блюдать следующие принципы:
– принцип возвратности кредита предполагает, что после вы​
годного использования ссуды заемщик возвращает средства креди​тору. Это основное отличие кредита от других форм предоставле​ния денег, таких как субсидия, дотация и субвенция;
– принцип срочности означает, что, наряду с обязательностью
возврата, указывается, в какой срок заемщик должен вернуть кре​дитные средства. Нарушение этого принципа влечет за собой уве​личение платы за кредит;
– принцип платности кредита проявляется в том, что фирмы
за пользование кредитом уплачивают определенный процент, кото​рый называют «общей ставкой процента».

Термин «общая ставка процента» означает, во-первых, плату за кредит клиентов последней инстанции (населения, фирм и других структур); во-вторых, его необходимо отличать от промежуточных процентов кредита, о которых речь пойдет ниже.
На формирование уровня общей ставки процента влияют спрос и предложение на рынке кредита, величина учетной ставки цент​рального банка, ставка процента на рынке межбанковских кредитов и ставка процента по депозитам. Например, чем выше ставка по депозитам, тем больше уровень общей ставки процента. И, на​конец, величина общей ставки процента зависит от срока и объе​ма кредитных средств;
–
принцип обеспеченности кредита предусматривает, что креди​тор должен быть уверенным в возврате заемных средств. Напри​мер, если кредит выдается под запасы реальных товарно-матери​альных ценностей, то наличие этих запасов является обеспечением кредита.
Принцип обеспеченности кредита также осуществляется зало​гом и различными видами договоров:

а)
договор - поручительство заключается между сторонами в слу​чае кредитования физических лиц, фермерских и крестьянских хо​зяйств. При таком договоре должен быть указан поручитель, кото​рый ручается за возврат кредита. Если заемщик окажется не в со​стоянии вернуть долг, то поручитель берет ответственность на себя;
б)
договор-гарантия заключается при предоставлении кредита
юридическим лицам, вышестоящим над ними организациям, бан​кам и др.;
в)
договор-страхование. При заключении такого договора гаран​том выступает страховая компания;

г)
договор-залог заключается в том, что кредит выделяется под залог недвижимости и других ценностей, которые могут быть пе​реданы в собственность банка в случае невозврата ссуды;
– принцип целевой направленности кредита заключается в пре​доставлении его на строго определенные цели. Банк, выдавая кре​дит, анализирует и учитывает его прибыльность для заемщика; по​следний обязан использовать кредит в целевом назначении;
– принцип дифференцированного подхода банка к кредитованию
отдельных фирм означает, что кредитор неодинаково подходит к за​емщикам. Хорошо работающие фирмы пользуются в банке преиму​ществом при получении кредитов.

Нарушение принципа дифференцированного подхода может из​менить расчетную прибыльность кредита и увеличить риск невоз​врата.
3. Развитие банковского дела
Зачатки банковского дела возникли более четырех тысяч лет то​му назад в Древнем Востоке (Вавилонии, Халдеи) и несколько поз​же – в V в. до н. э. в Древней Греции и Риме.
Вначале корпорации жрецов и храмов, как особо доверенные лица, занимались хранением изделий из драгоценных камней, ме​таллов и денег из благородных металлов работорговцев и купцов. Затем появилось меняльное дело, функция которого заключалась в   посредничестве взаимных платежей между купцами. Менялы дава​ли в ссуду не только собственные деньги, но и средства, доверен​ные им на хранение на определенный срок. Таким образом, меня​лы зачастую становились ростовщиками, ибо ростовщичество — са​мый простой и надежный путь получения прибыли. Это хорошо освоили современные российские коммерческие банки на волне ры​ночных реформ.
Дальнейшее развитие и правовую регламентацию банковское де​ло получило в Древнем Риме.
В средние века банковское дело свое наибольшее развитие по​лучило в Северной Италии. Не случайно слово «банк» происходит от итальянского слова «banco», которое означает «скамья» или «кон​тора», где менялы и банкиры вели переговоры и денежные опера​ции. Затем банковское дело получило свое совершенствование в Германии, Голландии, Англии. Банкиры кредитовали королей, фе​одалов и рыцарей.

В крупных городах Европы начали появляться банки нового ти​па, деятельность которых регулировалась государственными властя​ми. Такие банки назывались жиробанками.
Подлинное революционное совершенствование деятельности банков связано с развитием капитализма в Европе на протяжении XVII—XVIII вв. Основы современных принципов банковского дела сложились в Англии, ставшей в XVIII в. самой передовой капита​листической страной. Первыми банкирами становились, как пра​вило, золотых дел мастера, торговцы и промышленники. Сущность революционного изменения деятельности банков заключалась в том, что они в условиях капитализма начали выдавать ссуды не за счет собственных денежных средств, а за счет вкладов промышленных, торговых капиталистов и других владельцев денег. Также банки на​чали выдавать ссуды не металлическими деньгами, а своими дол​говыми расписками (банкнотами) или записями ссуд на счета кли​ентов. Вслед за Англией в западноевропейских торгово-промыш​ленных центрах появляются специализированные банки: ипотечные, народные, ремесленные, ссудные, депозитные, чековые и др.
С дальнейшим совершенствованием банковского дела особо вы​деляются эмиссионные банки, занимающиеся выпусками бумажных и иных денег; депозитные банки, специализирующиеся на приеме и выдаче вкладов; расчетные банки, осуществляющие переводные операции между предпринимателями; чековые банки, проводящие операции по текущему счету. Все перечисленные банки организо​вывались на частной основе.
Государственные банки возникли намного позже частных. Пер​вый Государственный банк Франции был организован Наполеоном в 1800 г., Русский государственный банк — в 1860 г. Таким обра​зом, государственные банки стали существовать наряду с частны​ми; каждый из них имел свою   нишу в сфере экономических отно​шений.  После Октябрьской революции в СССР банки были национа​лизированы. Это означает, что Государственный банк СССР непо​средственно подчинялся Правительству и Министерству финансов. Так возникла бесконтрольная государственная финансово-банков​ская олигархия, державшая в глубокой тайне от народа выпуск бу​мажных денег, количество золотого запаса, государственного долга и др. Фактически Госбанк стал кассой правительства, осуществляв​шего расточительные, амбициозные, экономически необоснованные пятилетние планы, которые были заранее обречены.
4. Современные банки и их функции. Банковская система
Современные банки – это коммерческие организации, которые имеют монопольное право на следующие операции: привлечение во вклады денежных средств физических и юридических лиц, пре​доставление кредитов, осуществление денежных расчетов, выпуск в обращение денежных знаков, производство операций с ценными бумагами, контроль движения денежных средств и др. Разумеется, что данное определение банков нельзя считать исчерпывающим.

Сущность банка, как всякого экономического инструмента, про​является в его функциях.
Первой, основной функцией банка является аккумуляция вре​менно свободных денежных средств. Особенность этой функции за​ключается в том, что современные банки собирают не столько свои, сколько чужие свободные денежные средства. Причем, собранные ими средства используются не на свои, а на чужие потребности. Собранные деньги сохраняются как неприкосновенная собствен​ность клиента (первоначального кредитора). На организацию бан​ковского дела в современных условиях требуется государственная лицензия – разрешение.
Вторая функция банка – регулирование денежного обращения. Банки в этой функции выступают как своеобразное депо, центр, через который проходит платежный оборот всех хозяйствующих субъектов страны. С помощью систем расчетов можно учесть на​личие денежного обращения в макроуровне. Через них осуществ​ляется перелив денежных средств и капиталов от одного субъекта к другому в пределах отрасли, регионов и страны.
Третья функция банка – посредническая, под которой понима​ют его деятельность как посредника в платежах. Через банки про​ходят платежи фирм, государственных учреждений, населения. На​ходясь между этими клиентами, банки совершают по их поруче​нию платежи и тем самым выполняют посредническую миссию. Однако это не простая посредническая функция. 

Банк может со​брать по крупицам небольшие денежные средства множества кли​ентов и направить огромные денежные ресурсы только одному субъекту или он может брать деньги у клиентов на короткий срок, а выдавать их на длительное время. Банк может аккумулировать сред​ства в одном регионе или отрасли, а направить их в другие реги​оны и отрасли. Таким образом, банк, находясь в центре экономи​ческой жизни, имеет возможность трансформировать, манипулиро​вать размером, сроком и направлением капитала в соответствии со спросом денежных средств.
Однако банки имеют ограниченную возможность выдачи кре​дита всем клиентам, которые нуждаются в нем, потому что по​вышается риск невозврата кредита, ибо они работают на чужих деньгах.
Более подробно функция банков раскрывается при классифика​ции банков и банковской системы.
Банковская система. Как в зарубежной, так и в отечественной экономической литературе единого определения банковской систе​мы не существует. В целом под банковской системой понимают со​вокупность разных видов банков, финансово-кредитных учрежде​ний и организаций, призванных обеспечивать деятельность банков, расчетно-кассовые, клиринговые центры, аудиторские и дилерские фирмы, обслуживающие работу с ценными бумагами, ломбарды, страховые общества, пенсионные фонды и др.
Банковская система выступает как составная часть большой эко​номической системы страны. Она тесно связана с бюджетной, на​логовой и ценовой системами.
Для всех стран с развитой рыночной экономикой характерна двухуровневая или двухзвенная банковская система. Верхний, пер​вый уровень — это центральный банк, а нижний, второй — ком​мерческие и специализированные банки и финансово-кредитные учреждения.  


Коммерческие банки
ЦЕНТРАЛЬНЫЙ БАНК
Рис. 5.1. Модель современной банковской системы

Специализированные банки: инвестиционные, ипотечные, клиринговые, сберегательные, кредитные и др.
Финансово-кредитные учреждения: лизингово-факторинговые фирмы, ломбарды, почтово - сберегательные, страховые общества, кредитные союзы, пенсионные фонды и др.

Объективная необходимость двухуровневой банковской системы объясняется противоречивым характером современной рыночной экономики. С одной стороны, рыночные отношения требуют эко​номической свободы предпринимательства и свободного распоря​жения денежными средствами и это обеспечивается элементами второго уровня: коммерческими банками, финансово-кредитными учреждениями с другими структурами. С другой стороны, совре​менная рыночная экономика требует регулирования со стороны об​щества в лице государства. Этому соответствует особый институт в виде Центрального банка, который является государственной соб​ственностью. Поэтому по форме собственности банки могут быть государственными, муниципальными, акционерными, кооператив​ными, частными, смешанными и международными.
Роль и функции центрального банка. В развитых странах по ус​тановившимся традициям центральные банки называются по-раз​ному: государственные, народные, эмиссионные, федеральные, Банк Англии, Банк Японии и т. д. Как правило, центральный банк не ставит задачу получения прибыли, он призван выполнить принци​пиально иную функцию.

В странах с развитой рыночной экономикой центральный банк выполняет следующие функции: осуществляет эмиссию денег, кредитует коммерческие банки (поэтому иногда его называют банком банков), выступает в роли кассира и кредитора правитель​ства, проводит денежно-кредитное регулирование и банковский надзор.
Центральному банку как представителю государства дается мо​нопольное право эмиссии банкнот (bane-note), денежных знаков разных достоинств. В промышленно развитых странах, как упомя​нуто в теме «Деньги в рыночной экономике», наличные деньги за​нимают небольшой удельный вес в общей денежной массе, поэто​му эмиссионная функция играет столь важное значение.
Современные центральные банки характеризуются двойственно​стью экономического положения: с одной стороны, их деятельность регулируется государством, подчиняется государственному законо​дательству, с другой — они имеют самостоятельность в проведении кредитной политики.
Центральный банк не имеет непосредственной связи с фирма​ми и населением. Его главными клиентами являются коммерчес​кие банки и финансово-кредитные учреждения. В центральном бан​ке они хранят кассовые резервы для погашения депозитов. Прини​мая на хранение кассовые резервы коммерческих банков, центральный банк может оказать им кредитную помощь. Однако его кредиты предоставляются коммерческим банкам по более вы​сокой процентной ставке по сравнению с рыночной. Поэтому ком​мерческие банки обращаются за помощью в крайнем случае, то Центральный банк выступает в роли кассира правительства сле​дующим образом: доходы государственного бюджета, поступившие от налогов, прибылей федеральной собственности, дивидендов от государственных ценных бумаг и от внешних и внутренних займов, зачисляются на беспроцентный счет казначейства (Министерства финансов) в центральном банке, с которого покрываются прави​тельственные расходы, предусмотренные госбюджетом. Так цент​ральный банк осуществляет кассовое исполнение государственного бюджета.
В случае хронического дефицита государственного бюджета цен​тральный банк может выдать правительству кредит уже под про​центы. Если же правительство из-за недостаточного сбора налогов в течение одного года будет брать кредит несколько раз подряд, то сумма его задолженности и проценты соответственно будут увели​чиваться. На деле это означает увеличение эмиссии бумажных де​нег (увеличение выпуска «печатного станка»). Тем самым само пра​вительство может нагнетать инфляционный процесс в стране.
Центральный банк от имени правительства управляет государ​ственным долгом, изменяя условия его продажи и привлекательно​сти. Он же регулирует резервы иностранной валюты и золота, про​изводит международные расчеты.
Особенности функции Центрального банка Российской Федера​ции. В 1990 г. в связи с переходом России к рыночной экономи​ке была разработана концепция создания принципиально иной структуры банковской системы, чем в бывшем СССР. Согласно принятому в нашей стране законодательству, Центральному бан​ку Российской Федерации поручено выполнение следующих функ​ций:
· совместно с правительством разрабатывать и проводить еди​ную государственную денежно-кредитную политику, направленную на защиту рубля;

· монопольно осуществлять эмиссию денег;
· быть кредитором последней инстанции для кредитных орга​низаций;
· установить правила осуществления расчетов в стране, контро​лировать банковские операции учета и отчетности;
· проводить государственную регистрацию кредитных органи​заций и осуществлять надзор за их деятельностью;
· регулировать прохождение валюты, определять порядок рас​
четов с иностранными государствами.
Коммерческие банки – это банки, непосредственно обслужива​ющие фирмы и домашние хозяйства. Они являются первичным структурным звеном всей банковской системы и организуются на паевых (акционерных) началах. Функционируют на рыночной ос​нове. Основная цель деятельности коммерческих банков – полу​чение максимальной прибыли.
 В функции коммерческих банков входят выдача кредитов, при​ем вкладов, посредничество в платежах между фирмами, купля и продажа ценных бумаг, управление имуществом по трастовым до​говорам и др. Коммерческие банки страны с развитой рыночной экономикой выполняют от 200 до 300 операций и услуг, а в Рос​сии – около 20.
В функциональной деятельности банков различают три вида ук​рупненных операций: активные, пассивные и банковские услуги.
Активные операции – это предоставление различных форм и видов кредитов (указанных в вопросе 2 этой темы). Среди активных опе​раций необходимо особо выделить лизинги и факторинга.
Лизинг – долгосрочная аренда (на срок от 6 месяцев до нескольких лет) машин, оборудования, транспортных средств и других, предусматривающая выплату арендной платы за использо​вание имущества и возможности их последующего выкупа аренда​тором.
Факторинг – это особый вид услуг коммерческих банков. При оказании этой услуги договариваются два рыночных субъекта: с од​ной стороны, фактор-банк, а с другой, клиент (мелкие и средние фирмы). Суть услуг состоит в том, что фактор-банк приобретает у клиента право на взыскание долгов с третьих лиц, которые укло​няются от выплаты долгов, и частично оплачивает своим клиентам требования к их должникам, то есть выдает долги в размере от 70 до 90 % от их общей суммы. Остальная часть (от 30 до 10 %) воз​вращается клиентам после погашения должником всего долга за вычетом процентов за услуги. В результате услуги факторинга клиент получает возможность быстрее возвратить долги, за что он выплачивает фактор-банку определенный процент. Факторинг возник в Западной Европе еще в XVI в.
Пассивные операции – мобилизация денежных сбережений. Ес​ли сгруппировать основные пассивные операции банков, то они выглядят так:
– вклады до востребования – вносятся без указания срока хра​нения, к ним относятся:
а)
расчетные счета, открываемые юридическими лицами (фир​мами, организациями и государственными учреждениями). Вклады до востребования используются свободно по усмотрению вкладчи​ков, поэтому эти вклады для банков являются минимально при​быльными;
б)
чековые счета – вклады с правом выписывать чек на предъ​явителя. Для оплаты чеком вкладчику необходимо иметь опреде​ленную сумму на чековом счете в коммерческом банке;
в)
бюджетные счета открывают коммерческие банки бюджетным
организациям для проведения расчетов из государственного бюдже​та. Эти счета имеют строго целевое назначение (только для зарпла​ты или только для капитального строительства и т. д.); 

 г) внебюджетные счета открываются банком параллельно с бю​джетным для оплаты бюджетным организациям за товары и услу​ги, не носят целевого характера;
– срочные вклады – депозиты, применяемые банком на строго определенный срок. Этот срок может быть от трех месяцев до го​да. Для коммерческих банков этот вид депозита более прибылен, поэтому они выплачивают более высокий процент.  В случае до​срочного снятия вклада уменьшается выплачиваемый процент или налагается штраф;
– депозитные сертификаты – представляют собой среднее меж​ду ценными бумагами и срочными вкладами. Коммерческие банки продают депозитный сертификат двух видов:
а)
до востребования, по которому деньги могут быть изъяты из банка в любое время;
б)
срочный депозитный сертификат, по которому деньги могут быть изъяты через определенный срок с выплатой повышенного процента.
Коммерческие банки по форме собственности подразделяются на государственные, акционерные, частные, кооперативные, муни​ципальные, смешанные (государственно - частные).
Государственные коммерческие банки обеспечивают проведение политики государства в области привлечения временно свободных денежных средств населения и фирм, эффективного размещения привлеченных средств в экономику и операции с ценными бума​гами и валютой. Одним из представителей государственного ком​мерческого банка является Сберегательный банк России, который имеет широкую сеть учреждений, филиалов и значительную чис​ленность персонала. 

Он выполняет практически все функции, при​сущие банкам, кроме эмиссии. Также к государственным коммер​ческим банкам можно отнести все специализированные банки, та​кие как Внешторговый, Инвестиционный, Депозитный, Ипотечный, Земельный и другие.
Акционерные банки создаются на основе формирования акцио​нерной собственности. Выполняют все функции коммерческих бан​ков. Характерная особенность их деятельности – предпочтительное обслуживание своих акционеров.
Кооперативные банки, капитал которых образуется за счет пае​вых взносов членов кооператива. В настоящее время в России та​кие банки крайне малочисленны. Это объясняется ограниченнос​тью средств заинтересованных лиц.
Муниципальные банки формируются из капиталов городских и местных управлений. Основной задачей таких банков является об​служивание потребности городских и поселковых хозяйств.
   Если попытаться классифицировать коммерческие банки по на​правлению деятельности, специализации, то можно выделить ин​вестиционные, внешторговые, депозитные, земельные, ипотечные и другие банки. Инвестиционные банки финансируют и кредитуют в долгосроч​ном периоде времени различные отрасли народного хозяйства, пре​имущественно промышленности, торговли, транспорта. Ресурсы бан​ков формируются за счет продажи собственных ценных бумаг. Осо​бенность их деятельности заключается в том, что они не принимают вклады населения.
Внешторговые банки осуществляют операции по проведению вза​имных внешнеторговых расчетов, кредитования, страхования экс​порта и импорта.
Депозитные банки выполняют кредитно-расчетные операции за счет привлечения вкладов фирм и населения.
Земельные банки выдают долгосрочные ссуды фермерам и кре​стьянам под залог земли. В настоящее время в России по Консти​туции земля не является предметом купли-продажи, поэтому от​сутствуют земельные банки, которые могли бы выдавать кредиты под залог земли.

Ипотечные банки – это специализированные коммерческие бан​ки, которые выдают кредиты под залог недвижимости. Источником денежных средств этих банков являются вклады клиентов и собст​венный капитал. В зависимости от направления кредита ипотечны​ми банками могут быть те же земельные, мелиоративные и комму​нальные банки. Последний может выделить кредит под залог го​родской и поселковой недвижимостей.

Особое место среди специализированных банков занимают бан​кирские дома, представляющие частные банковские учреждения, за​нимающиеся биржевыми спекуляциями, торговыми операциями антиквариата, драгоценными камнями и металлами, инжинирингом и т. д.
Влияние банков на экономику, как видим, чрезвычайно высо​ко. Предоставляя кредиты, банки помогают народному хозяйству, фирмам и населению. Поскольку государственные расходы зачас​тую не покрываются доходами, банки финансируют деятельность правительства.
Однако в России в период перехода от административно-ко​мандной системы в рыночную экономическое поведение коммер​ческих банков не столь прямолинейно и проявляется оно в проти​воречивой форме. Например, кризис в России 17 августа 1998 г. произошел не без активного участия коммерческих банков.
При рассмотрении банковской системы указывалось, что ее со​ставной частью являются финансово-кредитные учреждения, кото​рые призваны обслуживать определенные типы клиентов или осу​ществлять услуги особого характера, но не более двух-трех видов. В экономической литературе финансово-кредитные учреждения ино​гда называют просто кредитными учреждениями.
Для кредитных учреждений, с организационно-правовых точек зрения, характерна  двойная подчиненность. С одной стороны, они связаны с кредитно-расчетной операцией, поэтому вынуждены подчиняться требованиям центрального банка; с другой стороны, осуществляя какую-либо финансовую, страховую или инвести​ционную деятельность, они попадают под регулирующее воздейст​вие соответствующих ведомств или учреждений. Таким образом, они оказываются в двойном или даже в тройном подчинении.
К финансово-кредитным учреждениям можно отнести почтово - сберегательные учреждения при почтовых отделениях, ломбарды, кредитные союзы и товарищества, страховые общества, пенсион​ные фонды и др.
Почтово-сберегателъные учреждения (банки) через почтовые от​деления аккумулируют вклады населения и осуществляют прием и выдачу денег.
Ломбарды представляют собой кредитные учреждения, выдаю​щие ссуды под залог недвижимого имущества, ценных вещей и драгоценностей. Оценка стоимости вещей определяется по согла​сию сторон, и их владельцу вместе с кредитом выдается ломбард​ный билет (квитанция). В случае невозврата кредита в оговорен​ный срок, заложенная вещь переходит в собственность ломбарда. Поэтому в крупных городских ломбардах должны быть складские помещения и магазины. Ломбарды могут также заниматься хране​нием драгоценностей и их комиссионной продажей (кроме ценных бумаг).
В экономически развитых странах наблюдается тенденция ого​сударствления ломбардов. В зависимости от степени участия капи​тала различных форм собственности можно выделить ломбарды го​сударственные, муниципальные, частные, кооперативные и смешан​ного типа.

В России ломбарды выдают краткосрочные ссуды (до трех ме​сяцев) в размере от 50 до 30% стоимости закладываемого имуще​ства.
Кредитные союзы и товарищества – организуются заинтересо​ванными лицами, не имеют принципиального отличия друг от дру​га. Их цели и задачи – обслуживание малого и среднего бизнеса. Основными операциями союзов и товариществ являются привлече​ние вкладов в торгово-посреднические, комиссионные, консульта​тивные и аудиторские деятельности.
Страховые общества – это финансовые учреждения, функцио​нирующие за счет процентов кредита и продажи страховых поли​сов. Последние представляют собой документ, выдаваемый страхо​вым обществом застраховавшемуся лицу или фирме после заклю​чения официального договора.
Цель и задачи страхования – это возмещение ущерба, потерь, вызванных стихийными бедствиями, экологическими катастрофами и несчастными случаями. Объектом страхования может быть жизнь человека, его здоровье, имущество граждан и фирм, перевозимые грузы, риск, ответственность и др. Страхование осуществляется за счет денежных средств граждан, фирм и государственных организаций. Как известно, при распре​делении дохода фирм формируется резервный фонд, предназначен​ный для выплаты страховых взносов.

В случае происшествия страхового события общества обязаны выплатить возмещение страхованному.
Главная статья активов страховых обществ – вложение денеж​ных средств в приобретение облигаций, акций и других государст​венных ценных бумаг. Иными словами, страховые общества предо​ставляют государству свободные денежные средства в долгосрочный кредит.
Пенсионный фонд представляет собой кредитные учреждения, за​нимающиеся прежде всего формированием пенсионного фонда и выдачей пенсий. С организационно - правовой точки зрения, пенси​онные фонды рассматриваются как государственная внебюджетная целевая организация, формируемая из отчислений частных, госу​дарственных и иных фирм и предпринимателей. Временно свобод​ные денежные средства вкладываются в акции и ценные бумаги промышленных компаний.
5. Рынок ценных бумаг
Значение ценных бумаг в современной рыночной экономике трудно переоценить. Они занимают в экономической жизни обще​ства особое место.
Рынок ценных бумаг возник в Западной Европе четыре века то​му назад. В 1592 г. в Антверпене впервые был опубликован список ценных бумаг, продаваемых на бирже. В России биржа ценных бу​маг была открыта в Санкт - Петербурге в период правления Петра I (1703 г.). В дореволюционной России к 1913 г. насчитыва​лось уже около 70 фондовых бирж.
В советский период, согласно марксистским канонам, ценные бумаги считались «фиктивным капиталом», присущим только за​гнивающей капиталистической экономике. Поэтому в экономичес​кой жизни СССР ценных бумаг не было. Государственные облига​ции внутреннего займа, которые функционировали в Советском Союзе, нельзя считать ценной бумагой, во - первых, из-за принуди​тельного характера подписки, во-вторых, из-за отсутствия свобод​ного их обращения на внутреннем рынке.
В связи с переходом экономики России к рынку произошел ряд коренных реформ (разгосударствление и приватизация собственно​сти, реорганизация финансовой системы и другие), вызвавших объ​ективную необходимость рынка ценных бумаг, именуемого фондо​вой биржей.  В России в настоящее время рынок ценных бумаг только фор​мируется, поэтому целесообразнее изучить данный вопрос на примере рынка ценных бумаг в странах с развитой рыночной эконо​микой.
По определению, данному в Гражданском кодексе РФ, ценной бумагой является «документ, удостоверяющий с соблюдением уста​новленной формы и обязательных реквизитов имущественные пра​ва, осуществление или передача которых возможны только при его предъявлении».
Основными понятиями рынка ценных бумаг являются: эмиссия ценных бумаг, эмитент и их размещение.
Эмиссия ценных бумаг – это процесс выпуска всех их видов для обращения.
Цель эмиссии ценных бумаг – привлечение финансовых ресур​сов для расширения производства или под определенные крупные инвестиционные проекты, а государственные органы могут эмити​ровать ценные бумаги для покрытия дефицита бюджета.
Эмитент ценных бумаг – это орган или организация (банк, фи​нансово-кредитные учреждения, фирма), выпускающие ценные бу​маги.
Размещение ценных бумаг означает продажу, распространение ценных бумаг от эмитента в руки первичного владельца путем за​ключения гражданско-правовых сделок.
К ценным бумагам относятся облигации, депозитный и сбере​гательный сертификаты, чеки, векселя, акции, ценные бумаги го​сударства и местных органов власти и др.
Ценные бумаги могут быть классифицированы по самым раз​личным признакам. В зависимости от получаемого дохода могут быть с фиксированным доходом и нефиксированным доходом. А в зависимости от эмитентов – государственные, муниципальные, кор​поративные и др. Ценные бумаги могут быть именные и на предъ​явителя.
К ценным бумагам с фиксированным доходом относятся обли​гации, депозитные и сберегательные сертификаты, чеки и векселя.

Облигация – это самый распространенный вид ценных бумаг. Она подтверждает, что ее владелец внес определенные денежные средства на приобретение ценной бумаги. Ее вправе выпустить го​сударство, местные органы власти, фирмы на самые разные сроки (от 1 года до 25 лет). Эмитент, организация, выпустившая облига​цию, обязан выплатить номинальную стоимость в указанный срок. Такое возмещение получило название «погашение» облигации. Кро​ме погашения, эмитент обязан выплачивать ее обладателю фикси​рованный процент от номинальной стоимости или выплатить вы​игрыш.
Привлекательность облигации по сравнению с акцией заключа​ется в том, что облигации могут продаваться по эмиссионному кур​су, который ниже их номинального курса (например, за 980 руб. вместо 1000 рублей). Такая скидка получила название «дизажио». Может быть достигнута договоренность, что погашение облигации будет производиться по более высокому курсу по сравнению с но​минальным, например, по цене 1030 рублей вместо 1000. Надбав​ка получила название «ажио». Таким образом, суммарный доход об​лигации может составить процент плюс дизажио или ажио.
Конечная цель выпуска облигации – привлечение свободных денежных средств, иными словами, особый вид кредитования эми​тентов лицами, купившими облигацию. Они могут свободно про​даваться и покупаться по курсу на бирже. Облигации могут быть самых разных видов по форме выплаты процентов: беспроцентные, процентные, купонные, вечные, конвертируемые; по элементам: го​сударственные, муниципальные; по целевому назначению: жилищ​ные, автомобильные, дисконтные, ипотечные и т. д.
Сберегательный сертификат – письменный документ в виде сви​детельства Сберегательного банка или другого кредитного учрежде​ния о вкладе денежных средств, удостоверяющий право вкладчика на получение вклада по истечении определенного срока и процен​та по нему. Различают сберегательные сертификаты именные и на предъявителя.
Депозитные и сберегательные сертификаты могут свободно про​даваться на фондовых биржах.

Вексель – ценная бумага в виде долгосрочного обязательства, составленного в письменном виде по определенной форме. Вексель дает векселедержателю право на получение долга по истечении ого​воренного срока.
Для понимания оборотов векселей следует ознакомиться со спе​цифическими терминами, употребляемыми в секторе рынка цен​ных бумаг:
– простой вексель – составляется должником (векселедателем)
и содержит его обязательство выплачивать векселедержателю поло​женный долг в оговоренный срок;
– переводной вексель (тратта) – выписывается векселедержате​лем (трассантом) в виде письменного поручения, приказа векселе​дателю (трассату) заплатить заимствованную сумму с процентами
третьему лицу (ремитенту);
– безусловный вексель – который подлежит оплате наличными
по предъявлению.
По российскому законодательству в зависимости от срока пла​тежа используются следующие векселя:
а)
оплачиваемые по предъявлению;
б)
оплачиваемые   от  времени  составления  до  определенного срока;
в)
оплачиваемые на определенную дату.
В отечественной практике в условиях всеобщего неплатежа до​вольно успешно используются процентные векселя.
Ценные бумаги с нефиксированными доходами – это прежде всего простые акции и государственные ценные бумаги. Подробно об акциях см. тему «Фирмы как экономический агент».
Государственные ценные бумаги являются долговыми обязатель​ствами правительства и местных органов власти перед юридичес​кими и физическими лицами. Они составляют государственный вну​тренний долг. В определенном смысле выпуск ценных бумаг пред​ставляет собой альтернативу эмиссии бумажных денег. Главная цель имитирования ценных бумаг – это покрытие бюджетного дефици​та в условиях инфляции и экономического кризиса.
В настоящее время в большинстве стран мира обращается не​сколько видов государственных ценных бумаг:
а)
казначейские векселя со сроком погашения 91 день;
б)
казначейские обязательства со сроком погашения до 10 лет;
в)
казначейские  облигации  со  сроком  погашения  от   10  до 30 лет.
Эти виды ценных бумаг выпускаются для кредитования госу​дарственного долга, и процент выплаты колеблется от 5 до 7 %. В России выпускаются:
–
государственные   краткосрочные   бескупонные   облигации (ГКО), с 1993 г. Эмитентом выступает Министерство финансов РФ. ГКО выпускаются на срок 3, 6 и 12 месяцев, размещаются через учреждения Центрального банка РФ. Доходность ГКО в 1998 г. со​ставила 11 –14% годовых;
– казначейские обязательства (КО), функционирующие по прин​ципу ГКО;

– облигации федерального займа (ОФЗ) с 1995 г., обращаются
в единой системе с ГКО, с переменным купонным процентом, срок действия более одного года;

– облигации государственного сберегательного займа (ОГСЗ) на предъявителя выпускаются с 1995 г., предназначены для продажи населению;
–
облигации внутреннего валютного займа (ОВВЗ), которые являются средством реструктуризации внутреннего валютного долга.
ГКО и рублевый кризис 17 августа 1998 года. В первом полуго​дии 1998 г. среднемесячный бюджет России выглядел так: доходная часть – фактическое поступление дохода составило около 23 млрд. рублей, расходная часть, государственные расходы по бюджету – 25 млрд. и погашение ГКО – 30 млрд. рублей. Таким образом, среднемесячный дефицит бюджета составил 32 млрд. рублей, без учета выплаты прежних долгов СССР. Только за первое полугодие 1998  г.  новые  государственные долги увеличились до  200  млрд. рублей.
Как мы уже отметили, выпуск государственных ценных бумаг представляет собой альтернативу эмиссии бумажных денег. Так, пе​ред правительством РФ возникли две альтернативы выхода из со​здавшейся экономической ситуации:  

1) произвести реструктуризацию ГКО; 

2) увеличить печатание бумажных денег. Однако, чтобы реструктуризировать ГКО, требовались внешние займы, кредиты. В то время международные банки не предоставляли кредитов России.
С приходом нового премьер-министра Е.М. Примакова прави​тельство приняло второе решение – увеличение печатания денег. В результате ко второй половине 1999 г. произошла четырехкрат​ная девальвация рубля по отношению к доллару США. Если в на​чале 1998 г. на валютном рынке 1 доллар стоил 6 рублей, то в на​чале второй половины 1999 г. – 27 рублей.

Так, бесконтрольное увеличение выпуска государственных цен​ных бумаг также опасно, как и увеличение печатания денег.
6. Организационная структура рынка ценных бумаг России
Фондовая биржа – организованный рынок ценных бумаг. Здесь объектом биржевых сделок служат все виды ценных бумаг.
Профессиональными участниками рынка ценных бумаг являют​ся: коммерческие банки, брокерские фирмы, инвестиционные фон​ды, инфраструктурные организации биржи (регистраторы, депози​тарии, клиринговые организации и собственно фондовые биржи), финансово-кредитные организации, юридические и физические ли​ца, зарегистрированные как предприниматели.

По российскому законодательству о рынке ценных бумаг в бир​жевой сделке участвуют так называемые «настоящие члены биржи», имеющие государственную лицензию.
Другие обладатели ценных бумаг, не являющиеся членами бир​жи, могут совершить биржевые операции через посредничество чле​нов биржи, так как запрещается временное членство, передача бир​жевого места в аренду другим лицам, не являющимся членами дан​ной фондовой биржи.

Брокерские фирмы – это официальное объединение нескольких брокеров, выступающих в роли посредника между продавцами и покупателями товаров, ценных бумаг и валюты. Брокеры работают по поручению своих клиентов и за их счет, получая вознагражде​ние в виде комиссионных при совершении торговых сделок. В ро​ли брокеров могут выступить отдельные лица, фирмы и организа​ции. Брокеры и брокерские фирмы приобретают за плату брокер​ские места на бирже сроком на один год и более. Брокеры могут оказать клиентам дополнительные услуги в виде консультации, ин​формации о ситуации на рынке ценных бумаг.
Инвестиционный фонд – это акционерное общество, ресурсы ко​торого формируются за счет выпуска ценных бумаг и продажи их мелким инвесторам с целью привлечения сбережений широких сло​ев населения. Собранные средства инвестиционные фонды вклады​вают в покупку ценных бумаг государства, компании и банков. Регистратор    – организация, осуществляющая ведение реестров владельцев ценных бумаг. По российскому законодательству акци​онерное общество числом акционеров более 500 человек обязано передать полномочия на ведение своего реестра акционеров неза​висимому регистратору. Регистратор фиксирует ежегодный взнос по​стоянных участников биржи.
Депозитарий – участник фондовой биржи, оказывающий услу​ги по хранению ценных бумаг и учету прав на них. Он же выдает справку о наличии у брокера ценных бумаг, предназначенных для торговли на бирже.

Клиринговые организации – ведут учет и взаимозачет как по деньгам, так и по ценным бумагам между участниками фондовой биржи.
Собственно фондовая биржа – это организация биржевых сде​лок. Ее деятельность строго регламентирована правительственными документами и уставом биржи. По российскому законодательству фондовая биржа должна заниматься только торговлей ценными бу​магами и депозитарной деятельностью. Совмещение иной деятель​ности фондовой бирже запрещается.

В России в 1999 г. функционировало более 20 фондовых бирж, крупнейшими из которых являются Центральная российская уни​версальная биржа (ЦРУБ), Санкт-Петербургская фондовая биржа.
В настоящее время российский фондовый рынок полностью не сформировался, происходит процесс его совершенствования.
Мировая практика показала, что, наряду с официальным рын​ком ценных бумаг, возникает объективная необходимость внебир​жевого рынка. Это обусловлено тем, что существует немало солид​ных фирм, у которых размеры ценных бумаг не дотягивают до биржевых стандартов. Чтобы эти фирмы выросли до биржевых стан​дартов, требуется какое - то время.

Фирма, производящая операции с ценными бумагами вне бир​жи, работает следующим образом: сначала она покупает ценные бу​маги на собственные средства, а затем перепродает их брокерам или брокерской фирме. С клиента брокеры не взимают комиссион​ной платы, как на бирже. В одном случае ценные бумаги вторич​но продаются уже с небольшой надбавкой, а в другом случае – продаются с небольшой скидкой по отношению к той цене, по ко​торой они в дальнейшем будут перепроданы. Такая наценка или скидка образует прибыль посреднической фирмы. Через внебирже​вой рынок продаются облигации государственных займов и акции мелких и средних фирм, не включенные в биржевые списки.
Основными операциями на рынке ценных бумаг являются следу​ющие: срочные операции, поручение на проведение биржевых опе​раций и купля-продажа ценных бумаг.

• Срочная операция – это договор о поставке, в силу которого одна сторона обязуется предоставлять определенную сумму ценных  бумаг на установленный срок, а другая сторона – принять и не​медленно оплатить к оговоренному сроку. Иногда их называют фью​черскими сделками. По российскому законодательству оформление и оплата сделки должны отстоять друг от друга не более 90 дней. Срочные сделки широко практикуются в США, Германии и других странах.
Экономический смысл срочной операции сводится к тому, что, если владельцы ценных бумаг предполагают падение их курса к ка​кому - то сроку, то, чтобы освободиться от них, первоначальные владельцы воспользуются этой операцией. Биржевые спекулянты, играющие на понижении курса ценных бумаг, называются «медве​дями», то есть «подминающими противника под себя». А биржеви​ки, играющие на повышении курса, – «быками», поднимающими противника на рога.
• Поручение на проведение биржевых операций выступает в раз​ных формах:
а)
поручение на брокеров проведения сделки с ценными бума​гами по текущему рыночному курсу;
б)
лимитное поручение, которое сводится к тому, что брокерам поручаются биржевые сделки по определенной цене;

в)
поручение на проведение операции на условиях, определяе​мых самим брокером и др.
•   Купля-продажа ценных  бумаг производится по следующей схеме: покупатель ценных бумаг (инвестор) Б поручает своему бро​керу купить 100 акций компании А по курсу 1500 руб. за одну ак​цию. Продавец ценных бумаг компании А также поручает брокеру продать  аналогичную   ценную   бумагу приблизительно  по  курсу 1500 руб. за штуку. Брокеры фирм А и Б обращаются к дилеру – специалисту биржи по поводу предстоящей сделки. Тогда дилер ана​лизирует, нет ли еще иных предложений в данный момент. Убедив​шись, что нет других предложений, дилер устанавливает курс ак​ции на уровне 1500 рублей и эту информацию выкрикивает в бир​жевом зале. Если не поступает предложений от участников биржи, то сделка считается совершенной. Оформляются документы по куп​ле-продаже.
В Российской Федерации фондовый рынок регулируется рядом законодательных актов, к ним относятся: Гражданский кодекс РФ, Закон РФ «О рынке ценных бумаг» (1996 г.), Закон РФ «Об акци​онерных обществах» (1995 г.), «Концепция развития рынка ценных бумаг в Российской Федерации» — Указ Президента РФ от 1 ию​ля 1996 г. № 1008.
Объективная необходимость государственного регулирования рынка ценных бумаг обусловлена:
· требованием защиты экономических интересов всех участни​ков рынка ценных бумаг;
· стимулированием здоровой конкуренции на рынке ценных бу​маг; обеспечением единства режима и методов работы фондовых
рынков на всей территории РФ;
· соблюдением правовых норм деятельности на фондовом рын​ке и неукоснительной ответственности участников рынка в случае их нарушения;
· обеспечением равенства всех участников рынка ценных бумаг
с соблюдением принципа гласности.

Федеральная комиссия по рынку ценных бумаг является испол​нительным органом государственной власти по проведению феде​ральной политики в области рынка ценных бумаг. Она же осуще​ствляет контроль за деятельностью участников фондового рынка.

6. Государственное регулирование экономики

1. Место и роль государства в рыночной экономике
2. Финансовая система и финансовая политика.

3. Государственный бюджет.

4. Налоговая система. Кривая Лаффера.

1. Место и роль государства в рыночной экономике
Современная рыночная экономика – сложная и постоянно раз​вивающаяся система, имеющая такие саморегулирующие и само​развивающие механизмы, как цена, спрос, предложение и конку​ренция. Согласно классическим воззрениям, они автоматически ус​танавливают основные экономические равновесия национального хозяйства. Однако, как указано в разделе «Микроэкономика», ры​нок по своей внутренней природе имеет ряд «провалов» (фиаско). Поэтому возникает объективная необходимость вмешательства го​сударства, чтобы восполнить эти «провалы».
Теоретические обоснования роли государства в рыночной эко​номике впервые дал Дж. М. Кейнс, который доказал невозмож​ность самоисцеления экономики в период спада. Поэтому в пер​вой половине XX в. перед экономической теорией возникла про​блема государственного регулирования национальной экономики.
Под государственным регулированием в современной экономи​ческой теории понимают воздействие государства на экономичес​кие субъекты и процессы, чтобы придать им организованный ха​рактер, обеспечить соблюдение законов и общественных интересов. Термин «государственное регулирование» экономикой употребляет​ся как в широком, так и в узком смысле слова. В широком – го​сударственное регулирование включает понятия «прогнозирование», «программирование», «финансирование», «бюджетирование», «адми​нистрирование» (управление), «учет и контроль». А в узком смыс​ле под государственным регулированием подразумевают государст​венное управление.
Заметим, что рыночное и государственное регулирование явля​ются асимметричными, принципиально разнополюсными моделя​ми. Иными словами, недостатки рыночного механизма покрывают​ся достоинствами государственного регулирования и наоборот. По​этому для эффективного воздействия на национальное хозяйство со стороны общества разумнее всего использовать смешанный тип ре​гулирования экономики, где органически соединяются достоинст​ва обоих хозяйственных механизмов.
Основными приемами и методами государственного регулиро​вания служат введение экономических нормативов, установление ставок налогообложения и налоговой базы, денежная и кредитная эмиссия, прямое финансирование, создание всех общественных благ, установление правил и процедур социального обеспечения, установ​ление «валютного коридора» и иных способов поддержания наци​ональной валюты. 

Стратегической целью государственного регулирования эконо​мики является умножение национального богатства в интересах ны​нешних и  будущих поколений страны, а тактическими целями го​сударственного регулирования – обеспечение экономической безо​пасности страны, экономического роста, достижение финансовой стабильности и повышение благосостояния населения.

Однако государственное управление основано на том, что соот​ветствующие органы дают прямые указания, предписания, плано​вые задания хозяйствующим субъектам. Одновременно государство обеспечивает их ресурсами, прикрепляет поставщиков и потреби​телей, определяет основные ценовые параметры. Именно такая мо​дель управления существовала в СССР и в других социалистичес​ких странах.
Мировая практика показала, что если государство берет на се​бя больше, чем положено, то есть перетягивает на себя основные функции рынка, то происходит деформация рыночных отношений, падают стимулы к рачительному хозяйствованию и эффективность производства. Тогда возникает объективная необходимость разгосу​дарствления. Примером может служить распад СССР и других со​циалистических стран на основе политических и экономических кризисов. Поэтому одна из основных задач смешанной экономи​ки – добиться оптимального сочетания государственного регулиро​вания с рыночным. Перекос в ту или иную сторону неизбежно при​ведет к нежелательным результатам.
В современном мире экономическая роль государства неуклон​но возрастает. Об этом свидетельствуют рост государственных рас​ходов на оборону, образование и здравоохранение, возникновение так называемого государственного сектора, где производятся обще​ственные блага.
В современных странах со смешанной экономикой существуют разные типы государственного регулирования. Они различаются мас​штабами и методами регулирования. В некоторых странах с либе​ральными подходами к экономике ограничиваются налогообложе​ниями, бюджетными финансированиями государственных расходов и регулированием денежной системы. К таким типам принадлежит экономика США, Японии, Канады и ряда других стран.
Значительные масштабы государственного воздействия характер​ны для стран, имеющих социально-ориентированную экономику, то есть разнообразные формы поддержки определенных слоев на​селения, перераспределение доходов через налоговую систему и бю​джет (например, Швеция, Германия).

Органы управления экономикой. Управление экономикой – это составная часть ее регулирования. Органы управления представле​ны как органы государственного, общественного и социального уп​равления, связанного не только с экономикой, но и с другими жиз​ненными процессами. Такие органы именуются органами власти имеется в виду власть над экономикой. 

 Известно, что органы власти делятся на законодательные, ис​полнительные и судебные. Каждый из них имеет определенное отношение к экономике.
В России законодательные органы федерального уровня и субъ​ектов Федерации принимают законы, постановления и другие за​конодательные акты, которые устанавливают «правила игры». Зако​нодательные органы обычно представлены двухпалатным парламен​том: Государственной думой и Советом Федерации. После того, как законы приняты, люди должны их соблюдать. Так делается в под​линно правовом государстве. В субъектах Федерации имеются ана​логичные структуры.
Исполнительные органы призваны исполнять законы, приводить их в действие. Исполнительную власть возглавляет Президент РФ.
Непосредственное исполнительное управление экономикой осуществляет Правительство, вершинной частью которого является Ка​бинет министров, возглавляемый Председателем, то есть премьер-министром и его заместителями.

Исполнительные органы осуществляют управление экономикой посредством президентских указов, постановлений и распоряжений Правительства. Наряду с Правительством страны, отдельные вопро​сы исполнительного управления экономикой решают министерст​ва и ведомства, входящие в состав национально-территориальных образований страны, республики и города. Москва и Санкт-Петербург имеют собственные правительства.
Министерства и ведомства делятся на отраслевые, территори​альные, функциональные комитеты, департаменты и управления.

Акционерные общества, концерны, фонды, фирмы, предприя​тия и организации имеют свои органы управления, называемые ад​министрацией предприятий и фирм. В состав администраций вхо​дят отдельные службы, например, экономическая и инженерная.
Правовые и судебные органы можно называть органами управле​ния в том смысле, что они следят за соблюдением и выполнени​ем законов, регулирующих экономические отношения, пресекают их нарушения, рассматривают конфликты, взаимные экономичес​кие претензии, трудовые, имущественные, денежные споры. Непо​средственное отношение к экономическому регулированию имеют арбитражные органы, которые рассматривают в судебном порядке претензии фирм. Такое же отношение к управлению экономикой имеют адвокатура и нотариат. Первые ведут дело по суду, а вто​рые связаны с оформлением документов экономического и хозяй​ственного характера.
Экономическая политика. В мировой экономической литературе бытуют самые различные определения понятия «экономическая по​литика». Однако среди них самым распространенным является оп​ределение, данное немецким ученым X. Гиршем. Согласно его оп​ределению, экономическая политика государства представляет со​бой совокупность мер, направленных на то, чтобы упорядочить ход экономических процессов, оказать на них влияние или непосред​ственно предопределить их протекание. В экономической полити​ке находит непосредственное отражение реализуемый правительст​вом страны курс. По своему содержанию экономическая политика призвана выражать интересы государства и народа.

Курс экономической политики зависит от следующих факторов:
•
как отмечалось в предыдущих темах, экономика отдельных стран развивается циклически, периоды экономического роста сменяются спадом (рецессией, стагнацией и стагфляцией). В зависи​мости от этого формируется тот или иной тип экономической по​литики государства;
· экономическая политика тесно связана с государственной вну​тренней и внешней политикой, идеологией и с военной полити​кой;
· от уровня зрелости и направления политических сил, поли​тических партий и движений.

В зависимости от продолжительности периода, на который рас​считаны проводимые мероприятия, принято различать краткосроч​ную (от нескольких месяцев до одного года), среднесрочную (бо​лее одного года до трех лет) и долгосрочную экономическую по​литику (более трех лет).

Субъекты (исполнители) экономической политики. Основным ис​полнителем экономической политики является государство, его ин​ституты и негосударственные образования.
Политика проводится государством посредством использования находящихся в его распоряжении инструментов (механизмов) вли​яния на экономические процессы и хозяйствующих агентов. Она реализуется через законы, президентские указы, правительственные постановления и другие нормативные акты.

Государственное воздействие на экономику характеризуется ин-ституциональностью. В отечественной экономической литературе термин «институциональность» употребляется очень редко. Содер​жание самого термина в современной экономической теории ко​леблется в широком диапазоне. Ограничимся лишь следующим оп​ределением. Экономические институты – это элементы социаль​ной структуры, характеризующие устройство, формы организации и регулирования экономической жизни. Например, институт пра​ва, институт собственности, институт собственников, консультан​тов и т. д.
Исполнительная власть – правительство – передает низовым ор​ганам власти (институтам) право на задание по претворению в жизнь экономической политики. Характер разделения функций между ин​ститутами зависит от политического строя государства. В случае на​личия федерации принято различать три вида субъектов экономи​ческой политики: федеральный, региональный и местный.
К негосударственным субъектам экономической политики отно​сятся различные объединения, выражающие интересы определенных слоев и групп. Это союзы предпринимателей, профсоюзы, кар​тели, кооперативы, культурные, экологические, спортивные, рели​гиозные и другие организации. Функции негосударственных субъ​ектов заключаются в создании группового выражения интересов и переводе его в ранг экономической политики. Из негосударствен​ных субъектов наибольшее влияние на формирование экономичес​кой политики оказывают союзы предпринимателей и профсоюзы. Роль первых в реализации экономической политики столь же ве​лика, как государственная структура. Они оказывают влияние на ход выборов, на членов парламента или их представители стано​вятся членами парламента.
Иногда экономические интересы частно - групповых собственни​ков не совпадают с целевой ориентацией государства, ставящего на первый план своей деятельности благосостояние общества. Поэто​му между союзами и государством нередко возникают споры за про​явление возможностей власти. В этой борьбе государство не всегда находится в выгодном положении, потому что в руках союзов мо​гут быть средства массовой информации; они умело используют рекламы, манипулируют общественным сознанием. Таким образом, они непосредственно оказывают влияние на принятие политичес​ких решений в верхних эшелонах власти.
Что касается остальных негосударственных субъектов политики (кроме профсоюзов), то они большого влияния на экономическую политику не оказывают. Если их деятельность и влияет на приня​тие политических решений, то это происходит косвенным путем, опосредованно, через общественное сознание. Таким образом, го​сударство, проводя экономическую политику, выступает ее иници​атором, организатором. Достичь успеха в макроэкономическом ре​гулировании можно не тоталитарной государственной властью, а ее умением сбалансировать интересы государственных и негосударст​венных субъектов.
Реализация экономической политики может привести к одному из двух конечных противоположных результатов. С одной стороны, экономическая политика, сбалансированная по всем параметрам, может привести к росту экономики, улучшению уровня жизни на​селения; с другой стороны, экономическая политика, выработанная без учета внутренней и внешней конъюнктуры, может вызвать кри​зис (галопирующую или гиперинфляции, обнищание широких сло​ев населения). Это называется крахом экономической политики.
Основные инструменты (экономические механизмы или рычаги). На​звание «рычаги» означает, что они используются в качестве сред​ства изменения экономического состояния объекта или «механиз​ма» осуществления поворота экономики в желаемую сторону. Для умелого их использования необходимо знать внутреннее строение, структуру экономики. Существует несколько вариантов классифи​кации инструментов регулирования экономики. 

По способу функционирования различаются методы прямого и косвенного регулирования экономики. Теперь рассмотрим их несколько иначе, с точки зре​ния макроэкономического регулирования.
Методы прямого воздействия государства на экономику пред​полагают, что хозяйствующие субъекты вынуждены принимать ре​шения на основе предписания властей, а не самостоятельно. Сле​дует подчеркнуть, что каждый экономический инструмент имеет по​ложительные и отрицательные стороны. Так, положительная сторона прямых методов заключается в том, что они более оперативны в смысле скорости достижения экономических результатов. Отрица​тельная сторона – создание серьезных помех в функционировании чисто рыночных механизмов. В качестве примера можно назвать налоговое законодательство, нормы амортизационных отчислений, бюджетные процедуры и др.
Косвенные методы воздействия государства оказывают влияние на экономику опосредованно, через вторичные механизмы. Пре​имуществом данных методов регулирования считается то, что они не мешают функционированию рыночных механизмов, иными сло​вами, они не нарушают сложившееся рыночное равновесие. Недо​статком косвенных методов является так называемый временной лаг (эффект запоздания). Дело в том, что промежуток времени от принятия государственных решений до их претворения в жизнь в хозяйствующих субъектах занимает довольно длительный период.
По методу организации инструменты государственного воздей​ствия подразделяются на административные, экономические и ин​ституциональные меры (рис. 6.1).
Административные меры. К ним относятся властные меры, ре​гулирующие правовые режимы, которые принуждают, запрещают и разрешают действия субъектов экономики. Функции администра​тивных мер сводятся к обеспечению стабильной и благоприятной обстановки экономической деятельности субъектов рынка, к созда​нию условий для принятия ими свободных хозяйственных реше​ний, к защите конкуренции и прав собственности. Эти меры ис​пользуются государством в различных областях экономической жиз​ни в зависимости от того, в какой фазе цикла находится экономика страны. В последние годы в ряде стран Запада административные меры активно используются в охране окружающей среды, в обла​сти социальной защиты и др.
Экономические меры – это определенная регламентация норм и правил поведения хозяйствующих субъектов посредством экономи​ческих инструментов. Речь идет о методах влияния на совокупные спрос и предложение, социальные и структурные аспекты эконо​мики. К числу экономических мер относятся:
–
финансовая (бюджетная, фискальная) политика;
   – денежно-кредитная (монетарная) политика;
    – внешнеэкономическая политика;
 
    –
социальная политика.
Инструменты государственного воздействия
Цель: достижение равновесия между совокупным спросом и совокупным предложением
Кейнсианский вариант:
воздействие на совокупный спрос
Монетарный вариант:
воздействие на совокупное предложение
Политика государственных расходов
Политика государственных                                   доходов
Формы:
Субсидии Субвенции Инвестиции Кредиты
Формы:
Налоговые доходы Неналоговые доходы
Источники:
Виды:
Трансфор​мационные Трансфертные
Домохозяйства                Фирмы Территори​альные корпорации Заграница
Рис. 6.1. Классификация инструментов        государственного воздействия на экономику

                     2. Финансовая система и финансовая политика

Сущность и функции финансов. Финансовая система и финансо​вая политика относятся к фискальной политике, которая распро​страняет свое действие на формирование доходов и расходов госу​дарственной казны (фиска). К фискальной политике относится ряд форм финансовой политики, такие как бюджетная, налоговая, по​литика доходов и расходов. С помощью финансов стимулируют или ограничивают развитие отдельных отраслей, частных предприятий и фирм, создают предпосылки для снижения издержек производ​ства и повышения конкурентной способности фирм на рынке.
Финансы как экономический термин употребляется как в уз​ком, так и в широком смысле слова. В узком смысле слова, на бы​товом уровне, финансы ассоциируются с деньгами или денежными средствами. А в широком смысле слова, с научной точки зрения, финансы подразумевают движение наличных и безналичных денеж​ных средств; распределение прибыли предприятий и фирм; форми​рование и распределение бюджетных средств. Одновременно фи​нансы выступают как экономический инструмент распределения и перераспределения валового внутреннего продукта, орудие контро​ля за образованием и использованием фондов денежных средств.
Сущность финансов проявляется в их функциях: распредели​тельной, контрольной, стимулирующей.
Распределительная функция проявляется в том, что, во-первых, посредством налогов в государственный бюджет концентрируются средства, направляемые на решение народнохозяйственных проблем (выполнение производственных, социальных, межотраслевых и ком​плексных целевых программ); во-вторых, с помощью налогов госу​дарство перераспределяет часть прибыли предприятий, форм дохо​дов граждан, направляя их на государственные нужды (инвестиции, оборону и т. д.).
Контрольная функция. В правовом государстве финансовый кон​троль крайне необходим. Финансовый контроль исходит от высших органов государственной власти. Их функция очень широка.
На местном уровне непосредственный контроль за выполнени​ем доходной части бюджета обеспечивается финансовыми, налого​выми, таможенными и другими органами, которые организуют ра​боту по взиманию налогов и следят за своевременными их уплата​ми. Контроль за этими процессами идет через Министерство финансов Российской Федерации, Государственную налоговую служ​бу и таможенные органы. В связи с этим возник новый для Рос​сии институт независимого внешнего контроля – аудит.
Стимулирующая функция финансов осуществляется следующим образом: манипулируя налоговыми ставками, льготами, штрафами, изменяя правила налогообложения, государство создает условия для ускоренного развития отдельных отраслей, регионов, технического прогресса, увеличения числа рабочих мест, стимулирования инвес​тиций.
– Финансовая система и ее структура. Совокупность финансовых
отношений в пределах национальной экономики образует финан​совую систему.      В основу устройства финансовой системы входят
следующие элементы и принципы (табл. 6.1): каждое звено финансовой системы выполняет свои задачи. Например, государственный бюджет формирует и расходует обще​государственный фонд финансовых ресурсов. Имущественное и лич​ное страхование создает резервный фонд для граждан;

– территориальность: каждая область, край, республика имеют
соответствующий аппарат финансовых и страховых органов;
– единство финансовой политики, проводимой государством, означает, что у всех территориальных финансовых органов одина​ковые цели, задачи и «правила игры».
Финансовая система включает в себя общегосударственные, от​раслевые и территориальные финансовые отношения.

Таблица 6.1 Схема финансовой системы
	Финансы предприятий, организаций
	Страхование
	Финансы государства

	коммерческих организаций коммерческих предприятий
общественных организаций и фондов
	социальное личное имущественное
ответственности и предпринимательских рисков
	государственный бюджет
внебюджетные фонды
государственный кредит


Поскольку финансы являются носителем распределительных от​ношений, то это распределение происходит между различными субъ​ектами. В финансовой системе выделяются четыре крупные сферы:
· финансы предприятий (фирм), учреждений и организаций;
· страхование – создание за счет денежных средств предприя​тий, организаций, граждан специальных резервных фондов (стра​ховых), предназначенных для возмещения ущерба, потерь, вызван​ных неблагоприятными ситуациями. Из средств страховых фондов выплачивается определенная сумма денег пострадавшим;
· государственные финансы представлены государственным бю​джетом, внебюджетным фондом и государственным кредитом;
· финансы домохозяйств – финансовые отношения между фи​зическими лицами, совместно проживающими и ведущими общее хозяйство. Финансы домохозяйств являются материальной основой их жизни.
Развитие рыночной инфраструктуры невозможно представить
без системы кредитования. Кредитная система, как совокупность
финансово-кредитных институтов, аккумулирует свободные де​
нежные капиталы, доходы, сбережения различных субъектов рын​ка и предоставляет их в ссуду фирмам, правительству и частным лицам.
Воздействие на финансы осуществляется посредством финансо​вой политики. Главная задача финансовой политики – обеспече​ние соответствующими финансовыми ресурсами реализации той или иной государственной программы экономического и социального развития. Финансовая политика – это совокупность государствен​ных мероприятий, направленных на мобилизацию финансовых ре​сурсов, их распределение и использование для выполнения госу​дарством его функций.

3. Государственный бюджет
Центральное место в системе государственных финансов зани​мает государственный бюджет.
Бюджет (англ. budget – денежная сумка) как экономический термин имеет двоякий смысл: с одной стороны, совокупность фи​нансовых ресурсов, которыми располагает любой экономический субъект, государство, территория, предприятие (фирма), семья; с другой стороны, бюджет – это соотношение между доходами и рас​ходами экономического субъекта за определенный период времени, обычно за год.

Бюджетная система и бюджетирование образуют один из важ​нейших элементов экономической системы, ведущий механизм го​сударственного регулирования экономикой. Бюджетное устройство зависит от социально-экономического строя. В странах, имеющих унитарное устройство, бюджетная сис​тема имеет двухъярусное строение — государственный и местный бюджеты. А в странах с федеративным государственным устройст​вом имеется промежуточное звено – бюджет административных об​разований.
Государственная бюджетная система России в настоящее время состоит из трех звеньев: федеральный бюджет России, бюджет ад​министративно-территориальных образований и местные бюджеты.
Бюджетное устройство России включает федеральный бюджет, 21 республиканский бюджет, 56 краевых и областных бюджетов, городские бюджеты Москвы и Санкт - Петербурга, 10 бюджетов ав​тономных округов и около 29 тысяч местных бюджетов.
Бюджетный процесс – это деятельность органов власти по со​ставлению, рассмотрению, утверждению и исполнению бюджетов всех уровней. В большинстве стран мира, в том числе и в России, бюджетный процесс охватывает четыре основные стадии:
· составление проекта бюджета;
· рассмотрение и утверждение бюджета;
· исполнение бюджета;
составление отчета об исполнении бюджета и его утвержде​ние. Составной частью бюджетного процесса является бюджетное ре​гулирование – частичное перераспределение финансовых ресурсов между бюджетами разных уровней. Продолжительность бюджетно​го процесса составляет около трех лет, при этом составление, рас​смотрение и утверждение занимают около 20 месяцев, исполне​ние – календарный год, составление отчета и его утверждение – 5 месяцев.
Все перечисленные бюджеты функционируют автономно, каж​дый из них имеет законодательно определенный источник доходов и направления расходования средств.
Ведущим звеном бюджетной системы является государственный (федеральный) бюджет – основной финансовый план формирова​ния и использования централизованного денежного фонда государ​ства.
С его помощью государство осуществляет территориальное и ме​жотраслевое распределение ВНП. В бюджете отражается структура расходов и доходов государства. Ниже приводится примерная схе​ма доходов и расходов федерального бюджета Российской Федера​ции (табл. 6.2).

Основными доходами государственного бюджета выступают на​логи и неналоговые платежи. Главными налогами являются: налог на прибыль, акцизы, НДС, таможенные пошлины, штрафы и пе​ни за нарушение налогового законодательства. В 1999 г. структура доходной части федерального бюджета РФ выглядела так: из общей суммы доходов на налоги приходилось 98%, на неналоговые дохо​ды – 2%.
Важную роль в структуре финансов играют внебюджетные фон​ды – денежные средства государства, имеющие целевое назначе​ние и не включенные в государственный бюджет. Во всех странах с рыночной экономикой, в том числе в России, наиболее крупны​ми внебюджетными фондами являются фонды национального стра​хования, образуемые за счет страховых взносов работников пред​приятий, предпринимателей. Средства этих фондов используются на выплату пенсий по возрасту, по инвалидности и других пособий.
В финансовой системе России сейчас насчитывается более 30 внебюджетных фондов социального и производственного назна​чения.
Бюджеты субъектов федерации и местные бюджеты имеют свои источники средств и направления расходования. Их основными ис​точниками являются второстепенные налоги: налог с продажи и в основном имущественные налоги. Кроме того, эти бюджеты полу​чают средства путем субсидий и кредитов из центрального бюдже​та, могут выпускать местные займы, гарантированные правительст​вом, так же получают по установленным ставкам определенную до​лю от целого ряда федеральных налогов. Например, с налога на прибыль предприятий и организаций, от акцизных налогов на виноводочные изделия. Местные бюджеты финансируют образование, здравоохранение,  охрану общественного порядка и др.

Реализация расходов бюджета достигается при помощи бюджет​ного финансирования. Важным аспектом использования средств бюджета является финансовый контроль. В России государственный контроль осуществляет Федеральное собрание и его две палаты – Государственная дума и Совет Федерации. Высшим специальным органом финансового контроля является Счетная палата, которая подотчетна Федеральному собранию. Она проводит экспертизу бю​джета, контролирует его исполнение. Важная роль в системе фи​нансового контроля принадлежит казначейству. Организационно казначейство – это единая централизованная система, которая включает Главное управление и территориальные органы. Казначейство  подчиняется Министерству финансов, которое организует и контро​лирует исполнение бюджета и внебюджетных фондов на всех уров​нях экономической системы.

Таблица 6.2
 
Схема доходов и расходов государственного бюджета РФ
	Доходы
	Расходы

	      Налоги в т. ч.

· налог на прибыль

· подоходный налог

· налог на добавленную стоимость

· акцизы

· спецналог

· таможенные доходы

    Неналоговые доходы, в т. ч.

· от имущества

· от приватизации

· от внешнеэкономической деятельности

Доходы от целевых бюджетных фондов:

· взносы в государственные фонды социального страхования

· пенсионный фонд

· фонд страхования от безработицы
	· государственное управление

· международная деятельность

· оборона

· правоохранительная деятельность

· федеральная судебная система

· промышленность, энергетика, строительство, транспорт, связь 

· культура, искусство. средства массовой информации

· здравоохранение, физическая культура

· социальная политика

· ликвидация чрезвычайных обстоятельств

·  охрана окружающей среды

· обслуживание государственного долга

· сельское хозяйство, рыбоводство 

· фундаментальные научные исследования

· запасы и резервы

· расходы целевых бюджетных фондов

· прочие расходы, в т. ч. финансовая помощь субъектам федерации и территории


Бюджетный дефицит – это превышение расходной части над доходной. Иными словами, дефицит бюджета возникает в том слу​чае, когда государственные расходы (Q) превышают налоговые по​ступления (Т):
Q = Qp + Qt + i * PD > T,


где Qp – государственные закупки;
Qt – государственные трансфертные платежи;
i  * PD – процентные выплаты по государственному долгу
(public debt).
При бюджетном дефиците государству не хватает средств для нормального выполнения своих функций, поэтому ему приходится прибегать к денежной эмиссии или различным займам, что отри​цательно сказывается на устойчивости денежного обращения и яв​ляется причиной инфляции.
Бюджетный дефицит не обязательно указывает на чрезвычайное положение в экономнее страны. Он может быть вызван крупным вложением в развита? экономики, стихийным бедствием, войной и т. д. Долгое время в нашей стране и на Западе самой желанной целью финансовой политики считался сбалансированный бюджет без дефицита и профицита. Однако в последние годы экономиче​ская теория доказала, что ежегодно сбалансированный бюджет не сможет провести антициклической и стабилизирующей политики. Например, в случае наступления спада производства и сокращения ВНП естественно сократятся доходы и налоговые поступления. В конечном результате бюджет станет дефицитным и вызовет ин​фляцию. Поэтому рекомендуют балансировать бюджет по итогам промышленного цикла.
Обычно бюджетный дефицит до 10% считается вполне допусти​мым, дефицит более 20 % – уже критический. В этом случае вво​дится механизм секвестра расходов, который предполагает пропор​циональное снижение расходов на 5, 10, 15%. Секвестру не подле​жат так называемые защитные статьи – расходы на зарплату, стипендии, медикаменты и т. д.

Перед правительством, столкнувшимся с проблемой бюджетно​го дефицита, есть на выбор три варианта решения. Первый – до​полнительная эмиссия денежных средств, которая является инфля​ционно опасной. Второй – усиление налогового бремени и сокра​щение государственных расходов. Третий – выпуск государственных долговых обязательств – казначейских ценных бумаг (облигаций, векселей, сертификатов и т. п.), которые обеспечивают их покупа​телям гарантированный доход в виде определенного процента. Каз​начейские ценные бумаги, в отличие от частных, обеспечиваются достоянием государства, но выплачивается меньший процент, чем по частным ценным бумагам.

В целях покрытия бюджетного дефицита используются разно​образные формы государственного кредита, как внутреннего, так и внешнего. Прибегая к займам, государство накапливает свой долг, называемый государственным долгом.
Государственный долг – это сумма финансовых обязательств го​сударства перед своими и иностранными гражданами и юридичес​кими лицами. Государственный долг – это бремя, осложняющее нормальное функционирование экономики, так как он сокращает запас капитала, тем самым нарушая макроэкономические равнове​сия и снижая уровень жизни населения в будущем.
Государственный долг растет в разных странах различными тем​пами. Превышение государственного долга над ВНП более чем в 2,5 раза считается опасным для стабильности экономики, особен​но для устойчивого денежного обращения.

Различают внешний и внутренний государственный долг, а так​же по срокам: краткосрочный (до одного года), среднесрочный (от одного года до пяти лет) и долгосрочный (свыше пяти лет). Наи​более тяжелым бременем для национальной экономики являются краткосрочные долги. По ним приходится выплачивать основную сумму с высокими процентами.

Предметом особого внимания является внешний государствен​ный долг, который представляет заем иностранными государства​ми, организациями и частными лицами. Этот вид долга также яв​ляется тяжелым бременем для страны-заемщика, так как для его погашения государство должно отдавать какие-нибудь ценные то​вары или оказывать определенные услуги.
Правительствам стран – безнадежных должников ограничивают доступ к зарубежным финансовым ресурсам. Чтобы не быть безна​дежными должниками, правительства стран принимают следующие меры:
· выплаты долгов за счет золотовалютных резервов (если они имеются);
· консолидация внешнего долга, то есть превращение кратко​срочной и среднесрочной задолженности в долгосрочную, путем пе​реговора с кредиторами.
Кредиторы для выработки совместной политики по отношению к странам-задолжникам, создают специальные организации – клу​бы. Наиболее известны Лондонский, Парижские клубы;
– сокращение размеров внешнего долга путем конверсии – пре​вращение его в долгосрочные иностранные инвестиции. В счет дол​га иностранные кредиторы приватизируют государственную собст​венность должника, пользуются его территорией и водной зоной для перевозки грузов, строят военные базы и т. д.;                               – обращение страны-задолжника к международным банкам, ко​торые предоставляют льготные кредиты для преодоления спада про​изводства и ликвидации бюджетного дефицита. К таким кредитам в 90-е гг. часто обращались постсоветские и постсоциалистические страны.
4. Налоговая система. Кривая Лаффера
Значимость налога обуславливает необходимость уделить ему осо​бое внимание. Само налогообложение прошло длительный путь ис​торического развития, оно имело натуральную, товарную и денеж​ную формы.
Налоги – это обязательные (принудительные) сборы, осуще​ствляемые государством с физических и юридических лиц на ос​нове соответствующего законодательства.
Совокупность взимаемых налогов, сборов, пошлин, а также форм и методов их построения образует налоговую систему, которая име​ет следующие принципы:
1) принцип обязательности;

2) принцип определенности по срокам, способам и размерам» 
3) принцип удобства с точки зрения того, кто платит налоги;
4) принцип умеренности в размерах налогов;
5) принцип универсальности по отношению к налогоплатель​щикам, то есть платят налоги все, кто зарабатывает деньги (кроме запрещенной законом деятельности);
6) принцип градации ставок в зависимости от размера доходов;
7) принцип выгоды, которую вправе ожидать плательщики на​логов;
8) принцип наказуемости тех, кто скрывает или не желает пла​тить налоги.       Наказуемость означает, что если налогоплательщики не уплачивают налог, то они наказываются пеней и штрафом в ус​тановленном государством порядке.
Основные функции налогов:

 1) содержание органов власти; 

2) за​щита определенных отраслей и территории; 

3) ограничение или за​прет на виды деятельности вредные с точки зрения государства; 

4) поощрение некоторых видов деятельности; 

5) регулирование эко​номической активности субъектов; 

6) распределение и перераспре​деление доходов как на микроуровне, так и на макроуровне.
Налоговая система включает в себя следующие элементы:

· налогоплательщики (субъекты) – юридические и физические лица, которые в соответствии с законом обязаны уплачивать на​логи;
· объекты налогообложения – все то, что облагается налогом. Основными объектами налогообложения являются денежная выруч​ка, доходы, капитал, товары и др.
К налогам на товары относятся: налог на добавленную стои​мость (НДС), налог с оборота, акцизы, налог на продажу и тамо​женные пошлины. Налогами на капитал являются: налог на наслед​ство, на дарение, на имущество, на землю, на недвижимость и на​лог на продажу ценных бумаг;

•
налоговая ставка – величина налога в расчете на единицу
объекта налогообложения. Различают твердые, пропорциональные, прогрессивные и регрессивные налоговые ставки. Редко употребля​ется паушальная ставка.
Твердые налоговые ставки предусматривают обложение налогом конкретного объекта (земля, дом, ценные бумаги) определенной суммой денег, независимо от дохода налогоплательщика. Иногда та​кую ставку называют реальной.
Пропорциональная ставка действует в одинаковом проценте к до​ходу вне зависимости от его величины.
Прогрессивная налоговая ставка. С ростом дохода налогоплатель​щика процентная ставка увеличивается, регрессивная ставка, на​оборот, – объем налога уменьшается по мере роста облагаемого до​хода.
Паушальная ставка означает, что общая сумма налогов не под​разделяется на отдельные виды объектов налогообложения;
• налоговые льготы – это частичное или полное освобождение налогоплательщиков от уплаты налогов. Они чаще используются в социальной сфере, а в производственной наиболее известны: 1) ускоренная амортизация; 2) скидка на истощение месторожде​ний и 3) инвестиционный налоговый кредит. Первая льгота пре​дусматривает освобождение от налога на прибыль на сумму уско​рения амортизации. Это способствует техническому совершенство​ванию производства. Вторая – вводится в добывающей промыш​ленности в связи с ухудшением условий добычи. Третья льгота фак​тически является государственным финансированием частных инвестиций, рассчитанных на стимулирование замены устаревшего оборудования новой техникой.
Классификация налогов. По способу платежа различают прямые и косвенные налоги. Прямые налоги платятся субъектами налога непосредственно и прямо пропорционально платежеспособности. К ним относятся: подоходный налог с граждан, налог на прибыль, на имущество, ценные бумаги, землю и др. Косвенные налоги — налоги на определенные товары, услуги, которые взимаются через надбавку к цене. Они являются налогами на потребителей. К кос​венным налогам относятся: налог на добавленную стоимость, ак​цизы, таможенные пошлины.

Налоги по их использованию подразделяются на общие и спе​циальные (целевые). Общие налоги поступают в бюджет государст​ва для финансирования общегосударственных мероприятий. Спе​циальные налоги имеют строго определенное назначение (напри​мер, дорожные налоги).

В зависимости от того, в распоряжение какого органа поступа​ет налог, различают федеральные налоги, региональные налоги субъ​ектов Федерации и местные налоги. К федеральным налогам отно​сятся: налог на прибыль предприятий и организаций, налог на до​бавленную стоимость, подоходный налог с населения, таможенные пошлины и др. К налогам субъектов Федерации относятся: налог на имущест​во предприятий, налог на добычу природных ресурсов (полезных ископаемых, воды, леса).
К местным налогам относится более 20 видов налогов и сбо​ров, среди которых наиболее важными являются: налог на имуще​ство физических лиц; налог на строительство объектов производ​ственного назначения в курортной зоне; курортный сбор; земель​ный налог; сбор за право торговли; целевые сборы с населения, регистрационные сборы и др.

Встроенные стабилизаторы – это механизмы, которые, незави​симо от принимаемых государством решений, сами реагируют на изменения макроэкономических величин. Как только экономичес​кая ситуация изменится, в действие вступают механизмы саморе​гуляции. К их числу относится:
Кривая Лаффера. Экономическая наука предпринимает попытку выработать достаточно четкие критерии оптимальной величины на​логового бремени. Современный американский ученый Артур Ласер Лаффер на основе анализа статистических данных за длитель​ный период доказал, что чрезмерное повышение налоговых ставок на доходы фирм и население снижает их деловую активность, так как у фирм снижается стимул к капиталовложениям; замедляется экономический рост страны и, в конечном счете, уменьшается по​ступление доходов в государственный бюджет.
Графическое изображение зависимости между доходами государ​ственного бюджета (уровнем налоговых поступлений) и величиной процентной ставки налога получило название «кривая Лаффера».
На оси абсцисс откладывается величина процентной ставки r, на ординат – величина налоговых поступлений Т (рис. 6.2). На кривой Лаффера отмечают следующие критические точки:

– ставка налога г = 0, поступлений в бюджет нет;
– ставка налога равна 100 %, поступлений в бюджет также нет. Полностью отпадают всякие стимулы к производству. В легальной экономике никто не работает, все уходят в «теневую экономику»;

– при любых других значениях г. (в пределах 0 < г < 100 %) на​логоплательщики будут платить налоги, а государство их получит; при каком-то конкретном значении ставки г = г0 общая сум​ма налоговых поступлений становится максимальной Тх. Следова​тельно, г0 считается оптимальным уровнем ставки налога, Т, – мак​симальная сумма поступлений в бюджет. Отсюда вытекает вывод: рост процентной ставки только до оп​ределенного значения г = г0 ведет к увеличению налоговых поступ​лений. Дальнейшее ее повышение приводит к уменьшению нало​говых поступлений Т. Так Т1 > Т2, Т, > Т3.
Однако следует иметь в виду, что теоретически выявить вели​чину г0 невозможно и она должна определяться эмпирически. Тем не менее, очень важно определить, где находится фактическая на​логовая ставка — справа или слева от г0.

Рис. 6.2. Кривая Лаффера

Недостатком системы налогообложения в России является боль​шое количество налогов (в настоящее время на территории России собирается свыше 50 видов налогов и сборов), сложность их под​счета, постоянные изменения и дополнения, высокий уровень на​логообложения.
Прямой экономический эксперимент по выявлению местона​хождения г0 крайне опасен для национальной экономики. Подоб​ного рода эксперименты могут вызвать серьезные потрясения эко​номики.
Дискуссия о том, как построить эффективную и справедливую систему налогов продолжается.
В июне 2000 года в целях упрощения налоговой системы и сни​жения налогового бремени Российской Федерации новое прави​тельство М. Касьянова предложило сборы, взимаемые с предприя​тий, организаций и предпринимателей в фонды соцстраха и мед-страха, объединить в единый социальный налог, общие их ставки уменьшить с 9 % до 7,6 %. Налоги с оборота за пользование доро​гами и на содержание жилкомхоза ликвидировать, но увеличить ак​цизы на бензин в 6 раз. Ввести муниципальный налог с организа​ций со ставкой 5 % от прибыли. Ставку подоходного налога дове​сти до 13 % независимо от размера заработка и ликвидировать сбор в пенсионный фонд.
Встроенными стабилизаторами являются многие социальные про​граммы по поддержанию доходов малоимущих слоев населения, та​кие как система пособий по безработице и социальные выплаты. Чрезмерные государственные расходы, по мнению ряда российских экономистов, способствуют затяжной экономической депрессии в России. Речь идет о так называемом эффекте вытеснения. Он про​является, когда государство осуществляет покрытие своих расходов через заимствование денежных средств у частных лиц и фирм под свои казначейские обязательства. Как мы помним, любые налоги уменьшают величину располагаемого дохода, следовательно, снижа​ют потребление, сбережение и частные инвестиции. Такой же эф​фект дают государственные займы. 

Выпуская свои ценные бумаги, правительство выходит на денежный рынок, где начинает конкури​ровать с частным бизнесом за получение денежных средств из то​го же источника – сбережений домохозяйств и накоплений фирм. Повышенный спрос на деньги увеличивает размер процентной ставки, что означает отказ от некоторых частных инвестиций. В итоге правительство может и не добиться того результата, на ко​торый рассчитывало. «Эффект вытеснения» можно показать в рам​ках современной модели макроэкономического равновесия.

 Рис. 6.3. «Эффект вытеснения» в современной модели  общего равновесия
Осуществляя государственные расходы Q, правительство рассчи​тывает на увеличение совокупного спроса с AD, до AD2 и преодо​ление кризисного явления в экономике путем увеличения нацио​нального дохода до У2 (рис. 6.3). Однако некоторая часть частных инвестиций будет вытеснена из рынка фискальной политикой го​сударства. В результате, не достигая положения AD2, совокупный спрос останавливается на уровне AD. Поэтому из-за нехватки совокупного спроса национальный доход увеличится лишь до уровня У2. Это указывает на то, что политика государства, рассчитанная на оживление экономики, своей цели не достигла.
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� В учете и отчетности современной российской экономики все еще по традиции используются марксистские терминологии и методики, которые постепенно должны быть заменены на международные
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